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Resumen

Este trabajo estudia el efecto de tener acceso a instituciones microfinancieras, espe-
cfficamente a aquellas que ofrecen créditos grupales, en el grado de vulnerabilidad
financiera de los hogares en México. Se utilizaron los datos de la Encuesta Nacio-
nal sobre las Finanzas de los Hogares (ENFIH) (2019), con los cuales se disefié un
indice de vulnerabilidad financiera. Este indice captura tres dimensiones del riesgo
financiero: capacidad de hacer frente a imprevistos econémicos, la percepcién del
nivel de endeudamiento del hogar y, por 1iltimo, la percepcién del rendimiento de

sus ingresos.

Se disefié un modelo multivariable para estimar el efecto de los créditos solida-
rios con respecto a otro tipo de financiamiento (nomina, personal y bancario). El
principal resultado es que el acceso a instituciones microfinancieras grupales em-
peora la vulnerabilidad financiera del hogar frente a aquellos que tienen acceso a
un financiamiento distinto. Asi mismo, no se encuentra evidencia estadfstica de
que el uso de créditos grupales tenga efectos distintos por el sexo del jefe del.hoga:r.
Esto sugiere que los objetivos sociales de estas instituciones aun son una materia

pendiente a resolver,
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Introduccion

En la actualidad, el uso de instituciones microfinancieras es una alternativa muy
utilizada para financiar proyectos en los sectores de la sociedad con mayores ca-
rencias. Esto debido a la poca inclusién financiera que ha dejado a estos grupos
sociales fuera del mercado formal de crédito. Sin embargo, el como impacta su uso
en la vida de los més pobres sigue siendo un debate abierto. Esta investigacion tiene
como objetivo proporcionar un estudio formal de evalnacién de impacto sobre los
efectos de los microcréditos grupales en la vulnerabilidad financiera de los hogares
en Meéxico.

Para esto se utilizan los datos de la Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los
Hogares (ENFIH, 2019) con la cual se construye un indice de vulnerabilidad finan-
ciera con base en las percepciones de endendamiento de los hogares y su capacidad
de afrontar emergencias econémicas.

Esta investigacion es relevante debido a que el CONEVAL (2018) estima que el
43.9 % de la poblacién en México vive en situacién de pobreza (55.7 millones de
personas). Esta cifra es mayor para el medio rural, 55.3 %, por lo que el combate
a la pobreza en las localidades rurales signe siendo un tema central en el debate
piiblico y académico actualmente. ’

Segundo, el sistema financiero en México sigue enfrentando retos importantes

en la inclusién® de los sectores sociales mas desprotegidos. Morduch & Armendariz

'El Acceso y Uso de Servicios Financieros (AUSF) se refiere a la disponibilidad de servicios
financieros formales bajo una regulacién que ofrezea mecanismos de proteccién al consumidor y
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Introduceién

(2005) explican que estas dificultades en el acceso se deben principalmente a pro-
blemas de informacion (seleccién adversa y riesgo moral); es decir, las personas mas
pobres carecen de mecanismos para comprobar su capacidad de pago (colateral). A
su vez, las instituciones financieras son muy adversas al riesgo que conlleva prestar
a personas en esta situacion, y, en consecuencia, el racionamiento del crédito genera
una falla de mercado.

Por 1ltimo, la literatura en torno a los microeréditos se centra en cémo estos
reducen la pobreza, sus efectos en el empoderamiento de las mujeres, el empleo (De-
veltere & Huybrechts (2005); Sultana et al. (2017); Erhardt (2017)), entre otros.
Una motivacion importante de este trabajo es la falta de estudios formales sobre el
uso de microcréditos en la percepcién de endeudamiento y vulnerabilidad financiera
de los hogares.

La tesis se estructura de la siguiente manera. En el primer capitulo, se discutira
la revision de literatura sobre microcréditos, asi como su contexto en México y sus
fallas de mercado. De igual manera, se presentara una revision de la vulnerabilidad
financiera y los riesgos a los que estdn expuestos los hogares. En el segundo capitulo,
se describirdn los datos de la Encuesta Nacional sobre Finanzas de los Hogares, se
explica cémo se construyé el indice de vulnerabilidad financiera y los grupos de
control y tratamiento. En el tercer capitulo, se describirda el modelo estimado.

Finalmente, se presentan los resultados obtenidos y algunas conclusiones finales.

fomente la educacién financiera con el objetivo de mejorar la capacidad financiera de la poblacién.
(véase Entidades autorizadas, 2022)



Revision de la literatura

La bancarizacion de las actividades cotidianas, al abaratar costos de informacion
e incorporar nuevas tecnologias, ha impactado notablemente el consumo, ahorro e
inversion en los tltimos anos (Berger, 2003). Esto es mis evidente en paises desar-
rollados cuyas sociedades pueden adaptarse de forma més eficiente a estos cambios.
En el caso de los paises en desarrollo, y, mas atin, en los subdesarrollados, el debate
se ha centrado en cémo ofrecer acceso a servicios financieros a grupos excluidos por

la banca tradicional.

Se estima que alrededor de 2,500 millones de personas no utilizan servicios finan-
cieros formales y el 75% de los pobres no tiene cuenta bancaria.? Esto refleja que,
aunque se ha extendido enormemente el uso de servicios bancarios, sigue habiendo
rezagos importantes en el acceso a medios formales de ahorro y financiamiento.

Ante esta necesidad, en las décadas de 1980 y 1990 se popularizaron los micro-
créditos a gran escala orientados a sectores de la poblacién con mayores carencias.
En Bangladés, por ejemplo, Muhammad Yunus fundé en 1976 Grameen Bank bajo
la idea de que la falta de capital era el principal obstdculo para generar activida-
des productivas y de autoempleo entre los mas rezagados econémica y socialmente,
Para principios de la primera década del siglo XXI, esta institucion tenia e su car-
tera de clientes a cerca de 9 millones de hogares con una tasa de recuperacion del

95% en promedio. A este caso de éxito se le unieron los del modelo de Association

2Inclusion financiera (2022).



Revisién de la literatura

for Social Advancement® (ASA) y el Bangladesh Rural Advancement Committee
4 (BRAC) los cuales han sido replicadas en todo el mundo (Esquivel, 2010). Este
modelo de negocio altruista le consiguié a Muhammad Yunus y a Grameen Bank
una reputacién importante por su labor social en reduccién de la pobreza y el Pre-
mio Nobel de la Paz en 2006.

Este modelo de “el banco de los pobres™ tuvo gran influencia en distintos pai-
ses, como Bolivia (BancoSol), Indonesia (Bank Rakyat), México (Compartamos) e
incluso en los Estados Unidos. En este contexto, la idea que dominaba era que los
microcréditos eran instrumentos eficientes para reducir la pobreza, fomentar una
economia sustentable y, ademads, ser muy rentables para las instituciones prestami-
stas (Morduch & Armendariz, 2005).

El auge de estas instituciones atrajo la atencion de inversionistas y los gobiernos
quienes velan un negocio altamente rentable. Los primeros estudios se centraron
en la capacidad de pago de los prestatarios, la liquidez de las microfinancieras y
la diversificaciéon de sus portafolios. Por otro lado, los estudios de evaluacion de
impacto sobre sus objetivos sociales eran, hasta hace medio siglo, poco analizados
o0 inexistentes.

Con el desarrollo de las técnicas estadisticas y econométricas en la medicién de
impacto, los estudios formales han ido creciendo en el campo de las microfinanzas.

Sin embargo, los resultados obtenidos no son concluyentes. Por ejemplo, para el

SEl Modelo ASA naci6 en 1978 como una organizacién no gubernamental con el propésito de
construir una sociedad mas equitativa. Se agruparon granjeros para formar un movimiento que
se hasara en la solidaridad entre la poblacién rural.

‘Es una organizacién nacional privada creada en 1972 con financiamiento de donantes. Ac-
tualmente, cuenta con 97,192 empleados, de los cuales el 61% son mujeres, y tiene como obje-
tivo el alivio de la pobreza y el empoderamiento de los pobres para gque puedan aprovechar sus
oportunidades.. Véase <http://www.brac.net/history.htm>.
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caso de las microfinanzas y su relaciéon con la productividad de los hogares benefi-
ciados.

Bylander (2015) muestra empiricamente que, para comunidades de Camboya,
el uso del microcrédito se utiliza para gastos improductivos. Igualmente, Erasmus
& Mathunjwa (2011) estiman que los consumidores aprecian inequivocamente las
facilidades que se asocian con el crédito, especificamente para hacer frente a com-
pras inesperadas, beneficiarse de ofertas especiales y la oportunidad de pagar bienes
CAros.

Por el contrario, Muhumed (2016) encuentra que los microcréditos tienen un
efecto positivo y significativo en la generacion de actividades de autoempleo y em-
prendimiento de negocios, asi mismo mejora el consumo per capita de hogares en
Bangladés.

Estos estudios demuestran que los efectos que estos instrumentos de financia-
miento pueden tener sobre las vidas de las personas no son claros. Se necesitan
mayores estudios con una metodologia rigurosa que expliquen las consecuencias de
estos créditos en la vida de sus usuarios y considere el contexto de cada pais. Para

continuar, haremos una revisién conceptual de este mercado y sus caracteristicas.
Entendiendo las microfinanzas y los microcréditos

La Cumbre del Microcrédito celebrada en Washington en ?, define a los microcré-
ditos como “[..] programas de concesién de pequefios créditos a los mas necesitados
de entre los pobres para que estos puedan poner en marcha pequernos negoc'ios que
generen ingresos con los que mejorar su nivel de vida y el de sus familias”.

Por su parte, los microcréditos son "todo crédito concedido a un prestatario, sea

persona natural o juridica, o a un grupo de prestatarios con garantia solidaria, de-

stinado a financiar actividades en pequena escala, de producciéon, comercializacién
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o servicios, cuya fuente principal de pago la constituye el producto de las ventas o
ingresos generados por dichas actividades, adecuadamente verificados por la insti-
tucion del sistema financiero prestamista” Fernandez (2003).

Ambas definiciones comparten dos caracteristicas importantes. Por un lado, un
microcrédito es un préstamo a corto plazo de un monto bajo destinado a grupos
vulnerables que no califican para un crédito en el sector bancario tradicional (como
mujeres desempleadas, exconvictos, personas con discapacidad, entre otros). De
igual manera, coinciden en que las instituciones prestadoras suelen tener un senti-
do social al momento de otorgar el préstamo; por ejemplo, promover la creacién de
empleo, mejorar las condiciones de vida de personas en pobreza extrema o apoyar
a pequenos emprendedores en sus negocios.

Dicho lo anterior, es necesario hacer dos aclaraciones. Primero, no es lo mismo
referirnos al crédito a la microempresa que un microcrédito. La primera se refiere al
financiamiento que se otorga a un micronegocio, establecido formalmente, mientras
que el segundo se refiere a aquel que se destina a personas fisicas que ejercen o
inician alguna actividad productiva e incluso informal. Otra diferencia importante
entre el microcrédito y el crédito al consumo, mas alld del monto, es el destino del
crédito; este tltimo no puede considerarse un microcrédito porque no se destina
para emprender un negocio de pequenia escala.

Por otro lado, existen dos tipos de microcréditos: individual y grupal. El pri-
mero tiene caracteristicas similares al crédito en un banco tradicional. El individuo
obtiene un crédito para emprender y recibe una atencién personalizada de segui-
miento al cliente (Microcréditos, el costo de contratarlos, 2014).

Los créditos individuales requieren un aval o una garantia prendaria para su
concesion; mientras que los créditos grupales estan destinados a aquellas personas

sin garantias que, al formar un grupo de su misma comunidad, pueden asumir la
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responsabilidad conjunta del préstamo. Estos créditos tienen algunas caracteristi-
cas peculiares: los miembros del grupo se conocen y tienen un vinculo de confianza,
se otorga un crédito individual a cada miembro, los pagos se realizan semanal o
quincenalmente, si un miembro incumple con sus pagos el grupo asume la responsa-
bilidad (garantia solidaria) y el incumplimiento por parte de cualquier miembro del
grupo tiene repercusiones negativas en la calificacién del grupo. Esta investigacion

analizard el uso de este tltimo tipo de microcrédito.

Fallas en el mercado de microcréditos

El estudio de los microcréditos puede ubicarse en la teoria de los mercados infor-
males de crédito. Existen dos caracteristicas a considerar en su anélisis: primero,
la (falta de) confianza generada entre la institucion prestamista y el prestatario, y
segundo, los riesgos de impago. A continuacion se analizardn cémo estas dos consi-
deraciones generan fallos de mercado a través de dos conceptos clave en el estudio
de la microeconomia.

Pensemos el mercado de microcréditos como un problema de agente principal.
Consideremos un prestatario (agente) y prestamista (principal). El prestatario de-
sea emprender un negocio, pero carece de dinero para financiarlo; por ello, acude
con el prestamista quien no tiene mecanismos para observar las caracteristicas (ti-
po) del agente.”

La falta de informacién genera fallas en el mercado de créditos. Agentes con
buena calidad en sus proyectos no obtienen financiamiento porque carecen de me-

canismos para senalizar su buena disposicién de pago, incluso a tasas de interés

5Como su esfuerzo, manejo de riesgos, o los beneficios de su negocio.
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més altas, a los prestamistas. Esto puede generar racionamiento en el crédito.®
Morduch & Armendériz (2005) estiman que esta asimetria en informacién tie-
ne tres dimensiones. Primero, los prestamistas, antes de otorgar el préstamo, no
pueden verificar la calidad del prestatario. Segundo, una vez otorgado el crédito, el
prestamista no sabe completamente como el prestatario utilizara los recursos. Ter-
cero, el prestamista no puede verificar los rendimientos de la inversién. Esto puede
generar incentivos para que el prestamista declare intencionalmente infructuoso su

emprendimiento para evitar los pagos del crédito.

Seleccién adversa

La primer dimensién que describe Morduch & Armendériz (2005) es la seleccién
adversa. Esta ocurre antes de que el contrato tome lugar. Stiglitz & Weiss (1981)
modelaron el problema de seleccién adversa en el mercado crediticio donde los
bancos no podian discriminar entre buenos y malos prestatarios. Esta falta de in-
formacién ocasiona que la tasa de interés a la que prestaban los créditos sea cada
vez mayor, dejando fuera incluso a prestatarios de buena calidad aun cuando lo
eficiente seria que estos participaran en este mercado. Esto demuestra que los mer-

cados fallan en ausencia de informacién.

Riesgo moral

Esto hace referencia al problema de riesgo que enfrenta el prestamista sujeto a las -
decisiones que toma el prestatario una vez que el crédito fue otorgado (Morduch &

Armendariz, 2005). Podemos diferenciar dos momentos. Primero, el riesgo moral

ez ante ocurre cuando se ha otorgado el crédito pero atn se desconoce los beneficios

SVéase (Stiglitz & Weiss, 1981)(Morduch & Armendariz, 2005, cap.2)
8
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del proyecto al que fue destinado. En este momento el agente enfrenta la decisién
de esforzarse para tener éxito en su negocio o no.” Esto se percibe como un riesgo

para el principal por lo que puede decidir no otorgar el crédito.

Segundo, el riesgo moral ex post ocurre después de que el crédito se ha destinado
a un negocio que ha resultado exitoso. En esta situacion el riesgo se deriva de que
el agente puede no declarar los beneficios reales obtenidos de su negocio y asi evitar
el pago. En ambos casos, combinado con el supuesto de responsabilidad limitada,

se genera resultados ineficientes en el mercado de créditos.

Sesgo de seleccion

La teoria econométrica de evaluacién de impacto, sugiere que para estimar el efecto
de una intervencion se debe comparar los resultados entre un grupo de tratamiento
(que recibe la intervencién) y otro grupo que no recibe el tratamiento (grupo de
control). Al ser grupos idénticos, la teoria estadistica dice que la diferencia entre
el resultado promedio del grupo tratado y del grupo de control es una estimacion
causal del impacto promedio de la intervencién.

Sin embargo, uno de los supuestos claves para que esto se cumpla es que el
tratamiento debe asignarse de aleatoriamente. Es decir, no debe haber correlacién
entre las variables explicativas y las caracteristicas no observables; lo cual es dificil
en la mayoria de los experimentos en ciencias sociales. Este problema distorsiona
las estimaciones sobre el coeficiente de interés e impide que se le pueda dar una

interpretacién causal.

"Suponemos que no hay colateral; es decir, los prestatarios estdn protegidos por responsabilidad
limitada, por lo que se les impide pagar més de sus flujos de efectivo actuales.
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El sesgo de seleccion puede tener distintos origenes. Uno de estos es por inclu-
sién, el cual consiste en que la probabilidad de participar en el estudio estd rela-
cionada con la variable de interés. Por ejemplo, encuestar a hogares tnicamente
dentro de localidades marginadas aumenta la probabilidad de que su vulnerabilidad
financiera sea mayor. Por otro lado, el sesgo por autoseleccion ocurre cuando los
individuos tienen atributos observables, o no, que los hace més dispuestos a parti-
cipar en el tratamiento o a rechazarlo.

En el caso de los estudios de evaluacién de impacto, éste fltimo tipo de sesgo
es mas frecuente. Esto ocurre debido a que los hogares que se les aprueba un fi-
nanciamiento es por que cumplen con ciertos requisitos, los cuales no se cumplieron
en los hogares cuya solicitud fue rechazada. Es razonable pensar que estos atri-
butos se relacionan con la variable de interés. Ejemplo de ello es que los hogares

mas pobres, con menor educacién o que habitan una comunidad rural tienen mayor
probabilidad de ser rechazados por una institucién financiera.®

McKernan (2002) muestra que si no se controla por seleccién muestral, se puede
sobrestimar los efectos de los microcréditos en la reduccion de la pobreza. Las ha-
bilidades empresariales, capacidad de gestién, motivacién, las conexiones sociales
entre otras caracteristicas no medibles que afectan la riqueza de los hogares antes
y después de la intervencion del crédito ocasionan que las estimaciones no reflejen

el verdadero efecto. Por esta razén, resulta imprescindible adecuar nuestro analisis

para corregir este sesgo.

8De Mel et al. (2008) mostraron que el rendimiento del capital en micronegocios en Siri Lanka
es significativamente mayor en negocios cuyos hogares tengan mejores habilidades empresaria-
les. Por su lado, Morduch (1999) muestra que los hogares mds pobres tienden a recibir menos
financiamiento por instituciones microfinancieras.

10
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El caso de México

En México existen 25 instituciones de banca miiltiple, 6 instituciones de banca de
desarrollo y 285 entidades del sector ahorro y crédito popular.® De acuerdo con la
Comisién Nacional Bancaria y de Valores (2017) la falta de acceso al financiamien-
to es uno de los obstaculos principales que perciben los microempresarios para el
crecimiento de sus negocios. La falta de colateral, de comprobacion de ingresos y
el historial crediticio fueron las principales causas de rechazo de créditos para pe-
quenas y medianas empresas. Esto muestra que la inclusién financiera sigue siendo
un problema importante en el crecimiento econémico.

La Encuesta Nacional de Inclusion Financiera (2021) senala que 56.7 millones (67.8
%) de mexicanos tiene al menos un producto financiero,'” a pesar de que 77.6 mil-
lones de personas (el 97 % de personas adultas) tiene la posibilidad de acceder al
sistema financiero.!!

Las entidades financieras que ofrecen microcréditos se caracterizan por otorgar
cantidades pequenas de dinero y seguir una metodologfa precisa para otorgar crédi-
tos. Esto es debido a que en México, estas entidades suelen apuntar a zonas rurales
con baja densidad poblacional o a sectores vulnerables, particularmente mujeres,
por lo que es necesario adaptar sus servicios a las necesidades de la comunidad
Alvarez Gonzalez et al. (2015).

La literatura entorno a las microfinanzas en México, en su mayoria, es de caric-

ter cualitativo. Aunque estos estudios tienen resultados valiosos sobre la inclusién

9 Entidades autorizadas (2022)

10Pgblacién que reportéd disponer de algin producto financiero formal: al menos una cuenta o
tarjeta de ahorro, un préstamo, un seguro o una cuenta de ahorro para la jubilacién o Afore.

" Cajeros automaticos, corresponsales bancarios, terminales, punto de venta y sucursales.

11
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financiera y los casos de éxito de aquellos hogares que pudieron escapar de la pobre-
za, sus conclusiones no pueden extenderse a toda la poblacién. A continuacion se
describiran algunos estudios de medicién de impacto que se han realizado en México.

McKenzie & Woodruff (2008) utilizaron experimentos aleatorios para analizar
los niveles de inversién de los micronegocios y su retorno de capital en Le6n, Guana-
juato. Encuentran que las microempresas tienden a subinvertir debido a los costos
elevados del servicio de los créditos en la banca tradicional, la falta de colateral
o por grandes asimetrias de informacion; esto pese a que estos negocios tienden a

tener altos retornos de capital.

Asi mismo, Angelucci et al. (2015), empleando un experimento aleatorio para
estimar el efecto de la expansién de microcréditos grupales (Compartamos) a nivel
comunidad en el centro-norte de Sonora, encuentra que estos se emplearon prin-
cipalmente en la expansién de negocios existentes y en el manejo de riesgo de las
familias (reduccién de ventas de activos). Los negocios de las familias beneficiadas
crecieron, aunque el ingreso y gasto de los hogares no tuvo cambios significativos.
Mas aiin, revelan que aquellos hogares con los peores resultados no empeoraron
su nivel previo al recibir el crédito, concluyendo que son més los ganadores que

perdedores.

Bustos-Villegas et al. (2010) usando un modelo de Propensity Score Matching
(PSM) y Diferencias en Diferencias (DD) encuentra que el uso de microcréditos re-
duce la vulnerabilidad de los hogares a caer en pobreza. Asi mismo, hay evidencia
de mayor consumo entre sus beneficiarios, pero no aumenta significativamente la

adquisicion de activos productivos en el hogar.

12
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Vulnerabilidad financiera

Esta se refiere a la exposicion de los hogares a contingencias, riesgos y presiones,
y su dificultad para afrontarlos (Chambers, 1989). El enfoque de vulnerabilidad
financiera puede abordarse desde dos puntos de vista: la vulnerabilidad a choques
externos o internos. El primero se refiere a la exposicion de los hogares a contingen-
cias externas (como desastres naturales, contingencias sanitarias, crisis econémicas,
accidentes o pérdida del trabajo). El segundo alude a los mecanismos con los que
cuenta un hogar para hacer frente a estos choques; es decir, si el hogar cuenta con
ahorros, tiene seguro de salud, maneja algtin tipo de instrumento financiero, tienen
redes de amigos o familia que lo respaldan econémicamente o si sus bienes estan

asegurados.

Podemos pensar en distintos tipos de vulnerabilidad financiera de acuerdo con
su origen. Por ejemplo, un choques macroecondémico que reduzca la demanda de
bienes locales puede generar aumentos en el desempleo que incrementen la vulne-
rabilidad de los hogares. O bien, una politica que genere mejores condiciones de
trabajo para los choferes por aplicacién reduzea la demanda de taxis y los ingre-
sos de los taxistas que a su vez aumenta su vulnerabilidad financiera. Incluso el
implementar politicas sociales pueden tener efectos adversos en la vulnerabilidad
financiera del hogar. En este trabajo no distingniremos las causas del choque en la
percepcién de riesgo financiero. Pero puede ser un aspecto interesante para futuras
investigaciones. .

Esta investigacion tiene el proposito de analizar la percepcion de la vulnerabi-
lidad como exposicién al riesgo. Es decir, qué mecanismos tienen los hogares para

enfrentar una emergencia, una vez que se presenta, dependiendo si el hogar cuenta

con un crédito grupal o algiin otro tipo de crédito.
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Riesgos financieros de los hogares

Si bien es cierto que todos los hogares estdn sujetos a riesgos de distinta natura-
leza ILO-STEP (2006) argumenta que los hogares en actividades informales, asi
como los que se encuentran en la parte baja de la distribucién de ingreso, tienen
mayor riesgos a eventos adversos. Dentro de los riesgos a los que estos hogares
estan expuestos se encuentran los riesgos naturales (sequias, inundaciones, perdida
de cosechas); de salud (enfermedades, partos, epidemias); del ciclo de vida (como la
vejez y la muerte); econémicos (desempleo, pérdida de negocios, pérdida de activos,
muerte del ganado); institucionales (falta de servicios piiblicos) y riesgos sociales y
politicos (delincuencia, robo y pérdida de activos relacionada, actividad de pandil-
las, guerra civil), entre otros.

Los hogares pueden estar expuestos en mayor o menor medida al riesgo. Sin
embargo, enfocdndonos en la vulnerabilidad interna, la configuracién de sus activos
y el acceso a canales de financiamiento para suavizar su consumo a lo largo del
tiempo, permiten vislumbrar mejor la posicién de riesgo del hogar y su capacidad
de respuesta ante estos choques.

Un hogar puede recurrir a dejar en prenda un activo fisico (televisor, motoci-
cleta, joyeria, entre otros) para hacer frente a una emergencia. Lo mismo ocurre
con aquellos hogares que tienen una tarjeta de crédito, pueden recibir un préstamo
en forma de adelanto en su trabajo o, pertenecen a una cooperativa o grupo de
financiamiento comunal al que pueda acudir en circunstancias de apuro. :

En esta investigacion se analizard el efecto de contar con estas caracteristicas
particulares del crédito grupal frente a otro tipo de créditos. Es decir, en qué medida
el vinculo de confianza entre los miembros del grupo y el compromiso solidario de
su deuda, les permite solventar mejor los gastos imprevistos a los hogares frente a

aquellos que cuentan con otro tipo de financiamiento.
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Datos

los datos utilizados provenientes de la Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los
Hogares (ENFIH) (2019) publicados en 2019 por el INEGI y Banxico.!? La en-
cuesta busca brindar informacién representativa a nivel nacional sobre la situaciéon
econoémica de los hogares en México. Recopila informacién detallada de los activos
y pasivos financieros y no financieros de los hogares, medidos en acervos y flujos,
asi como sus caracteristicas sociodemograficas. La muestra es probabilistica, con
resultados que se pueden extender a toda la poblacién. Los datos estdn desagre-
gados por tamaiio de localidad y disefiados en tres etapas, '* estratificados y por

conglomerados.

Muestra

La ENFIH es una encuesta que se realiza a individuos mayores de 18 anos de edad.
La unidad de observacion son vivienda seleccionada, los hogares y las personas de
18 anios y mds. Tiene representatividad geogréfica a nivel nacional y por tamario

de localidad. Se realizé mediante entrevista directa con un cuestionario electréonico

12Los datos de esta encuesta tienen como antecedentes internacionales a la Survey of Consumer
Finances en Estados Unidos, la Fncuesta Financiera de los Hogares en Chile, la Eurosystem Hou-
sehold Finance and Consumption Survey en la Unién Europea, la Encuesta de Carga Financiera
y Educacion de los Hogares en Colombia, la Survey of Household Finances and Living Conditions
en Corea del Sur, la China Household Finance Survey en China y la Encuesta Financiera de los
Hogares Uruguayos en Uruguay

13En la primera etapa se eligieron las Unidades Primarias de Muestreo (UPM). La segunda
etapa implicé la seleccién de viviendas, y por ltimo, se seleccionaron a los integrantes de los
hogares mayores de 18 anos de edad.
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Datos

compuesto por 19 preguntas sobre los ingresos y el valor de los activos. El periodo

de recoleccion de datos fue entre el 7 de octubre y el 29 de noviembre de 2019.

indice de vulnerabilidad financiera

Para medir la vulnerabilidad financiera de los hogares se tomaron como referencia
las preguntas de la seccién 11 "Imprevistos y Percepciones de la carga financiera’
de la Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los Hogares (ENFIH) (2019). Esta
informacién permite conocer cémo los hogares lidian con gastos inesperados, asi
como los medios empleados para hacerles frente.

Esta informacion se conforma de tres variables. La primera de ellas, "imprevi-
stos econémicos”, busca identificar el origen de los recursos usados por una persona
para solventar una eventualidad econémica equivalente a lo que gana en un mes.
La segunda variable es la "percepcién del nivel de endeudamiento”, que evalia la
sensacion que tiene el encuestado sobre su situacién financiera con base en sus deu-
das y ahorros.'® Por iltimo, se encuentra la variable "percepcién del rendimiento
de los ingresos”, que evaliia la impresion del encuestado sobre si lo que recibe le

alcanza para cubrir sus gastos.

La construccién de este indice se sustenta en la evidencia de O’Connor et al.
(2019) quienes construyen un indice de vulnerabilidad financiera con base en dos
dimensiones: una objetiva; que refleja un hecho de la situacion financiera del hogar
y una subjetiva; que retine las percepciones de las personas sobre c6mo es su situa-
cién. Las preguntas que se consideraron para construir el Indice de Vulnerabilidad

financiera (IVF) son:

Y¥(Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los Hogares (ENFIH): Disefio conceptual, 2019,
pig. 69)
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1. Si hoy tuviera una urgencia econémica igual a lo que gana o recibe en un mes,

justed podria pagarla con sus
(a) ahorros?
(b) adelanto de sueldo?
(c) tarjeta de crédito?
(d) venta o el empeifio de algtin bien?
(e) préstamo con amigos o familiares?
(f) otros?
2. Tomando en cuenta todas sus deudas, ;considera que lo que debe es...
(a) excesivo?
(b) alto?
(¢) moderado?
(d) bajo?

(e) No tiene deudas
3. De acuerdo con los ingresos que gana o recibe, ;diria que...

(a) le queda dinero para ahorrar?
(b) solo le alcanza para lo necesario?
(¢) no le alcanza ni siquiera para lo necesario?

El IVF se construy6 en dos etapas. La primera asigna a cada respuesta anterior

un score entre -1 y 1 donde premia y castiga a las respuestas que denotan menor

17



Datos

o mayor vulnerabilidad financiera. En la segunda etapa se condensan los scores de

las respuestas en un solo valor para cada observacion, el cual representa su IVF.

La pregunta 1 y 3 son de caracter objetivo, mientras que la pregunta 2 refleja la

dimensién subjetiva del indice. En la tabla 1 se muestra las estadisticas descriptivas

de las preguntas que conforman el IVF. En la tabla 2 se muestra las correlaciones

de las variables de respuesta del IVF.

Tabla 1: Estadistica descriptiva de vulnerabilidad financiera.

Pregunta de la encuesta Media Desv. Est. N
Si hoy tuviera una urgencia econémica ignal a lo
que gana o recibe en un mes, justed podria pagarla con...?
Ahorros 75.4 0.431 1660
Adelanto de sueldo 754 0.431 1660
Tarjeta de crédito 66.4 0.473 1660
Venta o empeiio de un bien 55.6 0.497 1660
Préstamo con amigos o familia 36 0.48 1660
Otros 99.8 0.049 1660
Tomando en cuenta todas sus deudas,
Jconsidera que lo que debe es...?
Otros 12.95 1.062 215
Bajo 26.57 1.062 441
Moderado 41.39 1.062 687
Alto 12.65 1.062 210
Excesivo 6.3 1.062 105
De acuerdo con los ingresos que gana o recibe,
jdirfa que...?
Le queda dinero para ahorrar 17.11 0.587 284
Solo le alcanza para lo necesario 65.48 0.587 1087
No le alcanza ni siquiera para lo necesario 17.41 0.587 289

Elaboracién propia con datos de la ENIFH (2019).

La tabla 3 muestra la distribucién del IVF en la muestra. La media de este

indice es de 2.027 con una desviacién estindar de 2.713. El rango del IVF es de -6

a 8, es decir que un hogar con IV F = —6 es menos vulnerable financieramente con

relacion a un hogar con IV F = 8. La figura 1 muestra el histograma de frecuencias

del IVF.
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Tabla 2: Correlaciones de variables de respuesta del IVF
(1) 2%(2)  2*(3)
a b B d © f
1.0000
0.1379  1.0000
0.1110  0.1151  1.0000
0.1025 0.1066 0.1162 1.0000
-0.0048 0.0582 -0.0425 0.1073 1.0000
-0.0281 -0.0281 -0.0090 -0.0439 -0.0143 1.0000
0.1246 -0.0066 0.0235 -0.0433 -0.0669 0.0185 1.0000
0.3456  0.1577 0.1621 0.1181 0.0047 -0.0625 0.2196 1.0000

Lo Lo TP

Elaboracion propia con datos de la ENFIH (2019).

Tabla 3: Distribucién del IVE.

Variable Media Desviaciéon Estandar Minimo Maximo

Vulnerabilidad Financiera  2.027 2.713 -6 8

Elaboracion propia con datos de la ENFIH (2019).

Grupo de tratamiento y de control

El grupo de tratamiento se conforma por 830 personas mayores de 18 afios que
pertenecen a un hogar con un microcrédito comunal, grupal o solidario.'® En la

tabla 4 se observan las estadisticas descriptivas del grupo de tratamiento.

Los créditos grupales son una modalidad de financiamiento ofrecida por bancos como Com-
partamos y por instituciones microfinancieras, y se otorga a grupos de tres o mds personas. Estos
grupos se organizan de manera voluntaria con un responsable, y la garantia principal es que
los integrantes se avalen mutuamente de forma solidaria, mancomunada e indivisible.(Para mas
informacién consultar Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los Hogares (ENFIH): Diserio
conceptual, 2019, pig. 56).
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Figura 1: Distribucién de la frecuencia del IVF.

&1
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0 5
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Elaboracién propia con datos de la ENFIH (2019).

Tabla 4: Estadisticas descriptivas de los créditos grupales o solidarios

Grupal

Obs Media Des. Est
Saldo del crédito!® 809 7656.452 13410.33
Mensualidad!” 823 2177.934 2210.443
Tasa de interés 358 16.5754 22.689
Mensualidades vencidas'® 826 0.3716 1.9771
Plazo del crédito!® 825 3.9296 1.6167
Plazo restante® 814 2.4017 1.8229

Elaboracién propia con datos de la ENFIH (2019).

Los hogares que tienen un crédito grupal son aquellos que habitan en localida-
des con acceso de instituciones microfinancieras. Puesto que no se pudo intervenir

aleatoriamente el acceso a estas, consideremos que los hogares del grupo de control

16Monto restante a pagar del crédito.

7Es el importe acordado en el contrato de crédito entre el deudor y la entidad financiera, y
es el monto que el deudor debe pagar cada mes para cumplir con sus compromisos establecidos,
siempre y cuando tenga la deuda vigente.

¥Niimero de meses que el deudor dejé de pagar, o se ha atrasado, en los pagos de su crédito.
YLapso en el que el deudor se compromete a cubrir su deuda.
20Meses restantes para liquidar el crédito.
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son aquellos que pertenecen a una localidad que no tuvo presencia de instituciones
microfinancieras. Es por esto por lo que, los hogares que pertenecen al grupo de
control cuentan con un crédito distinto al grupal (bancario, némina y personal). De
esta manera, la pregunta es como hubiese sido la vulnerabilidad financiera de los
hogares si no hubiesen tenido acceso a instituciones microfinancieras. Puesto que
los individuos no se seleccionan en el grupo de control, los hogares en este grupo
hubiesen sido usuarios de créditos grupales si en su localidad hubiese tenido acceso
a estas. La tabla 5 muestra la descripcion de las estadisticas del grupo de control

por tipo de crédito.
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Estrategia empirica

Dado que los hogares con créditos grupales son aquellos que tuvieron acceso a
estos, nos preguntamos cémo seria su vulnerabilidad financiera si en su localidad
no hubiera habido presencia de estos créditos. Se utiliza un modelo lineal multiple

por Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO), tal que
IVE, = ag+ p1Grupal; + Bomuger + v X; + ¢ (1)

IVF; = ag + B1Grupal; + vX; + ¢; (2)

Para la muestra de hogares con mujeres jefas de familia.
IVF; = ap + B1Grupal; + Bzhombre + vX; + ¢; (3)
Para la muestra de hogares con hombres jefes de familia.?!
IVF; = ag+ Bmujer x grupal + Bmujer x otro+ Bshombre x grupal +vX; +¢; (4)

Donde la variable dependiente es el indice de vulnerabilidad financiera (IVF) para

el hogar i; Grupal es una variable dummy igual a uno si el hogar i cuenta con un

2 Para fines practicos, cuando nos refiramos a hombres o mujeres entiéndase por el sexo del jefe
del hogar.
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crédito grupal e igual a cero si cuenta con un crédito distinto (bancario, némina o
personal); mujer es una variable dummy igual a 1 si el jefe de familia del hogar i
es mujer; las variables mujer x grupal, hombre x grupal, mujer x Otro, indican
el producto de la variable del sexo del jefe del hogar (hombre o mujer) con el tipo
de crédito (grupal u otro); X; es un conjunto de variables de control que pueden
afectar la vulnerabilidad financiera de los hogares tal como tamano del hogar, edad
del jefe del hogar, escolaridad del jefe del hogar, si viven en una comunidad rural, si
cuentan con AFORE, ingresos del hogar, entre otros; §; es el parametro constante
de interés que captura el efecto causal de ser usuario de un crédito grupal en el IVF
¢; es la variacién estocastica.

Se asume independencia condicional,®? es decir
E(e:|Grupal, X;) = E(e;| X;)

Esto significa que si las localidades de los hogares que pertenecen al grupo de control
tuvieran acceso a instituciones con eréditos grupales, aquellos hogares que eligieran
el crédito grupal tendrian la misma vulnerabilidad financiera potencial de los que
no lo eligieron. Suponemos, ademas, que la media condicional de la vulnerabilidad
financiera potencial de los hogares que no tienen acceso a un crédito grupal es una
funcién lineal en X;.

Angrist & Pischke (2017) muestra que no es necesario que los controles sean
asignados aleatoriamente, siempre y cuando cumplan con el supuesto de if:depen-
dencia condicional en media. De esta manera, el coeficiente 3y de interés podra

tener una interpretacién causal.

2Este supuesto es mas débil que el supuesto en su forma tradicional donde el término de error
es independiente en media de todos los regresores E(e;|Grupal, X;) = 0.
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Resultados

La tabla 6 muestra los resultados del modelo. El resultado principal del modelo 1
es que el uso de créditos grupales aumenta el Indice de Vulnerabilidad Financiera
(IVF) del hogar en 1.188 puntos en comparacion con ser usuario de otro tipo de
crédito; estadisticamente significativo al uno por ciento. Estos resultados muestran
que los atributos de los créditos grupales, tales como su responsabilidad solidaria,
no reducen las percepciones de riesgo de los hogares con respecto a aquellos que
recibieron otro tipo de financiamiento. Esto puede deberse a que los vinculos de
confianza dentro de un crédito solidario ejerce una presién social para el grupo de
deudores; por lo que, ante una emergencia econémica, prefieren hacer uso de otro

tipo de recursos para solventarla en vez de incumplir con sus pagos.

De igual forma, los modelos 2 y 3, que se estimaron para la muestra de hogares
con jefe de familia mujer y hombre respectivamente, vemos que el uso de crédi-
tos grupales sigue teniendo un efecto positivo y significativo estadisticamente en el
IVF. Sin embargo, los resultados del coeficiente de hombre x grupal en el modelo
4 muestra que el uso de créditos grupales por hombres aumenta su vulnerabilidad
financiera con respecto a los hombres que utilizan otro tipo de financiamiento. De
igual manera, el coeficiente de mugjer x grupal refleja el las mujeres que soh usua-
rias de estos créditos tienen mayor vulnerabilidad financiera en comparacién con
los hombres que usan otro tipo de financiamiento. Asi mismo, no se encuentra evi-
dencia estadistica de que las mujeres con créditos distintos a los grupales aumenten
su vulnerabilidad con respecto a los hombres que también usan otro tipo de crédito.
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Resultados

Estos resultados sugieren que el efecto positivo en el indice de vulnerabilidad
financiera por el acceso a servicios de microfinanzas grupales no tiene un efecto
diferenciado por sexo del jefe del hogar. Tanto hombres como mujeres que utilizan
créditos comunales perciben mayor vulnerabilidad financiera con respecto a los ho-
gares que no utilizan créditos grupales.

Si bien, la mayoria de las instituciones microfinancieras tienen objetivos sociales
respecto a la equidad de género y a reducir las carencias econémicas de las mujeres,
la vulnerabilidad financiera de este grupo no se ve disminuida por pertenecer a un
grupo solidario. Esto puede explicarse debido a que las percepciones de riesgo de
las mujeres responden en mayor medida a la proteccién institucional, contar con un
seguro meédico o tener un empleo formal. Esto puede marcar una linea para futuras

investigaciones.
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Tabla 6: Regresion por Minimos Cuadrados Ordinarios con IVF como variable depen-
diente.

(1) (2) (3) (4)

Grupal 1.188** 1.101* 1.223*
(0.137)  (0.236)  (0.168)
Mujer 0.245°
(0.131)
Edad 0.036***  0.025*** 0.042*** 0.036*"*
(0.005)  (D.008)  (0.006)  (0.005)
Primaria -0.247 -0.125 -0.423 -0.248
(0.347)  (0.400)  (0.597)  (0.347)
Secundaria -0.278 0.007 -0.522 -0.280
(0.347)  (0.382)  (0.605)  (0.347)
Prepa -0.410 -0.454 -0.475 -0.411
(0.353)  (0.399)  (0.610)  (0.353)
Licenciatura -0.808*  -0.219 -1.149*  -0.806*
(0.376)  (0.454) (0.634)  (0.376)
Posgrado -L.796"*  -1.959** -1.903*** -1.799***
(0.511)  (0.841)  (0.734)  (0.511)
Ingreso total -0.000***  -0.000*** -0.000*** -0.000***
(0.000)  (0.000)  (0.000) (0.000)
Negocio -0.125  -0.460**  -0.017 -0.128

(0.136)  (0.233) (0.167)  (0.136)

Rural 0157  -0.341  -0.128  -0.160
(0.134)  (0.230)  (0.166)  (0.135)

Tamaiio del hogar  0.208***  0.301***  0.165™  0.203"
(0.046)  (0.077)  (0.059)  (0.046)

AFORE -0.240" -0.151 -0.222 -0.242°
(0.136)  (0.229)  (0.170)  (0.136)
mujerx grupal 1.423**
(0.184)
hombre xgrupal 1217
(0.163)
mujer xotro 0.290
(0.202)
Constante 0.135 0.776 0.078 0.117 -
(0.506)  (0.646)  (0.776)  (0.508)
Observaciones 1660 547 1113 1660
R? 0.174 0.191 0.175 0.174
Errores estdndar en paréntesis

*p<0.l1,* p<0.05 """ p<001
Elaboracién propia con datos de la ENFIH (2019).
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Conclusiones

El presente trabajo utiliza la Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los Hogares
(2019) para estimar el efecto de usar créditos grupales o solidarios en la vulnerabi-
lidad financiera de los hogares. Para ello se construye un indice de vulnerabilidad
con base en las percepciones de endeudamiento, los medios con los que cuenta para
cubrir gastos inesperados y el rendimiento de los ingresos del hogar. Este indice
captura un componente subjetivo de la vulnerabilidad financiera, es decir como los
hogares perciben su posicion financiera y su capacidad para manejar riesgos.

El uso de microfinanzas tiene un componente econémico y otro social. El pri-
mero, se refiere al acceso a financiamiento para generar autoempleo y medios de
produccion relacionado con una mejora en el consumo y bienestar de los hogares,
asi como ser instituciones con alto retorno de capital. Por otro lado, el sentido
social de mejorar las condiciones de vida de los grupos vulnerables, reducir las ca-
rencias de grupos rezagados, crear vinculos de confianza y responsabilidad solidaria
es parte de su idiosincrasia.

Los resultados encontrados muestran que el uso de microcréditos grupales au-
menta la vulnerabilidad de los hogares con respecto a otros tipos de financiamiento.
No se encuentra evidencia estadistica de que la responsabilidad solidaria, y los vin-
culos de confianza entre los miembros del grupo deudor, le permitan a los hogares
reducir su vulnerabilidad financiera o su percepcion al riesgo con respecto a hogares
que no tuvieron acceso a instituciones microfinancieras. Aunado al hecho de que

este tipo de financiamiento tampoco reduce la vulnerabilidad de hogares cuyo jefe
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es mujer, por lo que los objetivos sociales no tienen un resultado estadisticamente
relevante.

Los hallazgos enfrentan dos tipos de limitaciones importantes. Primero, los
resultados podrian estar sesgados debido a que los microcréditos recibidos por el
grupo tratado pueden estar condicionados a ser utilizados tinicamente para acti-
vidades productivas o negocios, mientras que los recibidos por el grupo control
pueden haber sido utilizados para otros fines. Segundo, la limitacion de los da-
tos. La ENFIH tiene el objetivo de medir el balance econdémico de los hogares
en México y no la vulnerabilidad financiera. Es necesario contar con informacién
que nos permita estimar esta dimension de manera precisa, que incluya pardmetros
objetivos y estandarizados de la vulnerabilidad que enfrentan los hogares y no solo
su percepcion sobre esta. Es por esto por lo que los resultados del modelo deben
interpretarse con cautela y se necesita més investigacién para comprender mejor el
impacto total de los microcréditos grupales en la vulnerabilidad financiera de los
hogares.

Si bien, la mayor parte de los trabajos sobre microfinanzas se centran en el
componente econoémico, resulta imprescindible contar con estudios que evalien los
objetivos sociales para entender mejor este mercado. Este andlisis puede extenderse
para los siguientes levantamientos de la ENFIH, capturando el efecto de la crisis
econdmica actual y la evolucién de la vulnerabilidad de los hogares. Este seria un
paso importante para futuras investigaciones que permitirfa disefiar politicas para
reducir la vulnerabilidad de los hogares mexicanos y que les permita man'ejar de

mejor manera los riesgos econémicos a los que estan expuestos.
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Cada variable explicativa se le realiz6 una prueba ¢-Student donde Hy : po —ps = 0

[H,
cont

Los

: pte — pe # 0]. Donde pt. y may son las medias de la variable en el grupo de
rol y tratamiento respectivamente.

supuestos de esta prueba son los signientes:

1. Las observaciones de los grupos se obtuvieron a partir de una muestra aleato-

ria. El disefio de la encuesta es probabilistico, trietdpico, estratificado y por

conglomerados.®

Independencia de observaciones. De ignal manera, el disefio de la ENFIH
garantiza que las observaciones no dependan de los valores de otras observa-

ciones.

Distribucién normal. La tabla 7 muestra los resultados de las pruebas de
Shapiro-Wilk para contrastar la normalidad de los conjuntos de datos.?* Sea
X' = (x1,23,...,x,) el vector de observaciones aleatorias ordenadas de tamartio
n. Se prueba que Hy: X ~ N(u,0?), [Hy : X »= N(u,0?)].

Sea m' = (my, ma, ...,my) €l vector de valores esperados de los estadisticos

normal estandar, V' = (v;;) la matriz de covarianzas n x n. Entonces;

Blg)y =md=1,2/-xn); (5)

23(

Véase Encuesta Nacional sobre las Finanzas de los Hogares (ENFIH): Disenio conceptual,

2019, pég.21).

24(

Shaphiro & Wilk, 1965).
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}J’
Cou(z;, 2)=v5(8, =12,+,n) (6)

Sea ¥ = (y1,¥2,-..,¥n) un vector de observaciones aleatorias ordenadas tal
que

Vi=p+ gmi(i =12,.., n) (7)
El estadistico de la prueba W esta definido como

_ (Zh aw)®

W= -7 ®)

. Varianzas iguales. Este supuesto se probé con la prueba de la razén de va-
rianzas o test de Levene. Bajo el supuesto de distribucién normal poblacional
e igualdad de varianza [Hj : 0. — 0, = 0] resulta que la razén de las varianzas
se comporte como una distribucién F de Snedecor con pardmetros (n — 1) y

(tn—1):

N 5'a -
PN R o
T Tty (X — X)) 83

F= (9)

Mediante el Test de Levene, se puede determinar si las varianzas de dos grupos
de observaciones son iguales o distintas. Si el valor obtenido para p es menor a
0.05, entonces se rechaza la hip6tesis nula y se asume que los grupos muestran

una variabilidad sustancialmente diferente (varianzas no homogéneas).
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Cuando se cumplen estos supuestos, el estadistico t-Student esta dado por:®®

?li = fﬁ

pes — BT
32(%-!--51,;)

(10)

Cuando se viola el supuesto de igualdad en medias, se utiliza el estadistico t-

Student:
X1 — Xoi

(N1—1)53+(Na—1)53 I
Ni+Na—-2 Ny Na

§ =

(11)

La tabla 8 contiene los resultados de la prueba de la relacién de las varianzas. Se
mostré que las variables del sexo del jefe del hogar, rural, primaria y preparatoria
cumplen con la hipétesis nula [Hy : ¢, — o, = 0]; por lo que en estas variables se
estim6 con el estadistico de la ecuacién 10. Para todas las demas variables se utilizo

la prueba de la ecuacion 11.

#Donde s recibe el nombre de varianza conjunta (“pooled variance™), y se expresa de la forma:

2 _ (N1—1)sf+ (Na—1)s3
(M -1+ (N2—-1)
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Tabla 8: Prueba de igualdad de varianzas entre el grupo de tratamiento y de control.

F-test
Saldo del crédito 0.102FFF
(323.875)
mensualidad 2.050%**
(73.252)
Tasa de interés 0.555%%*
(0.705)
Mensualidades vencidas ~ 2.030%%*
(0. 064)
Plazo del crédito 100.009***
(0.348)
Plazo restante 27.270%**
(0.180)
Nosivrot 830
Nf.rﬂ.tnmimto 830

*p < 0.05, ¥ p < 0.01, ¥F p < 0.001
Los errores estandar estan entre parentesis.
Elaboracién propia con datos de la ENIFH (2019).

Tabla 9: Prueba de comparacién de medias entre grupo de control y tratamiento.

Control Tratamiento - Control

Observaciones  Media  Desv. Est Coef. p-value
Saldo del crédito 427 8093.019  5885.68 0.792 0.428
Mensualidad 414 1436.075  1427.948 -5.94 0.0
Tasa de interés 177 3.8135 2.2598 -2.1737 0.0304
Mensualidades vencidas 426 5892 2.8172 1.4232 0.1552
Plazo del crédito 288 22.3888 16.1685 19.3411 0.0
Plazo restante 281 9.6208 9.5194 12.64 0.0

Nota: Para evaluar la diferencia de los coeficientes entre el grupo de tratamiento y de control se
realizé una prueba T de student. El supuesto de homocedasticidad o varianzas iguales se probé

para cada una de las variables con una prueba de Levene. Todas las variables se probaron bajo

el supuesto de varianzas desiguales.

Elaboracién propia con datos de la ENIFH (2019).
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Figura 2: Distribucién de las tasas de interés por tipo de crédito.
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Elaboracién propia con datos de la ENIFH (2019).
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