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RESUMEN

Este trabajo consiste en 1la realizacidén de un ejercicio
econométrico para intentar acercarse al fenémeno de la
penetracién de importaciones vy su impacto en la economia
mexicana. En su elaboracién se recurridé a la literatura mas
representativa en cuanto al tema se refiere en la opinién de este
autor. Agqui cabe aclarar que este sin duda es un trabajo de
aplicacidén de los modelos existentes y no aporta idea original
alguna. La virtud del trabajo estd en el reconocimiento del
efecto potencial de las variables de estructura de mercado en un
marco de estructura-desemperio en la industria manufacturera
mexicana.

De esta forma el ejercicio consiste en identificar 1las
variables de estructura de 1la industria gue pueden tener un
efecto, vyva sea negativo o positivo en el desempeio de la
industria misma, el cual se pretende verificar por técnicas
econométricas.

Se obtiene como resultado de este ejercicio gque 1la
penetracién de importaciones puede tener un efecto importante en
el desemperio de la industria mexicana aunque no se puede tener
una especificacidn cuantitativa de tal efecto.
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CAPITULO 1 INTRODUCCION

El objeta de este trabajo es investigar la relacidn de la
penetracidn de importaciones con elementos estructurales del
mercado y el desempefio de la industria manufacturera mexicana en
un marco de organizacidédn industrial con un enfoque de estructura
de mercado-desempefio. En particular se investigarad si las
importaciones tienen un efecto negati vo en los margenes
precio-costo, la llamada hipétesis de disciplina del mercado por
las importaciones, para el periocdo de 1977 a 1880.

El trabajo se desarrollarid de la siguiente forma. El capitulo
2 esta dedicado a resefiar el marco macroecdmico predominante en el
periodo 1977-1980 asi como mostrar que estan dadas las condiciones
suficientes para que potencialmente exista el fendmeno que se
desea estudiar, es decir que la penetracidén de impertaciones es lo
bastante fuerte como para penzar que pueda existir un impacto en
el desempefic de la industria mexicana. El capifitulo 3 describe el
enfoque estructura desempefio, el capitule 4 revisa modelos
tedricos en el marco estructura desempefic asi como la evidencia
empirica para otros paises gque muestran la existencia de la
disciplina de las importaciones impuesta en los mercados locales.
El capitulo S explora la influencia que puede tener la estructura
del mercado en vl flujo de importaciones a México realizando como
fin dltimo en este capitulo una sstimacidn de la sensibilidad de
las importaciones de acuerdo con el sector industrial de origen

respondiendo a elementos de estructura de mercado. En el capitulo



5 se explora el impacto de la penetracidén de importaciones en el
desempefic de la industria desarrollandese una estimacién de tal
impacto especifico a nivel de cada sector industrial. En el
capituleo 7 se ¢cncluye con los principales resultados obtenidos y

se sugieren ampliaciones del trabajo realizado.



CAPITULO 2 COMERCIO EXTERIOR Y APERTURA COMERCI AL

2.1 Aspectos de la apertura comercial

Durante el periodoc 1996-1976 el comercico exterior de México
s sustentd en un modelo proteccionista. En ssos 20 afios el tipo
de cambioc s@ mantuvo invariable, lo cual al inducir una
sobrevaluacidn del peso, =e constituy® en una restriccidén mas al
libre comercio. De 1956 a 19682 las fracciones de importaciones
sujetas a control casi se duplicaron y la participacidn de las
importaciones controladazs en las totales aumentd de 33 a 44 por
ciento (Ten Kate (197933. Dicha participacién, en términos de
valor se elevd de 28 a S2 por ciento con respecto al total de las
compras al exterior.

En 1960 se unificd la clasificaciédn aduanera y se
incrementaron lozs aranceles. Dos afiozs maz tarde se impuso una
sobretasa de 10% a las importaciones de articulos suntuarios y en
1965 =e elevaron todos los aranceles en zeis puntos porcentuales.
En general, durante buena parte del decenio de los sesenta vy
comienzos de los setenta numerosas fracciones se agregaron cada
afio a la lista de importaciones controladas. En 1962 estaban
sujetas a permiso previoc 2313; en 1973 eran 12800. Asi{ en 13970 los
articulos sujetos a control cubrian 65% del total; en términos de
valor la cobertura llegd a S59% incrementandose luego a B4 y 74 por
ciento en 1973 y 1974 respectivamente. El aumento de las tasas de
proteccién efectiva de 1960 a 1970 se presentd basicamente en el
sector manufacturero. El sesgo antiexportador se acentud debido a
la carencia de estimuloz suficientes a las exportacionesCen 1969

sdle 20% de las ventas foraneas de manufacturas recibid crédito



preferenciald. Para corregir esta situacidédn se instituyeron
diversos mecanismos de promocién, camo los certificados de
devolucidn de impuestos(Cedis), la exencidn de impuestos a la
importacién de insumos, la expansidén de los créditos a corto plazo
otorgados por el Fomex y la creacidén del Fonei, y el Instituto
Mexicano de Comercioc Exterior. Sin embargo, esas medidas no
compensaron plenamente las distorsiones causadas por la
sobrevaluacidn del peso y el proteccionismo fundado ademas en
restricciones cuantitativas. La participacidn del comercio
exterior en el PIB registrd una disminucidn a lao largo de todo el

periodo resefiado.

El periodo 1977-1380, can las devaluaciones, lo=s
descubrimientos petroleros y la mejoria en la balanza de pagos,
constituys un entorno propicio para intentar reducir los niveles
de proteccidén. En estos afios se insistia en la necesidad de
liberar las importaciones para reducir @l sesge antiexportador v
aumentar la eficiencia de 1la industria exponiéndola a 1la
competencia externa. El peso relativo de las fracciones sujetas a
permisos de importacidn se redujo de 77.4% en 1977 a 24% en
1980Cvéase el cuadro 2.1D. Al mismo tiempo se elevaron los
aranceles(medida que suele acompafiar a laz disminuciones en
restricciones cuantitativas) para que las empresas se adaptaran al
nuavo régimen. A pesar de que dichos aumentos fuseron ariginalmente
concebidos como temporales, la inminencia de la c¢risis y la
sobrevaluacidén del peso les dieron un caracter permanente vy

creciente.

CUADRO 2.1

ESTRUCTURA DE LA TARIFA DEL IMPUESTO GENERAL DE IMPORTACION

1977 1978 1979 1980
Total de fracciones 7340 T4D3R ra=1-1a TT7HB
Control adas 5684 3233 2399 1866
% del total 77. 4 43. 4 2.1 22.9
% de importaciones 20 75.3 70.0 60. O



Liberadaszs 1656 421 4 5228 =910
% del total 22.5 56.5 e8. 9 75. 0
30. 0 40.0

~)

°% de importaciones 16.0 23,

FUENTE: COMERCIO EXTERIOR,OCTUBRE 1987 PAGQ. 6808

En 1973 muchas industrias mexicanas tenian una proteccidn
negativa tanto en términos nominales como efectivosCver cuadro
2.2) . En parte esa negatividad se deriva de los efectos de la
devaluacidn de 1376 que todavia estaban presentes, pero @sta no es
la unica explicacidn. La proteccidén negativa se concentra
principalmente en los sectores productores de materias primas, la
industria petrolera y algunas industrias alimentarias. En los
sectores primarios la protecciédn nominal negativa sea puede

interpretar como sugieren Ten Kate v Venturinil1l989) como el

CUADRO 2.2
PROTECCION NOMINAL Y EFECTIVA EN INDUSTRIA MANUFACTURERA

ZECTORES FEF PNI
ARTICULOS DE PLASTICOCA42D 2091 7
RESINAS SINTETICAS Y FIBRAS ARTIFICI ALESC37D 824 38
EQUIPOS Y ACCESORIOS ELECTRONICOSCS4) 365 83
BEBIDAS ALCOHOLICASC20D 212 40
APARATOS ELECTRODOMESTI COSCS3) 134 49
MUEBLES ¥ ACCESORIOS METALI COSC 483 129 36
QUIMICA BASICAC3S) 121 17
PRENDAS DE VESTIRCZ27D 119 39
OTROS EQUIPOS Y APARATOS ELECTRICOSCSS) 111 46
ACEITES Y GRASAS VEGETALESC17) 107 16
PRODUCTOS DE HULEC41) o8 44
PAPEL Y CARTONC31)D 96 29
PRODUCTOS CARNICOS Y LACTEOSC11D Q4 21
OTRAS INDUSTRI AS MANUFACTURERASCSS) 89 35
OTRAS INDUSTRIAS QUIMICASC40) 82 24
CEMENTOC 440 76 o
MAQUINARIA Y EQUIPOS ELECTRICOSCS2D 65 29
MAQUINARIA Y EQUIPO NO ELECTRICOCS1)D 85 32
OTRAS INDUSTRIAS DE LA MADERAC3O) &4 30
OTROS EQUIPOS Y MATERIAL DE TRANSPORTECS®8) &0 30
OTROS PRCODUCTOS METALICOSCSOD 57 23
PROCESAMI ENTO DE CAFEC1S5) 56 12
ASERRADEROS INCLUSO TRIPLAYC29D 51 18
HILADO Y TEJIDO DE FIBRAS DURASCZ2S) 42 20



INDUSTRIAS BASICAS DEL HIERRO Y ACEROC4E6D 38 5

INDUSTRI AS BASICAS DE METALES NO FERROSOSCA4A72 34 13
PRODUCTOS METALICOS ESTRUCTURALESC49) 34 16
REFINACION DE PETROLEOCI33D 32 -68
OTROS PRODUCTOS DE MINERALES NO METALICOS(495) 31 11
CUERC Y SUS PRODUCTOSC 280 30 20
PRODUCTOS MEDI CINALESC38) 30 18
OTROS PRODUCTOS ALIMENTICIOSC19D o8 195
CARROCERIAS Y PARTES AUTOMOTRICESCS7D 23 14
JABONES, DETERGENTES, PERFUMES Y COSMETICOSC39d 17 g
OTRAS INDUSTRIAS TEXTILESC26D 14 12
VIDRIO Y SUS PRODUCTOSCAZD 11 4
HILADO Y TEJIDC DE FIBRAS BLANDASC24D 7 (o]
ENVASADO DE FRUTAS Y LEGUMBRESC12D 7 5]
CERVEZAC21D - -3 (0]
ALIMENTOS PARA ANIMALESC1S —~3 3
IMPRENTAS Y EDITORI ALESC3232D -9 o
AZUCAR Y SUBPRODUCTOSC16D -195 -19
MOLIENDA DE NIXTAMAL Y PRODUCTOS DE MAIZC14D -25 -6
TABACO Y SUS PRCODUCTOSCZ23D -29 -30
MOLIENDA DE TRIGO Y SUS PRODUCTOSC1 2D -39 -28
PETROQUIMICA BASICAC34D -45 -41
ABONOSE Y FERTILIZANTESC36D 4.8 -33
REFRESCOS EMBOTELLADOSC21D -89 -37
VEHICULOS AUTOMOVI LESCS6D -1503 37
PNI=Proteccidn nominal implicita PEF=Proteccidn sfectiva

FUENTE: TEN KATE Y VENTURINI{(1089)

resultado de las restricciones, todavia vigentes en ese periodo, a
la exportacidn de gran parte de las materias primas. En 1la
industria petrolera las tazas negativas Se puesden atribuir a
la politica oficial del gobierno mexicano de estimular el proceso
de industrializacidn ofreciendc combustibles a precios bajos. En
el sector alimentario obhedecen principalmente al control de
precios en combinacidén con las restricciones a la exportacidn.

Aungue muchas de las tazas negativas se refieren a bienes
intermedios, su importancia para la demanda final fue tal que la
proteccidn nominal promedio resultd de -1% en 1979. Sin embargo,
la exclusidn de la industria petrolera conduce a una proteccidn
ligeramente positiva del 1% y al gquitar tambien los alimentos
controlados, se llega a un promedio de 7 por ciento.

El resto de la industria manufacturera recibia una proteccion

positiva. Al considerar los niveles de las tasas arancelarias y



las restricciones cuantitativas del régimen de las importaciones,
tal vez podrian esperarse diferenciales de precios mas altos de
los que reflejan las tasas nominales sectoriales, pero si =e
revizan los calculos de Ten Kate y VenturinillS889) se puede

apreciar que las discrepancias no son muy fuertes. AdemAs hay que
tener presente gque lé amplia frontera, dificil, de controlar con
el vecino del norte ha mantenido tradicional mente los
diferenciales de precios entre Estados Unidos y México en niveles
moderados, por lo menos en comparacién con otros paises en
desarrollo.

De 1979 a 1981 no =& registraron cambios significativos en la
estructura de la proteccidn de México. El cambio mas importante
fue el aumento en el promedic de la proteccidn como resultado de
la apreciacidn gradual del tipo de cambio real , =es decir, el
diferencial de inflacidn entre México y Estados Unidos e3 mas alto
que la depreciacidédn nominal. De hecho se observan incrementos en
la protecciodn en casi todas las ramas. Sélo la industria petrolera
no sigue esa tendencia, lo cual hacia fines del periodo provoca un
ligero aumento en los niveles de dispersién.

La negatividad de la proteccidn nominal, tal como se acbservd
en México despudés de las devaluaciones de 1982, plantea algunas
preguntas acerca de la interpretacidn de los conceptos de
proteccidn que merecen algunos comentarios. El hecho de que la
proteccién nominal de wuna industria sea negativa no implica
necesariamente que &ésta =e encuentre en realidad desprotegida. En
el sentido estricto de la palabra sdélo implica que los precios
internos convertidos a ddélares mediante el nuevo tipo de cambio
resultan mas bajos que antes. Por tanto, la negatividad de los
indicadores de la proteccidén es muchaszs veces el resultado de las
devaluaciones.

Eéto hasta cierto punto parece cantradictorio. En efecto, de
una devaluacidn no se esperaria un descenso sino mas bien un
aumento en la proteccidn, puesto que aquella abarata al producto
nacional frente a la competencia externa. Y no sélo el producto
sino también sus insumos materiales y factores de produccidédn se

vuelven mas baratos, lo cual de por si implica una proteccidn paré



los productores nacionales. De w©sa manera, hay una proteccidn
positiva derivada de un tipo de cambio mis favorable.

En vista de lo anterior parece Gtil distinguir entre ,dos
tipos de proteccidn: la comercial y la cambiaria. La primera se
cuantifica mediante los indicadores de proteccidén nominal vy
efectiva. Puede ser producto de 1la politica comercial o 1la
situacidn econdmica en generalCla falta de canales de exportacidn,
una demanda agregada muy deprimida, ete. D, o bien
autoimpuestalcomo en el caso de los empresarios gque para no perder
mercados venden en el interno a precios mias bajos que los de
exportaciénd. La proteccidédn cambiaria a su vez se deriva de un
tipo de cambio favorable y se puede cuantificar con algun
indicador comparative del poder de compra. Es decir, esta
proteccidn es alta cuando el poder de compra del ddlar en el
mercado interno es alto y bajo en el caso opuesto. La proteccidn
camblaria es en general bastante uniforme, mientraz que 1la
comercial puede tener un elemento muy discriminatoric entre las
diversas actividades productivas.

Es necesario sefialar gque en la terminologia empleada la
proteccién comercial promedic se equilibra con la proteccidn
cambiaria. Una proteccidn comercial positiva implica precios
internos superiores a los externos, lo cual a su vez determina que
el poder de compra del délar en el mercado interno s£a menor Jque
en el exterior. Esto se traduce en una proteccidn cambiaria
negativa, ¥y tal fue la situacidn en los paises que seguian una
estrategia de sustitucidédn de importaciones.

Cuando en esas condiciones se devalua la moneda, los precios
internos expresados en ddlares disminuyen y por ende la
proteccidn comercial decrece. Pero el poder de compra del ddlar en
el mercade interno sube, al igual que la proteccidn cambiaria.
Este ejemplo demuestra con claridad cédmo se alternan la proteccidn
comercial y la cambiaria.

Otra distincién de wutilidad es la que existe entre la
proteccidn otorgada y la proteccién aprovechada. La primera se
refiere a la maxima proteccidn que se puede derivar del régimen de

las importaciones. Cuando hay s6lo wuna tasa arancelaria, la



protececidn otorgada es igual a esa tasa; si hay restricciones
cuantitativas, la proteccidn otorgada es mayor y depende de su
restrictividad.

En muchas ocasiones, sin embargo la proteccidn no se
aprovecha en 100%. De hecho, la proteccidédn nominal que se otorga a
un producto depende del precic mas alto que puede cobrar el
productor sin exceder el precio del equivalente que se importa.
Pero cuando el producto considerado no se compra en el exterior an
volumenes significativos, el precioco mas alto que puede cobrar el
productor nacional ne depende del precio hipotético de un producto
potencialmente importadeo, zino del precio al que otros proveedores
nacionales compiten por la demanda interna. En tal situacidn ese
preciao puede ser mucho mas bajo. En el casa de productos
exportados, el precio =n el mercado interno tampoco depende del
precio de importacidn potencial.

En ambos casos, las condiciones gque prevalecen en el mercado
interno no permiten a los praoductores nacionales aprovechar todo
el margen de la proteccién otorgada : al no haber importaciones
considerables las restricciones a #stas guedan sin efecto y los
precios internos se limitan por otros factores diferentes de la
importacidén.

Por lo regular la brecha entre las protecciones otorgada y
aprovechada depende fundamentalmente de los movimientos del tipo
de cambio. Cuando en promedio la proteccidn comercial es positiva
y la cambiaria negativa, como en México antes de 1982, buena parte
de la producci édn interna compite en realidad con
importacionesCaunque sea mediante las restricciones vigentes) y la
proteccidn otorgada se aprovecha en gran medida. Cuando en tal
Situacidn la moneda se devaltia, como sucedid en México en 1982, la
proteccidn comercial baja, la protecciédn cambiaria sube, las
restricciones a la importacidn se sienten menos fuerte que antes y

la brecha ente la proteccidn otorgada y la aprovechada crece.

Desde la segunda guerra mundial hasta fechas recientes,los

principales cambios en el régimen de importaciones de México se
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han realizado en funcidén de la situacidén de la bhalanza de pagos.
Dae hecho, la instauracidén en 1947 del sistema de permisos, sin
duda por mucho tiempo el elemento mis restrictivo en el régimen de
las importaciones, y también 1los fuertezs incrementos de su
cobertura en 1954, 1976 y 1982 coinciden exactamente con las
erisis sucesivaz de divisas que ha sufrido la economia mexicana
-durante este periodo y subrayan la inclinacidn general de las
autoridades mexicanas a usar e}l régimen de las importaciones como
instrumento para contrarrestar problemas de balanza de pagos.

Por otro lado, cuando la disponibilidad de divisas 1lo
permitia, por lo regular se relajaban las restricciones a la
importacidén. Esto ocurrid particularmente a finales de los afios
setenta, en los que hubo una relativa abundancia de divisas por el
auge petrolero. Por tanto, no ha de sorprender que a principios de
los ochenta el régimen de laz importacicnes se encontrara
relativamente abierto, al menos en comparacidn con las décadas
anteriores.

Otro factor que algo influyd en la relativa liberacidn del
régimen de las importaciones a finales de la década pasada fue la
intencidén de México de adherirse al GATT. De hecho, la eliminacidén
de las restricciones en ese periodo pusde considerarse como un
intento de preparar el camino.

Sin embargo, en 1980 algunas circunstancias contribuyeron a
revertir esas tendencias. Primero en abril 1las decisidn tan
controvertida del gobierno mexicano de posponer indefinidamente su
adhesidn al GATT. Segundo, la creciente preccupacidén que el rapido
crecimiento del servicio de la deuda externa despertd tanto en las
autoridades mexicanas como en sus, acreedores extranjeros, sobre
todo por la elevaciédn de las tasas de interés en los mercados
financieros internacionales. Finalmente, pero no por eso de menor
de importancia, en el otofio de ese afio se recibieron las primeras
sefiales del debilitamiento relativeo del mercada petrolero
internacional, en auge desde 1973.

Estas son las principales razones por las cuales los intentos
de liberacidén comercial de los dltimos afios setenta se revirtieron

a principicos del decenio siguiente. De hecho del analisis
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cuantitativo del régimen de las importaciones se desprende que las
tasas de cobertura de los, permisos previos, despues de las bajas
constantes a partir de 1976, empezaron a subir en 138980. De Abril
de 1980 a diciembre de 1981, por ejemplo , la cobertura de
permisos previos en relacidn con la produccidn interna subid de &4
a 70.5 por ciento.

Dada la importancia de la evolucidn de la balanza de pagos en
el desarrollo del comercioco exterior y su incidencia en 1la
estructura de proteccidn que se han enunciado arriba se procede en
la =ziguiente seccidn a exhibir los rasgos mas importantes de
aquélla asi como mostrar clertos indicadores de la estructura de
importaciones y comercio exterior en México para el periodo bajo

estudio.

2.2 Estructura del comercio exterior

Gran parte del rapido crecimiente de la deuda externa
mexicana en los afios setenta puede ser descrita en términos de
pedir prestado del exterior para financiar los crecientes déficits
comerciales. En el cuadro 2.3 se musstran indicadores en los cuales

s&@ aprecla esta situacidn.

CUADRO 2. 3
INDICADORES DE BALANZA DE PAGQOS 1970-1082

(EN MILLONES DE DOLARES)

BALANZA COMERCI AL CUENTA CORRIENTE DEUDA EXTERNA
ARO X M BXM BC PI BCC P AD
1970 1348 2236 -888 -872 282 1098 322 7219
1971 1507 2145 -638 -282 3089 -833 458 7639
1972 1717 2610 -804 -280 345 926 477 8251
1973 2141 3656 -151%5 492 513 -1423 12g8 10219
1974 2965 5791 -2826 -1584 806 -2897 24850 13166
1979 3007 B278 =3272 ~-2400 1094 —-4089 3902 18900

i=2



1976 3476 5771 -2295 —-1449 1675 ~3435 3936 21800

1977 4604 5625 -1021 127 1979 -1870 2710 27108
1978 6248 7992 -1745 -593 2576 2 -3259 3560 33600
1979 9300 12130 -2829 -1574 3709 -5563 4239 40800
1980 16087 183897 -2830 -2229 5476 -8306 S666 52652
1981 19938 24038 -4100 -46S7 8384 —-1407S as21 75496
1982 21230 144324 6798 6303 12374 —6416 7803 82450
X=Exportaciones de bienes M=Importaciones de bienes
BXM=Balance en bienes BC=Balance comercial

FPI=pago de intereses BCC=RBalance en cuenta corriente
F=Préstamos AD=Acervo de deuda

FUENTE: BEHAR(1086)

Como se observa en el cuadro, la creciente brecha entre
exportaciones-importaciones fueron =l principal factor detras de
los resultados en la cuenta corriente de 1970 a 1975. Los balances
negativos en mercancias sobrepasaron los pagos de intereses cada
afioc en este periodo y fueron lo suficientemente grandes para
neutralizar los efectos usualmente favorables de 1la balanza
comercial en servicios. Consecuentemente, flujos de capital de
largo plazo fueron necesarios para ajustar el persistente
desequilibric en 1la balanza dev pagos, incrementando la deuda
externa de 7200 millones de ddlares en 1970 a 17000 millones de
ddlares en 19795.

En 1878, la relacidn entre balance comercial y servicios
factoriales cambid radicalmente. Hasta este afio, la mayoria de los
préstamos fueron asignados para financiar consumo e inversidn o
para incrementar las researvas internacionales. De 1976 en
adelante, los pagos de intereses sobrepasaron los déficits
comarciales y fueron transfermados en la principal fuente de
déficits en cuenta corriente, y se convirtieron en el factor
principal detraAs del acelerado crecimiento de la deuda externa en
affios posteriores,

Como se aprecia en el cuadro , mientras que los déficits

1z



comerciales continuaron incrementiandose a tasa relativamente
moderadas, los pagos de intereses se duplicaron entre 1975 y 18977
y s multiplicaron seis wveces entre 1977 y 1982, La deuda externa
se cuadriplicd en cuatro en el mismo perioda.

Entonces, en los finales de los setentas y mas claramente en
los primeros afios ochentas, se estaba pidiendo prestado dinerc no
para financiar el comercio o sostener el crecimiento, sino para

pagar casi exclusivamente intereses.

Ademas ocurre a finales de los setentas vy principios de los
ochenta una persistente sobrevaluacidén del peso en relacién con el

délar como se puede apreciar en ol cuadro 2. 4.

CUADRO 2., 4

TIPO DE CAMBIO REAL EN MEXICO:SUAR O SOBREVALUACION 19078-1982

1978 1979 1980 1921 1982
XNP 5. 69 6.15 8. 23 3. 82 4.07
cP 8% 1% -10% -28%
TCP-D 22.°7 22, 81 22. 95 24.5 SE. 4
RPM 100-100 118.3-112.5 147.3-/128.4 183.2/140.2 286,143
TCN 22,7 £3.9 26. 1 29. 8 45.9
CTCRCPPPD 100 5 88 83 123

XNP=Exportaciones no petroleras en billones de délares

CP=Cambio porcentual en wvariable anterior

TCP/D=Tipoc de cambio peso-délar

RPM=Razdén de pracios al mayoreo MéxicorU: S

TCN=Tipo de cambic nominal consistente con el tipo de cambio real
base y movimientos de precios en ambos paises(fila3 X fila4d

CTCRCFPP) =Cambio porcentual en el tipo de cambio real relative a

1978: Paridad del poder de compraCfilal divida por filaS: sobre 100

implica subvaluacidn, menos que 100 indica sobravaluacidénd
FUENTE: REYNOLDS,C.W. ¥ MC CLEERY,R.K. (21988)
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En el cuadroz.3 se observa un incremento de las importaciones
que persiste de 1970 a 1976, en 1877 hay una disminucidén
continuando su crecimiento de 1978 =n adelante. 3i se concentra el
anilisis en las importaciones manufacturerasCque cubren el 77.8%
del incremento de importaciones en el periodo 1977-19803, en
términos generales se puede apreciar que son tres las industrias
responsables de maAs de la mitadCS59% del incremento de las
importaciones manufactureras entre 1977 y 1980: la industria de
maquinaria no eléctricaC31%); la industria de metales baAsicosC1520
¥ la de transporte, incluyendo la automotriz(l3%. Si 3e agregan
las industriazs quimicaC89%; alimentarial&dd; de maquinaria vy
aparatos eléctricozs(B%) ;clazado y textiles(2%);hulel(3%) ;productos
metalicosC42D ; papel (324D ; minerales no metalicos, incluyendo
vidriodlis se puede ubicar el 33% del incremento total de las
importaciones en el periodo mencionado.

En el cuadro 2.5 se muestra la evolucidn de las propensiones
a importar de 1970 a 1982 en las cuales se manifiestan sin duda

laz politicas de proteccidén comercial entre otros factores.

CUADRO 2.5

PROPENSIONES A IMPORTAR 1070-1982 (PORCENTAJES)

Afio Bienes de consumo Bienes intermedios Bienes de capital
1970 0.83 5. 4 10.8
13971 0.87 5. 88 9. 88
1972 1.09 5.8 9.495
1973 1.43 &. 94 10. 06
1974 1.61 8.83 3. 95
1975 1.38 7.38 10.17
1976 1.45 6. 52 9. 63
1977 1.67 8.13 9. 05
1978 2.72 g. 06 10.7
1979 3.83 Q.65 11. 86
1980 8. 55 10.94 11.88
1981 8. 64 10. 39 12. 46



1982 2.16 8.359 10. 60

FUENTE: BEHAR,J. (1968)

En el cuadro 2.5 se aprecia que en el periodo 1370-1976 se
realiza un incremento en las propensiones a importar de los bienes
de conzumo de un 75% asi como de los bienes intermedios en un
modesto 1.8% mientras gque la propensién a importar bienes de
capital disminuye en un 11%. Para el periodo 1377-1381 el
crecimiento de la propenzidn de los bhienes de consumo es de 218%;
para los bienes intermedios crece en un 27.8% y para los bienes de
consume crece en un 37, 7%. De aqui se observa gque hubo un
crecimiento notable de laz propensiones en el periodo 13978-1981
sobre todo para los bisnes de consumo y capital. Este aumento
puade deberse a wvarios factores entre los cuales sin duda se
encuentra el cambioc en la proteccidn comercial ¥y cambiaria gque
permitid una cierta liberalizacidn de la economia en el mecionado
periodo. Tres factores causales de la expansidén fueron estudiados
por SchatanCl981) que consistieron en el crecimiento de la demanda
agregada, camblios estructurales en la demanda y cambios en los
coeficientes de importacidén de lozs sectores diversos. El dltimo
factor fué¢ relacionadoe con el impacto de la liberacidn de
controles administrativos de importaciones. En el mencionado
estudic se concluye gque al descomponer el incremento de las
impartaciones en tres efectos, aparece el de penetracidénlds. 220
como el mas importante, seguido del de la demanda(32% y del
estructurall21%. El efecto de liberalizacién, que forma parte del
de penetracidn, explica este ultimo fendmeno en un 302%.

Cuando se excluye a las dos, industriasCdentro de las 11
principales) en las cuales el crecimiento de las importaciones
caontraladas ha sido superior al de las liberadas, el efecto de
liberalizacidn alcanza a representar el 47.6% de la penetracisén de
importaciones. El impacto de la politica de liberalizacidn en el
total del incremento de las importacicnes es de 14% en el periodo

considerado.
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Este efecto sin embargo no es uniforme. Fundamentalmente las
importaciones de bienes de consumo duradero y de bienes de capital
son las que mayormente han sido estimuladas por la liberalizacidn.
El 14% en los primerosC31%, eliminando la industria automotriz del
incremento de las importacionesd, y 19% en los segundos se
originaron por la liberalizacidn. Ademas ambos contribuyeron el
72% del incremento total de las importaciones atribuibles a la
liberalizacidn, mientras su participacidn en el total del aumento
de las importaciones fue de S7%.

Las industrias cuyo incremento en las importaciones se
explica significativamente por la liberal izacidn, y que ademas
tienen el mayor peso en el total de dicho aumento, son las
industrias de maquinaria. Por otro lado hay indicaciones de que
tienden a coincidir el efecto de liberalizacidédn con =1 de
penetracidn para los bienes de consumo duradero.

Los bienes de consumo no duradero también han 2stado
influidos en alguna medida por la liberalizacidédn. Esto se hace
evidente s1 se @liminan las importaciones de azucar y leche de la
industria alimentaria. El porcentaje de importaciones de este tipo
de bien explicado por la liberalizacién de esta forma es de &3%.

Los resultados anteriores indican, por un lado, que la
politica de liberalizacidédn de importaciones ha estimulado patrones
de consumo que se traducen en el gasto de divisas en bienes
relativamente suntuariosCbienezs de consumo durable) y ademaszs la
competencia de dichos articulos en detrimento de la produccidn
nacional en aquellos casos en que la sustitucidn de importaciones
ha =ido efectiva.

Estos resultados muestran que la penetracidn de importaciones
fue sustancial en el pericdo 1977-1981 siendo un factor importante
la liberacidn de controles administrativos. En 1880 se puede
apreciar una sustancial participacidn de importaciones en los
sectores manufactureros come se exhibe en el cuadro 2.6 en el cual
Se reportan las razones de valor agregado a insumos importados
CVABA/MD y de importaciones por destino final a absorcidén
doméstica C(MTOT-AD) siendo esta wltima el producto bruto mas

importaciones menos exportaciones. La razdén VABA/M es indicador del

17



CUADRO 2. &

PENETRACION DE IMPORTACIONES E INTEGRACION

CON INSUMOS NACIONALES

DE

PRODUCCION

18

SECTORES MTOT.~AD VAB ~ M
MAQUINARIA Y EQUIPO NO ELECTRICOCS1D 58. 2599 2. 996454
OTROS EQUIPOS Y MATERIAL DE TRANSPORTECSSD 50. 98236 7.3915685
PETROQUIMI CA BASICAC34) 45, 24731 4. 961637
CARROCERI AS Y PARTES AUTOMOTRICESCS7D 44. 30434 S. 7868946
QUIMICA BASICAC35D 38.62219 2. 403746
OTRAS INDUSTRI AS MANUFACTURERASCSSD 332. 06931 S.334167
AZUCAR Y SUBPRODUCTOSC16D 293. 48701 35. 35336
OTROS EQUIPOS Y APARATOS ELECTRICOSCSS) 25. 47836 3.92019
EQUIPOS Y ACCESORIOS ELECTRONICOSCS4D 24. 31684 4. 227663
MAQUINARIA Y EQUIPOS ELECTRICOSCS2D 24. 16343 5. 548587
INDUSTRI AS BASICAS DEL HIERRO Y ACEROC 46D 23. 04666 3. 349475
INDUSTRI AS BASICAS DE METALES NO FERROSOSC47220. 13302 3.846198
ABONOS Y FERTILIZANTESC 36D _ 19. 87376 2.7128743
FESINAS SINTETICAS Y FIBRAS ARTIFICIALESC37D 18.41722 2.54416
OTROS PRODUCTOS METALI COSCS0D 17.28779 2.273221
APEL Y CARTONCZ31D 15. 86624 3. 763502
REFINACICON DE PETROLEQOC33) 13. 23553 5. 891956
OTRAS INDUSTRIAS QUIMICASC40) 13. 14876 2. 56856
PRODUCTOS MEDICINALESC38D 10. 66588 3. 224852
PRODUCTOS METALICOS ESTRUCTURALESC 49) 10. 093215 15. 284497
PRODUCTOS DE HULEC41D 8.748152 S. 590909
VEHI CULOS AUTOMOVILESCS6) 8. 3501833 1.483011
ACEITES Y GRASAS VEGETALESC17) 7.777033 1. 830605
BEBIDAS ALCOHOLI CASC=20) 5. BE3336 g95. 00658
AARTICULOS DE PLASTICOC 42D 8. 707596 2. 222387
VIDRIO Y SUS PRODUCTOSC43D 5. 201804 a25. 6725
OTRAS INDUSTRIAS TEXTILESC26D 5.0199234 10.10436
IMPRENTAS Y EDITORI ALESC32D 4.8139302 6. 723153
ASERRADEROS INCLUSO TRIPLAYC29D 4.861722 462.8
ENVASADO DE FRUTAS Y LEGUMBRESC12D 4.53335 13.95413
OTROS PRODUCTOS ALIMENTICIOSC19D 4.378193 10. 28858
APARATOS ELECTRODOMESTI COSCS3) 2. 994622 13.51341
PRODUCTOS CARNICOS Y LACTEOSC11)D 3. 775026 7.275133
OTROS PRODUCTOS DE MINERALES NO METALICOSC4S) 3. 479407 16. 98564
PRENDAS DE VESTIRC27D : 3. 385666 38. 2799
JABONES, DETERGENTES, PERFUMES Y COSMETICOSC39 3.1417395 3. 7735954
CEMENTOC 445 2.263672 1073, 636
HILADO Y TEJIDO DE FIBRAS BLANDASCZ4D) 2. 261 986 50. 9661
HILADO Y TEJIDO DE FIBRAS DURASC25D 2. 227458 68, 20225
ALIMENTOS PARA ANIMALESC18D 2.183781 0. 8673391
OTRAS INDUSTRIAS DE LA MADERAC 20D 1. 455803 14.21091
CUERO Y SUS PRODUCTOSC28) 0.91272 11.390927
MUEBLES Y ACCESORIOS METALICOSC48) 0. 435528 8. 138365
CERVEZACZ21D 0.418169 683. 74312



PROCESAMIENTO DE CAFEC15D 0.11685916 611.129
MOLIENDA DE TRIGO Y SUS PRODUCTOSCL3D . OBAB76 5. 20662
REFRESCOS EMBOTELLADOSCZ21D 011256 3. 709667
TABACO Y SUS PRODUCTOSCZ23D . 00g849 132, 3654

o
o
o
MOLIENDA DE NIXTAMAL Y PRODUCTOS DE MAIZ(14> O 1.708383

FUENTE: MATRIZ DE INSUMO PRODUCTO 1980

del grado de integracidén de la produccidén con insumos nacionales.
En cuanto mayor as tal cociente mayor es la integracidn
mencionada. El cociente MTOT/AD es indicador de la presencia de
produccién extranjera en el mercadeo mexicano, que por supuesto
evidencia aquellos =sectores en los cuales puede existir una
competencia de tal es productos importados con los producidos
domésticamente. En el cuadro 2.6 se observa que aquellos sectores
en los cuales hay una participacidn mayor de importaciones son
agquellos en los cuales en la produccidn se requiere de tecnologia
safisticada incluyendo bienes de consumo intermedio, de capital ¥y
de consumo duraderoa. En cuanto a la integracidédn productiva con
insumos nacionales se obzserva que esta es relativamente baja en
general. La mediana de la distribucidén de VAEB-M en los sectores es
de 5.8, el percentil del 40% es de 5.0 y el primer cuartil es de
3.35% existiendo un valor minimo de O.67 que corresponde al sector
de alimentos para animales. Esto indica que en ese afio existe una
dependencia alta en general de insumos importados en la produccidn
nacional.

Por otra parte una obszservacidén detallada del cuadro 2.6
permite apreciar cilerta tendencia de los 3sectores con mayor
penetracidén de importaciones a tener un bajo grado de integracidn
con insumos nacionales. Tal conjetura ez reforzada al obtener el
coeficiente de correlacidén de rangos de Spearman de ambas
variables que arroja un valor de -0.37 con una significancia del
1%. Una posible explicacidn puede ser que aquellos sectores mas
intensives en tecnologia han adoptado tecnologiaé de origen
extranjero que redquieren para su operacidén de insumos no
producidos en México y que dado gque aun no han lograde alta
competitividad y eficiencia son sujetos de una alta penetracidn de

importaciones.
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Asi pues se ha mostrado que en el periodo 1977-1980 la
industria manufacturera mexicana ha estada sometida a una
creciente penetracidén de importaciones producto, por una parte del
crecimiento de la economia en su conjunto asi como de una politica
comercial y cambiaria favorable a tal penetracidén. También se ha
exhibido que tal penetracidn en 1980 puede ser lo suficientemente
importante como para generar una competencia de los productos
importados con los productos domésticos. Una vez mostrada tal
posibilidad se procederda a realizar un analisis. por una parte,de
loz determinantes del crecimiento de las importaciones vy las
causas de la diferencia en vulnerabilidad de los diversos sectores
a las 1mportaciones, y par otra de las posibles consecuencias de
tal competencia en el desempefio de la industria manufacturera

e propone realizar tal analisis con un enf oque de
organizacion industrial basado en la aproximacién de
estructura-conducta~-desempefic. Es por ello que a continuacion se

realiza un esbozo de tal enfoque.
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CAPITULO 3 METODOLOGI A: EL ENFOQUE ESTRUCTURA~
CONDUCT A=-DESEMPERO.

3.1 El paradigma estructura de mercado-desempefio

En esta aproximacidn metodol &gica al estudio de la
organizacién industrial se parte de la suposicidn que la sociedad
requiere de Jlos productores de bienes vy servicios un buen
desempefio. El buen desempefio es un atributo multidimensional, por
supuesto, Este abarca al menos las sigulientes metas, no
necesariamente enunciadas en orden de importancia social o
prioridad:
a> Las decisiones de que, cuianto Yy cocédmo producir deben ser
eficientes en dos aspectos: los recursos escasos no deben =ser
desperdiciados, y las decisiones de produccidén deben respondar
cualitativa b cuantitativamente a las demandas de los
consumidores.

b)) Las operaciones de los productores deben ser progresistas,
aprovechando las oportunidades ofrecidas por la cilencia y la
tecnologia para incrementar la produccidédn por unidad de insume vy
proveer a los consumidores con productos nuevos y = uperiores,
contribuyendo asi al crecimiento del ingreso real per capita.

c) Laz operaciones de los productores deben facilitar el pleno
empleoc estable de recursos, particularmente de recursos humanos. O
como minimo, no deben hacer el mantenimiento del pleno empleo
posible sdlo a travées de politicas macroecondmicas excesivamente
dificiles.

dd La distribucién del ingreso debe ser equitativa. Equidad es un
concepto particularmente dificil pero implica por lo menos que los
productores no s& aseguren recompensas que excedan en demasia lo
requerido para recompensar sus servicios. Un aspecto ligado a esta
meta es el deseo de lograr una razonable estabilidad de precios,
vya que una inflacidn rampante distorsiona la distribucidén del

ingreso.
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Estas metas pueden no ser siempre compatibles entre si, sin
embargo en la medida posible, un buen desempefio industrial implica
mAxima satisfaccidén de eztas cuatro metas. La medicidén del grado
en 21, cual se satisfacen estas metas no es facil, pero
aproximaciones operacionales pueden ser obtenidaz emplesando datos
de margenes precio—-costo, la relacién de los costos actuales los
minimos tecnoldgicamente posibles, tasas de cambio de precios y
producto~-hora-hombre, variacién del empleo, etc.

Con este dltimo fin, 3@ busca identificar conjuntos de
atributos o variables que influencien el desempefic econdmico y con
el objetivo de construir teorias que detallen la naturaleza de la
relacidén entre estas variables y el desempefic final.

El desempefio en industrias particulares o mercados se dice que
es dependiente de la conducta de los vendedores vy compradores en
materias tales como politicas de fijacidn de precios, cooperacidén
entre firmas tacita, estrategias de lineas de produccidn y de
publicidad, compromisos de investigacidn y desarrollo, inversidn
en plantas productivas, tacticas legales, stc. La conducta depende
a su vez de la estructura del mercadoe relevante, abarcando
caracteristicas tales como el numero y distribucidén de tamafico de
los vendedores y compradores, el grado de diferenciacidédn subjetiva
o fisica prevaleciente entre los productos de vendedores que
compiten entre si, la presencia o ausencia de barreras a la
entrada de nuevas empresas, la razédn de activos fijos a costos
totales en el corto plazo para una empresa tipica, el gradeo de
integracién vertical de insumos productivos a distribucidén, y la
cantidad de diversidad o aglomeraciédn que caracterizan las lineas
de produccidn.

La estructura de mercado y la conducta también estan
influenciadas por otras varias condiciones basicas. Por ejemplo,
en el lado de la oferta, las condiciones bAsicas incluyen la
localizacién y propiedad de las materias primas esenciales; el
caracter de la tecnologia disponible( por ejemplo produccidén en
lotes o continua, o de baja versus alta elasticidad de
sustituciénd); el grado de sindicalizacién de la fuerza laboral; la

durabilidad del producto; el patrén temporal de producciénCpor
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ejemplo si se produce por orden ©o para entregar a partir de
inventariosd; el Qalor-y peso de las caracteristicas del producto,
ete. Una lista significativa de las condiciones basicas de la
demanda debe incluir al menos la elasticidad precio de la demanda
a varios precios; la disponibilidad( y elasticidades cruzadas de
la demandal de productos sustitutos; la tasa de crecimiento vy
variacidn temporal de la demanda; los métodos de compra de los
compradores; y las formas de mercadotecnia de los productos
vendidos. Otras ¢ondiciones.bésicas son el ambiente legal y las
politicas gubernamentales dentro de las cuales las industrias
operan ¥y los valores sociocecondmicoz dominantes en la comunidad
empresarial. |
En general el interes se ha centrado en relaciones o

tendenciazs gque involucran un flujo causal de la estructura de
mer cado y o las condiciones basicas a la conducta y el desempefio.
Esto es, =& han &laborado teorias que permiten predecir el
desempefico uUltimo del mercadeo a partir de la observacién de la
estructura, las condiciones basicas y la conducta. Pero ez claro,
que no todas las influencias fluyen de condiciones basicas o
estructura de mercado a desempefio, también hay efectos de
retroalimentacidn. Por ejemplo, esfuerzos de investigacidn
y desarrollo vigorosos pueden alterar la tecnolagia industrial, y
por tanto los costos y o el grado de diferenciacidédn del producto.
O las politicas convenidaszs por los vendedores de coordinar sus
interacciones de precios mutuas pueden incrementar o disminuir las

barreras a la entrada, afectando la estructura de mercado.

3.2 El marco de anilisis

Es una creencia comiin que el desempefio de las empresas ests
fuertemente influenciada por la estructura de los mercados como se
ha enunciado en la secciédn anterior. El marco estructura-desempefic
que s eompleado para anaiizar estas relacicnes se deriva de la
teoria tradicicnal de la empresa, la cual distingue varios tipos

de estructura 'de mercadoC por eajemplc competencia perfecta y

a3



monopolio) y deduce formas en las que las empresas se comportaran

y desempefiaran dadas la= restricciones de 1las diferentes

estructuras. Cuatro caracteristicas estructurales principales de

un mercado son usualmente identificados:

ad Concentracidén de vendedores: el numero y distribucidén de tamafio

de los vendedores en un mercado;

b) Concentraciédn de compradores: el ntmero y distribucidén de

tamafio de compradores en el mercado;

c) Barreraz a la entrada: 1la facilidad con la cual nuevos
vendedores puaden entrar al mercado;

dd Diferenciacidédn de productos: Qué tanto los productos vendidos
en un mercado son sustitutos cercanos entre siC en la
tradiciédn de Bain ezto 3@ consideraria wuna barrera a la

entradald.

En el caso tedrico limite de un mercado perfectamente
competitive, hay un bajo nivel de concentracién de vendedores y
compr adores y no hay barreras a la entrada o diferenciacién de
productos. Al otro extremo tedrico de un monopolioc de wuna sola
empresa hay una alta concentraciédn de vendedores y barreras a la
entrada altas. En el primer tipo de mercado, se predice que las
empresas lograran un alto nivel de dezempefio porque para
sobrevivir en el largo plazo deben ser técnicamente progresistas y
eficientes en costos, deben utilizar los recursos de una manera
consistente con la asignacién éptima de recursos y entonces se
previene que ganen mas que las utilidades normales. En contraste,
en el caszso de la empresa monopolista se predice un desempefio menos
satisfactorio porque no se requiere que sea técnicamente
progresista ni eficiente en costos para sobrevivir, es probable
que haga decisiones de produccidn y de precio que conduzcan a una
asignacién no éptima de recursos y, a menos que haya una fuerza
compensatoria efectiva originada en wuna alta concentracidén de
compradores en el mercado, sSe espera gque obtenga utilidades
superiores a las normales.

En el mundo real, las empresas operan en mercados que estan

entre estos dos extremos tedricos, Yy cuyas relaciones entre
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estructura y desempefio son entendidas con menor claridad. En tales
circunstancias es practica frecuente identificar las relaciones
que se espera gue existan extrapolando entre eztos dos casos
tedricos limite descritos arriba. Esto se ha realizado
frecuentemente conjeturando una relacidn entre estructura de
mercado Yy margenes de danancialque actuan come indicador de
desempefio) dentro de los siguientes lineamientos:

ad les margenes de ganancia tienden a ser mayores en aquellos

mercados en los cuales la concentracidén de vendedores es

mayor ;

bl los margenes de ganancia tienden a ser mayores en aquellos

mercados en que las barreras a la entrada son mayores;

<) los margenes de ganancia tienden a ser mayores en aquellos

mercados en los cuales la concentracidn de compradores es

menor .

Un marco analitico que incorpora estos tipos de
relaciones ha sido extensamente empleado en estudios empiricos de
industrias ¥ mer cados an economi as desarrolladas ¥ aesta
crecientemente siendo empleado para usos similares en paisex en
vias de desarrollo. Tal marco analitico puede ser Gtil en las
formas siguientes:
a3 para describir y clasificar aquellas caracteristicas de
industrias individuales y mercadozs que se creen de significancia
econdmica, en el sentido que son importantes influencias en el
comportamiento y desempefioc de las empresas que operan en estas
industrias y mercados;

b para explicar el comportamiento y desempefico observado de las
empresas que operan en estas industrias;

c) para identificar medidas de politica publica que pueden mejorar
el desempefic industrial global modif i cando las caracteristicas
estructurales industriales existentes, y para precedir la magnitud
del impacte en el desempefic que se puede esperar de la

implementacidén de tales medidas.

Potencial mente, el marco de estructura—desempefico es una
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herramienta de analisis industrial importante. Sin embargo, hay
limitaciones a su empleo practico ¥y peligros de uso incorrecto si
se emplea de una manera simple. Varias de estas limitaciones han
sido identificadas a través de los numerosos estudios empiricos
realizados. Estas dificultades generales se resefiaran en la

seccidn siguiente.
3.3 Una critica del marco estructura-desempefio y su uso.

Una dificultad basica en la construccidn de investigaciones de
estructura desempefio es la ausencia de un un cuerpo tedrico
generalmente aceptado gque explique satisfactoriamente la conducta y el
desempefico de empresas grandes en términos de las estructuras
oligoptdlicas reales del mercado gque son materia de estudioco de 1la
mayoria de los estudios empiricos. Se han realizado intentos de
construir modelos en este marco con base en una teoria mas sdlida ,
pero aun asi dependen de nociones muy simples que no captan la
estructura. Los aspectos del mercado que tienden a ser ignorados o
tratados inadecuadamente en los modelos de estructura-—-conducta
incluyen los siguientes:

a) Cada mercado se analiza como si fuera independiente de
los otros mercados. Sin embargo, las empresas grandes tipicamente
producen =n muchas industrias y wvenden en muchos mercados.
Entonces su poder para influenciar el comportamiento y el
desempefic en un mercado dado puede ser seriamente subestimado por
la simple medicién de la participaciédn en produccidn o ventas de
las empresas.
bl En un model o tipico de estructura desempefioc, las
caracteristicas sstructurales del mercado se toman como causales
predeterminadas del comportamiento y desempefio del mercado.

Sin embargo, las grandes empresas que operan en un mercado dado
pueden poseer el poder suficiente para cambiar la estructura de
agquel mercado Jque consideren adverso a su propio desempefio
comercial. En otras palabras, en tales mercados puede no haber una
simple linea de causalidad de estructura a traveés de

comportamiento a desempefio; en ciertas circunstancias, la linea de
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causalidad puede ser revertida.

c) Cada mercado tiende a ser analizado como si estuviera en

equilibrio de iargo plazo, esto es, el margen de ganancias( o

cualquier otra medida de desempeficd) observada en un periocdo de
tiempo dado se supone que refleja la estructura de mercado que

existe en el mismo periocdo de tiempo. Sin embargo, en condiciones

de mercado mads realistas dinamicas, las respuestas al cambio no

san continuas y tampoco instantaneas y en tales condiciones las

formas simples de la estiAtica comparada no son apropiadas.

Ademas, un numero de dificultades empiricas surgen como
resultado de una falta de datos adecuados para realizar el
estudio. La respuesta a estas dificultades es frecuentementse una
simplificacidn adicional del modelo para emplear datos que estan
disponibles y esto tiende a reforzar la debilidad tedrica del
model o. Las dificultades empiricas mas frecuentes son las
siguientes:
ad) Los datos son principalmente derivados de censos de praoduccidén,
los cuales contienen medidas de produccidn en industrias
individuales en lugar de ventas Y compras an mercados
individuales. Los datos de produccidn industrial por lo general
cubren un rango de productos, no todos los cuales se venden en
un solo mercado, e ignoran la existencia de importaciones y
@xXportaciones ¥y la presencia de mercados regionales y locales para
ciertos productos. Entonces, la definicidn de mercado que debe ser
empleada en estudios empiricos no corresponde a la definicidn
tedrica ideal.

b) Los datos existentes por lo general no son suficientes para
estimar todas las caracteristicas estructurales de los mercados.
Por esta razén la mayoria de los estudios excluyen la
concentraci®dn de compradores en sus analisis.

c) La falta de datos adecuados se traduce en gque algunas
caracteristicas estructurales tienen que ser definidas y medidas
de manera mis cruda de lo tedricamente deseable. Este ha sido el
caso en la medicidn de concentracidén de vendedores , barreras a la

entrada y diferenciacién de productos.
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d) Las deficiencias correspondientes en los datos disponibles para
la medicidédn del desempefic inciden en un reducido rangoc de

indicadores de aquella que han =3ido empleados en los estudios
empiricos. El analisis en la mayoria de los casos esta limitade al
indicador de utilidades y sélo en pocos casos al progreso técnico
y eficiencia en costos. Mas aun las medidas de wutilidades
empleadas que estan disponibles con frecuencia no corresponden

cercanamente a las medidas ideales para el propdsito.

Una vez resumidas las caracteristicas del enf oque de
estructura desempefic se procede en el siguiente capitulo a
compendiar los meodelos tedricos que han sido elaborados para
explicar la influencia que pueden tener las importaciones en el
desempefic de la industria as{ como lozs posibles determinantes de
tales importaciones para después dar cuenta de la evidencia
empirica al respecto que ha sido obtenida tanto para otros paises

como para México.
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CAPITULO 4 MODELOS TEORICOS Y EVIDENCIA EMPIRICA.

Este capitulo tiene como objeto mostrar modelos tedricos que
predicen el efecto disciplinarieo que ejercen las importaciones
en la industria y su relacidn con otras variables de estructura.
Asi mismo se enuncian brevemente modelos tedricos de los
determinantes de las importaciones que en sintesisz son &1 modelo
de Hecksher-Ohlin—-Samuelson y modelos de comercio intraindustrial
ya que seran relevantes para el analisiz posterior. Finalmente se
da cuenta de evidencia empirica que brindan apoyoc a los modelos

resefiados tanto como para otros paises como para México.

4.1 Modelos téoricos de disciplina del mercado doméstico por

las importaciones

4.1.1. Introduccidén

Es un hecho reconocido que existen muchos tipos diferentes

de entrantezs, y que algunos tendrian +&xito y prosperaran en
circunstancias en las cuales otroz no lo lograran. La entrada de
navo, la entrada a través de adquisicidn por empresas
diversificadas, la entrada extranjera através de importaciones,
son todas consecuencias de elecciones estratégicas realizadas por
las empresas que poseen diferantes capacidades y ambiciones. Estas
diferenciaz subyacentes en la habilidad competitiva basica les
hace sentir la velocidad con la cual diferentes tipos de entrantes
responden a la existencia de utilidades en exceso, en la facilidad
con la cual remontan las barreras a la entrada, y en el reto que
representan para los incumbentes cuando finalmente se establecen
an los mercados huéspedes. Parece razonable pensar que si estas
diferencias son marcadas, entonces uno ocbhserva la presencia de
ciertos tipos de entrantes favorecidos desplazande a otros tipos
de entrantes mencs favorecidos en un mercado particular. -

Considérese, por ejemplo, la comparacidén entre la entrada
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doméstica de todos tipos y la entrada extranjera a través de
importaciones. Las wventajas comparativas de estos dos tipos de
entrantes =on bien conocidas. Los entrantes extranjeros no
necesitan, en general, estar restringidos per la necesidad de
lograr una escala minima eficiente en los mercados domésticos
pequefics © restringidos. Los entrantes domé&sticos, por otra parte,
no padecen de desventajas absolutas en costos surgidas por
barreras arancelarias ¥y no arancelarias al comercio, y disfrutan
de las ventajas que la familiaridad y acceso facil a los mercados
domésticas les provees. Claras como son estas ventajas
comparativas, lo que no es claro s qué tan fuertes son realizando
el balance. En general, dos tipos posibles de resultado pueden
surgir de la interaccidn de entrantes domésticos ¥y extranjeros.
Por una parte, es posible imaginar gque la entrada doméstica pueds

desplazar a la entrada extranjera cuando las barreras arancelarias
son altas, o cuando el conocimiento de las circunstancias locales
en los mercados es critica para el éxito. De forma similar, la
entrada extranjera puede desplazar a la entrada doméstica cuando
las economias de escala son importantes, o cuando las empresas
extranjeras tienen una ventaja comparativa en costo o demanda. Por
otra parte, también es posible observar que los dos tipos entren a
la mayoria de los mercados si estas diferencias en ventajas
comparativas son pequefiazs, si son de alguna forma suavizadas por
la presencia de las barreras en cada mercado, o =i los entrantes
domésticos y extranjeros compiten en diferentes segmentos del
mismo mercado.

Estas especulaciones sugieren dque podria ser interesante
determinar en qué grado interactdan los entrantes domésticos vy
extranjeros, y discernir si alguno desplaza al otro. El problema
mas grande para resolver en la conduccién de tal ejercicio es la
dificultad de medir la habilidad competitiva de cada tipo de
entrante. Para gque un tipo de entrante desplaze al otro, debe
raesponder de manera mas rapida a las oportunidades de utilidad, y
su respuesta debe evitar las posibilidades de entrada del otro. Lo
que es relevante, entonces, no es la altura de las barreras a la

entrada consideradas como obstaculos infranqueables, sino la
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raplidez con la cual los entrantes pusden entrar y competir en el
mercado.

En la siguiente seccidédn se mostrarin modelos estaticos que
explican la influencia de las importaciones en el desempefio de
las empresas en una industria en los cuales no se integra la
interaccidén de empresas domésticas con extranjeras en sSu
comportamiento de entrada, la cual tampoco es integrada siendo un
fendmeno dinadmico, pero vale la pena tener en cuenta los
comentarios anteriores a fin de reconocer la limitacidn de los
model os a exponer Y  poner coto a las posibilidades de
interpretacién de los mismos, sobre todo en su implementacidn

empirica.
4.1.2. Modelos tedricaos

Primero se expondriA un modelo generado por Neumann et.
ald1385) que permite explicar la disciplina impuesta por los
importaciones en los mercados domésticos( es decir el efecto
negativo de las importaciones en los maArgenes precio-costo de las
empresas o© industrias) asi como el efecto de las exportaciones y
desplazamientos de la demanda.

Se comienza con la suposicién de una estructura de mercado
caracterizada por un grupo de empresas dominantes ¥y un margen
competitivo donde se presume gque ambos tipos de empresas se
comportan diferente.

Sea la demanda total Q=2f=f%+x atendida por k empresas
grandes y un margen competitivo. Las empresas que pertenecen al
margen competitivo son tomadores de precios. Las utilidades de
cada una de las empresas lideres estiA dada por = pCQm%jCCqR,
donde pCQ es la funcidén de demanda invertida. La maximizacidén de

dende c, ®es el costo marginal, y
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dp-dg, =Cdp/dQC1+T ';n 44 sda, + Cdx/dpdCdprdg, D) 2

Subzecuentemente, las siguientes definiciones seran empleadas:
e=~Cp QAR /dpD, n=Cprx2Cdx /dpd, afn%/CQ—xD,
Sa_:qt/Q’ zi_j=C qt/qj)quj/dqt) ’

€ y 11 siendo las elasticidades precio de la demanda total y oferta
del margen competitivo, respecti vamente. .‘a.,L y s son las
participaciones en le mercado. La elasticidad de oferta del margen
competitivo se supondra positive. Los costos marginales agregados
del margen competitivo entonces son crecientes. El coeficiente

ztj indica la elasticidad de la reaccidén del rival j como lo
espera la empresa i. En el caso de Cournot 2”=O para teodo i, j.
Por otra parte 2”=1 cuando hay colusidén perfecta. Competencia
perfecta en un mercado particular implicarfia que x=0 y que
qudqrﬁkﬁ= -1 que implica que cualquier disminucidn en la
oferta de alguna de las empresas seria inmediatamente compensado
por aumento en la oferta de los rivales.

Por simplicidad se supone que z =z para todo j. Entonces 1la
empresa 1 espera gue sus rivales, lindependiente de su tamafio
reaccionen del mismo modo ante un incremento de la cantidad
ofrecida por la empresa i. Por otra parte parsce razonable suponer
que las =z, difierean de acuerdo al tamafio relativo de la empresa 1i.
Una firma grande puede esperar que un incremento en su produccidn
Sea percibido por sus rivales y entonces provogque una reaccion.
Una empresa pequefia puede esperar lo contrario. Entonces se supone
que zk=z§af) siendo una funcidén creciente de la participacidn
en el mercado.

Para tomar la funcidén mas sencilla se propone

zLCaL)=( + o'a.i_, o0, C30
donde L refleja arreglos institucionales conducentes a
comportamiento colusivo, tales comec la legislacidn Qque permite
carteles, informacidn de precios por agencias, etc.

De las ecuaciones anteriores se obtiene el margen
costo~precio individual

mL=Cp~cLD/p=KCai + ztc:l.—at)D/Cc + nC1-Kd3, c4d
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donde K=CQ-x0-/Q es la razén de concentracidn de k empresas.
Agregando sobre todas las empresas de la industria se tiene

m=CK/Ce+nC1—-K>IdCC1~L+odH +[~o § © L ad s
Q L L=

k _2
a.
=1

donde Ha=2;. es @l indice Herfindahl del grupo de empresas
grandes. v

En la ecuacidn (5) aparece el término —aga? que sugiere gque
el = margen precio costo industrial depende de las
participaciones individuales. Para capturar este efecto es
necesario introducir una medida de la distribucidédn del grupo de
empresas grandes. En el modelo se logra por la insercidén de un
parametro adicional a que es medida de la asimetria del tamafio de
las empresas quedando por fin:

m=CK/Ce+nC1-KIIDCCL - ~adH +L —aa"ZHZ’ZJ q=))
Q

La distribucidén de tamafios de las grandes empresas, resumido
por el indice Ha depende de la dispersidén de costos marginales, de
varias elasticidades, el numero de empresas lideres, y la razdén de
concentracidén K. Un razonamiento similar se aplica al numero de
empresas dominantes y sus participaciones de mercado individuales.
La existencia de un conjunto de empresas dominantes que ejercen
una conducta diferente de la del margen competitivo refleja
barreras a la entrada al circulo privilegiado de las empresas
domi nantes.

Ast pues la explicacién de los margenes precio costo
idealmente requeriria de variables fundamentales comoc funciones de
costo, condiciones de entrada, factores conducivos a colusidn ¥y
funciones de demanda que por supuesto son variables no observables
en general. Entonces esta ecuacidn (6 debe considerarse como que
describe relaciones entre variables endégenas gque finalmente son
determinadas por los factores enunciados arriba. Nétese también
que la elasticidad de la demanda £ y la elasticidad de la oferta
son endégenas a menos que alguna forma funcional especifica de las
funciones de demanda de mercado y funciones del costo marginal del

margen competitivo sean dadas.
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Generalmente las impeortaciones pueden ser identificadas como
parte del margen competitivo. Esto puede no ser cierto en algunos
casos pero en promedio se puede suponer cierto. Entonces bajo
estas condiciones un incremento en @1 cociente de importaciones
ejerce una influencia adversa en los maArgenes precio caosto de las
ampresas dominantes.

El incremento de las importaciones puede deberse a una
liberacién del comercio la cual origine un desplazamiento de 1la
curva de oferta del margen competitive. También puede deberse a
inovaciones de los competidores eaxtranjeros gque disminuyen sus
costo=s marginales.

En cuanto a las exportaciones nétese que las ventas totales
S;ﬂxk+ p*q?de la empresa i estan compusestas de wventas domesticas
vy ventas al mercado extranjero respectivamente. Ssa k=p*qT/SL la
participacidén de las ventas al extranjeroc y mL=Cpn:;,L—::q,L)/pq_L
v mt=Cp*qt—cq:D/p*qT los margenes precio costo de la empresa 1 por
ventas domésticas y al extranjero, respectivamente. El margen
precic costo de la empresa i es entonces dado por

m=C pqt—cqt+ p*q:—cqu/Schue tambien puede escribirse como
L
*
m=m C1~A D2 + Am 73
t L L

Entonces un incremento en la razdn de importaciones A produce
am/Gh= ~Cm ~ m > C8d

Si los mercados domésticos, en consecuencia de costos de
transaccidén © barreras a la entrada a competidores extranjeros,
estan relativamente protegidos de tal forma que la colusidn es mas
factible en &l mercado doméstico que en el extranjero las wventas
al extranjero estan mas expuestas a mas competencia y entonces m:
es menor gque mt. Esto implica un impacte negativo de un incremento
en exportaciones en el margen precio costo doméstico. Si, por el
otro lado, la empresa estid sujeta a substancial competencia en
casa y estid vendiendo al extranjero donde prevalece un mayor grado
de colusidén la diferencia nk—mtpuede ser muy pequefia o negativa.
Esto implica un insignificante o positivo impacto de crecientes

exportaciones en el margen precio costo de la empresa.

34



Desplazamientos de la demanda gque pueden ocurrir por
fendmenos ciclicos pueden producir cambios en la elasticidad
precia de la demanda, &£. Por ejemplo, dado una curva de demanda
lineal, un desplazamiento paralelo de la misma a la derecha
producird un decremento de la elasticidad dade el precia. En
general, cualquier desplazamiento de la demanda linsal a 1la
derecha, excepto en una rotaciédn en contra de las manecillas del
reloj de la curva de demanda alrededor del precio de reserva,
originara una disminucidn de &. Entonces de las ecuaciones
antericres se tiene ddm ds=—m-Ce+nCl-K53. Entonces durante una
expansidn en el ciclo acondmico, que produce una disminucidén en &,
se puede esperar dJue m se incremente. Puede verificarse también
que la tasa de incremento del margen precio costo durante la
axpansidn serid mas pronunciliado en tanto sea mayor la concentracidn
31 el término en paréntesiszs de la derecha en la ecuacidn
siguiente es positivo

62m/656K=-C1/C5+nC1—KDDDNC6m/6K+mn/Cs+nC1—KDDD

El incremento de m en un desplazamiento expansionario de la
demanda que disminuye la eslasticidad incrementa los precios si leos
castos marginales son no decrecientes. Dados costos marginales no
decrecientes, los precios se incrementaran mas con la
concentracién. De manera analoga, en un desplazamiento de 1la
demanda durante una recesidn que incrementa la elasticidad de la
demanda origina que los precios disminuyan mas con la

concentracidén.

Otro modelo que complementa al anterior, y ademas concebido
en el mismo espiritu es el siguiente elaborado per Jacquemin,A. et
al.C139800) en el cual se muestra que el impacteo de las
importaciones en los margenes precio costo es mayor en tanto mas
grande sea la concentracidn

Se asume un oligopol 1 © estatica no cooperative con N
productores domésticos que confrontan una funcidédn de demanda
inversa pd=qud+MD, donde p, s el precio doméstico, A4 es la
produccidn doméstica para ol mercado doméstico, con qd=zhuqu

es el nivel de importaciones en la industria correspondiente. La
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expectativa de Cournct de cualquier productor doméstico es gque en
el corto plazo, no habria cambios en la oferta de los competidores,
sean productores domésticos o importadeores, inducida por la
variaciédn de su propia produccidén.

La utilidad del productor doméstico esta dada por

= + - -
i qdi.fch MD cthdLD F'i_ can
donde c, es el costo variable y FL es @l costo fijao.
Maximizando (892 con respecto a Dy da la condicidén de
equilibrio para el productor doméstico i. Esta ecuacidn conduce a
= - = + 10>
LdL de ch/dthD /pd thqd/sdquqd MD €10
donde L‘di es el indice de Lerner para la empresa 1, €, es la

elast,icidad'de la demanda doméstica de la industria, qd+M, con
respecto al precio domésticao.
Agregando sobre las N empresas en ambos lados de la ecuacidn
(103, =e obtiene a nivel de industria
N
Ld—z zLLdL—HdC:L 'c.m)/.c:d C11>

i=1

donde zi=th/qd, Hd es la medida de Herfindahl de la concentracidn
de los productores domésticos y tm=M/qu+MD es la tasa de
importaciones.

51 se suponen costos marginales constantes iguales a costos
variables promedio. el lado izquierdo de la ecuacidén (113 se
convierte en la tasa industrial de rendimiento sobre wventas
domézsticas. Entonces de wuna industria a otra el margen precio
costo sera mayor, en tanto sea mayor la concentraciédn de laos
productores domésticos; serid menor, en tanto sea mas elastica la
demanda doméstica y mayor la tasa de importaciones. Mas aun, la
influencia de la competencia de las importaciones debe entrar de
forma interactiva con la concentracién para explicar el margen

precio costo.

4.2 Modelos de comercio exterior
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En retrospectiva parece obvio gque la teoria de comercio
internacional deberia depender en gran medida de modelos de
organizacidén industrial. La mayoria del comercioc mundial =e
realiza con productos de industrias que sin  duda pusden
clasificarse como oligopolios cuando son concebidas en su aspecto
doméstice. Sin embargo, hasta fechas recientes ha side gque ha
surgido un interés generalizado por abordar la materia en esta
perspectiva.

S8lo en la ultima década se ha visto el surgimiento de una
literatura ya abundante que liga al comercio internacional con la
corganizacién industrial. Esta nueva literatura tiene dos lineas
principales. Una esta fundamentalmente interesada en moadelar
=21 papel de las economias de escala como causa del comercio. La
introduccidn de las economias de escala en un modelo requiere que
el impacto de los rendimientos crecientes en la estructura del
mercado sea de alguna forma tomada en cuenta, perc on este tipo de
literatura un inter#€s principal es deshacerse de la estructura de
mercado de la forma mas facil posible, ¥y resulta que esta es
suponiendo que los mercados se caracterizan por competencia
monopolistica 4 la Chamberlin., La otra linea de investigacidn
concibe a la competencia imperfecta como la esencia del problema.
Aqui cuatro temas son los principales: primero la relacidn entre
politica comercial y poder de mercado de las empresas
domésticas;segundo , el papel de la discriminacidn de precios en
los mercados internacionales; Tercero, la posibilidad de que la
accidn del gobierno puede tener un papel estratégico otorgandeole a
las empresas locales una ventaja en la competencia oligopolistica;
y cuarto, existe la pregunta de =si la organizacidédn industrial

brinda argumentos para favorecer el proteccionismo.

El modelo  mAs influyente de los modelos de comercio
internaciocnal es sin duda el Heckscher-Ohlin—-Samuelson, que afirma
que el comercio refleja una interaccidn entre las caracteristicas
de 1los palises y las caracteristicas de 1la tecnologia de
produccién en diferentes bienes. Especificamente, los paises

exportaran aquellos bienes cuya producciédn es intensiva en los
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factores con los cuales estin abundantemente dotados. Este modelo
conduce a esperar tres hechos. Primero, el comercio debe ser
tipicamente entre paises. Segundo, la composicidn del comercio
debe reflejar fuentes de ventajas comparativas. Tercero, ya gque
el comercio es en efecto un modo indirecto de comerciar factores
de producciédn, debe tener fuertes efectos sobre la distribucidn
del 1ingreso.

El patrén de comercio intraindustrial es entonces
clertamente andmalo a aesta expliéacién del comercio
internacional ya gque predice una especializacién interindustrial.
Y =s justamente esta inconsistencia con la evidencia empirica que
da origen a la introduccidn de modelos que consideran la
organizacidén industrial v las economias de escala para explicar el
comerclio internacional, como se enuncid arriba.

En el enfoque de estructura-desempefio, =l comercio intra
industrial e3s concebido como resultado de la conducta de mercado
de las empresas,. Es el resultadeo de interpenetracidén v
segmentacidn de mercados por empresas oligopdlicas que buscan
participacién en el mercado mdndial a traves de exportaciones e
importaciones. La conducta de mercado esta restringida Y
determinada por la estructura de mercado. Las variaciones en el
comercio internacional a través de las industrias puede explicarse
por diferentes caracteristicas estructurales de las industrias.

Importantes elementos estructurales del mercado son entonces: el

grado de diferenciacisén del producto, la naturaleza de las
elecciones @ ignorancia del consumidor, la magnitud de las
economias de escala, las caracteristicas tecnoldgicas de la

industria, el numero y tamafioco de distribuciédn de las empresas en
la 'industria ¥y las condiciones de entrada. Asi, el enfoque de
estructura desempefic provese un marco para estudiar el comercio
internacional con todas las limitaciones que se han discutido
anteriormente.

"Por ultimo vale la pena sefialar un tltims modelo de comercio
internacional que es el del ciclo del producto que es un intento
de incorporar en los deternﬁnantes del comercioc internacional el

desarrecllo de pradudto como forma de competencia, entendiendo ésta
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como un intento de retener y ganar mercados ofreciendo a la venta
a precios establecidos productos que en desde el punto de vista
del consumidor son diferentes de aquelloz existentes en la lista
de productos disponibles. De aqui surgen conceptos como el de
producto "nuevo" y "viejo", "estandarizado" etc., asi como el de
“"brecha tecnoldgica" para explicar el comercio internacional. Para
una discusidn mas amplia del modelo ver Finger,J.M. (1973 vy
Grossman,3. M. y Helpman,E.(1983).

4.3 Evidencia empirica

Dentro del enfoque de estructura desempefic se han realizado
numerosos estudios para verificar la hipdtesis de disciplina del
mercado doméstico por las importacicnes. En varios estudios de
seccidn transversal =se encuentra una relacidn negativa entre el
cociente importaciones-consumo doméstico y las utilidades.
Ejemplos de estos estudios incluyen el de GeroskiCl1l982) para la
Gran Bretafia, el de Choul(l986) para Taiwan, los de Neumann et.
ald1979, 19850 para Alemania Occidental, para Estados Unidos por
MartinC1979) y Marvelll980). Por otra parte De Melo y Uratadl9s86)
encuentran una relacidén positiva para Chile, la cual atribuyen a
restricciones cuantitativas en importacicones. Pero, adn si la
competencia extranjera puede minar el poder de mercado doméstico,
la rentabilidad de largo plazo de una industria competitiva debe
estar inalterada por las importaciones. Esto sugiere que es mejor
una especificacidén interactiva, la cual se ha fundamentado
tedricamente arriba. Y wvarios autores encuentran un impacito
negativo de las importaciones en las utilidades con mayor fuerza
en tanto mas alta es la concentracidn doméstica. Ejemplos de estos
estudios incluyen. para Estades Unidos los de White(197&D,
Pugel139803, Yy Domowitz et. ald19865, uno para Belgica de
Jacquemin,A. et. al. {19800, vy uno para Chile de De Melo y
UrataCl1986).

Pugel C1380) tambi én encuentra que la penetracidn de

-

importacicnes tiene una mAs fuerte relacidn negativa con las
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utilidades domésticas cuando medidazs convencionales de barreras a
la entrada son altas. El éxito de especificaciones interactivas
que involucran penetracién de importaciones contrasta con los
trabajos empiricos gque incluyen epecificaciones interactivas =sin
estar relacionados con penetracién de importaciones en los cuales
se tiene muy poco, por no decir nulo, &xito
(Schmalensee,R. (1989)). Vale la pena mencionar gque la mayoria de
loz estudios en los cuales la penetracién de importaciones es la
variable dependiente ésta se encuentra positivamente relacionada
con la concentracidén doméstica v las utilidades; Ver Marvelll1l9800,
Caves,R. et. al.C(1980> vy Caves,R.(1985). También es interesante
notar que las especificaciones tienden a sefialar endogeneidad de
las importaciones, GeroskiCl1982).

El impacto del comercio exterior en el desempefio de la
industria manufacturera mexicana ha sido poco estudiado desde el
enfoque de organizacion industrial y loz escasos trabajos gque
pueden considerarse dentro de esta aproximacidédn o cercanos a la
misma 3se presentan a continuacidn.

Connor v Mueller(1982) realizaron un estudio de la=s
transnacionales norteamericanas operando en Mexico y Brasil
empleando un enfoque de estructura desempefio con datos a nivel de
empresa. Ellos reconocen que una de las caracteristicas de los
paizes en desarrollo es su apertura al comercio internacional de
mercancias. Mas aun las empresas transnacionales son con
frecuencia establecidas para realizar exportaciones. Loz autores
citados emplean dos medidas de proclividad al comercic que son
exportaciones totales expresadas como proporcidén de ventas totales
de subsidiarias e importaciones totales como proporcidén de insumos
productivos totales. Estas medidas simples de la intensidad del
comercio tienen incidencia en las condiciones de costos de las
empresas. Alta exportaciédn puede sefialar eficiencia técnica alta,
el logro de economias de escala, o el recibo de subsidios de
exportacidn especiales, todos los cuales incrementan las
utilidades. El efectc en el desempefic de wun grado altoc de
dependencia en importaciones de insumos es mas dificil de

predecir. En sus resultados de regresidn lineal encuentran Jgque
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para México hay una correlaciédn positiva entre beneficicos vy
exportaciones mientras que las importaciones tienen una relacidén
negativa con el desempefio siendo s8lo la primera significativa.
Zin embargo cabe notar que su enfoque no permite captar el efecto
de la competencia de 1las importaciones generado  por las
importaciones realizadas por la economia en sSu conjunto que
compiten con aquellos productos de origen doméstico. UngerCl19855
considera la relacidn de utilidades con la propensién a exportar y
un indice de importaciones para una muestra de 119 empresas en el
afio de 1978. En tal exhibe la diferencia entre esmpresas nacionales
Yy extranjeras ya que a priori se espera un impacto diferente de
las variables de astructura en el desempefic de cada grupo de
empresas. El alto grado de operaciones comerciales intraempresa,
aplicable tanto a las exportaciones como importacionas de empresas
extranjeras, hace que el efecto de las exportaciones (=)
importaciones en las utilidades de estas empresas se vuelva
altamente imprevisible. En el caso de las filialeas mexicanas de
empresas extranjeras, la conveniencia de sabrefacturar o
subfacturar dependera, antes que nada, de las condiciones
fizscales, financieras o de otro tipo que prevalezcan en el pais al
que se envian los productos o en el pais en que se adquieren las
importaciones en comparaciédn con las condiciones de Mexico. Por
otro lado, los efectos para las empresas nacionales son mas
fAdciles de anticipar si se acude a los argumsentos convencionales
de comercio exterior, es decir, las expor taciones pueden

considerarse un indicador de produccién eficiente y podran

vincularse tambien con mayores utilidades, mientras que las
importaciones, prababl emente, incrementaran los costos de
praoduccidn, reduciendo asi las utilidades previstas. Unger

encuentra que la relacion entre los ifindices de importacién y las
utilidades de las empresas extranjeras es positiva Yy
significativa. Esto es interpretado por él como que las empresas
extranjeras que importan una mayor proporcidn de insumos tienen
mas posibilidades de diferenciar sus productos en el mercado
nacional y cobtener asi mayores margenes de utilidad; o bien, puede

también aplicar las practicas de facturacidn para las
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importaciones provenientes de otras empresas afiliadas en el
extranjero de tal forma que se favorezca a la filial mexicana. Por
otro lado, encuentra que el efecto que tiene la propensidén a
exportar en las utilidades de las empresas extranjeras no es
significative. Por otra parte en el mencionado estudico, las
ampresas nacionales no presentan relacién significativa entre los
indices de importacidén y utilidades, pefo muestran una relacidén
positiva y significativa de la propensidén a exportar con las
utilidades. Este resultado sugiere que las empresas nacionales que
alcanzan la eficiencia necesaria para competir a nivel
internacional, pueden tener también mejores oportunidades de
competir con éxito en el mercado interno y obtener margenes de
utilidad mas amplios que aquellos que tienen una menor capacidad
de hacer frente a la competencia externa. En este estudic como en
el referide arriba nada puede inferirse acerca del impacto de la
competencia de las importaciones en 21 desempefic de las empresas.
Otro estudio relacionado es el de RosC19802 en el cual se
investiga 1la relacién de los precios de las manufacturas
naciocnales con los precios extranjercos . Sus resultados sugieren
que los principales determinantes de 1los precios domésticos
manufactureros en Mexico han sido los costos normales domésticos.
Se observa una influencia de los precios extranjerosCcorrelacién
positivad, particularmente despufés de la devaluacién del pesc en
19768, que sin embargo él1 afirma debe interpretarse con cuidado ya
que su significancia puede estar asociada con un incrementoc en los
mArgenes brutos para recobrar pagos incrementados de deuda externa
que estan denominados en moneda extranjera., En cualquier caso, &1
llega a la conclusién que los precios internacicnales tienen
efectos menos importantes y sistematicos directos que los costos
domésticos. Sin wembarge Ros ignora por completo variables
estructurales de la industria a no ser por la estructura de costos

normales que les atribuye.
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CAPITULO S IMPORTACIONES Y ESTRUCTURA DE MERCADO

S5.1 Concentracién domdstica y comercio internacional

Los estudios de estructura de mercado y de relaciones
estructura desempefic han puesto particular énfasis en la
concentracidn de mercado. El ni vel de concentracién es
tradicionalmente un un importante indicador preliminar del tipoc de
ambiente competitivo en el cual las empresas operan. 3Zin embargo
los calculos raaliéados en México no incorporan las importacionesc
por ejemplo Fajnzylber y Martinez TarragéCl976>, Jacobs,E: vy
Martinez,J.C1980> vy mas recientemente la Estadistica industrial
el aborada por INEGI en coclaboraciédn con el ILETD lp cual puede
estar perfectamente justificade dado que la economia mexicana no
ha estado en los afios gque abarcan tales estudios sujeta a una
intensa penetracién de importaciones, situacidédn gque por supuesto
no es del todo cierta para el periodo gue es de interés para este
trabajo, 1977-1980, en el cual se ha mostrado gue debido a 1la
eliminaciédn de ciertas barreras no arancelarias y la voluntad
politica del gobierno mexicano si experimentd una penetracidédn de
importaciones apreciable. Entonces el investigador sa debe
contentar con saber la participacidédn de los cuatro vendedores mas
grandes entre los productores domésticos, gue incluye ventas
realizadas en México y en el extranjero pero no las importaciones
en lugar del dato ideal de los cuatrao vendedores mas grandes en
México sin importar su localizacidn geografica. Entonces como ya
5@ ha mencionads arriba en un periodo de crecientes importacicnes
coma 1977-1980 en el cual no se toman en cuenta las importaciones
puede resultar en una omisibn importante.

Una forma de remediar esta sitwuacidn es ajustar los
cocientes CR4 con las importaciones mediante la siguiente férmula

CA=Qh/CQ+MD donde CA es el cociente CR4 ajustado por
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importaciones, Q4 es la produccidén bruta de las cuatro empresas
mas grandes en la industria, Q es el producto bruto total de la
industria y M son las importaciones. Esta fdérmula implica suponer
que los cuatro mas grandés productores domésticos son responsables
por la misma participacién en exportacicones como lo son para la
produccidén doméstica ¢ wver Utton (19833). Un calculo correcto
seria el siguiente CA=CQ4—X‘)/CQ~X+M3 donde X4 son las
exportaciones realizadas por las 4 empresas mas grandes.

Para la industria manufacturera en el afio de 18980 se tienen
datos de CR4 a nivel de clase(4 digitos? sin embargo la
informacién de importaciones y exportaciones esta clasificada por
producto o fraccidn arancelaria lo que convierte la tarea de
lograr las importaciones y exportaciones a nivel de clase en una
de indele realmente dificil. En lugar de ella se adoptd la
estrategia de calcular ciertos factores de conversidén construidos
con informacidédn mas agregada proveniente de la matriz de insumo
producto que informa a nivel de dos digitos. Entonces se
calcularon para cada rama los cocientes de produccidédn bruta a
consumo doméstico siendo este tltimo la produccidn bruta menos
exportaciones mas importaciones. El =ziguiente pasoc es asignar
tales factores a cada una de las clases de 4 digitos segdn a la
rama que pertenezcan. Aunque claramente este procedimiento no es
el mis adecuado sera Gtil para formarse una idea de la magnitud de
la correccidn introducida en los indices de concentraciédn por el
hecho de introducir las importaciones. Los cAlculos se realizaron
para 43 clases industriales que son reportadas en la
estadistica industrial anual 13980 del INEGI los cuales se muestran
en el cuadro 5.1. En este cuadro se observa que hay sectores que
nuestran una correccidén de magnitud muy considerable del orden del
30% o© =superior lo gque indicaria que seo estA sobreestimando la
concentracién ordinaria en estos casos, lo cual se debe a una
penetracién muy importante de las importaciones, casos incluso en
los cuales surge la pregunta si los vendedores mas grandes en el
mercado mexicano son realmente productores nacicnales. Por otra
parte se tienen correcciones negativas considerables que sugieren

que en esos sectores la actividad exportadora es muy importante y
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esta coreccidn no es muy adecuada dade que las exportaciones
también deberian afectar al numer ador del cociente de
concentracién como se muestra en la wtltima férmul a.

Una forma concisa de analizar el efecto de las importaciones
en la concentracidén no ajustada es realizando una regresién de los
valores ajustados contra las contrapartes neo ajustadas. Si las
importaciones son cero o poco importantes =1 valor ajustado sera
igual al no ajustado ¥ el coeficiente de regresidén seria 1. Con
las importaciones tratadas como competitivas con la produccidn
mexicana , la concentracidn ajustada estara abajo de la no
ajustada si 2] ajuste as mayor para los productos con
concentracidén superior a la media que aquellcs abajo de la media,
aentonces el coeficiente de regresién serasd menor que 1. En el caso
opueste cuando el efecto de las importaciones es mayor para
productos con concentracidén abajo de la media, entonces el

coeficiente de regresiédn serid mayor gque 1. Los resultados de la

CUADRO 5. 1
CONCENTRACION CORREGIDA POR COMERCIC INTERNACIONAL 1980

CLASE CR4 CCR4 CORR%
3213 18.86 12. 31225 34.718
3221 18. 86 12. 31223 34.718
2412 81.15 83. 05624 22, 297
32411 21.15 63. 05624 22, 237
3413 58. 89 45. 75948 22. 297
3421 94. 27 76. 65244 18. 688
3423 72.8 59. 76403 18. 688
3132 78, 31 65.19146 16. 732
3542 59. 44 49. 97616 15, 922
3541 49. 36 41 . 50106 15. g22
aria 24.55 71. 43028 15.817
araa 39. 99 33. 78471 15.517
2711 34.7 29, 31556 15.517
3121 94.12 81.71724 13.178
2141 36.18 32.17225 11.003
2093 a8, 22 26. 03208 7.7353
2011 78. 84 73.10002 7.281
2151 16.91 15. 74372 6. 897
2512 63. 65 62. 72764 4. 451
2012 13.48 12.99479 3. 599
2023 100 95, 40055 3. 599
2317 63, 58 51 . 44293 2.316
3161 85. 268 g2. 68829 3.0156
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2098 24.16 23. 54932 2.112
3351 72,12 71.10911 1. 402
3332 7a.1 77.09127 1.402
3341 12, 65 42. 11965 1.243
2082 7a. 03 79. 0321 - 0. 003
=141 19.29 19. 30433 -G. 074
=062 7T1.37 71,4277 -0, 081
2051 18.9 18. 91528 -0. 081
3521 19.21 19, 35813 -0. 771
2131 93. 48 94 . 258507 -0. 829
2132 93, 48 g94. 28507 -0. 829
35323 &68. 67 69. 58919 -1. 308
3321 95. 3 25. 547893 -1 .309
3324 88 55 B9. 44762 -1.309
3323 71.37 72, 30454 -1. 309
2332 Bl.093 865. 10928 ~5. 130
23165 2. 65 66, 63874 -5. 367
=315 35. 39 37.64318 -65. 367
2091 78.99 87.93219 -11. 321
2032 365. 01 40. 45988 -12. 357

CCR4=Concentracisn CR4 caorregida
CORR%=C CR4-CCR4D %1 00 CR4

regresidn son mostradoz en el cuadro S. 2. El coeficiente fue
significativamente superior a 1 aunque realmente la diferencia con
respaecto a 1 es muy pequefia. REato podria interpretarse como que el
ajuste no difiere mucho =i ze trata de zectorez con concentracidn
arriba de la media o abajo de la misma y de cualgquier forma la
relacidn =& obzcurece por la prezencia de =ectorez que tienen
ajuste de lazs concentracidn a la alza. Otra forma de captar =i hay
un mayor ajuzte para productoz altamente concentrados que para
productozs c¢on moderada concentracidn es el formar grupos de
sectores con alta concentracidn y de moderada concentracidn vy
comparar laz medias de ambhos conjuntos. Para tales efectoz =e
formd un grupo de zectores con concentracidn no corregida superior
a 78 y otro con zectorezs de concentracidn no corregida inferior a

F0. Loz resultados ze muestran en el cuadro 5.3. En ézte =a obzer-
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cUADRO 5. 2
ANALISIS DR REAGRESION SIMPLE DEL EFECTO DE IMRORTAGIONMER

EN CONCENTRACION PARA 1080

Ntumero da sectorezs 43

Promedio de CR4 no ajustado 51 . 8266
Promedio de CR4 ajustado 50. 3741
Constante ~3.1781(C-0.978>
Coeficiente 1.03C21.33)
R*=0. 04

Cociaentes ¢t en parentesis

va que las correciones no difieren mucho entre los grupos =iendo
un poco mas baja en el grupo de concentracidn moderada por O.8
puntos porcentualezs lo que coincide con el resultado del analizis
de regre=zidn =imple. Por tanto puede afirmarze que el ajuste no es

muy diferente en ambos grupos de sectores.

CUADRO 5. 3

EFECTO DE LAS IMPORTACIONES EN CONCENMTRACION PROMEDIO 1980

No. Promedio Promedio corr.
Sectores 2in ajuste con ajuste o3
Alta concentracidén 13 86. 694 82. 025 5.4
Baja concentracidn 18 =26. 84 5. 071 6.6

Ahora se puede extender =1l anidlizsiz de laz importaciones y =u
relacién con la estructrua industrial en variaz formas. Se puede
examinar el punto de vizta que la alta concentracién industrial
por el fomento de la colusién puede, ceteris paribuz, tender a
reforzar la penetracién de importacicnes. En tanto, por ejemplo,
la colu=sidn en el mercado doméztico fuera po=sible, los precios

podrian incrementarse por encima de =sus niveles mundiales vy
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entonces =ze fomentarian laz importaciones, 2a menos dque ectas
fueran fuertemente restringidas por barreras al comercio
arancelariaz y no arancelariaz. Una extensidn de este punto de
vista es que la coluzidén doméstica podria cauzar ineficiencia X en
la industria doméstica y esto inhibiria cualquier reszpuesta
competitiva de las empre=zag ddmééticag a lazs importaciones.

Un punto de partida familiar para el analiziz de la
estructura industrial y laz importarciones ha =ido el de comparar
el precioc y preoduccecidn de una industria competitiva con lo gque
sucede =i la industria ez monopolizada. Un enunciado del
resultade central de este ejercicie ha sido realizade por
Mar velC19803. El concluye que laz industrias que poseen
subsztancial poder de mercado estaran forzadas en el procezo de
explotar tal poder a permitir una mayor participacidn de
importaciones que las industrias menos capacez de realizar
gananciaz por restriccidn de la produceidn & inerementos  de
precios. Para llegar a ezte rezultade &l Iupone Jque  hay
homogeneidad entre los productos extranjeros y domésticos ¥y que el
mercado del bien estd en equilibrioc de corteo plazo. También zupone
que la elazticidad de oferta de las importaciones es positiva y
finita. En tanto la competencia doméztica mantenga loz precios
domésticos a un nivel competitivo, menor =zeri la participacidn de
laz importacionez. £i, =in embargo, losz productores domésticos
pueden acordar una restriceidn en produccidn en un intento de
obt.ener rendimientos sUperioresCmanteniendo sus costo=
inalterados) entoncesz las importaciones ze incrementarin. Entonces
las industrias que intentan explotar zu poder de mercado pueden
conceder una participaciédn de importaciones mayor que las industrias
incapacea de tal aceidn.

Por étra parte CavesC(l1980) ha enfatizado que debe ponerse
atencicdn especial al papel de las empreszas tranznacionales en el
dezarrollo de la estructura industrial de un pafis. Entre las
razones para tal preocupacidn se encuentra que la presencia de las
empresas transnacionales en una industria puede tender a inhibir
al crecimiento de las importaciones. Primero, en donde las

empresas extranjeras han establecido confianza y otros activosC en
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la forma de conocimiento de métodoz de diztribucién locald al
realizar impeortaciones a un paiz, pueden decidir mantener estos
activos mediante inversién directa en la produccidédn locall en la
medida que lazs leyes locales 1o permitand. En esta etapa,
entonces, las emprezas transnacionales pueden reemplazar las
importaciones con bienes producidoz local mente en plantas
filiales. SZequndo es bien conocido que laz empre=as
tranznacionales tienden a invertir en sectores concentrados en
productos de alta tecnologia v~o altamente diferenciados. Una vez
que lazs plantazs locales han sido establecidaz las empre=sas
transnacionales pueden deliberadamente implementar una politica de
impedir importacionezs de de sustitutos cercanos provenientezs de
tfiliales for&neaz al paizs hu#sped. Tercero, a pesar que estas
ampresas tienden a estar en sectorez de alta concentracidn, como
axtranjerosz que zon pueden eztar menos dispuestoz a participar en
practicaz colusivas que pueden =ztar en uzo entre los productores
locales. Caves también ha argumentado gque la experiencia de las
induzstrias que producen productos altamente diferenciados puede
zer diferente de las otraz industriaz. Dada la naturaleza de tale=z
productos, rcon énfasiz en marcas, mercadotecnia y publiecidad y
para loz cuales conocimiento detallado de los mercados locales,
incluyendo tradiciones socliale=z W culturales, pueden ser
nece=zarios, laz importaciones pueden tener un menor impacto de
penetracisdn que en induztriaz con productos homogéneoz. Entonces,
aunque los factores mencionados =zugieren una relacidédn inversa
entre participacidén de importacionez y la participacidn doméeztica
de las empresaz transnacionalez, esta relacidn tiende a =zer mayor
en el caso de productos diferenciados.

Por otra parte , la prominencia de las transnacionales en
productos diferenciados también. puede tender a complicar las
relaciones entre importaciones ¥ participaciédn de empresas
transnacionales. Las empresas madur as pueden perszeguir una
politica de suminiztro miltiple para aprovechar al maximo las
economiaz de ezcala en producecidn y mercadotecnia. 21 estos
factores =on mais fuertes que lo= mencionadaes arriba entoncez

habria una relacién directa entre importaciones y participacidén de
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empresas tranznacionalez especialmente 21 estAn preparadaz para
tomar ventaja de reducciones barreras comerciales.

A priori no puede decirze cémo =e balancean eztoz diferentes
factores. Para México donde la mayoria de las trananacionales son
de origen norteamericanoc y posiblemente en la categoria madura,
puede zer que exista una relacidén directa. Zin embargo los
estudioz de laz empresaz transnacionales en Maxico como  por
ejemplo los de Fajnzylber y Martinez TarragaCl19768> y Blomstrém, M.
C1983) asi como los de Connor y Mueller(l982) no permiten dirimir
aste problema.

Aunque un estudio de zeccidn transversal puede no zer @1 mas
adecuado para investigar estaz cuestionez tedricas z=in duda ez un
@jercicio ilustrador que podria arrojar alguna luz socbre la
naturaleza de laz relaciones esbozadas.

Para realizar tal ejercicio ze han construido dos muezstraz de
zectores industrialez, uno con alta concentracion( =superior a 7353
v otro con concentracidn moderadalinferior a 503 que =zon formadoz
con la=s claze= industriales reportadas an la Estadi=ztica
industrial anual del INEGI, que reporta 58 =zectores, ya gque para
éztoz =ze tiene la informacién maz completa dizsponible y relevante
para el ejercicio propuezto. Algunas caracterizticaz de las doz
mueztraz zon expuestas en el cuadro 5.4.En el mizsmo CA identifica
al grupo de concentracidn alta y CB al grupo de concentracidn
baja. En el cuadro =se observan laz ventas promedio del grupo de
concentracidén alta zon mayores que la del grupo de concentracidn
baja y que el crecimiento ponderado de la produccidn bruta es
también mas alto en el grupo de alta concentracidédn aunque en una
prueba paramétrica de doz colas con prueba t asumiendo normalidad
de laz variabhles no =se puede rechazar la hipdtesiz que laz tazas
de crecimiento promedi o =zon iguales, lo mismo sucede con la
produccidn promedio. Entoncea aparte de que la concentracidén
promedio es mayor en el primer grupo que en el primero, por

construcecidn, en las otras variables
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CUADRO 5. 4

CARACTERISTICAS DE LAS MUESTRAS

No. conc. produceidn crecimiento
sectores promedis promedio 1380 produccidn 1377-80
CA 22 88. 2 174894.9 136. 72%
CB 18 26. 8 13118.1 92, 684
e an millones de pesoz; b ponderado por la produccicdn =en 18980

no sa puade afirmar que hayv diferencia.

Con ayuda del cuadro 5.5 ze puede sxaminar la idea de que las
importacionez tienden a incrementar=ze mas ripidamente donde hay un
intento de laz empresaz de mantener precios por encima de lo=
nivelezs competitivoz. =i esato =3 correcto e esperarfia que las
1mportac16nes, cetaeris paribu=s, tuvieran un crecimiento mas
rapideo, en promedio, para el grupo de alta concentracidn, en la
medida que la coluzidn ez mizs factible =zobre todo =i en eze grupo
=e contara con miembroz que han mantenido =u pozicidén dominante
por un largoe tiempo, lo cual no z& puede afirmar para la muestra
que =ze pozee. El cuadro 5.5 contiene la participaciédn de importa-

CUADRO 6.5

PROMEDIO DE PARTICIPACION DE IMPORTACIONES Y CRECIMIENTO DE

IMPORTACIONEKES EN PERIODO 1277-1080

Nao. Promedio de 24 Promedio de crecimiento
sectores participacidn de de participacidédn de im-
importaciones 1880 importaciones 1977-80
b
CA 22 13. 28 2.8 ° 133. 9 99. 3
CB 18 1.3 1.7 % 70.8 55. 4

a ponderado con produccidn de 1880; b ponderado con la media sim-—
ple de participacién de importaciocnez en 1377-1980.

FUENTE: SCHATAN(19280)
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clones en ,laz ventas domésticazs de laz mueztrazs =an 13980 y el
crecimiento de la participacién de las importaciones en el periodo
1977-1980. La participacidén de importacicnes fus definida como
como el porecentaje sobre la demanda doméstica. Como se dezea
analizar el crecimiento de la participacidn de importaciones es
necezario introducir un mode de poderacidn para asegurar gque las
participaciones insignificantes que han crecideo rapidamente no
tengan un efecto desproporcionado en el promedio. La media de la
participacidn de importaciones entre 1977 y 1980 parece =er un
compromiso entre la ponderacidn con loz affos base y corriente. En
2l cuadro 5.5 =e obzerva una diferencia notable antre
participacién de importaciones para ambos grupos ya sea ponderado
o no &l promedio. Lo mizmo =ze aprecia en el crecimiento de la
participaciédn de importaciones, aunque en este caso =2n una prueba
t de dos= colaz suponiendo normalidad de laz  varlablez para
verificar la igualdad de loz promedios se tiene una significancia
critica no inferior a ¢.3. Entonces a partir de loz cuadros 5.4 ¥y
5.9 =e puede sugerir que no hay una diferencia entre la tendencia
en las importacionez de los zectorez altamente concentradoz y los
de concentracidén moderada. Una vez dirimida ezta cuestidén surge la
inquietud de =zaber =21 laszs empresas tranznacionales tienen un
impacto =n el crecimiento de laz importaciones vy =i difiere zegun
el grupo muestral. La discusidén arriba sugirid que tal influencia
puede de=zarrollarse en ambos sentidoz, ezto ez, que laz empresas
transnacionalez pueden perseguir una politica de permitir a las
subzidiariazs operar en =suz propioz mercades libresz de la
competencia de otras partes de la empresa o alternativamente
pueden considerar una politica de suministro miltiple mediante la
cual provendrian productos a un mercado particular de

subzsidiarias de la tranznacional de diferentezs paizses. En el
primer caso la participacisén en el mercade de laz transnacionales
tenderia a inhibir laz importacicnes mientraz que el =segundo, las
importaciocnes se fomentarian.

Esto =se puede examinar de alguna forma comparande las
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importaciones para laz muestras consideradas cuando se conzidera
la- barticipacién de las empresaz transnacionales. Para tales
efactos 2e restringe la mueztra a aquellosz zectores gue tienen una
participacidén de empresas extranjerasC participacidédn en la
emprezas superior al 252 del capital extranjero como se clazifica
en ;a estadistica del INEGI-ILET) que tienen una participacién en
el mercado rezpective superior al 15 por ciento. Los reszultados

para extaz muestras restringidas se mueztran en el cuadro 5 8.

CUADRO 5. &

CRECIMIENTO DE PARTICIPACION DE IMPORTACIONES Y EMPRESAS
TRANSNACIONALES
N, Promedio de Promedio del
zectores participacidn crecimiento de participacidn
en produccidn EE de importacionea % 1377-80
CA = 71,4 125. 8 o1, 7%
CR & 33.6 -11.1 -13.4°

a ponderado

Dezafortunadamente laz muestraz azi construidas disminuyen
zenziblemente z2u tamafio pero la falta de informacidn no permite
otra alternativa que ﬂrabajar con estas muestras. El cuadro 5.6
permite apreciar gque en el Jgrupo de alta concentracidn la
participacidén de laz emprezas tranznacionalesz en la produccidn =2
muy alta, maz del doble que la participacidn en zectore=z
moder adamente concentrados y que el crecimiento de la=
importacionez en los sectores de alta concentracidn tiene un
crecimiento de la participaciédn de importacionez muy alta yva =ea
en =su promedio ponderadp.o no mientras que =n los sectoresz menos
concentrados se tiene una taza de crecimiento de la participacidn
de importaciones negativa y del orden de decenas. Esta diferencia
de tazas de crecimiento es zignificativa con la prueba t en un

nivel no inferior al S%. De estos resultados se desprende gque la
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actividad dea las empresa=z trangnacianales_ eztA po=sitivamente
relacionada con 1las importacicones en los =zectores de alta
concentracién y de forma negativa en los zsectores menos
ccnceﬁtrados. Esto =zeflalaria que en el grupo de alta concentracidn
lazs empresas tranznacionales, ceteriaz paribus, permiten el flujo
de produceidén entre =subsidiarias mientras que en el grupo de
concentracién moder ada las empreasas transnacionales operan
permitiendc a suzs =subsidiariaz operar en sus mercados sin
competencia de las otras subsidiarias, ejerciendo de ezte modo una
influencia negativa en las importaciones.

E=sta interpretacidén debe tomarse con mucha reserva debido a,
primero gque la muestra es muy pequefia, segundo la informacidn gue
=a posse 23 de empresas extranjeras las cuales =on clazificadas
por participaciédn de capital y no hay garantia que laz ompresas
realmente sean trananacionalez, es decir que operen en varios
mercados domésticos; =e puede presumir tal estatus dada la
profusidn de este tipo de empresaz en México pero debe reiterarze

que no puede asegurarze tal condicién.

Como concluzidn de ezsta seccidn ze tienen que los resultado=z
sugieren que la pozible coluzidén de loz productores domézticoz en
sectores de alta concentracidédn no es un factor que esté azociado
con el crecimiento en la participacién de importacionez y que la=
empresas transnacionales que participan en el mercadoe nacional
tienen un diferente comportamiente frente a laz importaciones
dependiends de su participaciédn en =sectores de alta o baja
concentracidén fomentiandolas en el primer caso y desalentindolas en
el zegundo. ¥ desde luego estas conelusiones deben zer tomadas con
toda la rezerva que se ha sefialado antes.

Tambi én cabe sefial ar que los indices deconcentraci &n
ajustadoz por comercio exterior ze construyeron como una tentativa
de verifiecar =i las tranzacciones con el exterior afectarfian de
manera sustancial a los indices de concentracién tradicionales. El
ejercicio propuesto arriba muestra que para el_periodc de estudio
tal puede =ser el caso. Sin embargo dada la construccidn de la

correceidn no se puede confiar en la misma para hacer mayor
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trabajo con la miama. Por esta razén en lo subzsecuente se ignorara
tal correccidn asi como de igual forma =se asumirid que la
concentracidn es exdgena, ziendo €zta ltima auposicidn dificil de

justificar =ziendo lo indicado una verificacidn de la mizama.

5.2.2 Sensibilidad de las importaciones a barreras a la

entrada

En ezta sececidn =e incorporara la informacidn previa obtenida
en la exploracién de loz datos en la =zeccidn anter i or para
investigar de forma maz completa la relacidn que tienen lo=
2]l emantoz eztructurales del mercado con la penetracidn de
importaciones=s, Para tale=s fines 1) dezarrolla un model o
econométrico en la tradicidn de estructura dezempefioc con algunos
elementos de teoria de comercio internacional gque permitira
obtener una medida de la sensibilidad de lazs importaciones a
variaz variablez de estructura. Como tal medida =3 especifica a
cada induzstria esto permitirid completar el anAlisis preliminar gque
cse realizéd en la =eccidn. El modelo que =e empleari =eri

bazicamente uno originado por Clark. ,D.P. et.all1830D.

Las importacionez tienden a tener el mizmo efecto gque la
entrada como ya se ha establecido antes. Eaxtaz importaciones
incrementan la oferta a un mercado presumiblemente en respuesta a
oportunidades de ganancia. Tales oportunidadez pueden surgir de
cambios en variablea macroecondmicaz que influencian los valore=z
internacionales relativos, o pueden emanar de variable=z
microecondmicas que afectan a la rentabilidad de la industria.
Suponiendo que laz empresaz extranjeras bazan sus decizionez con
respecto a la entrada y su expansién en los mercados domésticoz en
los maArgenes de ganancia domésticoz prevalecientes, los cambios en
el nivel de penetraciédn de importaciones en una industria dada en
un periodo LQ a ti. pueda zer especificada como funcidn del nivel
de mArgenes precio costo al comienzo del periodos. Rz claro que

esta especificaciédn ez particularmente adecuada para el mercado
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mexicano dadaz las condiciones de la liberacisdn comercial a partir
de 1977 v el cambio en laz propenzionez a la importacisdn asi como
todo el marco econdmico ya desecriton en capituloz anteriore=s.

Entoncez la especificacidn puede escribirse como,

MDOTi= (?o + (?nPC.‘M'?‘?L+ H, €13

donde MDOTL es el cambio en participacién de importaciones en
términos de valor para la industria i, PCM??l e= =] margen precio
costo de la claze + en 1977, (2, es umn coeficiente que capta
camhioz en cambios que afectan toda la industria, v ﬁu as  un
coeficiente que mide la zensibilidad del cambio de participacidn
2n importaciones a las varliaciones en lo= margenes preclo costo
individuales de cada c¢laze industrial. En general, uno puede
esparar Jque ;?“‘ Zea mayor que cera. Sin embargo esto puade no
Zer cierto para industriaz en laz cualez =e pueden coordinar lo=s
productores domésticos y extranjeroz y que pueden originar una
reduccién de importaciones al inerementar loa margenes de
ganancia. Esto ocurrirfia =i lo= productores extranjeros decidieran
acomodar=e a las restricciones de oferta doméstica. Las claszes
induztriales con un mayor valor de ezte coeficiente =e consideran
lazs mas senzibles a las impeoertacionez. Un azspecto importante e=s
que ezta ezapecificacidn ez de corto plazo.

Trezs tipos principales de factores pueden afectar a ﬁ“.
Primern, laz barreras comerciales ya =ean arancelarias y no
arancelarias que te n drian un efecto negativo =obre la=
importaciones. Segundn, variazs variahles de estructura de mercado
afectaran la posibilidad de que los importadores pueden penetrar
en el mercade huésped como ya =e menciond en el capitulo de
modelos tedricos. Estaz variablesz incluyen econom{as de escala, la
diferenciacidn de productoz y la concentraciédn del mercado.
Tercers, con fundamento en lag teorias de ventaja comparativa, la
respuesta de lazs importacionez gserid mAs restringida para lo=s
sectores industriales que son intenses en el factor mas abundante

relativamente en el pai=s. En el caso de México se argumenta dque

goza de ventaja comparativa en bienes intenzivos en mano de obra.
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Dadaz eatas conaideracionesz y suponiendo linealidad. =se puede
suponer la relacidn entre importacionez de la induztria vy
caracteristicas eatructurales comn

f%i= r°+ rlPATl+r2CEAi+raKLi+r4MESL+75MULEE1+r6TAEL+r?TFDL+raWi

2D

donde para efectoz de estimacidn PAT ez el porcentaje de pagos por
uzo de patentez, marcas, regaliaz y ase=sorias técnicaz =zobre
producecidn bruta ¥y es una medida de la diferenciaciédn de lo=
productos locales; CR4 es el cociente de concentracidn que mide la
participacidn de las cuatro empreszaz mizs grandes en la produccidn
de la industria bruta; KL e= el wvalor d4de maquinaria por obrero
ocupado, que es= una medida de la intenzidad de capital en la
produccidn; MEE ez al cocliente de la produccidn bruta de la
industria entre el ndmero de laz emprezas » plantas que componen
la mizma, =3 una medida de tamafio de planta tipica de la industria
v por tanto de economiaz a escala;MUL2ED ez una variable dummy due
tiene el valer de | cuando participan empreszas extranjeras
mayoritariaz en el =zector y O de otro modo; TAR ez la proteccidn
efectiva del =sector que en este cazo por carecer de datosz a nivel
de eclaze induztrial =e 2zupone que tienen la mizama proteccidn
efectiva que a la rama a la cual pertenecen; TFD ez la proporcidn

de la produceidn bruta que e va a consumo final, aqui como en el
czzaso anterior no z=e dispone de los datoz a nivel de clase por lo
que =e zupone que la variable tienen el mismo valor que el de la
rama a la cual pertenecen; W es el zalario promedio por empleado y
es una medida de la competitividad de la mano de obra mexicana en
el =ector manufacturero. Todas las wvariables =on usualmente
empleadazs en e=studios de estructura desempefioco Yy de comercio
internacional y quiz4 la tnica que no ez familiar es TFD que es
una variable que se inecluye motivada por la idea de que se goza de
vaentaja comparativa en México en bienez de conzumo los cualez por
supuesto 3@ asignan en su mayoria al consumo. Todaz las variables
=on calculadas a partir de la Eztadistica industria% anual para el
afic de 1980 v de 1977, de la matriz insumo producto de 1380 , MDOT
se calcula a partir de los datos proporcionados por SchatanC19s80),

y TAR =e obtiene de las tasas de proteccidn efectiva calculadas

s7



por Ten Kate y VenturiniCi888). Entonces la ecuaciédn a estimar es
MDOT= f3_+ y FCM77 +y PATKPCM77, +}-2CE4*PCM7‘7L +y KLXPCMTT +
réMES*FCM??L+r§MULED*PCM77i+y6TAE*PCM?7L+y?TF*DPCM77L+
rBW*PC 7T+ H, €3)

la variable PCM77 ez el margen precio-costo que se calcula como la
diferencia de valer agregads y zalarios y sueldos dividida por la
produceidn bruta, para una dizcuzién de los méritos de ezta medida
de rentabilidad conzultar Schm#lenseeClQSQ). .

En cuantﬁ a la direccidn de loz efectozs e ezpera que ya =ea
positivo dada la dizscu=zidn de arriba; ¥, =e espera negativo ya que
la diferenciacidn de los productos locales debe zer una barrera a
las.impartaciones; yz e espera que =zZea poglitivo =1 es Jue la
colusidn ez lo zuficientemente fuerte para atraer 1mportacionesz,
fendmeno dque va =se dizcutid en una seccidn anterior la cual
permite afirmar que puede ezsperarse que este coeficliente zea muy
poco =2ignificativo; Y, debe zer pozitivo si ez que la economia
mexicana goza de una ventaja comparativa en produccidn de blenas
intens;vas en mano de obra; ¥, €5 una medicién de economias de
ezcala las cualez de acuerdo con la literatura en comercio
intraindustrial es plauzible que estimule los flujos comerciales
por lo que se esperaria positivo; Y. representando el efecto de
las empresasz transnacionalez puede tener amboz signos como vYa =se
dizecutid en una zerccidn anterior, peroc también dada la exploracidn
precedente de 1la liga de las tranzsnacionaleszs en Jgrupos de
concentracidn alta y baja con la actividad exportadora quizas deba
egperafse un signo positive por el fomento a las importacionez que
se_descubrié en el grupo de concentracidén alta en el cual tenian
participacidn importante las empresas extranjeras; Y, naturalmente
se espera tenga efecto negativo; r? =e espera tenga efecto
negativo =1 ez que la industria manufacturera tiene una ventaja
comparativa en bienes de consuma; Si e goza de una ventaja
comparativa en bienes intensiveos en mano de obra se esperaria que
¥, tuviera signo negativo., Se procedid a estimar la ecuacidn C3D
para las 58 clases que se han trabajado en la seccidn anterior y

para las cuales se dispone de toda la informacidn. Se estimd
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primero empleando minimos

cuadrados ordinarios encontrando con

laz pruebaz de ezpecificacidédn que exiztia heteroscedasticidad por

lo que =& reeztiméd por minimoz

cuadradoz generalizados obteniendo

como resultado los coeficientes que ze muestran en el cuadro 5.7.

CUADRO

EETIMACION DEREL MODELO

Yariable

coaficiente

zignificancia

Conztante

PCM77

PAT®PCM77

CRA%PCM77

KL*¥PCM77

MES®PCM7T7T

JLEDMPCMT 7

TAREXPCM7T7T

TFD®PCM77

WxPCM77

EBARZ=0. 968

-0. 0833

C—-0.1693450D

0. 32164
(5. 5468833
-0.10777
C-6. 864D

0. 0004210

CO. 4973

6. 0003718

C23.813D

1.022E-7

2,955
0.1749
(6.6

-0. 0005821
C-4.14>
-0. 0032587
C—-12.043
-0. 00231693
C—-4. 65

F=168. 772

LL=-113. 27

S  puede

aesperados y todos

apraciar que los

coaficientes tianen lo= =i gnos

son significativamente diferentes de ceroc a

excepcidn del coeficiente de CR4#PCM77, lo cual ya se =zospechaba
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aunque la interaceidn con la variable PCM77 hublera podido anular
tal conjetura. El =signo de MULED ez pozsitive lo gque también
confirma lo esperado de ==ta forma mostrando que la presencia de
las empresas extranjeras tienen una actividad que inecide
pozitivamente en laz importacionez , y que 2i se conzideran a egas
empresas como  tranznacionalesz, puede =zer explicada por una
politica en promedio de tales emprezas de permitir la competencia,
para el periodo de estudio, de laz filiales mexicanazs con las
filiales ubicadas en otras partez del mundo como va =ze dizcutid en
una s=eccidn anterior. Ahora a partir de los estimadoz se procede a
2=timar el coeficiente de =zensibilidad a las importaciones para
cada claze industrial ﬁit. El coeficiente asi calculado tiene lo=

2igulientes estadizticoz que la caracterizan:

MEDI A=0. 1 86 DESVI ACION STANDARD=0O. 381
MINIMO=-0. 45871 4 MAXIMO=1 . S23
CUARTILES INFERICR Y SUPERIORE 0. G0403 0. 243008

MEDI ANA=G. 0802465

Para las clases industrialezs que =2 encuentran en el cuartil
superior se muestran lozs valorez del coeficiente de =senzibilidad
en el cuadro G5.8. ZSe puede apreciar gque el promedia de
crecimiento de margenez de ganancia para el periodo para ezte
grupa de clazez industriales en el cuartil =superior ez de 18. 2%
teniendo una desviacidn =ztandard de B0.73 mientras que para el
grupo que =e encuentra en el cuartil inferior, en el cual todas
la=z eclazses tienen un valor negativo del parametro excepto una, =e

tiene un crecimiento de 2. 4% con una desviacidn ztandard de S7.7.

CUADRO 5. A
CORFICIENTES DE SENSIBILIDAD DR IMPORTACIONES DE LAR CLASRES

INDUSTRIALES EN EL CUARTIL SUPERIOR

CLASE A,
3831 1.5234
3121 1. 4778
3221 1.0878
3341 1. 0287
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3411 0. 395971
3412 O.71132
arvi1 0. 525965
3413 0. 510642
3421 0. 47945
2091 0.34734
3324 0. 32084
2512 0. 28511
34=3 O.28174
2314 o. 85701
3832 <. 24301

En la estimaciédn se presenta =1 cazso que las «lazes mas sensibles
a las importaciocnez tienen un cracimiento mayor en U= margenez de
ganancia mientraz gque las clazses menos =zZenziblez presentan un
recimiento en margen de gananclia menor. Ezto indica que los
pios en margen de ganancia deben eztar azociadoz a una
influencia mas fuerte de otros factorez diferenteas a las
importacionaz como puede zer el crecimiento de la produccicon y la
demanda y cambions en la elazticidad de la miz=ma. Esto zugiere quea
=i bien laz importaciones tienen una influencia en el dezempefio de
la industria, ezta influencia no ez tan fuerte como la que ejercen
otros variablez cuya fuerza =z capaz de enmazcarar el efecto de
las importacioneé. Estas observaciones motivan =1 estudio de la
incidencia de las importaciones en el desempeffio de la industria

mexicana en el siguiente capitulo.

51



CAPITULO & IMPORTACIONES Y DESEMPERO

Una vez discutidas 1las posiblez relacionez causalez de
clertoz factores de estructura del mercadeo y la concentracidn
hacia la= importaciones ahora =3ze aborda el estudio de 1la
influencia de la penetracidn de importaciones en el desempefio de
la industria manufacturera mexicana.

Para tales efectoz primero =e explorari la relacién entre
=]l crecimiento de laz importaciones vy de la produccidn con el
crecimiento de la rentabilidad. Luego =ze abordaria la influencia
conjunta que ejerce la penetracién de las importaciones con lo=
demazs elementos de la estructura de mercado en =1 dezempefio
i1ndustrial.

Cabe notar que aunque en laz =zecciones anteriores =e ha
sugerido la aendogeneidad de las importaciones Y de la
concentracidn en lo zubsecuente e consideraria a ambas variable=
como aexdgenas 2iendo el ejaercicio a realizar una primera

aproximacidn.

6.1 Incidencia del crecimiento en produccidn e importaciones

en el desempefio industrial

El periodo de 1377-1980 =e caracterizd por un crecimiento,
2in precedentes, de la economia mexicana. Al final de este periodo
la economia en s3u conjuntn crecia a una taza de %% cuando
=obrevino la deuda de la crisis. En talez circunzstanciaz como se
ha enunciado ya en la zeccidn de modeloz tedricos se esperaria que
=1 hay cambios en la elasticidad de demanda de cada =sector
industrial, di=minuyendo, ceteriz paribus, loz mArgenez precio
costo tenderian a incrementar=ze. Por otra parte la expansidn de la
penetracisdn de importaciones podria tener el efecto de cerrar la
brecha entre costoz y precios . A priori no ea obvio cdmo z=e
balancearian tales efectos. El objetivao de ezta seccidn es
precizamente ahordar el eztudio de tal relacidn.

El crecimiento de los margenez de precio costoCGMPCI en el

periodo considerado == muestran en el cuadro 8.1.Los mArgenes
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precio costo fueron caleulados como valor agregado menos zsalarios,
sueldos y preztacionas dividido por la producecidn bruta para los

58 rlazez industrialez gque =ze informan en la eztadizstica

CUADRO G. 1
CRECIMIENTO DE MARAGENESR DE PRECIO-COSTO 1077410800

CLASE GMPC CLASE GMPC
2332 -574.11 3332 0. 4931237
3221 -146. 073 2141 1.820523
2052 -118. 867 3421 3. 803667
2051 ~106. 486 3132 7. 586393
2038 -59. 6772 2091 13. 43009
3411 —-55. 2756 2711 15. 32694
3731 -49. 2331 2012 17.87119
2062 -45. B336 3721 13, 99787
3541 -38. 1872 2316 20. 58359
2032 —-37. 9585 2315 24. 28076
33238 -36.172 3423 24. 854399
2083 —-32.1143 2314 25.10812
3151 ~30. 2011 2317 2541125
2132 —21. 4843 . a2va2 =25. 892413
36511 ~-19. 3209 3324 26. 34571
2131 -18. 5363 2712 26. 8045
3321 -15.8718 3831 30. 387335
3213 -13. 3082 2023 41 . 6595893
3132 -13.313= 3141 12, 202686
3413 -9, 23927 3341 44392448
3741 -B. 4455 3121 49, 38626
3723 -6. 12481 3521 55. 28398
3542 -6. 05666 3011 68. 22782
2218 -5. 74962 2093 80. 88959
3161 -5. 45536 3821 80. 97641
2055 —1. 44666 3832 85. 53882
2512 -0. 40044 3351 97 . 48532

3323 99. 13087
3412 154. 8464
2041 193 4063
3541 786. 0438

FUENTEERTADISTICA INDUSTRIAL ANUAL INEQI 1977 % 1980

industrial anual del INEGI. Para una dizscusidédn del mérito de esta
medida de utilidades ver Schmalensee ¢1983).El1 crecimiento se
calecula como la diferencia en margenez de 1980 a 1977 dividido por
el margen de 1977 multiplicadopor 100. La identificacidn de las
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clazes industrialez estid en el apéndice A

En el cuadro =ze aprecia que 27 clazez exhiben una dizminuecidn
de =u= mArgenes de precio costo mientraz que laz restantes
muestran un aumento. St =ze forman dos grupos de clases de acuerdo
a =i prezentan aumento o dis=minucidn en sus margenes de ganancia
za tiene en el primer grupo un promedio de 70.7 y en el segundo un
promedio de -S4.68 en la variable mostrada, respectivamente. En un
afan de inveztigar laz razonezs de estas diferenciaz tan notorias
en utilidades con base en la dizscusidn anterior =eria interesante
conocer las correlacionez de GMPC con otras  variablezs como
protecerdn efectival(PED, crecimientns de la participacidn en
importacionesCGlS), crecimiento del products brutol(GP) v el nivel
abzolute de margen precio co=to en 13977CPCM77) para cada clase
industrial en cada uno de lo=z grupoz faormadoz. Al grupo Adque
dizminuye zus margenez de ganancia =e le denotara Grupo 1 v al que
aumenta =us margenez CGrupeo 2. Para tal efecto zZe calcularon loz
coeficientez de correlacidn de rangoz de Spearman de GMPC con PE,
Gls, GFP v PCM77. Eztozs calculoz sze muestran en =1 cuadro 6.2. Las
variables &P 3y PCM77 =se calcularon con baze en los ocenzos

induztrialez anualez de 1880 y 1377, la variable GIS ze calculd

N

on baze en Schatan(l13880). En el cuadro ze obzervan correlaciones

3

uy z=ignificativaz, po=sitivazs y de aorden de magnitud bastante altn
con la proteccidn efectiva, el margen precio cozto en 1377 v el
crecimiente de la produceidn en el grupo 1 mientrazs que on el
grupa £ =& obzerva una correlacidn negativa muy z=ignificativa con

PCM77 v positiva con GP. La correlacidn con GIS ez de zignos con-

CUADRO . 2
COEFICIENTES DE CORRELACION DE RANAGO&S DE A&PEARMAN ENTRE d4dmMpPC

Y PE, PCM77, AP Y d4dI=s

FPE PCM77 GP GIs
GRUFPO 1 0. 36 0. 449 0. 48 0.14
CO. 08D CO. 012> €0.015) CO. 47D

GRUFO 2 0.074 -0.87 0. 30 0.2
CO. B8D €0.0017> CO. 098> CO. 27D

ENTRE PARENTESIS NIVEL DE SIANIFICANCIA
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contrarios y con poca z=ignificancia. Esto indica que los zectores
en el grupo 1 con PCM77 alto tendieron a tener una disminucidn
menor en Sus ganancias mientras que en el grupo 2 los sectore= con
PCM77 alto tendieron a crecer menos en IUs ganancias. A= mizmo el
crecimiento de la produccidn tiene un efecto positiveo en ambos
grupo=s, traduciéndose en una di=sminuciédn menor en el grupo 1 de
laz ganancia=. Por otra parte aunque las correlaciones con GIZ no
z2on muy =1gnificativas sugieren que =n el grupo 1 el crecimiento
de laz importaciones provoca una dizminucisdn menor en los margenes
de ganancia mientras que en el grupo 2 generaria una dizminucidn
En el grupo 1 ademas la proteccidn efectiva incide =n una
dizminucidn de los margenes de ganancia menor mientraz que =n el
grupo = el efecto de la proteccidn efactiva o= practicamente nulo.
Por tanto =ze puede =zugerir que en =1 grupo 2 operan dos fuerzas
complementarias que tenderian a dizminuir loz mirgene=z de ganancia
Yy dque =zon el margen de ganancia alto en 1977 junto con las
importacionez dque =Ze atraen a e=za= clazes dada =zu alta
rentahilidad v ademazs el cazl nulo efecto de la proteccidn
comaercial, =zin embargo el efecto de crecimiento de la produccidn
que dizminuiria =zsustancialmente la elaztiridad precio de loz
bienez que == producen en el grupo compenzarian e inecluzo
predominarian arrojando el resultado neto de un incremento en los
margen=ez de ganancia para el grupo. Para el grupo 1 en cambio ze
tendrian todoz loz =fectos positivos de la proteccidn, =1 PCM?7 v
el crecimiento productivo y =2in embargo disminuyen =zus margenes de
ganancia por lo que =seria dificil explicar tal disminucidn =8lo
con laz wvariableas empleadazs y quizd deba buscarze en otras
variablez la explicacién a tal comportamiento.

Para profundizar mas en en el analizi=s conviene determinar
qué tan diferentes zon loz grupoz ademiz de =us caracterizticaz en
incremento o disminucidn de rentabilidad y asi tal wvez adquirir
una mejor comprenzidn del fendmeno. Los eztadisticos de las
variablez bajo egstudio =e muestran en el cuadro 6.3. En este

cuadro se aprecia
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CUADRO &. 3

ESTADISTICOS DE VARIABLES: PE, PCM7?7, 4Ap, a4gis

PE PCM77 &GP GIs
GRUPO 1
MEDI A 62, 74 24. 06 92. 7 33.84
C171.353 C15. 6540 (38, 852 (B2, 73D
MEDI AMA =28 23,3 95, 4 0.0
MIN ~g1.6
MAX 175
GRUPO 2
MEDI A 48. 7 16.6 114. 52 122.87
47 .82 7. 320 C50. 383 C204. 355
MEDI AMA 34 15.7 117.18 38. 61
MIM -B83.14
MAX B8B6. 67
20.6 2.6 1.0 14.0

Entre parédnteziz desviacioneszs ztandard; MIM=Minimo; MAX=MAximo Los
numeros en la udltima fila son porcentajezs de significancia
critica en una prueba de Man—-Whitney-Wilcoxon de igualdad de las

medias entre amboz grupos.

que en cuanto a PCM77, GP v GIS hay en verdad diferenciazs entre
ambo2 grupos. El grupo 1 tiene en promedio mArgenes de ganancia
mayores al igual que de protececidn comercial, por otra parte el
grupo 2 tiene un crecimiento en produceci®dn mayor y un promedio de
crecimiento de importaciones casi cuatro veces mayor que el del
grupo 1. También == observa que el crecimiento de producecidn del
grupo 1 ez cazi 3 veces igual a su promedio de crecimiento en
importaciones. E=zta=s apreciaciones caonfirman la= conjeturas
emitidas arriba en cuanto a la explicacién de los margenes del

grupo 2. En cuanto al grupo 1 dentro de este marco sdlo se podria
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aventurar una explicacidn en funcidn de que la expanzsidn trajera
como consecuencia un incremento en la elazticidad precioc de los
productoz pertenecientez al grupo; © bien argumentando que los
miembroz del grupo no es=tin maximizando gananciazs y bajo la
Suposicidén de que el costo marginal e= constante, la cual =3e
emplea para calcular loz maérgenez de precio cozto, entonce=z
cualquier expanzidn de la produccidn produciria una disminucidn en
loz margenes de precio cozto. En cualquier ¢azo no es claro con el
esquema presentado cdmo & balancean los efectos de crecimiento
de la produceidn v de la participacion de las importaciones en la
incidencia en el crecimiento de 1oz mArgenes de precio costo por
lo que ez necezario recurrir a un anali=zi=z diferente para intentar
dilucidar tal cuestidn, que finalmente conduciri a determinar =1
exizte un efecto de dizsciplina de laz importaciones =n =]l mercado
doméstico para el periodo bajo e=studis. En consecuencia =ze propone
estimar un modelo econometrico que permita arrojar luz en la

rezolucidn de asta conjetura.

6.2 Economia cerrada vs economia abierta en el estudio del

desempefio de la industria mexicana.

El problema planteado arriba puede dirimirze mediante un
modelo muy elegante planteado por De Ghellinck,E.et. al. (139882 en
el cual =& modela a loza =zectorea industriales como en una
zituaciédn intermedia entre participante=z en una economia
totalmente cerrada v una economia totalmente abierta el cual
permite determinar =i el mejor modelo para la economia es de
economia totalmente cerrada o abierta y =21 es este el cazo =i
deben considerarse efectos promedio =obre la industria total o lo=
aefectoz que tiene sobre cada industria especifica la diseciplina de
lLa= importacionas permitiendo estimar también el grado de

disciplina que imponen las importaciones.

6.2.1 E1 modelo



Los modelos de estructura desempefioc usualmente proponen una
relacidn entre rentabilidad y estructura de mercado en la cual el
grado de competencia extranjera via importaciones =ze =upone ejerce
una influencia en laz utilidadez 4que =e asume constante e
independiente de la estructura del mercado doméstico. =in embargo
21 loz efectos de la disciplina inducida por las importaciones
varia zistemiaticamente entre loz diver=zoz =zectore=s industriales,

lo cual no debe sorprender en vizta de lo=z resultados en la

0}

=ccidn anterior zino 1ncluzo debe aparecer como 1o ma=z plausible,
=nt.onces esta Iuposicidn conduciri# a un s=esgo al especificar =l
modelo de tal forma. Para verificar tal =zituacion De Ghellinck,E.
=t. aldl988) proponen =l =ziguiente modelo. Zea ne la wutilidad
cuando la =conomia e=2tid totalmente cerrada v o cuando ==3ta
totalmente abierta para la industria i, v zupdngase quea kL az  un
indicador que refleja qué tanto estid abierta la industria a la
competencira internacional. Tomando T como las= utilidade=s
obhservadas, se supone que 4stas siempre estiAn entre e Y no . La
=xacta localizacidn de m entre estozs dos extremoz depende de qué
tan abierta et la industria abierta a la compatencia

internacional. Ze aproxima entoncez linealmente por

n =k nao +(1-Xx dnc c15
L L L L 1

l'l,L v Kt 2on observablez pero ey o no lo zon por la que
22 deben generar proxies para describir el equilibrio de la

industria con ¥y =in comercio. Como se =zabe que exizten cunjunto=s

de variablez trazlapadoz azociados con el dezempefio de la industria
en cada uno de eztos cazos, =2 pueden emplear e=ztos conjuntoz de

variables, que se denotan por * para generar las do=s proxies.

Entonces se supone que

mo = ke QO L + e
TE mg YO, T MO,

son aproximaciones de primer orden a las relaciones estructurales

entre utilidades y estructura de mercade en los equilibrios,
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abierto ¥y cerrado. Los errores s=e suponen normalmente diztribuidos
con media cero. Empleando las ecuacionez (13 y (23, las variables
desconocidas del problema ze pueden reexpresar en funcidn de lo=s
coeficientez alfa. Entoncez z=e tiene
rz,L=z :zic ac, + Caok—ack),\L)ka + )\LpoL + Cl—?\_LD,ucL C3D

Ya que la=s variablez en la derecha de (3) =on obzervablez , =ze
pueden producir estimados de 1oz alfas y a partir de estos
recuperar laz utilidadez en lo= regimenes abierto y cerrado que
no son obzervables.

Estos extimados de laz variables latentes permiten evaluar el
grado al cual la apertura incide =obre el desempefio de la
induztria. Hay variedadez de diferenciales de comercio gque pueden
calcularse pero el mazs ohvio ez el diferencial bruto que ze
llamara aqui 5L=ncL—noL que mide el impacto potencral que el
comercio puede tener en &l dezempefic de cada industria. Hay varias
ventajas al trabajar con este ziztema. Primero, =z=e puede realizar
inferencia e=stadistica acerca de la s=significancia de cada 6[
Zequndo, ezte método de medir 6L también contiene una explicacidn
de laz variacionesz interindustrialezs en el efecto del comercioc en
2] dezempefio induztrial. 5L ez una funcidn de loz x y me a=zi

Lk

como 1o son diferentezs en la medida que oc, = es diferente de Ao,
N . .

para cada k. Ezsta dltima diferencia indica que la -wvariable *
afecta de diferente manera a a la rentabilidad de la industria de
acuerdo con la apertura del =ector.Otra ventaja ez que e3tan
anidadoz doz modelos familiares en la literatura que entonces =e
pueden probar. Ezstoz doz modelezs =s=on el modelo de estructura
dezempefico de economia cerrada y el modelo de regresidn tradicional
del comercio como disciplina que conzaidera efectos promediocl o el
mizmo efecto para todas laz induzstriazd; ver Schmalenzeae(l1939)
para una revizidn de estos modelos. En la implementacidn empirica
del modelo =e adoptaran las variables x. convencionales v que =e
han dizscutido en las secciones tedricas como empiricas anteriores.
Eztas wvariablez =zon MES, PAT, KL, MULED y CR4. A e=ta lizta se
afiaden GVA que ez el crecimiento del valor agregado en el periodo

v IN que es al cociente de importacionas a comerecio

P
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totallimportaciones miz exportacionesd. La muestra es la misma dque
en =ecclones anteriorez, ez decir laz S8 claszez induzstriales
reportadaz en la estadistica industrial anual de 13977 a 1980. no,
correspende a un equilibrio para una industria expuesta a
antrada extenziva, © amenazaz de entrada creibles. Entonces, =u
caacteristica primaria ez que no se espera encontrar asociacidn
alguna entre utilidades y concentracidn: los precios reflejan
amenazas de entrada, y no =l concenso oligopdlico dezarrollado
entre los participantez en el mercado. La altura de tales precio
limitez depende de laz ventajaz en coztos domésticoz viz-a-viz lo=
entrantes extranjeros=s. Esto pusde =zer inferido por =1 tamafio
obzervado del tamafio de laz importacionez relativaz al comercio
total, con valorea altoz del cociente indicandos una ventaja
comparativa del extranjero. Entoncez ze ezpera que IN, tenga =z=igno
negative en la escuacidn de noL ¥V que no entre en la scuacidn de
ne . Eztaz dos restriccionez =irven para identificar laz do=s
pozicionez polares entre las cuales laz utilidades varian. Las
variablez exdgenas restantes puede esperarze que tengan diferentes
efectoz =n rentabilidad en loz dos equilibrioz, v no hay razén
para de=scartarlas de la ecuacidn (2D a prieri. Las economiaz de
ezcala (MEED ze ezpera eztén relacionadaz pozitivamente con no va
g la apertura de la industria permite alcanzar la ezcala
aeficiente minima. MES tambieéen puede revelar barreraz a la entrada
lo cual en particular en una industria cerrada puede generar
utilidadez =supranormale=z. Por otra parte PAT, como medida de la
diferenciacidn de productos, puede ezperarze tenga un =fecto
pozitivo en o por laz barreraz a la entrada que puede generar. El1
crecimiento del mercadol(GVAY debe ejercer una influencia pozsitiva
principalmente en 1o, va que facilita la entrada =in amenazarlas
ventas de los incumbenteszs y azi evita las guerras de precio. La
prezencia de empresaz extranjeraz ze puede esperar tenga un efecto
pozitivo en ne como suglere el trabajo realizado por Ungerdl1985) y
por el contrario negativo en o ya gque puede incrementarse el
grado de competencia doméstica ante la entrada de empresas
extranjeras. El mayor problema ez cdmo e=timar kt. Aqui gse
propone, como trabajo preliminar, estimarla como una combinaecidn

lineal de laz praopensiones a importar y a exportar (IMPS y EXPS)
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respectivamente que ze calculan como el cocliente de importaciones
Cexportaciones) a producei én bruta rezpectivamente. Los
coeflicientezs que ze azignaron zon la media de laz propensiones a
importar y la media de laz propenzicnes a exportar. Aqui debe
reiterarse que esta medicidn es la menoz justificable y por tanto
la mAz débil y =e debe realizar mas trabajo empirico para
determinar cuil es la mejor medida de apertura al exterior. La
variable dependiente ez el margen de precio costo de 1980 que =ze
caleuld como ya ze explicd en una zeccidn anterior.

El modelo se estimd primero por minimos cuadrados ordinarios
ancontrandose en las pruebaz de especificacisdn heteroscedasticidad
por lo que =e reestimd por minimos cuadrados generalizadoz con lo=

2les =e eliming =1 problema. Loz resultados =e muestran en 2l

Jadre B.4. En ézte =z=e aprecia que

CUADRO o. 4

REGRESION MODELO (3. POR MINIMOS CUADRADOS AENERALIZADOS

VARI ABLE fa a3 fala]
CONSTANTE -0. 1527542
CR4 0.6109311
C2.5181199>
MES 5.581E-6 -6. T109E-5
C2.692149) C—4. 057381 5&>
GVA 0.1391533 —0. 3340406
C13. 579213 C—-4. 28281395
PAT -0. 15428991 40. 688571
C-0.144436 C4d. 39154255
KL 0. 0141106 ~0. 0942581
C4.0391551) C-5. 3726075)
MUL=2D 5. 8284706 -54. 276593
(3. 0579167 C—3. 40268015
IN 0. 9421835

(5. 02831 85)

RBAR2=0. 9899 a=1. 483367 LL=-97. 80904
F=3687. 5367 Entre parénte=sis razones t.
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todos loz coeficientez son =zignificativoz a un nivel no inferior
al 5% excepto el coeficiente de FAT en economia cerrada que no es
significativamente diferente de cero. La concentracidn tiene un
efecto pozitiveo, como sze esperaba, en las utilidade=z;El tamafo de
planta tiene un efecto pozitivo en laz utilidades de la economia
cerrada pero tiene un impacto negativeo en la economia abierta,
esto puede interpretarse como que al abrirse el mercado y permitir
la entrada de empresas extranjeras =i bien exizste el eafecto del
mercado ampliado la incidencia de la entrada extranjera establece
un ambiente mucho mis competitive gque mina el efecto antes
mencionado teniendos como resultado que plantasz mas pequefiaz zon
mA= rentables; el c¢crecimiento tiene un efecto pozitivo en la
sconomia cerrada vV un impacto negativeo en la economia abierta que
refuerza en clerto modo la interpretacian anterior en el cazo de
MES;, la diferenciacidn de productoz captada a travées de PAT no
tiene afecto zignificativo en la economia cerrada pero =1 un gran
effecto =n la economia ablierta lo cual ex interpretado como que
ante la gran competencia que ze permite ya en la sconomia abierta
una forma efectiva de ganar mercado e= la diferenciacidédn de
productoz que ze vuelve un factor decizivo;, Loz =zectorez mas
intenzivoz en capital tienen un mavor margen de gananciaz en la
aeconomia cerrada mientrazs que en la economia ablierta ze tiene el
efecto inverzo lo que zZeffiala que la ventaja comparativa gQue =e
goza en bienez intenzivoz =2n mano de obra trabaja a favor en un
régimen de economia abierta, mientraz que en la economia cerrada
en la cual exizten emprezas en =ectores muy concentrados con alta
intensidad de capital =u posicidn oligopsdlica les permiteexplotar
ese poder ante la poca competencia y esto por ejemplo =zefiala que
la induztria de bienes de capital, que aqui «como en cualquier
parte del mundo, tendria alta intenzidad en tecnologia =zeria una
de las que disminuiria su rentabilidad en forma s=sustancial ; la
nrezencia de empresaz extranjeras tiene un efecto pozitiveo en la
rentabilidad en la economia cerrada lo que ea compatible con lo
hallado por UngerCl985) como ya == ha sefialado y por otra parte en
un régimen de economia abhierta la competencia impuesta al mercado

doméstico por la mayor presencia de empresas extranjeras impondria
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una gran disciplina manifestindoze en un efecto negative muy
grande en loz margenes de ganancia; finalmente la variable IN
tiene un efecto pozitivo, contrario a lo esperado, lo que reculta
realmente dificil de interpretar yva que cdmo explicarsze qué =i una
proporcidn  mayor del comercio exterior eatid dado por lo=
importaciones, que ademi= compiten con el producto doméstico, las
gananclias =se incrementan;una pozible interpretacidn e=s que laz
importaciones puedan dar mayor rentabilidad al zer lasz productoras
nacionales lasz que realizan las importacionez y portanta pueden
cargar =l precio que consideren mas conveniente teniendo el poder
de inerementar Sus margenas, pero e una conjetura Jque
indudablemente necesita una corroboracidén cdn la realidad.

Comoy =e menciond antes en este modelo eztan anidadezs lo
modeloz de economia cerrada y el de dizeiplina del mercado
tradicional que indica el mismo afecto de la apertura comercial
para todoz laz clazez industrialez; laz estimaciones de estoz dos
modelos =z=Ze logran restringiendo, =n el primer cazo a laz alfaz a
zer iguales, ac, Foo, . Y eliminande la variable IN, en el =zegundo
lo que =ze hace ez proponer que las alfaz zon lgualez en ambos
regimenez y afiadir una wvariable mi=sz que refleja el comercio
internacional que ez MDOT ya definida en una zeceidn anterior. Los
rezultados de laz estimacionez se muestran en lozs cuadros 6.5 y
5.6. La comparacién de lazs e=stimaciones permite afirmar que el
mejor modelo es aquel que toma en cuenta un efecto partiecular,
para cada induzstria, de la apertura comercial. Cabe tambilien
comentar que el efecto de las importaciones en el modelo del
cuadro 6.5 que indica un efecto igual para todas las clazesz
industriales ez consisztente con la hipsdteziz de disciplina que =e
aprecia por el =igno negativo que lleva la variable MDOT, lo que
conduce a la concluzidn de que las importaciones =1 tienen un
efecto negativo en la rentabilidad de las industrias. Por otra
parte en estos dos tlitimos modelos se observa que la concentracidn
tiene un efecto positiveo y significativeo =obre las ganancias lo
que diflere con lo encontradeo por UngerCiQES) por ejemplo. También
=e obzerva que la presencia de las empreéas extranjeras tiene un
aefecto nulo en el primer caso y un efecto menor en el =zegundo.

Ezsto =ugliere que una de las caracteristicazs de las empresas



extranjeras es la de realizar tranzacciones con el exterior lo
cual es claro si se considera a estas empresas extranjeras
transnacionalezs que pueden tomar ventaja del comercio intrafirma o
de otraz formaz de operacidn que ya han sido dizcutidas en
zecciones anteriocres. En el modelo del cuadro 6.5 ze obzerva que
el crecimients tiene un efecto positivo en los margenes y las
importaciones un efecto negativeo lo cual ya =e habia dizcutido en
una sececidn anterior no pudiendo dezscubrir en aquélla que afecto
dominaria a ecual mientraz que =n este caso parece Cer Jque el
efecto de las importacionez domina al eaefecto de crecimiento del
marcado, aunque en el cazo prezente no zZe consideran loz cambios
dinamicoz que conducen a una cambio en el comportamiento de los
conzumidores, &2 decir en las elasticidades de la demanda que
tienen una incidencia en la rentabilidad de las empre=sasz.

Las deltazs calculadaz para el cuartil superior e inferior de
.4 muestra se exhiben en el cuadro 6.7. Todas laz & =0n

L
significativamente diferente de cero a un nivel no inferior al S

cuadre &6. %
MODELO TRADICIONAL DE DISCIPLINA DEL MERCADO

REAQRESION MODELO (3 POR MINIMOS CUADRADOS AENERALIZADOS

VARI ABLE an
CONSTANTE 0. 5987393
CR4 0.1771691

(5. 56255345
MES ~-2. 808E-5
C-1.3319150)
GVA 0. 081 8595
CB. O752583)
PAT 1. BBOBEBED
1. 29726853
KL -0. 0053962
C—-2. 196815490
MUL2D 2. 5472651
C1.327927D



IN 0. 0229772
£0. 805851 45

MDOT -0. 8736127
—3.5987317)

RBAR2=0. . 953247 LL=-134. 52810

F=164. 5222 Entre paréntezis razones t.

cuadre 8. 46

MODELO TRADICIONAL DE ECONOMIA CERRADA

REARESION MODELO (2 POR MINIMOS CUADRADOS AENERALIZADOS

YARI ABLE o
CONETANTE 0. 5730423
CR4 0.13912744

C7. 002803061
MEZ -4. 9186
C—2. 0484T7ETD
GVA 0. 0733633
5. 20714640
PAT 4. 23706894
(2. 69105750
KL -0. 0035101
C-1.2815683D
MULZ2D 0.1120=296

CO. 05527396

FBARZ2=0. . 942665 LL=—144. 93832
F=157. 3382 Entre parénteziz razones t.

Za obzserva en el cuadro 6.7 que lazs clasea industriales en el

cuartil superior tienen uno=2 diferenciales de la =ituacidédn de
economia cerrada a completamente abierta muy grandez =siendo todos
2uperiores a 150. Esto indica que estazs clazes gozan de rentas muy
altazs en la =ituacidn de poca apertura, relativa que =e

experimaentaba en el periodo de estudio. En el cuartil inferior se
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cont.inttan observando altos diferenciales aungque también se
aprecian diferencialez negativozs en 8 clazez industrialezs las que
2in duda se verian beneficiadaz con una apertura comercial. Esta
matodologia permite dizcernir cuiles son los =zZectores gque mas
plerden ante una apertura comercial completa que en este cazo =zon

loz del cuartil =uperior.

CUADRO . 7

DRELTAS PARA CUARTIL SUPRPERIOR E INFERIOR

CUARTIL SUPERIOR CUARTIL INFERIOR
CLASE DELTA CLASE DELTA
3831 Bls. 4 3731 B4, 458
3412 3R83. 73 2712 B2. 783
3011 288.15 3541 59.135
2212 274.71 3641 56. 457
3121 264. 58 2317 54. 023
3341 261 . 07 3213 38. 63
3421 248. 58 2512 37.1
3411 236,19 2332 32. 252
2083 207. 41 2722 =24. 533
2132 193. 64 2051 -14.839
2091 188.8 319= -18.613
3324 179.93 2012 -29. 252
3821 176.71 2098 -32. 3865
3413 167.5 2052 -124. 06
3423 159. 2
3832 154.16




CAPITULO 7 CONCLUST ONES

En este trabajo e ha mostrado que, contrario a lo que muchos
colegas en la profesidn podrian pensar, la penetraciédn de
importaciones =i pudo tener un impacto en los margenes de ganancia
de la industria manufacturera en el periodo 1377-18980, aunque =in
duda el crecimiento productivo contrarrestd esta influencia.
También =e ha podido apreciar que la estructura de mercado puede
tener incidencia en la penetracidn de importaciones lo que permite
identificar a los sectores que son maz vulnerablez a un incremento
de laz importaciones.

Sin embargo hay gque hacer notar en cada uno de las
dizcusiones lazs =suposiciones adoptadas y muy en particular 1la
endogenaeidad o exogeneidad de cada variable. S bien el el
caphtule 5 =z=e sugiere la endogeneidad de la concentraciédn eze
hecho =se ignora en el desarrolleo posterior ocurriendo lo mi=mo
para la participacién de importacionez. Ezto indica entonces gque
la forma mis adecuada de abordar el problema finalmente seria el
considerarm a estaz doz variables enddgenas en conjuncidn con el
modelo del capitule 6 conjuntindose de esa forma un modelo
eatructural de varias ecuaciones.

Por otra parte se han dejado de analizar otros factorez que
pueden ser muy importantes y que inciden en la estructura de
mercado y en la conducta de la industria manufacturera az{ como en
su deszempefio como son la implementacidén de una politica fi=zcal
diferente en 1380, la ley del IVA; las politicazs de subsidio e
incentivoz fizcales del gobierno federal ;las fuentes y estrategias
de financiamiento, que pusde =er un aspecto fundamental dado el
alto endeudamienta del 2ector privade en el periodo; la=
decizsiones de inver=sidén de las empreasas nacionales; la
participaciédn del sector publireo en 1la produccidn ¥y su
comportamiento importador; el efecto en los preciozs del tipo de
cambio apreciado dada la dependencia del aparato productive
nacional de insumos 1m§ortadas en varios zectores ¥y por supuesto

un fendmeno fundamental como es el patrén de entrada y =alida de
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enpresas en los diversos sectores industrialez ya sean domésticas
o extranjeras. Esto indica que el prezente trabajo no ez miz gque
una exploraciédn inicial y gque lozs factorezs omitidos =zefalados
arriba zugieren direcciones de ampliacién del estudio.

Los rezultados, por aotra parte, sugieren gque el estudioc del
zequndo lustro de la década de loz= ochenta con el enfoque adoptado
en e=zte trabajo puede arrojar resultados interesantez dada la
mayor apertura comercial de la economia mexicana y el surgimiento
de zectores exportadorez de importancia, diferentes al petrolero y

2l replanteamiento de la participacidn del Estado en la economia.



APENDTICE A

CLASES INDUSTRIALES

2012

2023
2032

2041
2051
208z
2055
2062
2083
2091

2093

2098
2131
2132
2141
2212
2314
2315
2316
2317
2332
2812
2711
2712

2722
3011

Preparacidn,
carnes

Fabricacién de

conzervacldn,

aempacado ¥y enlatadade de

leche condenzada, evaporada vy en polvo

Preparacidén, conzervacién, empacado v envaze de frutaz y

1l equmbr ez

Con=servacién,

Py

empacada y enlatado de pezcados y marizcos

Molienda de trigo

Fabricaecidén de
Fabricacién de
Fabricacién de
Fabricacién de
Fabricacién de

2imilares

Fabricacidn de

vegetales

Fabricacién de
Fabricacidén de
Fabricacidén de
Elaboracién de
Fabricacidén de
Hilada, tejido
Fabricacis¢n de
Fabricacién de
Hilado, tejido
Hilado, tejido
Fabricacidén de
Fabricaeidn de
Fabricacidn de

harina de maiz

caféd z=oluble y te&

galletaz y pastaz alimenticia=z

chicle=s

almidones, fécula=z, levaduraz y productos
acei tez, margarinas Yy otraz Jdraszas

productos alimenticioz para animales

malta

cerveza

refrescos y aguas gaseosas v purificadas

cigarro=s

y acabado de algoddn

cazsimire=s, pafioe y cobi jaszs

estambres

y acabado de fibrazs artificiales

v torecido de henequén

triplay, tableros aglutinados y fibracel

pasta de celulosa y papel

cartédn, laminas de cartén y cartoneillo,

ineluso lﬁminas impregnadaz de petrdleoc

Fabricaecién de
Fabricacidén de

cajaz o envaszez de cartdn

llantas y cémaras
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3121
3132

3141
3151
3161

3192
3213
3221
3321
3323
3324
3329
3332
3341
3351
3411
3412
3413
3421

3423
3521
3541
3542
3611
3641
3721
3723
3731
3741
3821

3831
3832

Fabricacidén de abonoz y fertilizante=s

Fabricacién de fibras celulédzicaz y otraz fibras
artificiales

Fabricacién de pinturaz, barnices, lacas

Fabricacidén de productoz farmacetuticos y medicamentoz
Fagbricacién de Jjabonez, detergentez y otroz productos
para lavado y azeo

Cerillos y fé=foros

Regeneracidn de aceites lubricantezs

Coque ¥y otroz derivados del carbdn mineral

Vidrio plano, li=o ¥y labrado

Fibras de wvidrio y eri=stal inastillable

Envazes v ampolletaz de vidrio

Otroz articuloz de vidrio

Ladrillos y tabigue refractarios vy de reveztimiento
Fabricacidn de cemento hidraulico

Productos de azbezto

Fundicidén v laminacidn primaria de hierro y acero
Laminaciédn secundaria de hierro y acero

Tuboz y postes de hierro y acero

Fundiecidn, refinacidédn, laminacidn, extruzisén y estiraje
de cobre vy zu=s aleaciones

Metalurgia del aluminio

Muebles y acce=sorios

Envazez y productoz de hojalata

Corcholatas y otros productos metilicos troquelados
Enzamble de maquinaria e implementoz agricolas
Fabricacién y enzamble de mAquinas de oficina
Toradiscoz y receptores de radio y televisidén
Fabricacidn de otroz aparatos electrdénicos

Fabricacidén de aparatos eléctricos y sus partes

Acumul adores, bateriazs y pilas

Construceidn, reconstrucecidn y reparacidédn de equlpo
ferroviario

Fabricaci®dn y enzsamble de vehiculos auotmotores

Fabricacidén de carroceriazs para vehiculos automéviles
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