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Resumen

Como interés central este trabajo busca por un lado, identificar y profundizar en las
caracteristicas de los hogares que reaccionan ante los cambios econdémicos en México para
mantener su nivel de vida, o por lo menos intentar que el impacto sea lo menos adverso posible,
y por otro lado, analizar el tipo de arreglo creado por éstos, en términos del uso que hacen de su
fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las diferencias regionales, dadas por las ciudades
de Tijuana y Monterrey, que surgieron o se ampliaron a lo largo del proceso de desarrollo
econdmico por el que atravesd6 México, momentos historicos que en este caso concreto seran
evaluados en los afios 1987, 1995 y 2000.

Asi, el proposito general de la investigacion se plantea en el entendido de que una mejor
comprension de la homogeneidad o heterogeneidad de los hogares y sus respuestas, teniendo en
cuenta el entorno socio econdémico en el que se desarrollan, es fundamental para delinear la
vinculacion entre el proceso de transformacion estructural, los hogares que reaccionan a estos
cambios y las respuestas de las unidades domésticas.

Teniendo en cuenta lo anterior, identificar los diferentes dmbitos econdmicos en que se
sitian los hogares, que por sus caracteristicas responden a los distintos procesos econdmicos,
permite partir de la hipotesis de que el contorno en funcion de los cambios estructurales, juega
un papel importante en la forma e intensidad de la respuesta y en las caracteristicas de los
hogares que deben ponerlas en practica.

Entonces, esta investigacion muestra como los arreglos de los hogares en entornos con
dindmicas diferentes tienden a ser distintos, es decir que dos hogares iguales en contextos
econdmicos no iguales se organizan de manera diversa, y frente a la dinamica de un mismo
entorno los hogares con caracteristicas sociodemograficas y econémicas diferentes también crean
arreglos distintos.

De manera general se puede decir que los contextos econdomicos elegidos para el analisis,
Monterrey y Tijuana, histéricamente se han diferenciado por tener dinamicas particulares. Si
bien ambas ciudades se han enfrentado a condiciones de reestructuracion econdémica y
flexibilidad laboral, lo han hecho con diferentes realidades. Por un lado, Monterrey ha estado

asociada con el capital nacional desde finales del siglo XIX y estrechamente relacionada con un



sector de servicios profesionales innovadores, por otro lado, Tijuana hace poco mas de treinta
afios surgié como un centro maquilador de grandes empresas extranjeras, ademas de que su
mercado laboral tiene caracteristicas particulares importantes dadas por un crecimiento acelerado
por la llegada de migrantes de otros estados de la reptiblica y una fuerte relacion con el estado de
California, Estados Unidos. Asi, se tiene a Tijuana considerada una de las ciudades maquiladoras
por excelencia con todo lo que esto implica, y a Monterrey como un mercado caracteristico del
modelo de sustitucion de importaciones que se reestructurd a partir de la década de los ochenta.

Ahora, si bien es cierto que las unidades domésticas hacen uso de las posibilidades que
les ofrece su forma de organizacién familiar, son las caracteristicas del espacio local las que
determinan las opciones que se les abren a los distintos hogares, aunque como se desprende de lo
expuesto lineas arriba, se debe reconocer que el tamafno de la unidad y el acceso a los medios de
produccion, influye en la forma en que diversifican sus actividades. Es decir, que no todos los
hogares experimentan de la misma manera estos cambios en su organizacion interna, ya que las
condiciones econdmicas, como dice Rubalcava (1998), son cambiantes no solo en el tiempo sino
también en el espacio.

A la luz de lo planteado se entendid que la prueba de estabilidad estructural de los
modelos de regresion es la mas idonea para lograr cumplir con los objetivos propuestos, en el
entendido de que esta prueba es sugerido cuando a partir del andlisis de los datos se observa que
existe uno o mas puntos de quiebre en la informacion, es decir que la variable dependiente ha
sufrido un cambio estructural entre los periodos, o dicho de una manera mas formal que los
parametros de la funcion estimada han cambiado, como sucede en el caso concreto de este
trabajo.

Si bien existen varias maneras de realizar pruebas econométricas sobre la estabilidad
temporal de una relacion, aqui se optd por la Prueba de Chow, la cual consiste en efectuar el
analisis de los residuos correspondientes a dos periodos de tiempo distintos, con el objeto de
verificar si los coeficientes estimados en ambos periodos pertenecen a la misma poblacion.

Asi a partir de la aplicacion de los modelos multivariados se encontré6 que dado el
conjunto de factores sociodemograficos y econdmicos condicionantes, los pesos de las variables
entre &mbitos con dindmicas distintas son diferentes, pero también los pesos de las variables para
la misma ciudad tienden a modificarse en los distintos periodos, es decir que los valores de la

variable dependiente cambiaran en funciéon de los momentos de recuperacion de la crisis de
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1982, crisis y recuperacion econdmica (1987, 1995 y 2000 respectivamente) por los que han
atravesado ambas ciudades.

De manera general en funcion de los hallazgos de esta investigacion, se pueden
identificar dos ejes de analisis que juntos permiten dar cuenta de la participacion de los
miembros de las unidades domésticas urbanas en la generacion de ingresos econdémicos. Por un
lado, aspectos tales como la edad de los integrantes del hogar o el ciclo vital en el que se
encuentra la familia, su composicion de parentesco, sexo del jefe, tamafio y nimero de adultos en
edad de trabajar y, por el otro, el nivel de ingresos familiar y el sector de actividad en el que
participan los principales perceptores.

Dicho lo anterior, los resultados mas sobresalientes muestran como el efecto de las
variables relacionadas con la estructura y la organizacion de los hogares, resultan tener mayor
impacto en al ciudad de Tijuana que en Monterrey, en esta ultima la mayor influencia sobre la
Tasa de Participacion Econdmica de la Fuerza Secundaria de trabajo la tienen las variables de
sector de actividad sobre todo en el afio de la crisis economica. Es decir que mientras para los
hogares tijuanenses la participacion en el mercado laboral de los miembros en edades
productivas depende de la composicion y estructura de los hogares, asi como de las
caracteristicas del jefe economico, en Monterrey esta participacion estd relacionada en mayor
medida con las fluctuaciones del mercado econémico que impacta directamente en el mercado
laboral.

Entonces teniendo esto presente, se esta en condiciones de afirmar que esta investigacion
contribuye al reconocimiento de que la puesta en practica de las estrategias por parte de los
hogares no solo depende de la flexibilidad de estos para crear dichas estrategias y mantenerlas
con miras al logro de los objetivos que buscan conseguir, sino que también dependen y en gran
medida del contexto préximo en el que se localizan los hogares, y de la capacidad y flexibilidad
de estos para absorber y dar respuesta a las iniciativas creadas por las unidades domésticas.

En definitiva los resultados presentados permiten enriquecer y actualizar el conocimiento
acerca de las posibilidades que tienen los hogares en funcidon de sus recursos y necesidades, las
cuales se encuentran enmarcadas y determinadas por las realidades concretas donde se ubican,
reconociendo que en un pais diverso como México los cambios principales de la economia de la

década de los ochenta y noventa derivaron en la creacion de contextos regionales especificos.
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Capitulo I
Presentacion, disefio y estructura de la investigacion

1.1. Introduccion

Este trabajo tiene como interés principal por un lado, identificar y profundizar en las
caracteristicas de los hogares que reaccionan ante los cambios econdémicos en México para
mantener su nivel de vida, o por lo menos intentar que el impacto sea lo menos adverso posible,
y por otro lado, analizar el tipo de arreglo creado por éstos, en términos del uso que hacen de su
fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las diferencias regionales, dadas por las ciudades
de Tijuana y Monterrey, y que surgieron o se ampliaron a lo largo del proceso de desarrollo
econdmico por el que atravesd6 México, momentos historicos que en este caso concreto seran

evaluados en los afios 1987, 1995 y 2000.

Se plantea lo anterior en el entendido de que una mejor comprension de la homogeneidad
o heterogeneidad de los hogares y sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno socio economico
en el que se desarrollan, es fundamental para delinear la vinculacion entre el proceso de
transformacion estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las respuestas de las

unidades domésticas.

Entonces, la intencién de realizar el analisis teniendo en cuenta las diferencias entre
contextos y periodos historicos, se debe precisamente al propdsito del trabajo, el cudl es llegar a
identificar los diferentes ambitos econdmicos en que se situan los hogares que, por sus
caracteristicas, responden a los distintos procesos econdémicos, asumiendo como punto de partida
la hipodtesis de que el contorno en funcion de los cambios estructurales, juega un papel
importante en la forma e intensidad de la respuesta y en las caracteristicas de los hogares que

deben ponerlas en practica.

Dicho lo anterior, y a pesar de que las especificidades contextuales e historicas son de
interés central para este trabajo, se debe partir de una visidbn més general que permita ubicar a
México en el proceso de globalizacidon socio-econdmica, vivido en las ultimas dos décadas del
siglo pasado, qué a medida que se desarrolld generd cambios fundamentales en las formas de
produccion, en el funcionamiento del mercado de trabajo, en las politicas de Estado, en las

formas de integracion social y en las aspiraciones y pautas culturales que orientaron el



comportamiento del conjunto de la poblacion. Proceso que ha contribuido al surgimiento de

nuevos focos de vulnerabilidad' en distintos puntos de la estructura social.

La complejidad de estos procesos es el resultado de diversos fendmenos de caracter
econdémico, social, politico y cultural, que se encuentran relacionados entre si de formas muy
distintas. Parte esencial del conjunto de relaciones que estan detras de dichos procesos en
Meéxico, reside en el patron de concentracidn geografica de las principales actividades
econdmicas que privilegio a unas cuantas zonas del pais; a las ciudades a costa del campo, y a las

actividades urbanas a costa de la produccion agricola.

Mientras para algunos segmentos sociales estos cambios implican mejores oportunidades

. oy . . )

de bienestar y movilidad social, para otros, ellos se traducen en nuevas formas de marginacion
que, muchas veces, tienden a sobreponerse a las viejas formas de pobreza y marginalidad

acentuando la heterogeneidad social en general y la de los grupos pobres en particular.

De este modo las diversas realidades afectadas por este proceso se han visto obligadas a
atender no so6lo a los grupos pobres, sino también los reclamos de hogares pertenecientes a
distintos estratos socioecondmicos que enfrentan crecientes dificultades para mantener su
situacion de bienestar, o para alcanzar por medios legitimos el estilo de vida predominante en su

grupo de referencia.

Sumado a lo anterior se debe tener presente que tanto el Estado, como las instituciones
del mercado y de la sociedad civil, generan una serie de obstaculos o de facilitadores que
permitirian a los hogares y a las personas poner en juego esos recursos que los llevaria a una

posible reversion de la situacion.

En este sentido, diversos estudios sobre el tema que seran reseiiados mas adelante han
mostrado que como forma de dar respuesta a las consecuencias derivadas de este proceso de
reestructuracion econdémica, los hogares han implementado diferentes actividades para
contrarrestar el deterioro de sus condiciones de vida o evitar una caida demasiado drastica de su

situacion econdémica, como la intensificacion de esfuerzos para percibir ingresos adicionales,

' Concepto utilizado para identificar a grupos sociales, hogares e individuos, que por su menor disponibilidad de
recursos materiales y no materiales, quedan expuestos a sufrir alteraciones bruscas y significativas en sus niveles de
vida, ante los cambios derivados de la aplicacion de medidas macroeconomicas.

* Concepto que en su version més abstracta intenta dar cuenta del acceso diferencial de la poblacion al disfrute de los
beneficios del desarrollo (Cortés, 2002).



reorientacion del gasto doméstico, aumento de la duracion de las jornadas laborales, aumento de
perceptores dentro del hogar, emigracion de sus miembros, cooperacion entre los hogares,

establecimiento y mantenimiento de redes, entre otros muchos.

Estos estudios se enmarcan en la linea de investigaciones dedicadas al estudio de las
estrategias de sobrevivencia, de supervivencia, de reproduccion, de existencia o estrategias
familiares de vida, corriente de investigacion que fue desarrollada principalmente en América
Latina desde la década de los setenta para intentar dar cuenta de la manera en que las familias
campesinas y del medio urbano se organizaban para lograr su permanencia cotidiana y

generacional.

Asi, del cimulo de trabajos dedicados a estudiar las estrategias de las unidades
domésticas, se pueden destacar por un lado, aquellos realizados en el &mbito rural especialmente
orientados a explicar la permanencia del campesinado. Si bien estos han estado principalmente
restringidos al andlisis de pequeias comunidades, han sido ttiles para clarificar la problematica
de la estructura agraria del continente asi como los movimientos migratorios, entre otros aspectos

particulares de estos grupos domésticos.

Por otro lado, una serie de estudios han abordado las diferentes estrategias a las que
recurren las unidades domésticas urbanas para lograr su reproduccion, dentro de las cuales se
podria destacar aquellos trabajos centrados en los aspectos relacionados con la participacion de
la fuerza de trabajo familiar en la actividad econdmica para garantizar la reproduccion de la
unidad doméstica, la produccion de bienes y servicios para el mercado o para el autoconsumo, la

migracion en busca de trabajo y la utilizacion de redes familiares de apoyo, entre otras.

Estos trabajos que serdn resefiados con mayor profundidad en el Capitulo II permitieron
aproximarse, detallar y analizar como las unidades domésticas tienden a crear y adecuar sus
“estrategias” para hacer frente a fendomenos tales como el desempleo, la precarizacion del
mercado laboral, la caida de los salarios, el descenso de los ingresos familiares, entre otros. En
términos generales, concluyen que estas respuestas se consolidan como instrumentos para
contrarrestar o disminuir el impacto sobre los niveles de vida producidos por las crisis, la

recesion y las politicas econdmicas.

Sin embargo, y a pesar de que los resultados de estas investigaciones podrian

considerarse como concluyentes a la vez que han permitido entender los cambios en la estructura



y organizacion de los hogares, el concepto de estrategias no ha estado libre de criticas las cudles
han sido dirigidas de manera implicita o explicita a cuestionar que esta idea supone que el hogar
y la familia actia como una unidad, de forma tal que, las particularidades de cada uno de los
miembros que forman parte del grupo quedan englobadas en el colectivo, soslayando asi las
especificidades por género o edad que pueden implicar motivaciones que no coincidan con el
interés general del grupo. A su vez, esta idea remite a la cuestion del poder, es decir, a quien o
quienes y como se toman las decisiones acerca del uso de los recursos, aspecto que rara vez es
abordado en los estudios, haciendo que los trabajos enmarcados en esta linea de investigacion
asuman el supuesto de armonia o no conflicto al interior de los hogares, grupos domésticos o las

familias.

Otra de las criticas se dirige a reconocer que mucho de los estudios sobre estrategias
ponen énfasis en la capacidad racional de adaptacion de la unidad doméstica, asi como en la idea
de solidaridad permanente entre los miembros, regresando entonces al supuesto de la ausencia de

conflicto.

Un tercer grupo de cuestionamientos tiene que ver con que, de manera general, el enfoque
de estrategias supone la existencia de situaciones que se caracterizan por un nimero determinado
de opciones, a lo cual algunos autores han respondido que sobre todo los hogares pobres deben
hacer frente a una realidad con pocas o ninguna alternativa, no posibilitando la eleccion entre

diferentes opciones.

Por ultimo, se debe mencionar como parte de este conjunto de criticas, la idea planteada
por Gonzélez de la Rocha (1990), quien sugiere que el enfoque que analiza las estrategias de
adaptacion de las unidades domésticas al contexto urbano, ha llegado al limite de su utilidad,
argumentado que hablar en la actualidad, ya sea de grupos o estratos marginales o informales o
de clase obrera industrial moderna, es empobrecer el marco analitico y aislar unos cuantos
elementos sociales (de origen, ocupacionales, de nivel socioecondémico), cuando en realidad la
totalidad doméstica muestra que se actlia tanto en lo informal como en lo formal, en la industria

moderna asi como en el autoempleo.

Dicho todo esto, y recordando que mas adelante en este trabajo se profundizara en estos y
otros aspectos, tanto tedricos como empiricos, y lejos de no reconocer estos cuestionamientos o

criticas, sino mas bien con miras a superarlas en el entendido de que este trabajo se ubica, y asi



debe ser, en esta linea de investigacion se parte aqui de la idea de que “... si las estrategias se
piensan como instrumentos de la razon al servicio del investigador, que le sirvan para interpretar
racionalmente el comportamiento de los actores, esta manera de conceptuarlas, hace irrelevante
que las acciones que emprenden los hogares sean el resultado de una serie continua de ensayos y

errores o debidas al comportamiento racional de uno o varios de sus miembros” (Cortés, 2000).

Ahora bien, los trabajos existentes en esta linea han abordado el tema desde distintas
lineas y niveles de andlisis, en términos generales la vulnerabilidad de los hogares y las
estrategias seguidas por estos para hacer frente a los cambiantes procesos econdmicos ha sido de
gran preocupacion en los trabajos realizados para América Latina desde los afios setenta, pero
sobre todo, en las ultimas décadas del siglo pasado. Estos se han centrado de manera casi total en
determinar las caracteristicas de los hogares que comienzan a vivir este proceso de
vulnerabilidad a la pobreza o la marginacion y en el tipo de respuestas que elaboran en diferentes

momentos historicos y en contextos determinados.

Desde otra perspectiva de analisis los trabajos dedicados a estudiar la participacion
economica de los hogares o las familias, destacan principalmente los condicionantes a nivel de
las unidades domésticas que favorecen o inhiben la participacion de los miembros en el mercado
laboral. Asi, en el contexto de las principales ciudades del pais se han estudiado las respuestas o
reacciones de los hogares ante el deterioro de las condiciones laborales en general, y también en

funcién de ciertos indicadores particulares vinculados con el proceso de precarizacion laboral.

Por su parte, en el &mbito nacional diversas investigaciones han mostrado que ante el
deterioro de la condiciones de trabajo de la poblacion mexicana como consecuencia de las
diferentes crisis por las que ha atravesado el pais, ha habido un nimero importante de hogares
localizados principalmente en el ambito urbano que respondieron a los cambios
macroecondémicos no solo intensificando la jornada de trabajo del jefe del hogar, sino también
haciendo uso de la fuerza de trabajo secundaria existente en los grupos domésticos (jovenes,
mujeres, nifios y ancianos), es decir, que recurrieron al incremento del nimero de perceptores de
ingresos como una forma de contribuir al mantenimiento, o por lo menos no ver mermada en

demasia las condiciones de vida de los integrantes de los hogares.

Pero el numero reducido de trabajos existentes para ciudades especificas (contextos

particulares con realidades propias) sugieren que la organizacion social de los grupos domésticos



se da y funciona de la misma manera en las diversas ciudades, es decir que, la intensificacion del
uso de los recursos disponibles (sean humanos o materiales), el impacto sobre la escolaridad
basicamente de los miembros jovenes, la implementacion de estrategias colectivas con el fin de
contrarrestar la caida de los ingresos provenientes de la venta de la fuerza de trabajo, se dan con
la misma intensidad e igual magnitud con independencia del contexto especifico en el que los

miembros de los hogares desarrollan su vida cotidiana.

A pesar de la existencia de estas investigaciones, como se menciond anteriormente, los
hallazgos referidos han sido sustentados, en términos generales, en informacion agregada e
incluso de corte cualitativa y en el marco de trabajos mas amplios que no perseguian de manera
exclusiva probar la relacion entre procesos econdmicos particulares y las respuestas de los

hogares ante los eventos especificos desarrollados en el entorno mas proximo.

Este aspecto que rara vez ha sido abordado por los trabajos existentes es en el que esta
investigacion pone el énfasis, recordando que las transformaciones econdmicas cuyas
caracteristicas mas sobresalientes son su dinamismo y que se producen a nivel estructural, llevan
a que la vulnerabilidad de los hogares y las personas se de en grupos diferentes asi como en
contextos distintos. Asi, llegar a comprender cabalmente la homogeneidad o heterogeneidad de
los hogares y sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno socio econdémico en el que se
desarrollan, se entiende como fundamental para delinear la vinculacidon entre el proceso de
transformacion estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las respuestas de las

unidades domésticas.

Planteado lo anterior es importante retomar lo dicho al inicio de este capitulo y que tiene
que ver con el interés central de la investigacion, el cual por un lado, busca identificar las
caracteristicas de los hogares que reaccionan ante los cambios econdémicos en México para
mantener su nivel de vida, o por lo menos intentan que el impacto sea lo menos adverso posible,
y por otro lado, analiza el tipo de arreglo creado por estos, en términos del uso que hacen de su
fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las diferencias regionales, dadas por las ciudades
de Tijuana y Monterrey, diferencias que surgieron o se intensificaron a lo largo del proceso de
desarrollo econdmico por el que atraves6 México, momentos historicos que en este caso concreto

seran evaluados en los afios 1987, 1995 y 2000.
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1.2. Los momentos historicos de interés

Como se decia antes, si bien las especificidades contextuales e historicas son de interés central
para este trabajo, entender el porque de la seleccion de los periodos particulares implica partir de
una vision mas general la cual permite ubicar a México en el proceso de globalizacion socio-
econdmica por el que atraveso en las ultimas dos décadas del siglo pasado. A lo anterior, se debe
agregar que, si bien estos aspectos se presentan de manera detallada y exhaustiva en el Capitulo
III de este trabajo, se hace necesario hacer una breve referencia en este momento para entender

las decisiones metodoldgicas y técnicas que hacen a la estructura de esta investigacion.

Entonces, como forma de entender cabalmente el proceso de desarrollo econdémico
seguido por México, se debe comenzar por recordar que el pais antes de la década de los ochenta
siguid una trayectoria de crecimiento que comenz6 desde la posguerra pero que se Vvio
interrumpida en el afio 1982, momento en que la crisis llevd a una caida del producto interno

bruto, una contraccion de la inversion y el consumo y un aumento de la inflacion.

Como una forma de hacer frente a la crisis, el gobierno implement6 una politica de ajuste
cuyos objetivos centrales consistieron en reducir el saldo deficitario de la balanza de pagos y
controlar la inflacion. Estas medidas se dirigieron principalmente a contraer el gasto, fortalecer
los ingresos del sector publico, mantener un control estricto sobre los salarios y ajustar el tipo de
cambio. De manera conjunta la politica implementada se dirigi6 a reorientar la direccion y el
estilo de desarrollo, esto con el objetivo de regresar al camino del crecimiento sostenido vivido

antes de la crisis.

Hasta entonces la economia mexicana habia seguido un patrén basado de manera
fundamental en la sustitucion de importaciones, entonces los encargados de delinear y aplicar la
politica econdmica establecieron una estrategia consistente en una mayor integracion de la
economia nacional con el mercado mundial mediante la promocion de unidades productivas
capaces de competir en el mercado internacional. De esta manera, segiin Escobar y De la Pefa
(1990), la crisis que fue concebida como una transicion dirigida entre modelos de desarrollo, dio

lugar a un proceso de reestructuracion econémica del pais.

Este contexto de crisis economica y de politicas de ajuste y reforma estructural, se

caracterizd por la escasez de oportunidades laborales asalariadas, por una participacion
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decreciente de la masa salarial dentro del producto interno bruto y por un acelerado deterioro del
poder adquisitivo de los ingresos de los trabajadores. Ademads de lo anterior, la poblacion sufrid
el debilitamiento del papel del Estado en materia de suministro de servicios basicos, siendo

objeto de fuertes deterioros en las politicas e instituciones vinculadas al bienestar social general.

Entonces, y de acuerdo con diversos autores, una parte fundamental de la politica de
estabilizacion y ajuste fue la reduccion del déficit publico, dado por el aumento de los ingresos
fiscales y la disminucion del gasto gubernamental, el cual se logré disminuyendo la inversion y
los egresos corrientes (Lustig y Ros, 1986; Lustig, 1987, 1990, 1991; Cortés y Rubalcava, 1991).
De esta manera, la aguda contraccion del gasto publico repercutié en la parte asignada al
desarrollo social, especialmente sobre el gasto de educacion, salud y asistencia y sobre las

aportaciones al seguro social.

En esta linea algunos datos ayudan a ejemplificar mejor este proceso, el gasto destinado a
educacion resultd particularmente afectado, en 1983 representd el 69% del destinado en 1982, en
1984 y 1985 esa proporcion se elevo en forma leve (74% y 76%, respectivamente), y entre 1986
y 1989 se estabiliz6 en una cifra cercana a 69% del gasto efectuado en 1982 (Lustig, 1987, 1990
y 1991).

De manera similar, el presupuesto destinado a salud y asistencia social cayo
drasticamente en 1983, asi en términos reales pasé a 70% del nivel alcanzado en 1982, aunque
entre 1984 y 1989 se recuperd gradualmente, representando 75% en 1984, 79% en 1985, 82% en
1986, 83% en 1987 y 85% en 1989, todos en relacion con 1982 (Lustig, 1987, 1990 y 1991).

Ahora, de manera general, las transformaciones que experiment6 la economia mexicana a
partir de la crisis vivida en 1982 impactd negativamente en la capacidad del sistema econdmico
para generar empleos asalariados como respuesta a la incorporacion de miles de personas al
mercado laboral, situacion dada por las consecuencias de la transiciéon demografica por la que
atravesaba México en ese momento, que hacia que la poblacion en edad de trabajar creciera
todavia en grandes volimenes, proceso que no es exclusivo de ese momento histérico sino que

continua hasta la actualidad.

Ademas de lo anterior, el pais vivia una perdida de dinamismo en el sector secundario de
la economia, lo cual impactaba en la desaceleracion de su capacidad de absorcion de mano de

obra. Si bien esta tendencia ya se venia observando desde los afios setenta, se vio empeorada por
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el proceso de modernizacion tecnologica de algunas empresas, el cierre de establecimientos por
falta de competitividad y la quiebra de otros por contraccion de la demanda de sus productos. En
este contexto, se profundizo la tendencia a la terciarizacion del empleo que se venia dando desde
la década anterior, pero se acentu6 a lo largo de los afios ochenta donde el comercio y los
servicios absorbian dos terceras partes del personal ocupado en establecimientos no agricolas y

mas de la mitad del personal asalariado.

El debilitamiento de la dindmica ocupacional en el sector formal se produjo, segun
algunos autores, por el importante desplazamiento de fuerza de trabajo hacia el sector informal
(Mertens y Richards, 1990; Jusidman, 1989; Samaniego, 1990). Asi, como causas para explicar
la expansion del sector informal y las relativas bajas tasas de desocupacion abierta observadas
durante la década de 1980 se recurrid6 a argumentos que tenian que ver directamente con la
duracién misma de la contraccion y la ausencia de un seguro de desempleo, entre otros. Las
cifras oficiales muestran que México experimentd una importante reestructuracion desde el
punto de vista del empleo, asi entre 1980 y 1987 el sector informal urbano aument6 de 24.2% a
33%, mientras que el empleo asalariado en las grandes empresas privadas cayd de 29.1% a

21.6%, y en las pequefias empresas privadas disminuy6 de 24.9% a 19.8% (CEPAL, 1989).

Los diversos estudios realizados en esta época concluyen que el aumento del sector
informal se dio principalmente por el desplazamiento de los trabajadores que habian tenido
empleo formal y que se vieron repentinamente despedidos, por los trabajadores que si bien
mantenian su estatus de asalariados experimentaron una reduccion de sus ingresos reales o del
nimero de horas trabajadas por semana y por ultimo, por la masa de personas que ingresaban al
mercado de trabajo y que no pudieron obtener un empleo asalariado. Por otro lado, el impacto de
los salarios reales sobre los ingresos familiares, hizo que aumentara la participaciéon de menores
y de mujeres en la actividad econdmica (Gonzélez de la Rocha, 1987; De Barbieri y De Oliveira,

1989; De Oliveira, 1988; Garcia y De Oliveira, 1990).

En este marco general México llega a 1987, afio que es considerado como el inicio del
proceso de recuperacion economica después de la crisis de 1982. Si bien la informaciéon
presentada hace pensar que la eleccion ideal del primer periodo para contextualizar este trabajo

seria alguno de los primeros de la década de los ochenta, la no disponibilidad de informacién en
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términos de la fuente de datos que sirve como insumo para la comparacioén a lo largo de la

historia, obliga a que sea justamente 1987 el afo inicial del cudl parte el andlisis.

Entonces segiin datos del Banco de México, “la evolucion de la economia fue muy
desigual durante 1987, asi, en los primeros nueve meses de este aflo la actividad econdmica se
recuperd gradualmente y la balanza de pagos se fortalecid, gracias a la mejoria en el superavit
primario de las finanzas publicas y al crecimiento de la intermediacion financiera” (Banco de

México, 1988).

Por su parte, y de acuerdo con cifras del Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e
Informatica, el valor a precios constantes del Producto Interno Bruto, que en 1986 habia
disminuido 4.0%, creci6 1.4% en 1987. Si bien esta recuperacion de la actividad econdmica se
habia iniciado en el segundo semestre del afio anterior, “se sostuvo durante 1987, gracias a
diversos factores: el incremento del ingreso real derivado de una mejoria de 10.6% en los
términos de intercambio, resultado primordialmente de la mejoria en el precio internacional del
petréleo; la disminucion paulatina del tipo de cambio real respecto de los elevados niveles
alcanzados el afio anterior y al principio del afio en cuestion, la cual redujo el costo relativo de
los insumos importados y estimuld el gasto privado; el repunte de la intermediacion financiera
durante los primeros tres trimestres, que increment6 la disponibilidad de financiamiento para el
sector privado a partir de la segunda mitad del afio, y finalmente el considerable aumento en las

exportaciones” (Banco de México, 1988).

Asi, en 1987 se empezaron a recoger los frutos de la apertura comercial, debido esto en
gran medida “al facil acceso a insumos de precio y calidad internacionales, la participacion de las
exportaciones en el PIB alcanzo el nivel mas elevado de la historia reciente (15.1%). El repunte
de la actividad econdémica se manifestd con especial vigor en la industria, cuya produccion se
incremento6 2.9%, en tanto que los servicios crecieron 1.2% y el sector agropecuario disminuy6
0.3%. Las industrias de mayor crecimiento fueron la mineria y la generacion de energia eléctrica
(6.9% y 6.6%, respectivamente), en tanto que la produccion manufacturera y la construccion

tuvieron un menor dinamismo, 2.1% y 2.2% respectivamente” (Banco de México, 1988).

Por otra parte, en respuesta a la paulatina recuperacion de la actividad econdomica en
1987, los diversos indicadores del empleo mostraron una mejoria a lo largo del afio, en este

sentido y de acuerdo con la informacion surgida de la Encuesta Industrial Mensual, “tanto el
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personal ocupado como el nimero de horas-hombre trabajadas disminuyeron en relaciéon a 1986
(3.4% y 4.2%, respectivamente). Sin embargo, la variacion respecto del mismo trimestre del afno
anterior de ambos indicadores aumento en el transcurso del afio: en el caso del personal ocupado
pasé de - 7.3% en el primer trimestre a 0.5% en el cuarto trimestre, y en el caso del numero de
horas-hombre trabajadas pasé de - 7.1% a - 0.3%. El niimero de asegurados por el Instituto
Mexicano del Seguro Social mostré una evolucion similar, pues su variacion respecto al mismo
trimestre del afio anterior pasé de - 0.3% en el periodo enero-marzo a 9.7% en el periodo
octubre-diciembre, de manera tal que en el afio, considerado en su conjunto, el nimero de

asegurados fue 4.7% superior al de 1986 (Banco de México, 1988).

El afio 1995 que sirve como el segundo contexto histérico - temporal para el analisis que
aqui se realiza, se caracterizd por ser un afio en que la economia mexicana suftio la crisis mas
severa ocurrida en muchas décadas. En este sentido y de acuerdo con lo planteado por el Banco
de México, “la interrupcion repentina de los flujos de capitales del exterior hacia México a
finales de 1994 e inicios de 1995, sumada a la consecuente devaluacion de la moneda nacional,
impusieron a la economia del pais un ajuste mas que necesario. En este contexto, la tarea
prioritaria de las autoridades fue procurar que dicho ajuste se llevara a cabo de manera ordenada
y expedita, con el fin de conseguir dos objetivos basicos: disminuir los efectos de la crisis sobre
el nivel de vida de los sectores mas desprotegidos de la sociedad y crear las condiciones para que
la actividad econdmica estuviera en la posibilidad de recuperarse en el plazo mas corto posible”

(Banco de México, 1996).

Asi, durante este afio la actividad econdmica mostré una contraccidon muy marcada, de
acuerdo con datos presentados por el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica
(INEGI), el valor del Producto Interno Bruto (PIB) medido a precios constantes de 1980 se
redujo 6.9%, lo cual contrasta con el crecimiento de 3.5% obtenido el afio anterior. “El nivel de
gasto y de produccion de la economia se vio severamente afectado por la repentina y drastica
reduccioén, e incluso reversion en ciertos lapsos, de los flujos netos de capital del exterior, los
cuales anteriormente se habian recibido en forma regular y abundante. Ante esta disminucion de
los flujos de capital externo, las autoridades responsables de la politica econdomica reaccionaron
con rapidez, evitando mediante las medidas que se adoptaron que la contracciéon econdémica fuera

atn mas aguda y prolongada” (Banco de México, 1996).
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Los analistas sostienen que “un factor que contribuy6 a la fuerte caida de la actividad
econoémica en 1995, y que diferencid a esta recesion de otras ocurridas en el pasado, fue la
elevada posicion deudora neta tanto de las empresas como de las familias. Como es sabido,
durante el periodo comprendido de 1989 a finales de 1994, las empresas y las unidades
familiares aumentaron su endeudamiento, en particular con el sistema financiero nacional. Las
empresas también incrementaron significativamente sus pasivos con el exterior. Lo anterior
colocd a esos grupos en una situacion vulnerable, ante factores como el aumento de las tasas de
interés, las fluctuaciones en la actividad econdmica o una depreciacion abrupta del tipo de
cambio. El incremento sustancial en las tasas de interés reales y nominales, la contraccion sin
precedente de la actividad econdmica y el ajuste cambiario de finales de 1994 e inicios de 1995,
produjeron un gran aumento en la carga de la deuda del sector privado medida en relacion con su
ingreso. Lo anterior, ademés de generar un notable incremento de la cartera vencida de las
instituciones financieras, indujo una seria contraccion tanto de los gastos de inversion de las

empresas como del consumo de las unidades familiares” (Banco de México, 1996).

Asi, durante 1995 el gasto total en consumo, segun datos del Banco de México, se redujo
11.7%. “Esta evolucion fue consecuencia de descensos tanto del consumo privado como del
efectuado por el gobierno, los cuales resultaron de 12.9% y 4.1%. La debilidad del gasto de
consumo tuvo su origen en varias causas: la caida de los salarios e ingresos reales; mayor nivel
de desempleo; menor seguridad de las personas en cuanto a la conservacién de su trabajo, lo cual
las volvio mas cuidadosas en sus patrones de gasto; el elevado nivel de endeudamiento de
algunas personas en un contexto de altas tasas de interés nominales y reales, y su menor deseo o
posibilidad de incurrir en compromisos crediticios adicionales. Todas estas causas se conjugaron
con la menor capacidad de la banca para otorgar créditos y con una politica crediticia mas
cautelosa por parte de las instituciones financieras, ante el considerable aumento de la cartera

vencida” (Banco de México, 1996).

Por ultimo, el afio 2000 que sirve como tercer marco contextual de este trabajo, resulto
sustancialmente mejor que el anticipado al inicio de ese afio. “La inflacién anual se redujo de
12.3% en diciembre de 1999 a 8.96% en diciembre de 2000. De esta manera se cumplié con un
amplio margen la meta de alcanzar una inflacion que no excediera de 10%. El esfuerzo
estabilizador se reflej6 mas notoriamente en la disminucion de 6.72% que exhibio la inflacion

subyacente durante el afio anterior. Por su parte, el incremento real del Producto Interno Bruto
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(PIB) resulté de 6.9%, mayor en 3.2% que el registrado el afio anterior y superior en 2.4% al
pronosticado. Este aumento del producto es el mas elevado en casi dos décadas. Todo lo anterior
contribuy6 a la creacion de 525 mil empleos formales, al descenso de la tasa de desempleo
abierto y a una recuperacion significativa de los salarios en términos reales” (Banco de México,

2001).

En este sentido y siguiendo con lo expuesto por el Banco de México, “los resultados en
materia econémica en 2000 fueron posibles gracias a la aplicacion de una politica econdmica
adecuada, asi como a un marco favorable. La instrumentacion de una politica monetaria
orientada al logro de la meta de inflacion y los esfuerzos realizados por el Gobierno Federal en
materia de finanzas publicas, propiciaron condiciones de estabilidad en los mercados financieros,
a la vez que infundieron mayor confianza entre los inversionistas nacionales y extranjeros. Otro
elemento que ejercid una influencia positiva sobre la economia nacional fue un entorno externo
benéfico. Este se caracterizd por una fuerte expansion de la economia de los Estados Unidos y
por la elevacion de los precios internacionales del petroleo. Ambos factores apoyaron la fortaleza
de las exportaciones mexicanas, por lo que la contribucion de éstas al crecimiento econdmico
continu6 siendo significativa. Por otra parte, el pais gozé de mejores condiciones de acceso a los
mercados internacionales de capital. Ello, en virtud de que dichos mercados se caracterizaron por
una mayor estabilidad en relacion con afios anteriores, y también por el efecto positivo que sobre
la percepcion del riesgo pais tuvieron el grado de inversion otorgado por la agencia Moody's y la
mejoria de la calificaciéon de la deuda soberana por parte de Standard and Poor's (Banco de

México, 2001).

Lo dicho anteriormente debe entenderse en el marco del proceso de apertura econémica y
de insercion de México en la economia global, el cual segiin Hernandez Laos (2003), contribuy6
a aumentar las desigualdades, las que se habrian registrado preferentemente en las zonas urbanas
del pais, en tanto que en las rurales habrian permanecido relativamente inalterados los patrones
de desigualdad en la distribucion del ingreso. Aunque se debe resaltar siguiendo con la idea de
este autor, que parte del aumento de la desigualdad total se habria registrado, de manera paralela,
en el acercamiento de las diferencias en los niveles medios de ingresos entre las zonas urbanas y
rurales. Sumado a lo anterior, la desigualdad en la distribucion del ingreso de los hogares

también es notoriamente diferente en términos regionales (Hernandez Laos, 2003).
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Entonces, como lo han mostrado diversos estudios (Herndndez Laos, 1982, 1984 y 2001),
existen diferencias marcadas en la estructura productiva en las distintas regiones geograficas del
pais, que se reflejan en contrastes significativos de los niveles medios de producto por habitante

de las mismas, indicando esto que el desarrollo no es ni generalizado ni homogéneo.

1.3. Los contextos socio economicos analizados

Se decia en el apartado anterior que México antes de la década de los ochenta siguié una
trayectoria de crecimiento que comenzé desde la posguerra pero que se vio interrumpida en el
afio 1982, afio en que se desencadena una fuerte crisis economica. Pero esta crisis no afecté con
la misma intensidad a las diferentes regiones del pais y a las diversas ramas de actividad

economica.

Siguiendo en esta linea se puede mencionar por ejemplo, que las actividades vinculadas
con la manufactura de bienes de consumo duraderos, la construccion y el transporte,
experimentaron el efecto mas agudo en los periodos criticos de 1982-1983 y 1986-1987,
desplazando un niimero importante de trabajadores asalariados (Mertens y Richards, 1987;

Samaniego, 1990).

En este contexto las tres principales areas metropolitanas del pais, asi como las ciudades
en que el peso de la industria de bienes de consumo duraderos y de bienes de capital era
relativamente alto, experimentaron con mayor intensidad los efectos de la crisis. Una
recuperacion menos violenta fue registrada en regiones con predominio agricola o en localidades
en que la actividad econdmica estaba orientada en forma primordial a la industria de bienes de
consumo no duraderos (Samaniego, 1990). Por su parte, algunos centros turisticos como Cancun,
por ejemplo, asi como otras ciudades de la frontera norte, como Tijuana y Ciudad Juarez, a
diferencia de lo ocurrido en otras regiones del pais, registraron un crecimiento econémico y una

dindmica ocupacional sin precedente.

Ahora, al final del apartado anterior se hacia referencia a que el proceso de apertura
econdmica y de insercion de México en la economia global, contribuyé a aumentar las
desigualdades, estas diferencias se habrian registrado preferentemente en las zonas urbanas del

pais, en tanto que en las rurales habrian permanecido relativamente inalterados los patrones de
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desigualdad en la distribucion del ingreso. De acuerdo con resultados de diversos estudios
Hernandez Laos concluye que existen diferencias marcadas en la estructura productiva en las
distintas regiones geograficas del pais, que se reflejan en contrastes significativos de los niveles
medios de producto por habitante de las mismas, indicando esto que el desarrollo no es ni

generalizado ni homogéneo (Hernandez Laos, 1982, 1984 y 2001).

Entonces desde el punto de vista regional, las tendencias descritas en el apartado anterior
apuntan a la concentracion de los productos del crecimiento econdémico en zonas especificas del
pais, en este sentido se puede citar a Zenteno (2002), quien argumenta que cada localidad
despliega un modelo econdémico que es “particular e independiente” y que depende de su patron

de desarrollo.

Dicho lo anterior, los dos contextos urbanos seleccionados constituyen entornos
pertinentes para los fines de esa investigacion, ya que la ciudad de Tijuana y Monterrey
presentan diferencias importantes y suficientes que vale la pena tener en cuenta. Si bien, como
ocurrid con la informacion presentada en los apartados precedentes, el analisis de los entornos se
realiza con mayor profundidad en el Capitulo IV de este documento, se hace necesario hacer una

breve referencia en este momento para entender la eleccion de estos contextos.

Asi, desde esta perspectiva de analisis se debe mencionar que en la etapa posterior a la
segunda guerra mundial, ciudades como Tijuana fortalecieron su posicion como centros
comerciales y de servicios, a la vez que experimentaron un constante crecimiento demografico y
urbano. Esta expansion fue propiciada en parte por el incesante flujo migratorio desde el interior
del pais, que a partir de los afios cuarenta adquirié un caricter masivo y tenia a la ciudad de
Tijuana (aunque no de manera exclusiva) como inevitable punto de destino o de transito hacia

los Estados Unidos (Contreras, 2000).

Precisamente fueron las actividades comerciales y de servicios, estrechamente ligadas a la
condicion fronteriza de esta ciudad, las que hicieron posible su crecimiento demografico y
urbano durante toda la primera mitad del siglo XX. Podria afirmarse, de acuerdo con Contreras
(2000), que a la luz de la evidencia, se tratd de un crecimiento determinado principalmente por la
naturaleza y la intensidad de las interacciones econémicas con Estados Unidos. Asi, desde una

etapa muy temprana en su formacion, el mercado de trabajo local tuvo la influencia directa de
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esa vinculacion funcional que hizo gravitar a la economia local en torno a los servicios y el

comercio transfronterizo.

Entonces, el crecimiento de ciudades como Tijuana originalmente asociado a las
migraciones laborales hacia Estados Unidos y después reforzado por la absorcion de fuerza de
trabajo por las maquiladoras, se tradujo también en una ampliacion de la actividad comercial y
de servicios, en un contexto donde la esperada integracion a la economia nacional parecia cada
vez mas lejana. No solo la integracion de componentes nacionales en la produccion maquiladora
se mantuvo en un nivel marginal, sino que ademads la expansion comercial y de los servicios se
desarrollo en una estrecha relacion con la actividad de los centros urbanos colindantes del lado

estadounidense (Contreras, 2000).

En este contexto, la ciudad de Tijuana con mas de un millon de habitantes considerada
una de las cinco més grandes del pais, representa el centro urbano fronterizo donde la industria
maquiladora constituye una de las fuentes mas importante de empleo, aunque en general el
mercado de trabajo tijuanense presenta un gran dinamismo que es, en parte, resultado de su

estrecho vinculo con la region sur de California.

Asi, la industria maquiladora se afianzé paulatinamente como la principal fuente de
generacion de empleos, siendo también el sector industrial de mayor crecimiento relativo a partir
de la década de los ochenta. En 1998 las mas de 150,000 personas ocupadas en las actividades
maquiladoras representaban ya la cuarta parte de la poblacion econdémicamente activa (PEA) de

la ciudad (Contreras, 2000).

La PEA de Tijuana tiene un patrén de actividad muy parecido al que siguen otras
ciudades fronterizas como Ciudad Juarez y Nuevo Laredo, con promedios de participacion neta
superiores a 50% y con una tendencia creciente, por lo menos hasta fines de la década de los

noventa.

Pero se debe resaltar que una de las caracteristicas que han definido el perfil de la
industria maquiladora desde su origen es que ocupa una porcion notoriamente mas alta de

mujeres que el resto de las actividades economicas (Iglesias, 1985; Carrillo, 1989; Lara, 1998).

Ademas, estos autores coinciden en que la participacion de las mujeres en el empleo

maquilador continta siendo predominante, aunque esta preponderancia se encuentra dentro de
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una tendencia general decreciente. En 1987 el porcentaje de mujeres ocupadas en las
maquiladoras era de 62.2%, mientras que para 1998 habia descendido a 51.9% (Carrillo, 1989;
Lara, 1998).

A este proceso decreciente de la participacion de las mujeres en la industria maquiladora
se le ha denominado “proceso de varonizacion” segin Carrillo (1989) o de “masculinizacion”
segun Lara (1998) asociandolo basicamente a dos tendencias, a los cambios en la tecnologia y en
la organizacion del trabajo de las maquiladoras, y a los cambios productivos de caracter nacional

y su efecto en las actividades maquiladoras (De la O, 1995).

A lo anterior se debe sumar que el espacio fabril de las maquiladoras alberga a una fuerza
de trabajo heterogénea, no s6lo por su composicion y sus funciones en el proceso, sino también
por su estabilidad en el trabajo. Hay un segmento de trabajadores relativamente estables
compuesto por el personal de mando, los ingenieros, los técnicos y el personal de supervision;
sin embargo siguen constituyendo la mayor parte del personal los obreros de produccion
dedicados a tareas no calificadas y con una notable inestabilidad en el empleo. En las fabricas de
productos de electrénica de consumo, ejemplo tipico de las plantas de segunda generacion,
ambos segmentos de trabajadores participan en la manufactura de bienes de alta tecnologia con

fuerte exigencias de calidad (De la O, 1995).

Por su parte, en el contexto particular de la ciudad de Monterrey, se debe destacar que el
empresariado local constituye uno de los grupos industriales de mayor antigliedad en México. Su
configuracion temprana a fines del siglo XIX le permitid consolidarse y unificarse como clase
mucho antes que el resto de los empresarios mexicanos. Las fortunas concentradas en Monterrey
entre 1850 y 1890 se invirtieron en la industria y las explotaciones mineras, y durante el
porfiriato se vieron favorecidas por su articulacion al mercado interno y por la proximidad

geografica del mercado estadounidense (Cerruti, 1983).

A su vez, el desarrollo de ferrocarriles durante esa época, contribuy6 a que Monterrey se
convirtiera en una de las ciudades mejor comunicadas con el pais y con Estados Unidos. Por
ultimo, la politica implementada por el gobierno estatal durante el régimen de Bernardo Reyes
(Gobernador de Nuevo Leén entre 1885 y 1909) favorecidé todo tipo de inversiones,
primordialmente las fabriles y atrajo incluso al capital extranjero, sobre todo estadounidense.

Estas y otras condiciones convirtieron a la capital de Nuevo Leon en un importante ntcleo de
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desarrollo regional, y a su empresariado en uno de los grupos econdmicos mas fuertes del pais

(Cerruti, 1983).

De esta manera la industria regiomontana se fue desarrollando tanto en vinculacién con el
mercado interno como en el externo, enfatizandose la orientacion hacia uno u otro segun las

coyunturas econdmicas que se fueron presentando a lo largo del siglo.

Inicialmente se orientd a la exportacion hacia el mercado estadounidense, pero después
de la segunda guerra mundial, como resultado de la politica de sustitucion de importaciones y del
proteccionismo imperante en México, las empresas regiomontanas organizaron su produccion de
manera primordial en torno al mercado interno, y en la década de los ochenta, a partir de la
apertura econdmica del pais, los empresarios regiomontanos se organizaron para volver a

exportar (Pozas, 2002).

Pero la prosperidad de las empresas regiomontanas se vio seriamente amenazada en 1982,
cuando su alto endeudamiento en dolares, sumado a los indices de inflacion sin precedentes en el
pais, las condujo al borde de la quiebra; sin duda dice Pozas (2002), “si sobrevivieron fue gracias
al apoyo del Estado”. La ayuda del gobierno federal sorprendié al publico, porque la relacion de
los empresarios regiomontanos con el Estado fue de confrontacion practicamente desde inicios

del siglo XX.

Los afios inmediatos que siguieron a la crisis de 1982 fueron de relativa prosperidad para
las grandes corporaciones de Monterrey. El desarrollo nacional asociado al auge petrolero, y la
facilidad para la obtencion de crédito por parte de instituciones financieras extranjeras llevo a
estas empresas a establecer planes agresivos de expansion durante la segunda mitad de la década
de los setenta. Pero durante los primeros afnos de la crisis, la recesion econdmica forzé a las
corporaciones a dar un paso atras o a posponer los planes de crecimiento implementados antes de

la crisis (Solis, 2002).

Los grupos industriales regiomontanos, segiin Pozas (2002), se desempefiaron con éxito
aun después de la crisis de 1994, pero fallaron en el papel que les habia asignado el modelo de
Salinas, quien esperaba que se convirtieran en la punta de lanza del futuro desarrollo econémico

y arrastraran al resto del sector empresarial hacia un ciclo virtuoso de crecimiento econdémico.
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Como resultado del proceso descrito hasta el momento, la situacion del empleo cambid
drasticamente entre 1978 y 1983; asi, el peso relativo de la fuerza de trabajo en las actividades de
manufactura decrecidé de 36.5% a 31.1%, y la proporcion de trabajadores en las actividades
vinculadas a los servicios crecid de 31.7% a 36.6%. Los deméas sectores mantuvieron su tamafio
promedio, lo cual sugiere que durante los primeros afios de la crisis la pérdida de puestos de

trabajo en las actividades manufactureras fue absorbida por los servicios.

El deterioro de la fuerza de trabajo en el sector manufacturero continu6 en los siguientes
afios. Asi en 1987, la proporcion de trabajadores en este sector de actividad habia descendido a
27.3%, en comparacion al 39% del sector servicios y al 18.8% del comercio. En resumen, en
menos de una década la estructura sectorial del mercado de trabajo en Monterrey fue
répidamente transformada, las actividades manufactureras dejaron de ser el sector mas dinamico
en la creacion de empleos, cediendo el lugar al sector servicios y en menor medida al comercio;

siendo esto uno de los resultados principales de la crisis en Monterrey (Solis, 2002).

Entonces, entre 1987 y 1994 el empleo en las actividades manufactureras continud
descendiendo, llegando a un minimo historico de 24.5% en este ltimo afio. Esta reduccion tuvo
lugar aun cuando, en 1988 las mas importantes corporaciones de Monterrey habian completado
la etapa de mayor dificultad en su reestructuracion. Durante ese periodo tuvo lugar un
incremento importante en el numero de trabajadores en las actividades comerciales, pasando de

18.8% a 22.5%.

Si bien desde la segunda mitad de la década de los noventa, se da una recuperacion en la
fuerza de trabajo de las actividades manufactureras, con un incremento en el tamafio relativo de
esta de 24.5% a 29.9% entre 1994 y el afio 2000, las actividades de servicios mantienen su

preponderancia con 34.9% de los trabajadores para el 2000 (Solis, 2002).

Segun Pozas (2002), la productividad de la industria manufacturera aumentd de manera
sostenida entre 1993 y 1998, hasta alcanzar 35%, en tanto que el costo unitario de la fuerza de
trabajo registré una disminucion de 44% en el mismo periodo. Esta disminucion se relaciona, en
parte, con los despidos de personal resultantes de la reorganizacion de la linea de produccion,

pero también estd vinculada a la caida de los salarios en el sector de la manufactura.

Por ultimo, una cuestion que se debe tener presente, es que la distribucion sectorial de los

trabajadores es diferente para hombres y mujeres. Para los hombres, las actividades

-23 -



manufactureras son las primordiales, con una participacion de 31.6% en el 2000, seguida de
cerca por las actividades de servicios con 29.4%. Entre las mujeres, la concentracion de empleos
se da en los servicios con el 45.8%, aunque existe una alta participacion de estas (27.4%) en las
actividades de manufactura, mientras que las que se encuentran en el sector del comercio son
23.7%. Otros sectores como la construccion y el transporte contindan siendo dominados
exclusivamente por los hombres. Finalmente, se debe mencionar que, aunque el numero de
trabajadores en actividades denominadas informales, como trabajadores sin pago o auto
empleados, sigue siendo considerablemente alto hacia fines del siglo XX (Garcia y Oliveira,
2001), segun datos presentadas por las mismas autoras, Monterrey ha logrado mantener la
importancia relativa de la actividad industrial, donde la fuerza de trabajo en este sector sigue
representando el mayor porcentaje en comparacion con las principales areas metropolitanas del

pais.

1.4. Objetivos de la investigacion

Visto lo anterior, de manera general se puede decir que los contextos economicos elegidos para
el andlisis, Monterrey y Tijuana, histéricamente se han diferenciado por tener dindmicas
particulares. Si bien ambas ciudades se han enfrentado a condiciones de reestructuracion
econdmica y flexibilidad laboral, lo han hecho con diferentes realidades. Por un lado, Monterrey
ha estado asociada con el capital nacional desde finales del siglo XIX y estrechamente
relacionada con un sector de servicios profesionales innovadores, por otro lado, Tijuana hace
poco mas de treinta afios surgié como un centro maquilador de grandes empresas extranjeras,
ademas de que su mercado laboral tiene caracteristicas particulares importantes dadas por un
crecimiento acelerado por la llegada de migrantes de otros estados de la reptiblica y una fuerte
relacion con el estado de California, Estados Unidos. Asi, se tiene a Tijuana, considerada una de
las ciudades maquiladoras por excelencia con todo lo que esto implica, y a Monterrey como un
mercado caracteristico del modelo de sustitucion de importaciones que se reestructurd a partir de

la década de los ochenta.

Por otro lado, si bien es cierto que las unidades domésticas hacen uso de las posibilidades

que les ofrece su forma de organizacion familiar, son las caracteristicas del espacio local las que
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determinan las opciones que se les abren a los distintos hogares, aunque como se desprende de lo
expuesto lineas arriba, se debe reconocer que el tamafio de la unidad y el acceso a los medios de
produccion, influye en la forma en que diversifican sus actividades. Es decir, que no todos los
hogares experimentan de la misma manera estos cambios en su organizacion interna, ya que las
condiciones econdmicas, como dice Rubalcava (1998), son cambiantes no solo en el tiempo sino

también en el espacio.

Entonces, de acuerdo con lo planteado hasta el momento, y teniendo en mente el cumulo
de informacioén que se presentard a lo largo de este documento, asi como los datos que seran
analizados y que surgen de las fuentes de informacion utilizadas, es que se describen a

continuacion los objetivos de este trabajo.

1.4.1. Objetivos generales

e Identificar de que manera las diferencias en los procesos de transformacion econdmicos
sufridos en México durante las Gltimas décadas, en funcion de los tres cortes temporales
elegidos y segun los distintos contextos seleccionados, pueden influir sobre los hogares
que reaccionan ante estos cambios estructurales. Es decir, se trata de establecer el vinculo
entre los procesos econdmicos que se originan y desarrollan en un nivel macro, las
consecuencias que tienen estos cambios y que se observan en realidades concretas y las
posibilidades de los hogares para hacer frente a los probables impactos negativos que

sobre sus condiciones de vida tienen estas transformaciones macroecondémicas.

e Mostrar la complejidad que implica el uso de la fuerza de trabajo secundaria por parte de
los hogares, como estrategia economica de vida, en funcion del contexto en el que se
localizan los grupos domésticos para hacer frente a los procesos de transformacion

econdémicos implementados a nivel macro.
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1.4.2. Objetivos especificos

e Analizar los cambios econdmicos ocurridos en México a partir del agotamiento del

modelo de sustitucion de importaciones.

e Determinar las caracteristicas propias que asumieron los procesos de transformacion

economicos en diferentes contextos regionales mexicanos.

e Mostrar las consecuencias concretas que las politicas estructurales tuvieron sobre los

contextos especificos estudiados en los afios seleccionados.

e Analizar las caracteristicas de los hogares en relacion con los indicadores de necesidades

y recursos en funcion de los contextos y los afios elegidos.

e Determinar la intensidad de las repuestas desarrolladas por los hogares, en funcion de sus

caracteristicas intrinsecas, para mantener su nivel de vida.

e Comparar las estructuras de los hogares (de una misma regidon y entre regiones) que
desarrollaron estrategias econdmicas y la magnitud de estas, en funcién de los contextos

econdmicos regionales.

e Comparar las estructuras de los hogares (de una misma regiéon y entre regiones) que
desarrollaron estrategias econdmicas y la magnitud de éstas, en funcion de los cortes

temporales realizados.

1.5. Preguntas de investigacion

En el apartado anterior se presentaron el conjunto de objetivos que con el desarrollo de este
trabajo se buscan lograr; ahora se presentan el conjunto de interrogantes que se pretenden
responder y que, de alguna manera, sirven de guia para el desarrollo de la investigacion. Si bien,
para fines de presentacion formal, se busca establecer la 16gica metodologica que subyace a todo
proceso de investigacion, en la realidad este proceso no es lineal ni estatico, sino que se

desarrolla en forma de espiral y de manera dialéctica, permitiendo esto la retroalimentacion
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contina durante todo el proceso de trabajo. Dicho esto, las grandes preguntas que dieron origen

a este trabajo quedan formuladas de la siguiente manera:

(Las diferencias en los procesos de transformacién econdémicos, segin los contextos
regionales y los cortes temporales seleccionados, influyen sobre las respuestas que los
hogares deben realizar para mantener, o no sufrir una caida drastica, en sus niveles de

vida?

(Esos cambios ocurridos a nivel estructural determinan también, las diferencias en las
caracteristicas de los hogares que deben reaccionar a ellos en funcion del lugar geografico

donde se encuentran?

Si lo anterior es cierto:

(De qué manera esas diferencias econdmicas regionales, imponen la intensidad en la
respuesta que los hogares deben implementar y determina el tipo de hogar que debe

ensayarlas?

(Estos arreglos una vez implementados se mantienen de forma permanente o los hogares
regresan a su situacion “inicial” una vez logrado el objetivo de mantener su nivel de

vida?

1.6. Hipétesis de trabajo

Las hipodtesis que guian este trabajo son:

1.6.1. Hipotesis general

Teniendo en cuenta la idea de que los procesos de transformacion econémicos sufridos en
Meéxico en las ultimas décadas no se han dado de forma homogénea en todo el pais,

debido esto a diferencias econdmicas, culturales y demograficas historicas, los hogares
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que ensayan estrategias para mantener su nivel de vida y la intensidad con la que
despliegan los arreglos econdémicos para lograr lo anterior, también son diferentes

dependiendo del contexto en el que se localizan.

1.6.2. Hipotesis particulares

e En el entendido de que las estrategias buscan mantener un nivel de vida que se ve
determinado por la puesta en practica de medidas macro estructurales, el éxito de aquellas
depende del contexto regional en el que se ensayan, pero también el logro de ese objetivo
va a estar condicionado por el contexto proéximo en el que se ubican los hogares que
pueden, o no, crear estos arreglos. Es decir, el éxito de las estrategias econdmicas va a

estar influenciado también por la comunidad local de la que forman parte los hogares.

e La puesta en practica de las estrategias por parte de los hogares va a depender de la
flexibilidad del contexto para absorber los resultados de estos ensayos, pero también los
tipos de arreglos van a estar condicionados por la flexibilidad de los hogares para crearlos

y mantenerlos con miras al logro de los objetivos que se buscan conseguir.

1.7. Diseifio y estructura de la investigacion

Mas arriba en este documento se decia que el presente trabajo se enmarca en la linea de
investigacion sobre las estrategias econdmicas de los hogares, y, en particular, concibe como
problema de investigacién la heterogeneidad de los hogares que ensayan respuestas ante los
cambios econdmicos macro estructurales y la heterogeneidad de estos ultimos al interior de la

geografia mexicana en los Ultimos afios del siglo XX.

Entonces, como forma de aproximacion a este problema de investigacion se proponen
tres coordenadas de trabajo que, al mismo tiempo, pueden ser tomadas como tres dimensiones
explicativas diferentes de los procesos de implementacion de las estrategias econdmicas de los
hogares, de la heterogeneidad de éstas y de los hogares que deben crearlas en funcion de las

diferencias contextuales de los procesos de desarrollo econdmico (aunque estas dimensiones se
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encuentran indisolublemente conectadas entre si en la realidad, como quedé planteado de manera
implicita en lo expresado en paginas anteriores). Asi desde esta perspectiva, los ejes propuestos
no son solo una manera de organizar el trabajo, sino un elemento por demas importante que

permite delimitar para su estudio el proceso social que se quiere estudiar.

Los hogares vy las estrategias econdémicas de supervivencia

Se decia antes que los hogares de cada una de las zonas definidas a partir de sus especificidades,
estdn enmarcados por las formas concretas que adoptan los cambios macro econdémicos en
ambitos territoriales reducidos, en este sentido, las caracteristicas de la estructura del hogar, en
las 4areas econOmicas, demogréaficas y socioculturales, se suponen moldeadas por las
correspondientes condiciones de cada grupo doméstico e influidas, a su vez, por las
especificidades micro regionales de insercion en los procesos econdmicos (Cortés y Rubalcava,

2003).

Se recordara también que se menciond que los trabajos sobre estrategias de los hogares
existentes han abordado el tema desde distintas lineas y niveles de andlisis, asi en términos
generales la vulnerabilidad de los hogares y las estrategias seguidas por estos para hacer frente a
los cambiantes procesos econdomicos ha sido de gran preocupacion en los trabajos realizados para
América Latina desde los afios setenta, pero sobre todo, en las ltimas décadas del siglo pasado.
Pero estos, se han centrado de manera casi total en determinar las caracteristicas de los hogares
que comienzan a vivir este proceso de vulnerabilidad a la pobreza o la marginacion y en el tipo

de respuestas que elaboran en diferentes momentos historicos y en contextos determinados.

Desde otra perspectiva de analisis, los trabajos dedicados a estudiar la participacion
economica de los hogares o las familias, han destacado principalmente los condicionantes a nivel
de las unidades domésticas que favorecen o inhiben la participaciéon de los miembros en el
mercado laboral. Asi, en el contexto de las principales ciudades del pais se han estudiado las
respuestas o reacciones de los hogares ante el deterioro de las condiciones laborales en general, y
también en funcién de ciertos indicadores particulares vinculados con el proceso de

precarizacion laboral.
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Por su parte, en el ambito nacional diversas investigaciones han mostrado que ante el
deterioro de la condiciones de trabajo de la poblacion mexicana como consecuencia de las
diferentes crisis por las que ha atravesado el pais, ha habido un nimero importante de hogares
(localizados principalmente en el ambito urbano) que respondieron a los cambios
macroecondémicos no solo intensificando la jornada de trabajo del jefe del hogar, sino también
haciendo uso de la fuerza de trabajo secundaria existente en los grupos domésticos (jovenes,
mujeres, nifios y ancianos), es decir, que recurrieron al incremento del niimero de perceptores de
ingresos como una forma de contribuir al mantenimiento, o por lo menos no ver mermada en

demasia, las condiciones de vida de los integrantes de los hogares.

Pero el numero reducido de trabajos existentes para ciudades especificas (contextos
particulares con realidades propias) sugieren que la organizacién social de los grupos domésticos
se da y funciona de la misma manera en las diversas ciudades, es decir que, la intensificacion del
uso de los recursos disponibles (sean humanos o materiales), el impacto sobre la escolarizacién
basicamente de los miembros jovenes, la implementacion de estrategias colectivas con el fin de
contrarrestar la caida de los ingresos provenientes de la venta de la fuerza de trabajo, se dan con
la misma intensidad e igual magnitud con independencia del contexto especifico en el que los

miembros de los hogares desarrollan su vida cotidiana.

A pesar de la existencia de estas investigaciones, como se mencioné anteriormente, los
hallazgos referidos han sido sustentados, en términos generales, en informacion agregada e
incluso de corte cualitativa y en el marco de trabajos mas amplios que no perseguian de manera
exclusiva probar la relacion entre procesos econdmicos particulares y las respuestas de los

hogares ante los eventos especificos desarrollados en el entorno mas proximo.

Este aspecto que rara vez ha sido abordado por los trabajos existentes es en el que esta
investigacion pone el énfasis, recordando que las transformaciones econdémicas cuyas
caracteristicas mas sobresalientes son su dinamismo y que se producen a nivel estructural, llevan
a que la vulnerabilidad de los hogares y las personas se de en grupos diferentes asi como en

contextos distintos.

Asi, llegar a comprender cabalmente la homogeneidad o heterogeneidad de los hogares y
sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno socio econdémico en el que se desarrollan, se

entiende como fundamental para delinear la vinculacion entre el proceso de transformacion
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estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las respuestas de las unidades

domésticas.

Procesos de desarrollo econdmico vy su diseminacion diferencial al interior del territorio

mexicano.

Con el objetivo de comprobar, describir e identificar la heterogeneidad en los procesos de
desarrollo econémico en México en las ultimas dos décadas del siglo XX, se estudian las
medidas econdémicas aplicadas en este periodo de tiempo y sus impactos en el pais. Desde esta
perspectiva se busco analizar el proceso de transformacion econémica vivido por México, y asi,
dejar claros los elementos para hacer una revision precisa de lo que se entiende por cambio

estructural y ver como la economia mexicana ha atravesado por este proceso.

Por tal razon, se dedica la segunda parte de este trabajo (Capitulos III y IV) a la
descripcion de los factores mas relevantes del desarrollo economico durante las décadas de los
ochenta y noventa en México en general, y de Tijuana y Monterrey en particular, como forma de
dejar claro las diferencias entre ambas ciudades, para los tres periodos seleccionados, y sentar las

bases para el andlisis posterior.

Ademas, la informacion presentada proporciona elementos fundamentales para delinear
un marco general de andlisis del proceso econdmico durante el cual se implementaron los
cambios principales de la economia mexicana de la década de los ochenta y noventa, que
derivaron en la creacién de contextos regionales especificos, mismos que enmarcaron y de
alguna manera determinaron, las posibilidades de los hogares en funcién de sus recursos y

necesidades.

Es asi que, a partir de esta caracterizacion general se procediod a la seleccion de contextos
que muestran diferencias importantes entre si. La descripcion de este proceso se sustentd en la
revision de trabajos existentes, realizados tanto a nivel global para México, como algunos hechos

en contextos particulares.

En este sentido, se puede retomar lo planteado por Cortés y Rubalcava (2003), quienes

afirman que “la diversidad de combinaciones de tres sectores econdmicos emergentes en el
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territorio sugieren el primer acercamiento para tratar de analizar los efectos sobre los hogares de
la globalizacion econémica y las medidas de politica que de ella se derivan. La investigacion
sobre sus consecuencias sociales debe dirigirse a identificar las condiciones generadas por las
caracteristicas de los cambios econdmicos regionales inducidos por la globalizacion, tomando en
cuenta como parte de las mismas condiciones, a las transformaciones demograficas y

socioculturales de las regiones” (Cortés y Rubalcava, 2003:21).

Pero subrayan que los cambios en el entorno se manifiestan ademas en las modificaciones
que inducen en la organizacién doméstica y en las estrategias de supervivencia, que a su vez se
superponen con las procedentes del avance de los procesos de modernizacion y cambio cultural

(Cortés y Rubalcava, 2003).

Si bien lo anterior es cierto, las tendencias mencionadas no se concretan del mismo modo
en todos los hogares, aunque se podria afirmar que siempre alteran sus organizaciones
domésticas, y condicionan las capacidades del grupo para aprovechar las oportunidades que

ofrece su entorno micro regional y comunitario (Cortés y Rubalcava, 2002).

Caracteristicas v condiciones demograficas, economicas y socioculturales de los hogares.

Segun se vio en el apartado anterior se hace necesario caracterizar a los hogares en funcién de su
situacion y estructura, por eso en esta tercera etapa (Capitulo V) se propone examinar bajo qué
condiciones se da la participacion laboral de los miembros de los hogares. Ademas se analizara
la composiciéon de los hogares segun edad, sexo, escolaridad, lazos de parentesco de los

miembros, tasa de dependencia econdémica, el tamafio de los hogares y el tipo de estos.

Pero antes de comenzar con el analisis de los datos a nivel de los hogares, se realiza una
revision somera de los datos individuales proporcionados por las fuentes de informacion
utilizadas, cifras que proporcionaran una breve descripcion de la poblacion general para ambos
contextos econdmicos en los tres periodos historicos elegidos. Este andlisis permite conocer las

caracteristicas particulares de los individuos para cada uno de los dos entornos seleccionados.

Cabe aclarar que esta revision esta orientada a conocer el comportamiento de los hogares

con relacion a las caracteristicas demograficas y econdmicas ya comentadas, pero sobre todo, el
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objetivo es ir delineando las alternativas para la construccion del modelo multivariado, asi como
ir obteniendo elementos para la interpretacion de los resultados que se obtendran a partir del
analisis multiple, informacién que se presenta a lo largo de los Capitulos VI y VII de este

documento.

En este sentido, la justificacion del modelo multivariado viene dada por lo que se
explicitaba lineas arriba y que tiene que ver con que, una mejor comprension de la
homogeneidad o heterogeneidad de los hogares y sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno
socio econdomico en el que se desarrollan, es fundamental para delinear la vinculacion entre el
proceso de transformacion estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las

respuestas de las unidades domésticas.

La intencion de realizar el analisis teniendo en cuenta las diferencias entre contextos, se
debe como ya se ha mencionado, a que el proposito del trabajo es llegar a identificar los
diferentes ambitos econdémicos en que se situan los hogares que, por sus caracteristicas,
responden a los distintos procesos economicos, y demostrar como el contorno, en funcién de los
cambios estructurales, juega un papel importante en la forma e intensidad de la respuesta y en las

caracteristicas de los hogares que deben ponerlas en practica.

En conclusion, lo que se busca demostrar es que los arreglos de los hogares en entornos
con dinamicas diferentes tenderan a ser distintas, es decir que dos hogares iguales en contextos
econdémicos no iguales tenderan a organizarse de manera distinta, y frente a la dinamica de un
mismo entorno los hogares con caracteristicas sociodemograficas y econdémicas diferentes

también crearan arreglos distintos.

1.8. Fuente de informacion

En funcidon de la discusion llevada a cabo hasta el momento se plantea para este estudio, y como
se pudo ver en los apartados anteriores, un acercamiento cuantitativo basado en el uso de fuentes
de informacion secundaria, es asi que se propone utilizar la “Encuesta Nacional de Empleo”
(ENE) y la “Encuesta Nacional de Empleo Urbano” (ENEU), las cuales proporcionan

informacion estadistica sobre las caracteristicas ocupacionales de la poblacion a nivel nacional,
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asi como otras variables demogréficas y econdmicas que permitan profundizar en el andlisis de

los aspectos laborales.

En términos generales, y de acuerdo con los documentos metodologicos y técnicos de las
fuentes de informacion, elaborados por el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e
Informatica (INEGI) se puede mencionar que la Encuesta Nacional de Empleo Urbano (ENEU),
fue creada con el proposito de medir el empleo y desempleo en las principales areas

metropolitanas del pais, considerando las caracteristicas del empleo en México.

Partiendo de su antecesora la Encuesta Continua sobre Empleo (ECSO), en 1985 se
disefi6 un nuevo cuestionario que permitia la comparacidon conceptual de las variables bésicas
con la ECSO, respetando la semejanza histérica de las variables excepto los casos de los
iniciadores de un nuevo trabajo y los trabajadores no remunerados, los cuales sufrieron algunas
modificaciones conceptuales. Se evitaron, en la medida de lo posible, los sesgos introducidos por
el encuestador o el entrevistado y se atendi6 la demanda de informacion sobre el estudio del
empleo con mas apego a la realidad mexicana. De esta manera, se origino la actual version de la
ENEU, cuyo levantamiento fue iniciado en 1985 y la cual logré romper con la estructura clasica

de la ECSO.

Entre 1985 y 1989 se incorporan nuevas variables, como: horas de trabajo, ingresos,
prestaciones, etc. Un cambio muy importante fue la forma de captar la condicion de actividad,
mientras la ECSO captaba la condicion de actividad con una sola pregunta, la ENEU la
determinaba con una serie de preguntas, las cuales permitian determinar con mayor precision la

condicion de actividad de los entrevistados.

El Cuestionario Bésico de 1985 constituyd un instrumento de captacion de gran
importancia ya que partiéo de reconocer que el problema laboral de un pais como México, mas
que estar constituido por el desempleo, se debe a como y en qué condiciones trabaja la
poblacion, por lo cudl se incorporaron un conjunto de preguntas que permitieron acercarse mas a
este fendmeno y que posibilitd el analisis del empleo precario, el subempleo, la informalidad,

etcétera.

Otro cambio introducido en este periodo fue la ampliacion de la cobertura a las ciudades
fronterizas de Tijuana, Ciudad Juarez, Matamoros y Nuevo Laredo, esto debido a la importancia

que tienen estas zonas en las relaciones econdmicas y laborales entre México y Estados Unidos.
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Estas ciudades se suman a las anteriores, las cudles eran: Ciudad de México, Guadalajara,
Monterrey, Ledn, San Luis Potosi, Mérida, Tampico, Torredn, Puebla, Orizaba, Veracruz, y

Chihuahua.

Entre 1994 y 1997 se realizaron una serie de modificaciones a los principales
instrumentos de captaciéon de la encuesta: La Tarjeta de Registro de Hogares (TRH) y el
Cuestionario Basico (CB). Las modificaciones introducidas en los instrumentos de captacion,
permiten registrar con mayor precision la informacion de los entrevistados, lo anterior se logra
con las adecuaciones en los textos de las preguntas y/o en las opciones de respuesta. Por otro
lado, nos permiten contar con informacion adicional a la que tradicionalmente se recolectaba al
incluir nuevas variables, las cuales posibilitan un mejor analisis de las caracteristicas

sociodemograficas y econdmicas de la poblacion objeto de estudio.

Las variables incluidas en la TRH y CB son las siguientes: caracteristicas generales de la
vivienda, lugar de nacimiento, tiempo de suspension o interrupcion del trabajo, tipo de contrato,

horas habituales de trabajo y rama de actividad en el segundo empleo.

Entre 1989 y 1991 se mantiene el levantamiento de la informacion de manera continua en
las 16 areas metropolitanas mencionadas anteriormente. En 1992 se incorporaron 18 ciudades,
entre 1993 y 1998 se incluyen 10 ciudades mas, con lo cual para el primer trimestre de 1998 la

encuesta se aplicaba en 44 ciudades.

La ENEU capta informacion teniendo como referencia la semana anterior a la del
levantamiento (de lunes a domingo), pero debido a la heterogeneidad de algunas variables el
periodo cambia. Asi por ejemplo, las variables relacionadas con: caracteristicas
sociodemograficas de los miembros del hogar, la condicién de actividad, la condicién de
ocupacion y las caracteristicas ocupacionales de las personas de 12 afios y mas, tienen como
periodo de referencia la semana pasada, es decir, la semana anterior a la entrevista. Los ingresos
tienen un periodo de referencia diferente, pues estan referidos al mes pasado; el desempleo

abierto y la busqueda de otro trabajo, al bimestre pasado.

La unidad de observacion para la ENEU la constituye el hogar, sin embargo, debido a la
imposibilidad de listar hogares, es necesario recurrir a una unidad muestral que sea mas facil de

identificar en campo, dicha unidad es la vivienda.
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De 1985 a 1993 la ENEU so6lo consideraba a la vivienda como unidad muestral, recién a
partir de 1994 también es utilizada como unidad de observacion, es decir, se captan datos sobre
caracteristicas generales de la vivienda, como: tipo de vivienda, tenencia, tamafio, material
predominante de la construccidn, servicios, (energia eléctrica, agua potable, teléfono, etc.) y

antigiiedad de la vivienda.

En cuanto a las caracteristicas de los hogares los conceptos relacionados con éste son:

hogar, tipo de hogar y residentes habituales del hogar.

La encuesta al realizarse en los hogares permite captar informacién sobre diferentes
variables sociodemograficas, las cuales se registran en la Tarjeta de Registro de Hogares TRH;
esto permite contar con una posibilidad de andlisis extraordinario al poder relacionar las

variables econdmicas con los indicadores sociodemograficos.

Los datos sociodemograficos que se captan son: edad, sexo, parentesco, estado civil,
condicion de residencia, nimero de hijos nacidos vivos, escolaridad y migracion, con lo cual se
conocen las caracteristicas de la poblacion, se identifica a la poblacion objetivo: la de 12 afios y

mas y se clasifican los hogares que se encuentran en las viviendas seleccionadas.

La poblacién objeto de estudio de la ENEU la constituyen las personas de 12 afios y mas
de quien se obtiene informacion sobre su condicion de actividad, es decir sobre su participacion
en la actividad economica; se entiende por actividad econdémica todas las acciones cuyo
propésito fundamental es producir bienes y servicios sujetos a transacciéon en el mercado y
generar ingresos monetarios o en especie. Se debe mencionar que este recorte poblacional deja
fuera la posibilidad de estudiar el fenomeno del trabajo infantil, si bien esto impone una
restriccion al trabajo, no deberia considerarse como una limitacion de la fuente de datos, sino que
debe entenderse que esta fue creada y disefiada para cubrir otros objetivos los cuales ya han sido

explicitados.

El desempefio de labores no retribuidas son consideradas como econdmicas, si tienen
como finalidad la produccién de bienes y servicios, como es el caso de las actividades agricolas

para autoconsumo y el trabajo sin pago.
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Por otro lado, la ENEU considera como actividad no econémica a todas las acciones
realizadas en pro del bienestar personal, familiar y/o del desarrollo de la comunidad, que no tiene

como destino la produccion de bienes y servicios orientados al mercado.

Uno de los puntos fundamentales de la encuesta es la clasificacion de la poblacion de 12
afios y mas en poblacion econdmicamente activa (PEA) y poblacion econdmicamente inactiva
(PNEA), con base en el tipo de actividades realizadas durante el periodo de referencia. De esta

manera se determina la condicion de actividad de la poblacion objeto de estudio.

Con base en los datos captados de la poblacion ocupada y de la poblacion con
experiencia laboral reciente (personas que dejaron su trabajo hace menos de un afio), la ENEU
identifica con base en el trabajo principal, algunas caracteristicas, a saber: trabajo principal,
posicion en el trabajo o categoria ocupacional, tipo de contrato, nimero de empleados en el
establecimiento, ocupacion principal, rama de actividad econdmica, tipo de local, sin local, con
local, horas de trabajo, forma de pago, ingresos, prestaciones sociales, multiempleo, condicion de

busqueda de otro trabajo y regularidad en el trabajo.

Cabe aclarar que el marco conceptual en el que se fundamenta la ENEU se deriva de los
esquemas conceptuales propuestos por la octava, decimoprimera, decimotercera, decimocuarta y
decimoquinta Conferencia Internacional de Estadigrafos del Trabajo, celebradas entre 1954 y
1993. No obstante que el marco conceptual de la ENEU se basa en las recomendaciones

internacionales, éstas se adecuan a las caracteristicas propias de la realidad mexicana.

En el caso de los temas sociodemograficos se retoman algunos lineamientos de la
Organizacion de las Naciones Unidas para las encuestas en hogares, entonces en cuanto a la

cobertura tematica de la encuesta, esta capta informacion acerca de:

Caracteristicas sociodemograficas de los miembros del hogar.

e Edady sexo. e Parentesco.

e Lugar de nacimiento. e Estado conyugal.

e Numero de hijos. e Escolaridad.

e (Condicién de residencia. e Tipologia de hogares.
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Poblacion Economicamente Activa (PEA).

e Poblacion ocupada. e Posicion en el trabajo.
e Condicién de multiempleo. e Tamafio del establecimiento.
e Ocupacion. e Sector de propiedad.
e Sector de actividad. e Tipo de local.
e Horas trabajadas. e Ingresos, formas de pago y periodo de pago.
e Prestaciones laborales. e Presion laboral.
e Poblacién desocupada. e Tipo de trabajo buscado.
e Duracién del desempleo. e Experiencia laboral.
e Razones de desempleo. e Posicion en el ultimo trabajo.
e Ocupacion en el tltimo trabajo. e Sector de actividad en el tltimo trabajo.
Poblacion No Economicamente Activa (PNEA)
e Motivos de desaliento. e Experiencia laboral.
e Razones de abandono del empleo. e Duracién de la inactividad.
e Posicion en el ultimo empleo. e Ocupacion en el ultimo trabajo.
e Sector de actividad. e Razones de inactividad.
Caracteristicas de la vivienda.
e Tipo de vivienda. e Tenencia de la vivienda.
e Tamafio de la vivienda. e Material predominante en su construccion.
e Servicios en la vivienda. e Antigiliedad de la vivienda.

Vista de manera general la tematica que se aborda en las encuestas, es importante
recordar que para la captacion de la informacion se utilizan dos cuestionarios: el
sociodemografico (Tarjeta de Registro de Hogares), que es donde se registran los rubros de
identificacion de la vivienda seleccionada, los datos sociodemograficos de todos y cada uno de
los integrantes del hogar. Los datos sobre las caracteristicas de construccion, tamafio y

disponibilidad de servicios en la vivienda.

Por su parte, el Cuestionario Basico que se presenta en forma de cuadernillo consta de
cuestionarios individuales en los que se capta la informacion sobre la condicion de actividad de
la poblacion de 12 afios y mas de edad, asi como las caracteristicas del trabajo principal y
algunas del trabajo secundario, cuando corresponde. A cada cuestionario se transcribe ya

clasificada la informacion sociodemografica correspondiente.

Entonces y como se decia al inicio de este apartado, estas encuestas tienen por objetivo

general recopilar, analizar y divulgar informacién estadistica confiable de manera continua y
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oportuna acerca de la situacion laboral del pais, de las principales caracteristicas

sociodemograficas de la poblacién y de las viviendas en México.

Para lograr lo anterior se plantea como objetivos particulares, entre otros: generar
informacion sobre los niveles de empleo y desempleo de la poblacion de 12 afos y mas; conocer
la presion que ejercen sobre el mercado las personas ocupadas que buscan otro empleo; obtener
informacion que permita estudiar las causas y efectos del desempleo abierto, subempleo y el
empleo informal; conocer el comportamiento de la poblacién inactiva, estudiar su disposicion de
integrarse al mercado laboral o bien, los motivos por lo que no se encuentran disponibles para
trabajar; ademds de conocer las caracteristicas sociodemograficas de la poblacion y su relacion
con otras variables de tipo econdémico, como son la condicion de actividad, ocupacion,

desempleo, entre otras.
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Capitulo 11
La investigacion sobre estrategias economicas y los hogares como unidad de analisis

2.1. Introduccion

En el capitulo anterior se delineaba la idea de que a la hora de analizar los fenémenos
demograficos y socioecondémicos, la unidad doméstica se ha convertido en un instrumento
necesario para dar cuenta de la forma en que los aspectos estructurales y macro sociales llegan a
influenciar la conducta individual. Esto es asi segiin algunos autores, porque los individuos
organizan su vida cotidiana en este dmbito, por lo que las investigaciones en ciencias sociales,
aunque no de forma exclusiva, se han dedicado a analizar la influencia que en la conducta

individual tiene la pertenencia a un hogar.

Es en parte por esto, que dentro de esta linea de trabajos se pueden ubicar a aquellos que
se han dedicado al estudio de las estrategias de sobrevivencia, de supervivencia, de reproduccion,
de existencia o estrategias familiares de vida, corriente de investigacion que fue desarrollada
principalmente en América Latina para intentar dar cuenta de la manera en que las familias
campesinas y del medio urbano se organizaban para lograr su permanencia cotidiana y

generacional.

Dentro de los trabajos dedicados a estudiar las estrategias de las unidades domésticas, se
pueden destacar como se dijo antes, por un lado, aquellos realizados en el ambito rural
especialmente orientados a explicar la permanencia del campesinado. Si bien éstos han estado
principalmente restringidos al analisis de pequenas comunidades, han sido utiles para clarificar la
problematica de la estructura agraria del continente, asi como los movimientos migratorios, entre

otros aspectos particulares de estos grupos domésticos.

Por otro lado, una serie de estudios han abordado las diferentes estrategias a las que
recurren las unidades domésticas urbanas para lograr su reproduccion, dentro de las cuales se
podria destacar aquellos trabajos centrados en los aspectos relacionados con la participacion de
la fuerza de trabajo familiar en la actividad econdmica para garantizar la reproduccion de la
unidad doméstica, la produccion de bienes y servicios para el mercado o para el autoconsumo, la

migracion en busca de trabajo y la utilizacion de redes familiares de apoyo, entre otras.
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2.2. Estrategias de supervivencia de las unidades domésticas campesinas

Como forma de dar una explicacion a la permanencia y reproduccion del campesinado ante el
avance capitalista se recurrio a la obra de Chayanov (1977), que a pesar de haberse escrito en la
década de los afios veinte para explicar la continuidad de las unidades campesinas en Rusia, se
dio a conocer al resto del mundo una vez realizada su traduccion al inglés en el afo 1964 y al

espainol en 1974.

La aportacion principal de Chayanov consiste en el concepto de equilibrio entre
trabajadores y consumidores en las unidades domésticas de produccion, es decir, entre la

satisfaccion de las necesidades de la familia y la explotacion del trabajo familiar.

En dicho equilibrio influye lo que el llamé “historia natural” de la familia, similar al
concepto de ciclo vital familiar utilizado en la investigacion actual, identificando los siguientes
momentos: matrimonio, el crecimiento de los hijos hasta la edad de trabajar y el matrimonio de
la segunda generacion. Sefiala entonces, que el equilibrio entre trabajadores y consumidores se
define de acuerdo a un deseo de mantener un nivel constante de bienestar, lo que implicitamente

sugiere la idea de una estrategia familiar de sobrevivencia.

Segun Cortés y Cuellar (1990), el analisis de Chayanov es util para el estudio de ciertos
aspectos de la vida social, particularmente de clases y grupos subordinados, que pueden ayudar a
entender los procesos por los cuales estos se reproducen, resisten o se doblegan ante el desarrollo

capitalista.

Asi de acuerdo con Chayanov el poder competitivo de las unidades familiares campesinas
frente a las capitalistas es mucho mayor, pues en situaciones en que éstas irian a la bancarrota,
las primeras podrian trabajar mas horas, vender a precios mdas bajos, no obtener ganancias y
mantener su predio afio tras afio. Es decir, tienen la capacidad de autoexplotacion, capacidad que
se obtiene al operar con una légica distinta a la empresa capitalista, para satisfacer las

necesidades de sus miembros (Thorner, 1966).

Al estudiar la idea de Chayanov es importante tener presente que la propuesta aplicable a
realidades concretas es valida bajo los siguientes supuestos, que existe una pauta de

sobrevivencia propia del grupo familiar, que hay disponibilidad ilimitada de tierra, que existe
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acceso a ellas sin restricciones, que la tecnologia es constante y que las relaciones de mercado

son inexistentes o poco desarrolladas.

A pesar de lo anterior la influencia de la obra de Chayanov en los estudios sobre el
campesinado en Latinoamérica ha sido decisiva, incluso sus propuestas han sido adaptadas en

investigaciones que no se circunscriben exclusivamente al &mbito agrario.

Entonces, para el caso mexicano cabe mencionar los trabajos realizados para el ambito
rural por Arizpe (1980), Martinez y Rendon (1983), Lerner y Quesnel (1982), Venegas (1983),
Rodriguez y Venegas (1986), Verduzco (1982), Szasz (1993), entre otros.

Martinez y Rendén (1983), analizaron los mecanismos que ponen en juego las familias
campesinas para lograr su reproduccion como unidades de produccion y consumo en la situacion

de desventaja que sufren frente a la empresa capitalista.

Del anélisis de una encuesta aplicada a tres pueblos campesinos en tres diferentes zonas
de México, llegan a la conclusion de que las unidades domésticas aprovechan las posibilidades
que les ofrece su forma de organizacion familiar para intensificar su trabajo y asi responder a las
presiones a que se ven sometidos, es decir, a la necesidad creciente de acudir al mercado para
satisfacer su consumo, la limitacion de sus recursos productivos y el intercambio desfavorable en

las transacciones que realizan.

Es asi, dicen las autoras, que en estas condiciones la diversificacion de actividades de la
unidad, permite que la fuerza de trabajo familiar desarrolle su capacidad productiva a pesar de
las restricciones que la insuficiente disponibilidad de medios impone a cada actividad por
separado. En este sentido, tal diversificacion implica a menudo trabajar para otros por un salario,
aunque esta posibilidad encuentra sus limitaciones en el tamano de la unidad y las exigencias del

mercado de trabajo.

Martinez y Renddén, en oposicion a Chayanov, concluyen que las caracteristicas del
espacio local determinan las opciones que se les abren a las distintas unidades domésticas,
aunque también el tamafio de la unidad y el acceso a los medios de produccion, especificamente

la tierra, influye en la forma en que diversifican sus actividades.

Por su parte, Arizpe (1980), al estudiar la migracion por relevos en dos comunidades

campesinas, encontrdé que los miembros econdémicamente activos de las familias recurren a la
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migracion, a la venta de su fuerza de trabajo o a el comercio, a efectos de generar recursos
suficientes que les permitan la reproduccion social ante una cada vez menor disponibilidad de

medios de produccion.

Sin embargo afiade que, los miembros de una familia campesina, no actian segun las
normas individuales sino en funcidn del grupo doméstico. Al interior de éste, por lo general, es el
patriarca quien ejerce el poder de decidir como se lleva a cabo la division de labores dentro de la

unidad familiar y quienes salen hacia el exterior Arizpe (1980).

La autora aclara que la mano de obra liberada en la economia campesina, se define por lo
general en relacion al total de recursos de que dispone una regiéon o una comunidad, pero asegura
que se ganaria en precision si se la definiera en relacion a la composicion interna del grupo
doméstico, ya que en esta intervienen normas culturales que dictan la division de labores por

sexo y edad (Arizpe, 1980).

Tanto Martinez y Rendén como Arizpe han privilegiado los aspectos sociodemograficos
de las familias campesinas para estudiar migraciones originadas en comunidades rurales. Segun
Venegas (1983), estos autores asumen que no es posible atribuir a priori las consecuencias que la
intensificacion capitalista tiene sobre la estructura agraria, y que los determinantes de clase por si

solos son insuficientes para explicar por que los individuos migran o no.

Ahora, Lerner y Quesnel (1982) afirman que este enfoque no esté libre de problemas pues
ya sea que se tome a la unidad doméstica como unidad de analisis o como instancia mediadora
entre el individuo y la sociedad en su totalidad, dicho elemento no es un ente estatico, su
estructura y dindmica ademas de estar relacionados con multiples procesos sociales, gozan de
una cierta autonomia. Es decir, que al margen de tales procesos la familia tiene su propia

evolucion.

En 1986 Rodriguez y Venegas, basados en los trabajos realizados hasta el momento en
América Latina y recuperando una preocupacion manifiesta en esta linea de investigacion,
sugieren que se debe enfatizar y profundizar en el conocimiento de la familia como unidad
organizadora e implementadora de estos tipos de movimientos, mas que hacer la diferenciacion

entre éstos.
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En este sentido los autores mencionados le dan una importancia central a la unidad
doméstica en el analisis de la reproduccion campesina, destacando a partir de los resultados los
riesgos de generalizar acerca de los comportamientos de las unidades domésticas campesinas en
Latinoamérica, pero coinciden con la gran mayoria, en documentar las diferentes formas de

relacionarse con el capital (Rodriguez y Venegas, 1986).

En una investigacion sobre campesinos en Honduras, Torres Adrian (1985) analiza como
se da el traslado de las tasas de dependencia demografica (resultado de un comportamiento
reproductivo anterior) hacia tasas de actividad (producto de una forma de insercion de la fuerza
de trabajo dentro de la actividad econdémica) y su implicacion para los niveles de ingreso de las

familias.

Asi, encuentra que ese traslado demografico va acompanado de una diferenciacion
sectorial; las familias iniciales o jovenes con las mayores cargas de dependencia, tienden a
recurrir a la colocacion fuera de las actividades agricolas, y las familias con ciclos tardios

mantienen una predominante colocacion dentro de la agricultura.

Esta pauta de colocacion sectorial de la fuerza de trabajo, mostrd que la ubicacion
exclusiva en actividades agricolas es insuficiente para obtener un nivel apropiado de empleo, y
que la ubicacion total o parcial fuera de la agricultura permite aumentarlo, llegando ademas a la
conclusion de que no existe equilibrio entre necesidad y consumo, contradiciendo asi el

planteamiento de Chayanov.

En cuanto al trabajo realizado por Szasz (1993), el cual se desarroll6 en el Estado de
Meéxico a finales de los afios ochenta, en este abordd el problema desde diversos niveles de
analisis, es decir, analiz6 las caracteristicas productivas, los procesos historicos, la dimension
comunitaria y la estructura de los hogares como dimensiones que median entre las

transformaciones estructurales y el actuar de los individuos.

Entonces, en el estudio se privilegia a los hogares como unidades de analisis
complementandolo con aspectos individuales y comunitarios, el enfoque en los hogares segun la
autora, permitié analizar el condicionamiento de la presencia y las modalidades de las
migraciones temporales por la estructura demografica de las familias y su contribucion a la

subsistencia doméstica y la produccion agricola.
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En este sentido, se analizaron en el trabajo las actividades desplegadas por los hogares
campesinos como respuesta a las condiciones de su entorno, estableciendo el papel que

desempefian en ellas la migracion temporal y la composicion demografica de la familia.

Como se dijo, el trabajo se centra en las migraciones temporales, las cuales seglin Szasz
(1993) en lugar de aumentar la expulsion de la poblacion rural, formaban parte de los arreglos
para la subsistencia de los hogares campesinos en condiciones sociales adversas. Entendiéndose
ademas que, el proceso de reproduccion de las unidades domésticas rurales es el conjunto de
actividades cotidianas que desarrollan los hogares para asegurar la subsistencia de sus miembros

y la continuidad de la posibilidad de producir.

Asi, las conductas migratorias de los miembros de unidades campesinas pueden formar
parte de un conjunto de actividades que aportan elementos para el consumo familiar y el
mantenimiento de los cultivos, y ademds contribuyen a la reproduccion de sus unidades porque

se vinculan a la aportacion de ingresos monetarios para la familia.

En funcion de lo anterior, Szasz (1993) también sugiere que las caracteristicas de
desarrollo y las relaciones entre la produccion doméstica y para el mercado en areas rurales
determinaron las condiciones de trabajo, de vida y de movilidad espacial de la poblacion en estas
zonas, y agrega que, estos elementos estan mediados por su insercion en el dmbito regional, la
calidad del suelo, la disponibilidad de riego y las demandas de los mercados de trabajo. Asi, sus
multiples manifestaciones generan una diversidad de respuestas migratorias segun las

expresiones concretas de esas presiones.

Entonces, la diversificacion de actividades en las unidades domésticas campesinas
representa una estrategia de reproducciéon ante la escasez de recursos que tendrian si
exclusivamente se dedicaran a la produccion agricola en sus predios, pero también y segun lo
visto, podria proporcionar las condiciones para la produccion de alimentos y de fuerza de trabajo

de menor costo para el resto de la economia (Szasz, 1993).

En definitiva no es solo el insuficiente acceso a los recursos lo que determina la
posibilidad de diversificar actividades en los hogares con el fin de garantizar su reproduccion,
sino también las exigencias del mercado de trabajo, ademas de la configuracion de las unidades

domésticas.
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Por lo tanto, las unidades domésticas con mayor fuerza de trabajo disponible, tendran
mayores oportunidades de diversificar sus actividades econoémicas, especificamente aquellas que
cuenten con miembros jovenes y con algun grado de calificacion que les permita su insercion en

ocupaciones no agropecuarias.

2.3. Estrategias de supervivencia de las unidades domésticas urbanas

El primer trabajo del cual se tiene conocimiento, en el que se utiliza la nocion de estrategias de
supervivencia en ambitos de residencia urbanos en América Latina, se remonta a la investigacion
realizada por Duque y Pastrana en 1973. Estos autores plantearon la idea de analizar las formas
en que lograban sobrevivir las familias de dos campamentos (modalidad de poblamiento espacial
formado por un conjunto de familias sin casa, quienes toman y se apropian de predios urbanos)

en Santiago de Chile.

De manera particular Duque y Pastrana se preocuparon por la supervivencia econdémica
de estas familias, sin darle ningun papel particular a la reproduccién bioldgica dentro del

fendmeno social que estaban interesados en estudiar.

Es por lo anterior que estos autores manejan la idea de “estrategia objetiva de subsistencia
econdémica”, y afirman que, “el aspecto central de ella consiste en la reordenacion de funciones
al interior de las unidades familiares”, enfatizando la participacion econdémica de todos o la
mayoria de los miembros componentes de la unidad familiar, es decir, la madre, los hijos
mayores y menores, los allegados, y aun los miembros consanguineos proximos (Duque y

Pastrana, 1973).

A partir de la definicion de estrategias de supervivencia anterior, Argiiello (1981) sefala
que merecen destacarse dos aspectos, un primer punto a resaltar es que el hablar de estrategias
objetivas pareceria indicar que no se requiere ninguna conciencia por parte de los agentes que
desarrollan la estrategia, la segunda cuestion a considerarse es que a pesar de hablarse de
estrategias familiares en realidad se tiene en mente la unidad doméstica, pues se habla de la

participacion econdmica de los allegados quienes no son necesariamente familiares.
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Es asi que Duque y Pastrana (1973), ratificando el contexto econdmico que definen las
estrategias, sostienen que las estrategias de supervivencia econdmica familiar “consisten
principalmente en la acentuacion en el ejercicio de funciones economicas para todos o la

mayoria de los miembros constituyentes de las unidades familiares”.

De esta manera, segin Argiiello (1981) los componentes familiares comienzan a
funcionar como un ejército de reserva, movilizable segun las diversas contingencias que afectan
al fondo familiar de consumo. Entonces, si bien los hijos mayores y menores cumplen un papel
en la obtencidon del ingreso familiar junto con otros parientes y no parientes, los autores nunca
hacen una referencia que permita atribuir a la reproduccion bioldégica (como se verd mas adelante
en el planteamiento de Torrado) un papel importante dentro de su definicion de estrategias de

supervivencia, interesandose tinicamente por la reproduccion material de la unidad familiar.

En términos generales podria decirse que se trata de los arreglos, mecanismos o
comportamientos especificos que debe ensayar un sector determinado de la poblacion de las
sociedades nacionales latinoamericanas, tendientes a lograr su reproduccién material, dada la

incapacidad de la cual se deriven los ingresos necesarios para ello (Duque y Pastrana, 1973).

Entonces seglin Argiiello (1981), no se trata de comportamientos que se preocupen de la
reproduccion biologica del grupo, no se refiere a todos los grupos y clases de las sociedad
concreta, y no siempre la supervivencia se organiza a través de la unidad familiar, aun cuando

pueda ser el caso mas frecuente.

En 1975 Larissa Adler de Lomnitz utilizando los mismos grupos sociales que Duque y
Pastrana, realiza una investigacion de los grupos marginales y sus estrategias de supervivencia en
un barrio de la Ciudad de México (Cerrada del Condor), enfocando principalmente el trabajo en
los mecanismos de supervivencia mas que en los de subsistencia de estos grupos, a partir de este
estudio llega a la conclusion general de que los grupos marginados utilizan modalidades

econdmicas diferentes para subsistir y para sobrevivir.

En este sentido la autora diferencia estos dos ultimos conceptos, y aclara que la
subsistencia se basa en un intercambio precario de mano de obra por dinero, sin profundizar
demasiado en esto, y que la supervivencia de los marginados comporta la totalidad de su sistema

de relaciones sociales, y especifica que debido a lo inestable y precario de la situacion laboral, el
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aspecto de seguridad econdmica reviste una importancia desusada para el marginado, es decir,

esto seria un asunto de vida o muerte (Adler, 1975).

En este marco, el estudio se basa en una descripcion detallada de la redes sociales de
asistencia mutua que han surgido en la barriada, y segin su interpretacion, estas redes
representan parte de un sistema econdmico informal paralelo a la economia de mercado, que se
caracteriza por el aprovechamiento de los recursos sociales y que opera con base en el
intercambio reciproco entre iguales. Ademads constata, que aunque se utilizan relaciones sociales
tradicionales (la familia, el compadrazgo y la amistad), este sistema no es meramente un resabio
de modalidades econdmicas primitivas y caducas, sino que constituye una respuesta evolutiva,

plenamente vital y vigente a las condiciones extremas de la vida marginada (Adler, 1975).

Hacia finales de la década del setenta, el contenido que al concepto de estrategias le
dieron Duque y Pastrana sufrié un cambio importante con la definicién que del mismo planted
PISPAL (Programa de Investigaciones sobre Poblacion en América Latina) al fijar sus lineas
prioritarias en 1978. Este habla de comportamientos encaminados a asegurar la reproduccion
material y biologica del grupo, poniendo como ejemplo de las mismas, la participacion
econdmica para el caso de la reproduccion material como lo hicieron Duque y Pastrana, pero
agregando una serie de comportamientos demograficos como formacion y disolucion de las

uniones, que le son necesarios para poder introducir la reproduccion bioldgica.

Asi, en 1980 Susana Torrado quien habia participado en la definicion elaborada por
PISPAL, hace una nueva enumeracion de los comportamientos basicos que estarian incluidos en

las estrategias y presenta una nueva definicion de las mismas (Torrado, 1982).

En este sentido, la autora dice que el concepto de estrategias de supervivencia familiar
hace referencia al hecho de que las unidades familiares pertenecientes a cada clase o estrato
social, con base en las condiciones de vida que se derivan de dicha pertenencia, desarrollan
deliberadamente o no, determinados comportamientos encaminados a asegurar la reproduccion

material y bioldgica del grupo (Torrado, 1980).

A la reproduccion material, o sea a la reposicion cotidiana de la energia gastada por los
integrantes del grupo en la produccion econdmica y/o las tareas domésticas requeridas por el
consumo familiar, se asocian comportamientos conducentes a la adaptacion de determinadas

pautas de participacion en la actividad econdémica por sexo y edad, asi como conductas
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migratorias tendientes a posibilitar el acceso a oportunidades de empleo que proporcionen

medios de subsistencia (Torrado, 1980).

Por su parte a la reproduccion biologica, o sea a la creacion, supervivencia y desgaste de
individuos miembros de la unidad familiar, se asocian comportamientos demograficos tales
como la formacién y disolucion de uniones, la constitucion de la descendencia (comportamiento
reproductivo) y la mortalidad. Desde este punto de vista las estrategias de supervivencia familiar
constituyen un aspecto fundamental de la dindmica de reproduccion de las diferentes clases y

estratos sociales en una sociedad concreta (Torrado, 1980).

Segun Argiiello (1981), frente a la diversidad de dimensiones del comportamiento social
de una familia planteadas en la definicion anterior, Torrado se encontraba frente a un nuevo
fenomeno social, y el contenido derivado del mismo ya no era concordante con el concepto de
estrategias de supervivencia, por lo que propone el uso de estrategias familiares de vida, lo cual

representaba mejor el tipo de fendmeno que estaba estudiando.

En este sentido Torrado (1982:205), propone definir a las estrategias familiares de vida
como “‘aquellos comportamientos de los agentes sociales de una sociedad dada que (estando
condicionados por su posicion social, o sea por su pertenencia a determinada clase o estrato
social) se relacionan con la constitucion y mantenimiento de unidades familiares en el seno de
las cuales pueden asegurar su reproduccion biologica, preservar la vida y desarrollar todas
aquellas practicas, economicas y no economicas, indispensables para la optimizacion de las
condiciones materiales y no materiales de existencia de la unidad y de cada uno de sus

miembros”.

Asi, el contenido de este nuevo concepto se diferencia del correspondiente al de
estrategias de supervivencia en dos aspectos fundamentales, por un lado, a la preocupacion por la
reproduccion material de la poblacion a través de su participacion econdmica, se agregan ahora
los comportamientos encaminados a asegurar la reproduccion bioldgica del grupo, por otro lado,
de un fenémeno social que solo alcanzaba a ciertos grupos subordinados y explotados, ahora se

trata de un fendémeno social que alcanza a la mayoria de los grupos y clases sociales.

Entonces, este fendémeno constituye un aspecto fundamental de la dinamica de

reproduccion de las diferentes clases y estratos sociales de una sociedad concreta, por esta razon
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el concepto propuesto hace referencia a un fendmeno social més global y mas rico dentro de su

contenido, si se compara con el concepto de estrategias de supervivencia (Argiiello, 1981).

Dentro de esta postura, Torrado hace una enumeracién de los compartimentos basicos
que estarian incluidos en las estrategias para el caso de la clase obrera que se propone estudiar. A
saber estos son: 1) constitucion de la unidad familiar, 2) procreacion, 3) preservacion de la vida,
4) socializacion y aprendizaje, 5) ciclo de vida familiar, 6) division familiar del trabajo, 7)
organizacion del consumo familiar, 8) migraciones laborales, 9) localizacion residencial, 10)
allegamiento cohabitacional y 11) cooperacion extrafamiliar. Cabe aclarar que estos enunciados
deben tomarse mas bien como dimensiones alrededor de las cuales pueden nuclearse otra serie de

comportamientos basicos.

Segun Argiiello (1981), esta perspectiva tiende a observar el proceso a partir de las
necesidades del capital, y por lo tanto se preocupara tanto de la reproduccion material de su
fuerza del trabajo como de la reproduccion bioldgica de la misma en este proceso de mediano a

largo plazo.

En sintesis, y como ya se vio, el concepto de estrategias familiares de vida, ademas de
tratar de comportamientos que se preocupan de la reproduccion bioldgica del grupo, se refiere a
todos los grupos y clases de la sociedad concreta, y siempre la supervivencia se organiza a través
de la unidad familiar, aunque cuando pueda ser el caso que se presente con mayor frecuencia

pueden existir otras formas de organizacion.

A principios de la década de los ochenta parecia existir un consenso de hecho entre los
investigadores latinoamericanos respecto a que el concepto de estrategias de supervivencia
estaba dirigido a la aprehension, comprension y explicacion de un determinado comportamiento
de ciertos grupos subordinados que no logran una insercion estable en la estructura productiva
nacional, a pesar de que a nivel de las investigaciones empiricas se hayan realizado diferencias
segun estas se hubieran considerado unidades familiares rurales o urbanas, o aunque compartan

ciertas caracteristicas del tipo estructural, como podria ser el nivel similar de pobreza.

Es asi que Argiiello (1981:196), a partir de analizar tanto lo escrito por Duque y Pastrano,
como el resultado de la discusion del taller organizado por PISPAL y luego el trabajo realizado
por Torrado, sugiere definir a las estrategias de supervivencia como: “el conjunto de acciones

economicas, culturales y demogrdficas que realizan los estratos poblacionales que no poseen
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medios de produccion suficientes ni se incorporan plenamente al mercado de trabajo, por lo que
obtienen de las mismas sus ingresos regulares para mantener su existencia en el nivel
socialmente determinado, dadas las insuficientes estructuras del estilo de desarrollo

predominante”.

Pero en funcién de la definicion anterior, el autor sugiere una serie de anotaciones que
deberian tenerse en cuenta para salvar algunos problemas metodoldgicos que surgirian de la

aplicacion del concepto de estrategias de supervivencia.

Entonces, para identificar a los agentes o grupos sociales que deben ensayar estrategias de
supervivencia, Argiiello (1981) propone basarse en el tipo y grado de insercion de los agentes en
la estructura productiva, es decir, que estos grupos deberian ser identificados en las fuentes de
informacion respecto a la rama de actividad y grupos ocupacionales, tamafio y caracteristicas de
las pequefias empresas agricolas y urbanas, asi como el grado de desempleo y subempleo visible,

y agrega, que también se necesitaran conocer otras formas de subempleo invisible.

Ademas de lo anterior, el autor plantea que otro problema es la forma de determinar las
diferentes dimensiones que componen las estrategias de supervivencia, y como establecer cuales
acciones concretas hacen parte de la misma, en este sentido sugiere centrarse en las instancias

tradicionales de lo econdmico, lo social, lo cultural y lo demogréfico.

Por ultimo, Argiiello (1981) afirma que para analizar las estrategias de supervivencia se
debe lograr la conceptualizacion adecuada de los estilos de desarrollo, para lo que el autor
propone la seleccion de indicadores claves que permitan la caracterizacion de un determinado
estilo de desarrollo, su diferenciacion de otros estilos y las consecuencias de esas caracteristicas

sobre el fenomeno en estudio.

Asi, para el autor algunos de esos indicadores serian: las caracteristicas del mercado de
trabajo o posibilidades de ofrecer empleo productivo a la poblacion en edad de trabajar,
caracteristicas del mercado de consumo o posibilidades de obtener bienes del mercado,
caracteristicas de la accion del Estado para mejorar el acceso de la poblacion al mercado de
trabajo, al consumo y las condiciones de existencia, y posibilidades reales de movilidad social

ascendente para la poblacion segun regiones y areas de residencia.
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Por otro lado, en la misma época en que Argiiello hacia el planteamiento anterior, Sdenz
y Di Paula (1981) a partir de una investigacion que se estaba desarrollando en Quito (Ecuador)
en cinco barriadas populares, plantean que el agregado familiar es el que afronta la accion de
subsistencia como un conjunto, entendiendo por unidad familiar al grupo habitacional que
afronta conjuntamente la reproduccion al compartir, total o parcialmente, las instancias de
ingreso-egreso necesarias para la reproduccion ampliada. De esta manera, el grupo asi definido
no corresponde necesariamente a todo un grupo de parentesco, ni s6lo a uno, sino que depende

de su actitud hacia la reproduccion.

En este sentido definen a las estrategias de existencia como “el conjunto de actividades
desarrolladas por los sectores populares para obtener su reproduccion ampliada, en la medida
en que supone la combinacion de varios elementos que trascienden las formas capitalistas de
reproduccion de la fuerza de trabajo” (Séenz y Di Paula, 1981:151). En funcion de esta
definicion, los autores proponen que el término de estrategias debe ser tomado en cuanta como
una categoria explicativa de importancia en determinados contextos, como una ampliacion del
concepto de reproduccion de la fuerza de trabajo que alude a la relacion directa entre las
disponibilidades que ofrece el sistema establecido y la racionalidad de los sectores populares que
acceden a ellas. Es decir, que el concepto es ttil en aquellas sociedades en las cuales, habiendo
una penetracion sustancial de las formas capitalistas de produccion y del capitalismo mundial en
su conjunto se mantienen con fuerza formas no capitalistas de produccion y consumo (Séenz y

Di Paula, 1981).

Para Sdenz y Di Paula entonces, los estudios desde esta perspectiva no solo deben
orientarse a los mecanismos de supervivencia empleados por aquellos que no tienen ocupacion,
sino que debe estudiarse la “existencia” (como algo permanente y determinado por un contexto
social) del conjunto de los sectores populares. Seglin los autores, se deben privilegiar no solo las
redes de reciprocidad o ayuda mutua utilizadas en casos extremos de necesidad, sino que se
tomard en cuenta en la subsistencia la participacion del propio sector capitalista, del Estado, e
incluso de instituciones privadas, tratando de ver el peso cuantitativo de cada uno de estos

elementos en el conjunto de la estrategia de los sectores populares.

En este sentido, los autores manejan la hipdtesis de que cuanto mayor sea el ingreso

monetario (y en definitiva la participacion del sector capitalista en la reproduccién) menor serd la
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participacion del sector no capitalista, y por ende, se desarrollardin menos las redes de
reciprocidad y viceversa. Por otro lado, cuanto mayor sea la intervencion estatal menos se

necesitaran estas redes de reciprocidad y por lo tanto se generardn en menor medida.

En definitiva, como las estrategias implican una configuracion de diferentes instancias
que son actividades especificamente asumidas por el agregado familiar para satisfacer las
necesidades relativas que buscan maximizar los ingresos y minimizar los egresos globales, la
estrategia de subsistencia se genera por una optimizacion de la instancia global, es decir, de la
relacion ingreso — egreso global. De ahi, que se deban tomar en cuenta dos niveles de analisis,
por un lado, la relacion ingreso — egreso desde el punto de vista familiar, y por otro lado, la

importancia del componente desde el punto de vista estructural (Saenz y Di Paula, 1981).

Entre 1982 y 1985 Gonzélez de la Rocha y Escobar (1989), realizaron un trabajo a partir
del material recopilado durante el seguimiento a 100 unidades doméstica de bajos ingresos de la
ciudad de Guadalajara, esto con el objetivo de profundizar en el conocimiento del papel de la

familia como agente de adaptacion de las clases subalternas durante la crisis de esos afos.

A partir de este trabajo los autores plantean que una estrategia colectiva de trabajo, la cual
es parte de la realidad diaria pero cobra mayor importancia en épocas de crisis, incluye
decisiones sobre varios aspectos claves que definen o limitan la participacion laboral de los
miembros de la unidad. Decisiones que actiian sobre el empleo y el tipo de empleo, sobre la parte
del gasto administrada en comun, sobre la importancia de la educacion, la edad de entrada al
trabajo y la reparticion de las responsabilidades domésticas, etc. Asi, y siguiendo lo planteado
por Garcia, Mufioz y Oliveira (1982), la unidad doméstica como colectividad es una instancia
mediadora, mas o menos determinante, con dindmica propia, que traduce y transforma las

demandas estructurales de mano de obra de la sociedad en oferta de fuerza de trabajo.

Aunque el predomino de tal colectividad sobre las voluntades y deseos individuales de
sus miembros no puede asumirse como automatico, segin Jelin (1979) existen tres elementos
claves que favorecen la puesta en practica de dichas estrategias colectivas, a saber: la flexibilidad
y diversidad de oportunidades dentro de la esfera del trabajo remunerado en la localidad, la
ausencia de apoyos reales por parte del Estado para un nivel minimo de supervivencia y los bajos

salarios.
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Al darse las tres condiciones mencionadas, la unidad doméstica responde con una
estrategia colectiva de trabajo. El correlato macro social de tal estrategia (la diversidad y
multiplicidad de oportunidades de generar ingresos) comprende por un lado, al mercado de
trabajo propiamente dicho, es decir, las oportunidades de vender la propia fuerza de trabajo a
cambio de un salario, y por otro lado a las multiples formas de autoempleo individual o colectivo

que pueden formar parte de la estrategia de la unidad (Lipton, 1984).

Pero esta interrelacion entre una estrategia colectiva, y la multiplicidad y variedad de
oportunidades es problematica. Segiin Garcia, Mufioz y Oliveira (1982), es claro que las familias
inventan o crean ocupaciones remuneradas y que pueden presionar a los empleadores para que
contraten mano de obra incapacitada segin la ley. Pero por otra parte, hay un limite que la
estructura econdmica y el Estado imponen a la proliferacion del auto —empleo o a la explotacion
de menores. Entonces, la interrelacién no es pues una simple interfase funcional cuyos elementos
se recreen 0 mantengan mutuamente. En definitiva, no basta que haya bajos salarios para que las
familias pongan en practica estrategias colectivas, y en casos de crecimiento econémico y

salarios altos las familias pueden mantener una estrategia colectiva.

En el trabajo mencionado de Gonzalez de la Rocha y Escobar (1989), la hipdtesis central
que lo guia sostiene que las unidades domésticas han sido capaces de sobrellevar la crisis, gracias
sobre todo, a la puesta en practica de una estrategia colectiva de trabajo, la cual incluye varios

componentes los cuales se manifiestan en proporciones variables.

En este sentido, los autores mencionan que estos componentes se conformarian por enviar
mas miembros al mercado de trabajo para complementar ingresos y a su vez satisfacer las
demandas minimas de consumo, la apropiacion por parte de la unidad doméstica de actividades
productivas que normalmente se dejan al mercado, el reforzamiento de las relaciones sociales, es
decir, el intercambio social de bienes y servicios aumenta su importancia relativa, la disminucion
del consumo, siendo esta la consecuencia inmediata de los cambios en los salarios reales, recurrir
a la participacion en movimientos sociales que puedan paliar las consecuencias del
empobrecimiento creciente, y por ultimo manipular el ciclo doméstico de tal manera que se

conjuguen mas salarios en su interior (Gonzalez de la Rocha y Escobar, 1989).

Quiza la conclusion mas sobresaliente de este estudio es la que destaca que la

organizacion de las unidades domésticas parece ser lo suficientemente flexible como para enviar
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aun mas miembros a actividades remuneradas. Es decir, que si la estrategia colectiva de las
unidades domésticas falla, esto se debera méas que nada a la inflexibilidad de la estructura

econdmica y no a la rigidez de la estructura doméstica (Gonzalez de la Rocha y Escobar, 1989).

Por su parte, De Oliveira, Pepin Lehalleur y Salles (1989) plantean que las estrategias de
reproduccion de grupos sociales especificos estan condicionadas por diversos factores macro
estructurales. La necesidad analitica de ubicar los grupos domésticos y su reproduccion en
situaciones espacio — temporales mas amplias, se hace ain mas notoria cuando el centro de la

atencion es el estudio de la reproduccion de las unidades domésticas y de sus integrantes.

Sefialan ademdas que la reproduccion de los grupos domésticos, ademas de cubrir el
desgaste fisico y psicologico de sus integrantes en calidad de individuos, abarca también su
reposicion generacional y debe remitirse a la reconstitucion del conjunto de sus capacidades. Los
rasgos que asume la organizacion familiar y los mecanismos de socializacion, aprendizaje y
control surgidos en el seno de las unidades domésticas y en la escuela, cumplen un papel central
en la constitucion de caracteristicas individuales especificas (De Oliveira, Pepin Lehalleur y

Salles, 1989).

En sintesis, plantean que la reproduccion de los grupos domésticos involucra elementos
que sobrepasan a la reposicion de sus integrantes, lo que estaria implicando la recreacion en lo
cotidiano, mediante las practicas individuales de elementos ideologicos, culturales, afectivos y de
las relaciones de autoridad entre géneros y generaciones. Es decir, que las actividades
desplegadas en el ambito doméstico cumplen una doble funcion, de manutencion cotidiana y de
transmision de una generacion a otra de aspectos ideolodgicos que fundamentan las distancias
sociales basicas. Ademés de que, cuando el grupo doméstico se constituye sobre la base del
matrimonio y las reglas de parentesco, su reproduccioén conlleva a la recreacion de la familia
como institucion, tanto en aspectos referidos a normas juridicas, como a las costumbres y

practicas culturales variadas (De Oliveira, Pepin Lehalleur y Salles, 1989).

2.4. Integracion del enfoque de “estrategias” en el ambito rural y en el Aambito urbano

Como se vio en paginas anteriores el planteamiento de Chayanov dio pie para el estudio de

ciertos aspectos de la vida social de sectores subordinados en el ambito rural, esto como una
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forma de entender los procesos por los cudles se reproducen, aunque también su propuesta ha

sido adaptada en investigaciones que no se centran exclusivamente en el &mbito agrario.

En este sentido Cuellar (1990) argumenta que sin cambiar los supuestos iniciales de la
teoria de Chayanov, éste logra demostrar empiricamente la validez de su planteamiento
mostrando que en efecto los factores sociodemograficos mencionados juegan un papel propio en
la determinaciéon de la conducta econdomica de las unidades familiares campesinas, ademas de
que ellos estan vinculados con la motivacion para producir, es decir, que el andlisis del
comportamiento econdmico campesino exige tener en cuenta los sistemas de valores que se le

asocian.

La propuesta anterior puede ser generalizada segin Cuellar (1990), si se tiene presente
por un lado, que todo comportamiento econdomico requiere de alguna consideracion de los
valores y motivaciones que conforman la conducta de los actores, y por otro lado, teniendo en
cuenta que la situacion variard dependiendo de los otros recursos (distintos de la fuerza de

trabajo de la familia) de que disponga la unidad doméstica.

Siguiendo con la teoria de Chayanov como base, el autor reconoce que el concepto de
recursos admite una reelaboracion, incluyendo no solo la fuerza de trabajo familiar, sino también
la tierra, los medios de produccion, las redes de apoyo, entre otros, los que son necesarios para la

obtencion de los satisfactores necesarios.

Es asi que la ampliacion de este concepto de recursos, y por medio de éste la idea de
balance, permite establecer una comparacion entre el desarrollo de los enfoques aplicados por la
sociodemografia urbana, la que tiene como interés explicar el papel de los determinantes

econdmicos y demograficos en la oferta de fuerza de trabajo en medios urbanos capitalistas.

En términos generales y como se ha visto mas arriba, las investigaciones realizadas desde
esta perspectiva han utilizado dos ejes de andlisis, que juntos permiten dar cuenta de la
participacion de los miembros de las unidades domésticas urbanas de bajos ingreso. Por un lado,
aspectos tales como la edad o el ciclo de desarrollo de la familia, su composicion de parentesco,
tamafio y numero de adultos en edad de trabajar, y por el otro, el nivel de ingresos del jefe de la

familia o del conjunto de los miembros adultos, es decir el ingreso familiar (Cuellar, 1990).
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Otras investigaciones han afadido factores tales como el sexo del jefe del hogar y su
educacion (cuestion referida también a determinantes de tipo sociodemografico o demografico
culturales) que en un contexto capitalista suelen tener significado econdémico, por ejemplo,

aumentando el precio potencial en el mercado de la fuerza de trabajo del colectivo familiar.

Es asi que Cuellar (1990) advierte que estos enfoques tienen la misma estructura que el
modelo de Chayanov, donde el nivel de ingresos del jefe (o de los miembros adultos que
trabajan) determina la participaciéon econdmica de los otros miembros, especialmente de la
mujer, de forma tal que 1) si el ingreso del jefe (o familiar) es suficientemente alto para la
satisfaccion de las necesidades, la probabilidad de que la mujer (o lo menores) trabajen
disminuye; y por el contrario, 2) si los ingresos son bajos o insuficientes para la manutencion y
reproduccion del grupo, el colectivo se ve en la situacion de aumentar el nimero de miembros
que envia al mercado de trabajo, seguramente ordenando su salida en funcion de pautas guiadas
por valores (que determinan el numero y la secuencia en que entran los miembros al mercado de

trabajo) y de las caracteristicas de la demanda.

En sintesis, la idea anterior da cuenta del comportamiento de un sistema autorregulado,
en donde los ingresos de las familias urbanas equivalen a los recursos de las familias campesinas,
y la participacion laboral de sus miembros al volumen de actividad econdmica en la teoria de la

unidad econdémica familiar (Cuellar, 1990).

Ahora, a lo anterior se debe agregar el contenido de las caracteristicas de las familias
desde una perspectiva sociodemografica, donde los conceptos de ciclo, composicion de
parentesco del grupo, composicion por edad y sexo de sus miembros (incluyendo, composicion
de adultos y de menores, de consumidores y de productores) adquieren su lugar de forma que
puede explicarse la participacion laboral de los miembros también en funcidén de la etapa del
ciclo, el tamafio del grupo, la disponibilidad de fuerza de trabajo familiar, entre otros (Cuellar,

1990).

En este contexto surge la referencia a la obra de Garcia, Mufioz y de Oliveira (1985), en
la cual los autores sugieren el término “contextos familiares o domésticos” para dar cuenta del
contenido nuclear de la interaccion entre los aspectos econdmicos y sociodemograficos que
tienen incidencia sobre la oferta de fuerza de trabajo y la participacion laboral de los miembros

del hogar en ambientes caracterizados por el dominio de las relaciones de produccion
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capitalistas. Y es aqui donde Cuellar (1990), afirma que al tomar ambos ejes en conjunto, es
claro que son complementarios y que responden a la forma general chayanoviana. Es entonces,
que se plantea la validez de utilizar la idea de estrategias, ya que de manera similar a lo que
sucede con las familias rurales que carecen de tierra, en el caso de los sectores urbanos de bajos
ingresos no solo interesa estudiar los determinantes de la oferta de fuerza de trabajo y sus modo
de insercion en los mercados laborales, sino también las variadas formas de enfrentar situaciones

de balances negativos (Cuellar, 1990).

Desde esta perspectiva, y dependiendo de “los contextos de oportunidades” que
caractericen el medio en que se desenvuelven las familias pueden adquirir relieve estrategias, que
segin Cuellar (1990) pueden acentuar la resistencia (como el cambio de composicion de
parentesco de las unidades domésticas, es decir, el paso de unidades nucleares a extendidas, o la
emergencia de formas de auto organizacion de los grupos de bajos ingresos mediante el recurso
de redes de solidaridad, por ejemplo); o bien por el contrario, pueden mostrar acerca de la lucha

por la supervivencia (por ejemplo, la colocacion de algunos de sus miembros fuera de la unidad).

Cabe aclarar aqui, que la estructura de alternativas que el contexto local, regional o
nacional ofrece a las familias para el desarrollo de sus actividades, sugiere la idea de tener
presente las diferencias que podrian existir en los dmbitos espaciales a los que se puede hacer
referencia, asi como a las constelaciones de relaciones sociales presentes y al grado de desarrollo

del capitalismo (Cuellar, 1990).

Entonces para este autor, la generalizacion de los enfoques presentados hasta aqui es
posible en primer lugar, a partir de la especificacion del concepto de balance (donde este es el
resultado de comparar las necesidades que deben satisfacer con los satisfactores obtenidos
directamente o indirectamente por medio de la actividad econdémica desarrollada), luego con la
redefinicion del concepto de recursos ( es decir, cubriendo con el término todos los medios con
que cuenta la familia para satisfacer sus necesidades, incluyendo su propia fuerza de trabajo o los
ingresos que obtiene de su puesta en uso, los ahorros de que dispone, la tierra y otros medios de
produccion); y finalmente, haciendo la aclaracion del sentido que se le atribuye a la nocion de

“unidad economica familiar” o “unidad familiar”.
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2.5. La evidencia encontrada por los estudios sobre estrategias

Como se ha podido ver hasta el momento, muchos son los estudios acerca de las estrategias
implementadas por los hogares para hacer frente a la realidad de satisfacer las necesidades de sus
miembros, estos trabajos se diferencian entre si, ya sea por la manera en como definen
teoricamente el concepto de estrategias, o por la forma que realizan el abordaje empirico para su
analisis.

Es por esta razdén que a continuacidon se presentan de manera general algunos de los
resultados obtenidos por estos trabajos (resefiando basicamente los realizados a nivel de ciudades
o localidades), como forma de sintetizar la discusion tedrica desarrollada anteriormente, y sentar

las bases para un mejor entendimiento del fenomeno que esta investigacion quiere explicar.

Asi, muchos estudios desarrollados en México a partir de la segunda mitad de la década
de los ochenta evidenciaron una tendencia en el aumento de las tasas de participacion de la
fuerza de trabajo durante estos afos, es decir, hubo un aumento del nimero de trabajadores por
hogar. Este incremento afectd principalmente las tasas de participacion femenina, el empleo por
cuenta propia y el de pequefias empresas, asi como el de las actividades de servicios y

comerciales.

Las tendencias mencionadas fueron interpretadas como un indicio del impacto de la
crisis, particularmente en lo que se refiere a la disminucion de la demanda de mano de obra en el
sector industrial, y a un deterioro de las condiciones laborales durante la década de los ochenta.
Se hablaba entonces, de que México habia sufrido un proceso de reestructuracion econémica que

condujo a lo que se ha denominado terciarizacioén de la economia.

En este sentido el estudio realizado por Gonzélez de la Rocha y Escobar (1989), con base
en una muestra de hogares de clase trabajadora en la ciudad de Guadalajara, muestra que éstos
vieron mermado su nivel de vida, pero este descenso fue menor que el de los salarios reales, lo
cual fue posible gracias a la incorporacion de miembros adicionales a trabajos remunerados, ya
sea como asalariados, como auto empleados, o en el seno de las propias familias cuando estas se

organizan como unidades productoras de bienes y/o servicios para el mercado.
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Esta conclusion esta basada en que efectivamente se dio un aumento en el nimero de
trabajadores por hogar, pasando de 2.13 a 2.69 entre 1982 y 1985, aunque parte de este aumento
se debe a cambios en el tamafio y estructura de los hogares estudiados, es decir que este
incremento en la participacion laboral se da gracias a la incorporacion de miembros en edad de
trabajar y la retencion de miembros jovenes. Asi, los autores reconocen que el crecimiento de los
hogares se da en parte por via natural, pero afirman que desde la crisis de 1982 la incorporacion

de nuevos miembros capaces de generar ingresos ha sido clave para proteger el consumo.

En este sentido la opinidbn mdas generalizada acerca del aumento de la participacion
laboral durante la crisis de los ochenta sostiene que, como resultado de la disminucion del
ingreso de los hogares éstos se vieron obligados a llevar a cabo arreglos en su interior, y asi un
mayor numero de nifios, de mujeres y de personas en edad avanzada se vieron obligadas a
participar en actividades remuneradas (Tuirdn, 1990; Cortés y Rubalcava, 1992 Jusidman, 1994;

Garcia y Oliveira, 1994).

Siguiendo en la misma linea de analisis, Chant (1993) a partir de una encuesta realizada
entre 1982 y 1983 en Querétaro en 244 hogares, seleccion6 22 hogares del total los cuales fueron
entrevistados a profundidad en 1986. A partir de este trabajo, encontré que el incremento del
nimero de miembros del hogar que participaron en el mercado de trabajo fue muy reducido (de
2.1 a 2.3 entre 1982-1983 y 1986). Entonces a partir de los resultados, si bien la autora no
rechaza la idea de la existencia de estrategias por parte de los hogares, argumenta que existe un
punto en el nivel de ingresos en el cual los hogares no necesitan enviar mas miembros al
mercado de trabajo. La afirmacién anterior se respalda en el hallazgo de que hubo un aumento en
el ingreso de las mujeres y los miembros jovenes de los hogares, justificando asi el relativamente

pequeiio aumento en el nimero de perceptores de ingresos por hogar.

Pero Gonzalez de la Rocha (1989), haciendo referencia a este resultado encontrado en
Querétaro por Chant afirma que las oportunidades laborales de las mujeres en esta ciudad son
mucho mas reducidas que en Guadalajara lo que impone condiciones distintas a las estrategias

colectivas de las familias de esas ciudades.

Selby (1988) por su parte, a partir del estudio realizado a nivel nacional entre 1977 y
1979, el cual recopilé datos de 10,000 hogares de 10 ciudades del pais, concluye que la familia

mas grande tiende a estar mejor remunerada, tal éxito econdmico depende de la capacidad de
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incorporar a sus miembros a la fuerza laboral para reducir asi la proporciéon de personas
dependientes en los ingresos percibidos por ellos. Es decir, que la prosperidad de la familia
depende de ambos factores, tener suficientes nifios y animarlos a entrar a la fuerza laboral lo més

pronto posible.

En 1987 la informacion disponible hace que los resultados se centren en la ciudad de
Oaxaca, asi de una muestra de 604 hogares, el autor concluye que las familias en este afio eran
mayores que las de 1977, a pesar del decremento sufrido en las tasas de fecundidad urbana en
toda la Republica, y demuestra que las mejores condiciones de vida siguen siendo para aquellos
grupos domésticos mds grandes. Cabe aclarar aqui que el tamafio de los hogares esta
positivamente relacionado a la complejidad de los grupos domésticos con relacion a su

composicion (Selby, 1989).

Entonces las tendencias de 1977 contintian para 1987, asi las familias de los primeros tres
quintiles de ingresos en la primera toma de informacién tenia un promedio de 1.29 miembros en
la fuerza de trabajo, y para 1987 estas familias tenian 1.55 miembros. Para las familias de los
quintiles superiores las diferencias fueron mayores, en 1977 tenia 1.6 miembros en la fuerza
laboral mientras que 1987 dichas familias tenian 2.27. El autor recalca que los ingresos
monetarios no eran sustancialmente mas altos en el segundo momento investigado, pero el

ingreso global de la familia no habia disminuido tanto como el ingreso individual.

Por otro lado, una investigacion iniciada en 1987 en la ciudad de Tijuana donde se
estudio a los sectores populares, muestra que todas las familias sin excepcidon han experimentado
una baja en el nivel de vida que llevaban antes de 1982, lo cual trajo como consecuencia que
otros miembros de las familias se incorporaran al mercado laboral para aumentar los ingresos
familiares. Las mujeres, ya sean esposas o hijas mayores, se emplean en la maquila o en el
comercio e incluso desarrollan actividades por cuenta propia, también los nifios en edad escolar
se ocupan en diversas actividades relacionadas basicamente con el sector informal del comercio

o servicio (De la Rosa, 1989).

Dentro de los resultados hallados en este trabajo cabe resaltar una de las conclusiones a
las que llega el autor, el tipo de familia tiene un papel importante dentro de este estudio, ya que
las familias extensas tienen un caracter binacional que les habilita el acceso a dolares y a

servicios a los que no tendrian acceso de otro modo.
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Otro trabajo que se debe mencionar, es el realizado por Tuiran (1992) a partir del analisis
de la informacion de una encuesta de panel realizada por le Instituto Nacional del Consumidor a
una muestra de hogares de bajos ingresos de la Ciudad de México entre junio de 1985 y febrero
de1988. A partir de este analisis encontré que en un contexto de salarios decrecientes y bajos, la
mayor participacion de los miembros del hogar en actividades remuneradas constituy6 una de las
estrategias mas comunmente empleadas para proteger el ingreso familiar o contener su caida,
mostrando asi una tendencia creciente en el nimero promedio de perceptores de ingreso por

hogar en todos los estratos.

Entonces, para cuantificar la proporcion de miembros de los hogares masculinos y
femeninos que participan en actividades econdmicas, Tuiran construy6 un indice de utilizacion
de la fuerza de trabajo del hogar. Para esto, clasific6 a los hogares de acuerdo a si hacian uso
total de su fuerza de trabajo disponible, si usaban sélo una parte de su fuerza de trabajo, o no
utilizaban su fuerza de trabajo. A partir de lo anterior descubre que el porcentaje de hogares
donde las mujeres participaron en actividades remuneradas, tanto en actividades fijas como no
fijas, aument6 en la mayoria de los grupos entre 1985 y 1988, mientras que el porcentaje de
hogares que utilizaron su fuerza de trabajo masculina en ocupaciones fijas disminuy6 durante el
mismo periodo. Asi, el resultado final muestra que el aumento del nimero promedio de
perceptores de ingresos por hogar fue posible gracias a la incorporacion de fuerza de trabajo en
ocupaciones no fijas, es decir, con ingresos y condiciones de trabajo inestable, lo cual resulta

mas claro en los estratos de menores ingresos.

En otro estudio realizado para la Ciudad de México, Beneria (1992) concluye a partir de
los datos obtenidos, que a pesar del esfuerzo por incrementar la participacion de diversos
miembros de la familia en actividades remuneradas, queda una buena proporcion de fuerza de
trabajo sin explotar, que estaba subempleada o trabajando al margen, este grupo incluye hombres
y mujeres de todas las edades que no podian encontrar un trabajo de tiempo completo o que se

encontraban buscando mejores oportunidades de empleo y de condiciones laborales.

En conclusiéon, y a partir de lo visto hasta el momento se podria decir que la
intensificacion en el uso de la mano de obra disponible en los hogares es una consecuencia

directa del deterioro en las condiciones econdmicas de los sectores mas desfavorecidos del pais,
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quienes para defender sus niveles de vida no tienen otra opcidon que recurrir al trabajo femenino,

a la de los viejos y de los miembros en edad escolar (De Barbieri, 1989).

Si bien lo anterior parece ser cierto a la luz de los resultados mostrados, esta afirmacion
deberia relativizarse, asi y de acuerdo con Rubalcava (1998) no todos lo hogares experimentan
de la misma manera estos cambios en su organizacion interna, ya que las condiciones

econdmicas son cambiantes no solo en el tiempo sino también en el espacio (Rubalcava, 1998).

2.6. El hogar y la familia en la investigacion sociodemografica

A lo largo de las paginas precedentes se ha mencionado de manera reiterada que la estructura de
los hogares segun sus caracteristicas particulares, se supone moldeada por las correspondientes
condiciones de cada grupo doméstico e influida, a su vez, por las especificidades de las areas
econdmicas, demograficas y socioculturales definidas. Por tal razén, se dedicaran los Capitulos
IIT y IV de este trabajo a la descripcion de los factores mas relevantes del desarrollo econdmico
durante las décadas de los ochenta y noventa en México en general, y de Tijuana y Monterrey en
particular, como forma de dejar claro las diferencias entre ambas ciudades y sentar las bases para
el analisis posterior. Se entiende que es la mejor manera de hacerlo, porque las tendencias
mencionadas no se concretan del mismo modo en todos los hogares, aunque se podria afirmar
que siempre alteran sus organizaciones domésticas, y condicionan las capacidades del grupo para
aprovechar las oportunidades que ofrece su entorno micro regional y comunitario (Cortés y

Rubalcava, 2002).

Ahora, antes de entrar de lleno en esa perspectiva de analisis pero teniendo en cuenta lo
anterior, es fundamental entender y ser conciente de que el hogar y la familia constituyen formas
de agrupacion social cuya constitucion se basa principalmente en las relaciones de parentesco
que existen entre sus miembros, ya sean estas consanguineas, politicas o por afinidad, y como
esta aproximacioén implica mucho mas que una mera definicidn conceptual resulta necesario
realizar una serie de consideraciones acerca de la unidad de andlisis que aqui se propone como

central, de forma tal que se entienda el desarrollo 16gico que subyace a esta investigacion.

Asi, algunos estudios han sefialado la necesidad de reconocer la emergencia, permanencia

y cambio de los arreglos familiares especificos, cuya composicion y organizacion interna pueden
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estar muy alejadas de lo que se observa en el modelo nuclear de familia, y sugieren ademas que,
las implicaciones econdmicas, politicas y sociales de la existencia de estos arreglos familiares
pueden ser muy importantes (Buvinic, Yossef y Von Elm, 1978; Buvinic, 1990; Oliveira,

Eternod y Lopez, 1999).

Como unos de los primeros esfuerzos por integrar el tema de la familia en los estudios de
poblacion en América Latina y en el Caribe se debe reconocer en los afios cincuenta a los
estudios sobre fecundidad realizados para la region del Caribe, los cuales toman una importancia

renovada a partir de los afos setenta (Garcia, 1984).

Si bien las diferentes lineas de investigacion han privilegiado una diversidad de objetos
de investigacion, comparten la caracteristica comun de considerar a la familia o al hogar ya sea
como objeto principal de estudio, como unidad de analisis, o como ambito contextual que
reelabora los condicionantes de la estructura social e influye sobre el comportamiento de sus

miembros (Acosta, 2000).

Asi, se pueden identificar cuatro grandes lineas de investigacion, las cuales pueden
aportar elementos importantes para este trabajo, a saber: 1) la demografia formal de la familia y
el hogar, 2) la investigacion sobre trabajo, ingresos y familia, 3) los estudios sobre familia y

género, y por ultimo, 4) los estudios sobre las estrategias familiares.

La demografia formal de la familia y el hogar podria ser definida como la subdisciplina
de la demografia que estudia la estructura (tamafo y composicion) de las familias, hogares o
unidades residenciales, asi como sus condicionantes y consecuencias (Burch, 1976), misma que

tuvo su desarrollo més importante en la década de los setenta (Acosta, 2000).

Dentro de esta linea de investigacion los hallazgos son bastos e importantes, pero a modo
de ejemplo se pueden citar aquellos que se entienden son relevantes para este trabajo. En primer
lugar, el hogar nuclear result6 ser el tipo predominante, y su tamafo estd muy relacionado con
los niveles de fecundidad observados en los diferentes contextos, sin embargo los resultados
permitieron también asegurar que el hogar extendido constituia un fenomeno social digno de ser
tomado en cuenta, y que en estos hogares, el componente no nuclear contribuia de manera

significativa al tamafio de la familia.
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Los diferentes trabajos mostraron que, tanto el tamafio como la composicion de la familia
estan relacionados con su ciclo vital, utilizando casi siempre la edad del jefe del hogar como
indicador de éste. También se observo que al aumentar la edad del jefe del hogar, la participacion
en el tamafio del hogar del grupo formado por otros parientes se relaciona inversamente con la
presencia de los estratos formados por los conyuges y por los hijos, lo que es indicativo de que se
da un proceso de sustitucion de los miembros que por diferentes razones abandonan el hogar

(Acosta, 2000).

Es importante sefialar la posibilidad de que los hogares se constituyan en hogares
extensos en alguna etapa de su desarrollo vital, aunque en un corte transversal (censo o

encuesta), se capte solamente un porcentaje relativamente pequeno de este tipo de hogares.

Al tomar en consideracion la edad de los jefes de hogar, se observo que entre los hombres
las tasas mads altas de jefatura estaban en las edades intermedias, mientras que las mujeres se

concentraban en las edades mas avanzadas.

También la prevalencia de la familia extendida fue mayor entre las jefas y el tamafio de
estos hogares resulto menor, comparado con los nucleos familiares con jefatura masculina. En
relacién con el estado conyugal de los jefes del hogar, se encontrd que aquellos con jefatura
masculina predominan entre los jefes casados y que el tamafio del hogar en este grupo es mayor,
comparado con los demas estados civiles (soltero, viudo, divorciado y separado), en los que

predominé, en cambio, la familia extendida (Acosta, 2000).

Los resultados anteriores permitieron de alguna manera, poner en tela de juicio la
hipotesis de la existencia y aumento de la familia nuclear tradicional en América Latina como
respuesta a procesos de urbanizacion, industrializacién y modernizacion de las sociedades. Si
bien las unidades domésticas nucleares predominan en los diferentes contextos estudiados en
estos trabajos, los porcentajes encontrados de otros tipos de familias (ya sean uniparentales,
familias sin hijos, familias extendidas y compuestas) son significativos, y en la actualidad podria

decirse que continilan aumentando (Arriagada, 2007; Jelin, 2007; Sunkel, 2006).

El tema de la familia y de los aspectos relacionados con su estructura (tamafio,
composicion de parentesco y ciclo vital) y su organizacion interna, han estado presentes de

manera particular en México en la segunda linea de investigacion identificada, donde se ha
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privilegiado especialmente el analisis de la participacion laboral de los diferentes miembros de la

familia.

En este sentido, el hogar es visto por Garcia, Mufioz y de Oliveira (1983) como un ambito
social donde los individuos organizan, en armonia o en conflicto, diversas actividades necesarias
para la reproduccion de la vida inmediata. La pertenencia a un hogar supone una experiencia de
vida en comun, de esta manera cada miembro encuentra multiples estimulos u obstaculos a su

accion individual.

Entonces, si bien el ciclo vital de la familia se entiende como uno de los ejes ordenadores
del andlisis de la participacion familiar en el mercado de trabajo, este se combina con otros
elementos, como la insercion laboral del jefe del hogar y su condicion de hombre o mujer, que
constituyen el eje econdémico para construir el concepto de “contextos familiares”, lo anterior en
un intento de aprehender las necesidades reales de las familias y entender, tanto la disponibilidad
de mano de obra familiar como los niveles de participacion laboral (Garcia, Mufioz y de

Oliveira, 1983).

Si bien estos autores restringen en forma intencional su analisis a la participacion
econémica de los miembros del hogar, reconocen la importancia que para la reproduccion
cotidiana y generacional de la familia tienen otras actividades como el trabajo doméstico, la

produccion de subsistencia y las redes familiares y locales de ayudas (Acosta, 2000).

Por otro lado, existen una serie de trabajos que estudian los efectos de los procesos a
nivel macro sobre el mercado de trabajo, asi la evidencia apunta hacia un estancamiento del
proceso de asalarizacion de la mano de obra y al surgimiento de diversas formas de ocupaciones
por cuenta propia, y reconocen la creciente participacion de las mujeres en general, y de las
mujeres casadas en particular en las actividades extradomésticas en un contexto de deterioro de
los niveles de vida y de las oportunidades de empleo masculino. Estos hallazgos han sido
documentados en varios trabajos, y han motivado la investigacion acerca de los condicionantes
del trabajo extradoméstico femenino y de la situacion social de las mujeres al interior de los
diferentes arreglos familiares, incluidos los encabezados por mujeres (Garcia y De Oliveira,

1994; De Oliveira, Eternod y Lopez, 1999).
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Desde esta perspectiva, se debe decir que la presencia del género en los estudios
sociodemograficos sobre la familia en América Latina y en México es reciente, y apenas

comienza a adquirir relevancia analitica a finales de los ochenta.

En este sentido, De Oliveira, Eternod y Lopez (1999) han esgrimido la idea de que el
desarrollo y la consolidacién de una perspectiva de género en los estudios de poblacion han
provocado, y en caso contrario deberian impulsar una redefinicion de las tematicas analizadas en

la sociodemografia de la familia a partir de los siguientes cuestionamientos:

1) considerar el papel central de las mujeres en procesos generadores de bienestar

familiar que trascienden el espacio de la unidad doméstica;

2) la necesidad de subrayar la existencia de la diversidad de arreglos familiares en
México y el reconocimiento de aquellos que se alejan del modelo tradicional de familia nuclear
encabezada, controlada y mantenida econdmicamente por un vardn, ademds de distinguir las

diferencias entre sectores, grupos €tnicos y regiones;

3) la necesidad de criticar la vision tradicional que presenta a la unidad doméstica como
un grupo de individuos que comparte, sin conflictos, los mismos intereses y de reconocer las
asimetrias existentes en el ejercicio del poder entre hombres y mujeres, entre generaciones y

entre categorias de parentesco; y

4) poner en duda el supuesto de que la division del trabajo que asigna a las mujeres los
espacios privados y a los hombres los espacios publicos es algo naturalmente determinado,
asociado con las diferencias bioldgicas existentes entre hombres y mujeres, y el reconocimiento
de que la valoracion social de la maternidad, como un aspecto central de la identidad femenina,

es un elemento 1til para entender las formas que adquiere la subordinacion social de las mujeres.

Entonces, en relacion con la investigacion sobre hogares con jefatura femenina las
autoras sefialan que, aunque en la mayor parte de los trabajos existentes la jefatura femenina no
es considerada todavia como objeto de estudio, los resultados que se han obtenido acerca de los
diferentes aspectos del problema, asi como su presencia social cada vez mayor en México, han

generado un creciente interés en el estudio de este tipo de arreglo familiar.

Su andlisis ademas, es considerado crucial porque presenta evidencia de cambios en los

roles familiares tradicionales y del papel activo de las mujeres en la organizacion y manutencion
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de las unidades domésticas, y porque enfatiza la posibilidad de la existencia de patrones

alternativos de autoridad familiar (De Oliveira, Eternod y Lopez, 1999).

En definitiva, el desarrollo de la perspectiva de género a partir de los ochenta ha
estimulado para algunas autoras, el surgimiento de dos tematicas (la dindmica familiar y los
hogares con jefatura femenina), cuyas interrogantes estan directamente asociadas con la
necesidad de profundizar en el conocimiento acerca de los cambios ocurridos en la condicion

social de las mujeres.

Por ultimo, se hard referencia a una linea de investigacion en la que diferentes disciplinas,
principalmente la sociologia, la sociodemografia, la antropologia social y la historia, han
privilegiado el analisis de las diversas actividades que llevan a cabo los diferentes miembros de
la familia para hacer posible, en su interaccion con la estructura social y econdmica, su

reproduccion cotidiana y generacional.

Asi, a este conjunto de actividades se les ha denominado de diversas maneras: estrategias
de supervivencia, estrategias de sobrevivencia, estrategias de reproduccién o estrategias
familiares de vida, esto dependiendo del interés especifico y de la orientacion tedrico —
metodoldgica de los estudios llevados a cabo por los diferentes autores. Cuestion que se

profundizard en el capitulo siguiente.

En términos generales, esta linea de investigacion ha sido util para entender el papel
central de los hogares en la reproduccion de la fuerza de trabajo y en el proceso mas amplio de la
reproduccion social, como la distribucion en el interior del hogar de los costos asociados a esos

procesos sociales entre miembros de diferentes géneros y generaciones.

Estos estudios muestran que el trabajo doméstico y extradoméstico, la produccion de
bienes para el mercado y para el autoconsumo, la migracion y la construccién y mantenimiento
de las redes familiares y sociales de apoyo, constituyen los principales recursos disponibles en
los hogares, sobre todo aquellos de bajos ingresos, para hacer posible su reproduccion cotidiana

y generacional.

Ademas de lo anterior, existen trabajos en los que también se reconoce la influencia de
las caracteristicas vitales de los hogares (el tamafio, la composicion de parentesco y el ciclo vital

familiar) en la disponibilidad y el uso de la fuerza de trabajo de los diferentes miembros del

- 69 -



hogar, y en las posibilidades para construir y mantener en buen estado a las redes de relaciones
sociales. Estas ultimas, constituyen para algunos autores un componente fundamental de las
estrategias de los hogares mas pobres, de hecho en algunos trabajos se sugiere que la situacion de
desventaja social de los hogares con jefatura femenina puede ser explicada en parte por las
restricciones impuestas por la propia estructura familiar de estos hogares, y que se manifiesta en

restricciones para mantener funcionando a las redes de relaciones sociales.

2.7. El hogar como unidad de analisis

Si bien, como se vio anteriormente tanto la aproximacion tedérica como empirica ha sido y es
diversa, en la actualidad existe consenso en la investigacion sociodemografica en considerar a la
estructura familiar como una estructura dindmica que ejerce funciones de mediacion entre los
niveles individual y estructural, aunque conserva sin embargo, su propia especificidad (Garcia,

Muiioz y de Oliveira, 1982 y 1983; Lerner y Quesnel, 1982; Tabutin y Bartiaux, 1986).

En este sentido, y retomando a Salvia (1995) resulta pertinente reivindicar a las relaciones
domésticas y familiares como una unidad de anélisis valida para el estudio de lo social. Para ello,
tal unidad de andlisis pensada como totalidad compleja y dindmica, debe incluir las dimensiones
relacionales familia / sociedad y familia / individuo, asi como una dimension analitica capaz de

articular ambos campos.

En este momento, se debe hacer explicito que si bien el concepto de unidad doméstica en
particular, alude a una organizacion estructurada a partir de redes de relaciones sociales
establecidas entre individuos unidos o no por lazos de parentesco, que comparten una residencia
y organizan en comun la reproduccion cotidiana; y el concepto de familia como se vio mas
arriba, remite a una institucion constituida a partir de relaciones de parentesco normadas por
pautas y practicas sociales establecidas; la institucion familiar como espacio de interaccion
rebasa la unidad residencial, pero como ambito privilegiado de la reproduccion biologica y de la
socializacion primaria de los individuos puede implicar la corresidencia (De Oliveira, Eternod y

Lépez, 1999).

Entonces, las relaciones entre géneros y generaciones presentes en el seno de las unidades

domésticas y de las familias, involucran aspectos materiales, afectivos y simbolicos. Estas
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relaciones pueden generar conflictos y solidaridades que al intervenir en los grados de cohesion,
dan mayor o menor continuidad a las familias y a las unidades domésticas (De Oliveira, Eternod

y Lopez, 1999).

Asi, la constitucion de estos dambitos y los patrones que rigen su cambio, resultan de la
combinacion de elementos ideologicos, de formas de ejercicio del poder y, en frecuentes
ocasiones, del uso de la violencia basada sobre todo en formas de autoridad y division sexual del

trabajo generadas cultural y socialmente (De Oliveira, Eternod y Lopez, 1999).

Entonces como se dijo anteriormente, el concepto de unidad doméstica generalmente se
refiere al grupo de personas que comparten una vivienda y un presupuesto comun para satisfacer
sus necesidades basicas. Pero en el seno de las unidades domésticas, en la mayoria de los casos
se encuentran vinculos de parentesco (casi siempre existe un nucleo de reproduccion biologica),
aunque también se dan casos en los que los corresidentes no son familiares (Margulis y Tuirén,

1986).

Si bien en un principio la investigacion se orient6 basicamente al estudio de las familias
tomando como punto de partida su corresidencialidad, actualmente existe consenso respecto a
que no en todas las sociedades la organizacion familiar se limita al &mbito residencial. Esto se da
porque, dependiendo de las normas predominantes la existencia de redes de intercambio y de
solidaridad entre pariente y amigos llegan a trascender los limites de la vivienda (Lerner y

Quesnel, 1989).

Otro recordatorio que se debe hacer en este punto es acerca de la diferencia entre los
conceptos de familia y hogar, como ya se menciond el concepto de hogar se restringe al &mbito
residencial en el que los individuos se organizan generalmente con lazos de parentesco, aunque
no exclusivamente, y comparten un presupuesto comun para lograr su reproduccion cotidiana y

generacional.

También se debe hacer hincapié, en que la investigacion sobre los distintos aspectos de
las familias ha servido de base para la relativa a los grupos domésticos. Al estudiar a los hogares
necesariamente se hace referencia a conceptos que tienen intima relacioén con la familia, tal es el
caso del ciclo de vida familiar cuya aproximacion mas comun es la edad del jefe del hogar y el

tipo de hogar, basado este ultimo en la composicidon de parentesco.
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Entonces, el entender a la unidad doméstica, grupo doméstico u hogar (conceptos que
seran entendidos como sindnimos en este trabajo), como el grupo de personas que comparten una
residencia y un presupuesto comun para la satisfaccion de las necesidades basicas, lleva implicito
basicamente la aceptacion de dos supuestos, el primero relativo a que el hogar es la unidad de
consumo lo cual implica que este se realiza dentro de los limites del hogar, y segundo, que el

ingreso se distribuye entre todos los miembros, por lo que no se consume individualmente.

Teniendo en cuenta lo anterior y de acuerdo a lo planteado por R. Wong (1982), al
realizar andlisis a nivel de la unidad doméstica se debe prestar atencion a la estructura interna de
poder y de distribucion dentro de los hogares, pero también se debe tener presente, si fuera el
caso, la forma y la medida en que otros hogares influyen en los procesos de produccion y
consumo. Segun esta autora, la investigacion no se deberia limitar al hogar como unidad de
analisis, sino que se deberia dirigir a la identificacion de diferentes unidades (hogar, vecindario,

pueblo, etc.) que pueden responder a distintas clases de consumo y necesidades de reproduccion.

2.8. El hogar como sistema complejo

De acuerdo con Rublacava (1998), decir que los hogares son sistemas solo remite de acuerdo a la
critica de Garcia, a la idea de que estd conformado por “un conjunto organizado, organizacion
que no es otra cosa mas que las relaciones entre sus elementos. La representacion grafica usual
del sistema es una serie de cajas con entradas y salidas, sin embargo las propiedades estructurales

del sistema no son representables a partir de esos flujos” (Garcia, 1993, citado en Rubalcava

1998).

“Los elementos de un sistema complejo son heterogéneos (pueden pertenecer a distintas
esferas de la realidad y estar sujetos a procesos con distintas temporalidades) y se mantienen en
permanente interaccion. El sistema como totalidad es abierto, es decir esta sujeto también a

interaccion con su medio circundante” (Garcia, 1993, citado en Rubalcava, 1998).

Es asi que segun Rubalcava (1998), la estructura del sistema es central para la teoria
porque es la que permite seguir su rastro como ente dinamico y lo que a su vez posibilita analizar
su historia, esta de acuerdo a la autora, puede resumirse como sigue: “1) periodos de “estabilidad

dindmica” (estacionarios) en los que el sistema absorbe los cambios en las condiciones de su
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entorno (perturbaciones), 2) los cambios en su entorno producen fluctuaciones en el sistema y lo
llevan a tratar de equilibrarse mediante mecanismos compensatorios, 3) el sistema sufre
desestabilizaciones que obligan a buscar una nueva estructura, y finalmente, 4) mediante
procesos de autoorganizacion encuentra un nuevo estado estable (més resistente ante el entorno)

que le permite continuar su historia”.

“Un sistema complejo actua como una totalidad organizada a partir de interrelaciones entre
elementos del sistema (subsistemas) que desencadenan procesos de funcionamiento
(concatenaciones de eventos en el tiempo)” (Garcia, 1993 citado en Rubalcava, 1998). “Los
procesos son relaciones que se establecen a partir de inferencias fundamentadas en el marco
conceptual del investigador, estos procesos forman la estructura del sistema” (Garcia, 1993?

citado en Rubalcava, 1998).

Es asi que, “...por funcionamiento del sistema se entenderd al conjunto de actividades
que éste lleva a cabo como totalidad organizada, mientras que funcidn se refiere a la accion que
ejerce uno de los subsistemas sobre el comportamiento del sistema. La articulacion entre funcion
y funcionamiento implica una interaccion dialéctica entre el sistema y sus subsistemas” (Garcia,

1993 citado en Rubalcava, 1998).

Desde esta perspectiva es imposible definir al sistema en el vacio, su dinamismo solo se
entiende como parte de la totalidad que forma con el medio que lo rodea. Las condiciones de
contorno son esenciales para la comprension del sistema y en ellas actuan multiplicidad de
influencias que no pertenecen a los subsistemas sino a factores no incorporados en su definicion

(Rubalcava, 1998).

Queda claro entonces, que el sistema esta enlazado a su entorno mediante flujos que en
ambos sentidos condicionan su funcionamiento. En el entorno quedan contenidos tanto cambios
dentro del sistema, en variables que afectan a los subsistemas pero que no se tomaron en cuenta
al definirlos, como una multiplicidad de interacciones del sistema con el medio, que modifican

por igual al sistema y a su circunstancia (Rubalcava, 1998).

Entonces, y de acuerdo con Rubalcava (1998) el hogar como grupo humano puede
analizarse como sistema a partir de los individuos (los que integran el grupo doméstico) y sus
bienes materiales (patrimonio del grupo); los miembros del grupo se articulan entre si, con los

demas de su comunidad y con sus bienes, a través de relaciones que definen las necesidades, los
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recursos y las posibilidades al alcance del grupo. Estas relaciones se postulan como subsistemas
y forman parte de la historia del hogar. El tiempo transforma estas relaciones y sus
transformaciones producen a su vez cambios en el funcionamiento del hogar. Asi, entre los
miembros de un hogar existen diversas relaciones posibles de ser estudiadas, por ejemplo la
relacion consumidor — productor, perceptor — no perceptor de ingreso, relaciones de parentesco,

participacion en la produccion o en la reproduccion.

En definitiva, la estructura del hogar se genera por las relaciones entre los procesos que se

originan dentro de cada subsistema y por las interacciones entre los subsistemas (Rubalcava,

1998).

Como se podra ver en el proximo capitulo, a partir tanto de la revision tedrica como de
los hallazgos de algunas de las investigaciones, las necesidades y los recursos disponibles para
cubrirlas son, ya sea de manera explicita o implicita, tema central de los trabajos sobre

estrategias.

Es por lo anterior, y por el interés propio de este trabajo, que se toma la propuesta de
Rubalcava (1998) de centrar el anélisis en tres de los subsistemas internos al sistema complejo

del hogar: 1) las necesidades, 2) los recursos y 3) las posibilidades.

“Los tres se consideran definidos por relaciones y procesos que surgen del propio grupo
doméstico, o bien de su interaccion con otros hogares y con el medio circundante. Las relaciones
entre los tres subsistemas determinan la estructura del sistema, pero dicha estructura es s6lo una
de las que el sistema puede adoptar en funcion de sus flujos de intercambio con el entorno, flujos

de “entradas” y “salidas” a través de su frontera” (Rubalcava, 1998:77).

La autora aclara que la adopcion de esta metodologia acarrea tres particularidades, a
saber: 1) los tres (subsistemas) incorporan elementos propios del hogar y elementos de sus
entorno; 2) en principio los tres pueden actuar incrementando o reduciendo el ingreso del hogar;
3) como el término oportunidades parece estar cargado hacia un significado positivo propone el

uso del termino “posibilidades” que es mas neutro (Rubalcava, 1998:78).
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Las necesidades de los hogares

Entonces, las necesidades desde esta propuesta pueden apreciarse a partir de la
conformacion del grupo doméstico, es decir que no solo se debe tomar en cuenta el tamafio de la
familia, sino que se tiene que considerar el sexo, la edad y la ocupacion de los individuos que

conforman en grupo.

Los recursos de los hogares

Los recursos, por su parte son definidos a partir de la escolaridad y la capacitacion para el
trabajo, ya que estos son unos de los determinantes del nivel de ingresos de los hogares, y las
personas que puedan generar ingresos extras constituye un elemento importante para enfrentar la
satisfaccion de las necesidades del grupo. Ademads de lo anterior se debe tener en cuenta que el
grupo puede explotar industrial o comercialmente bienes materiales para obtener ingresos (la
tierra y el capital), o puede recibir otro tipo de apoyos como remesas, transferencias, becas,
pensiones, subsidios, entre otros (Rubalcava, 1998). Ademds de que en determinados casos,
donde la fuente de informacion y el enfoque analitico asi lo permitan, se deberian tener en cuenta

las redes de relaciones, sean estas familiares, sociales o politicas.

Las posibilidades de los hogares

Por ultimo, las posibilidades hacen alusion a que un hogar puede tener necesidades y
recursos para satisfacerlas, pero sin embargo, ante un evento improvisto verse obligado a
redefinir las necesidades o hacer efectivos recursos humanos y materiales que no habia
considerado utilizar. En este sentido, es evidente que el hogar no podra movilizar los recursos si
el entorno no ofrece las oportunidades de hacerlo, es decir, que los hogares que no posean lo que
su entorno demanda no estaran en condiciones de obtener lo requerido a pesar de sus “recursos”

y “necesidades” (Rubalcava, 1998).
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Por lo tanto, “si se considerar a la familia como un sistema complejo en el que interactiian
los subsistemas de necesidades, recursos y posibilidades, las medidas de politica formarian parte
de las condiciones de contorno, pero como se vio mas arriba, estas interactuan con el sistema
pero quedan fuera de su frontera. El hogar estd inmerso en una realidad con la cual mantiene
flujos de intercambio (humanos, naturales, econdmicos, culturales, entre otros). Las redes
sociales y comunitarias con las que se vincula y la localizacion regional del hogar imponen

limites a sus funcionamiento como sistema” (Rubalcava, 1998:82).

2.9. Criticas y redefiniciones sobre el concepto de estrategias

A pesar de lo visto hasta el momento, en un articulo publicado por Gonzalez de la Rocha,
Escobar y Martinez Castellano en 1990, se sugiere que el enfoque que analiza las estrategias de
adaptacion de las unidades domésticas al contexto urbano ha llegado al limite de su utilidad,
proponiendo volver a repensar los problemas que este paradigma abord6 y las areas en las cuales

no ha podido incursionar (Gonzélez de la Rocha, Escobar y Martinez Castellano, 1990).

En este sentido, si bien los autores argumentan que este enfoque se desarrolld a partir de
una critica a los estudios que subrayan el caracter marginal o desorganizado de la estructuracion
de la pobreza por parte de antropologos que estudiaron la racionalidad social del proceso de
adaptacion a circunstancias especificas (econdmicas y politicas) de distintas regiones y ciudades;
destacan que el enfoque que veia a los pobres urbanos de los asentamientos irregulares
(supuestos migrantes recientes) como ajenos a la cultura y a la estructura social urbana moderna,

ha caducado definitivamente (Gonzalez de la Rocha, Escobar y Martinez Castellano, 1990).

Por otro lado, argumentan que los estudios sobre el llamado sector informal sirvieron,
primero para mostrar la articulacion estrecha de las actividades mas miserables y aparentemente
resquiciales con las empresas mas capitalistas y modernas, y segundo para sefialar que en
algunos casos, era imposible concebir estas unidades como parte de una subclase especifica
distinta de la clase obrera formal o de los empleados de servicio. Asi, la movilidad laboral, la
heterogeneidad ocupacional dentro de las unidades domésticas y el ciclo doméstico son todas
influencias que contrarrestan la segmentacion de los mercados de trabajo (Gonzélez de la Rocha,

Escobar y Martinez Castellano, 1990).

-76 -



Lo anterior, junto con la evidencia encontrada en distintos paises estaria significando que
cuanto mas heterogénea y amplia es la economia local menos segmentadas o estratificadas en
subclases se encuentran las unidades domésticas urbanas, y que hablar ya sea de grupos o
estratos marginales, informales o de clase obrera industrial moderna, es empobrecer el marco
analitico y aislar unos cuantos elementos sociales (de origen, ocupacionales, de nivel
socioecondmico), cuando en realidad la totalidad doméstica muestra que se actia tanto en lo
informal como en lo formal, en la industria moderna y en el autoempleo (Garcia, 1985; Gonzalez

de la Rocha, Escobar y Martinez Castellano, 1990).

Ademas, en el trabajo se subraya que los enfoques prevalecientes hasta 1986, derivados
sobre todo de la antropologia y la sociologia han hecho hincapié en el caracter colectivo de la
unidad doméstica (Moser, 1981; Bilac, 1978; Jelin, 1977; Garcia, 1983). Asi, este caracter
colectivo se refleja tanto en la organizacion interna en la que participan varios miembros donde
hay una clara division del trabajo seglin posicion, sexo y edad, ademas de en el caracter colectivo
y social del producto de esta organizacion, concebido como la reproduccion diaria y generacional

de los trabajadores en términos fisicos, sociales y culturales.

Este enfoque que segin los autores podria llamarse de racionalidad colectiva, se ha
contrapuesto en los ultimos afios a otro proveniente de la demografia, el cual subraya la
racionalidad individual de la asociacion doméstica (Ojeda de la Pena, 1986). Este segundo
enfoque explica por ejemplo, por que los adultos jovenes se separan de sus familias de origen y
forman nuevas, o por qué a los hombres adultos les conviene vivir en familia (Gonzélez de la

Rocha, Escobar y Martinez Castellano, 1990).

Entonces, a partir de lo anterior Gonzalez de la Rocha, Escobar y Martinez Castellano
(1990) proponen la utilizacién de un marco analitico donde el conflicto, la violencia y el malestar
han sido identificados por una doble necesidad contradictoria: por la mayor dependencia
individual del trabajo de otros miembros de la unidad doméstica, y al mismo tiempo por el
creciente divorcio entre los preceptos ideologicos y las realidades de una division social del
trabajo forzada por la crisis. De esta manera, se plantea que las estrategias de supervivencia y el
conflicto son como las dos caras de una misma moneda, y como tales son susceptibles de ser

analizadas de manera conjunta. La unidad que pone en marcha una estrategia de supervivencia
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no esta al margen de las relaciones de poder que se entablan entre los géneros y las generaciones,

sino que mas bien, ésta es edificada sobre los cimientos de tales relaciones.

Dentro de este marco de analisis, sugieren que los resultados se desglosen en dos grandes
grupos, por un lado los que muestran el éxito relativo de la racionalidad colectiva doméstica en
el establecimiento de estrategias de defensa de los niveles de vida y consumo, y por otro lado los
que muestran como el deterioro de la posicion de ciertos miembros individuales y de las
condiciones de trabajo inciden sobre el conflicto, la violencia y un deterioro general de la vida

doméstica.

Lo anterior se plantea a raiz de que se ha visto que no todos los hogares muestran
resultados balanceados en cuanto a su capacidad estratégica y su deterioro interno. Asi por
ejemplo, son los hogares jovenes los menos capaces de echar a andar estrategias colectivas y de
defender su nivel de vida, y los que por tanto muestran mayor deterioro (Gonzélez de la Rocha,

Escobar y Martinez Castellano, 1990).

En este sentido, los autores sugieren que los analisis de racionalidad colectiva sean
detalladamente contrapunteados por un enfoque que permita conocer de cerca las condiciones
reales de vida de estas familias, asi como la variacion en las relaciones de poder para los distintos

miembros de las mismas.

Siguiendo con la revision de las criticas o cuestionamientos al concepto de estrategias de
los hogares, no se debe dejar de mencionar a Selby (1990), quien en un trabajo realizado a partir
de dos investigaciones ya resefladas en paginas anteriores, una realizada a nivel nacional entre
1977 y 1979 y otra centrada en la ciudad de Oaxaca en 1987, detalla una serie de problemas que

surgen al aplicar el concepto de estrategias en los estudios sobre los grupos domésticos.

El autor reconoce que existe una solucion general (o cultural) que adoptan los grupos
domésticos, misma que les sirvié durante los afios de la gran expansion econdOmica, y que
continua sirviéndoles en los afios de crisis. En este sentido, la estrategia exitosa para defenderse
y para mantener la familia, lejos de ser facil consiste en mantener a la familia como un grupo que
comparte gastos y retine dinero para propdsitos comunes, alcanzando de tal manera economias

de escala en el presupuesto doméstico (Selby, 1990).
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Pero esta aproximacién inicial lleva a la primera critica, el concepto de estrategias
surgido de la teoria de juegos, conlleva el supuesto de que existe una persona (o personas o actor
social) que pueda ser definido como el que toma las decisiones. Asi, la existencia de esta persona
no resulta clara en los hogares mexicanos segun los autores, y si se da por supuesto la existencia
de alguien que toma las decisiones se estd soslayando una serie de complejidades, con sus
dificultades pertinentes para el analisis. Estas complejidades estdn referidas basicamente a la
diferenciacion de intereses dentro del hogar, entre los miembros hombre y mujeres, los de mayor

y los de menor edad, asi como entre hermanos.

En cuanto a la segunda critica planteada por Selby (1990), esta se refiere a que para tomar
decisiones racionales en principio debe existir un espacio de decisiones con un niimero adecuado
de alternativas; segln la teoria de juegos, un jugador racional escoge alternativas juzgandolas por
sus efectos, y en el caso ortodoxo escoge aquellas alternativas que le rinden mayores utilidades.
Es asi, que en el caso que haya pocas alternativas la teoria pierde su logica, dado que la persona
o la familia no tiene que considerar muchas alternativas, porque en realidad nos las hay, y en este
caso la teoria deja de ser pertinente y por lo tanto la idea de estrategia pierde su capacidad de

explicar ciertos eventos.

En este marco de andlisis, no se puede dejar de mencionar el trabajo desarrollado por
Damian (2002), quien a partir de estudiar las tendencias de la pobreza y de la participacion
laboral de los miembros de los hogares a nivel nacional, y la colonia Xalpa (delegacion
Iztapalapa) en la Ciudad de México, cuestiona la efectividad de las estrategias de sobrevivencia
para contrarrestar la caida de los ingresos de los hogares. Lo anterior es justificado a partir de
una de las conclusiones del estudio, la cudl postula que a pesar de que los hogares intentaron
aumentar su esfuerzo laboral para contrarrestar la pobreza, la contraccion econdmica redujo los
espacios para la creacion o mantenimiento de los niveles de empleo, y agrega que, a partir de la
informacion manejada no se puede defender la idea de que un gran niimero de hogares cuyo
ingreso se vio afectado por la crisis tuvo la posibilidad de reaccionar intensificando la carga de

trabajo extradoméstico, y en el caso de haberlo hecho no necesariamente tuvieron éxito.

Entonces a partir de lo visto en las paginas anteriores, se pude decir que las criticas al
concepto de estrategias se pueden resumir segin Cortés (2000) como sigue: primero, se debe

tener presente que la heterogeneidad de las personas que forman parte de las unidades
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domésticas hace que sus intereses, motivaciones y conductas no coincidan entre si y vayan en
desmedro del interés colectivo, en segundo lugar se debe tener presente la falta de capacidad
racional de adaptacion del grupo doméstico a las condiciones del mercado, y no se debe suponer
la falta de conflicto al interior del hogar, y por ultimo como se vio a partir del trabajo de Selby
(1990), es muy dificil hablar de estrategias si no hay alternativas, y en el caso de los hogares
pobres la ausencia de opciones es real. Y se deberia agregar que, hablar de estrategias en ningiin
caso implica entenderlas como mecanismos de superacion de la pobreza, sino mas bien deben
concebirse como arreglos auto defensivos frente a los cambios que ocurren en el entorno mas
proximo, y asi entendidas suponen una forma de evitar que el deterioro en las condiciones de
vida sea lo menos adverso posible, o por lo menos eso es lo que se intenta cuando se ponen en

practica.

Ahora, segun Cortés (2000), estas consideraciones pueden ser superadas como se
menciond en el capitulo anterior, “si las estrategias se piensan como instrumentos de la razén al
servicio del investigador, que le sirvan para interpretar racionalmente el comportamiento de los
actores. Esta manera de conceptuarlas, hace irrelevante que las acciones que emprenden los
hogares sean el resultado de una serie continua de ensayos y errores o debidas al comportamiento

racional de uno o varios de sus miembros”.

2.10. Consideraciones primarias para el analisis segin contextos econémicos

Como se pudo ver a lo largo de este capitulo, la utilizacion del concepto de grupo o unidad
doméstica ha sido de gran importancia para el analisis tanto en los estudios desarrollados en
contextos rurales como en el dmbito urbano. Asi por ejemplo, en la propuesta de Chayanov
(1977) este concepto permite vincular las actividades de produccidén y consumo, y analizar las
interrelaciones entre el grupo familiar y la unidad productiva, cuestion central en la reproduccion
de los grupos campesinos. Desde esta perspectiva, la unidad doméstica campesina presenta una
amplia integracion de la vida de la familia con la unidad productiva, la produccion se basa en el
trabajo familiar y los frutos de la actividad economica se dirigen a la subsistencia del grupo

doméstico.
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Por su parte, Pepin Lehalleur y Rendon (1983) afirman que la categoria de grupo
doméstico sintetiza algunos atributos que definen la economia campesina por su doble funcion
de organizador de la produccion y del consumo, ambos aspectos se articulan en las estrategias de
reproduccion de la unidad productiva y de la fuerza de trabajo. La especificidad del grupo
doméstico campesino resulta de la intima relacion del grupo familiar con la tierra y los medios de

produccion.

Mas allad de esto, las investigaciones realizadas a partir del enfoque de estrategias han
tenido como interés el estudio de comportamientos de determinados agregados sociales,
pudiendo ser clases, capas, fracciones o estratos sociales, siendo la unidad de andlisis la familia,
ya que esta aparece como el lugar donde en términos generales se organizan las estrategias de

supervivencia, y no al nivel individual o al nivel de agregados mayores.

Es asi que las estrategias de supervivencia sean entendidas como los comportamientos o
arreglos que se hacen en el 4ambito de la unidad doméstica para enfrentar el problema de producir
y reproducirse, en este sentido se cree que los arreglos no son coyunturales, es decir no son
desplegados por los hogares para enfrentar épocas de crisis exclusivamente, sino que son de
caracter mas permanente y estdn ligados al y condicionados por los procesos econdmicos de

nivel macro.

En este sentido, el concepto de estrategias recorta un fendémeno que es particular de
determinados grupos sociales de nuestras sociedades, y el cual mantiene su validez a raiz de la
generalizacion del proceso de desarrollo que ha caracterizado a la region y que se ha distinguido

por ser concentrador y excluyente.

La especificidad del fendmeno que abordaria el concepto de estrategias de supervivencia
seria, hacer referencia a aquellos grupos sociales que son excluidos por el proceso de desarrollo
implementado en la region y subordinados desde el punto de vista de la organizacion socio
politica imperante en la misma. Esta exclusion y subordinacion que en cada pais y region puede

afectar a sectores sociales distintos, implicaria para los afectados arreglos familiares propios.

Ahora, en cuanto a la unidad de analisis utilizada por los diferentes trabajos se puede ver
que el término familia o los que han sido utilizados como sus equivalentes (unidad econémica
familiar, unidad econdémica campesina, hogar, unidad doméstica), segin Cuellar (1990)

presentan cierta ambigiiedad en la medida en que remiten a dos conjuntos distintos de relaciones,
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por una parte lo que se podria llamar relaciones propiamente domésticas, es decir de parentesco,
afecto, solidaridad, etc., que caracterizan generalmente los modos de vinculaciones de personas
relacionadas por lazos de consanguinidad biologica o cultural (sin que esto excluya la existencia
de conflictos entre los individuos); y por otra, lo que se puede denominar relaciones econémicas,
que remiten a las tareas productivas estrictamente o, en general, economicas, que realizan y que
los ligan en la forma de una unidad de produccion en el sentido amplio de la palabra, que incluye
el conjunto de actividades realizadas por los miembros para obtener los recursos necesarios para

su subsistencia y reproduccion.

En sintesis, la expresion unidad familiar (y equivalentes) supone, claro estd que no para
todos los hogares, la unidad de los dos sistemas de relaciones mencionadas arriba, y es
precisamente a esta unidad a la que la literatura se refiere imaginandola como una totalidad en lo

real que se conceptia como igualmente inescindible en la teoria (Cuellar, 1990).

Por otro lado, se pude apreciar que muchos de los trabajos existentes en torno a las
estrategias de supervivencia han intentado tener en cuenta el efecto que tiene sobre estas los
cambios en los procesos de desarrollo, lo cual se ha dado de manera distinta, algunos enfocaron
esta influencia en el cambio en las caracteristicas de la demanda del mercado de trabajo o en la
aplicacion de las politicas, por mencionar algunas. Pero por otro lado, este andlisis en la
investigacion concreta no es recuperado de manera especifica, aunque el intento queda plasmado

de alguna manera en las apreciaciones tedricas.

Siguiendo esta linea, algunos autores han propuesto algunas formas para incorporar el
tema de los procesos de desarrollo al estudio de las estrategias, es asi que en la reunion llevada a
cabo por el Programa de Investigaciones sobre Poblacion en América Latina (PISPAL) en 1978,
ya se proponia enfatizar algunas dimensiones que pueden tener especial relevancia en la
investigacion sociodemografica, estas dimensiones son: las caracteristicas del mercado de
trabajo, las caracteristicas del mercado de consumo, las caracteristicas de la accion del Estado y
por ultimo, las condiciones de vida de la poblacion. Como se podra ver en el capitulo IV, a partir
de la revision de los estudios existentes se puede llegar a la conclusion de que se han privilegiado
la primera y la ultima de estas dimensiones, lo que sugiere que hasta el momento estas han sido

entendidas como las de mayor importancia.
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En este sentido, y de acuerdo con Valdés y Acuna (1981), una conceptualizacion fértil del
fenomeno de la supervivencia en el grupo familiar esta indisolublemente ligada a una
conceptualizacion de los procesos sociales globales donde se inserta el nticleo familiar en tanto
pertenece a un determinado estrato o capa social que estd sujeta a la logica de relaciones
econdmicas, politicas y culturales distintas. Estas relaciones estructurales marcan tanto los

condicionantes como los limites sociales en que se desenvuelve la conducta familiar.

Si bien este planteamiento no pretende negar la existencia de grados de
autodeterminacion de las familias frente a las estructuras, es decir que un grupo familiar por su
pertenencia a una clase social dada esta sujeto a un sinnimero de determinaciones propias del
grupo social del que forma parte, también es cierto que cada grupo tiene al menos
potencialmente, la capacidad de expresar, procesar y reaccionar frente a estos condicionamientos

de un modo diverso.

En palabras de Valdés y Acuifia (1981:235), “...metodologicamente estas consideraciones
apuntan entonces, a la necesidad de la complementacién entre lo que puede denominarse un

enfoque “macro” y un enfoque “micro”, que seria el correspondiente al analisis de las familias”.

Por otro lado, se realizé una revision de los trabajos dedicados a analizar las estrategias
que los hogares desarrollan para hacer frente a la realidad de satisfacer las necesidades de sus
miembros, de esta manera se pudo ver que son muchos los estudios acerca de las estrategias de
los hogares y que estos varian entre si, desde el enfoque teorico que del concepto de estrategias

utilizan, hasta el abordaje empirico que hacen de este.

Asi, se pudo apreciar que estas investigaciones han evidenciado una tendencia en
aumento de las tasas de participacion de la fuerza de trabajo durante los afos ochenta,
incremento que afectd principalmente las tasas de participacion femenina, el empleo por cuenta

propia y el de pequeiias empresas, asi como el de las actividades de servicios y comerciales.

El dato anterior se puede interpretar en funcion de que muchos hogares de clase
trabajadora vieron mermado su nivel de vida, pero este descenso no fue mayor gracias a la
incorporacion de miembros adicionales a trabajos remunerados, ya sea como asalariados, como
auto empleados, o participantes en el seno de las propias familias cuando estas se organizan
como unidades productoras de bienes o servicios para el mercado. Aunque este aumento en la

utilizacion de mano de obra es real y se debe en parte al crecimiento de estos hogares por via
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natural, debe tenerse presente que es posible también, gracias a los cambios en el tamafo y
estructura de los hogares dados ya sea por la incorporacion de miembros en edad de trabajar,

como por la retencidon de sus miembros jovenes.

Asi, una de las conclusiones principales de estos trabajos es que el aumento de la
participacion laboral de los miembros de los hogares se da como resultado de la disminucion del
ingreso de estos, entonces los hogares se ven obligados a llevar a cabo arreglos en su interior y
asi, un mayor nimero de nifios, de mujeres y de personas en edad avanzada se sienten obligadas

a participar en actividades econdmicas para aportar ingresos.

En términos generales y como resultado de la revision realizada, se pueden establecer dos
lineas de analisis que de manera conjunta dan cuenta de la participacion laboral de los miembros
de las unidades domésticas urbanas de bajos ingreso. Por un lado, se identifican los factores
sociodemogréaficos, tales como la edad o el ciclo de desarrollo de la familia, su composicion de
parentesco, sexo del jefe, tamafio y numero de adultos en edad de trabajar, y por el otro, se
encuentra el aspecto econémico asociado a los cambios que pueden ocurrir en los niveles de
ingresos de las familias. Pero ademas, se debe tener presente que la educacion, que en un
contexto capitalista suele tener significado econdmico, por ejemplo aumentando el precio
potencial en el mercado de la fuerza de trabajo del colectivo familiar, adquiere un lugar

importante para poder explicar la participacion laboral.

Entonces dentro de esta perspectiva, y dependiendo de los contextos en los que se
desenvuelven las familias, pueden adquirir importancia estrategias para acentuar la resistencia
(como el cambio de composicion de parentesco de las unidades domésticas, es decir, el paso de
unidades nucleares a extendidas, o la emergencia de formas de auto organizacion de los grupos
de bajos ingresos mediante el recurso de redes de solidaridad, por ejemplo); o bien por el
contrario, pueden mostrar importancia aspectos acerca de la lucha por la supervivencia (por

ejemplo, la colocacion de algunos de sus miembros fuera de la unidad).

Ahora, si bien es cierto que las unidades domésticas hacen uso de las posibilidades que
les ofrece su forma de organizacion familiar, son las caracteristicas del espacio local las que
determinan las opciones que se les abren a los distintos hogares, aunque como se menciond
anteriormente, se debe reconocer que el tamafno de la unidad y el acceso a los medios de

produccion influye en la forma en que diversifican sus actividades. Es decir, que no todos los
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hogares experimentan de la misma manera estos cambios en su organizacion interna, ya que las
condiciones econdomicas como dice Rubalcava (1998), son cambiantes no solo en el tiempo sino

también en el espacio.

Cabe recordar entonces que los contextos economicos elegidos para el andlisis,
Monterrey y Tijuana, historicamente se han diferenciado por tener dindmicas particulares. Si
bien ambas ciudades se han enfrentado a condiciones de reestructuracion econdémica y
flexibilidad laboral, lo han hecho con diferentes realidades. Por un lado, Monterrey ha estado
asociada con el capital nacional desde finales del siglo XIX y estrechamente relacionada con un
sector de servicios profesionales innovadores. Por otro lado, Tijuana hace poca mas de treinta
afios surgié como un centro maquilador de grandes empresas extranjeras, ademas de que su
mercado laboral tiene caracteristicas particulares importantes dadas por un crecimiento acelerado
por la llegada de migrantes de otros estados de la reptiblica y una fuerte relacion con el estado de
California, Estado Unidos. Asi, se tiene a Tijuana considerada una de las ciudades maquiladoras
por excelencia con todo lo que esto implica, y a Monterrey como un mercado caracteristico del

modelo de sustitucion de importaciones que se reestructurd a partir de la década de los ochenta.
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Capitulo IIT
Evolucion de la economia mexicana

3.1. La llegada de México al programa de estabilizacion y ajuste econémico

En el primer capitulo de este trabajo se decia que si bien las especificidades contextuales e
historicas son de interés central para este trabajo, entender el porque de la seleccion de los
periodos particulares, asi como de los contextos especificos, obliga partir de una vision mas
general la cudl permite ubicar a México en el proceso de globalizacion socio-econdmica por el
que atraveso en las tltimas dos décadas del siglo pasado. Es por esto que aqui se presenta una
mirada general y resumida de las principales tendencias de las variables macroecondmicas que
mas se relacionan con el interés central de este trabajo, haciendo hincapié en que en este
documento no pretende hacer un anélisis exhaustivo ni una evaluacion de las medidas puestas en
practica, reconociendo la carencia formativa del autor en este &mbito de estudio, por un lado, y la

existencia de muchas y muy buenas investigaciones sobre este tema, por el otro lado.

Dicho lo anterior, es importante comenzar recordando que después de la Segunda Guerra
Mundial existian en América Latina, grandes esperanzas de que el desarrollo econdémico basado
en la industrializacién controlada nacionalmente, que debia conducirse como objetivo planeado
por el grupo empresarial local con el apoyo consciente del Estado, mejorara la situacion de los

pobres del campo sin crear ni extender la pobreza y la marginalidad urbana.

Pero hacia el final de la década de los cincuenta habia indicaciones de que el crecimiento
auto sostenido se retrasaba en muchos paises, y mas aun, se pensaba que el patron de desarrollo
econémico que se llevaba a cabo no resolveria los problemas estructurales de la pobreza y la

marginalidad tanto en el 4mbito rural como urbano.

Asi, el modelo de crecimiento por sustitucion de importaciones impulsado desde los afios
cuarenta bajo la tutela y la proteccion del Estado, permitié6 mantener bajos los salarios y sostener
a la vez la capacidad adquisitiva. Esta politica se implementd a través de medidas como
incentivos a la industria, acceso preferencial a recursos financieros, gasto publico en
infraestructura, intervencion en la regulacion econdémica garantizando la demanda a través del
control o la prohibicion de las importaciones y subsidios, fomentando la produccion agricola por

medio de inversion en infraestructura de riego y de una politica de precios.
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Junto a las iniciativas sefialadas existi6 segun Hernandez Laos (1992), una favorable
coyuntura internacional en los precios agricolas que coadyuvaron a que se dieran altos niveles de

crecimiento econémico durante casi tres décadas, desde 1940 a 1970.

Entonces los afios transcurridos entre 1958 y 1970 se caracterizaron por un crecimiento
alto, un ritmo inflacionario reducido y cierta estabilidad en la balanza de pagos, esta ultima
reflejada en un tipo de cambio fijo. El periodo de tiempo referido anteriormente, conocido como
Desarrollo Estabilizador, contrasta con lo que se observo entre 1970 y 1976, lapso de tiempo
usualmente conocido como Desarrollo Compartido, durante el cual si bien la economia mexicana
continuaba creciendo volvid a experimentar altos niveles de inflacién y una crisis de la balanza

de pagos que propicio la abrupta devaluacion del peso en septiembre de 1976 (Castafieda, 1994).

Ahora, durante la etapa del Desarrollo Estabilizador los sectores financieros y
empresariales tenian confianza de invertir en México ya que las politicas macroecondémicas
aplicadas por los gobiernos en los cincuenta y sesenta dieron como resultado un flujo estable de
entradas de capital y propiciaron que el ahorro externo se gastara internamente en vez de irse al

exterior en forma de fuga de capitales (Lustig, 2002).

Hasta fines de los afos sesenta la tasa de inflacion fue baja, tanto por las politicas fiscales
y monetarias prudentes, como por la ausencia de choques externos de gran magnitud. Una tasa
de inflacion baja, mas el ambiente de confianza del sector empresarial hicieron que la politica de

tipo de cambio fijo fuera a la vez creible y confiable (Lustig, 2002).

Sin embargo, esto se acabo en la primera mitad de los afos setenta cuando la politica
fiscal expansiva condujo a una inflacion creciente, y a mediados de 1976 result6 en una crisis de

balanza de pagos que termino con el régimen del tipo de cambio fijo.

La recesion que sigui6 a la crisis de 1976 fue de corta duracion. El descubrimiento de
cuantiosas reservas de petroleo elimino la restriccion externa y propicid un cambio dréstico de la
politica econdmica. La postura compartida era que el pais podia crecer a tasas sin precedentes a

partir de 1978.

Pero a mediados de 1981 los precios internacionales del petréleo cayeron y la situacion
econdmica de México empezd a cambiar en forma importante. El gobierno de ese entonces no

actud con celeridad para corregir los desequilibrios fiscales y externos, y asi calmar los temores
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de una crisis de balanza de pagos. El intento de reducir el déficit fiscal no tuvo éxito y el
gobierno no logroé ponerse de acuerdo sobre qué medidas convenian adoptar para corregir el

desequilibrio externo.

Segiin Guillén (1984), el agotamiento del modelo de sustituciéon de importaciones se
manifestd en la crisis financiera de 1982 la que fue de tal magnitud que evidencio otra realidad,
la crisis del endeudamiento externo de América Latina y el Tercer Mundo. Esta crisis tuvo
fuertes repercusiones, tanto en el ambito nacional como internacional, y profundizo el debate
sobre cudl seria el modelo econdmico a seguir en el marco de un nuevo contexto internacional
caracterizado por la emergencia del neoliberalismo, la reivindicacion del mercado como agente

en la asignacion de los recursos y el cuestionamiento al Estado de bienestar (Gutiérrez, 2005).

3.2. Desarrollo del programa de estabilizacion y ajuste econéomico

Como se menciono lineas arriba, a principios de 1982 los precios internacionales del petroleo
mantuvieron su tendencia a la baja iniciada el afio anterior y la fuga de capitales continu6. A esto
se sumo el hecho de que casi la mitad de la deuda externa del pais debia pagarse en un plazo
corto de tiempo o refinanciarse. Entonces, a mediados de febrero de 1982 el gobierno no pudo

continuar endeudandose para mantener el peso, de modo que éste tuvo que devaluarse.

La caida de los precios del petréleo que se habia iniciado en 1981, el aumento en la tasa
de interés en el mercado internacional, la fuga de los capitales nacionales y la suspension de los
créditos externos, fueron los factores que desencadenaron la crisis que estallo en agosto de 1982
la cual llevo a la moratoria del pago de la deuda externa por 90 dias y la nacionalizacion de la

banca (Cortés, 2000).

Para intentar resolver la situacion economica dificil, el gobierno mexicano firm6 un
convenio con el Fondo Monetario Internacional (FMI) con el doble proposito de enderezar la
cuenta externa y controlar la inflacién. Entonces, segun Cortés y Rubalcava (1991) se aplicé un

programa de estabilizacion y ajuste ortodoxo.

Entre 1985 y 1987, en medio de una renegociacion constante de la deuda externa,

empieza a perfilarse la aplicacion de un paquete de medidas de ajuste estructural. De acuerdo con
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Aspe (1993), a fines de 1985 se inici6 un profundo proceso de desregulacion y apertura
comercial, las medidas abarcaron una drastica reduccion en los niveles y dispersion de los
aranceles, la eliminacion casi total de las restricciones comerciales cuantitativas, y negociaciones
bilaterales intensas con el objeto de suscribir tratados de libre comercio con los principales

socios comerciales de México.

En 1986 el gobierno declara que el paquete econdmico que se avecina conlleva un
cambio en la orientacion general del modelo de desarrollo econémico que el pais habia seguido
hasta entonces, por lo que la estrategia de cambio estructural actia en cuatro lineas: reconversion
de las ramas industriales, articulacién de las cadenas productivas, fomento al crecimiento estable

de las ramas modernas y creacion de industrias de alta tecnologia (Cortés, 2000).

El programa de ajuste estructural cuyas generalidades se vieron anteriormente, tuvo
impactos importantes en la poblacion mexicana, asi la cantidad de gente pobre continud
aumentando y la distribucion del ingreso empeor6. Entre 1989 y 1992 el ingreso medio de las
familias mas pobres cayo casi 7%, en tanto que el ingreso de las familias mas ricas creci6 11.3%.
Solo 21.0% de las familias mexicanas superan el ingreso de tres salarios minimos mensuales,
mientras que 54.0% de las familias tenian ingresos mensuales por debajo del salario minimo

(Lustig, 2002:103).

Es decir que si bien el modelo del mercado y de liberalizacién econdémica que se
instrumenté desde mediados de los ochenta como consecuencia del agotamiento del modelo de
sustitucion de importaciones no logré disminuir la pobreza, a pesar de que uno de los objetivos
explicitos de las reformas llevadas a cabo dentro de esta nueva perspectiva institucional fue
elevar los niveles de vida de la poblacion, sobre todo de la més pobre; los niveles de pobreza
sufren un revés a partir de 1996 una vez superada la crisis econdmica por la que atraveso el pais,
aunque las cifras siguen siendo inaceptablemente altas como lo muestran los datos de las

Graficas N° 3.1, 3.2y 3.3,

Entonces, ain cuando la industrializacion habia traido el progreso técnico a las
economias latinoamericanas no habia logrado beneficiar a todos los grupos y clases sociales, en

lugar de una distribucion de ingresos mas equilibrada aumentd o quedo igual la concentracion de

? Cabe aclarar que los datos se muestran para el afio 1992 y siguientes porque es a partir de ese afio en el que se
comienza con la medicion oficial de la pobreza.
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los ingresos, la expansion del mercado interno era lenta, la dependencia externa persistia, y la
marginalidad urbana se establecid como una caracteristica distintiva de la estructura de los paises

mas industrializados de la region.

Es decir que los impactos provocados por las formas de produccion, las instituciones y
los valores que caracterizan al nuevo patrén de desarrollo en los paises de América Latina y en
Meéxico, han dejado a los grupos de bajos ingresos y a las capas medias expuestas a elevados

niveles de inseguridad e indefension econdmica.

Si bien la pobreza y la mala distribucion del ingreso estuvieron presentes desde siempre
en el capitalismo subdesarrollado latinoamericana, a estos fendmenos se debe agregar la
vulnerabilidad social que se manifiesta en los ultimos afios, debido a la economia de libre
mercado, abierta al mundo y con un Estado cada vez mas chico. Asi como en el pasado la
denominada industrializacion por sustitucion de importaciones tuvo en la marginalidad su
fendmeno mas distintivo, en el actual periodo histérico la vulnerabilidad, como proceso social,

aparece como el rasgo dominante del patron de desarrollo vigente.

3.3. Politicas de austeridad y estabilizacion macroeconémicas (El Consenso de Washington)

Como se mencion6 anteriormente, la crisis financiera de 1982 colocé al pais en una situacion de
vulnerabilidad, asi ante la necesidad de obtener préstamos y flujos financieros para renegociar la
deuda externa, el gobierno mexicano se encontrd presionado para aceptar la firma de las Cartas
de Intencion del Fondo Monetario Internacional, institucion que alineé a todos los paises de
América Latina en la aplicacion de politicas de austeridad y de estabilizacidon macroeconémicas
concertadas en lo que a finales de la década de 1980 se conocié como el Consenso de

Washington (Guillén, 1999; Lopez, 1998; Rhothers y Solis, 1992, Gutiérrez, 2005).

En términos generales el Consenso de Washington buscé homogeneizar las condiciones
cambiantes e innovadoras dadas por los flujos de mercancias y de capitales de la economia
global, sustituyendo de manera gradual las economias basadas en el proteccionismo de sus
mercados por otro tipo de economias basadas en modelos de apertura internacional (Gutiérrez,

2005).
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Para lograr lo anterior, en 1990 un grupo de personas responsables por las politicas de la
region de América Latina y el Caribe representantes de organismos internacionales y miembros
de comunidades académicas y centros de estudio, participaron en una conferencia auspiciada por
el Instituto de Economia Internacional en Washington con el propdsito de evaluar el progreso
logrado por los paises de la region en la promocion de reformas econdmicas, después de la crisis
de la deuda ocurrida en la década de los ochenta.

Concluidas las deliberaciones del grupo, Jhon Williamson (1990) dice que

“Washington™*

habia alcanzado un grado considerable de consenso acerca de diez instrumentos
de politica. Asi, las medidas impulsadas fueron: 1) la disciplina fiscal, 2) priorizacion del gasto
publico en educacion y salud, 3) reforma tributaria, 4) tasas de interés positivas determinadas por
el mercado, 5) tipos de cambio competitivos, 6) politicas comerciales liberales, 7) apertura a la
inversion extranjera, 8) privatizaciones, 9) desregulacion y 10) proteccion de la propiedad

- 5
privada’.

De acuerdo con Cortés y Rubalcava (2001), el denominado Consenso de Washington
proporciona un buen marco desde el cual analizar el proceso de transformacion econdmica
vivido por México, ya que pone sobre la mesa los elementos para hacer una revision precisa de
lo que se entiende por cambio estructural y ver como la economia mexicana ha atravesado por

este proceso.

Ademas, esta perspectiva proporciona elementos fundamentales para delinear un marco
general de andlisis del proceso econdmico durante el cual se implementaron los cambios
principales de la economia mexicana de la década de los ochenta y noventa, que derivaron en la
creacion de contextos regionales especificos, mismos que enmarcaron, y de alguna manera

determinaron las posibilidades de los hogares en funcion de sus recursos y necesidades.

De esta manera, y como forma de comprender a cabalidad el proceso de transformacion

econdmica vivido por México durante el periodo de referencia, a continuacidon se presenta de

* Se le llama "Washington" al complejo politico-economico-intelectual integrado por los organismos internacionales
(FMI, BM), el Congreso de los EUA, la Reserva Federal, los altos cargos de la Administracion y los grupos de
expertos.

> Los dictamenes de politicas del Consenso de Washington ignoraron la funcién que podrian cumplir los cambios
institucionales en acelerar el desarrollo econdmico y social de la region, centrandose principalmente en asuntos de
disciplina fiscal, liberalizacion de la politica comercial y del régimen de inversiones, desregulacion de los mercados
internos y privatizacion de las empresas estatales (Williamson, 1990).
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manera general, la descripcion de cada uno de los diez instrumentos de politica elaborados por el

grupo de trabajo que dio forma al Consenso de Washington.

1. Déficit fiscal. Washington cree en la disciplina fiscal, lo que no necesariamente significa un
presupuesto equilibrado. A pesar de las controversias técnicas en relacion a como debe calcularse
el estado financiero del gobierno, la relacion con el PIB, etc., se argumenta que hay un amplio
acuerdo en Washington sobre que, déficit fiscales grandes y sostenidos son una fuente primaria
de rupturas macroecondmicas en la forma de inflacion, déficit de pago y huida de capitales. A
menos que el exceso se use para financiar inversion en infraestructura, el déficit no deberia ser
mayor que el 1% o 2% del PIB. Mas alin, un pequefo déficit o un superavit no necesariamente es
evidencia de disciplina fiscal, esto debe examinarse a la luz de la fuerza de la demanda y la

disponibilidad de ahorros privados (Williamson, 1990).

2. Prioridades del gasto publico. La reforma en cuanto al gasto publico consiste en cambiar su
orientacion a favor de los subsidios hacia la educacion, la salud e inversion en infraestructura. La
hostilidad hacia los subsidios generalizados es ampliamente compartida aiin cuando bajo ciertas
circunstancias se pueden usar subsidios focalizados. Para saber si la politica econdmica cumple
con las prioridades del gasto publico sefaladas por el Consenso de Washington habria que saber
si los subsidios tienen una justificacion razonable en términos de que ayudan a mejorar la

asignacion de recursos o bien la distribucion del ingreso (Williamson, 1990).

3. Reforma impositiva. El recorte y redistribucion del gasto publico es una de las alternativas
para disminuir el déficit fiscal. Otra de las alternativas, aunque considerada inferior por
Washington, es aumentar los ingresos. Para hacerlo habria que disponer de una amplia base

impositiva y tasas moderadas (Williamson, 1990).

4. Tasas de interés. Las tasas de interés deberian ser fijadas por el mercado, para evitar la mala
asignacion de los recursos. Ademas deberian ser positivas y moderadas, de modo que desalienten

la salida de capitales y aumenten el ahorro. Sin embargo hay quienes piensan, entre los que se
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incluye Washington, que estas tasas promueven la inversion productiva y evitan la explosion de
la deuda publica. Se formula la pregunta si estos dos principios son o no mutuamente
excluyentes, especialmente considerando la relacion con las tasas internacionales (Williamson,

1990).

5. La tasa de cambio. La tasa de cambio deberia surgir como resultado de las fuerzas del
mercado, o bien su nivel deberia ser juzgado de acuerdo a la consistencia con los objetivos
macroecondémicos. Sin embargo, lo mas importante para el Consenso de Washington es
determinar una tasa de cambio competitiva sin importar como se llega a ella. En los paises en
desarrollo debe ser tal que promueva las exportaciones, especialmente las no tradicionales, al
nivel maximo permitido por el lado de la oferta, de manera que la cuenta corriente tenga un
déficit que pueda financiarse sobre una base sustentable. Mantener una tasa de cambio

competitiva es fundamental también, en una economia orientada hacia fuera (Williamson, 1990).

6. La politica comercial. La otra parte de una politica orientada hacia afuera es la liberalizacion
del comercio exterior. Las politicas proteccionistas no s6lo encarecen los insumos importados
sino también, crean distorsiones al proteger la industria nacional, ya que penaliza las
exportaciones y empobrece la economia interna. La peor forma de proteccion es la licencia de
importacidon que genera corrupcion masiva. En la medida que haya que proteger, debe hacerse a
través de tarifas y manteniendo las distorsiones al minimo, limitando la dispersion de las tarifas y
liberando las tarifas a la importacion de bienes intermedios necesarios para las exportaciones

(Williamson, 1990).

7. Inversion extranjera directa (IED). No deberia limitarse el ingreso de IED, pues tales
inversiones traen capital necesario, destrezas, conocimientos, produciendo bienes para le
mercado interno o contribuyendo a las nuevas exportaciones. La principal motivacion para
restringir la IED es el nacionalismo econdmico. Si se intercambia deuda externa por IED no sélo

se aumenta esta ultima sino que también se logra disminuir la deuda externa (Williamson, 1990).
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8. Privatizaciones. Dicha forma de financiamiento de la deuda externa no genera presiones
inflacionarias si las acciones compradas por el inversionista externo son vendidas por el
gobierno. Esto ayuda a resolver presiones sobre el presupuesto gubernamental en el corto plazo y
alivio en los gastos del gobierno en el largo plazo. La perspectiva del Consenso de Washington
es que la privatizacion puede ser muy constructiva si resulta en mayor competencia, y til,
porque alivia la presion fiscal, pero no estd convencido que los servicios publicos sean inferiores

a los privados (Williamson, 1990).

9. Desregulacion. La desregulacion trajo beneficios a USA y se supone que se tendrian los
mismos resultados en otros paises. Se argumenta que el beneficio potencial de la desregulacion
seria importante en América Latina pues, en estos paises hay un sistema pesado de regulaciones
para que se establezcan firmas, para la inversion extranjera, para remitir beneficios fuera del
pais, controles de precios, barreras a las importaciones, asignacion discriminatoria de créditos,
altas tasas de impuestos a las corporaciones combinadas con mecanismos discriminatorios de
reduccion de impuestos, limitaciones para despedir empleados, entre otros. Ademas, en muchos
paises estas reglas deben ser aplicadas por funcionarios mal pagados lo que crea un potencial

para la corrupcion (Williamson, 1990).

10. Derechos de propiedad. La operacion eficiente del sistema econdomico requiere que los
derechos de propiedad estén especialmente protegidos. Hay en América Latina una percepcion
generalizada que los derechos de propiedad son inseguros. En este sentido, Williamson
determind que si bien era posible pensar que esto formaba parte de un consenso tacito, en la
practica la region estaba poco preocupada por mejorar la proteccion de los derechos de propiedad

y afirma que hasta ese momento se habia avanzado poco en esa area (Williamson, 1990).
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3.4. Aplicacion en México de las medidas econémicas propuestas por “Washington”

Lo visto hasta el momento muestra como México después de intentar, sin éxito, realinear las
variables econdémicas dentro del marco del modelo de sustitucion de importaciones, inicia de
manera explicita el proceso para adecuar su economia con miras a participar en el proceso de

globalizacion (Cortés y Rubalcava, 2001).

Entonces segun los autores, la frase “mas mercado, menos Estado”, ayuda a describir de
manera precisa el conjunto de medidas antes presentadas y que conforman el denominado
Consenso de Washington, formula surgida en el momento que finaliza la llamada década perdida

de América Latina.

Hasta ese momento la prediccion teorica era que el conjunto de medidas de politica
econémica deberia restaurar el crecimiento econdmico que no se pudo sostener con el viejo

modelo y revertir la huida de los capitales de América Latina (Cortés y Rubalcava, 2001).

Sin bien México a fines de los afios noventa casi habia finalizado el proceso de cambio
estructural, a principios del siglo XXI se continuaban haciendo esfuerzos por llevar a cabo la

totalidad de las medidas propuestas por Washington (Cortés y Rubalcava, 2001).

A pesar de lo anterior, para los primeros afios del presente siglo el pais no habia logrado
reemprender el crecimiento econdmico sostenido, aunque si se habian logrado buenos resultados
en la lucha contra la inflacion de acuerdo con los indicadores macroecondémicos (Véase Cuadro

N° 3.1).

Segtin Cortés y Rubalcava (2001), durante la década de los ochenta y los noventa México
llevéd a cabo casi en su totalidad las medidas de politica econémica surgidas del Consenso de
Washington, cuestion que se manifiesta y se sustenta en los datos que se presentan a

continuacion.

Déficit fiscal y Reforma impositiva. Los ingresos totales como porcentaje del PIB se
mantuvieron practicamente constantes entre 1987 y 1988, pasando de 28.4% a 28.1%
respectivamente, y situdndose alrededor de 27.0% para los afos siguientes. Por otro lado, el

gasto programable (donde se excluye basicamente el pago de intereses) como porcentaje del PIB
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cayeron de 20.3% a 19.1% entre 1987 y1988, y se mantiene en 17.0% en promedio para los
siguientes afios, siendo el objetivo de politica en los ltimos afios mantenerlo por debajo del
2.0%. Asi, estos resultados concuerdan plenamente con la primera y segunda medida (Aspe,

1993; Cortés y Rubalcava, 2001).

Prioridades del gasto publico. Desde 1984 el gobierno comenzd a eliminar los subsidios
generalizados y los sustituyd por subsidios focalizados. Asi, segun Lustig (2002) se empez6 en
esa fecha por el subsidio generalizado a la tortilla y en abril de 1986 inici6 el programa de los
“tortibonos”, en 1991 CONASUPO introdujo una tarjeta que se distribuy6 en la poblacién pobre
urbana que da el derecho gratuito a un kilo de tortillas diario. Es mas, durante los afios ochenta se

eliminaron los subsidios generales al frijol, al aceite comestible y a los huevos.

Ademas, Lustig (2002) en relacion con el gasto social efectuado por México (Véase
Cuadro N° 3.2) plantea que desde 1983 la relacion entre el gasto educativo y el de salud con
respecto al PIB se mantuvo por debajo del nivel alcanzado hasta 1982. Con un PIB que
practicamente no crecid desde esa fecha en adelante, el nivel del gasto en educacion y salud ha
sido decreciente. Sin embargo, hay indicadores fisicos del sector educativo, como el niimero de
alumnos por profesor que han disminuido, lo que podria indicar una mejoria, esto lleva a la
autora a la conjetura de que el desplome del gasto en educacion se deba principalmente a la

disminucion de los salarios de los maestros.

En cuanto al sector salud, la informacién del sistema de seguridad social muestra que los
indicadores fisicos sufrieron una merma significativa, tal es el caso de las unidades médicas, las

camas y los médicos disponibles con relacion al nimero de asegurados (Lustig, 2002).

En 1997 se puso en practica un programa focalizado de becas, atencion a la salud y
complementos alimenticios dirigido a los pobres, denominado PROGRESA (Programa de
educacion, salud y alimentacion) emblematico del presidente Ernesto Zedillo y que continud en
el periodo del presidente Vicente Fox con el nombre de Oportunidades (Cortés y Rubalcava,

2001).
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Tasas de interés. El cambio en las tasas de intereses se hace manifiesto en 1988. Desde el inicio
de la década de los ochenta se observa que las tasas de interés real fueron positivas sélo en 1981
y 1985, en 1987 fue de -54.9%, pero en 1988 fue de -6.22% y a partir de 1989 tendid a ser
positiva. El argumento es que tasas de interés positivas alientan el ahorro y la inversion

financiera y contrarrestan la solicitud de créditos (Cortés y Rubalcava, 2001).

Tasa de cambio. La politica de estabilizacion y ajuste aplicada para reordenar la economia
después de la crisis de 1982 y orientada a generar los recursos necesarios para pagar la deuda
externa habia seguido la estrategia de subvaluar el peso frente al dolar entre otras medidas, al

punto que en 1987 era del orden del 21.0%.

Por el contrario, el programa de ajuste estructural dirigido a controlar la inflacion, usé
como ancla el tipo de cambio nominal. Dadas las inflaciones diferenciales entre la economia de
los Estados Unidos y de México, esta politica requeria contar con reservas internacionales. De
hecho en las arcas del Banco de México habia 13.7 mil millones de dolares. Ademas, para
reemprender la senda del crecimiento era necesario reducir las transferencias al exterior, por lo
que a partir de 1989 se iniciaron negociaciones con los acreedores extranjeros y con el apoyo del

gobierno de los Estados Unidos se puso en practica el plan Brady (Cérdenas, E., 1996).

En los afios posteriores al error de diciembre de 1994 el tipo de cambio se fija por las
fuerzas del mercado con la tutela del Banco de México que interviene esporadicamente

comprando y vendiendo divisas para impedir fluctuaciones bruscas (Cortés y Rubalcava, 2001).

Politica comercial. A partir de 1987 se acelerd la apertura comercial de la economia. Los
permisos previos de importacion se eliminaron rapidamente y la produccion nacional cubierta
por ellos bajo de 35.8% a 23.2%, entre 1987 y 1988, y continudé descendiendo hasta alcanzar
19.0% en 1990. Una situacion similar ocurrié con el promedio de los aranceles, de 22.7% en
1987 pas6 a 11.0% en 1988 y se estabiliza alrededor de 12.5% en los siguientes afos (Lustig,
2002).
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Uno de los efectos que se buscaba producir con este conjunto de medidas era el
abatimiento de las fuerzas inflacionarias a través del aumento de la oferta de bienes comerciables

en el mercado interno (Cortés y Rubalcava, 2001).

Inversién Extranjera Directa. En 1989 se reformo el régimen de inversion extranjera. Asi, se
amplio el conjunto de actividades abiertas al 100.0% de propiedad extranjera y bajo ciertas
condiciones se elimino el requisito de obtener la aprobacion del mecanismo regulador (Cortés y

Rubalcava, 2001).

Las nuevas reglas permiten la inversion extranjera temporal (20 afios) en sectores
restringidos, y la renovacion automatica de fideicomisos inmobiliarios por 30 afios. Se permitio
la participacion del IED a través de la bolsa de valores. En agosto de 1989 se redujo el nimero
de petroquimicos considerados bésicos. En 1990 se permiti6 la IED fresca en los seguros y se
paso el tope maximo de 15.0% a 49.0%. Se permitid la propiedad extranjera en casas de bolsa,
grupos financieros y bancos (Lustig, 2002). La Grafica N° 3.4 ejemplifica de alguna manera este

proceso de apertura a la inversion.

Privatizaciones. Como parte de la politica de saneamiento de las fianzas publicas se emprendio
la reduccion del tamafio del sector publico, y dentro de esta estrategia se acelerd la privatizacion
de las empresas no estratégicas que estaban en manos del estado, a partir de 1985 (Cortés y

Rubalcava, 2001).

Desregulacion. Hacia el segundo quinquenio de los noventa se inicid el proceso de
desregulacion. En este proceso se liberaliza el sistema financiero tanto en lo que respecta a los
mercados como a los marcos juridicos e institucionales. Se permitid que los bancos operaran en
los mismos campos que las casas de bolsa, entre 1988 y 1989 se liberalizaron las reservas
bancarias y la determinacion de las tasas de interés, con la desincorporacion de la banca en 1990,
el capital privado obtuvo la propiedad mayoritaria de los bancos. Con las nuevas reglas

implantadas en 1990 se separaron las compaiias de seguros, a las que ademas, se les permitio
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que fijaran sus propias tasas para las diferentes lineas de seguros, con la restriccion que deberian

basarse en calculos actuariales (Lustig, 2002).

El decreto de desregulacion del transporte terrestre de julio de 1989 liberaliz6 el sector,
elimind las restricciones de rutas, se hicieron transparentes las condiciones para obtener las
concesiones, se permitio el ingreso del sector privado al manejo de los contenedores y se abolid

el uso obligatorio de los centros de carga (Lustig, 2002).

En agosto de 1989 también se desregulo la industria quimica basica que estaba reservada
para la explotacion del estado. De los 34 petroquimicos bdasicos, el gobierno reclasifico a 15
como secundarios y los degrado a categorias menores, asi podia participar la iniciativa privada

en 734 de los 800 petroquimicos secundarios (Lustig, 2002).

Segun Cortés y Rubalcava (2001), a pesar de lo avanzado, el proceso de desregulacion
ain no se ha acabado, pues resta para completarse las reformas al sistema laboral que

actualmente estd en discusion.

Entonces a partir de esta breve revision de las medidas “sugeridas” por Washington y la
presentacion de como las mismas se aplicaron en México, es importante resaltar que no solo se
esperaba que la globalizacion y las reformas de “primera generacion” aumentaran las tasas de
crecimiento econdmico, sino que ademas se esperaba que disminuyeran de manera significativa
la pobreza y la inequidad. De hecho, se confiaba en que el flujo de capital y el crecimiento de las
exportaciones promovieran el desarrollo de los sectores con un uso intensivo de mano de obra.

Pero esto no ocurrio.

3.5. Consecuencias sociales de las medidas de politica econémica

Si bien algunos autores como Javed Burki y Perry (1998), sostienen que las reformas
efectivamente hicieron disminuir la pobreza, los datos muestran que esta evolucion mas bien
parece haber sido consecuencia de la disminucion de las tasas de inflacion (Véase Grafica N°
3.5) y de un modesto crecimiento (Véase Grafica N° 3.6), y no de las consecuencias

redistributivas de la liberalizacion financiera y comercial.
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Lo anterior se justifica en el hecho especifico de que el resurgimiento del crecimiento no
estuvo asociado a una fuerte demanda de mano de obra en el sector formal, es mas, en México
como en otros paises de la region aument6 tanto el desempleo formal como el empleo informal,
ademads de que el crecimiento de la exportaciones ha estado concentrado en los sectores de uso
intensivo de recursos naturales, y la brecha entre la mano de obra calificada y no calificada

parece haber aumentado.

Ademas, como consecuencia del proceso de reestructuracion econémica los problemas de
distribucion de ingresos no han mejorado, incluso se puede decir que han empeorado generando
indices de pobreza que se mantienen en niveles inaceptablemente altos. Més aun, la inseguridad
econdmica para los pobres y la clase media, vinculada a la inseguridad laboral y la volatilidad de

los ingresos, ha tendido a crecer (Véase Grafica N° 3.7, 3.8 y 3.9).

Como se menciond anteriormente, hacia fines de la década de los noventa México casi
habia finalizado el proceso de cambio estructural, s6lo restaba por llevar a cabo las reformas
laborales, las de la legislacion y las de disefio de las instituciones que permitan garantizar la

proteccion a la propiedad privada (Cortés y Rubalcava, 2001).

A partir de lo visto hasta el momento, se puede ver que los salarios bajaron notablemente
durante la década de los ochenta y los noventa, sin embargo es probable que el ingreso total de
los hogares haya bajado menos que el salario real. Una indicacion de esto puede verse en la
evolucién del consumo per capita, el cual descendid6 de una manera menos drastica en

comparacion con el salario.

La revision realizada hasta el momento permite plantear de acuerdo con Hernandez Laos
(2003), que durante los ultimos veinte afios la politica econémica de México fue objeto de
cambios importantes, que debido a las circunstancias y restricciones tanto internas como externas
rompid con el enfoque proteccionista del pasado y reorientd el crecimiento hacia los mercados

externos.

Como se vio también, la reforma estructural emprendida incluy¢ la liberalizacion de la
balanza de pagos a través de una agresiva apertura comercial y de su régimen de inversion, asi
como otras medidas de cardcter interno como la privatizacion de empresas estatales y la
desregulacion de importantes sectores de la economia, con lo que se ha dado un papel mas activo

al sector privado y a la competencia en el proceso de crecimiento. En conjunto, estos cambios
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indujeron en el transcurso de pocos afios la transformacion estructural de la economia mexicana

y su integracion, en términos generales a la economia mundial (Hernandez Laos, 2003).

Pese a todas las reformas y cambios estructurales mencionados, se debe destacar la
notable desaceleracion del crecimiento econdmico del pais en las Gltimas décadas. En efecto, de
una tasa mayor del 6.5% medio anual de crecimiento en el PIB en los sesenta y setenta, el pais
registrd6 un crecimiento nulo durante la mayor parte de los ochenta y sélo una modesta
recuperacion a partir de 1988, para alcanzar una tasa de crecimiento de 3.4% medio anual entre
ese afio y el 2000. Ello sugiere dice Herndndez Laos (2003), que las recientes transformaciones
estructurales de la economia mexicana no han logrado incidir positivamente en el crecimiento

del pais.

Por otro lado, el crecimiento exportador tampoco se ha traducido en un estimulo de
significacion para el crecimiento econdmico, no solo por su elevado contenido de importaciones
sino porque ademas se ha visto acompafiado de una disminucion relativa del consumo doméstico,
dada la notoria reduccion relativa del mercado interno a consecuencia de la contraccion de los
ingresos reales de la poblacion provocada por la perdida del poder adquisitivo de los salarios, y

en términos mas generales, originada en la reduccion del ingreso per cépita de la poblacion.

El acelerado crecimiento econdémico que registrd el pais en los sesenta y setenta en
términos per capita se interrumpid a principios de la década de los ochenta. Como pudo verse a
partir de los datos presentados, después de un paulatino y sostenido crecimiento del producto por
habitante, entre 1982 y 1987 se habria registrado una notable involucion para recuperarse el
crecimiento entre 1988 y 1994 e interrumpirse de nuevo al caer el pais en 1995 en la aguda crisis
econdmica, de la cual se habria recuperado en los siguientes afios hasta interrumpirse

nuevamente durante el 2001.

El primer quiebre de la tendencia ascendente afirma Hernandez Laos (2003), se gestod
durante la ultima parte de la década de los setenta y se manifestdo agudamente en la primera de
los ochenta, resulta evidente que en general, a lo largo del proceso de crecimiento por sustitucion
de importaciones (economia cerrada) el acrecentamiento del producto per cépita habria sido
sostenido, habiendo alcanzado una tasa media anual de crecimiento de 2.9% entre 1960 y 1984,

en contraste desde el momento en que se habria registrado la apertura comercial en 1985 y hasta
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el afo 2000 la tasa media anual de crecimiento del producto por habitante habria sido

notoriamente menor, equivalente a sélo 1.1%.

Entonces, lo que queda claro es que la desaceleracion y la volatilidad del crecimiento en
los ultimos veinte afios ha sido un factor causal del desfavorable desempefio de la economia en

términos del acrecentamiento de la desigualdad en la distribucion del ingreso y en la pobreza.

En relacion con lo anterior y segin datos de Lustig (2002), la pobreza extrema y la
pobreza moderada en el sector rural permanecio6 sin cambios entre 1989 y 1994, ahora al analizar
los datos segun su distribucion geografica, se observa que la pobreza aument6 en el sur y sureste
en tanto que cayd o permanecid igual en las demds zonas en el mismo periodo. Esto seria un
indicativo de que la incidencia de la pobreza es mucho mayor en le sector primario y alcanza su
pico en el sur y en el sureste, lo que estaria significando que en los estados relativamente mas
prosperos y en las zonas urbanas los pobres lograron sacar algin provecho de la leve

recuperacion econdémica vivida en los afios noventa.

En términos generales la observacion de Lustig (2002) se relaciona con lo que plantea
Hernandez Laos (2003), en el sentido de que en México se dio un proceso de transformacion
sectorial durante las ultimas cuatro décadas el cual estd caracterizado por: 1) una lenta e
invariable disminucion de la importancia relativa del sector primario en el producto interno bruto
de la economia, 2) un aumento temporal en la importancia del sector minero durante el auge
petrolero y su posterior disminucion, 3) un aumento de la participacion del sector manufacturero
en los setenta; su reduccion en el primer quinquenio de los ochenta y de nuevo su aumento en los
ultimos afios, y 4) un sistematico crecimiento del sector terciario (incluida la industria de la
construccion y la generacion de electricidad) durante los sesenta, setenta y primera mitad de los
ochenta, para decrecer marginalmente en los ultimos afios, conforme se activaba la importancia

relativa del sector manufacturero.

Asi, la escasa participacion del sector agropecuario en el producto contrasta con el hecho
de que en el sector rural viven actualmente mas de una cuarta parte de la poblacién nacional que
basa su subsistencia principalmente en el sector agropecuario de la economia, lo que se traduce
en niveles de ingresos rurales anormalmente bajos que inciden en altos indices de pobreza

extrema en las areas predominantemente rurales del pais (Hernandez Laos, 2003).
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Por su parte en el sector manufacturero, las tendencias apuntan hacia una creciente
participacion de la produccion de bienes de mayor complejidad tecnologica (bienes intermedios
y de capital) que reclama mano de obra cada vez mas calificada, muy probablemente para
atender los requerimientos del sector exportador, y que repercute en una reduccion relativa de la
demanda de mano de obra de menores niveles de calificacion, la cual en el ambito urbano tiene
que buscar ubicacion en el sector terciario. Este sector constituye el receptaculo de una creciente
proporciéon de mano de obra, que al no encontrar oportunidades de empleo remunerado en otras

actividades, acrecienta el empleo informal urbano (Herndndez Laos, 2003).

Es asi que a partir de la apertura econémica y de la insercion de México en la economia
global, Hernandez Laos (2003) afirma que los aumentos en la desigualdad se habrian registrado
preferentemente en las zonas urbanas del pais, en tanto que en las rurales habrian permanecido
relativamente inalterados los patrones de desigualdad en la distribucion del ingreso. Aunque
claro esta que, parte del aumento de la desigualdad total se habria registrado, de manera paralela
en el acercamiento de las diferencias en los niveles medios de ingresos entre las zonas urbanas y
rurales. Sumado a lo anterior, la desigualdad en la distribucién del ingreso de los hogares

también es notoriamente diferente en términos regionales.

Entonces como lo han mostrado diversos estudios (Herndndez Laos, 1982, 1984 y 2001),
existen diferencias marcadas en la estructura productiva en las distintas regiones geograficas del
pais que se reflejan en contrastes significativos de los niveles medios de producto por habitante

de las mismas, indicando esto que el desarrollo no es ni generalizado ni homogéneo.

3.6. La eleccion de los aiios 1987, 1995 y 2000 como momentos historicos para el analisis

3.6.1. Aiio 1987: inicio del proceso de recuperacion de la crisis de 1982

En respuesta a la paulatina recuperacion de la actividad econdomica en 1987, los diversos
indicadores del empleo mostraron una mejoria a lo largo del afio, asi de acuerdo con la Encuesta
Industrial Mensual que comprende 57 clases industriales manufactureras, “tanto el personal
ocupado como el nimero de horas hombre trabajadas disminuyeron en relacion a 1986 (pasaron

de 3.4% y 4.2%, respectivamente), sin embargo la tasa de variacion respecto del mismo trimestre

-104 -



del afio anterior de ambos indicadores aument6 en el transcurso del afo, en el caso del personal
ocupado paséd de -7.3% en el primer trimestre a 0.5% en el cuarto trimestre, y en el caso del

numero de horas hombre trabajadas pasé de -7.1% a -0.3%” (Banco de México, 1988).

Por su parte, “el nimero de asegurados por el Instituto Mexicano del Seguro Social
mostr6 una evolucién similar, la tasa de variacion respecto al mismo trimestre del afo anterior
paso de -0.3% en el periodo enero-marzo a 9.7% en el periodo octubre-diciembre, de tal manera
que considerado el afio en su conjunto, el nimero de asegurados fue 4.7% superior al de 1986”

(Banco de México, 1988).

Por otro lado y de acuerdo con datos del Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e
Informatica, el valor a precios constantes del Producto Interno Bruto que en 1986 habia
disminuido 4%, crecid 1.4% en 1987. Si bien esta recuperacion de la actividad econdmica se
habia iniciado en el segundo semestre del afio anterior y se sostuvo durante 1987, fue en este afio
que se empezaron a recoger los frutos de la apertura comercial, gracias en buena medida al facil
acceso a insumos de precio y calidad internacionales fue que la participacion de las
exportaciones en el PIB alcanzo el nivel mas elevado de la historia hasta ese momento,

representando 15.1% (INEGI, 1995).

Los salarios minimos fueron revisados en cinco ocasiones en 1987, aumentando en
promedio “a nivel nacional, 23% en enero, 20.1% en abril, 23.1% en julio, 25% en octubre y
15% en diciembre. Como resultado de estos ajustes, al final del afio se acumul6 un incremento de
145% respecto a los niveles de diciembre de 1986. En promedio, los salarios minimos a lo largo
de 1987 fueron 117.6% mayores a los de 1986. Sin embargo, se debe mencionar que en términos
reales y utilizando como deflactor el Indice Nacional de Precios al Consumidor, esta variacion se

tradujo en una caida de 6.3%” (Banco de México, 1988).

Otro indicador tiene que ver con la contraccion de la actividad productiva provocada por
el colapso del mercado internacional del petroéleo ocurrido en 1986, la cudl tocd fondo en el
primer trimestre de 1987. En este sentido, la oferta agregada de bienes y servicios pas6é de una
disminucién de 3% en el primer trimestre respecto al mismo periodo del afio anterior a un
importante crecimiento de 5.9% en el cuarto trimestre. Se debe destacar la evolucion del sector
industrial, el cudl experimentd un crecimiento promedio de 2.9% en el afio y en diciembre una

tasa anual de 10.1%. Pero a pesar de que estos datos muestran una acelerada recuperacion, no se
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alcanzaron durante este afo los niveles de actividad registrados en 1985. Si bien la oferta
nacional se vio complementada con importaciones de bienes y servicios, estas después de
situarse en el primer trimestre en un nivel que representé un minimo histérico (6.6% en relacion
al PIB), aumentaron 3.7% debido al crecimiento de la actividad productiva y a los efectos de la
apertura al comercio exterior sobre el incremento de las exportaciones. El mayor aumento en las
importaciones se dio en los bienes de uso intermedio para la industria manufacturera de

exportacion.

En términos generales, durante 1987 el sector mds dindmico de la economia fue el
industrial, que creci6 2.9% respecto a 1986. En éste sector la apertura y el mayor comercio con el

exterior permitieron superar con exportaciones la baja demanda interna.

Por su parte, durante el afio de referencia, la producciéon manufacturera crecié 2.1% con
relacion al afio anterior, asi, si bien 1987 se inicidé con incertidumbre respecto al curso de la
demanda interna, a partir de abril los empresarios empezaron a mostrar un optimismo
generalizado que se concret6 en un incremento significativo en las ventas. La recuperacion de las
manufacturas se basé en un crecimiento del crédito interno en términos reales, en la disminucion
del costo de la mano de obra como resultado de menores salarios reales y de un crecimiento en la
productividad del trabajo, en un abasto mejor y mas barato de materias primas importadas a
causa de la apertura comercial y en una mayor competitividad del sector manufacturero con el
exterior, esto como resultado de la depreciacion del tipo de cambio real medido a través de

costos salariales.

Entonces de manera general y de acuerdo con los indicadores de empleo, éstos reflejaron
una recuperacion de la actividad econdmica en 1987, como se dijo, a partir del tercer trimestre
del afio se dio un incremento en el personal ocupado y las horas hombre trabajadas aumentaron a
partir del cuarto, segin algunos analista esto podria sugerir que los empresarios esperaban una
recuperacion duradera al incurrir en costos de contratacion antes que incrementar las horas

hombre trabajadas.

En este sentido, “una recuperacion mas pronunciada en la produccion que en el empleo
permitio que la productividad de la mano de obra aumentara 10.5% en contraste con la

disminucion de 3.4% que se presentd en 1986 (Banco de México, 1988).
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De manera concordante con la recuperacion de la actividad industrial, el numero de
asegurados en el Instituto Mexicano del Seguro Social aument6 a lo largo de 1987, asi “...desde
el segundo trimestre aumenté el numero de asegurados permanentes mientras que los asegurados
eventuales aumentaron hasta el tercer trimestre en respuesta a la mayor actividad de la
construccion. El crecimiento en el nimero de asegurados permanentes también se debio a la
continua incorporacion de trabajadores de actividades anteriormente no cubiertas por la
Institucion. Por ultimo, los indicadores de desempleo abierto en areas urbanas tuvieron un

comportamiento general a la baja” (Banco de México, 1988).

3.6.2. Aiio 1995: la crisis econoOmica

Durante 1995 la economia mexicana sufti6 la crisis més severa ocurrida desde la década de los
afios treinta, de esta manera la interrupcion repentina de los flujos de capitales del exterior hacia
México a finales de 1994 e inicios de 1995, sumada a la consecuente devaluaciéon de la moneda
nacional, impusieron a la economia del pais un ajuste doloroso pero inevitable. En este contexto,
la tarea prioritaria de las autoridades fue procurar que dicho ajuste se llevara a cabo de manera
ordenada y expedita con el fin de conseguir dos objetivos basicos, por un lado, disminuir los
efectos de la crisis sobre el nivel de vida de los sectores mas desprotegidos de la sociedad, y por
otro lado, crear las condiciones para que la actividad econdémica estuviera en posibilidades de

recuperarse en el plazo mas corto posible.

La suspension, e incluso reversion en algunos momentos, de las entradas netas de capital
del exterior, y al disponerse de niveles muy bajos de reservas internacionales, se hizo imposible
que la inversion siguiese siendo mas cuantiosa que el ahorro interno, lo que ocasiond la virtual
desaparicion del déficit en la cuenta corriente. Otra manifestacion del mismo fenémeno fue la
depreciacion de la moneda nacional, indispensable para que el mercado de divisas encontrara un
nuevo equilibrio. Sin embargo, la devaluacidon caus6 de inmediato un significativo repunte de la
inflacién y de las expectativas inflacionarias, lo que aunado a la disminucion de los flujos de

capital dio lugar a tasas de interés muy elevadas, tanto reales como nominales.

Por su parte, el alza de las tasas de interés fue un factor adicional que contribuy6 a la

severa contraccion de la demanda agregada, a partir de lo cual no sélo se vio afectada la
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inversion en nuevos proyectos, sino también la capacidad de gasto de numerosas personas fisicas

y empresas que se encontraban endeudadas.

En estas circunstancias, el nivel de actividad econdmica se contrajo, el desempleo se
elevo, el sistema financiero se encontrd sujeto a multiples tensiones, e innumerables empresas y

hogares se vieron agobiados por la carga de sus deudas y la caida de su ingreso real.

Durante este afio, la debilidad de la actividad econdémica se transmitié a la demanda de
trabajo, por ello la mayoria de los indicadores de empleo mostraron deterioro. En este sentido la
estadistica de los trabajadores asegurados en el IMSS (el cudl se puede considerar como un
indicador general en materia de ocupacion) en 1995, mostré tasas de variacion anuales negativas
en todos los trimestres medidas con respecto a los niveles de los mismos trimestres del afo
precedente, sumado a la disminucion de la afiliacion de los trabajadores eventuales, la cual fue

mayor que la de los permanentes.

Se debe mencionar que el descenso fue particularmente severo en el renglon de los
asegurados de la industria de la construccion, actividad que ofrece ocupacion a un gran niimero

de trabajadores eventuales.

A diferencia del panorama descrito, “la ocupacién en la industria maquiladora continud
mejorando durante 1995, asi a lo largo de este afio se increment6 en 9.9%, tasa superior a las de

7.4% y 8.4% correspondientes a 1993 y 1994, respectivamente” (Banco de México, 1997).

Para el afio de referencia, “la tasa de desempleo abierto en las areas urbanas en el primer
trimestre de 1995 fue de 5.2% y alcanz6 su nivel mas alto de 7.6% en agosto, a partir de ahi
comenzd una disminucion gradual, para cerrar en diciembre a un nivel de 5.5%” (Banco de

México, 1997).

Durante 1995 “...1a masa salarial (o remuneraciones totales) del sector manufacturero
sufri6 una fuerte contraccion en términos reales de 19.2%, este resultado se puede explicar por el
efecto combinado de la caida de la ocupacion y de los salarios reales, asi la remuneracion media

por trabajador registro en el afio una disminucion de 12.5%” (Banco de México, 1997).
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3.6.3. Aiio 2000: proceso de recuperacion econémica

El desempefio de la economia de México en 2000 resultd sustancialmente mejor que el
anticipado al inicio de ese afio, de esta manera “...la inflacion anual se redujo de 12.3% en
diciembre de 1999 a 8.96% en diciembre de 2000. Segun algunos analistas, se cumplid con un
amplio margen la meta de alcanzar una inflacion que no excediera de 10%. A pesar de este
indicador, el esfuerzo estabilizador se reflejé6 mas notoriamente en la disminucion de 6.72% que
exhibi6 la inflacién subyacente durante el afio. Por su parte, el incremento real del Producto
Interno Bruto (PIB) result6 de 6.9%, mayor en 3.2% que el registrado el afio anterior y superior
en 2.4% al pronosticado. Este aumento del producto es el mas elevado en casi dos décadas. Todo
lo anterior contribuy6 a la creacion de 525 mil empleos formales, al descenso de la tasa de
desempleo abierto y a una recuperacion significativa de los salarios en términos reales” (Banco

de México, 2001).

En los ultimos meses de 2000 se materializaron algunos de los riesgos acerca de los
cuales el Banco de México habia venido advirtiendo durante el afio. Por un lado, se confirmé que
la economia de los Estados Unidos ya habia entrado en una etapa de crecimiento menos vigoroso
y se generalizo la percepcion de que su desaceleracion en 2001 seria mas pronunciada que la

esperada.

Adicionalmente, en diciembre el precio de la mezcla mexicana de petroleo de exportacion
se redujo bruscamente. Ambos sucesos despertaron preocupacion entre los inversionistas
respecto de sus efectos sobre la economia de México, provocando presiones alcistas sobre las
tasas de interés y el tipo de cambio. Por otra parte, “se hizo patente la desaceleracion de la
produccion interna, ya que el PIB del cuarto trimestre practicamente no crecid, mientras que se
observo un menor debilitamiento de la demanda interna. En consecuencia, el déficit comercial se
amplio significativamente. Finalmente, si bien las expectativas de inflacién mejoraron durante el
afio no llegaron a converger totalmente con los objetivos. Lo anterior propicié que los aumentos
salariales nominales fueran elevados en comparacion con el crecimiento de la productividad y el
objetivo de inflacion” (Banco de México, 2001). Asi, en términos generales de acuerdo con los

indicadores econdémicos, el afio 2000 fue un afio excepcional para la economia de México.
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En 2000 el desempeio de la economia mexicana superd las expectativas prevalecientes a
principios del afio, ello se sustento en la solidez de los fundamentos econémicos internos y en la

importante expansion de la economia de los Estados Unidos, seglin los analistas.

El crecimiento anual del PIB en 2000 fue el mas alto de los ultimos 19 afios, dicha
evolucion se tradujo en una generacion significativa de empleos, que a su vez dio lugar a que la

tasa de desempleo en las areas urbanas se ubicara en sus niveles historicos mas bajos.

De esta manera, los aspectos mas destacados de la evolucidon del mercado laboral en 2000
fueron “...los incrementos significativos de la demanda de trabajo en casi todos los sectores,
como reflejo de la vigorosa actividad econdémica durante la mayor parte del afio; la tasa de
desempleo abierto en las areas urbanas siguié disminuyendo y alcanz6 sus niveles historicos mas
bajos; los aumentos nominales de los salarios contractuales superiores a la inflacion esperada; la
mejoria de las remuneraciones reales por trabajador en respuesta, entre otros factores, a una
mayor demanda de trabajo y a los avances en el abatimiento de la inflacion; el crecimiento
significativo en términos reales de la masa salarial en varios sectores, como consecuencia del
aumento del empleo y de los salarios reales; las ganancias en la productividad de la mano de
obra, particularmente en el sector manufacturero; y los costos unitarios de la mano de obra mas
elevados, debido a que los incrementos de las remuneraciones reales por trabajador superaron a

la mejoria de la productividad” (Banco de México, 2001).

Quizas la fortaleza de la demanda de trabajo en 2000 se manifestd en la evolucion del
numero total de trabajadores asegurados en el IMSS, como dato ejemplificador al cierre del afio
dicho total presentdé un aumento de 4.3% frente a su nivel del mismo periodo del afio anterior,
ello significé un incremento de 525 mil trabajadores en ocupaciones del sector formal de la

economia.

Asi, la expansion del empleo abarco a la mayoria de los sectores de actividad,
distinguiéndose los avances del nimero de trabajadores asegurados en el comercio (6.6%) y en

los servicios sociales, comunales y personales (6.3%).

Como ocurri6 en los ultimos afios, en 2000 la industria maquiladora fue una fuente muy
importante de generacion de empleos formales, ello se explica por el rapido crecimiento que tuvo
esta industria en afos recientes y por su intensa utilizacion de mano de obra. En diciembre de

2000 “el namero de trabajadores en esta industria se situd en 1, 307,982 personas, lo que
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significd un incremento promedio anual de 12.7% y la creacion de 111 mil nuevas plazas de
trabajo con relacion a la cifra de diciembre de 1999. Asi, en el periodo de seis afios comprendido
entre diciembre de 1994 y diciembre de 2000, la industria maquiladora gener6 707 mil nuevos

empleos” (Banco de México, 2001).

El fortalecimiento de la demanda de trabajo tuvo como consecuencia que se produjeran
disminuciones continuas de la tasa de desempleo abierto en las areas urbanas. Asi, en diciembre
de 2000 dicha tasa se ubico en 1.9% de la poblacién econdémicamente activa (PEA), su nivel mas
bajo desde 1985. El analisis de los incrementos nominales de los salarios contractuales por
actividad economica, revela que en general, los aumentos salariales en las empresas
manufactureras resultaron superiores a los otorgados por las empresas de otros sectores, en

particular los del sector servicios

En general, “...el crecimiento anual de las remuneraciones nominales se mantuvo muy
por encima de la inflacion observada, dando lugar a una importante recuperacion de las
percepciones reales, asi las de la industria manufacturera presentaron el incremento mas alto
ocurrido desde 1992. Asimismo, el aumento en la industria maquiladora resulté el mayor
registrado desde 1982, s6lo en la industria de la construccidon se presentd una caida del salario

real” (Banco de México, 2001).
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GraficaN° 3.1
Evolucion de 1a pobreza para México a nivel nacional, 1992 -2002
(Porcentaje de personas)
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Pobreza alimentaria: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir las
necesidades de alimentacion correspondientes a los requerimientos establecidos en la canasta
alimentaria INEGI - CEPAL.

Pobreza de capacidades: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patréon de consumo basico de alimentacion, salud y educacion.

Pobreza de patrimonio: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patron de consumo basico de alimentacion, vestido y calzado, vivienda, salud, transporte publico y
educacion.

Fuente: Estimaciones del CONEVAL con base en las ENIGH 1992 a 2002
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GriaficaN° 3.2
Evolucion de la pobreza para México a nivel urbano, 1992 - 2002
(Porcentaje de personas)
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Pobreza alimentaria: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir las
necesidades de alimentacion correspondientes a los requerimientos establecidos en la canasta
alimentaria INEGI - CEPAL.

Pobreza de capacidades: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patréon de consumo basico de alimentacion, salud y educacion.

Pobreza de patrimonio: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patron de consumo basico de alimentacion, vestido y calzado, vivienda, salud, transporte publico y
educacion.

Fuente: Estimaciones del CONEVAL con base en las ENIGH 1992 a 2002
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GraficaN°3.3
Evolucion de la pobreza para México a nivel rural, 1992 -2002
(Porcentaje de personas)
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Pobreza alimentaria: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir las
necesidades de alimentacion correspondientes a los requerimientos establecidos en la canasta
alimentaria INEGI - CEPAL.

Pobreza de capacidades: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patréon de consumo basico de alimentacion, salud y educacion.

Pobreza de patrimonio: se refiere a las personas cuyo ingreso es menor al necesario para cubrir el
patron de consumo basico de alimentacion, vestido y calzado, vivienda, salud, transporte publico y
educacion.

Fuente: Estimaciones del CONEVAL con base en las ENIGH 1992 a 2002
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Cuadro N° 3.1
Indicadores macroeconémicos para México, 1987 - 2000

Concepto 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000
Producto Interno Bruto
Tasa de crecimiento real
promedio 1.8 13 4.2 5.1 4.2 3.6 2.0 4.5 -6.2 52 7.0 4.9 3.9 6.6
(base afio 1993)
Saldo de la Cuenta Corriente
(miles de pesos base 1993) 4,239.0 -2,375.6 -5821.2 -7,451.0 14,646.7 24,438.5 23,399.2 -29,662.0 -1,576.7 -2,507.6 -7,665.0 -16,072.4 -13,99.5 -18.161.4
Ingresos 37,368.4 42,095.8 48,103.4 56,070.9 58,087.3 61,6699 67,752.1 78,371.8 97,029.3 115,316.1 131,318.2 140,068.8 158,939.9 193,280.9
Egresos 33,129.5 44,4714 53,924.6 63,521.9 72,734.0 86,107.4 91,151.3 108,033.7 98,606.0 117,823.8 138,983.2 156,141.1 172,939.4 211,442.3
Saldo de la Balanza Comercial
(miles de pesos base 1993) 8,787.1 2,609.5 405.1 -882.3  -7,279.0 15,933.7 13,480.6 -18,463.7 7,088.5 6,531.0 623.6 -7,913.5 -5,583.7 -8,003.0
Balanza de la Industria
Maquiladora 1,598.1 23374 3,000.8 3,551.2 4,050.6 4,743.3 5410.1 5803.1 49245 6415.6 88335 10,5264 13,4443 17,758.6
Balanza Comercial Total
(miles de pesos base 1993) 8,787.1 2,609.5 405.1 -882.3  -7,279.0 15,933.7 13,480.6 -18,463.7 7,088.5 6,531.0 623.6 -7,913.5 -5,583.7 -8,003.0
De maquiladoras 1,598.1 2,337.4 3,000.8 3,551.2 4,050.6 4,743.3 5,410.1 5803.1 4,9245 64156 8,833.5 10,5264 13,4443 17,758.6
Resto 7,189.0 272.1 -2,595.8 -4,433.5 11,329.7 20,677.1 18,890.6 -24,266.8 2,164.0 1154 -8,209.9 -18,439.9 -19,027.9 -25,761.6
Participacion porcentual del
PIB industrial respecto al PIB  23.9 24.2 24.7 25.1 24.9 25.1 24.7 24.8 24.3 25.5 26.1 26.4 26.5 26.4
total
Inflacion (tasa anual del
crecimiento)
Precios al consumidor 131.83 11416 20 267 227 15.5 9.8 7 35 34.4 20.6 15.93 16.59 9.49
(Promedio anual)
Diciembre/Diciembre 159.17 51.66 19.7 29.9 18.8 11.9 8 7.1 52 27.7 15.7 18.61 12.32 8.96

Fuente: Banco de Informacion Estadistica, Instituto Nacional d

e Estadistica, Geografia e Informatica (INEGI).
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Cuadro N° 3.2

Inversion Piblica Federal y Gasto Social para México, 1987- 2000
(Millones de pesos a precios corrientes de 1993)

Beneficio Social como

Aifio Inversion Total Anual Beneficio Social Anual porcentaje de la inversion total
anual
1987 10,789,000 2,976,000 27.58
1988 13,073,000 5,164,000 39.50
1989 22,108,000 6,244,000 28.24
1990 117,122.10 44,771.40 38.23
1991 148,879.10 65,994.10 4433
1992 178,266.20 87,160.50 48.89
1993 206,987.20 106,698.50 51.55
1994 249,480.50 131,591.70 52.75
1995 290,423.60 155,249.10 53.46
1996 403,449.50 212,111.70 52.57
1997 528,123.90 274,756.50 52.03
1998 600,583.00 347,511.00 57.86
1999 711,228.20 433,375.10 60.93
2000 855,286.00 519,239.90 60.71

Fuente: Banco de Informacion Estadistica, Instituto Nacional de Estadistica, Geografia ¢ Informatica
(INEGI).

Grafica N° 3.4
Inversion Extranjera Directa para México, 1987 - 2000
(Millones de Pesos)
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Fuente: Banco de Informacion Econémica, INEGI
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Grafica N° 3.5
Evolucion de la inflacion. México
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Fuente: Banco de Informacion Econdémica, INEGI
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Producto Interno Bruto per capita. México
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Grifica N° 3.7
Participacion de las remuneraciones en el ingreso del sector no agropecuario
para México
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Grafica N° 3.8
Evolucion de la Tasa de crecimiento anual del Salario Minimo General (base
1994) para México, 1987 - 2000
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Grafica N° 3.9
Evolucion de la tasa de desempleo abierta para México, 1987 - 2000 (Promedio
anual)
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Fuente: Banco de Informacion Econdémica, INEGI
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Capitulo IV
Tijuana y Monterrey: los contextos econdmicos para el analisis

4.1. Consideraciones tedricas para el analisis de los contextos econémicos seleccionados

En el capitulo anterior se vio de manera general el proceso por el que atravesé México en
términos econdmicos y la importancia, en funcion de los indicadores macroeconémicos, de la
seleccion de los anos realizada para el andlisis. Ahora, desde el punto de vista regional las
tendencias descritas en el capitulo anterior apuntan a la concentracion de los productos del
crecimiento econdmico en zonas especificas del pais, en este sentido se puede citar a Zenteno
(2002) quien argumenta que cada localidad despliega un modelo econémico que es particular e
independiente y que depende de su patron de desarrollo. Es por esto que Hernandez Laos (2003)
propone con fines analiticos distinguir diez regiones®, las cuales constituyen agrupaciones de

entidades federativas con caracteristicas socioecondémicas similares.

A modo de ejemplo se puede decir que la region 1 denominada Capital, no sélo concentra
mas de un tercio de la actividad econdémica nacional, sino un creciente nivel de producto por
habitante a partir del inicio de los ochenta, registrando en la actualidad més del doble del
promedio nacional. De manera similar, las regiones nortefias como la Golfo Norte, la Pacifico
Norte, y la Centro Norte, consignan niveles de producto per capita superiores también a la media

nacional.

Por el contrario, las regiones centrales y especialmente las surefias (con excepcion de la
Peninsular), registran niveles de ingreso per céapita menores que la media nacional en términos
relativos, en especial la region Pacifico Sur que no alcanza en la actualidad ni la mitad del
promedio nacional. No es sorprendente por lo tanto, que tales contrastes regionales se reflejen de
manera determinante en los indices de pobreza y de pobreza extrema, que son singularmente

mayores en las zonas centrales y surefias del pais (Herndndez Laos, 2003).

6 Regiones: 1, Capital: Distrito Federal y Estado de México; 2, Golfo Norte: Nuevo Ledn y Tamaulipas; 3, Norte:
Chihuahua y Coahuila; 4, Pacifico Norte: Baja California, Baja California Sur, Sinaloa, Sonora y Nayarit; 5, Golfo
Centro: Veracruz y Tabasco; 6, Pacifico Centro. Colima, Jalisco y Michoacan; 7, Centro: Morelos, Guanajuato,
Puebla, Querétaro, Tlaxcala e Hidalgo; 8 Centro Norte: Aguascalientes, Durango, San Luis Potosi y Zacatecas; 9,
Peninsular: Campeche, Yucatan, Quintan Roo y 10, Pacifico Sur: Chiapas, Guerrero y Oaxaca (Hernandez Laos,
2003).
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Esta propuesta de regionalizacion fue desarrollada por Herndndez Laos con base en la
teoria del modelo economico dualista, el cual tiene antecedentes en la corriente clasica de la
economia con W. A. Lewis (1954) y posteriormente es retomado por G. Ranis (1988)
representante de la linea neocldsica, y es 1til a fines de este trabajo para entender porque se hace
necesaria la seleccion de contextos econdmicos diferentes a la hora de vincular procesos

macroecondémicos con practicas desarrolladas a nivel de los hogares, o incluso a nivel individual.

El concepto de dualismo se basa en la nocion de una asimetria caracteristica entre dos
sectores de la economia. Para los economistas neoclésicos, la asimetria es entre el sector agricola
por un lado, y los sectores no agricolas por el otro. Por su parte para los clésicos, la dicotomia se

presenta entre el sector capitalista y el sector de subsistencia de la economia.

Asi, el enfoque neoclasico postula una serie de relaciones entre ambos sectores bajo el
supuesto de una economia cerrada. El agricola domina en las primeras fases del crecimiento,
tanto en el mercado intersectorial de productos como en el de flujos financieros intersectoriales;
sin embargo lo caracteristico, es la profunda diferencia que existe en el mercado de trabajo del
sector agricola y del sector no agricola. El primero se distingue por un excedente de mano de
obra, existiendo una elevada relacién de trabajadores y tierra, una tecnologia tradicional y en el
que las unidades de produccion frecuentemente se asientan en los hogares, por otro lado, el
sector no agricola se caracteriza por una productividad marginal positiva dando lugar al
predominio de una organizacion capitalista en la produccion y comercializacion, y donde se
opera con base en tecnologia moderna en actividades de gran escala y especializacion

(Hernandez Laos, 2003).

Como se vio, el enfoque clasico del dualismo no es radicalmente diferente en el contexto
de una economia cerrada, este hace la distincidon entre un sector capitalista y uno de subsistencia,
trascendiendo la dicotomia agricola — no agricola. En el sector capitalista se utiliza capital
reproducible pagando los servicios de la mano de obra a través de un salario, mientras que en el
sector de subsistencia no se utiliza capital reproducible y el producto per capita es menor que en
el capitalista. En los paises atrasados existe una oferta ilimitada de trabajo, en el sentido de que
la poblacion es tan numerosa en relacion con el capital y los recursos naturales que existen
amplios sectores de la economia en los que la productividad marginal del trabajo es despreciable,

nula o incluso negativa, lo que constituye en términos genéricos el sector de subsistencia de la
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economia. En estos paises ambos sectores estan subdivididos geograficamente en “islas de
desarrollo capitalista”, tanto industriales como agricolas, rodeadas por un mar de actividades de
subsistencia, tanto rurales como urbanas, dando como resultado la existencia de fragmentos

fuertemente desarrollados rodeados por la “oscuridad econémica” (Hernandez Laos, 2003).

Ahora bien, si la economia dualista es abierta en las primeras fases del proceso de
crecimiento, el enfoque neoclasico postula que se establece una relacion triangular entre el sector
exportador, el sector no agricola o moderno y el sector agricola productor de alimentos para el
mercado interno (Herndndez Laos, 2003). Asi, en esta primera fase las exportaciones de
productos primarios se utilizan solo para apoyar la expansion de las actividades exportadoras de
“enclave”, superada esta etapa, el modelo neoclasico dualista supone modificaciones para tomar
en cuenta la apertura de la economia. El sector exportador continua enviando alimentos al
exterior, pero las ganancias se utilizan para importar ahora bienes de capital para el sector
industrial que produce para el mercado interno, estas exportaciones constituyen una segunda
fuente de excedente agricola que ayudan a financiar el crecimiento del sector no agricola en un
contexto balanceado, lo que se logra en principio a través del proceso de industrializacion por
sustitucion de importaciones. Segin este enfoque, para que la economia dualista logre un
proceso exitoso debe emprender el camino exportador antes de agotar el modelo de sustitucion

de importaciones (Hernandez Laos, 2003).

Los efectos de la apertura de la economia dualista predichos por el enfoque clasico son
mas complejos que los establecidos por la version neoclasica. Son diferentes para los paises
exportadores de capital que para los importadores, y sus repercusiones dentro de éstos dependen
mucho del sector en que se apliquen los capitales externos, asi el enfoque clasico predice que si
las inversiones se enfocan al fomento de su sector exportador (que no es el de subsistencia), los
efectos sobre los salarios son nulos, y en el mejor de los casos, aceleran el proceso de
capitalizacion, en tanto que son los propios consumidores del pais exportador de capital los
beneficiados por los menores precios a los que importan los bienes que su capital produce en los

paises en desarrollo (Hernandez Laos, 2003).

Con base en la propuesta tedrica anterior y teniendo en cuanta ademads la teoria de S.
Kuznets (1966) la cual relaciona el crecimiento econémico con al distribucion del ingreso de los

hogares, y la variante a esta idea realizada por H. F. Lydall (1979), estas dos tltimas centradas en
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contextos de economias cerradas, Hernandez Laos (2003:14) sugiere que “los efectos de la
globalizacion sobre la distribucion del ingreso y la pobreza se dan en el contexto de una
economia con una caracteristica especial: la existencia de una agudo dualismo estructural, que

condiciona los efectos de los fenomenos asociados con la globalizacion”.

Partiendo de la hipdtesis anterior el autor afirma que: “...a las realidades del dualismo
tradicional habria que aniadir una dicotomia en el seno del sector moderno de la economia, un
parte del mismo continuaria orientado al abastecimiento del mercado interno en tanto que otro,
con caracteristicas de encalve, estaria orientado hacia la exportacion de manufacturas con muy

pocas vinculaciones con el resto de la economia mexicana” (Hernandez Laos, 2003:185).

Finalmente, teniendo en cuenta la propuesta anterior y retomando a Cortés y Rubalcava
(2003), se puede concluir que a partir de la entrada de México en el proceso de apertura
econdmica, el pais ya no se caracteriza por una economia dual, sino que cuenta con la presencia
de tres sectores econdémicos: 1) sector tradicional, 2) el sector moderno orientado hacia el

mercado interno y 3) el sector exportador.

Pero la diversidad de combinaciones de los tres sectores econdomicos emergentes en el
territorio nacional sugiere, como una forma de analizar los efectos que sobre los hogares tiene la
globalizacién economica y las medidas de politicas que de ella se derivan, identificar las
condiciones generadas por las caracteristicas de los cambios econdmicos regionales introducidos
por la globalizacion, tomando en cuenta como parte de las mismas condiciones a las

transformaciones demograficas y socioculturales de las regiones (Cortés y Rubalcava, 2003).

En este momento y a la luz de lo planteado en las paginas anteriores, pareceria que las
ciudades de Tijuana y Monterrey por sus particularidades historicas, tanto econdémicas como
demograficas, ofrecen las diferencias necesarias y suficientes de “contexto” para analizar la
relacion entre los cambios econdmicos generales y el impacto que estos tienen sobre los hogares

y su organizacion.

En definitiva, desde esta perspectiva se esta en posibilidades de analizar si en condiciones
externas iguales (al interior de cada ciudad) y diferentes (entre ambas ciudades), los distintos
tipos de hogares (en funcion de sus necesidades y recursos) actiian o responden a los cambios
econdémicos (afios de estabilidad, crisis o recuperacion econdémica) de manera semejante o de

forma distinta.
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4.2. Evolucion y desarrollo de 1a Frontera Norte de México

México tiene una linea fronteriza con los Estados Unidos de 3,125 kilometros y esta integrada
por seis estados: Baja California, Sonora, Chihuahua, Coahuila, Nuevo Le6n y Tamaulipas
(Véase Mapa N° 4.1), los cuales cuentan con 35 municipios limitrofes (de un total de 273) y mas
de tres mil localidades, en donde poco mas del 95% cuentan con menos de mil habitantes y 20

localidades con mas de 10,000 habitantes (INEGI, 2000).

Esta realidad geografica y demografica, hizo que la evolucion y desarrollo historico de la
zona fronteriza del norte de México presentara una gran heterogeneidad, tanto en sus relaciones
sociales como en las culturales y comerciales, no solo con los Estados Unidos sino también con

el resto del pais.

Asi, el crecimiento econdmico de las ciudades fronterizas a lo largo del Siglo XX
registran un cambio en la conformacién de su estructura productiva, mientras que el sector
agricola tuvo su predominio hasta la década de los sesenta, este comenz6 a verse modificado por
el surgimiento y desarrollo de un sector industrial exportador que progresivamente fue
aumentando su importancia en el conjunto de las actividades econdomicas de la region en

particular y del pais en general.

Dentro de este proceso, segun Delgadillo Macias (1985:79) “...se conformo una nueva
sociedad que vive de una ambivalencia regional entre dos culturas opuestas en su historia, al
mismo tiempo tuvo que enfrentarse a una dualidad geogrdfica y econdomica entre los grupos
monopdlicos agricolas e industriales del sur de Estados Unidos y la misma poblacion mexicana
que les ha servido de mano de obra barata para acrecentar su poder politico-financiero y un
dominio regional con la usurpacion del territorio mexicano al instalar inmuebles comerciales e

industriales en las principales ciudades”.

Y agrega que, “...la dindmica econdomica se caracteriza por los contrastes entre espacios
de mayor desarrollo y otros de atraso muy marcado, resultado de la misma evolucion historica
que, en principio, tuvieron los centros poblacionales heredados de la colonia y, posteriormente

la desigual politica de apoyo financiero y comercial que junto con la inexistencia de una
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adecuada planeacion regional, originaron las hoy saturadas ciudades y las localidades

olvidadas de la superficie fronteriza” (Delgadillo Macias, 1985:80).

Asi por las caracteristica fisicas y geograficas de esta zona, por la importancia y
trascendencia politica que representa, y por las fendmenos propios de la vecindad con los
Estados Unidos, emergieron las llamadas ciudades gemelas: Tijuana-San Diego, Mexicali-
Calexico, Sonoita-Lukeville, Agua Prieta- Douglas, Ciudad Juarez-El Paso, Ojinaga-Presidio,
Piedras Negras-Eagle Pass, Ciudad Acufna-Nuevo Laredo, Reynosa-Hidalgo-Mac Allen y

Matamoro-Brownsville.

A su vez, en la frontera norte de México existen realidades diversas e incluso
contradictorias de estructuras econOmicas y caracteristicas sociales, que son propias del

desarrollo y del subdesarrollo.

Por un lado, existe un gran desarrollo y alta industrializacién, con una agricultura
moderna de alta productividad y con elevados ingresos per cdpita, por el otro, una economia
menos desarrollada y dependiente de su vecino, sub industrializada, con una agricultura

decreciente, una sobreoferta de mano de obra barata y con bajos ingresos per capita.

Si bien el desarrollo econdmico de la frontera norte del pais tiene su origen en el proceso
de industrializacién que inicia en la década de los sesenta, existieron programas en la década de
los treinta en los que se impulso el desarrollo de la region. Durante estos afios se empiezan a
tomar medidas orientadas a fomentar la actividad econdémica y el poblamiento de la zona
fronteriza. La creaciéon de zonas y perimetros libres es una de las primeras decisiones que se
adoptan. Las juntas Federales de Mejoras Materiales creadas en 1947 y el Programa de Braceros

(1951-1964) contribuyeron al logro de tales objetivos (Cabrera Nuiiez, 1986).

Otro de los programas gubernamentales que promovieron el desarrollo de la region fue el
Programa Nacional Fronterizo (1961-1965), cuyo objetivo general era fomentar el desarrollo
econdémico y social y su vinculacion con el resto del pais. Pero este programa se qued6 en un
nivel puramente enunciativo pues la falta de infraestructura administrativa adecuada, pero sobre
todo, la accion de fuerzas econdmicas reales y la insuficiente lucidez y voluntad gubernamental,
impidieron avanzar hacia la mayor integracion de la region fronteriza norte con el resto de la

economia nacional (Méndez, 1985).
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Un fendmeno que impacto de manera importante sobre la estructura socioeconémica de la
frontera norte fue la terminacion del Programa de Braceros en 1964, decision tomada en
conjunto entre los gobiernos de Estados Unidos y México. En este mismo afio, una vez
cancelado el Programa los indices de desempleo y subempleo en algunas ciudades fronterizas
oscilaron entre 40% y 50%. Entonces, para hacer frente a este problema se instrumentd el
Programa de Industrializacion Fronteriza en el afio 1965, fecha a partir de la cual surgen las
industrias maquiladoras en el pais, esto como una forma de aprovechar la mano de obra

disponible en la region.

Segtin Verkoren y Hoenderdos (1988) fue hasta fines de los afios sesenta que se empez6 a
desarrollar en la frontera norte una actividad industrial de importancia, basada en el
establecimiento de plantas maquiladoras de exportacion. Sin embargo este proceso de
industrializaciéon también fue tardio y atipico en el contexto nacional. Tardio, porque el
despliegue industrial de México se habia iniciado desde los afios treinta, teniendo como
principales nucleos a las ciudades de Guadalajara, Monterrey y a la zona metropolitana de la
Ciudad de México. Atipico, porque se inicidé en un periodo en que la politica industrial del pais
seguia plenamente encasillada en el modelo de industrializacion por sustitucion de
importaciones, con un caracter altamente proteccionista y con una orientaciéon hacia las

prioridades del mercado interno.

En este contexto, las diferencias regionales en relacion con del patron de desarrollo
economico se reflejo en la dinamica de los mercados de trabajo. En efecto, durante el periodo de
“crecimiento hacia adentro” y especialmente en las dos décadas comprendidas entre 1950 y
1970, el desarrollo de la industria manufacturera desempefld un papel preponderante en la
expansion del empleo asalariado nacional, mientras que en el plano regional las ciudades

fronterizas generaban empleos sobre todo en el sector terciario (Garcia, 1988).

A pesar de su gran dinamismo comercial la franja fronteriza experiment6 un crecimiento
demografico que iba mas alld de su capacidad de absorcion de fuerza de trabajo. En
consecuencia, la region comenzo6 a afrontar serios problemas de empleo, vivienda y servicios
urbanos. Adicionalmente, la cancelacion del convenio de braceros por parte de Estados Unidos
en 1964, obligd a la repatriacion masiva de miles de trabajadores mexicanos, muchos de los

cuales decidieron establecerse en la frontera norte mexicana. En tales circunstancias las ciudades
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fronterizas experimentaron un crecimiento poblacional vertiginoso que se tradujo en una severa

presion hacia el mercado de trabajo regional (Mendoza Berrueto, 1982).

Entonces, en este contexto fue que se establecid el Programa de Industrializacion
Fronteriza, programa mediante el cual se permitio y alent6 la instalacion de plantas maquiladoras
para la exportacion. En términos de su temporalidad, se pretendia que en el mediano plazo el
impulso industrializador generase eslabones productivos que alentaran una industrializacion de
base nacional, lo que impulsaria la integracion a la economia nacional de la region fronteriza. En
cuanto a su alcance regional, el modelo respondia exclusivamente a las condiciones

excepcionales de la frontera norte (Contreras, 2000).

Los efectos directos de esta estrategia se reflejaron pronto en un relativo alivio de los
problemas de desocupacion en las ciudades fronterizas, asi como en un volumen creciente de
ingresos en divisas para la economia nacional. Ademds, se propiciaron algunos efectos
colaterales como la intensificacion de la actividad comercial y de servicios en las ciudades que

empezaron a especializarse en las tareas maquiladoras.

A principios de la década de los ochenta se crea el Decreto para el Fomento y Operacion
de la Industria Maquiladora de Exportacion publicado en agosto de 1983, el cual se convierte en
uno de los principales instrumentos de politica de fomento y de regulacion de la industria
maquiladora en el marco del nuevo modelo de desarrollo adoptado por México. Este Decreto fue
derogado en 1989 por otro con el mismo nombre en el cual se menciona que la empresas
maquiladoras deberan atender a las prioridades nacionales contribuyendo a una mayor

integracion interindustrial (Cabrera Nufiez, 1986).

Pero hacia fines de 1993 una nueva reforma a este Decreto establece nuevas reglas a la
industria maquiladora, otorgandoles mayores posibilidades de destinar parte de sus producciones
al mercado nacional, asi en 1994 las empresas podian vender hasta el 55% del valor total de sus
exportaciones anuales del afio anterior al mercado interno, en 1995 el porcentaje se increment6 al
60% y asi cada aflo aumentd en 5% anual, hasta alcanzar el 85% del total exportado en el afio
2000. Para el afio 2001 la industria maquiladora podia destinar la totalidad de su produccién al

mercado nacional sin restriccion alguna (Cabrera Nuiez, 1986).

Aunque las ventas que realizarian las maquiladoras en el mercado nacional pagarian el

arancel correspondiente a las materias primas utilizadas en la producciéon aun asi contarian con
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ventajas, la capacidad de produccion y tecnologia que usan las sitiia a la cabeza de empresas del
mismo ramo que tienen su base en México, el gran nimero de empresas mexicanas obligadas a
recurrir a proveedores externos para comprar materias primas de calidad que le permita competir
se encuentran en desventaja frente a las maquiladoras que se caracterizan por su integracion con
proveedores y reducciones arancelarias desde o hacia Estados Unidos acordadas en el marco del
Tratado de Libre Comercio, lo que les permitird elegir el proveedor regional que les dé las

mejores condiciones para competir (Wilson, 1996).

En este sentido el capital extranjero aprovecha las ventajas competitivas que ofrece
México como pais emergente del nuevo orden econémico mundial, asi las oportunidades que le
brinda el crecimiento de la industria maquiladora han sido explotadas principalmente por el
capital estadounidense. El hecho de que este tipo de industrias constituya una forma de
subcontratacion del capital fordneo como servicio prestado por el pais a compaifiias extranjeras,
aunado al bajo coeficiente de integracion de insumos nacionales utilizados en su proceso, las ha

llevado a concebirlas como una actividad de enclave en el contexto de la economia mexicana.

Pero esta forma de operacion de las maquiladoras desvinculadas de las manufacturas
locales, con una escasa participacion en las transferencias de tecnologia, y favoreciendo poco el
desarrollo de los recursos humanos; son muy vulnerables a los factores econémicos externos
como los ciclos de los negocios mundiales y al caracter volatil de las decisiones empresariales de

las matrices (Dominguez, 1994).

Asi, la industria maquiladora de exportacion se veia como impulsora del desarrollo y
como una importante forma de transferencia de tecnologia en el pais, como una significativa
fuente generadora de empleos que posibilitaria la capacitacion y adiestramiento de la mano de

obra.

La meta de integracion de la frontera norte con la economia nacional a través del
establecimiento de zonas libres, aun cuando parece contradictoria, se justificaba por la necesidad
de fomentar el crecimiento econdmico sin el cual simplemente no se podria sostener la poblacion
de dicha zona. La medida supuestamente constituia una solucién parcial y temporal, cuyos
riesgos podian ser contrarrestados por otras politicas tendientes a integrar la poblacion y la

economia de dicha zona con el resto del pais (Mendoza Berrueto, 1982).
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4.3. Consecuencias economicas y sociales del desarrollo de la Frontera Norte

En el marco del proceso de crecimiento de la industria maquiladora, que fue descrito de manera
general en el apartado anterior, existe una estructura altamente terciarizada donde el comercio y

los servicios juegan un papel muy importante.

En este sentido, Mendoza Barrueto (1982) afirma que la importancia de los servicios es
muy significativa pues es la actividad que absorbe la mayor proporcion de la poblacion
econémicamente activa (PEA), su desarrollo se debe tanto al turismo como al comercio ligados

en gran medida a la migracion interna.

Lo anterior se puede apreciar a partir de los siguientes datos, en 1980 el sector terciario
absorbi6 mas del 40% del total de la PEA en todos los estados fronterizos, asi mismo en los
principales municipios de la frontera norte dicho sector absorbe mas del 35% de toda la PEA,
donde la actividad predominante es el comercio. El sector secundario es el segundo en
importancia en cuanto a la generacion de ocupacion, donde juega un papel importante la
industria de transformacion y dentro de ésta, la industria maquiladora de exportacion (Méndez

Main, 1990).

Aunado a lo anterior, se debe recordar que el crecimiento poblacional es también un
fenomeno muy importante que ha coadyuvado al desarrollo econémico de le region, crecimiento
que en gran medida esta vinculado a la migracion proveniente del centro y sur del pais. Desde un
punto de vista general, se puede afirmar que las ciudades de la frontera norte constituyen un
importante polo de atraccion de la vasta corriente migratoria que fluye, basicamente hacia zonas

urbanas en busca de mejores oportunidades de supervivencia.

Lo anterior es reforzado por Bustamante (1981), al sostener que con excepcion de
Reynosa (Tamaulipas) el resto de las ciudades fronterizas se encuentran entre las mas
terciarizadas del pais. Al mismo tiempo, las ciudades fronterizas donde el sector de servicios esta

ganando predominancia son las que han tenido las mas altas tasas de crecimiento de poblacion.

Pero a pesar de las semejanzas que pudieran derivarse de lo dicho anteriormente, las
diferencias existentes al interior del sistema economico se deben, en gran medida, a su

heterogeneidad estructural, es decir a la coexistencia de un sector con alta productividad y altos
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ingresos, y un sector con baja productividad y bajos ingresos. Debido a esta heterogeneidad
estructural, el nivel y la estructura del empleo varia tanto en el area rural como en las zonas
urbanas, entonces segin Méndez Main (1990) se debe considerar el problema del empleo desde

el punto de vista de la existencia y funcionamiento de diferentes mercados de trabajo.

Ya desde la época de las negociaciones entre México y sus principales socios
comerciales, se habia planteado que los efectos esperados del TLCAN serian mas importantes en
la frontera norte del pais que en cualquier otra region de México. Asi, para la franja fronteriza
del norte no se trataria de un cambio radical, dado que el régimen de libre comercio formaba

parte de su historia, aunque esta zona tenderia a recibir un mayor nivel de inversion.

En este sentido, la relocalizacion industrial hacia México se daria por via de la Industria
Maquiladora de Exportacion (IME), y por lo tanto, de manera prioritaria hacia las regiones donde
la maquiladora ya existia con ventajas de localizacion; es decir, las ciudades fronterizas
mexicanas. Este crecimiento de la IED, y por lo tanto de la maquiladora, generaria numerosos
efectos: una mayor necesidad de infraestructura de apoyo a la maquila (transporte,
telecomunicaciones, etcétera) y un aumento de los empleos indirectos, por ejemplo y en primer

lugar, de todos los servicios de exportacion.

Sin embargo, si bien es cierto que los efectos indirectos existen (en la industria nacional
no maquiladora y en los servicios para la maquiladora), todos los estudiosos del tema subrayan la
falta de integracion vertical como una caracteristica de la maquiladora, situacion que no ha
mejorado a lo largo del tiempo a pesar de la sucesion de las diferentes generaciones de este tipo

de empresas (Carrillo y Hualde, 1997; Alonso, 2002).

Asi, de 1980 a 1993 la tasa promedio de crecimiento anual del empleo manufacturero de
la region fronteriza fue de 5.79% mientras que la del resto del los estados fue de 2.54%. Las
entidades de la frontera norte con las tasas de crecimiento promedio anual del empleo
manufacturero mas dinamicas fueron Chihuahua con 10.9%, Baja California con 9.2%,
Tamaulipas con 8.6% y Coahuila con 5.9%. El crecimiento mas reducido, en funcion de las tasas
de crecimiento promedio anual del empleo manufacturero, lo tuvo Nuevo Ledén con 1.9% y

Sonora con 0.4% (Comercio Exterior, 2001).
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Entonces, los datos anteriores dejan entrever que la industria maquiladora de exportacion
es el principal polo generador de ocupacion en el sector secundario de la frontera norte y explica

la presencia de altas tasas de empleo en esta region, cuestion que se confirmara mas adelante.

A pesar de la tendencia mostrada, el auge econdémico de México debido al constante
crecimiento del sector de la industria maquiladora de exportacion sufre un revés a principios del
presente siglo. Si se considera el periodo septiembre del 2000 y septiembre del 2001, la pérdida
de empleo alcanza 40.5% en Baja California Sur, 36.9% en Durango, 22.2% en San Luis Potosi,
21.0% en Sinaloa y 20.9% en Aguascalientes. En el periodo de enero 2001 a enero 2002 el
indicador mas importante de la industria maquiladora, el empleo, cae 22.5% en todo el pais y
10.7% en la region fronteriza, mientras que el nimero de establecimientos desciende 9.3%, las
remuneraciones 6.4% y el valor agregado 10.3%, tanto en la region de la frontera norte como en

el resto de México (INEGI, 2002).

Durante el mismo periodo anterior (2000 - 2001), en el contexto de la zona norte de
Meéxico el impacto mayor de la perdida de empleos se da en los estados de Sonora (28.6%), Baja
California (23%), Chihuahua (17%), y en menor medida en Tamaulipas con un 9.1% y en

Coahuila solamente con 2.1% (INEGI, 2002).

Por ejemplo, en el caso de Sonora la perdida de empleos puede explicarse por el cierre
(clausura) del 24% de los establecimientos, pero en el caso de Baja California donde los
establecimientos activos disminuyen 11.5% la interpretacion de la tendencia mencionada no seria
esta (INEGI, 2002). Quizas, y segun algunas evidencias, la explicacion de la contraccion del
empleo en Tijuana estaria asociada a los procesos de reorganizacion administrativa y productiva
en los corporativos, reestructuracion que buscaba responder a condiciones econdmicas generales,

tanto internas como externas (Vargas, 2003).

En el tercer mes del 2002 INEGI report6 una contraccion de 17% en el empleo nacional
en comparacion con el mismo mes del ano anterior. Por entidad federativa, el desempleo fue
mayor en estados del centro del pais (debido esto principalmente a la cancelacion de programas
de maquila en el sector textil) en comparacion con los estados de la region fronteriza. Aunque
también, en esta region se produjo una contraccion importante, segun la misma fuente en Sonora
se dio una reduccion del empleo de 35.8%, en Baja California de 22.6%, en Chihuahua de

14.8%, en Tamaulipas de 9.1% y en Coahuila de 2.1% (INEGI, 2002).
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Los cambios econdmicos descritos han desencadenado ademds una marcada polarizacion
en el mercado laboral. Una primera manifestacion de esta division es la que tiende a alejar cada
vez mas los universos de los sectores modernos del informal, aunque esta polarizacion se esta

dando también dentro del propio contexto del empleo formal.

La disparidad en el ritmo de crecimiento del empleo formal en la década pasada se hizo
visible en la distribucion regional y sectorial del empleo, en el dinamismo diferencial por tamafio
de empresas, o entre las ramas de actividad vinculadas a la exportacion y al mercado interno en

donde se manifestaron notorios contrastes.

En este sentido se podria decir que lo anterior es uno de los rasgos distintivos del
mercado de trabajo en este periodo, en el que no puede hablarse de un panorama uniforme para
todo el pais, pero tampoco de que exista un mercado homogéneo en la frontera norte, el
desarrollo experimentado indica que la realidad de una region o de una ciudad se opone

marcadamente con la de otra.

Como se dijo, a partir de los afos sesenta con la instalacion de la industria maquiladora
de exportacion y el efecto de proximidad (la adyacencia con ciudades estadounidenses), los
mercados laborales de la frontera norte de México se convirtieron en grandes receptores de
inversion extranjera directa. Hoy en dia estos mercados de trabajo estin muy integrados al
sistema econdémico mundial, sobre todo al norteamericano, y presentan un dinamismo inusitado
si se los compara con otras zonas del pais. No obstante, la maquiladora que sigue creciendo a la
par de la inversion extranjera directa, no es la unica realidad del empleo fronterizo pues la
proximidad de los Estados Unidos también impulsa un sector terciario muy dindmico. En el
contexto nacional, con graves problemas de subempleo y desempleo durante los ochenta y
noventa, las ciudades fronterizas presentan situaciones de pleno empleo como en muy pocos

lugares del mundo (Coubes, 2003).

Asi y como se apuntd anteriormente, aunque indudablemente el empleo maquilador haya
aumentado dentro del conjunto del mercado laboral, existen otros efectos llamados inducidos, los
cuales estan ubicados en el sector terciario urbano y representan la demanda de los trabajadores
de la maquiladora en el conjunto de los comercios y servicios de la ciudad (Alegria, 1995). Estos
efectos inducidos serian aproximadamente tres o cuatro veces mds importantes que los efectos

indirectos (Alegria, 1995:753). No obstante, se debe remarcar de acuerdo a Browning y Zenteno
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(1993), que los mercados laborales distan de ser homogéneos entre las ciudades fronterizas

mexicanas.

Una razon de la heterogeneidad, es la diferencia entre los pares de ciudades
norteamericanas que hacen frontera, por ejemplo con Tijuana. Asi, la proximidad con un centro
urbano dindmico de los Estados Unidos (San Diego, California) tiene claramente un impacto
diferente al observado en otras ciudades contiguas con areas urbanas de relativamente poco
dinamismo o con bolsas importantes de desempleo y/o marginalidad (por ejemplo, los condados
de Texas). De esta manera, se observa una gran diferenciacion este-oeste en cuanto a modelos de
crecimiento urbano y pautas de mercados de trabajo, y cada ciudad puede haber reaccionado de

manera relativamente diferente a los acontecimientos econémicos de los aflos noventa.

4.3.1. El caso de Tijuana

En la etapa posterior a la segunda guerra mundial ciudades como Tijuana fortalecieron su
posicidon como centros comerciales y de servicios, a la vez que experimentaron un constante
crecimiento demografico y urbano. Esta expansion fue propiciada en parte por el incesante flujo
migratorio desde el interior del pais, que a partir de los afios cuarenta adquirié un caracter
masivo y tenia a la ciudad de Tijuana (aunque no de manera exclusiva) como inevitable punto de

destino o de transito hacia los Estados Unidos (Contreras, 2000).

Fueron las actividades comerciales y de servicios estrechamente ligadas a la condicion
fronteriza de esta ciudad, las que hicieron posible su crecimiento demografico y urbano durante
toda la primera mitad del siglo XX. Podria afirmarse, de acuerdo con Contreras (2000) que a la
luz de la evidencia se tratd de un crecimiento determinado principalmente por la naturaleza y la
intensidad de las interacciones economicas con Estados Unidos. Asi, desde una etapa muy
temprana en su formacion, el mercado de trabajo local tuvo la influencia directa de esa
vinculacion funcional que hizo gravitar a la economia local en torno a los servicios y el comercio

transfronterizo.

Entonces, el crecimiento de ciudades como Tijuana originalmente asociado a las
migraciones laborales hacia Estados Unidos y después reforzado por la absorcion de fuerza de

trabajo por las maquiladoras, se tradujo también en una ampliacion de la actividad comercial y
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de servicios, en un contexto donde la esperada integracion a la economia nacional parecia cada
vez mas lejana. No solo la integracion de componentes nacionales en la produccion maquiladora
se mantuvo en un nivel marginal, sino que ademas la expansién comercial y de los servicios se
desarrolld en una estrecha relacion con la actividad de los centros urbanos colindantes del lado

estadounidense (Contreras, 2000).

En este contexto, la ciudad de Tijuana considerada una de las cinco mas grandes del pais
con mas de un millon de habitantes, representa el centro urbano fronterizo donde la industria
maquiladora constituye una de las fuentes mas importante de empleo, aunque en general el
mercado de trabajo tijuanense presenta un gran dinamismo que es en parte, resultado de su
estrecho vinculo con la region sur de California. Esta colindancia es en buena parte la causa
directa del empleo generado en los servicios turisticos y en el comercio, asi como de un nimero
considerable de puestos de trabajo para aquellos que se trasladan diariamente al otro lado de la

frontera para desempefiar su jornada laboral.

Segun algunas estimaciones este grupo representa el 8% de la poblacion econdémicamente
activa de la ciudad (Clement y Zepeda, 1993). A su vez, las maquiladoras que también forman
parte del vinculo transfronterizo, contribuyen de manera sustancial a la generacion de empleos,

con un ritmo de crecimiento anual de 12.5% en el periodo 1985 — 1998 (Contreras, 2000).

Como se puede ver en la Grafica N° 4.1, la industria maquiladora se afianzé
paulatinamente como la principal fuente de generacién de empleos, siendo también el sector
industrial de mayor crecimiento relativo a partir de la década de los ochenta. En 1998 las mas de
150,000 personas ocupadas en las actividades maquiladoras representaban ya la cuarta parte de la

poblacion econémicamente activa (PEA) de la ciudad (Contreras, 2000).

La PEA de Tijuana tiene un patrén de actividad muy parecido al que siguen otras
ciudades fronterizas como Ciudad Juérez y Nuevo Laredo, con promedios de participacion neta
superiores a 50% y con una tendencia creciente, por lo menos hasta fines de la década de los

noventa.

Pero se debe resaltar que una de las caracteristicas que han definido el perfil de la
industria maquiladora desde su origen, es que ocupa una porcidon notoriamente mas alta de

mujeres que el resto de las actividades econdmicas (Iglesias, 1985; Carrillo, 1989; Lara, 1998).
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Ademéds, estos autores coinciden en que la participacion de las mujeres en el empleo
maquilador contintia siendo predominante, aunque esta preponderancia se encuentra dentro de
una tendencia general decreciente. En 1987 el porcentaje de mujeres ocupadas en las
maquiladoras era de 62.2%, mientras que para 1998 habia descendido a 51.9% (Carrillo, 1989;
Lara, 1998).

A este proceso decreciente de la participacion de las mujeres en la industria maquiladora
se le ha denominado “proceso de varonizaciéon” segun Carrillo (1989) o de “masculinizacion”
segun Lara (1998) asociandolo bésicamente a dos tendencias, a los cambios en la tecnologia y en
la organizacion del trabajo de las maquiladoras, y a los cambios productivos de cardcter nacional

y su efecto en las actividades maquiladoras (De la O, 1995).

A lo anterior se debe sumar que el espacio fabril de las maquiladoras alberga a una fuerza
de trabajo heterogénea, no s6lo por su composicion y sus funciones en el proceso, sino también
por su estabilidad en el trabajo. Hay un segmento de trabajadores relativamente estables
compuesto por el personal de mando, los ingenieros, los técnicos y el personal de supervision;
sin embargo siguen constituyendo la mayor parte del personal los obreros de produccion
dedicados a tareas no calificadas y con una notable inestabilidad en el empleo. En las fabricas de
productos de electronica de consumo, ejemplo tipico de las plantas de segunda generacion,
ambos segmentos de trabajadores participan en la manufactura de bienes de alta tecnologia con

fuerte exigencias de calidad (De la O, 1995).

4.4. Evolucion y desarrollo de la Ciudad de Monterrey

El empresariado regiomontano constituye uno de los grupos industriales de mayor antigiiedad en
México. Su configuracion temprana a fines del siglo XIX le permitidé consolidarse y unificarse
como clase mucho antes que el resto de los empresarios mexicanos. Las fortunas concentradas en
Monterrey entre 1850 y 1890 se invirtieron en la industria y las explotaciones mineras, y durante
el porfiriato se vieron favorecidas por su articulaciéon al mercado interno y por la proximidad

geografica del mercado estadounidense (Cerruti, 1983).

A su vez, el desarrollo de ferrocarriles durante esa época contribuyd a que Monterrey se

convirtiera en una de las ciudades mejor comunicadas con el pais y con Estados Unidos. Por
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ultimo, la politica implementada por el gobierno estatal durante el régimen de Bernardo Reyes
(Gobernador de Nuevo Ledon entre 1885 y 1909) favorecid todo tipo de inversiones,
primordialmente las fabriles y atrajo incluso al capital extranjero, sobre todo estadounidense.
Estas y otras condiciones convirtieron a la capital de Nuevo Ledn en un importante niicleo de
desarrollo regional, y a su empresariado en uno de los grupos econdmicos mas fuertes del pais

(Cerruti, 1983).

De esta manera la industria regiomontana se fue desarrollando tanto en vinculacién con el
mercado interno como en el externo, enfatizandose la orientacion hacia uno u otro segun las

coyunturas econdmicas que se fueron presentando a lo largo del siglo.

Inicialmente se orientd a la exportacion hacia el mercado estadounidense, pero después
de la segunda guerra mundial como resultado de la politica de sustitucion de importaciones y del
proteccionismo imperante en México, las empresas regiomontanas organizaron su produccion de
manera primordial en torno al mercado interno, y en la década de los ochenta a partir de la
apertura econdomica del pais, los empresarios regiomontanos se organizaron para volver a

exportar (Pozas, 2002).

Pero la prosperidad de las empresas regiomontanas se vio seriamente amenazada en 1982
cuando su alto endeudamiento en dolares sumado a los indices de inflacion sin precedentes en el
pais las condujo al borde de la quiebra; sin duda dice Pozas (2002), “si sobrevivieron fue gracias
al apoyo del Estado”. La ayuda del gobierno federal sorprendi6 al publico, porque la relacion de
los empresarios regiomontanos con el Estado fue de confrontacion practicamente desde inicios

del siglo XX.

Los afos inmediatos que siguieron a la crisis de 1982 fueron de relativa prosperidad para
las grandes corporaciones de Monterrey. El desarrollo nacional asociado al auge petrolero y la
facilidad para la obtencion de crédito por parte de instituciones financieras extranjeras llevo a
estas empresas a establecer planes agresivos de expansion durante la segunda mitad de la década
de los setenta. Pero durante los primeros afnos de la crisis, la recesion econdmica forzé a las
corporaciones a dar un paso atras, o a posponer los planes de crecimiento implementados antes

de la crisis (Solis, 2002).

En este contexto, la contraccion de la economia tuvo efectos negativos en el corto plazo

sobre el mercado laboral de Monterrey. En 1983 la tasa de desempleo en el estado fue de 9.8%
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(Pozas, 2002), la mas alta en del territorio mexicano. Es decir, los ajustes fueron acompafiados
del despido masivo de trabajadores, por ejemplo de los cerca de 50,000 trabajadores que Alfa’
empleaba en sus plantas en todo el pais, tuvo que reducir su personal 34% al despedir a mas de
17,000 trabajadores entre el final de 1981 y 1983 (Pozas, 2002), ademas desincorpor6 una gran
cantidad de empresas que habia creado o adquirido (principalmente las productoras de bienes de
capital y aparatos electrodomésticos), reduciendo el tamafo de sus activos casi 40% en esos

anos.

Entre 1982 y 1985 la politica econdomica expresada en el Programa Inmediato de
Recuperacion Economica (PIRE) institucionalizd la intencion de impulsar un crecimiento basado
ya no so6lo en el mercado interno, sino en una economia eficiente con capacidad competitiva en
el mercado internacional. Esta politica dio lugar a los cambios de propiedad en las instituciones
financieras y a una serie de reformas institucionales que transformaron los circuitos financieros
del excedente, afectando el control del mismo en forma determinante hasta el colapso del

programa en 1985 (Garrido y Quintana, 1988).

En este periodo, como ya se menciono, la mayoria de los grupos sigui6 la tendencia de
posponer o suspender sus proyectos de crecimiento y a limitar sus inversiones a las estrictamente
necesarias para mantener sus instalaciones en operacion. Su principal preocupacion fue
renegociar su deuda externa, disminuir sus pasivos y elevar su productividad, lo que dio como

resultado recortes mayores en el nimero de trabajadores (Pozas, 2002).

Desde la politica gubernamental, el PIRE contribuyd proporcionando la brusca caida de
los salarios reales con el objetivo de permitir un incremento sustancial del excedente disponible,
de tal manera que se pudiera cumplir con los compromisos que surgieron del pago de la deuda
externa. Es decir que, en 1983 la pérdida del poder adquisitivo del salario fue de 24.6% respecto

del afio anterior (Solis, 2002).

Para 1985 Monterrey registrd una dréstica reduccion de las exportaciones totales, asi
durante el primer semestre de ese afio las exportaciones descendieron 10% respecto al mismo
periodo del ano anterior, al caer de 10,438.7 millones de ddlares a 9,389.7 millones de ddlares.

Este descenso se debid en gran parte a la confluencia de diversos factores, la baja en la demanda

" Una de las mas importantes corporaciones de Monterrey dedicada a la produccion de acero, petroquimica, papel,
empaque y alimentos.
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internacional, en los precios del petroleo y de los productos primarios por un lado, y por el otro
debido al fortalecimiento del dolar y el proteccionismo estadounidense que ahogaba la
competitividad de los productos nacionales (Pozas. 2002). En 1986 el PIB manufacturero mostro
un decremento que esta vez llegd a ser de -5.6%, al mismo tiempo que los salarios sufrian un

drastico descenso (Garza, 1988).

En este contexto, la politica gubernamental se orientd hacia la reestructuracion del
sistema financiero y sento las bases para configurar un nuevo sistema entorno de las casas de
bolsa y permitir la reinsercion de los duefios del capital al circuito bancario. Sin embargo, la
participacion de diversos actores en la pugna por el control del excedente, entre los que se incluia
a la banca transnacional y a los grupos recién llegados al gobierno, provocd una serie de
tensiones las cuales se vieron agravadas por la fuga de capitales que beneficiaba a la banca

transnacional, lo anterior sentd las bases para el surgimiento de la crisis de deuda ocurrida en

1985 (Garrido y Quintana, 1988).

Pero las practicas de las empresas regiomontanas se alejaron un tanto de este patron, ya
que para ellos 1988 constituy6 un punto de inflexion a partir del cual se pasé de las estrategias de
recuperacion, a los proyectos de inversion y desarrollo. El factor detonante de este proceso fue la
descarga de la mayor parte de su deuda externa, apoyada en la politica econdmica y financiera

del Estado (Pozas, 2002).

En este mismo afo, con la llegada a la presidencia de Salinas de Gortari las politicas
orientadas hacia la apertura econdmica adquirieron una direccion mas definida, sustentadas en la
estabilidad de precios y la renegociacion de la deuda externa. La nueva politica buscéd consolidar
el proceso de apertura comercial eliminando barreras y restricciones discrecionales al libre

transito de las mercancias, en un acelerado proceso de desregulacion industrial y comercial.

Por otro lado, mientras que la politica de Miguel de la Madrid tendia a favorecer la
vinculacion con América Latina, Salinas de Gortari promovio la integracion econdmica hacia el
norte, desarrollando una serie de negociaciones dirigidas a lograr la constitucion de un Acuerdo
de Libre Comercio con Estados Unidos y la posible formacién de un bloque comercial que

incluyera a México, Estados Unidos y Canada (Pozas, 2002).

Al finalizar la década de los ochenta, las grandes empresas regiomontanas habian

logrado, en términos generales superar la crisis. La estrategia que siguieron a partir de la segunda
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mitad de la década para sanear sus economias combind varias vias, desde pagos directos
facilitados por el gobierno federal a través del Fideicomiso para la Cobertura de riesgo
Cambiario (Ficorca)® y venta de empresas, hasta capitalizaciones, es decir invitaciones a los

acreedores para canjear parte de la deuda por participaciones accionarias (Pozas, 2002).

Como era de esperarse, fue sdlo un grupo de empresas de Monterrey las que pertenecian
al sector que se vio altamente beneficiado por el apoyo gubernamental, asi estos empresarios
regiomontanos tomaron ventaja del apoyo del estado y reorientaron su produccion hacia los
mercados internacionales. La politica de apertura econdémica impulsada por Salinas dio por
descontado que la emergencia de un sector exportador garantizaria el equilibrio en la balanza de
pagos y el ingreso del capital extranjero requerido para el proceso de reestructuracion industrial

en el pais (Solis, 2002).

4.4.1. El caso de Monterrey

Entonces, como resultado de la implementaciéon de esta politica de apertura economica las
exportaciones crecieron 32% en dos afnos a partir de 1988, sin embargo el incremento de las
exportaciones en el contexto de la apertura econdémica tuvo como contrapartida un aumento en
las importaciones, colocando a la balanza comercial mexicana en dificil situacion. En 1991 el
déficit comercial de México crecid 270% al registrarse un sobregiro de 11,182 millones de

dolares contra solo 3,025 millones en 1990 (INEGI, 1992).

En 1991 las importaciones crecieron 28.7%, alcanzando un total de 38,357 millones de
dolares, mientras que las exportaciones aumentaron apenas 1.5%, llegando a 27,175 millones de
dolares. Tal situacion, que unos afios antes habria sido suficiente para desatar una nueva crisis, se
vio amortiguada por la inversion extranjera directa la que en el periodo 1988 - 1991 alcanzo
cerca de 33,167 millones de dolares, de los cuales 9,897 fueron invertidos en el ultimo afio

(Pozas, 2002).

Pero estas medidas no fueron suficientes para equilibrar el alto costo social que los

trabajadores y el sector no exportador debieron pagar, sobre todo en los que se refiere al

¥ Mecanismo financiero creado en 1983 y disefiado para rescatar a las empresas endeudadas.
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deterioro de los salarios, al cierre de empresas’ y a la profundizacion de las desigualdades

sociales, debido a la altisima concentracion de capital que el modelo promovia.

En este sentido, la complejidad de la sociedad mexicana y las diferencias regionales y
sectoriales en su nivel de modernizacidn, son algunos de los elementos que no fueron tomados en
cuenta por la politica econémica del gobierno. Pero segin Pozas (2002), el mayor fracaso de las
grandes compafiias estuvo en su incapacidad para vincular a las empresas medianas y pequefias
con los beneficios de la modernizacion, como se habria esperado de un verdadero liderazgo

econdmico (Véase Grafica N° 4.2).

Sin embargo, el rapido crecimiento exportador se vio frenado en 1991 cuando se produjo
una fuerte baja en las ventas al exterior de la mayor parte de las empresas regiomontanas. La
caida de las exportaciones se debid a una diversidad de factores, desde la recesion en Estados
Unidos y la recuperacion del mercado interno en México, hasta el ajuste del mercado y en el
interior de las firmas, asi como a la sobrevaluacion del peso, ya que al ser frenado el
deslizamiento del tipo de cambio para controlar la inflacion, bajo la competitividad de los

productos mexicanos en el extranjero y afectd al monto de sus exportaciones (Pozas, 2002).

El afio en que se firmo el TLCAN, una nueva y mas profunda crisis golped al pais. La
sociedad mexicana sufrid otra vez el impacto de la devaluacion del peso, la pérdida de empleos y
la caida en los niveles de vida de la poblacion. Las empresas regiomontanas fueron también
afectadas, especialmente debido a la devaluacion de sus activos en el pais y su fuerte
endeudamiento en dodlares. Sin embargo, a diferencia de 1982 estas empresas contaban ahora con
acceso a divisas extranjeras que les permitieron no solo sobrevivir, sino continuar la expansion

de sus opciones internacionales (Véase Grafica N° 4.3).

Ahora, el nuevo modelo econdmico tendia a incrementar la desigualdad entre las diversas
regiones y rompia con el precario equilibrio que durante mas de cinco décadas garantizo la
estabilidad politica del pais. El proceso de modernizaciéon elimind subsidios a las clases
populares, suprimi6 la proteccion constitucional a los campesinos y destruy6 las redes informales
que los pobres habian construido para sobrevivir, sin que fueran creados mecanismos

alternativos de distribucion (Pozas, 2002).

® Durante 1991 cerraron 600 pequefias industrias, muchas de ellas desplazadas por compafiias extranjeras o por los
grandes consorcios industriales (Pozas, 2002).
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Los grupos industriales regiomontanos segun Pozas (2002), se desempenaron con éxito
aun después de la crisis de 1994, pero fallaron en el papel que les habia asignado el modelo de
Salinas, quien esperaba que se convirtieran en la punta de lanza del futuro desarrollo econdémico

y arrastraran al resto del sector empresarial hacia un ciclo virtuoso de crecimiento econémico.

Como resultado del proceso descrito hasta el momento, la situacion del empleo cambio
drasticamente entre 1978 y 1983, asi el peso relativo de la fuerza de trabajo en las actividades de
manufactura decrecidé de 36.5% a 31.1%, y la proporcion de trabajadores en las actividades
vinculadas a los servicios crecid de 31.7% a 36.6%. Los demdas sectores mantuvieron su tamafio
promedio, lo cual sugiere que durante los primeros afios de la crisis la perdida de puestos de

trabajo en las actividades manufactureras fue absorbida por los servicios.

El deterioro de la fuerza de trabajo en el sector manufacturero continu6 en los siguientes
afios. Asi, en 1987 la proporcion de trabajadores en este sector de actividad habia descendido a
27.3%, en comparacion al 39% del sector servicios y al 18.8% del comercio. En resumen, en
menos de una década la estructura sectorial del mercado de trabajo en Monterrey fue
répidamente transformada, las actividades manufactureras dejaron de ser el sector mas dinamico
en la creacion de empleos, cediendo el lugar al sector servicios y en menor medida al comercio;

siendo esto uno de los resultados principales de la crisis en Monterrey (Solis, 2002).

Entonces, entre 1987 y 1994 el empleo en las actividades manufactureras continud
descendiendo llegando a un minimo historico de 24.5% en este Gltimo afo. Esta reduccion tuvo
lugar atin cuando en 1988, las mas importantes corporaciones de Monterrey habian completado
la etapa de mayor dificultad en su reestructuracion. Durante ese periodo tuvo lugar un
incremento importante en el numero de trabajadores en las actividades comerciales, pasando de

18.8% a 22.5%.

Si bien desde la segunda mitad de la década de los noventa, se da una recuperacion en la
fuerza de trabajo de las actividades manufactureras, con un incremento en el tamafio relativo de
esta de 24.5% a 29.9% entre 1994 y el afio 2000, las actividades de servicios mantienen su

preponderancia con 34.9% de los trabajadores para el 2000 (Solis, 2002).

Segun Pozas (2002), la productividad de la industria manufacturera aumentd de manera
sostenida entre 1993 y 1998 hasta alcanzar 35%, en tanto que el costo unitario de la fuerza de

trabajo registrd una disminucion de 44% en el mismo periodo. Esta disminucion se relaciona en
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parte, con los despidos de personal resultantes de la reorganizacion de la linea de produccion,

pero también estd vinculada a la caida de los salarios en el sector de la manufactura.

Por ultimo, una cuestion que se debe tener presente, es que la distribucion sectorial de los
trabajadores es diferente para hombres y mujeres. Para los hombres, las actividades
manufactureras son las primordiales, con una participacion de 31.6% en el 2000, seguida de
cerca por las actividades de servicios con 29.4%. Entre las mujeres, la concentracion de empleos
se da en los servicios con el 45.8%, aunque existe una alta participacion de estas (27.4%) en las
actividades de manufactura, mientras que las que se encuentran en el sector del comercio son
23.7%. Otros sectores como la construccion y el transporte contindan siendo dominados

exclusivamente por los hombres.

Finalmente, se debe mencionar que el numero de trabajadores en actividades
denominadas informales, como trabajadores sin pago o auto empleados es aun considerable,

representando el 4.6% y 17% respectivamente en 1998 (Garcia y Oliveira, 2001).

4.5. Economia, mercado de trabajo y dinamica poblacional en Tijuana y Monterrey

Como se ha podido ver en paginas anteriores, los acontecimientos y fendémenos econdmicos son
el resultado de la conjuncion de diversos factores acumulados, tanto internos como externos, que
se manifiestan durante el propio ciclo econémico, es decir durante periodos de tiempo mas o
menos prolongados. A decir de Herrera y Gonzélez (1988), las convulsiones econdémicas no
solamente obedecen a los fallos de una politica determinada, pues en tal caso serian suficientes

algunos ajustes de concepcion o ampliacion para remontar la crisis.

La situacion es mucho mdas grave; se han quebrado los cimientos de la estructura
econdmica y su reconstruccion va a requerir modificaciones profundas en la vida nacional. Sin
embargo, la politica econdmica instrumentada ha profundizado la desigualdad social, sobre todo

en los Ultimos 15 afios (Herrera y Gonzalez, 1988).

Pese a todas las reformas y cambios estructurales, segin Herndndez Laos (2002) se
aprecia una desaceleracion del crecimiento econdmico del pais en las ultimas décadas. En efecto,

de una tasa mayor del 6.5% medio anual de crecimiento en el PIB en los sesenta y setenta, el pais

143 -



registr6 un crecimiento nulo durante las mayor parte de los ochenta y s6lo una modesta
recuperacion a partir de 1988, para alcanzar una tasa de crecimiento de 3.4% medio anual entre
este ano y el 2000. Ello sugiere que las recientes transformaciones estructurales de la economia

mexicana no han logrado incidir positivamente en el crecimiento del pais.

Segun De la Garza y Salas (2003), la economia mexicana no ha logrado recuperar el
crecimiento sostenido que la caracterizé hasta antes de la década de los setenta, asi en el periodo
que va de 1938 a 1980, la tasa promedio anual de crecimiento del PIB fue del 6%, entre 1980 y
1988 este ritmo bajo al 1.1% anual, mientras que entre 1988 y 2000 la tasa creci6 para alcanzar

3.66% anual. Aunque en el afio 2001 el PIB tuvo una caida de -0.4%.

Pero como se puede apreciar a partir de los datos (Véase Grafica N° 4.4), el crecimiento
de Tijuana y Monterrey visto a partir del PIB de cada uno de los estados correspondientes, dista

mucho entre siy con el desarrollo del pais en su conjunto.

Ahora, la evolucion de la politica monetaria que se ha orientado en todo momento a evitar
una expansion excesiva de la base monetaria, esta ligada a las variaciones de los precios y
restringe el crecimiento real de los salarios. De hecho, la base monetaria juega un papel
determinante de ancla nominal de la economia. Asi al actuar sobre la base monetaria, el banco
central podria influir sobre las tasas de interés y el tipo de cambio, y a través de ello cubrir la
trayectoria del nivel general de los precios (y de los salarios). Entonces, para ejemplificar esto se

presentan los indices de precios al consumidor para Tijuana y Monterrey (Véase Grafica N° 4.5).

La politica monetaria que ha prevalecido durante la década de los ochenta y hasta
mediados de los noventa se ha encaminado a influir en los efectos de largo plazo, en estos
términos el problema de la politica monetaria se reduce mas que nada al indice de inflacion que
desea y la mejor manera de obtener ese indice. Primero porque la politica monetaria concierne
principalmente a la cantidad de moneda y no a los términos de disponibilidad de créditos,

segundo, porque la inflacion siempre, y en todas partes, es un fendmeno monetario.

La crisis de 1995 provoco en todo el pais un aumento del desempleo (INEGI, 1998); sin
embargo, la devaluacion pudo haber estimulado la inversion extranjera directa en las ciudades
fronterizas al disminuir los costos de produccion, asi como haber propiciado un mayor consumo
de este lado de la frontera al volverse los precios mexicanos mas competitivos que los

estadounidenses. Considerando esta especificidad, se puede esperar que las ciudades fronterizas
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no hayan sufrido tanto el desempleo como las demas ciudades del pais (Véanse Graficas N° 4.6 y

4.7) y que las tasas de desempleo no hayan sido mayores durante 1995 y 1996 (Coubes, 2003).

Por otra parte, los economistas preveian una mejora en la creacion del empleo a partir del
TLCAN, ya que éste iba a impulsar una mayor IED al bajar el nivel de incertidumbre para los
inversionistas. Por lo tanto, se esperaria un alza en las tasas de empleo (Véanse Graficas N° 4.8 y
4.9) y una disminucion del desempleo siguiendo una tendencia de largo plazo que se volveria

mas notoria en el periodo 1997 — 2000 (Coubes, 2003).

En este sentido, en cuanto al desempleo masculino se puede pensar que el TLCAN ha
provocado su descenso y la devaluacion no ha repercutido sobre ¢l en las ciudades mas

integradas a Estados Unidos.

En contraste, segin Coubés (2003) el desempleo femenino no tiene la misma
significacion que el masculino por lo que debe estudiarse de manera particular. Por lo regular en
el caso de las mujeres se registran tasas de desempleo mas altas que las de los hombres (Véase
Grafica 4.10); lo que puede explicarse bajo el supuesto de que dado que existe una “reserva”
potencial de mano de obra femenina dentro de la poblacion econdmicamente inactiva, un periodo
de crisis puede provocarles un cambio tanto en el nivel de desempleo como en el de actividad
econoémica (las mujeres pueden entrar en el mercado laboral o salir de ¢l en funcion de las

presiones del mercado o de las necesidades de sus familias).

Ademas, un aumento del desempleo femenino no debe ser forzosamente asociado a una
baja de la ocupacion (mujeres ocupadas que se vuelvan desempleadas por el cierre de su empresa
debido a la crisis) sino a un aumento de la actividad econémica (mujeres anteriormente inactivas
que empiezan a buscar un empleo y, al no encontrarlo, se vuelven desempleadas). Esta hipotesis
verificada en el ambito nacional en los primeros meses de 1995, asocia la mayor incorporacion

de mujeres a la fuerza laboral con un mayor desempleo (Zenteno, 1999).

Podria decirse que la composicion de la fuerza de trabajo empleada de ninguna manera
corresponde a la oferta de mano de obra existente, sino mds bien es producto de una politica de
empleo creada por parte de las empresas que introduce a un nuevo sector de la poblacion en el
mercado de trabajo. En este sentido, la mano de obra ocupada ha sido creada por esta “politica de

empleo” para satisfacer las necesidades particulares de las compaiias. Asi, los datos que se
9
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muestran describen las diferencias en las tasas de desocupacion abierta para ambas ciudades

segun algunas variables de interés.

La escolaridad ademas de ser un indicador de cierto nivel econdmico, lo es también de
una serie de caracteristicas basicas que las empresas buscan en un trabajador, asi como también

lo es la experiencia laboral previa con la que se cuente (Véanse Graficas N°4.11, 4.12 y 4.13).

Como se puede apreciar a partir de los datos (Véanse Graficas N° 4.14 y 4.15), la
distribucién porcentual del desempleo abierto seglin parentesco arroja diferencias significativas
entre ambas ciudades. Los datos para Monterrey no parecen ser excesivamente altos en
comparacion con los de Tijuana a excepcion de los hijos, pero lo son en una situacion en la que
cualquiera que pierda su empleo se vera obligado a aceptar cualquier actividad ocasional para

ganar dinero.

Claro esta que las dimensiones reales del desempleo y del subempleo no se desprenden de
estas cifras. Sin embargo, podria decirse que es sorprendente el grado en que Monterrey ha
logrado consolidarse en una poblacion trabajadora relativamente estable, en relacion con la

poblacioén trabajadora de Tijuana.

Asi puede suponerse que la organizacion doméstica se transforma en el marco de los
cambios econdémicos segin Gonzalez de la Rocha (2001), porque si bien responde a los apremios
con los medios a su alcance, los valores y significados relacionados con esos cambios no se
transforman con la misma celeridad. Sin darse cuenta, los hogares pobres se ven forzados a
asimilar los efectos del nuevo modelo econdmico sin estar preparados para impulsar verdaderas
estrategias, actuando con respuestas que toman en cuenta beneficios inmediatos que les impiden

advertir los castos que tendran esas nuevas practicas en el largo plazo.

Recordemos entonces que la economia mexicana se contrajo sistematicamente desde
1983 hasta 1989, durante este periodo cayo la capacidad adquisitiva de los asalariados con
distintas intensidades, se estrechd el mercado de trabajo asalariado y las altas tasas de
desocupacion propiciaron que se desarrollara el sector informal, diversos factores vinculados al
saneamiento de las finanzas publicas actuaron conjuntamente para provocar la contraccion de la
demanda interna, aunque ciertas variables macroecondémicas mostraron rasgos de cierta
estabilidad general. Entre 1989 y 1994 en plena aplicacion de la politica de ajuste estructural, se

manifestaron algunos signos de recuperacion en el empleo y los ingresos que fueron efimeros, ya
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que en los dos ultimos afios de este periodo presentaron fluctuaciones como un anuncio de la
crisis que se desataria en 1994 (Cortés, 1997), de la cual el pais se habria recuperado en los

siguientes afnos hasta interrumpirse nuevamente durante el 2001.

En este contexto general, Tijuana y Monterrey desarrollaron procesos diferentes y hasta
podria decirse que opuestos, lo cual queda claro a partir de la informacion presentada hasta el
momento. A modo de ejemplo, se puede decir que en 1995 mientras Monterrey vive un aumento
de la poblacion ocupada en el sector servicios, Tijuana experimentaba una disminucion de la

poblacion laboral en esta misma rama de actividad.

En el afo 2000 por su parte, el sector servicio regiomontano tiene una caida en el
porcentaje de personas ocupada y un aumento en la poblacion que labora en la industria de la
transformacion, mientras que los servicios tijuanenses para ese mismo afio experimenta un
aumento de la poblacion activa y la industria de la transformacion una descenso en el promedio

de la poblacion ocupada.

A la luz de la revision realizada hasta el momento se justifica la seleccion de los dos
contextos, y aqui se debe recordar lo que se coment6 al inicio de este capitulo de acuerdo con la
propuesta de Cortés y Rubalcava (2003), en estudios de este tipo se debe tener en cuenta el
predominio, perdida de primacia o equilibrio de tres sectores econdomicos: a) sector tradicional
(donde se incluye a la economia informal urbana), b) sector moderno, el cual esta encabezado
por la industria manufacturera orientada hacia el mercado interno y c) el sector de la industria de

exportacion.

Por otro lado, la informacién analizada anteriormente deja entrever que los hogares de
cada una de las zonas definidas a partir de sus especificidades estan enmarcados por las formas
concretas que adoptan los cambios macroecondmicos en ambitos territoriales reducidos. Las
caracteristicas de la estructura del hogar, en las areas econdémicas, demograficas y
socioculturales, se suponen moldeadas por las correspondientes condiciones de cada grupo
doméstico e influidas a su vez, por las especificidades micro regionales de insercién en los

procesos econdmicos (Cortés y Rubalcava, 2003).

Si bien las unidades domésticas seran el objeto especifico de la investigacion, sus
caracteristicas y conductas no pueden ser comprendidas si no se analizan dentro de la sociedad

en que se desarrollan, y mdas especificamente del contexto inmediato del cual forman parte.
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Mapa N° 4.1
Division politica de los Estados Unidos Mexicanos segtin localizacion de los seis estados que forman parte de
la frontera norte de México
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Grifica N° 4.1
Distribucién porcentual de la poblaciéon urbana ocupada por rama de actividad
econémica. Tijuana
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Grifica N° 4.2
Caida en el valor de las exportaciones entre 1990 y 1991. Monterrey
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GraficaN°4.3
Distribucion porcentual de 1a poblacién desempleada abierta por rama de actividad.
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Grafica N° 4.4

Producto Interno Bruto por Entidad Federativa. Cifras anuales a precios de 1993.
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Grafica N° 4.6
Distribucién porcentual de 1a poblacién desocupada abierta por rama de actividad
econémica. Tijuana
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Grafica N° 4.7
Distribucién porcentual de la poblaciéon desocupada abierta por rama de actividad
econémica. Monterrey
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GraficaN° 4.8

Distribucion porcentual de la poblacién urbana ocupada por rama de actividad econémica.
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GraficaN° 4.9
Distribucién porcentual de 1a poblacién urbana ocupada por rama de actividad econémica.
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Grifica N° 4.10
Tasa de desempleo abierta por sexo. Tijuana y Monterrey
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Griafica N° 4.11
Distribucién porcentual de la poblacién desempleada abierta por nivel de instruccion.
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Grifica N° 4.12
Distribucién porcentual de la poblacion desempleada abierta por nivel de instruccion.
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Grifica N° 4.13
Distribuciéon porcentual de la poblacion desocupada abierta segiin experiencia
laboral. Tijauna y Monterrey
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Grifica N° 4.14
Distribuciéon porcentual de la poblaciéon desempleada abierta por parentesco con el
jefe del hogar. Tijuana
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Grafica N° 4.15

Distribucion porcentual de la poblacion desempleada abierta por posicion en el

hogar. Monterrey
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Capitulo V
Analisis descriptivo de la poblacion y los hogares

5.1. Tendencias demograficas generales de Tijuana y Monterrey

Como se dijo en el capitulo anterior, desde principios del siglo XX el estado de Baja California
ha experimentado un crecimiento demogréfico superior a la media nacional, fendémeno que tiene
su causa principalmente en las significativas y constantes corrientes migratorias desde otros
estados mexicanos hacia esta region, y que ha impactado sobre la evolucion poblacional de los

distintos municipios del estado.

Las tendencias en la distribucion de la poblaciéon municipal de 1970 a 2000 se pueden
describir de la siguiente manera: se observa una decreciente participacion proporcional del
municipio de Mexicali al pasar de 45.5% a 30.7% del total de la poblacion del estado, se da un
aumento en la presencia de Tijuana pasando de 39.1% a 48.7% en el periodo sefialado, se
presenta un ligero incremento del municipio de Ensenada que concentraba 13.3% de la poblacion
del estado pasando a 14.9% del total estatal, también el municipio de Tecate sufre un leve
incremento del nimero de pobladores, que pasa de tener 2.1% a 3.1% de los habitantes total del
estado en el periodo mencionado, y por ltimo se encuentra el municipio de Playas de Rosarito,
creado en 1995, el cual para ese afio aportaba 2.2% de los habitantes de Baja California

alcanzando en el afio 2000 un porcentaje de 2.5 del total (CONEPO, Baja California, 2006).

Ahora, en cuanto a la distribucion de la poblacion a lo largo de la geografia del estado lo
que muestra la relacion entre el territorio y el nimero de habitantes, se observa que la poblacion
se concentra principalmente en las cabeceras municipales, convirtiéndose asi en los principales
centros urbanos del estado. Esta es una tendencia que se ha mantenido desde hace décadas, de
1980 al 2000 el total de la poblacion residente en las cabeceras municipales pasé de 77.7% a

81.4% del total estatal (CONEPO, Baja California, 2006).

El proceso de urbanizacion en Baja California se ha dado con un ritmo acelerado a partir
de la segunda década del siglo pasado, momento en el que menos de una tercera parte de la
poblacion era urbana. En este sentido, entre 1930 y 1940 aproximadamente la mitad de la

poblacién residia en localidades de 2 mil 500 y mas habitantes. Desde 1950 a la fecha, los
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porcentajes de poblacion urbana en el estado han ido creciendo, registrando en esa década 64.5%

y alcanzando en el afio 2000 un porcentaje de 91.6 (CONEPO, Baja California, 20006).

Al revisar las cifras para lo municipios, se observa que estos han seguido la misma
tendencia general vista anteriormente. En este sentido, en el periodo de 1950 a 2000 Ensenada
paso de tener una poblacion urbana de 58.4% a 82.4%, Mexicali increment6 la poblacion urbana
de 51.9% a 86.1%, mientras que Tecate increment6 su poblacion urbana de 59.7% a 78.5%, por
su parte Tijuana paso en este lapso de tiempo de 91.7% a 98.8%, y por tltimo Playa de Rosarito
en 1995 registrd 86.3% mientras que en el 2000 alcanzé 89.2% de poblacion residiendo en zonas

urbanas (CONEPO, Baja California, 2000).

Los datos presentados dejan ver que el crecimiento total del estado se explica
mayoritariamente por el que se da en las localidades urbanas, esta situacion esta influenciada por
las caracteristicas migratorias que presenta el estado, fendmeno que se concentra en localidades
fronterizas con Estados Unidos. Asi, en el afno 2000 las localidades de Mexicali, Tecate y
Tijuana sumaron mas del 70.0% (1, 750,948) de la poblacion estatal (CONEPO, Baja California,
20006).

Monterrey por su parte, experimentd un crecimiento poblacional durante la primera mitad
del siglo pasado, ésta paso de tener 72,963 habitantes en 1900 a 339,282 en 1950, proceso que se
dio al mismo tiempo que la ciudad crecia geograficamente expandiendo sus limites hacia los

municipios de Guadalupe y San Nicolas de los Garza (Garza, 1999).

De acuerdo con Madrigal (1995), la ciudad de Monterrey sufrié cambios importantes
tanto en su estructura demografica como social debido a que el numero de habitantes paso de
190,074 en 1940 a 1, 090,009 en 1980, crecimiento que se debid a la fuerte migracion que vivio
la ciudad durante este periodo, fendmeno este vinculado directamente con el proceso de

industrializacion por el que atraveso este centro urbano.

La tasa de crecimiento poblacional de la Zona Metropolitana de Monterrey fue muy baja
si se la compara con la de otros municipios del estado, asi por ejemplo Guadalupe y San Nicolas
presentaron tasas muy elevadas con considerables volumenes de poblacion. Entre 1970 y 1980,
incluso con la incorporacion de Juarez al area metropolitana, el crecimiento de Monterrey siguio
siendo el mas bajo del estado, esto a pesar de que el resto de los municipios mantuvieron una

elevada dinamica en donde se destacaba General Escobedo (Martinez, 2006).
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La incorporacion del municipio de Garcia con una poblacién incipiente para el afno 1990
dio al area metropolitana junto con los otros municipios cierta recuperacion en la dinamica
demografica al duplicar su poblacion en el primer lustro de los afios noventa, de tal manera que
en 1995 la ciudad de Monterrey contaba con mds de tres millones de habitantes y se consolid6
como la tercer ciudad mas poblada del pais, solamente por debajo de la ciudad de México y

Guadalajara (Garza, Filion y Sands, 2003).

Entonces, entre 1995 y 2000 la poblacion total de Monterrey se elevo a 3.2 millones de
habitantes, si bien el municipio de Monterrey presentd una tasa de crecimiento de 0.5% este
mantuvo un crecimiento positivo porque los municipios periféricos de Apodaca, General
Escobedo y Juarez presentaron tasas superiores a 6.0% anual. Junto a este crecimiento
poblacional, tanto la ciudad de Monterrey como el estado de Nuevo Leo6n atravesaron por un
proceso de urbanizacion de sus habitantes, asi para el afio 1999 el estado solo tenia 3.4% de
trabajadores agricolas, y por su parte la ciudad contaba con 1% de trabajadores en este sector

(Garza, Filion y Sands, 2003).

5.2. Caracteristicas generales de las poblaciones de Tijuana y Monterrey

Resefiadas entonces las tendencias historicas demograficas generales de ambas ciudades (Véase
Mapa N° 5.1), es importante realizar antes de comenzar con el analisis de los datos a nivel de los
hogares, una revision somera de los datos individuales proporcionados por las fuentes de
informacion utilizadas (y que fueron presentadas al inicio de este trabajo), cifras que
proporcionaran una breve descripcion de la poblacion general para ambos contextos econdmicos.
Este analisis permitira conocer las caracteristicas particulares de los individuos para cada uno de

los dos contextos seleccionados.

En este sentido, el Cuadro N° 5.1 muestra la distribucion de la poblacion por sexo para
cada uno de los contextos y para cada afio seleccionado, asi se puede observar que las diferencias
tanto por ciudad como por afio no arroja, en términos generales diferencias importantes,

situacidon que muestra la semejanza de ambas poblaciones en funcion de esta caracteristica.

Si bien las diferencias pueden considerarse como no significativas, hay un dato que llama

la atencion, para 1987 la ciudad de Tijuana tiene una mayor presencia de mujeres en términos
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porcentuales que la ciudad de Monterrey, aunque como se mencion6 este puede ser un dato que
difiere con el resto de los afios bajo analisis, se entiende que las discrepancias fundamentales que
se puedan encontrar entre ambas poblaciones no seran debidas a esta variable. Aunque se puede
adelantar una posible explicacion acerca de esta diferencia, se recordard que fue hacia mediados
de los afos 70 que se cancelan los programas existentes de trabajo temporal en los Estados
Unidos, y casi de manera simultanea se inicia con la creacion y desarrollo de la industria
maquiladora en la zona fronteriza del pais, con especial énfasis en la ciudad de Tijuana. Esto
pudo tener como consecuencia la instalacion definitiva de un nimero importante de trabajadores
hombres en los Estados Unidos y un aumento de trabajadores mujeres en la ciudad de Tijuana,
esto como una forma de aprovechar las oportunidades que comenzaba a brindar la industria

maquiladora de exportacion.

A pesar de lo anterior, la exploracion segln la variable sexo sigue siendo importante en
un contexto de analisis como el que aqui se plantea, ya que la crisis de 1995 provoco en todo el
pais un aumento del desempleo, pero como se vio en capitulos anteriores las ciudades fronterizas
(ya sea por el estimulo a la inversion extranjera directa o por el aumento del consumo del lado
mexicano al volverse los precios en este pais mas competitivos que los estadounidenses) no
sufrieron tanto el desempleo como las demés ciudades del pais y las tasas de desempleo no

fueron mayores durante 1995 y 1996.

Ademas, como es sabido, el desempleo femenino no tiene la misma significacion que el
masculino, asi por lo regular en el caso de las mujeres se registran tasas de desempleo mas altas
que las de los hombres, sin embargo dado que existe una “reserva” potencial de mano de obra
femenina dentro de la poblaciéon econdémicamente inactiva, un periodo de crisis puede
provocarles un cambio tanto en el nivel de desempleo como en el de actividad econdémica, ya que
las mujeres pueden entrar en le mercado laboral o salir de €l en funcidon de las presiones del

mercado o de las necesidades de sus familias (Coubegs, 2003).

Por su parte, un aumento del desempleo femenino no debe ser forzosamente asociado a
una baja de la ocupacion (mujeres ocupadas que se vuelven desempleadas por el cierre de su
empresa debido a la crisis) sino a un aumento de la actividad econémica (mujeres anteriormente

inactivas que empiezan a buscar un empleo, y al no encontrarlo, se vuelven desempleadas). Esta
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hipotesis se verificé en el ambito nacional en los primeros meses de 1995, y fue asociada a la

mayor incorporacion de mujeres a la fuerza laboral con un mayor desempleo (Zenteno, 1999).

Ahora, con respecto a la distribucion de la poblacion segun edad, las tendencias de los
ultimos afios de la mortalidad y la fecundidad muestran que éstas no sélo determinan el
crecimiento de la poblacion, sino también cambios marcados en su composicion por edades. Asi,
en los ultimos 30 afios estos cambios en la composicion por edad y sexo de la poblacioén han sido
importantes. A nivel nacional, entre 1970 y 1997 la participacion porcentual de la poblacion
menor de 15 afos en el total bajo de 47.5% a 34.7%, mientras la de la poblacion en edades
laborales (15 a 64 afios) subi6 de 48.8% a 61.0%, y la de las personas de la tercera edad (65 afios
0 mas) pasé de 3.7% a 4.4%, proceso de envejecimiento que se advierte también en el aumento

de la edad media de 21.8 afios en 1970 a 25.9 afios en 1997 (CONAPO, 1999).

En el caso concreto de este trabajo, y con relacion a la distribucion porcentual de la
poblacion segiin grupos quinquenales de edad por afio y contexto, se puede ver que existen
ciertas diferencias en los primeros grupos de edad y hasta el grupo de 50 a 54 afos (Véase
Cuadro N° 5.2). Asi, por ejemplo el grupo de 15 a 19 afios para Tijuana en el ano 1987
presentaba una participacion porcentual menor comparado con Monterrey en el mismo afio. Para
1995 el grupo de 25 a 29 afios tiene una mayor presencia en Tijuana que en Monterrey. Estos
datos estarian indicando que al momento de realizar el analisis por hogar, la edad es una variable
a la que se le debe poner atencion, no solo por las diferencias observadas a partir de los datos
sino también porque es una variable en la que la literatura revisada hace hincapié¢ a la hora de

estudiar fendmenos como el que aqui se analiza.

Al observar las formas que adoptan la pirdmides de poblacion para Tijuana y Monterrey
en los distintos afios bajo analisis (Véanse Graficas N° 5.1, 5.2 y 5.3), se puede ver que el
crecimiento de la poblacion y el proceso gradual hacia el envejecimiento no se ha dado con la
misma intensidad, ni en el mismo sentido entre las entidades federativas consideradas. Los
distintos niveles y pautas de descenso de la fecundidad y la particular orientacion de los flujos
migratorios interestatales han propiciado cambios diferenciados, y a veces muy marcados entre

las ciudades.

Como ya se menciond, las cuatro zonas metropolitanas mas pobladas de Nuevo Ledn

dentro de las cuales se encuentra Monterrey, han visto caer de manera importante sus tasas
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medias anuales de crecimiento, asi la ZMM pas6d de 4.61% durante la década 1970 - 1980 a
2.64% en el quinquenio 1990 - 1995 (CONAPO, 1999). Por su parte, la ciudad de Tijuana sufri6
los efectos de una fuerte migracion que se aprecia en los cambios de la piramide desde la base
hasta los 35 afios de edad, esto se asocia a la llegada de jovenes, presumiblemente para satisfacer
la demanda de mano de obra en las maquiladoras o bien, por la falta de éxito en el intento de
cruzar y establecerse (ya sea de manera temporal o permanente) “del otro lado”, y dado que ellos
se encuentran en las primeras etapas de formacion de sus familias, se vincula a su vez a la
llegada simultanea de los hijos pequefios o al nacimiento de estos en la ciudad de residencia

actual.

En cuanto a los niveles de escolaridad de la poblacion de 6 afios o mas, de manera general
se puede observar (Véase Cuadro N° 5.3) que la poblacion regiomontana tiene mayores niveles
de instruccion que los habitantes de Tijuana, esto se pude ver sobre todo en los porcentajes de los
que terminaron la secundaria y tienen algun afo de preparatoria, y en la participacion de los que

tienen algun afo de licenciatura o licenciatura completa.

Otra cuestion a destacar es el aumento en ambas ciudades de la poblacion que no cuenta
con primaria completa, esto puede tener por lo menos dos explicaciones o supuestos, por un lado
puede deberse al aumento de la poblacion en edad de cursar este nivel de estudios, cosa que en
Tijuana, segun los datos anteriores parece hacer su aporte. Por otro lado, este aumento junto con
el aumento en Tijuana de la poblacion sin escolaridad, podria deberse a la migracion de la que

son objeto estas ciudades.

Seglin Coubes (2003), los hombres vieron a las maquiladoras como una opcion, sobre
todo los jovenes migrantes de regiones rurales que llegaron a la ciudad de la frontera, pero
ademads la crisis hizo que las mujeres con poca educacion, anteriormente inactivas, buscaran
trabajo, y las maquiladoras no fueron la opcion, sino que el mercado les ofrecid ocupacion en

pequeiios establecimientos, frecuentemente informales o en empleos domésticos.

Con respecto al estado civil, el Cuadro N° 5.4 muestra la distribucion de la poblacion
segin esta variable, como se puede ver las variaciones en este indicador muestran ciertas
diferencias para las ciudades bajo estudio, en este sentido Tijuana presenta un porcentaje menor
de personas casadas y una mayor participacion de la categoria de union libre asi como un

porcentaje mas alto de poblacion separada.
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Lo anterior sugiere que al momento del andlisis a nivel de unidades domésticas el tipo de
hogar podria mostrar diferencias importantes que se deberan tener en cuenta, y como en el caso
de la edad, una cuestion que desde la revision tedrica se definidé como necesaria ahora se estaria

confirmando.

En este sentido, en el caso de Monterrey llama la atencion el aumento sistematico de la
poblacion separada, aunque de manera opuesta también se produce un aumento del porcentaje de
personas casadas, fendmeno que se relaciona con los cambios ocurridos en la composicion por

edad de esta poblacion.

La distribucion de la poblacion segun la relacion de parentesco con el jefe del hogar
(Véase Cuadro N° 5.5) presenta, en términos generales, tres cuestiones que se deben tener en
cuenta, Tijuana declara en los tres aflos un mayor porcentaje de jefes de hogar con relacion a
Monterrey, esta ultima ciudad presenta un mayor niimero de personas, en términos porcentuales,
que se declaran como hijos; y por ultimo, Tijuana tienen en comparacion con Monterrey un

nimero mayor de amigos o huéspedes en los hogares.

Tanto la informacion acerca del parentesco con el jefe como la relativa al estado civil, son
indicativos de la composicion de los hogares y de la organizacion de estos para la vida cotidiana,
ambas cuestiones fundamentales para este trabajo y que deberan retomarse a la hora de iniciar el

analisis por hogar.

Otro aspecto que resulta interesante observar es la condicion de residencia de la
poblacién bajo estudio (Véase Cuadro N° 5.6), si bien los datos no arrojan a simple vista
diferencias significativas entre los contextos, la indagacion se hacia necesaria para complementar

los datos presentados anteriormente.

Asi, el dato mas sobresaliente es que tanto para Monterrey como para Tijuana en el afio
1995 el porcentaje de personas nuevas en el hogar, pero que son no inmigrantes, es mayor que
para el resto de los afios, hablamos de gente que al momento de la encuesta reside en un hogar
que no es el “propio” pero que no cambidé de municipio de residencia. Este dato podria indicar
que justo en el afio en que se desencadeno la crisis econdmica, algunas personas tuvieron que

recurrieron a familiares o amigos para hacer frente a los cambios econdmicos.
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En cuanto a la distribucion de la poblacion segun pertenezcan a la poblacion
econémicamente activa (PEA) o a la no econémicamente activa (PNEA), se puede apreciar que
las diferencias entre ambas ciudades no son de resaltar para el afio 1987, sin embargo en 1995
Monterrey presenta una porcentaje algo mayor en la PEA que Tijuana, siendo inversa la relacion

para el ano 2000 (Véase Cuadro N° 5.7).

Al analizar la distribucion de la PEA segtn sexo (Véase Cuadro N° 5.8), se puede ver que
tanto para el ano 1987 como para el 2000, Tijuana presenta un porcentaje mayor de mujeres
econdmicamente activas con relacion a la ciudad de Monterrey, pero para el afio 1995 la relacion
se invierte, teniendo Monterrey una PEA femenina mayor que Tijuana, otra indicacion de que la

crisis de ese afo pudo tener un efecto diferente en ambos contextos.

El Cuadro N° 5.9 muestra como se distribuye la PEA segiun los grupos de edad
quinquenales para cada contexto y para los afios seleccionados, en términos generales la
distribucion no presenta grandes diferencias. Quiza lo mas relevante es que Monterrey tanto para
1987 como para 1995 muestra una PEA porcentualmente mayor que Tijuana para el grupo de 12

a 14 anos, aunque sus valores estan muy cerca de la media nacional.

A pesar de que tanto las diferencias mencionadas como los valores para este grupo de
edad son muy pequefios, valdria la pena tenerlo presente a la hora de realizar el analisis por
hogar ya que podria estar indicando una mayor participacioén en el mercado laboral no solo de la
poblacion en estas edades, sino de personas que ocupan una posicion determinada dentro del

hogar en funcidn del parentesco con el jefe.

Ahora, en cuanto a la distribucion de la poblacion econdmicamente activa segun la
posicion en el trabajo y el sexo, para cada afio en estudio y para los dos contextos econdmicos
seleccionados (Véase Cuadro N° 5.10), se observa que en Monterrey los hombres “cuenta
propia” aumentan su participacion porcentual de 1987 a 1995, descendiendo en 2000, por su
parte aquellos que son asalariados presentan la tendencia inversa, es decir, disminuye el nimero

de 1987 a 1995, retomando los valores originales en el afio 2000.

Para las mujeres “cuenta propia” regiomontanas el comportamiento es similar que para
sus pares masculinos, pero para este grupo es importante resaltar a las trabajadoras sin pago, las
cuales tienen un aumento muy importante entre 1987 y 1995 volviendo a descender su

participacion para el afio 2000.
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Para el caso de Tijuana las tendencias son un tanto diferentes, para los hombres como se
puede apreciar, la categoria de cuenta propia disminuye sistematicamente para los tres afios,

mientras la de asalariado aumenta en forma constante para el mismo periodo.

En cuanto a las mujeres residentes en la ciudad de Tijuana, estas no presentan cambios
sustantivos para los afios en estudio, aunque las diferencias pueden estar dadas al compararlas
con sus pares de Monterrey. Quiza la mayor diferencia entre estas dos poblaciones es que las
mujeres tijuanenses tienen una mayor participacion como asalariadas que las regiomontanas, y

una menor participacion como cuenta propia.

En el Cuadro N° 5.11 se ve el porcentaje de la PEA ocupada segtn el sector de actividad,
la participacion en la industria muestra un aumento consistente a lo largo del periodo bajo
analisis para los habitantes de Tijuana, mientras para Monterrey la participacion de la PEA en
este sector muestra una disminucion entre 1987 y 1995, para luego aumentar nuevamente en el

ano 2000.

Por otro lado, la participacion en el sector comercio y servicio muestra comportamientos
opuestos para ambas ciudades, mientras en Monterrey esta aumenta de 1987 a 1995, en Tijuana

disminuye en el mismo periodo.

Los datos presentados en el Cuadro N° 5.12 dejan ver los porcentajes de la poblacion
econémicamente activa ocupada que recibe ingresos monetarios por su trabajo, aqui se puede
apreciar que la mayor diferencia esta dada en el afio 1995, donde en Monterrey los perceptores

de ingresos agrandan la diferencia con respecto a Tijuana.

En este sentido, se puede ver que mientras en Monterrey los perceptores de ingresos caen
en términos porcentuales en Tijuana se mantienen, aunque como se vio antes el porcentaje de la

poblacion econdmicamente activa aumenta significativamente en ambas ciudades.

Abhora, al analizar a los perceptores segin el sexo (Véase Cuadro N° 5.13), se puede ver
que son las mujeres las que aportan las mayores diferencias, asi las perceptoras regiomontanas
sufren un aumento muy marcado de 1987 a 1995 cuestion que es mucho menos notoria en la

ciudad de Tijuana.

Al analizar la distribucion porcentual de los habitantes de ambas ciudades que reciben

ingresos monetarios por trabajo segiin el nimero de horas trabajadas (Véase Cuadro N° 5.14), se
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observa para el caso de Monterrey la disminucion del porcentaje de los que trabajan entre 35 y
48 horas a la semana entre 1987 y 1995, para aumentar la categoria de mas de 48 horas. Pero la
diferencia mas significativa es la de aquellos que reportan no haber trabajado la semana de

referencia, es decir la semana anterior al levantamiento de la encuesta.

Para el caso de Tijuana, es mas claro el cambio de la poblacion que en 1987 trabajaba
menos de 35 horas semanales y que en 1995 trabaja entre 35 y 48 horas, lo anterior se observa
porque mientras la primera categoria pierde aproximadamente tres puntos porcentuales, los
mimos pasan a engrosar la categoria siguiente. Aunque vale destacar que también en la ciudad de
Tijuana el aumento en el porcentaje de los que no trabajaron la semana de referencia es muy

significativo.

La informacién que se describe en el Cuadro N° 5.15 muestra el porcentaje de los
perceptores segun el numero de prestaciones laborales con las que cuentan, incluyendo a
aquellos que no tienen ninguna. Como se puede ver, en el caso de Monterrey es muy claro el
aumento porcentual de los que no cuentan con prestaciones de 1987 a 1995 y su posterior
disminucién en el afio 2000. Pero cabe resaltar que para Tijuana esta variable se comporta de
manera opuesta a lo que sucede en la capital de Nuevo Leon, reflejando en cierta medida el

proceso econdmico por el que atraveso esta ciudad fronteriza.

Si estos datos se toman como un indicador de precariedad laboral (y quede claro que se
entiende como solo un indicador), obviamente los trabajadores regiomontanos estdn en peores
condiciones que la poblacion laboral de Tijuana, ya que la existencia de prestaciones sociales
provoca en la fuerza de trabajo la certidumbre de proteccion no solo en el &mbito laboral, sino en

su entorno familiar porque de alguna manera garantizan la satisfaccion de ciertas necesidades.

Hasta aqui se ha visto la distribucion de la poblacion para los contextos seleccionados
segun algunas de las variables de interés, como queda claro a partir del analisis anterior las
diferencias encontradas reafirman, por un lado que la seleccion de los contextos es adecuada, y
por otro sugieren algunas pistas para el analisis de los hogares que junto con los aportes extraidos

de la revision tedrica serviran de guia para el analisis que se presenta a continuacion.

Se debe recordar, que la revision de la literatura dio indicios de ciertas variables a tener
en cuenta para este trabajo, a partir de esto se rescataron dos grandes ejes de trabajo, por un lado

las caracteristicas sociodemograficas de los hogares que incluyen aspectos tales como la edad o
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el ciclo de desarrollo de la familia, su composicion de parentesco, sexo del jefe, edad y sexo de
sus miembros, asi como la educacion. Por el otro, cuestiones de indole econémica como nimero
de adultos en edad de trabajar, perceptores de ingreso, el nivel de ingreso familiar y el sector de

actividad en el que se desempenan los perceptores de los hogares.

Si bien lo visto hasta el momento mostr6 las diferencias para algunas de estas variables a
nivel individual no solo para los afios de estudio, sino también para los dos contextos elegidos,

también sugirio el uso de otras variables no contempladas en la revision tedrica.

Quizas lo mas relevante que surge del andlisis anterior es la utilizacion de la variable
sector de actividad para este trabajo, como se pudo ver es una variable que arroja diferencias
significativas (por lo menos hasta el momento), y que de alguna manera indica la pertinencia de
tomarla en cuenta no solo para el trabajo a nivel de los hogares sino también para el analisis

multivariado.

5.3. Caracteristicas de los hogares de Tijuana y Monterrey

Siguiendo con la linea desarrollada en el apartado anterior, en esta seccion se realizara el analisis
de los hogares en funcion del conjunto de variables ya identificadas y de las cuales se tuvo una
primera aproximacion en el punto anterior, por lo menos para alguna de ellas. Cabe aclarar que la
revision que sigue estd orientado a conocer el comportamiento de los hogares con relacion a las
caracteristicas demograficas y econdmicas ya comentadas, pero sobre todo, el objetivo es ir
delineando las alternativas para la construccion del modelo multivariado asi como ir obteniendo

elementos para la interpretacion de los resultados que se obtendran a partir del analisis multiple.

En este sentido, antes de comenzar con el analisis a nivel de las unidades domésticas se
debe mencionar que las variables que entran en juego en este apartado (en términos de su
construccidon) no necesariamente seran las mismas que se incluiran en el modelo multivariado,
algunas se incluyen en esta secciéon como forma de contribuir al entendimiento de las diferencias
o de las similitudes entre las ciudades y los afios de analisis, otras seran modificadas no en
términos tedricos - conceptuales, sino en términos instrumentales debido a las exigencias del
propio modelo o para lograr optimizar los resultados de este, cuestion que se explicitard en su

momento.
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Entonces, para comenzar esta seccion se presenta el Cuadro N° 5.16 donde se puede ver
la distribucion de los hogares segun tipo. Como puede observarse a partir de los datos, son los
hogares nucleares los que predominan siguiendo las tendencias histdricas, aunque cabe resaltar
que en la ciudad de Monterrey el porcentaje de estos hogares es mayor en comparacion con

Tijuana.

Otra cuestion a tener en cuenta es que los hogares unipersonales aumentan entre 1987 y
1995 tanto en Tijuana como en Monterrey, aunque la participacion porcentual de estos hogares
es mucho mayor en la primera que en la segunda, descendiendo el porcentaje para el afio 2000 si

bien los niveles se mantienen cercanos a los del afio 1995.

La presencia en el hogar de otros parientes distintos a los miembros del nticleo familiar y
de no parientes del jefe puede mostrar el grado de complejidad de las estructuras domésticas.
Asi, en un primer acercamiento se aprecia que las unidades domésticas parecen complejizarse en
la medida en que se observa un incremento paulatino en el peso relativo del componente no
nuclear de las familias, es decir, existe una mayor presencia en los hogares de parientes distintos
a los hijos y conyuges del jefe, de no parientes, pero sobretodo se observa un aumento

importante, como se dijo anteriormente, de hogares unipersonales.

Lo anterior concuerda con lo que plantea Arriagada (2001), en el sentido de que los
procesos de individualizacion propios de la modernidad pueden observarse en el aumento de los
hogares unipersonales, lo que entre otros factores ha producido una reduccion del tamafio medio

de las familias.

La informacion que se presenta en el Cuadro N° 5.17 muestra como el porcentaje de
hogares jefaturados por una mujer es mayor para Tijuana que para Monterrey, siendo las

diferencias muy significativas.

Ahora se debe resaltar que este tipo de hogares en la ciudad de Monterrey aumentan
sistematicamente a lo largo del periodo de estudio, la ciudad de Tijuana presenta la tendencia
inversa, aunque al final del periodo (afio 2000) el porcentaje de hogares con jefas mujeres no

sufre cambios importantes.

Estos datos son importantes porque como se indicd anteriormente, la jefatura femenina

puede evidenciar cambios en los roles familiares tradicionales y en el papel activo de las mujeres
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en la organizacion y manutencion de las unidades domésticas, asi como también podria suponer
hogares con estructuras por edad y sexo que estarian, en principio comprometiendo la posibilidad
de la participacion economica de otros miembros a diferencia de aquellos hogares jefaturadas por

un hombre.

En el Cuadro N° 5.18 se puede ver que el tamafno medio de los hogares sufre un cambio
importante en la ciudad de Tijuana para el afo 1995, el cual podria estar relacionado

directamente con el aumento en el porcentaje de hogares unipersonales visto anteriormente.

Los demdas datos si bien presentan cambios a lo largo de los afios en estudio, la
disminucién que se observa en el nuimero medio de miembros por hogar se comporta de acuerdo
a lo reportado por otras investigaciones. Asi, la disminucion de los hogares multigeneracionales
y el aumento de los unipersonales, el efecto de las migraciones por diversas causas, la
declinacion del nimero de hijos y el mayor espaciamiento entre ellos, son factores que segun

Arriagada (2004) han contribuido a la disminucion del tamafio medio de las familias.

Si bien el caracter transversal de los datos que aqui se analizan lleva a reflexionar acerca
del analisis que puede hacerse del tamafio de los hogares y del sentido en que estos son afectados
por factores exodgenos y enddgenos, es importante su inclusion porque el tamafio de las unidades
domésticas es expresion tanto de transformaciones sociales y econdmicas que ocurren fuera de la
unidad (producto del entorno en el que se sitian), como de sus transformaciones internas

resultado de una dindmica propia de los eventos ocurridos al interior de estos grupos.

La informacidon que se presenta a continuacion (Véase Cuadro N° 5.19) deja ver el
porcentaje de hogares en el que residen hijos menores de 5 afios, de 6 a 11 afos y de 12 afios y
mas. A partir de estos datos se puede observar que son los hogares de Monterrey los que
descienden mas drasticamente la participacion de menores de 5 afios en los hogares a lo largo del
periodo, aunque en Tijuana se observa la misma tendencia, el descenso en términos porcentuales
es marcadamente menor, datos que tienden a corroborar lo observado en la distribucion por edad

que se present6 para el andlisis a nivel individual.

En este caso, la informacion proporciona una aproximacion al ciclo vital de los hogares, y
en este sentido la etapa en la que se encuentran las familias podria propiciar una serie de
situaciones para la entrada y salida de sus integrantes, ya sea del hogar o del mercado de trabajo.

Ademas de que la etapa del ciclo en el que se encuentra la familia determina las necesidades del
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hogar, los hogares con nifios pequefios asi como los que se encuentran en una etapa avanzada

enfrentan necesidades de naturaleza muy distinta que los demas.

La tendencia anterior se repite para los hogares regiomontanos con hijos entre los 6 y los
11 afios, pero Tijuana muestra un comportamiento mas erratico, disminuyendo la participacion

de estos de 1987 a 1995, para luego aumentar esta participacion en el afio 2000.

En cuanto al grupo de 12 afios y mads, se puede ver que en Monterrey el porcentaje de
hogares con miembros en estas edades aumenta consistentemente a los largo de los afios,

mientras que en Tijuana estos disminuyen en 1995 para volver a aumentar en el 2000.

Otra forma de aproximacion al ciclo vital del hogar es a partir de considerar la edad del
hijo menor presente en los hogares (Véase Cuadro N° 5.20), como se pude ver en el caso de
Monterrey son los hijos de 0 afios los que sufren la mayor disminucion, aunque las demas edades
también ven mermada su participacion porcentual. Para Tijuana, y como ya se vio a partir de las
piramides de edad, el cambio en la distribucidon por edad es menos claro, esto puede tener una
clara vinculacioén con las formas que adopta la migracion en la ciudad de la frontera norte y su

impacto en la distribucion por edad y sexo de esta poblacion especifica.

Siguiendo en la misma linea de andlisis, el Cuadro N° 5.21 muestra el porcentaje de
hogares en el que residen personas mayores de 65 afios, como se puede ver en 1987 Tijuana tenia
una mayor proporcion de hogares donde residian personas de estas edades, pero se produce un
cambio en los siguientes afios, y Monterrey supera a Tijuana. Comportamiento que como se vera
mas adelante, hace que la edad promedio de los hogares sea mayor para los hogares

regiomontanos que para los localizados en Tijuana.

En este sentido se debe tener presente que los factores culturales también inciden en la
composicion y estructura de los hogares, en el sentido de que determinan formas de convivencia
y de residencia socialmente aceptadas y generalizadas en distintos contextos, ademas de los

factores socioecondomicos que afectan la estructura de los hogares o por lo menos la condicionan.

Por ultimo, dentro del perfil que se viene delineando, se verd lo que sucede con los
hogares en los que residen parientes del jefe y otros no parientes de este, informacién que se
presenta en el Cuadro N° 5.22. Como muestran los datos, Tijuana presenta para 1987 un

porcentaje mayor de hogares con presencia de parientes y otros residentes, con excepcion de
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otras residentes mujeres donde el porcentaje de hogares con estos miembros es mayor en
Monterrey. Con respecto a estos ultimos, es la unica que aumenta significativamente en 1995 con

respecto a 1987, y donde el aumento es porcentualmente mayor en la capital de Nuevo Leon.

Lo anterior se convierte en un factor interesante a tener en cuenta ya que tiene que ver
con la composicidn interna de los hogares, y que se traduce en una estructura por edad y sexo de
los mismos que puede presentar caracteristicas y lineas de andlisis particulares de suma

importancia a la hora de querer entender el uso de la fuerza de trabajo disponible en los hogares.

Es decir, de lo anterior se derivan una serie de determinantes sobre la estructura familiar,
en la medida en que propician ciertos arreglos familiares que posibilitan la presencia en el hogar
de otros parientes y no parientes, y que genera también determinadas pautas reproductivas,

afectando en consecuencia no solo la composicion sino también el tamafio del hogar.

Los Cuadros N° 5.23 y 5.24 muestran las edades medias para los hogares segin diferentes
variables, en ellos se pueden apreciar diferencias importantes entre los miembros, pero también
entre los tipos de hogar, los contextos y para los afnos bajo estudio. Asi, por ejemplo el Cuadro
N° 5.23 muestra la edad media para los miembros segun el parentesco con el jefe por contexto y

ano.

Segun los datos, los hogares regiomontanos presentan una estructura por edad mas
envejecida que los de Tijuana, tendencia que se mantiene para todo los afios en estudio. Lo
anterior se desprende de examinar la edad promedio de los jefes que resulta aproximadamente un
afno mayor para los hogares de Monterrey, aumentando la diferencia para los otros dos afios. Por
su parte, los conyuges también tienen mayor edad que sus pares tijuanenses, y tanto los hijos

hombres como las mujeres tienen mayor edad en Monterrey que en Tijuana.

Esto lleva a pensar que la presencia en los hogares de hijos pequefos sea una
caracteristica que se asocia con mayores desventajas ya que estos aumentan la carga economica

sobre la entrada de ingresos monetarios provista por los perceptores.

A partir de la informacion que se muestra en el Cuadro N° 5.24 se puede ver lo que
sucede con la edad media de los jefes segun el sexo de estos y por tipo de hogar. Como era de
esperarse, y como se vio en el cuadro anterior, la edad media de las jefas es significativamente

mayor que la de los jefes, cualquiera sea el contexto donde se ubiquen.
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En cuanto al promedio de edad de los jefes hombres, se aprecia que en términos generales
los hombres cabeza de hogar de Monterrey son de mayor edad que los de Tijuana sin importar el
tipo de hogar al que pertenezcan. Los datos contradicen lo anterior en los hogares nucleares
donde la media de la edad es similar, y en los hogares de corresidentes que en la ciudad de

Tijuana el promedio de edad es bastante mayor al compararlo con Monterrey.

Un rasgo que distingue a los hogares con jefatura femenina de la masculina es la mayor
edad de las jefas que de los jefes, segin los datos los jefes hombres de Tijuana tienen en
promedio 41 afios de edad para los tres afios bajo estudio, mientras que para Monterrey la edad
promedio de los hombres que encabezan los hogares es de 43 afios. Por su parte, las mujeres
jefas de hogar en la ciudad de Tijuana tienen 49 afios de edad aproximadamente en los tres afos
seleccionados, en el caso de las jefas de Monterrey estas son en promedio 4 aflos mayores, €s

decir tiene 53 afios de edad.

En términos generales la literatura ha reportado que la jefatura femenina de los hogares se
asocia con la situacion marital de los jefes, asi en el conjunto de los hogares familiares los que
tienen un jefe masculino en su gran mayoria estan unidos o casados, y por el contrario un
porcentaje muy pequeno son viudos, solteros, separados o divorciados. Por el contrario, las jefas

de hogar suelen ser en un mayor porcentaje viudas, separadas, divorciadas o solteras.

Lo anterior se asocia directamente con la forma tradicional en la que los censos y
encuestas definen al jefe del hogar, siendo este la persona que se reconoce como tal por los
demas miembros del hogar, definicion que deja de lado el proceso real de toma de decisiones y la

composicion y magnitud del aporte econdmico (Arriagada, 2004).

A continuacion se presenta la forma en que se comporta la variable del promedio de
perceptores por tipo de hogar, estos datos permitiran obtener lineas de interpretacion para el
apartado siguiente, donde se analizara el comportamiento de los perceptores segin las variables
vistas anteriormente y que han sido definidas como fundamentales en la literatura y que se

revisaron en los capitulos anteriores.

Entonces, para fines de este trabajo y por la informacién de que se dispone a partir de la
fuente utilizada, los perceptores estdn definidos como aquellas personas de 12 afios y mas que
reciben un ingreso monetario por la venta de su fuerza de trabajo. Si bien es posible identificar a

aquellas personas que reciben ingresos monetarios no provenientes de un trabajo, no es posible
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obtener el monto de los ingresos, por esa razon se cree conveniente no tomarlos en cuenta, ya

que de hacerlo se caeria en una subestimacion de los ingresos por hogar.

Hecha la aclaracion anterior, en primer término se debe destacar que el promedio general
de los perceptores por hogar (Véase Cuadro N° 5.25) para ambas ciudades aumenta entre 1987 y
1995, aunque para Monterrey el aumento en términos porcentuales es mayor en Tijuana esta
tendencia se mantiene para el afo 2000, mientras que para Monterrey el valor medio de los
perceptores sufre un pequeno descenso para este afio. Se debe destacar que el promedio general

de perceptores en Monterrey es mayor que para Tijuana para todo el periodo en estudio.

Si se toma en cuenta el tipo de hogar, y se observa el promedio de perceptores por esta
variable, se aprecia que (Véase Cuadro N° 5.26) la tendencia mencionada anteriormente se
mantiene para todos los tipos de hogar y para ambas ciudades, la excepcion esta dada por los
hogares de corresidentes, en Tijuana el porcentaje de personas que reciben ingresos en este tipo
de hogares es significativamente mayor que para Monterrey. El nico afio donde cambia esta

relacion es en el afio 2000.

Ahora, al realizar la comparacion al interior de las ciudades para cada uno de los afios se
puede ver que en Monterrey se da un aumento de los perceptores para todos los tipos de hogares
entre 1987 y 1995, mientras que para Tijuana el comportamiento anterior es igual con excepcion
de los hogares ampliados en donde el nimero promedio de perceptores disminuye entre 1987 y

1995.

Por su parte, al comparar el afio 2000 con 1995 se puede ver que el comportamiento
reseflado antes se revierte, todos los hogares en Tijuana aumentan el numero promedio de
perceptores con excepcion de los de corresidentes, mientras que en Monterrey el numero medio
de perceptores disminuye con excepcion de los hogares de corresidentes donde se da un aumento

significativo.

En este momento se debe recordar que la incorporacion de la fuerza de trabajo familiar al
mercado laboral depende tanto de las caracteristicas sociodemograficas de las unidades
doméstica, que confluyen en la disponibilidad de miembros potencialmente activos, como de las
exigencias del propio mercado laboral, ademas de la necesidad de complementar el ingreso del
hogar. En este sentido y como ya se vio, la literatura sociodemografico ha dedicado importantes

espacios a este tema y ha documentado reiteradamente que una de las estrategias a las que
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recurren las unidades domésticas para enfrentar la caida del poder adquisitivo del salario, asi
como la cesantia consiste en la incorporacion del mayor nimero de miembros posible al mercado
de trabajo. Asi, los hogares mexicanos recurren a distintas estrategias para la utilizacioén de su
fuerza de trabajo disponible, dependiendo del sexo del jefe del hogar, el tamafio de la localidad,

el ciclo vital de la familia, el tipo de hogar, entre otros factores.

En definitiva, es el ciclo vital familiar y la composicion de parentesco (teniendo en cuenta
el sexo y la edad) lo que estaria propiciando la incorporacion de otros miembros, distintos al jefe
del hogar, a las actividades econdmica remuneradas, aunque otros factores que seguramente
también afectan este fendémeno son la necesidad de ingresos adicionales y las caracteristicas del
mercado laboral, aunque esto ultimo estaria afectado tanto por el tamafio de la localidad como

por las especificidades del desarrollo economico local.

A pesar de la importancia que ain se le da al jefe del hogar como principal sustento
econémico y a las mujeres como responsables del trabajo doméstico, el trabajo familiar es
bastante comun y seguramente fundamental para la reproduccion de las unidades domésticas,
especialmente en aquellas dirigidas por mujeres. Estas, al tener un mayor peso en hogares que
atraviesan por una fase avanzada del ciclo de vida familiar y en arreglos no nucleares (mas alla
de ciertos patrones culturales vinculados al tipo de actividad econémica que pueden o deben

realizar) reportan elevadas tasas de participacion familiar.

En esta misma linea, algunos estudios han mostrado que en el ultimo decenio una mayor
proporcion de mujeres se han incorporado al mundo laboral justo en la etapa del ciclo
reproductivo familiar de mas trabajo, es decir cuando tienen a su cargo hijos pequefios. Pero es
precisamente el aporte economico de estas mujeres lo que contribuye a que una proporcion
importante de los hogares situados sobre la linea de pobreza puedan mantenerse en esa posicion
(CEPAL, 1995; Arriagada, 1998). Asi, segun Arriagada (2004) los hogares con mas de un
aportante econémico corresponden con mayor frecuencia a las familias en que ambos padres
estan presentes, a las extendidas y a las compuestas. Por su parte, la proporcion de hogares con
mas de un aportante es menor entre las familias monoparentales ya que ese segundo ingreso es el

que generan los hijos que se incorporan al mercado laboral.

Para finalizar este apartado, se hace necesario realizar el andlisis del ingreso monetario

derivado del trabajo con el que cuentan lo hogares de Tijuana y Monterrey para cada uno de los
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afios analizados. En este sentido, cabe hacer notar que son muchos y muy diversos los trabajos
existentes con respecto al ingreso de los hogares, entonces como forma de presentar algunas
razones generales invocadas para el uso de esta variable en las investigaciones referidas, y que
esto sirva a su vez, para delinear diferencias o similitudes entre las poblaciones bajo estudio, se
retoma lo planteado por Rubalcava (1998). Esta autora afirma que el analisis del ingreso se
volvio fundamental en los estudios acerca de la dindmica de los mercados de trabajo en relacion
con las crisis econdmicas por las que atraviesan los paises por diversos motivos: se ha propuesto
la existencia de una relacion estrecha entre ocupacion e ingreso, es una variable que expresa de
manera casi inmediata los cambios en la esfera del trabajo, porque el ingreso determina
fuertemente la calidad de vida, porque los hogares crean y desarrollan variadas estrategias para
mantener o atenuar la caida de su capacidad adquisitiva de bienes y servicios, y porque
sobretodo, los signos de recuperacion de las crisis suelen asociarse a incrementos perceptibles en

el ingreso de los trabajadores.

Antes de continuar con el andlisis del ingreso, se debe recordar que la fuente de
informacion utilizada en este trabajo solo proporciona informacion sobre el ingreso monetario
. . . . 10 ..
derivado del trabajo, ya sea este asalariado o por cuenta propia -, por lo que cualquier ingreso no
monetario con el que cuenten los hogares no se toma en cuenta. Si bien esto impone el tipo de
aproximacion que se realiza en relacion con esta variable y se reconocen las limitaciones del
caso, para los fines de esta investigacion los datos con los que se cuenta contribuyen eficazmente

al cumplimiento de los objetivos planteados.

De acuerdo a Rubalcava (1998), la fuente principal de ingresos es el trabajo asalariado, en
promedio 61% del ingreso de quienes son los perceptores mayoritarios en el hogar provienen de
este origen, ocupando el segundo lugar en importancia el trabajo por cuenta propia con 26%.
Estas dos fuentes como puede observarse suman casi el 90% del ingreso monetario total que

perciben los principales aportantes del hogar, justificando entonces lo dicho anteriormente.

Por otro lado, la autora demuestra que mas alla de las diferencias existentes entre los

hogares seglin tipo y a pesar del tiempo, la rentabilidad de los ingresos constituye una evidencia

' Las remuneraciones al trabajo son las percepciones que se reciben de una relacion laboral con un patrén, sus
rubros principales son sueldos, salarios, comisiones, propinas, horas extras, aguinaldos, y otras prestaciones
monetarias. Los ingresos de negocios propios se generan a partir de las actividades independientes de tipo
comercial, industrial, agricola o pecuario, procesamiento de materias primas y prestacion de servicios por cuenta
propia.
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de que el monto del ingreso del perceptor mayoritario es el determinante del ingreso per capita
en la familia, siendo independiente de la fuente que le de origen (Rubalcava, 1998). En este
sentido, y como se ha demostrado en otros estudios el nivel de ingreso de los jefes econdmicos
de los hogares o principal perceptor econdmico (conceptos que seran entendidos como sindnimos
en este trabajo) condiciona en cierto grado la participacion econémica de otros miembros de la

unidad doméstica.

El Cuadro N° 5.27 muestra la evolucion de los ingresos de los hogares deflactados'' para
ambas ciudades y para los afios bajo andlisis de acuerdo al ingreso total del hogar, el ingreso del
jefe economico, el ingreso per capita y el ingreso por perceptor, se entiende que estos cuatro

indicadores proveen la informacion pertinente para finalizar este apartado del trabajo.

Como se menciond mas arriba se considera que el ingreso de los jefes economicos de los
hogares influye de manera importante en la insercion laboral de los otros miembros, y por lo
tanto en los niveles de ingreso de la unidad doméstica. Entonces, como se puede apreciar a partir
de los datos correspondientes, el ingreso total de los hogares de Tijuana aumenta 7.6% entre
1987 y 1995 y 22.8% en el siguiente periodo, por su parte el ingreso de los hogares de Monterrey
sufre un aumento mayor que su contraparte tijuanense entre 1987 y 1995 (18.4%), para luego

equipararse con esta tltima mostrando un incremento de 21.8%.

Ahora, en cuanto al ingreso del jefe economico del hogar se debe resaltar que en Tijuana
se produce un descenso de seis puntos porcentuales entre 1987 y 1995 para luego aumentar de
manera importante (28.9%), en el caso de Monterrey si bien la tendencia se puede considerar
similar los resultados son menos extremos, se observa un pequeiio aumento en el primer periodo

(2.2%) y entre 1995 y 2000 el ingreso de los jefes se incrementa 17.0%.

Los datos anteriores permiten establecer varias relaciones, por un lado se ve que los
ingresos de los jefes de Tijuana sufren un descenso importante en 1995 con respecto a 1987, pero
el ingreso del hogar sufre un aumento significativo. Por otro lado, el ingreso monetario de los
jefes econdmicos regiomontanos aumenta discretamente en este periodo, y entre 1995 y 2000
presenta un incremento mas importante. Estos resultados guardan estrecha relacién con los

cambios en la estructura y composicion de los hogares que se vio anteriormente, los hogares de

" Para deflactar los ingresos se utilizo el indice Nacional de Precios al Consumidor proporcionado por el Banco de
Meéxico.
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la ciudad fronteriza presentaron una reduccion en su tamafio promedio y un leve aumento en el
namero de perceptores econdémicos, ademas de los cambios en la composicion por edad y sexo
de la poblacion econdmicamente activa y de las transformaciones del mercado laboral vinculados
al proceso econdmico vivido en estos anos. Las unidades domésticas de Monterrey si bien
presentan un descenso en el nimero promedio de miembros, este es significativamente menor
que el ocurrido en Tijuana y el incremento en el nimero de perceptores es mucho mayor que su
contraparte, mostrando también que en los hogares regiomontanos, porque asi lo permitio la
estructura por edad y sexo con la que contaban, se recurrié al uso de mano de obra de mayor

edad y de mujeres.

En consecuencia los datos acerca de los ingresos per capita de los hogares y del ingreso
por perceptor muestran para la ciudad de Tijuana en el primer periodo, un aumento importante
(26.0%) en el primer caso y un incremento en términos porcentuales de menor magnitud (3.6%)
en el segundo indicador mencionado anteriormente. El alza porcentual de ambas variables entre
1995 y 2000 son casi iguales (13.4% y 13.6% respectivamente) como resultado de los cambios
demograficos y econdmicos sufridos a lo largo de este periodo. El caso de Monterrey es similar
al reportado para Tijuana, observando ligeras diferencias en los indicadores, asi el aumento de
los ingresos per céapita de los hogares es 30.6% y el incremento de los ingresos por perceptor
2.6% entre 1987 y 1995, para el siguiente periodo los aumentos son 20.2% y 22.4%

respectivamente.

Al observar la evolucion de los cuatro indicadores de ingreso de los hogares, se aprecia
que el aumento mas significativo durante 1987 y 1995 en ambos contextos, se da en el ingreso
per capita de las unidades domésticas, resultados relacionados con el aumento de la participacion
econdmica familiar (especialmente femenina y de mayor edad en el caso de Monterrey) y la
disminucidn del tamafio promedio de los hogares. Para el periodo 1995 - 2000 el mayor aumento
en Tijuana se da en el ingreso del jefe econdmico y en el caso de Monterrey el incremento mas
significativo estd dado por el ingreso por perceptor. Si bien estos cambios se deben relacionar
con la incipiente recuperacion econdmica por la que atravesé México en general y ambas
ciudades en particular durante este periodo, también se deben tener en cuenta los cambios
demograficos ocurridos en los hogares de ambos contextos, una disminucion del tamano
promedio de los hogares, aumento de la edad y de la PEA, y estancamiento del niimero de

perceptores por hogar en el caso de Monterrey, asi como un aumento significativo del nimero de
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perceptores por hogar, del tamafio medio de estos y un porcentaje de poblacion econdmicamente

activa que se mantiene casi constante para estos afos en Tijuana.

Para finalizar este capitulo y como forma de sintetizar los datos presentados hasta el
momento, se hace necesario comentar asi como recordar en algiin caso, algunas consideraciones
generales que tienen que ver con la idea de necesidades, recursos y posibilidades a las que se

hizo mencidn en capitulos anteriores.

En este sentido y citando a Rubalcava (1998: 214), no se debe olvidar que “...la relacion
entre el tamario demogrdfico de los hogares y su tamario econdomico (numero de miembros en el
primer caso, y numero de perceptores de ingresos monetarios en el segundo) expresa la carga
economica sobre cada preceptor...”, es decir que el valor del indice mostrara cargas similares en
dos hogares en los que uno puede tener mas personas pero a la vez contar con mas perceptores y
el otro contar con un niimero reducido de perceptores y compensarlo con menos integrantes en el
grupo doméstico. Seglin la autora este indice se asocia con las necesidades del hogar porque
resume la presion que el hogar ejerce sobre sus perceptores de ingresos. En el caso de este
trabajo el valor medio del indice aumenta sistematicamente para los tres afios y ambos contextos,
aunque el aumento es mayor para la ciudad de Monterrey que para Tijuana, incremento

relacionado con los cambios demograficos vistos mas arriba.

Por su parte, la relacion entre el ingreso monetario y la cantidad de integrantes del hogar
que lo obtienen (perceptores) pone de manifiesto la rentabilidad de las fuentes de ingresos, es
decir que no puede considerarse ventaja de un hogar disponer de mas ingresos que otro si uno
puso en juego todos los medios a su alcance para generarlo, y el otro se sostiene con el ingreso
de un solo integrante. En este sentido, el indice muestra la autoexplotacion que hace el hogar de
su capital (en este caso humano) y se relaciona directamente con los recursos del grupo familiar

(Rubalcava, 1998).

Por ultimo, asi como “...el ingreso per capita es utilizado para evaluar de forma general
la condicion economica de los paises, también puede ser utilizado para medir el bienestar de los
grupos familiares...” (Rubalcava, 1998: 215) ya que la relacion entre el ingreso monetario total
del hogar y el nimero de miembros que lo integran se puede asumir como una aproximacion a la
condicion econdmica del grupo doméstico y asi ser considerado como un indicador de las

posibilidades de éste.
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Mapa N° 5.1
Distribucién politica de los Estados Unidos Mexicanos segtin localizacion de las ciudades de Tijuana y
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Cuadro N° 5.1
Distribucién porcentual de la poblacion por sexo segiin contexto y afio

Contextos Hombre Mujer Total N
1987
Monterrey 49.42 50.58 100.00 1,730,487
Tijuana 47.82 52.18 100.00 484,152
1995
Monterrey 48.96 51.04 100.00 2,160,820
Tijuana 49.68 50.32 100.00 653,754
2000
Monterrey 49.39 50.61 100.00 3,181,030
Tijuana 49.36 50.64 100.00 1,203,442

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.2
Distribucion porcentual de la poblacion segiin grupos de edad por contexto y aiio

Grupos de edad Monterrey Tijuana

1987 1995 2000 1987 1995 2000
0 a 4 afios 10.40 9.87 9.66 10.55 11.84 11.08
5 a9 afios 11.50 10.34 9.89 11.92 10.60 11.18
10 a 14 afios 12.68 10.19 9.80 12.54 9.50 10.33
15 a 19 afios 12.80 11.41 10.62 12.37 10.74 9.78
20 a 24 afios 11.09 10.70 10.64 10.89 11.17 9.80
25 a 29 afios 8.62 8.72 8.74 8.91 9.85 10.00
30 a 34 afios 7.27 8.01 7.96 6.75 7.89 8.45
35 a 39 afios 5.20 7.69 7.63 5.50 6.75 6.88
40 a 44 afios 4.62 5.28 6.89 4.59 5.41 5.75
45 a 49 anos 4.09 4.61 4.98 3.95 4.32 4.02
50 a 54 afios 2.93 3.38 3.63 3.19 3.11 3.69
55 a 59 afios 2.75 2.76 2.68 2.63 2.33 2.77
60 a 64 afios 2.23 2.33 2.31 2.36 2.38 2.19
65 a 69 afios 1.41 1.67 1.42 1.52 1.53 1.39
70 a 74 afios 0.99 1.50 1.43 0.98 1.21 1.01
75 a 79 afios 0.78 0.60 0.82 0.59 0.60 0.91
80 a 84 afios 0.40 0.51 0.48 0.41 0.46 0.40
85 afios 0 mas 0.26 0.44 0.43 0.35 0.30 0.36
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 1,730,487 2,160,820 3,181,030 484,152 653,754 1,203,442

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Grafica N° 5.1

Distribucion porcentual de la poblacién por grupos de edad y sexo. Tijuana y Monterrey 1987
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Grafica N° 5.2
Distribucion porcentual de la poblacion por grupos de edad y sexo. Tijuana y Monterrey 1995
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Grifica N° 5.3
Distribucion porcentual de la poblacion por grupos de edad y sexo. Tijuana y Monterrey 2000
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Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.3
Distribucién porcentual de poblacion segiin escolaridad por contexto y afio

Nivel de escolaridad Tijuana MOn{CHey
1987 1995 2000 1987 1995 2000
Primaria incompleta 17.68 13.18 22.77 23.21 12.78 19.07
Primaria 24.28 20.98 17.61 14.80 17.30 14.72
Secundaria incompleta 13.18 10.43 7.64 9.14 8.70 6.57
Secundaria 16.29 17.92 17.33 12.76 20.76 19.17
Preparatoria incompleta 9.50 6.30 5.08 11.67 9.80 9.24
Preparatoria 4.95 13.49 9.77 12.93 9.41 9.21
Licenciatura incompleta 4.89 3.96 3.03 6.63 5.62 4.84
Licenciatura 2.92 8.92 7.39 2.57 9.66 10.16
Algun afo de posgrado 0.06 0.78 0.40 0.14 0.88 0.83
Alfabeto sin instruccion 2.71 1.82 2.95 1.28 1.64 2.72
Analfabeto sin instruccion 3.53 2.23 6.04 4.87 3.45 3.48
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 1,550,117 1,947,548 2,873,743 433,074 576,350 1,070,101
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
Cuadro N° 5.4
Distribucién porcentual de la poblacién segiin estado civil por contexto y afio
Estado civil 1987 1995 2000
Monterrey  Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey  Tijuana

Soltero(a) 44.30 44.67 40.20 36.46 38.63 36.12

Casado(a) 48.71 42.56 50.95 44.79 52.02 41.68

Union libre 1.55 4.88 2.30 10.30 2.67 12.78

Divorciado(a) 0.52 0.98 0.87 1.09 0.95 1.34

Separado(a) 1.44 2.20 1.97 4.30 2.00 4.54

Viudo(a) 3.48 4.71 3.71 3.06 3.73 3.54

Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

N 894,143 250,791 1,284,824 373,228 1,590,582 616,739

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.5
Distribucién porcentual de la poblacién segiin parentesco con el jefe del hogar por contexto y afio

Parentesco 1987 1995 2000
Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
Jefe de hogar 27.99 30.59 29.92 34.85 30.35 33.44
Conyuge del jefe 23.01 21.39 23.93 25.57 24.29 24.92
Hijo(a) 39.82 36.65 36.18 29.73 35.24 31.12
Ascendentes del jefe 1.49 2.24 1.44 1.38 1.39 1.66
Descendentes del jefe 2.54 2.34 332 2.01 3.67 2.63
Colaterales del jefe 1.97 2.54 1.73 2.40 1.98 1.66
Otros parientes 1.78 2.90 2.00 2.26 1.75 3.15
Amigos o huéspedes 0.87 1.28 0.82 1.64 0.89 1.27
Sirvientes y parientes 0.52 0.07 0.66 0.15 0.45 0.15
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 1,730,487 487,152 2,160,820 653,754 2,811,706 1,042,494

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.6
Distribucién porcentual de la poblacion segiin condicién de residencia por contexto y aiio

Condicion de residencia L Lo AU
Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
Residente actual 98.58 99.21 98.07 98.27 98.31 98.60
Nuevo inmigrante 0.22 0.10 0.37 0.15 0.77 0.44
Nuevo no inmigrante 0.75 0.35 1.11 1.40 0.73 0.84
Ausente temporal por trabajo 0.19 0.20 0.18 0.05 0.02 0.01
Ausente temporal por estudios 0.02 0.02 0.01 0.02 0.01 0.00
Ausente temporal otros motivos 0.17 0.10 0.17 0.07 0.14 0.00
Ausente temporal no inmigrante 0.06 0.02 0.10 0.04 0.01 0.11
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
Residente nuevo 0.97 0.45 1.48 1.55 1.50 1.28
Ausentes temporales 0.44 0.34 0.46 0.18 0.18 0.12
N 1,730,487 487,152 2,160,820 653,754 2,811,706 1,042,494

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.7
Distribuciéon porcentual de la poblacién segiin contexto y afio por condiciéon de

actividad
PEA PNEA Total N
1987
Monterrey 51.67 48.33 100.00 1,730,487
Tijuana 51.80 48.2 100.00 484,152
1995
Monterrey 59.46 40.54 100.00 2,160,820
Tijuana 57.09 4291 100.00 653,754
2000
Monterrey 56.57 43.43 100.00 2,811,706
Tijuana 59.16 40.84 100.00 1,042,494

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.8
Distribucion porcentual de la PEA segiin contexto y afio por sexo

Hombre Mujer Total N
1987
Monterrey 70.18 29.82 100.00 894,143
Tijuana 68.45 31.55 100.00 250,791
1995
Monterrey 65.41 34.59 100.00 1,284,824
Tijuana 67.31 32.69 100.00 373,228
2000
Monterrey 67.34 32.66 100.00 1,590,582
Tijuana 65.12 34.88 100.00 616,739

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.9
Distribucion de la PEA segiin grupos de edad

Grupos de edad 1987 1995 2000
Monterrey  Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey  Tijuana

12 a 14 aflos 2.01 0.98 1.93 0.66 0.92 0.72
15 a 19 aflos 12.26 13.48 10.84 10.00 10.19 9.64
20 a 24 aflos 18.75 18.87 16.20 17.61 16.89 15.94
25 a 29 afios 16.25 16.23 14.55 18.84 14.88 16.86
30 a 34 afios 14.07 12.70 14.16 14.89 13.07 14.78
35 a 39 afios 9.98 10.27 13.13 11.47 12.67 11.97
40 a 44 afos 8.52 8.75 8.89 9.19 11.21 9.78
45 a 49 aflos 6.62 7.02 7.45 6.52 7.85 6.74
50 a 54 afios 4.29 4.47 4.72 4.49 5.34 5.41
55 a 59 afios 3.50 2.48 3.73 2.19 3.30 3.67
60 a 64 afios 2.15 2.69 1.99 2.02 1.98 1.89
65 a 69 afios 0.79 1.04 1.33 1.14 0.97 1.21
70 a 74 afios 0.43 0.52 0.68 0.49 0.46 0.46
75 a 79 afios 0.18 0.28 0.21 0.31 0.22 0.57
80 a 84 afios 0.10 0.12 0.17 0.14 0.03 0.05
85 afios 0 mas 0.09 0.10 0.03 0.06 0.02 0.31
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 894,143 250,791 1,284,824 373,228 1,590,582 616,739

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.10
Distribucién porcentual de la PEA segitin posicién en el trabajo y afio por sexo y contexto

Posicié ] Monterrey Tijuana
osicion en el trabajo
Hombre Mujer Total Hombre Mujer Total
1987
Patron 4.70 1.04 3.61 6.55 2.15 5.16
Cuenta propia 14.94 13.44 14.49 22.44 10.68 18.73
Destajo 4.18 1.96 3.52 7.39 2.71 591
Asalariado 73.51 76.69 74.46 61.41 78.19 66.70
Sin pago 2.24 6.79 3.60 2.14 6.09 3.38
Otro 0.43 0.08 0.32 0.07 0.18 0.11
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
1995
Patron 5.83 1.33 4.28 5.49 2.42 4.49
Cuenta propia 19.04 15.73 17.90 18.67 10.14 15.88
Destajo 4.21 3.40 3.93 6.62 1.89 5.07
Asalariado 67.55 68.10 67.74 66.99 78.94 70.90
Sin pago 3.33 11.28 6.08 2.19 5.97 343
Otro 0.03 0.15 0.08 0.04 0.64 0.23
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

Continua
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Cuadro N° 5.10

Distribucién porcentual de la PEA segiin posicién en el trabajo y afio por sexo y contexto

Posicié ] Monterrey Tijuana
osicion en el trabajo
Hombre Mujer Total Hombre Mujer Total
2000

Patron 5.82 2.05 4.59 7.99 1.95 5.89

Cuenta propia 16.51 11.34 14.82 16.01 12.60 14.82

Destajo 2.51 2.86 2.62 4.88 3.92 4.54

Asalariado 73.43 78.94 75.23 69.84 77.40 72.48

Sin pago 1.72 4.81 2.73 1.26 4.12 2.26

Otro 0.00 0.00 0.00 0.02 0.00 0.01

Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.11
Porcentaje de la PEA ocupada segiin sector de actividad por contexto y afio
Sector de actividad iy L auill
Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey

Agropecuarias 0.70 1.54 0.34 0.36 0.37 0.23
Industria 25.68 25.23 29.22 22.44 31.10 28.72
Construccion, electricidad 7.69 5.96 7.54 8.00 7.93 8.56
Comercio 23.04 19.41 19.87 21.68 21.00 19.55
Transporte 4.40 5.95 5.62 5.93 4.85 6.78
Servicios 35.16 34.89 33.39 38.83 32.03 33.30
Adm. Publica 3.34 7.01 4.02 2.76 2.71 2.85
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.12
Porcentaje de la PEA ocupada que recibe ingresos monetarios por
trabajo (Perceptores) segiin contextos por afio

Contextos 1987 1995 2000
Tijuana 95.21 95.47 97.24
Monterrey 95.34 92.71 96.47

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.13
Porcentaje de los perceptores segiin contexto y aiio por sexo

Contextos Hombre Mujer Total N
1987
Tijuana 69.51 30.49 100.00 208,981
Monterrey 71.17 28.83 100.00 741,862
1995
Tijuana 68.14 31.86 100.00 373,205
Monterrey 67.35 32.65 100.00 1,207,968
2000
Tijuana 66.04 33.96 100.00 527,180
Monterrey 67.64 32.36 100.00 1,231,233

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.14
Distribucién porcentual de los perceptores segiin niimero de horas trabajadas por contexto y afio

Horas trabajadas Monterrey ijuana

1987 1995 2000 1987 1995 2000
Menos de 35 horas 13.56 15.47 15.68 10.24 7.42 10.65
De 35 a 48 horas 68.88 50.33 65.61 67.09 70.94 62.90
Mas de 48 horas 11.61 15.20 14.58 18.91 12.77 19.08
No trabajo 5.96 19.00 4.13 3.77 8.87 7.37
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 740,429 1,207,968 1,231,233 208,445 373,205 527,180

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.15
Distribucién porcentual de los perceptores segiin cuenten con prestaciones laborales por contexto y afio

Prestaciones Monterrey Tijuana

laborales 1987 1995 2000 1987 1995 2000
No tiene 32.27 46.18 35.23 45.82 35.96 38.90
Si tiene 67.73 53.82 64.77 54.18 64.04 61.10
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 740,429 1,207,968 1,231,233 208,445 373,205 527,180

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.16
Distribucién porcentual de los hogares segiin tipo por contexto y afio

. 1987 1995 2000
Tipo de hogar
Tijuana Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana Monterrey
Nuclear 68.92 74.40 68.13 72.91 69.01 71.81
Ampliado 3.71 3.07 3.66 2.64 391 2.54
Extenso 17.32 17.82 16.38 17.60 16.31 19.76
Corresidentes 1.56 0.65 1.78 1.06 1.19 0.74
Unipersonal 8.49 4.07 10.05 5.79 9.58 5.16
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
N 149,069 490,244 231,520 658,959 300,431 753,426

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.17
Distribucién porcentual de los hogares segiin sexo del jefe por contexto y afio

Hombre Mujer Total

1987
Tijuana 78.35 21.65 100.00
Monterrey 87.38 12.62 100.00

1995
Tijuana 80.14 19.86 100.00
Monterrey 86.23 13.77 100.00

2000
Tijuana 80.30 19.70 100.00
Monterrey 84.46 15.54 100.00

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.18
Promedio de miembros por hogar segiin contexto por aio

Contextos 1987 1995 2000
Tijuana 4.47 3.96 4.07
Monterrey 4.88 4.44 431

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.19
Porcentaje de hogares con presencia de hijos segiin edad de los mismos por contexto y afio

.. 1987 1995 2000
Edad de los hijos
Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey
De 0 a 5 afios 34.22 36.90 33.76 30.73 31.74 28.02
De 6 a 11 afios 35.12 39.29 30.59 34.73 34.51 32.23
De 12 afios y mds 48.95 51.31 4414 53.52 46.64 55.40

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.20
Porcentaje de hogares con hijos segiin edad del hijo menor por contexto y afio

Edad del hijo menor Monterrey Tijuana

1987 1995 2000 1987 1995 2000
0 afios 9.07 6.56 6.28 8.79 8.99 7.67
1 afio 8.21 7.61 6.42 9.16 10.79 8.53
2 afios 8.10 7.30 6.49 8.09 8.86 6.74
3 afios 7.35 6.31 5.92 6.90 7.17 7.20
4 afios 6.15 4.99 4.33 5.75 7.76 6.51
5 aflos 5.09 4.92 4.36 5.95 5.99 4.96
6 afios 4.17 4.53 4.11 5.29 3.93 4.90
7 afios 4.75 3.88 4.43 3.90 3.97 4.09
8 afos 3.69 3.22 3.83 341 3.39 4.03
9 afios 3.61 3.40 3.65 3.34 3.71 3.80
10 afios 3.39 343 2.73 3.38 3.07 3.11
11 afios 3.10 3.53 3.16 2.38 1.88 3.57
De 12 a 18 afios 16.56 17.67 18.52 15.95 14.18 13.66
Mas de 18 afios 16.76 22.65 25.75 17.70 16.32 21.21
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.21
Porcentajes de hogares con personas mayores de 65 afios segilin contextos
por aiio
Contextos 1987 1995 2000
Tijuana 15.2 12.83 13.27
Monterrey 14.3 15.82 14.79

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.22
Porcentajes de hogares con residentes parientes y no parientes del jefe segiin sexo por contexto y afio
Tipo de residentes L287) Lzc) 2000
Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey
Parientes Hombres 13.07 12.92 12.66 12.16 13.27 14.00
Parientes Mujeres 15.29 14.97 12.44 14.84 14.11 16.70
Otros Hombres 2.01 1.25 1.67 1.39 1.58 0.91
Otros Mujeres 1.52 2.25 2.11 3.63 1.58 1.82

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.23

Edad media de los miembros del hogar segiin contexto por aifio

Contextos 1987 1995 2000
Global
Tijuana 24.81 25.77 26.09
Monterrey 24.83 26.76 27.56
Jefes hombres
Tijuana 41.81 40.94 41.76
Monterrey 4243 43.22 43.55
Jefas mujeres
Tijuana 49.32 49.16 49.17
Monterrey 52.50 53.15 53.05
Coényuges
Tijuana 37.40 37.35 38.30
Monterrey 38.93 40.03 40.59
Hijos
Tijuana 12.66 12.78 13.24
Monterrey 13.40 14.19 14.78
Hijas
Tijuana 12.86 12.10 12.39
Monterrey 13.30 13.99 14.85
Otros parientes
Tijuana 17.60 16.73 16.02
Monterrey 17.75 16.83 16.08
Otros
Tijuana 24.11 25.12 26.30
Monterrey 23.87 25.27 26.25

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.24
Edad media de los jefes segiin sexo y tipo de hogar por contexto y aiio
1987 1995 2000
Tijuana

Jefe hombre
Nuclear 41.79 40.63 41.37
Ampliado 39.12 33.86 35.82
Extenso 43.74 44.85 44.84
Corresidentes 30.42 38.47 34.56
Unipersonal 43.96 41.43 44.29

Jefa mujer
Nuclear 47.33 46.38 47.19
Ampliado 40.88 42.89 36.10
Extenso 47.24 48.50 50.17
Corresidentes 40.36 37.19 34.75
Unipersonal 61.54 59.46 55.78

Continua
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Cuadro N° 5.24
Edad media de los jefes segiin sexo y tipo de hogar por contexto y aiio
1987 1995 2000
Monterrey

Jefe hombre
Nuclear 41.15 42.06 42.23
Ampliado 44.39 39.00 39.68
Extenso 47.99 50.45 49.60
Corresidentes 25.77 26.55 32.23
Unipersonal 50.89 46.51 47.57

Jefa mujer
Nuclear 50.24 49.80 50.56
Ampliado 47.20 48.60 45.36
Extenso 52.00 54.94 53.54
Corresidentes 34.00 44.33 39.78
Unipersonal 60.72 58.48 61.94

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.25
Porcentaje de hogares segiin nimero de perceptores por contexto y afio
Numero de perceptores Monterrey Tijuana

1987 1995 2000 1987 1995 2000
1 53.16 41.91 40.34 54.14 51.57 46.55
2 26.52 32.71 34.05 27.98 31.82 32.81
3 12.16 14.30 15.46 10.38 10.21 12.84
4 5.32 6.89 6.39 5.06 4.65 5.00
5 1.81 247 2.52 1.89 0.97 1.70
6 0.74 1.20 0.94 0.47 0.48 0.66
Mas de 6 0.29 0.52 0.30 0.07 0.30 0.42
Total 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00
Promedio de perceptores 1.795 2.012 2.009 1.742 1.745 1.863

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 5.26

Promedio de perceptores por hogar segin tipo de hogar por contexto y afio

1987 1995 2000
Tijuana

General 1.55 1.61 1.74
Nuclear 1.47 1.52 1.62
Ampliado 2.35 2.20 2.63
Extenso 2.12 2.33 2.60
Corresidentes 2.00 2.38 2.00

Monterrey
General 1.63 1.88 1.87
Nuclear 1.52 1.76 1.73
Ampliado 2.25 2.77 2.37
Extenso 2.22 2.62 2.64
Corresidentes 0.60 1.48 2.20

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 5.27
Mediana de los ingresos monetarios mensuales segiin indicadores seleccionados por contexto y afio
q Tijuana Monterrey
Ingreso monetario

1987 1995 2000 1987 1995 2000

Total del hogar $5,856.23 $6,303.37 $7,740.00 $4,056.39 $4,801.08 $5,848.00
Variacion porcentual 7.6 22.8 18.4 21.8

Del Jefe economico $4,257.99 $4,002.14 $5,160.00 $2,877.34 $2,939.44 $3,440.00
Variacion porcentual -6.0 28.9 2.2 17.0

Per capita del hogar $1,404.54 $1,769.76 $2,006,67 $856.50 $1,118.35 $1,343.75
Variacion porcentual 26.0 13.4 30.6 20.2

Por perceptor $3,778.21 $3,915.13 $4,448.27 $2,488.58 $2,553.76 $3,127.27
Variacion porcentual 3.6 13.6 2.6 22.4

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Capitulo VI
Especificacion y definicion de las variables para su inclusion al modelo multivariado: el
paso previo

6.1. El problema de investigacion y la prueba de estabilidad estructural

A lo largo de este documento se han presentado resultados de diversos trabajos que afirman que,
como respuesta a las consecuencias derivadas de los procesos de reestructuracion econdmica los
hogares han implementado diferentes estrategias para evitar el deterioro de sus condiciones de
vida, como la intensificacion de esfuerzos para percibir ingresos adicionales, reorientacion del
gasto doméstico, aumento de la duracién de las jornadas laborales, aumento de perceptores
dentro del hogar, emigracion de sus miembros, cooperacion entre los hogares, establecimiento y

mantenimiento de redes, entre otros muchos.

También se ha visto que las transformaciones econdmicas cuyas caracteristicas mas
sobresalientes son su dinamismo y que se producen a nivel estructural, llevan a que la
vulnerabilidad de los hogares y las personas se de en grupos diferentes asi como en contextos

distintos.

Los trabajos revisados han abordado el tema desde distintos ejes y niveles de anélisis, en
términos generales la vulnerabilidad de los hogares y las estrategias seguidas por éstos para hacer
frente a los cambiantes procesos econdmicos ha sido de gran preocupacion en los trabajos
existentes para América Latina desde los afios setenta, pero sobre todo en las dos ultimas
décadas. Estos se han centrado de manera casi total en determinar las caracteristicas de los
hogares que comienzan a vivir este proceso de vulnerabilidad hacia la pobreza o la marginacion
y en el tipo de respuestas que elaboran en diferentes momentos historicos y en contextos

determinados.

Teniendo lo anterior en cuenta, es importante recordar que este trabajo se centra por un
lado, en las caracteristicas de los hogares que reaccionan ante los cambios econdmicos en
México para mantener su nivel de vida, o por lo menos intentan que el impacto sea lo menos
adverso posible, y por otro lado analiza el tipo de arreglo creado por estos, en términos del uso
que hacen de su fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las diferencias regionales

surgidas a partir del proceso de desarrollo econdmico.
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Se plantea lo anterior en el entendido de que una mejor comprension de la homogeneidad
o heterogeneidad de los hogares y sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno socio econdémico
en el que se desarrollan, es fundamental para delinear la vinculacién entre el proceso de
transformacion estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las respuestas de las

unidades domésticas.

La intencion de realizar el andlisis teniendo en cuenta las diferencias entre contextos se
debe a que el proposito del trabajo es llegar a identificar los diferentes ambitos econdmicos en
que se sitian los hogares que por sus caracteristicas, responden a los distintos procesos
econdmicos, y demostrar como el contorno en funcion de los cambios estructurales, juega un
papel importante en la forma e intensidad de la respuesta y en las caracteristicas de los hogares

que deben ponerlas en practica.

Asi los arreglos de los hogares en entornos con dindmicas diferentes tenderdan a ser
distintas, es decir que dos hogares iguales en contextos econdmicos no iguales tenderdn a
organizarse de manera distintas, y frente a la dindmica de un mismo entorno los hogares con

caracteristicas sociodemograficas y econdmicas diferentes también crearan arreglos distintos.

Por esta razon se propone el uso de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de
regresion, ya que se dice que una funcion es estable si se puede establecer una relacion entre una
variable dependiente y un nimero reducido de variables predeterminadas o exdgenas que sea

consistente a través del tiempo (Gujarati, 1999).

Existen varias maneras de realizar pruebas econométricas sobre la estabilidad temporal de
una relacion. Una de ellas es la Prueba de Chow, la cual consiste en efectuar el analisis de los
residuos correspondientes a dos periodos de tiempo distintos, con el objeto de verificar si los

coeficientes estimados en ambos periodos pertenecen a la misma poblacion.

El uso de esta prueba es sugerido cuando a partir del analisis de los datos se observa que
existe uno o mas puntos de quiebre en la informacion, es decir que la variable Y ha sufrido un
cambio estructural entre los periodos, o dicho de una manera mas formal que los pardmetros de

la funcidn estimada han cambiado.

Entonces, el uso de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion se

plantea bajo la hipdtesis de que si bien las estrategias buscan mantener un nivel de vida que se ve
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determinado por la puesta en practica de medidas macro estructurales, el éxito de aquéllas
depende del contexto en el que se ensayan. Es decir, que el éxito de los arreglos implementados
por los grupos familiares va a estar influenciado por el entorno local del que forman parte los

hogares.

Esto significa que dado el conjunto de factores sociodemograficos y econdmicos
condicionantes, los pesos de las variables entre &mbitos con dinamicas distintas seran diferentes,
pero también los pesos de las variables para la misma ciudad tenderan a modificarse en los
distintos periodos, es decir que los valores de la variable dependiente cambiaran en funcioén de
los momentos de recuperacion de la crisis de 1982, crisis y recuperaciéon econdmica por los que

han atravesado ambas ciudades.

Por ultimo, se debe tener presente que este trabajo busca reconocer que la puesta en
practica de las estrategias por parte de los hogares va a depender de la flexibilidad del contexto
para absorber los resultados de estos ensayos, pero también los tipos de arreglos van a estar
condicionados por la flexibilidad de los hogares para crearlos y mantenerlos con miras al logro
de los objetivos que se buscan conseguir, situacion que se ha podido delinear a partir de la

informacion analizada en paginas anteriores.

A continuacion se presentan el conjunto de variables que se incluirdn en los modelos de
analisis multivariado, en primer lugar se presenta la variable dependiente para continuar con la
serie de variables independientes, la informacion contenida en el apartado siguiente y junto con
el cimulo de datos examinados en los capitulos anteriores permite entender el porque de las

decisiones de su inclusion.

6.2. Variable dependiente

6.2.1. Tasa de participacion economica de la fuerza de trabajo secundaria del hogar

La variable dependiente que se utilizara en los modelos, definida en funcion del propdsito
general de este trabajo el cudl busca identificar y profundizar en las caracteristicas de los hogares
que reaccionan ante los cambios econdmicos en México para mantener su nivel de vida, o por lo
menos intentan que el impacto sea lo menos adverso posible, y analizar el tipo de arreglo creado

por estos en términos del uso que hacen de su fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las
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diferencias regionales e historicas, se relaciona directamente con el numero de perceptores
econdémicos con los que cuentan los hogares. Como se puede apreciar en la Grafica N° 6.1, y
como ya se ha visto en el capitulo anterior, esta variable arroja diferencias importantes y
suficientes no solo a lo largo de los afios bajo estudio sino también entre los contextos

seleccionados.

Ahora, en términos metodoldgicos y teniendo presente el modelo multivariado que se
ajustard, se usara como variable la “Tasa de participaciéon economica de la fuerza de trabajo
secundaria del hogar” (TPEFS) cuya distribucién por afios y para las ciudades de Tijuana y

Monterrey se muestra en las Graficas N° 6.2, 6.3 y 6.4'%.

Esta variable se construy6d como la relacion entre el nimero total de preceptores del hogar
(personas que reciben algun ingreso monetario por trabajo) con excepcion de los jefes
econémicos de los hogares, y las personas susceptibles de ser perceptoras, es decir aquellos
miembros del hogar que tienen 12 afios 0 més y que no estdn incapacitados de forma permanente

para trabajar, también del denominador se sustrajo a los jefes de los hogares.

A partir de los datos que se muestran en el Cuadro N° 6.1 se aprecia que el valor medio
de la TPEFS aumenta para el afio 1995 en comparacion con 1987, para luego disminuir
(marginalmente en el caso de Tijuana) en el afio 2000, mostrando una diferencia apreciable entre
el valor medio para Monterrey en 1995 y Tijuana en el mismo afo, ademas se observa que

existen ciertas diferencias entre los valores para cada ciudad.

En el mismo cuadro se observan los valores del nimero medio de personas susceptibles
de ser perceptoras y del nimero promedio de perceptores de ingresos monetarios, como se puede
ver en el primer caso los valores para Monterrey disminuyen de manera sistematica y en el caso
de Tijuana disminuyen entre 1987 y 1995 para luego aumentar en el periodo siguiente, cambios

que fueron reportados en el capitulo anterior.

La informacion del segundo indicador (nimero medio de perceptores por hogar) muestra
un incremento constante para los tres afios y para las dos ciudades, pasando (entre 1987 y 2000)

de 1.72 a 1.99 en el caso de Monterrey, y de 1.70 a 1.86 en Tijuana, datos que coinciden con los

'2 Cabe aclarar que las graficas muestran la distribucion porcentual de los hogres segin los valores que obtienen en
la variable dependiente que sera utilizada en los modelos multivariados, como se puede observar las graficas no
presentan los ultimos grupos de hogares porque en estos la tasa se estabiliza en su nivel maximo y en términos
visuales resultaria monotona su incorporacion.
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hallazgos de Cortés (2003) quien reporta que a nivel nacional el promedio de miembros que

reciben ingresos en los hogares pasé de 1.5 en 1977 a casi dos en el ano 2000.

Este incremento consistente a través del tiempo se asocia basicamente, con tres

tendencias generales:

e como consecuencia de la caida de las tasas de mortalidad y fecundidad existe un
nimero mayor de personas en edad de trabajar en la mayoria de los hogares, por lo tanto las
unidades domésticas cuentan con un mayor numero de miembros para enviar al mercado laboral

(Cabrera, 1995).

e a raiz del proceso de modernizacion y desarrollo econdmico que impulsé las
actividades econdmicas que emplean preferentemente mujeres se desarrolld una tendencia

creciente en la participacion laboral femenina (Garcia y De Oliveira, 1990).

e colocar mas miembros en el mercado de trabajo y asi convertirse en perceptores, €s una
de las estrategias implementadas por los hogares, sobre todo los de menor ingreso, como una
forma de amortiguar los efectos de las crisis economicas (Gonzales y Escobar, 1986; Cortés y

Rubalcava, 1991; De Oliveira, 1988; Tuiran, 1993; De Barbieri, 1989).

Se recordara que la TPEFS relaciona el numero de personas (que forman parte de la
fuerza de trabajo de los grupos domésticos) que obtienen ingresos econdmicos por su trabajo y
las personas, que por su edad (en términos formales) y por sus capacidades (en términos fisicos),

estarian en condiciones de obtener ingresos a cambio de su trabajo.

Entonces teniendo en cuenta lo anterior, el valor medio de la tasa puede aumentar por
cinco razones netamente numéricas, a) si disminuye el nimero de personas susceptibles de ser
perceptoras y se mantiene el numero de perceptores, b) si disminuye el nimero de personas
susceptibles de ser perceptoras y aumenta el nimero de perceptores, ¢) si se mantiene el nimero
de personas susceptibles de ser perceptoras y aumenta el nimero de perceptores, d) si aumenta el
numero de personas susceptibles de ser perceptoras pero se produce un aumento mayor del
nimero de perceptores y e) si disminuye el nimero de perceptores y se produce una mayor

disminucién del nimero de personas susceptibles de ser perceptoras.

Ahora, en términos tedrico - conceptuales el aumento en la TPEFS implica una diversidad

de situaciones relacionadas no solo con las variables definidas como independientes para la
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construccion del modelo (analizadas de manera descriptiva anteriormente, y que se presentaran a
continuacion analizdndolas exclusivamente en funcién de su incorporaciéon al modelo), sino
también que las variaciones en los valores de la TPEFS se vinculan con otras variables de tipo
estructural contempladas tanto en la seleccion de los contextos (Tijuana y Monterrey), como en
la definicion de los momentos historicos (anos: 1987, 1995 y 2000), influencia esta que se

pretende identificar y analizar a partir del analisis multivariado.

6.3. Variables independientes

Como se plante6 en capitulos anteriores la eleccion de las variables independientes se realizd
teniendo en cuanta la revision de la teoria acerca de las estrategias de sobrevivencia, a partir de
esto queda claro que la aportacion realizada por la literatura en cuanto a las variables a ser
utilizadas a la hora de estudiar las estrategias econdmicas de los hogares es de suma importancia,
pero también se vio la necesidad de incluir otras variables no reportadas en este tipo de trabajo
como ser el sector de actividad, variables que se vuelven de gran utilidad si lo que se quiere
explicar es la relacion de las estrategias economicas de los hogares y las tendencias macro

estructurales.

6.3.1. Tipo o clase de hogar

Retomando lo planteado por Selby (1990), el hogar es una categoria analitica mientras que la
familia alude a una categoria cultural. Asi, el hogar resulta una categoria practica que, como
construccion analitica permite abordar la corresidencia de los individuos desde la perspectiva de
su reproduccion material cotidiana. Pero el criterio del espacio residencial no seria suficiente, ya
que los arreglos domésticos y el comportamiento de una vida en comin se agregarian a este

razonamiento.

Entonces, al momento de realizar un analisis de las tipologias de hogares el término
familia no puede ser dejado de lado. El analisis profundo de la estructura y composicion de los
hogares implica ahondar en una compleja red de funciones, responsabilidades, derechos,

conflictos y situaciones solidarias que se dan en la corresidencia de los grupos domésticos. Es
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por esto que el término familia como sinénimo de hogar, implica la especificidad del status
corresidencial de las personas dado que la familia residencial es definida en las encuestas, como

los miembros del hogar relacionados por sangre, adopcion o matrimonio (Lopez e I1zazola, 1995).

En este sentido, el parentesco constituye un eje ordenador que permite establecer
tipologias de composicion parental que, junto con los arreglos espaciales de residencia permiten

abordar las unidades domésticas desde una perspectiva sociodemografica.

La clasificacion de los hogares segun su tipo que se presenta en el Cuadro N° 6.2,
responde basicamente a la idea de que se deben reunir para el anélisis hogares con caracteristicas
similares, que a su vez hayan respondido a las mismas medidas de politicas asi como a las
consecuencias de éstas; pero siendo conscientes de que los hogares no viven los cambios
econdmicos de manera similar y actian a su vez limitados o motivados por multiples

determinantes, tanto objetivas como subjetivas.

En el capitulo anterior se vio como las tendencias generales reportadas no necesariamente
se mantienen cuando se analizan por tipo de hogar, se recordara que las edades medias de los
miembros de los hogares, de los jefes y de los distintos integrantes de los mismos, pero mas
importante ain, que el nimero promedio de perceptores por tipo de hogar presenta diferencias
significativas no solo entre los contextos analizados y para cada afio, sino también al interior de

cada ciudad.

Si se tiene presente lo anterior, la estabilidad de las tendencias reportadas a nivel general
no necesariamente se corresponde con lo observado para los diferentes tipos de hogares, lo que
estaria indicando de acuerdo con Rubalcava (1998), que los hogares tienen restricciones y

condiciones distintas segun el tipo, para enfrentar las crisis y reaccionar en consecuencia.

6.3.2. Ciclo vital de la familia

Como ya se ha mencionado, el ciclo de vida de las familias modifica profundamente las
necesidades y los recursos de los hogares, y en consecuencia condiciona el bienestar de sus

miembros.
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Si se parte del supuesto que el descenso de la fecundidad ocurrido en México en términos
generales, se ha dado de manera menos acelerada en los sectores mas pobres de la poblacion,
esto hace pensar que la presencia de hijos pequefios estara asociada a mayores necesidades con
menores recursos de los hogares, y que a su vez impactard en el nimero de personas disponibles

para la generacion de ingresos (Rubalcava, 1998).

Por otro lado, el descenso en las tasas de mortalidad generales sugiere un aumento del
numero de hogares mas adelantados en su ciclo vital, entonces la presencia de personas mayores
de 65 afos en los hogares, insinua una mayor carga en funcioén del bienestar de los miembros,
aunque se debe tener presente que no siempre las personas mayores significan una carga para los
miembros en edad productiva, porque en muchos casos son justamente estos, los principales
perceptores de ingresos (Rubalcava, 1998), situacion que quedd comprobada a partir del analisis

desarrollado en el capitulo anterior sobre todo para los hogares regiomontanos.

Entonces, el momento del ciclo vital del hogar puede funcionar como una limitante o
como una ventaja para los miembros de las familias, la ventaja de mayores recursos puede

contrarrestarse con mayores necesidades, y equilibrarse si estas se reducen.

En este sentido y haciendo referencia a Arriagada (2004), la clasificacion de los hogares
segun el ciclo vital debe hacerse con base en la edad del hijo menor, porque son éstos los que
demandan mayor trabajo doméstico, y como se dijo anteriormente segin las edades tienen
necesidades diferenciales en comparacion con otros grupos, entonces se cree que la clasificacion

siguiente permitird un mejor analisis con relacion a los fines de este trabajo.

Asi, y para efectos de la modelacién que se propone realizar se utilizara la clasificacion
de lo hogares en cuanto a la etapa del ciclo de vida en la que se encuentran, propuesta por

Arriagada (2004), la cual se muestra en el Cuadro N° 6.3 y se especifica a continuacion.

La tipologia de los hogares queda entonces definida, segtn la autora, como sigue:

K/

¢ Pareja Joven sin Hijos: hogar integrado por el jefe y su conyuge que atn no tienen hijos,
siendo la edad de la mujer menor de 40 afos.
% Pareja Mayor sin Hijos: hogar compuesto por el jefe y su conyuge que no tienen hijos, donde

la edad de la mujer es de 40 afios 0 mas.
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X/
°

Ciclo de Inicio de la Familia: hogar conformado por el jefe, con o sin conyuge, y cuyo hijo

mayor tiene entre 0 y 5 afios.

% Ciclo de Expansion de la Familia: hogar integrado por el jefe, con o sin conyuge, y cuyo hijo
mayor tiene entre 6 y 11 afos.

% Ciclo de Consolidacion de la Familia: hogar compuesto por el jefe, con o sin conyuge, y
donde el hijo mayor tiene entre 12 y 17 afos.

% Ciclo de Estabilizacion de la Familia: hogar conformado por el jefe, con o sin conyuge, y el
hijo mayor tiene 18 afios 0 mas.

% Ciclo de Salida o Desmembramiento de la Familia: hogar integrado por el jefe, con o sin

conyuge, cuyo hijo menor tenga 18 afios o mas.

Como se puede observar, la tipologia descrita hace referencia a las diversas etapas por las
que pueden transitar los hogares, e intenta un acercamiento a las distinciones conceptuales de la
etapa de inicio de la familia (empiezan a nacer los hijos), la de consolidacion (dejan de nacer los
hijos) y finalmente la de salida de los hijos (los hijos se van o pasan a constituir hogares distintos
a los paternos). Como se menciond mas arriba, esta clasificacion se basa en la edad de los hijos
menores, y esto se hace asi porque son los miembros de menos edad presentes en el hogar segiin
la autora, los que demandan mayor trabajo doméstico en los hogares, y se deberia agregar que
son también los menores, los que tienen requerimientos y necesidades particulares y por lo tanto

diferentes a las que pueden tener el resto de los integrantes del hogar.

6.3.3. Sexo de la jefatura del hogar

El concepto de jefatura de hogar ha sido en la mayoria de los casos y en la mayor parte de los
trabajos existentes, inicialmente concebido para identificar a los diferentes miembros del hogar y
asegurar asi la calidad del proceso de enumeracion durante el levantamiento de censos y

encuestas de hogares.

Asi, para definir a la jefatura de hogar (en los diferentes trabajos empiricos que se han
ocupado del tema y en algunas encuestas especializadas) se han utilizado criterios asociados a la
responsabilidad econdmica, a la contribucion monetaria a los ingresos familiares, a las horas

dedicadas al trabajo extradoméstico y al trabajo doméstico, a la toma de las decisiones
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importantes en el hogar, y lo que es mas comun en los censos y encuestas, se ha recurrido al
reconocimiento que hacen los diferentes miembros al interior del hogar (Rosenhouse, 1989;

Buvinic, 1990).

Quiza el problema més serio asociado al concepto de jefatura de hogar en los paises de
América Latina y el Caribe tiene que ver con los contenidos culturales y sociales del término,
pues éste supone una serie de atributos del jefe y del hogar que forman parte de una cultura
patriarcal con profundas raices historicas (Folbre, 1991) y que no necesariamente coinciden con

la realidad de la organizacion familiar.

Desde el sentido comtn el concepto de jefe de hogar supone en general, que al interior de
la unidad doméstica existe una relacion jerarquica entre los miembros, y que el jefe es la persona
mas importante de la familia, que estd regularmente presente en el hogar, que es el miembro del
hogar con mayor autoridad en la toma de decisiones importantes para la familia, y que constituye

el principal sostén econdmico del grupo familiar.

Pero estos atributos dejan fuera aquellas situaciones en las que se dan relaciones
intergéneros e intrageneraciones mas igualitarias y hasta jefaturas compartidas del hogar; en este
sentido Rosenhouse (1989) senala que el concepto de jefe de hogar no es entendido y aplicado en
forma equivalente entre hombres y mujeres; el hacer referencia a hogares con jefatura femenina
implica generalmente la no presencia de la pareja masculina y cuando se habla de hogares

jefaturados por varones se supone que la pareja mujer estd presente en el hogar.

A pesar de las limitaciones que el concepto puede tener, la identificacion de la jefatura
declarada del hogar (Véase Cuadro N° 6.5) sigue siendo considerada para estudiar unidades

domésticas en situaciones de mayor vulnerabilidad y de pobreza.

Con respecto a esto ultimo, se debe mencionar que el tema de las unidades domésticas
dirigidas por mujeres ha generado gran cantidad de material, pero también resultados y
conclusiones no necesariamente concordantes acerca de la mayor propension de estos hogares a

la pobreza y vulnerabilidad en comparacion con el resto.

En este sentido, De Oliveira, Eternod y Lopez (1999) han manifestado la importancia de
precisar el concepto de “jefe de hogar” como una forma de establecer las diferencias entre la

jefatura econdmica, aquella asociada con la edad y la que se reconoce como tal por el resto de los
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miembros de los hogares. Esta diferenciacion en cuanto al tipo de aproximacion que se hace al
concepto de jefatura de hogar permitiria profundizar el conocimiento y la comprension de
aspectos tales como los diferenciales en los niveles de ingresos, las relaciones intrafamiliares y la

disponibilidad o escasez de mano de obra familiar.

Segin Rubalcava (1998), las diferencias en las posibilidades de los hogares dependen,
aunque no exclusivamente, de quién sea el perceptor principal de ingresos. Si este es un hombre,
la composicion domestica y la organizacion familiar son muy diferentes con respecto a los
hogares en que el principal perceptor econdmico es una mujer, y en consecuencia las necesidades

. - « s . .
y los recursos, también son distintas. Y agrega que “...si bien el hogar reacciona a los apremios
economicos como una totalidad organizada, éstos son tan repentinos que lo que ocurra con el

ingreso principal del hogar jugara un papel determinante en la respuesta del grupo”

(Rubalcava, 1998: 88).

Entonces de acuerdo al proposito del presente trabajo, la decision de incluir el sexo del
principal perceptor econdmico o del jefe econdmico del hogar como variable explicativa en el
modelo, responde al argumento anterior el cudl se refuerza con los datos que se presentan en el

Cuadro N° 6.6.

Estos datos van en el mismo sentido que los reportados por la autora y que surgen del
trabajo con la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares (ENIGH) de 1992, estos
consignan que del total de hogares, 86.6% cuentan con un jefe hombre y de ellos 96.2% percibe
ingresos monetarios, por su parte de 13.4% de mujeres jefas de hogar, 82.7% percibe ingresos.
Si se considera el conjunto de los individuos que generan el mayor ingreso monetario en sus

hogares, 79.0% son hombres y 21.0% son mujeres (Rubalcava, 1998).

6.3.4. Edad del jefe de hogar

Diversos trabajos de investigacion han mostrado que los hogares que tienen una mujer como jefa
atraviesan por una etapa mas avanzada del ciclo vital en comparacion con los hogares que tienen
jefes hombres. Esto lleva a corroborar lo que han encontrado algunos de los estudios revisados
acerca del ciclo vital de las familias, en especial para los hogares con jefatura femenina (Estrella

y Zenteno, 1999; Garcia y Pacheco, 2000; Arriagada, 2001; Garcia y Rojas, 2002)
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Asi por ejemplo, en un trabajo publicado por la CEPAL (1994), se encontr6 que tanto el
tamafio como la composicion de la familia estan relacionados con el ciclo vital, utilizando en
todos los casos la edad del jefe como indicador del ciclo; se observo también que la participacion
en el tamafio del hogar del grupo formado por otros parientes se relaciona inversamente con la
participacion de los grupos formados por los conyuges y por los hijos, lo que indicaria que se da

un proceso de sustitucion de los miembros que por diferentes razones abandonan el hogar.

En el mismo trabajo, al tomar en consideracion la edad del jefe del hogar se observo que
entre los jefes hombres, las tasas mds altas estaban en las edades intermedias, mientras que las

jefas se concentraban en las edades mas avanzadas.

Si bien lo anterior es cierto, los datos que se muestran en el Cuadro N° 6.7 indican una
tendencia diferente a la descrita, esto se debe a dos situaciones ya reportadas en este trabajo. Por
un lado, se estd analizando a los jefes econdmicos de los hogares los cuales presentan
caracteristicas distintas a los jefes declarados, cuestion que determina no solo que su perfil
demografico sea otro, sino que también trac consigo arreglos diversos al interior de los hogares.
Por otro lado, que el analisis se realice en ciudades particulares implica que los comportamientos
sean especificos para cada una de ella, sobre todo en la ciudad de Tijuana donde se tiene la
influencia de la migracion, fendmeno que influye sobre esta variable de manera importante y

particular.

6.3.5. Escolaridad del jefe de hogar

Si se parte de la teoria del capital humano la cual ha sido utilizada en términos generales, para
organizar y evaluar la educacion, y se retoma lo planteado por los defensores de esta postura
quienes sostienen que los sistemas educativos tienen tres funciones: socializacion; adquisicion de
habilidades, destrezas y entrenamiento, y certificacion (Corona, 1994; Edwards, 1995; Gonsalez,
1998; Labarca, 1996; Dieterich, 1996); se llega a la conclusion de que tales funciones
contribuyen a la asignacion racional de recursos segin las necesidades sociales, y ademas

generan y promueven movilidad social.

De este supuesto derivado de la teoria del capital humano, surge la proposicion de que

una mayor educacion proporciona un mayor nivel de capital humano (socializacion,
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conocimientos y certificados) a los miembros de la sociedad para competir por los puestos y los

Ingresos.

Esta idea sugiere que los sistemas educacionales cumplen una funcion distributiva, ya que
preparan a los individuos para los diferentes roles de la division social del trabajo y asignan el
talento de manera eficiente con base en la competencia de los mas habiles. Es decir, que mayor
educacion genera mayor productividad potencial de la fuerza de trabajo, y como consecuencia

mayores ingresos potenciales para los trabajadores (Fernandez, 2004).

Cabe aclarar que dentro de esta teoria, se debe tener en cuenta que el ingreso depende de
la tasa de uso de la fuerza de trabajo y de la tasa de retorno que se obtenga de la participacion en

el mercado laboral.

De acuerdo con Garcia y Pacheco (2000), la escolaridad es un factor importante en
relacion con la insercion laboral, asi el grado académico que estd en relacion con lo afos de
escolaridad terminados (Véanse Cuadros N° 6.8 y 6.9 para observar los comportamientos de esta
variable en el caso particular del presente trabajo), implica tener conocimientos acumulados
sobre las caracteristicas y el funcionamiento de los mercados de trabajo urbanos, en los cuales la
mayor escolaridad se convierte en un factor de suma importancia para la incorporacioén a la

actividad laboral.

Cebe aclarar que las diferencias observadas en los cuadros mencionados anteriormente
tienen que ver basicamente con la forma en que se calculan los promedios de afos de
escolaridad, y especificamente con el denominador utilizado para su obtencion, es decir, en el
caso del promedio de afos de escolaridad de los hogares, este se calcula teniendo en cuenta a
todos los miembros del hogar de 12 afios 0 mas. Si bien esto supone un problema metodologico
al considerar individuos que atin se encuentran en el sistema educativo, en el caso de este trabajo
se utiliza solo para fines descriptivos, por lo que se entiende mas que suficiente hacerlo de este

modo.

6.3.6. Sexo de la fuerza de trabajo disponible en el hogar

Seglin datos presentados por Cortés (2005), el nimero de perceptores ha aumentado

sistematicamente desde 1977 al 2000, este incremento segin el autor, es producto de tres
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tendencias, aumento de personas en edad de trabajar, una tendencia creciente en la participacion
laboral de las mujeres como resultado del proceso de modernizacion y desarrollo de la economia,
y como resultado de las estrategias que siguen los hogares para hacer frente a las fluctuaciones

econdmicas (Véanse Cuadros N° 6.10y 6.11).

Ahora, de acuerdo a Rubalcava (1998) el numero de personas que pueda incorporar el
hogar en un momento dado a la tarea de generar ingresos segun el sexo (Véanse Cuadros N° 6.12
y 6.13), constituye un elemento importante para enfrentar la satisfaccion de las necesidades del
grupo, mas allad de que la edad, la escolaridad y capacitacion también son fundamentales en este

proceso.

Si bien lo anterior es cierto, se debe tener presente que los recursos abarcan mas que la
disponibilidad de fuerza de trabajo, se compone también del capital material (bienes), el capital
humano (mediado por la educacion), el social compuesto por las redes de apoyo de parientes y
amigos, ademas de las multiples formas de ayuda comunitaria, beneficios sociales y

asistenciales, ya sean publicos o privados (Rubalcava, 1998).

A pesar de la influencia (con intensidad variada) de estos aspectos, la autora llega a la
conclusion de que el recurso principal de la mayor parte de los hogares es la fuerza de trabajo de
la que disponen, y es esto lo que les permite suplir con mas perceptores la reduccion de sus
ingresos (Rubalcava, 1998).Entonces se entiende que esta puede ser una variable que juegue un
papel importante para el andlisis que se presenta mas adelante, asumiendo que el sexo de la
fuerza de trabajo disponible en los hogares arrojara diferencias significativas y permitird explicar

en parte, la diversidad de situaciones por contexto y afios bajo estudio.

De hecho, la informacion surgida de diferentes investigaciones permite afirmar que los
nuevos perceptores productos de la crisis fueron principalmente mujeres. En cuanto a la
motivacion que tuvieron los hogares para utilizar este recurso, Rubalcava (1998) plantea que es
logico pensar que fue para mejorar la situacidon econdmica que se vio afectada de manera

negativa en los afios de mayor contraccion de la economia mexicana.
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6.3.7. Sector de actividad

Como se explicito en el primer capitulo de este trabajo, de acuerdo a Hernandez Laos (2003) la
conformacion de un subsector exportador caracterizado por su alta tecnologia y elevados niveles
de productividad laboral, en general desvinculado del resto de los sectores productivos del pais,
junto al rezago relativo de la productividad agropecuaria y de algunos sectores con
predominancia de empleo informal en el sector urbano, tendieron a acrecentar la dispersion
intersectorial en los niveles relativos de productividad en la economia mexicana a partir de la

apertura externa.

Asi, “...sectores preferentemente tradicionales de la economia mexicana como el
agropecuario, la construccion y los servicios, registraron niveles de productividad inferiores al
promedio nacional, en tanto que sectores preferentemente modernos como la mineria, las
manufacturas, la generacion de electricidad y agua y los servicios financieros, que tienen un
elevado contenido de actividad economica moderna, registran sistematicamente niveles de
productividad laboral mayores que la media nacional. La dispersion entre los niveles de
productividad de ambos grupos de sectores tendio de manera gruesa a reducirse entre 1960 y
1985 y, a partir de ese anio hasta 1999, la dispersion habria tendido a acrecentarse
especialmente como resultado del aumento de los niveles de la mineria, la generacion de
electricidad, el transporte y las comunicaciones y los servicios, tanto financieros como
comunales, sociales y personales, en tanto que las manufacturas habrian descendido el nivel
relativo hasta 1990, aiio a partir del cual comenzaron a acrecentarse de nuevo” (Hernandez

Laos, 2003: 132).

Los datos que se muestran en el Cuadro N° 6.14 en relacidon con la insercion laboral de
los jefes y jefas de hogar en los diversos sectores de actividad para los tres afios y las dos
ciudades bajo analisis, muestran las diferencias requeridas para el cumplimiento de los objetivos
de la presente investigacion. Asi, la fuerza de trabajo de los jefes de hogar en el sector primario
fue perdiendo importancia relativa para ambos contextos y durante todo el periodo. En cuanto al
sector secundario de la economia, se puede ver como en el caso de la industria los valores
descienden con mayor intensidad en Monterrey entre 1987 y 1995 en comparacion con Tijuana,

para aumentar luego en ambos casos; por su parte en lo que respecta a la construccion el
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aumento porcentual se da en ambos contextos en el primer periodo siendo mayor el crecimiento
en Monterrey para luego presentarse un descenso de estos valores en esta ultima y mantenerse

casi invariable en el caso de Tijuana.

En lo que respecta al comercio, Monterrey presente una tendencia de estabilidad para los
tres afios, mientras que en Tijuana la participacion laboral en esta rama de actividad desciende
entre 1987 y 1995 para luego aumentar. El transporte aumenta sistematicamente en Monterrey
durante todo el periodo y en la ciudad de la frontera norte los valores se mantienen durante los
primeros afios para mostrar un incremento entre 1995 y el 2000. En el caso de los servicios las
tendencias son similares en ambas ciudades aunque se dan con intensidades diferentes, asi la
participacion de los jefes en esta rama aumenta entre 1987 y 1995 para luego descender en el
periodo siguiente, y por ultimo la administracion publica desciende en el caso de Monterrey y
aumenta para Tijuana durante el primer periodo, para presentar una baja en ambos contextos en

los siguientes afios de comparacion.

Entonces, de acuerdo con Garcia y De Oliveira (2003: 68) “...los cambios observados en
los distintos sectores de actividad tienen lugar en un contexto de gran heterogeneidad
productiva y laboral”. En este sentido, se recordard lo planteado en capitulos anteriores con
respecto a que en el pais las medianas y grandes empresas capitalistas absorben una parte
importante de la fuerza de trabajo disponible, y en términos generales estas empresas ampliaron
su importancia relativa en el mercado de trabajo hasta la década de 1970, y aunque en las
décadas siguientes perdieron dinamismo en dicho mercado, esto se ha considerado como uno de
los indicadores mas relevantes de los problemas que se han enfrentado con el agotamiento del
modelo por sustitucion de importaciones, las crisis subsecuentes y la busqueda de estrategias de

crecimiento alternativo (Garcia y De Oliveira, 2003).

Durante el periodo de estancamiento comprendido entre 1980 y 1988, se desarrolla una
importante reestructuracion sectorial al interior del pais, esto como consecuencia de la fuerte
caida en los sectores agropecuario, minero, de construccidon y en los servicios financieros, asi
como del aumento de la participacion en el producto de casi todas las regiones del pais de las
actividades manufactureras y comerciales (Salas, 2003).

Entre 1988 y 1998 un hecho general es que los sectores productivos (agropecuario,

mineria y manufacturas) y las actividades de comercio, restaurantes y hoteles pierden
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importancia frente a los sectores de infraestructura y los otros sectores de servicios. Una
excepcion a este comportamiento se da en la region Noroeste (donde se encuentra Baja
California), donde las manufacturas ganaron importancia con respecto a los demas sectores,
aunque lo hicieron de forma mas lenta que los servicios financieros y los otros servicios (Salas,
2003).

En definitiva, si bien la naturaleza y la rapidez del proceso de apertura de la economia,
especialmente a partir de la entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio de América Latina,
asi como la desreglamentacion de los mercados y la expansion de las actividades productivas de
exportacion, han alterado de manera significativa la estructura espacial de la economia; también
la ubicacion geografica de las empresas y los desplazamientos de la poblacién han repercutido de
modo apreciable en la distribucion territorial de la actividad econdmica, en la conformacion
urbana (particularmente en las ciudades medias), pero sobre todo en la dindmica y composicion

del mercado laboral mexicano (Bendesky, 2003).

6.3.8. Ingreso de los hogares

Diversos estudios (Gonzéles de la Rocha, 1988; Selby, 1990; Tuiran, 1993; De Oliveira, 1988;
De Barbieri, 1989; Cortés y Rubalcava, 1991) han encontrado que como consecuencia del
proceso de de estabilizacion y ajuste econdmico, los hogares y sobre todo los pobres por ser mas
numerosos, han tenido la posibilidad de combatir los efectos negativos sobre las condiciones de

vida de sus miembros, para lo cual aumentaron la utilizacioén de su fuerza de trabajo secundaria.

De acuerdo con Cortés (1997), este fendmeno no se base en el tamafio del hogar sino en
la cantidad de perceptores, y esto desde un punto de vista logico segun el autor, tiene su
fundamento en que el tamafo del hogar no tendria por qué estar relacionado con la pobreza sino
mas bien con la cantidad de recursos con que se cuenta en relaciéon con el volumen de

necesidades por satisfacer, y estas solo dependen en parte de la cantidad de miembros del hogar.

Asi, “...el ingreso es un factor que tiene una relacion clara e indiscutible con la pobreza,
por lo que cuanto mayor sea el ingreso con que cuenta el hogar menor serd la probabilidad de

que este sea pobre” (Cortés, 1997: 133).
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Ahora, como se sefialo en el capitulo anterior, existen diferentes formas de aproximarse al
ingreso de los hogares, algunas de ellas quedaron plasmadas en el Cuadro N° 5.27 y permitieron
describir la evolucion de este indicador para cada ciudad y afio seleccionado. Pero en este
momento se hace necesario utilizar un indicador del ingreso que refleje las condiciones
econdmicas, tanto en términos salariales como de consumo, para cada uno de los contextos a lo
largo del periodo analizado, y que permita a su vez ser categorizado para su inclusion en el

modelo multivariado.

En este sentido se decidi6 medir el nivel de ingreso de los hogares en términos del
niamero de salarios minimos'®, si bien se sabe que esta medida no siempre es confiable para
analizar la evolucion salarial, ya que “...los otros indicadores de ingreso muestran la evolucion
del salario efectivo mientras que el salario minimo es una convencion legal...” (Lustig, 2002:
103), en este trabajo el ingreso se toma como una variable auxiliar para explicar los cambios en
el uso de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares y no como una variable a ser explicada,
por lo anterior se cree que las diferencias entre los hogares a partir de este indicador son

adecuadas y suficientes.

Entonces, como se acaba de mencionar el salario minimo se tomara como un indicador
salarial y sera utilizado especificamente como unidad de cuenta, especificamente se recurrira al
ingreso de acuerdo al nimero de salarios minimos como una de las formas de estratificar a los
hogares de acuerdo a esta variable, y no como un indicador que describa la evolucion salarial de

algiin segmento o del conjunto del sector laboral para Tijuana y Monterrey.

También se debe recordar algo que se mencionaba en el capitulo anterior, y que tiene que
ver con que mas alld de las diferencias existentes entre los hogares segln tipo y a pesar del
tiempo la rentabilidad de los ingresos constituye una evidencia de que el monto del ingreso del
perceptor mayoritario es el determinante del ingreso per cépita en la familia, es decir que el nivel

de ingreso de los jefes de lo hogares condiciona en cierto grado la participacion econdémica de

13 La definicion de salario minimo se encuentra en el Articulo 123, Fraccion sexta de la Constitucion Politica de los
Estados Unidos Mexicanos e indica que: “Los salarios minimos que deberan disfrutar los trabajadores seran
generales o profesionales. Los primeros regiran en las areas geograficas que se determinen; los segundos se
aplicaran en ramas determinadas de la actividad econémica o en profesiones, oficios o trabajos especiales. Los
salarios minimos generales deberan ser suficientes para satisfacer las necesidades normales de un jefe de familia, en
el orden material, social y cultural, y para proveer a la educacion obligatoria de los hijos”.
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otros miembros de la unidad doméstica de acuerdo a lo planteado por Rubalcava (1998), y

cuestion que ha quedado demostrado en diversas investigaciones.

Dicho lo anterior, el Cuadro N° 6.15 muestra la distribucion del ingreso del perceptor
principal del hogar medido en numero de salarios minimos. Se puede ver a partir de los datos,
que son los jefes de Tijuana de manera general, los que perciben mayores ingresos monetarios
medido ahora en términos de salarios minimos para cada afio y ciudad, cuestion que ya se habia

visto anteriormente y que se confirma también ahora.

6.4. Analisis preliminar al modelo multivariado

A partir de lo visto hasta el momento queda claro que la aportacion realizada por la literatura en
cuanto a las variables a ser utilizadas a la hora de estudiar las estrategias econdmicas de
sobrevivencia de los hogares, en términos del uso de la fuerza de trabajo disponible es de suma
importancia, aunque también se vio la necesidad de incluir otras variables no reportadas en este
tipo de trabajo que son de gran utilidad si se quiere explicar la relacion entre las estrategias

economicas de los hogares y las tendencias macro estructurales.

Asi, la informacion presentada hasta el momento en el marco de los datos mas generales
y en funcion de la teoria manejada, indican que se ha realizado una buena seleccion tanto de los
contextos econdmicos, como de los afios para los que se plantea hacer el analisis. Si bien la
exploracion realizada hasta el momento arroja luces sobre las posibles explicaciones que se
pueden hacer acerca del fenomeno objeto de este estudio, quedarse en este nivel tiene problemas,
ya que “...construir argumentos de este tipo a partir de un conjunto de relaciones entre pares de
variables es contrario a la logica, lo que puede llevar a conclusiones falaces y

consecuentemente a interpretaciones incorrectas” (Cortés, 1997: 139).

Es asi que los problemas estadisticos que surgen al realizar interpretaciones en el sentido
descrito a partir de las relaciones entre pares de variables son, por un lado, el de las relaciones
espurias, y por otro el del sesgo de los estimadores (Cortés, 1997). Entre otras, esta es la razon
por la cual se decidio utilizar el modelo que se presenta en el capitulo siguiente, ya que este
controla ““...la posibilidad de llegar a conclusiones erroneas a partir de asociaciones espurias”,

y porque ademas, “...a partir de un conjunto de relaciones entre pares de variables no se pueden
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emitir juicios multidimensionales porque queda abierta la posibilidad de que las correlaciones

observadas sean ilusorias” (Cortés, 1997: 140).

Ahora, un paso previo que se hace inevitable antes de especificar de manera definitiva el
modelo multivariado que se ajustard, es determinar la existencia de relaciones lineales
significativamente estrechas entre cada una de las variables explicativas y la variable a ser
explicada, ya que la existencia de una correlacion importante entre estas es condicion necesaria

para definir el modelo.

Si bien esta evaluacion puede hacerse de diversas maneras, se ha decidido aqui medir la
existencia de correlacion entre las variables a partir de modelos de regresiones lineales simples.
En este sentido se debe resaltar que a pesar de que el andlisis de correlacion y el de regresion
estan estrechamente relacionados conceptualmente ambos son diferentes, mientras el primero
tiene como objetivo principal medir la fuerza o el grado de asociacion lineal entre dos variables,
el segundo trata de estimar o predecir el valor promedio de una variable sobre la base de valores

fijos de otras variables (Gujarati, 1999).

Ademas, en los modelos de regresion existe una asimetria en el tratamiento que se da a
las variables dependientes y explicativas, se supone que la variable a explicar es aleatoria o
estocéstica, es decir que tiene una distribucion de probabilidad, mientras que las variables
independientes asumen valores fijos en muestras repetidas, es decir que no son estadisticas,

aleatorias o estocasticas (Gujarati, 1999).

En los Cuadros N° 6.16, 6.17, 6.18 y 6.19 se muestran los resultados de los modelos de
regresiones simples corridos para cada ciudad y afo seleccionado y de manera general para los
tres afos segun los contextos, esto como forma de establecer la existencia de correlaciones
fuertes entre el conjunto de variables independientes y la variable a ser explicada. Con este
objetivo en mente y como una primera aproximacion a la definicion final de los modelos
multivariados, se cree que los datos proporcionados por el andlisis de varianza (ANOVA)

ofrecen la informacion suficiente.

Como forma de estar claros en la interpretacion de los datos que se exponen en los
cuadros mencionados, se debe sefialar que el analisis de varianza se basa en que la variabilidad
total de la muestra puede descomponerse en la variabilidad explicada por la regresion y la

variabilidad residual, asi la tabla de ANOVA se construye a partir de esta descomposicion y
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proporciona el estadistico F' que permite contrastar la hipdtesis nula de que la pendiente de la
recta de regresion es igual a cero. Entonces, cuanto mayor sea el valor del estadistico F' mejor
serd la prediccion mediante el modelo lineal respecto a la prediccion mediante la media muestral,
asi si el p-valor asociado a F' es menor que a, se rechazara la hipotesis nula que postula que la
variable dependiente y la variable independiente no estan correlacionadas al nivel de

significacion a.

En el Cuadro N° 6.16 se observan los niveles de significancia del estadistico F' para los
modelos generales, se tomaron los tres afios en conjunto para cada una de las ciudades, los datos
indican que si bien cada una de las variables definidas como independientes presentan fuertes
correlaciones con la variable a ser explicada, se aprecian diferencias en la fuerza de estas
asociaciones. Los tres cuadros siguientes (N° 6.17, 6.18 y 6.19) muestran la fuerza de las
relaciones para cada ciudad por cada afio bajo estudio, aqui también se aprecian diferencias en la
intensidad a partir de la significancia del estadistico F, pero se corrobora que en términos
generales todas las variables independientes tienen fuerte relacion con la definida como

dependiente.

Para el caso general de Monterrey se aprecia que el tipo de hogar, el sexo del jefe, la edad
de este, la etapa del ciclo vital y el sexo de la fuerza de trabajo disponible son las variables que
presentan el p-valor asociado al estadistico F' mas bajo, es decir que presentan mayor fuerza en la
asociacion con la variable a ser explicada; por su parte para Tijuana son las mismas variables las
que presentan asociaciones fuertes pero en este caso se debe agregar la escolaridad del jefe, y
resaltar que si bien el tipo de hogar de manera global resulta con alta significancia, los hogares

nucleares tienen una relacion mas débil con la variable dependiente.

En cuanto al sector de actividad y al ingreso, en ambos contextos las variables en su
conjunto presentan relaciones muy significativas, aunque a la hora de ver la significancia por las
categorias de las variables se presentan diferencias, asi mientras en el caso de Monterrey los
sectores con mayor grado de relacion con la variable dependiente son la construccion y el
comercio, para Tijuana aparecen la industria y los servicios; un comportamiento similar se
presenta en el ingreso aunque es solo en la ciudad de la frontera norte donde esta variable en

términos globales arroja valores altos en el estadistico F.
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Las demdas variables, de manera global y en algunas de sus categorias presentan
relaciones mas débiles que las reportadas anteriormente, pero como se dijo todas resultan
significativas en los términos planteados, presentdndose la misma tendencia, en forma general

para los modelos especificos por contexto y afio.

Se recordara que la idea de este apartado fue unicamente establecer la existencia de
correlaciones fuertes entre el conjunto de variables independientes y la variable a ser explicada y
no realizar interpretaciones a partir de estos datos, si bien se podrian adelantar posibles
explicaciones acerca de las relaciones ya se mencion6 que esto llevaria a errores, por lo que se
cree que la informacidon presentada hasta el momento proporciona bases firmes para pasar al

siguiente nivel de analisis.

En este sentido, se puede concluir que en términos generales las variables que se
seleccionaron para formar parte de los modelos de regresion multiple no presentan relaciones
iguales tanto en funcion de los contextos como de los afios bajo estudio, cuestion que incentiva
continuar en la linea planteada hasta el momento, ademés de que las diferencias en la fuerza de
las relaciones de las variables contempladas estarian dando indicios de que los contextos y los

afios presentan estructuras distintas, cuestion que se pretende confirmar en al capitulo siguiente.
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Grifica N° 6.1.
Distribucion porcentual de los hogares segin nimero de perceptores econémicos por contexto y
afio. Tijuana y Monterrey 1987, 1995y 2000
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Grafica N° 6.3
Tasa de participacion economica de la fuerza de trabajo secundaria del hogar. Tijuana: 1987, 1995

y 2000
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Cuadro N° 6.1
Valores promedio de las variables: tasa de participacién econémica de la fuerza de trabajo
secundaria, personas susceptibles de ser perceptoras, perceptores econémicos segiin contexto y afio

. . 1987 1995 2000
Indicadores seleccionados
Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
TPEFS 0.14 0.13 0.32 0.25 0.24 0.23
Personas de 12 afios y mas 3.71 3.43 3.36 2.96 3.32 3.00
Perceptores 1.72 1.70 1.95 1.74 1.99 1.86

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.2
Distribucién porcentual de los hogares segiin tipo de hogar por contexto y afio

. 1987 1995 2000
Tipo de hogar
Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana
Nuclear 75.05 70.43 74.76 69.45 73.11 70.57
No Nuclear Familiar 22.46 22.51 20.76 21.42 22.86 21.05
No Nuclear No Familiar 2.49 7.06 4.48 9.13 4.03 8.38
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.3
Porcentaje de hogares segin el ciclo vital por contexto y afio
Etapas del ciclo vital 1B B2 2]
Monterrey  Tijuana  Monterrey Tijuana  Monterrey Tijuana

Pareja joven sin hijos 7.25 10.92 7.61 12.42 8.80 12.91
Pareja mayor sin hijos 3.05 4.95 3.01 4.13 4.46 7.13
Inicial 16.48 14.39 8.31 15.49 12.95 13.53
Expansion 17.84 15.75 10.19 12.16 16.24 18.57
Consolidacion 18.10 18.70 16.05 12.36 17.62 16.60
Estabilizacion 10.66 11.23 10.41 12.54 6.55 8.36
Salida 26.61 24.05 44.43 30.91 33.39 22.90
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.4
Porcentajes de hogares segiin presencia de miembros en grupos de edad especificos por contexto y
aiio
Edades de los miembros 257 B2 2000

Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana

Miembros de 0 a 5 afios 36.90 34.22 30.73 33.76 28.02 31.74

Miembros de 6 a 11 afios 39.29 35.12 34.73 30.59 32.23 34.51

Miembros mayores de 65 afos 14.30 15.20 15.82 12.83 14.79 13.27

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.5

Distribucion porcentual de los hogares segiin sexo del jefe declarado por contexto y aiio

. 1987 1995 2000
Sexo del jefe
Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
Hombre 87.86 79.44 87.82 82.77 86.15 82.03
Mujer 12.14 20.56 12.18 17.23 13.85 17.97
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.6
Distribucion porcentual de los hogares segiin sexo del perceptor principal por contexto y afio
oo aal 1987 1995 2000
Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
Hombre 78.67 74.42 80.49 79.34 79.98 79.73
Mujer 21.33 25.58 19.51 20.66 20.02 20.27
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.7
Promedio de edad de los jefes econdmicos del hogar segiin contexto por afios
REOCELE 5y 1987 1995 2000
contexto
Hombre
Monterrey 35.22 36.90 36.56
Tijuana 35.46 36.11 37.18
Mujer
Monterrey 32.64 34.82 34.83
Tijuana 33.15 35.19 35.95

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.8

Promedio de afios de escolaridad de los miembros del hogar segiin

contexto por aifios

Contextos 1987 1995 2000
Monterrey 7.59 9.24 8.76
Tijuana 6.77 8.92 7.75

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.9

Promedio de afios de escolaridad de los jefes econémicos del hogar

segiin contexto por aiios

Contextos 1987 1995 2000
Monterrey 9.34 9.99 10.83
Tijuana 791 9.60 9.48

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.10
Distribucion porcentual de los hogares segiin niimero de perceptores hombres por contexto y afio

¢ 1987 1995 2000
Numero
Monterrey Tijuana  Monterrey  Tijuana Monterrey  Tijuana
0 8.46 12.04 9.61 11.31 8.37 10.97
1 67.81 65.03 64.86 70.30 65.30 67.51
2 14.56 16.48 16.76 13.07 17.74 14.97
3 6.47 4.51 6.18 3.93 6.06 4.61
4 2.20 1.48 2.06 1.09 2.03 1.32
5 0.50 0.47 0.53 0.30 0.50 0.61
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.11
Distribucién porcentual de los hogares segiin niimero de perceptores mujeres por contexto y afio

Nimero 1987 1995 2000
Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana Monterrey Tijuana
0 59.89 58.84 48.38 52.81 46.63 47.08
1 30.86 31.07 40.39 37.33 41.10 41.85
2 7.18 7.73 8.24 8.11 9.24 9.04
3 1.66 1.75 2.42 1.45 2.56 1.65
4 0.41 0.61 0.56 0.30 0.47 0.38
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.12
Distribucion porcentual de los hogares segiin nimero de mujeres que forman parte de la PEA por
contexto y afio

. Monterrey Tijuana
Numero

1987 1995 2000 1987 1995 2000
0 75.46 71.46 69.15 77.31 74.61 68.12
1 20.34 24.00 25.34 17.45 22.07 26.80
2 3.30 3.60 4.50 4.37 2.64 4.04
3 0.82 0.88 0.92 0.61 0.55 0.90
4 0.08 0.05 0.09 0.27 0.12 0.14
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.13
Distribucion porcentual de los hogares segiin niimero de hombres que forman parte de la PEA por
contexto y afio

. Monterrey Tijuana
Numero

1987 1995 2000 1987 1995 2000
0 72.97 71.41 70.26 74.00 76.89 73.46
1 18.57 21.24 21.84 19.17 17.69 19.42
2 6.32 5.55 5.70 4.90 4.15 542
3 1.76 1.64 1.81 1.47 1.04 1.41
4 0.34 0.11 0.31 0.45 0.24 0.29
5 0.05 0.04 0.09 0.00 0.00 0.00
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.14
Distribucion porcentual de los hogares segiin sector de actividad del jefe economico del hogar por
contexto y afio

Sector de 1987 1995 2000

actividad Monterrey Tijuana  Monterrey  Tijuana  Monterrey  Tijuana
Agropecuarias 1.06 0.56 0.49 0.41 0.32 0.26
Industria 31.00 24.36 26.97 23.14 29.43 26.67
Construccion 8.97 8.95 11.12 9.46 9.22 9.21
Comercio 17.33 22.83 17.52 19.68 17.31 20.37
Transporte 6.24 6.45 7.70 6.84 8.99 7.09
Servicios 29.85 32.89 33.73 35.50 31.62 32.70
Adm. Publica 5.55 3.96 2.48 4.97 3.09 3.70
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000

Cuadro N° 6.15
Distribucién porcentual de los hogares segiin ingreso del jefe econémico en salarios minimos por contexto y afio

. 2 Monterrey Tijuana
Salarios minimos

1987 1995 2000 1987 1995 2000
Menos de 1 SM 6.3 12.6 6.8 4.5 7.4 3.8
Dela3SM 57.2 56.0 53.1 53.9 54.4 50.2
Mas de 3 y hasta 5 SM 19.1 15.1 20.6 18.2 22.1 20.6
Mas de 5 y hasta 10 SM 10.3 9.9 11.8 13.1 11.2 15.8
Mas de 10 SM 7.1 6.4 7.7 10.3 4.9 9.6
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.16
Significancia del estadistico F para los modelos de regresiones simples. Monterrey y Tijuana 1987, 1995 y 2000

Variables Monterrey Tijuana
p-valor asociado a F¥ p-valor asociado a F¥
Tipo de hogar
Nuclear *A* wk
No Nuclear Familiar oAk ke
No Nuclear No Familiar HAH wkx
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos ok ok
Pareja mayor sin hijos ok o
Inicial ok ok
Expansion ok o
Consolidaciéon ok ok
Estabilizacién ok o
Salida skksk skksk
Sexo del jefe econémico
Hombre skksk skksk
Mujer sk skksk
Edad del jefe econémico
Continua HoAk R
Afios de escolaridad del jefe econémico
Continua * A
Sexo de la fuerza de trabajo disponible en el hogar
HOmbre sk skksk
Mujer skksk skksk
Sector actividad del jefe econémico
Agropecuarias * *x
Industria * oo
Construccion *A* *
Comercio Ak Hox
Transporte * *E
Servicios ok HAK
Adm. Publica * *
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM * oAk
Dela3SM * A
Mas de 3 y hasta 5 SM ok Hkok
Mas de 5 y hasta 10 SM ok ok
Mas de 10 SM * HAK

* significativa al 0.1, ** significativa al 0.05, *** significativa al 0.01
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.17
Significancia del estadistico F para los modelos de regresiones simples. Monterrey y Tijuana 1987

Variables Monterrey Tijuana
p-valor asociado a F¥ p-valor asociado a F¥
Tipo de hogar
Nuclear ok o
No Nuclear Familiar oAk ke
No Nuclear No Familiar Hokk wkx
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos ok ok
Pareja mayor sin hijos o o
Inicial ok ok
Expansion o o
Consolidaciéon ok ok
Estabilizacion o o
Salida ok ok
Sexo del jefe econémico
Hombre oAk ok
Mujer skksk kK
Edad del jefe econémico
Continua A ok
Aiios de escolaridad del jefe econémico
Continua ok *
Sexo de la fuerza de trabajo disponible en el hogar
HOmbre skksk skksk
Mujer skksk skksk
Sector actividad del jefe economico
Agropecuarias * *
Industria * ok
Construccion *ok *
Comercio HAK *
Transporte * *
Servicios * *
Adm. Publica *x ok
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM ok oAk
Dela3SM ok A
Mas de 3 y hasta 5 SM *A* *k
Miés de 5 y hasta 10 SM A A
Mas de 10 SM *ok *

* significativa al 0.1, ** significativa al 0.05, *** significativa al 0.01
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.18
Significancia del estadistico F para los modelos de regresiones simples. Monterrey y Tijuana 1995

Variables Monterrey Tijuana
p-valor asociado a F¥ p-valor asociado a F
Tipo de hogar
Nuclear *x ok
No Nuclear Familiar oAk ok
No Nuclear No Familiar Hokk *
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos ok ok
Pareja mayor sin hijos ok o
Inicial ok ok
Expansion ok o
Consolidaciéon ok ok
Estabilizacion ok o
Salida skksk skskok
Sexo del jefe econémico
Hombre oAk *oE
Mujer Heokeok Hok
Edad del jefe econémico
Continua oAk oAk
Aiios de escolaridad del jefe econémico
Continua oAk *
Sexo de la fuerza de trabajo disponible en el hogar
HOmbre sk skksk
Mujer skksk skksk
Sector actividad del jefe economico
Agropecuarias * *
Industria * HoH
Construccion *x *
Comercio Hox *
Transporte * *
Servicios ok ok
Adm. Publica * *
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM ok *
Dela3SM ok *
Mas de 3 y hasta 5 SM * *
Miés de 5 y hasta 10 SM * *
Mas de 10 SM * *

* significativa al 0.1, ** significativa al 0.05, *** significativa al 0.01
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 6.19
Significancia del estadistico F para los modelos de regresiones simples. Monterrey y Tijuana 2000

Variables Monterrey Tijuana
p-valor asociado a F¥ p-valor asociado a F
Tipo de hogar
Nuclear *A* wkE
No Nuclear Familiar oAk wkw
No Nuclear No Familiar *ok ke
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos o .
Pareja mayor sin hijos o e
Inicial e .
Expansion o e
Consolidacion o .
Estabilizacion o e
Salida sk skokk
Sexo del jefe econémico
Hombre oAk ok
Mujer Heokok ok
Edad del jefe econémico
Continua HoAk HoHk
Aiios de escolaridad del jefe econémico
Continua ok *
Sexo de la fuerza de trabajo disponible en el hogar
Hombre HoAk *ok
Mujer Hokok Hok
Sector actividad del jefe econémico
Agropecuarias *A* *AK
Industria * *
Construccion *ox *ok
Comercio Hox *
Transporte * *oAk
Servicios Hox *
Adm. Publica * *
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM ok HoHk
Dela3SM ok ok
Mas de 3 y hasta 5 SM * ok
Mas de 5 y hasta 10 SM * *
Mis de 10 SM * *ok

* significativa al 0.1, ** significativa al 0.05, *** significativa al 0.01
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Capitulo VII
Entre la proximidad y la divergencia de las estructuras

7.1. La Prueba de estabilidad estructural

Recordando entonces que la idea central de este trabajo es llegar a identificar los diferentes
ambitos econdmicos en que se situan los hogares que por sus caracteristicas responden a los
distintos procesos econdémicos, y demostrar como el contorno en funcion de los cambios
estructurales, juega un papel importante en el tipo de respuesta y en las caracteristicas de los
hogares que deben ponerlas en practica, es que se propone el uso de la prueba de estabilidad
estructural de los modelos de regresion. En este sentido, se dice que una funcion es estable si se
puede establecer una relacion entre una variable dependiente y un nimero reducido de variables

predeterminadas o exdgenas que sea consistente a través del tiempo.

Asi, la hipotesis general postula que las respuestas de los hogares a entornos con
dindmicas diferentes tenderan a ser distintas, es decir que dos hogares idénticos en contextos
econdémicos no iguales crearan respuestas distintas, y frente a la dindmica de un mismo entorno
los hogares con caracteristicas sociodemograficas y economicas diferentes también crearan

respuestas distintas.

El analisis por medio de la técnica de regresion trata del estudio de la dependencia
estadistica de una variable en otra u otras variables, donde el objetivo es estimar o predecir la
media o valor promedio poblacional de la primera (variable dependiente) en términos de los

valores conocidos o fijos de las ultimas (variables independientes).

Ahora, para el desarrollo especifico de la prueba de estabilidad estructural se tiene, por un
lado una variable dependiente (Y), por otro lado un conjunto de variables independientes (X;,

X2,..., Xn), todas estas medidas durante un periodo de tiempo (T, Ta,..., Ty).

El uso de esta prueba es sugerido cuando, a partir del andlisis de los datos se observa que
existe uno o mas puntos de quiebre en la informacion, es decir que la variable Y ha sufrido un
cambio estructural entre los periodos, o dicho de otra forma, que los parametros de la funcion

estimada han cambiado.
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Se debe mencionar que el nimero de las observaciones durante los periodos puede ser
igual o diferente, y que para ver si el cambio es real, se supone que la funcion a estimar para los

periodos es la siguiente:

Periodo 1: Yi=o;+ oy X+ (1.1)
t=1,2,...,n;

Periodo 2: Yi=B1+ B2 Xi+vx (1.2)
t=1,2,..,m

Ahora, un cambio estructural puede significar que: los interceptos sean diferentes, que las
pendientes sean diferentes, o que los interceptos y las pendientes sean diferentes. Pero si no hay
cambio estructural (estabilidad estructural), se pueden combinar todas las observaciones, y asi

estimar:

Yt:>\.1+}\,2Xt+Ut (13)

Para determinar si existe un cambio estructural en la relacion de la variable dependiente y
las variables independientes, se utiliza la Prueba de Chow (de Gregory Chow, 1960). Este
modelo depende del cumplimiento de dos supuestos basicos, a saber: los términos de error estan
normalmente distribuidos con la misma varianza (Homocedasticidad), y los términos de error

estan distribuidos independientemente (No autocorrelacion).

En principio se deben combinar las observaciones n;, n, y ns3, y estimar (1.1), asi se
obtiene su suma de residuales al cuadrado (SRC) = S1. Una vez hecho esto se estima (1.1) y
(1.2) de manera individual y se obtienen sus SRC = S2 y S3. Realizado lo anterior, se suman las
dos SRC, es decir S4 = S2 + S3, para luego obtener S5 = S1 — S4. Entonces, dados los supuestos

de la prueba, puede demostrarse que:
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S5/k
S4 / (nl +n2 — 2k)

donde k es el nimero de parametros estimados.

Si la F calculada excede el valor critico de F, se rechaza la hipotesis de que las

regresiones (1.1) y (1.2) son iguales. Es decir, se rechaza la hipotesis de estabilidad estructural.

Si se acepta la conclusién de que las funciones de Y en los periodos de tiempo son
diferentes, surgen las preguntas siguientes: ;se debe esta diferencia a la diferencia en los valores
de los interceptos?, ;la diferencia se debe a la diferencia en las pendientes? o ;la diferencia se

debe a la diferencia en ambos?

Para responder a las preguntas anteriores se presentan dos posibles alternativas: 1) la
Prueba de Chow ofrece adaptaciones para responder las interrogantes anteriores, o 2) la técnica
de variable dicotomica ofrece algunas ventajas comparativas con respecto a la anterior por su

simplicidad practica.

Entonces, en el caso que concreto de este trabajo, se tiene que la definicion de los

modelos se puede presentar de la manera que se ve a continuacion:

Y= Bo + B1 Tipo de hogar + B, Ciclo Vital de la Familia + B3 Sexo del
Jefe + B4 Edad del Jefe + Bs Escolaridad del Jefe + B¢ Sexo de la
Fuerza de Trabajo Disponible en el Hogar + [B; Sector de

Actividad del Jefe + Bg Ingreso Monetario del Jefe + &

Cabe recordar que por las especificaciones de la prueba que se utilizara, la ecuacion
anterior se calcula de manera conjunta para las ciudades de Tijuana y Monterrey, con el fin de
realizar la comparacion de las estructuras generales de ambos contextos, y luego se hace lo
propio para cada una de las ciudades en cada uno de los afios que se quieren comparar, esto con
el objetivo de verificar la estabilidad de las estructuras segiin los periodos de interés para el

estudio.
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Otro aspecto metodoldgico que se debe tomar en cuenta antes de continuar, es que las
bases de datos estan ponderadas por un “factor de reescalamiento”'* el cuél esta construido a
partir de multiplicar el factor de expansion original por el cociente del tamafio de la muestra
entre la poblacion total estimada en las proyecciones. Este procedimiento permite trabajar con el
numero de casos contenidos en las diferentes muestras, pero donde cada caso muestral representa

al total de los de su tipo en la poblacion general.

Este procedimiento se realiza porque seria incorrecto utilizar en los célculos estadisticos
los casos muéstrales sin darles la ponderacion adecuada, y también lo seria utilizar la muestra
expandida, ya que cualquier calculo que se realice con base en una cantidad tan grande de
observaciones tendrd errores estdndares tan pequefios que todas las estimaciones serian

estadisticamente significativas, aunque difieran levemente de cero (Cortés, 1997).

7.2. Analisis de los supuestos de los modelos de regresion

Cuando se crean modelos multivariados se hace mas que necesario el examen de los datos en
términos de la comprobacion de los supuestos subyacentes a este tipo de andlisis. Es por esto,
que se cree importante dedicar algunas lineas a este punto, a efectos de describir los
procedimientos llevados a cabo para verificar y demostrar que no se estan incumpliendo los
supuestos estadisticos, y en el caso en que si se estén violando algunos de estos, especificar los

procedimientos seguidos para su correccion.

La necesidad de comprobar los supuestos estadisticos aumenta en la aplicaciones
multivariadas como consecuencia de dos caracteristicas propias de este tipo de analisis: en
primer lugar, por la complejidad de las relaciones que se establecen ya que es habitual el uso de
una gran cantidad de variables, lo que hace que las distorsiones y los sesgos potenciales sean mas
potentes cuando se incumplen los supuestos. En segundo lugar, la complejidad de los analisis y
de los resultados pueden enmascarar el sentido de las violaciones de los supuestos que son
aparentes en los mas sencillos analisis multivariados, es decir en la gran mayoria de los casos los
procedimientos multivariados estimaran los modelos y producirdn resultados, incluso cuando los

supuestos sean severamente incumplidos.

' El Factor de reescalamiento fue calculado a partir de: Factor de Expansion * (n/N)

-228 -



Dicho lo anterior y entrando en materia, es importante mencionar que el término
multicolinealidad (o colinealidad) se refiere a una situacion en la que dos o mas variables
explicativas o independientes estdn fuertemente interrelacionadas, y por tanto resulta dificil

medir sus efectos individuales sobre la variable a explicar.

En el caso de colinealidad extrema, el problema fundamental es que no existe una
solucion unica del sistema de ecuaciones normales. Ahora, cuando la colinealidad es de grado,
las estimaciones individuales de los pardmetros estan mal identificadas, y se produce entonces
una inflacion de la varianza de las estimaciones, y estas resultan muy sensibles a la muestra. Se
debe tener presente entonces que la multicolinealidad es un problema de grado y no de clase,
debido a esto la distincion importante no es entre la ausencia o presencia de multicolinealidad,

sino entre sus diferentes grados (Gujarati, 1999).

Si bien existen varias formas de detectar la presencia de multicolinealidad en los modelos
multivariados, las mas recomendadas son el Indice de Condicién y los Factores de Tolerancia y
de Inflacion de la Varianza, los cuales utilizados como reglas practicas de deteccion
proporcionan buena informacion a la hora de establecer si esta ocurriendo o no la violacion de

este supuesto.

En este sentido y para el caso concreto de este trabajo, se utilizé el Indice de Condicion
para diagnosticar la presencia de colinealidad entre las variables independientes incluidas en los
modelos, asi a partir de los resultados obtenidos para esta medida se puede afirmar que no existe
multicolinealidad alta entre las variables, ya que los valores asumidos por el Indice en la mayoria
de los casos fueron menores, o estuvieron ligeramente arriba de 10 (Véase Cuadro N° 8.1 y N°
8.2), lo que segun los valores criticos sugeridos por varios autores (Gujarati, 1999; Johnston,
1984; Rao, 1975), la presencia de colinealidad moderada se da cuando el Indice presenta valores

mayores a 10 y menores a 30.

Por otro lado, y una vez evaluada la no violacion del supuesto anterior, se debe recordar
que en la regresion lineal se supone que los errores E;, son independientes con distribucion
normal y varianza igual a cero. Los residuos e;, son las estimaciones de los verdaderos errores, y
la estimacion de sigma cuadrado es la medida de los cuadrados de los residuos s°, donde s es el
error tipico de la estimacion. Asi, el hecho de que la media de los residuos sea igual a cero es

consecuencia del método de estimacion de los parametros de la funcion de regresion.
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Entonces, respecto al supuesto de normalidad se sabe que la distribucion de la variable
formada por los residuos debe ser Normal, es decir que los residuos observados y los esperados

bajo la hipotesis de distribucion Normal deben ser parecidos.

Asi, una forma alternativa para realizar la comparacion a la que se hizo mencion es a
partir del grafico de probabilidad normal, el cual permite comparar la funcion de distribucion

observada en la muestra con la funcion de distribucion de una Normal (0, 1).

Si la distribucion de los residuos fuera Normal, dichos valores deberian ser
aproximadamente iguales y en consecuencia, los puntos del grafico estarian situados sobre la
recta que pasa por el origen con pendiente igual a 1. Entonces, en el caso especifico de este
trabajo y de acuerdo a lo que se observa en las Graficas N° 7.1 y N° 7.2 se podria aceptar que los
residuos proceden de una distribucion normal. Para lograr la distribucion que se observa en las
graficas se calculo el logaritmo natural de la TPEFS; esta correccion se realizo con el objetivo de
obtener una distribucion de esta variable lo mas proxima a una normal, asi el logaritmo se
convierte en este caso como la forma mas apropiada para lograr una curva suavizada y asi

minimizar las variaciones que existian en la distribucion de los datos originales.

Ahora, el tercer supuesto que debe ser evaluado tiene que ver con que el valor observado
en una variable para un individuo no debe estar influenciado en ningun sentido por los valores de
esta variable observados en otros individuos, es decir, los residuos no deben presentar ningun
patron sistematico respecto a la secuencia de observaciones, en consecuencia deben ser

independientes.

De esta manera, el estadistico Durbin - Watson mide el grado de auto correlacion entre el
residuo correspondiente a cada observacion y la anterior. En este sentido, si el valor del
estadistico es proximo a 2, los residuos no estaran correlacionados, si este valor se aproxima a 4,
estaran negativamente auto correlacionados y si se aproxima a 0, estaran positivamente

correlacionados.

En el caso de este trabajo, el hecho de que los residuos son independientes es

consecuencia de que las observaciones también lo son, en cualquier caso el valor del estadistico
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de Durbin - Watson para todos los casos es proximo a 2, lo que confirma la no correlacion de los

. 1
residuos.

Por ultimo, otra cuestion que debe evaluarse es la que se relaciona con que las varianzas
de las distribuciones de la variable dependiente ligadas a los distintos valores de las variables
independientes deben ser iguales, es decir, que los residuos no deben presentar ningiin patron

sistematico respecto de las predicciones o respecto de cada una de las variables independientes.

Asi para analizar la homogeneidad de las varianzas, se utilizard el método grafico que
relaciona los residuos tipificados con las estimaciones tipificadas. En este sentido, si la varianza
de los residuos fuera constante, la nube de puntos estaria concentrada en una banda, centrada en

el cero y paralela al eje de abscisas.

En el caso que aqui se analiza, debido a que la variable dependiente es una proporcion
¢ésta presenta una varianza no homoscedastica, lo cual se comprob6 a partir del analisis gréafico.
Asi de acuerdo a la distribucién que mostraba la varianza (P (1 — P)), se optd por corregirla
aplicando un factor de ponderacion a los modelos de regresion, el cual constituye el inverso de la

varianza.

Dicho factor es:
1
P(1-P)

donde:
P = valores predichos surgidos de los modelos de regresion

El procedimiento seguido para la correccion de la heteroscedasticidad consistio (de
acuerdo a lo sugerido por Gujarati (1999) para estos casos) en correr los modelos originales para
obtener y salvar los valores predichos, una vez hecho lo anterior se procedio al calculo del factor
presentado, para posteriormente correr los modelos ponderados internamente por el factor
calculado. La evaluacion del supuesto descrito se presenta a partir del analisis grafico que se

puede ver al final del presente capitulo (Graficas N° 7.3y 7.4).

" Informacién que se presenta en los cuadros de resultados de las regresiones.
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7.3. Resultados del analisis multivariado

Una vez descrito el procedimiento para la evaluacion y correccion, en el caso que fue necesario,
de los supuestos de los modelos de regresion, y recordando lo que se planteaba al inicio de este
capitulo, la prueba de estabilidad estructural implica crear modelos especificos para los periodos
de estudio, pero también es necesario definirlos de manera general para los contextos que aqui se

quieren comparar.

Entonces, con base en lo anterior y teniendo en cuenta el interés central de esta
investigacion, la cual por un lado pretende verificar que los contextos seleccionados tienen
estructuras diferentes, y por el otro lado busca comprobar que los periodos historicos, definidos a
partir de los afos elegidos, también son distintos, es decir que la TPEFS sufre cambios segun los
afios bajo estudio, los contextos seleccionados y en funcién de los hogares que deben poner en
practica respuestas (en términos del uso de la fuerza de trabajo secundaria disponible) para hacer
frente a los cambios econdmicos, a continuacion se presentan los resultados surgidos de los

modelos multivariados.

7.3.1. Los modelos generales para Tijuana y Monterrey

El Cuadro N° 7.3 que se presenta al final del presente capitulo, muestra los modelos para Tijuana
y Monterrey creados de manera global, esto se hizo por dos razones como se dijo anteriormente,
en primer lugar porque metodolégicamente asi lo requiere la prueba de estabilidad estructural de
los modelos de regresion que se utiliza en este trabajo, y en segundo lugar porque a partir de este
primer paso se quiere probar que las estructuras de las ciudades son distintas, cuestion que se
confirma al momento de obtener los resultados de la Prueba de Chow, pero también se observan
las diferencias al analizar las variables independientes, ya sea a partir de su significancia, del

peso de los coeficientes y del sentido de las relaciones.

En primera instancia, se debe resaltar que se tienen dos modelos altamente significativos
en términos del estadistico F' de cada uno de ellos, y por otro lado se aprecia que en el caso del

modelo aplicado a la ciudad de Tijuana se tiene que las variables incluidas logran explicar el
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65% de la variacion de la TPEFS, mientras que el modelo aplicado a la ciudad de Monterrey
explica el 66% de esta variacion. Por su parte, los resultados de la Prueba de Chow son altamente
significativos, lo que estaria corroborando que Tijuana y Monterrey en términos de contextos son
diferentes en sus estructuras de acuerdo a las variables independientes involucradas en la

definicion de los modelos.

Como se menciond, el ajuste general de los modelos puede ser evaluado como
satisfactorio si se considera el alto valor relativo que alcanzan los distintos coeficientes de

. ., 2 . . . P -7
determinacion o R, medida resumen que muestra que tan bien se ajusta la linea de regresion

muestral a los datos.

En segundo lugar, y como otra forma de evaluar la pertinencia de los modelos se analizan
los signos de los coeficientes de regresion asi como la magnitud de los mismos, en este sentido y
por una cuestion de simplicidad, se comenzara por las variables continuas y las dicotémicas, para
continuar con aquellas que tienen una estructura pluricotomica, reservando para el final el

analisis de estabilidad estructural de los modelos creados.

Se puede observar que en el caso de Monterrey, la edad del jefe y contar con reserva de
fuerza de trabajo tanto femenina como masculina dentro del hogar incide de manera positiva
sobre el valor de la TPEFS, a diferencia de los afios de escolaridad y del sexo del perceptor
principal, variables que impactan negativamente sobre la variable dependiente. Para el caso de
Tijuana, estas mismas variables se comportan de manera similar a lo reportado anteriormente,
solo la edad del jefe muestra signo negativo a diferencia de lo que ocurre en Monterrey, haciendo
que el valor de la TPEFS disminuya a medida que la edad el jefe aumenta. Hasta aqui, el sentido

de las relaciones en todos los casos confirma las hipdtesis formuladas.

Ahora, el analisis de las variables pluricotomicas incluidas en el modelo resulta menos
sencillo de realizar. En un primer ejercicio realizado para cada variable general mostrd que son
significativas, pero hecho esto es necesario estudiar la significacion de cada categoria en
particular. Al incluir variables de este tipo, los resultados deben ser interpretados como si el estar
en una categoria especificada (por ejemplo, un hogar nuclear) tiene una TPEFS estadisticamente
distinta de otro ubicado en la categoria de comparacion (siguiendo con el ejemplo, un hogar no

nuclear no familiar), manteniendo constantes las demés propiedades del hogar.
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En términos concretos, tanto para el caso de Monterrey como para Tijuana, se observa
que existen diferencias significativas entre un hogar nuclear, uno no nuclear familiar y uno no
nuclear no familiar; indicando para ambos contextos que la TPEFS aumenta con mayor
intensidad en los hogares nucleares con respecto a lo no nucleares no familiares y el aumento es

casi de la mitad en los hogares no nucleares familiares.

El caso de la diferenciacion de los sectores de actividad es un poco mas compleja, se
observa que para el caso de Monterrey, las categorias de Industria y Transporte resultan no
significativas, para el caso de Tijuana todas las categorias son significativas, pero en ambos
contextos el que el jefe de hogar participe en cualquier sector distinto al Agropecuario influye

positivamente en la TPEFS.

La variable que especifica el ingreso de los jefes de los hogares muestra un
comportamiento desigual entre ambos contextos de anélisis, asi en el caso de Monterrey el que
los hogares tengan niveles de ingresos bajos o medios en comparacion al nivel mas bajo hace que
la participacion de la fuerza de trabajo secundaria disponible aumente, la excepcion estd dada por

aquellos hogares que tienen niveles de ingresos altos o mayores a 10 salarios minimos.

Para el caso de Tijuana, el que un hogar no se encuentre en la categoria de referencia
tendera a hacer, al igual que en el caso de Monterrey, un mayor uso de la fuerza de trabajo
disponible, pero al contrario que en el caso de la ciudad regiomontana, aquellos hogares con
ingresos de mas 10 salarios minimos el uso de los recursos humanos disponibles también

aumenta.

Por ultimo, la variable que aproxima la etapa del ciclo vital por la que atraviesa un hogar
muestra similitudes generales entre ambos contextos, aunque se deberan tener en cuenta las
diferencias que también se observan en funcién de las diversas categorias de esta variable.
Entonces, todos aquellos hogares que no se encuentran en la etapa Inicial de formacion de la
familia disminuyen la participacion de la fuerza de trabajo disponible para el caso de Tijuana, es
decir, estas categorias presentan signos negativos asociados a los coeficientes de la regresion,
con excepcion de aquellos hogares conformados por Parejas sin hijos, ya sean estas mayores o

menores.

En el caso de Monterrey, el modelo general muestra resultados mas confusos, en este

contexto se observa que los hogares conformados por Parejas mayores sin hijos, aquellos que
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atraviesan por la etapa de Expansion y de Estabilizacion presentan signo negativo, mientras que
los formados por Parejas jovenes sin hijos y los que atraviesan por la etapa de Consolidacion y

Salida muestran signos positivos asociados a los coeficientes de la regresion.

Ahora, otra cuestion que debe ser mencionada es que aquellos hogares que se encuentran
tanto en la ciudad de Monterrey como en la ciudad de Tijuana y que atraviesan por la etapa de
Expansion no resulta significativa dentro del modelo, y a este resultado hay que agregar para la
ciudad de la frontera norte a las Parejas mayores sin hijos, las que tampoco presentan un impacto

estadisticamente significativas en el modelo general.

El proximo paso logico del analisis, consiste en evaluar las magnitudes de las relaciones
estimadas a través del impacto que tiene cada variable sobre la TPEFS, para esto la columna de
las Beta’s del Cuadro N° 7.3 incluye esta informacién donde se observa el peso de cada uno de
los coeficientes estimados, asi como el valor de la constante para cada uno de los modelos

creados.

Las magnitudes de los coeficientes y como se vio anteriormente su impacto, que puede
ser negativo o positivo, estarian indicando un mayor aumento de la TPEFS en el caso de signos
positivos, y una disminucion mayor de la TPEFS en los casos de que los coeficientes presenten
signos negativos. En esta linea de andlisis, se pueden identificar entre todas las variables las que
tienen un mayor impacto sobre la TPEFS, asi el que el hogar sea nuclear aumenta la Tasa en
0.451 y 0.605 en Monterrey y Tijuana, respectivamente. Ahora, por cada cambio unitario en la
fuerza de trabajo disponible femenina en el caso de Monterrey hace que la Tasa aumente en
0.277 y para Tijuana que el jefe del hogar se desempeiie en la Industria como sector principal de

actividad contribuye en aumentar la TPEFS en 0.526.

En sentido inverso, las categorias de Consolidacion y Estabilizacion de la variable de
ciclo vital del hogar son las que tienen un mayor impacto en la reduccion de TPEFS, ya sea en la
ciudad de Monterrey y de Tijuana, al compararlo con la etapa Inicial de formacion de la familia.
La reduccion es de 0.389 y de 0.369 para el caso de familias en etapa de Estabilizacién en
Monterrey y Tijuana respectivamente, y de 0.328 en el primer caso y 0.330 en el segundo, en la
etapa de Consolidacion, claro que en el caso de la ciudad de Tijuana el signo del este ultimo

coeficiente es negativo, lo que hace que el valor de la TPEFS disminuya.

-235-



Corresponde finalizar esta parte del analisis interpretando lo sucedido con las pruebas de
cambio estructural especificadas a través de la variables dicotomicas “Afio 1995" y “Afio 20007,
donde se toma como categoria de comparacion al Afio 1987, y de los resultados obtenidos a

partir de la Prueba de Chow.

Como ya se adelantd todas las variables son significativas, con excepcion de algunas
categorias ya reportadas en lineas anteriores, ahora corresponde analizar el sentido y la magnitud
de las variables que introducen los periodos econdmicos de interés. Cuando se comparan dos
hogares que son iguales en todas las propiedades pero que uno pertenece al afio 1995 y el otro se
ubica en el afio 2000, se observa un aumento de la TPEFS en comparacion con 1987, y ambos
resultan estadisticamente significativos, lo que confirma que los cambios entre los afios se dan en
el sentido esperado. Asi, para el caso de Monterrey el aumento es de 0.540 en 1995 y de 0.272 en
2000, por su parte para el caso de Tijuana el aumento es de 0.406 en el primer periodo y de 0.251
en el segundo periodo bajo andlisis, los resultados de la Prueba de Chow resulta altamente

significativa al comparar ambos contextos arrojando un valor de la F calculada de 25.044.

A partir de los resultados descritos, se puede resumir para los dos modelos generales que
la variable que da cuenta del tipo de hogar es significativa en ambos contextos, y en términos
globales hace que la TPEFS aumente tanto en Tijuana como en Monterrey, resultados que
confirman lo que de alguna manera se venia perfilando desde el analisis descriptivo, y tiene que

ver con las diferencias en la composicion de los hogares de ambas ciudades.

Entonces, que el hogar sea nuclear o no nuclear pero familiar en comparacion con los no
nucleares no familiares, implica un mayor aumento de la Tasa para Tijuana, estos hogares tienen
una estructura mas joven en comparacion con Monterrey, pero lo suficientemente grande para

que sus miembros tengan edad para participar en el mercado laboral.

El ciclo vital del hogar, segtin lo visto en la literatura es importante para poder delinear la
relacion entre las necesidades de los hogares y los recursos con los que cuentan, en este sentido
se puede ver que las variables presentan impactos diferentes segun ambos contextos, visto esto
en el sentido pero sobre todo en la fuerza de la relacion con la TPEFS, ademas de observar las

categorias que resultan significativas en los modelos.

El sexo del jefe es una variable basica en ambos casos como se puede observar a partir de

los resultados, asi que el perceptor principal sea hombre hace que el uso de la fuerza de trabajo
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secundaria disminuya con mayor intensidad en Tijuana que en Monterrey, y como se sabe esto
tiene varias implicaciones, no solo en términos del tipo y estructura de los hogares, sino también

en relacion con el ingreso.

También se relaciona con la estructura misma del mercado laboral y con las reacciones
diferenciales seglin el entorno, y de este con los cambios macroecondmicos. Es decir, los jefes
econdmicos presentan caracteristicas distintas en ambas ciudades lo que produce que su

insercion en el mercado laboral sea diferente, teniendo impactos diversos en los hogares.

A mayor edad del jefe la Tasa disminuye en el caso de Tijuana pero aumenta en
Monterrey, esto podria estar relacionado nuevamente con el ciclo vital del hogar ya que a
mayores edades de los jefes existirian menores recursos para ser utilizados. Como ya se vio, los
hogares de Tijuana presentan una estructura por edad mas joven que los de Monterrey
favoreciendo la disponibilidad de fuerza de trabajo secundaria. Es decir, que en el caso de
Tijuana aunque la edad aumente no llegaria a los limites superiores a lo que llega esta variable en

la ciudad de Monterrey.

La escolaridad es una variable que resulta significativa tanto en Tijuana como en
Monterrey, aunque el peso de los coeficientes es diferencial por contexto esto sugiere que la
educacion en Tijuana tiene menor importancia para la obtencion de ingresos, es decir que la
variable educacion en esta ciudad tiene un menor peso en el posicionamiento laboral de las
personas. Mientras para Monterrey la educacion del jefe es una variable que incide con mas
fuerza sobre el uso de los recursos disponibles en el hogar en Tijuana tiene menor influencia, la
menor escolaridad de los jefes econdmicos en esta tltima esta determinando que mas miembros

salgan a complementar los ingresos de los hogares.

En cuanto al sexo de los miembros en edades productivas, se puede ver que los hogares
cuenten con personas en edad de trabajar del sexo femenino cobra mas importancia en Monterrey
que en Tijuana, es decir se produce un mayor aumento de la Tasa en los hogares regiomontanos

en relacion con esta variable.

La presencia de hombres en edad productiva en los hogares tiene un comportamiento
inverso en ambos contextos, si se tiene en cuenta el punto anterior, los habitantes de Monterrey
hacen un mayor uso de la fuerza de trabajo disponible femenina, mientras que en Tijuana se

utiliza mas la fuerza de trabajo disponible masculina.
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En este punto se debe tener presente la influencia de la estructura por sexo de los hogares
y no se puede olvidar tampoco que, si el principal perceptor es hombre, situacion que tiene
mayor peso en los hogares de Monterrey que en los de Tijuana, esto pondria a los regiomontanos
en una posicion de poca libertad a la hora de enviar a otros miembros de los hogares al mercado

de trabajo.

El sector de actividad al que pertenece el jefe del hogar resulta importante tanto en
Monterrey como en Tijuana para analizar el uso de la fuerza de trabajo secundaria de los
hogares, aunque en el caso de Tijuana de acuerdo al peso que adquieren los coeficientes se
convierte en una variable fundamental, siendo todos los sectores significativos y con impactos

relativamente importantes.

Como se puede ver a partir de los resultados de la regresion, si el jefe se desempetia en el
sector servicio, en la industria, o en el sector de la construccioén, hara un mayor uso de los
recursos de su hogar para la generacion de ingresos, esto se vincula directamente con la caida de

la participacion laboral en estos dos sectores en el afio 1995.

Es decir, que aquellos jefes que se desempefiaban en los sectores de actividad
mencionados al momento de la crisis, se vieron obligados en mayor medida a recurrir al apoyo
de los miembros de sus hogares, como forma de hacer frente a la caida de los ingresos, pero

también para cubrir la merma en la participacion de los trabajadores en estos sectores.

El caso del transporte y del comercio, ambos sectores aumentaron su dinamismo en el
afo de la crisis econdmica general, lo que se ve reflejado en el menor aumento de los valores de
TPEFS, es decir que si bien en estos sectores la participacion de la fuerza de trabajo general
aumenta, esto no es suficiente para que los hogares no hagan uso de sus recursos secundarios ya

que los ingresos se ven afectados por la crisis.

Si bien todos los sectores son igualmente significativos para la ciudad de Tijuana, las
implicaciones en cuanto a la fuerza de las relaciones son diferentes, no es lo mismo que el jefe se
desempefie en el sector de la industria que en el comercio, aunque estas diferencias parecen no
ser importantes, las implicaciones para la economia de los hogares puede significar grandes

cambios.
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La variable que aproxima el ingreso de los hogares a través del ingreso monetario del
perceptor principal presenta diferencias entre los dos contextos analizados, si bien en ambos
resulta significativa, es el peso de los coeficientes lo que muestra que el impacto es diverso. En
el caso de Monterrey, los hogares con ingresos medios y medios altos, en comparacion con los
hogares con ingresos mas bajos, aumentan el valor de la TPEFS, son los hogares con mayores
ingresos (los que perciben mas de 10 salarios minimos) los que ven disminuidos estos valores.
Por su parte, en el caso de Tijuana todos los hogares de acuerdo al ingreso percibido aumentan la
participacion de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares, sin excepcion de acuerdo a las

categorias de la variable ingreso.

Como se vio en capitulos anteriores, el uso de la fuerza de trabajo de los hogares mas que
relacionarse con la pobreza de éstos, tiene estrecha relacion con las posibilidades de hacer uso de
sus recursos cuando los tienen, y en este sentido, si bien los hogares de Tijuana parecerian tener
mayores facilidades se debe tener en cuenta la realidad de los mercados de trabajo del contexto

en el que se sittian las unidades domésticas.

Hasta aqui se ha visto como los modelos generales, creados para las ciudades de
Monterrey y Tijuana, presentan estructuras diferentes como se menciond mas arriba y que se
confirmé a partir de los resultados de la Prueba de Chow, pero también se observaron las
diferencias al analizar las variables independientes ya sea a partir de su significancia, del peso de
los coeficientes y del sentido de las relaciones. En el apartado que sigue, se presentan los
modelos especificos para cada uno de los contextos y para cada afo bajo estudio, esto permitira
describir, analizar y obtener las primeras lineas de interpretacion acerca de las diferencias al
interior de cada ciudad en funcién de los diferentes momentos histéricos que se entendieron

como relevantes para probar la hipotesis general de este trabajo.

7.3.2. La comparacion al interior de Monterrey

En el Cuadro N° 7.4 se muestran los modelos para la ciudad de Monterrey para los tres afios de
estudio (1987, 1995 y 2000), en términos metodologicos lo que se compara y se comprueba es la

existencia de estructuras diferentes para esta ciudad entre los afios de andlisis, es decir, se

-239 -



compara primero de manera interna la estructura de Monterrey en 1987 y 1995, para luego

realizar la comparacion entre 1995 y el afio 2000.

En primera instancia se tienen tres modelos muy significativos en términos de las F
globales de cada uno de ellos. En el caso del modelo aplicado a la ciudad de Monterrey para
1987 se tiene que las variables logran explicar el 70% de la variacion de la TPEFS, mientras que
el modelo aplicado para 1995 explica el 55% de esta variacion, y por ultimo el modelo para el

afio 2000 capta la variacion de la TPEFS en un 62%.

Las dos Pruebas de Chow son altamente significativas, lo que prueba que la estructura
interna de Monterrey, en primer lugar entre 1987 y 1995, y luego entre 1995 y el afio 2000 es
diferente, aunque tomando en cuenta solo el valor que asume la R’ se puede ver como las mismas
variables en los diferentes momentos del tiempo explican mejor los cambios de la variable
dependiente en el primer afio que en el segundo, y a su vez logran explicar menos la variacion de

la TPEFS en 1995 que en el 2000.

El tipo de hogar tiene comportamientos diferentes de acuerdo a los afios analizados, asi se
puede ver que el hogar sea no nuclear pero familiar es significativo para todos los afios, pero que
sea nuclear parece no tener mayor importancia en 1987 en relacion con el valor de la

significancia estadistica.

De acuerdo a los resultados de los modelos, los hogares nucleares a lo largo del primer
periodo han aumentado el uso de la fuerza de trabajo secundaria del hogar para disminuir su uso
durante el segundo momento, esto visto a partir de los valores de los coeficientes. Este resultado
estaria mostrando como en funcién de los cambios econdomicos generales, este tipo de hogar se
ha visto en la necesidad de aumentar la participacion econdmica de sus miembros para hacer
frente a la caida de los ingresos globales o evitar que la merma de éstos sea lo menos

contraproducente posible.

En el caso de los hogares no nucleares familiares, la significacion estadistica es
consistente a lo largo de todo el periodo de tiempo, mostrando al igual que en el caso de los
nucleares un cambio en el afio 1995, asi mientras en 1987 los hogares de este tipo permitian
disminuir el uso de su fuerza de trabajo secundaria, en 1995 se ven obligados a su mayor
utilizacion para luego disminuirla considerablemente en el afios 2000. Estos resultados indican

que los hogares de Monterrey han tenido que echar mano de los recursos disponibles sin
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importar el tipo de hogar, denotando mas que nada que son los efectos de las politicas

economicas lo que los mueve y demostrando la capacidad de dar respuesta a estos cambios.

Es de sumo interés ver como la variable de sexo del jefe resulta significativa en todos los
casos y con signo negativo para los tres afos, cuestion que confirma el hecho de que cuando el
principal proveedor de ingresos econdmicos de los hogares es un hombre, el uso de la fuerza de

trabajo secundaria disminuye.

Esta disminucién se acentia a medida que se avanza en el tiempo de analisis, es mas
marcada en el afio 2000 que en 1995 y que en 1987, lo que quiere decir que aquellos hogares en
los que el principal proveedor econdmico era un hombre hicieron un menor uso de sus miembros
para generar ingresos. Se debe recordar aqui, que se estd hablando de ingresos econdmicos
generados por trabajo, sin tener en cuenta las transferencias (remesas, becas, subsidios, entre
otros), cuestion que podria estar influyendo en este resultado especifico. A su vez se debe
resaltar que, al ser la categoria de comparacion la jefatura femenina los resultados indican que en
los hogares dirigidos por mujeres los valores de la Tasa aumenta, poniendo a estos grupos
domésticos en condiciones de mayores desventajas ya que a medida que se avanza en el tiempo

han tenido que hacer un mayor uso de sus recursos disponibles en términos de mano de obra.

Por su parte, la edad de los jefes econdmicos también resulta significativa para 1987,
1995 y para el ano 2000, de acuerdo al signo de los coeficientes se puede ver que mientras para
el primer periodo es positivo para los dos tltimos afios es negativo. Esto indica que a mayor edad
del jefe la participacion de la fuerza de trabajo secundaria disminuye, cuestidn que esta
relacionada con el ciclo vital del hogar y con la composicion y estructura de éstos, variables

todas que se vinculan con el ciclo vital de los hogares, influencia que se podra ver mas adelante.

En cuanto a la escolaridad del jefe, esta variable presenta la misma tendencia descrita
para la edad del jefe, resulta significativa para los tres afos de estudio, pero presenta un cambio
de signo en 1995 y 2000 en comparacion con 1987, lo que indica que a mayor escolaridad del
jefe la Tasa disminuye en los dos ultimos afios, como se puede ver en el afio de la crisis
econdmica la educacion del jefe sirvio como amortiguador para los ingresos de los hogares,
provocando que no se diera un mayor uso de los recursos disponibles en el hogar, pero para el

afio 2000 esta variable ya no funciona como protector de las condiciones de las familias, y si bien
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sigue presentandose una disminucion de la Tasa de participacion, el impacto es menor

comparado con el periodo previo.

Ahora, la presencia de personas en edad de trabajar femenina en el hogar es significativa
en todos los afios asi como la variable que indica la presencia de personas en edad de trabajar
masculina, y como puede verse para todos los casos los signos de los coeficientes son positivos.
Sin embargo, es de resaltar que adquiere un peso mayor la presencia de PET femenina en
comparacion con la masculina, es decir que el valor de la Tasa aumenta mas cuando en el hogar

hay mujeres en edad productiva en los afios 1987 y 2000.

Esto tiene que ver por un lado, con la composicion por sexo y edad de los hogares, como
se ha visto el nimero de parientes mujeres y de otros no parientes femeninos es mayor que de
hombres por ejemplo, es decir que existe una disponibilidad mayor de recursos de mujeres, y
¢éstos son usados con mayor intensidad en el afo 1995 en comparacion con 1987 y 2000,
ratificando por otro lado, el impacto que tuvo la crisis econdomica sobre el bienestar de los
hogares. Estas diferencias son mas marcadas en los hombres que se encuentran en edad

productiva como se puede apreciar a partir de los pesos de los coeficientes.

Los datos entonces muestran, como el peso de los coeficientes es mayor para la variable
que indica que en los hogares existen hombres en edad productiva solo para el afio 1995 en
comparacion con los otros afios y en la variable que mide la presencia de poblacion en edad de
trabajar femenina, situacion que estaria indicando que cuando existen mujeres en el hogar en

edad de trabajar los hogares tienen mayor posibilidad de hacer uso de sus recursos.

En cuanto a los sectores de actividad donde participa el perceptor principal del hogar, se
encontraron situaciones diversas que resulta interesante de analizar para cada uno de los afios

seleccionados.

De manera general se puede ver que existen cuatro patrones principales, un primer
comportamiento se asocia a los sectores de la construccion y de la administracion publica, ambos
sectores de acuerdo al signo que asume el coeficiente presentan un aumento consistente a lo
largo de todo el periodo de andlisis. Ahora, de acuerdo a la magnitud del aumento de la tasa de
participacion economica, ésta es mayor en 1995 con relacion a los otros dos afios, y a su vez,

aquellos hogares con jefes que se desempefaron en la administracion publica tuvieron que
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intensificar en un mayor grado el uso de sus recursos humanos domésticos en comparacion con

los que obtenian ingresos de la construccion.

Por su parte, aquellos hogares cuyos jefes que se desempefiaban en el sector servicios se
vieron obligados a intensificar el uso de sus recursos humanos durante 1995 a diferencia de 1987
donde se observa una disminucion de acuerdo al signo que sume el coeficiente de la regresion,
para el afio 2000 si bien se observa también un aumento este es casi cero, a partir de lo cual se
puede asumir que estos hogares lograron regresar a su situacion original o por lo menos se

aproximaron a ella.

Un tercer patron, se observa para aquellos hogares donde los jefes participan en el sector
comercio, si bien para 1987 estos tuvieron que hacer un mayor uso de la fuerza de trabajo
secundaria disponible, la intensificacion de su uso fue mayor en 1995, y el afio 2000 los coloca
en la situacién opuesta permitiéndole a estas unidades domésticas disminuir el uso de sus

recursos humanos.

Por ultimo, los sectores de la industria y del transporte presentan tendencias particulares
para todo el periodo de andlisis, mientras en 1987 la tasa de participacién econdmica de la fuerza
de trabajo secundaria de los hogares disminuia, 1995 obliga a los hogares a intensificar el uso de
sus recursos humanos, pero entrado el periodo que se ha denominado de recuperacion econémica
estas unidades domésticas tuvieron la posibilidad de volver a disminuir su uso, aunque no

pudieron regresar a los valores iniciales.

De manera general, y a partir de los datos presentados anteriormente se puede decir que si
bien todos los sectores muestran signos positivos en 1995, la construccion y el comercio se
vuelven significativos porque aquellos jefes que participan en ellos necesitan hacer uso de la
fuerza de trabajo secundaria para mejorar, mantener o no ver disminuidos sus ingresos, a pesar

del aumento del volumen de fuerza de trabajo en los sectores economicos referidos.

Si bien lo anterior es cierto, del analisis de los contextos se deriva que especificamente
estas dos ramas de actividad sufrieron una disminucion mas acentuada de los salarios y un
deterioro importante de la condiciones laborales, lo que llevd a los hogares que contaban con
ingresos de la construccion y del comercio a complementarlos haciendo uso de su fuerza de

trabajo disponible.
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Para el ano 2000 se debe resaltar que algunos de los coeficientes presentan signos
negativos, lo que estaria indicando que en este momento de relativa recuperacion econdémica, los
hogares podrian prescindir o por lo menos disminuir el uso de sus recursos disponibles de fuerza
de trabajo cuando el jefe del hogar participa en determinado sector econdmico, como es la

industria, el comercio y el transporte.

Con respecto al ciclo vital de la familia (variables que en su mayoria resultan
significativas), es interesante ver como ocurren cambios a lo largo del periodo bajo analisis, asi
se puede observar que casi todos los hogares en funcién de la etapa del ciclo en el que se
encuentran muestran un aumento de la tasa de participacion econdmica de la fuerza de trabajo
secundaria tanto para 1995 como para el 2000, habiéndose presentado una disminucién en el ano

1987 en la generalidad de los hogares segun el ciclo vital por el que atraviesan.

En 1995 las variables que miden la no existencia de hijos, o aquellos hogares donde éstos
estan proximos a la adolescencia o a la mayoria de edad, presentan signos positivos, indicando el
aumento en los valores de la tasa de participacion econdmica de los miembros de los hogares. Es
decir, los resultados muestran que estos grupos de hogares hacen que aumente la participacion de
la fuerza de trabajo secundaria de los hogares, motivada ésta por las posibilidades internas que
brindan la composicion y estructura del nucleo doméstico. La excepcion estd dada por aquellos
hogares que se encuentran en la etapa de expansion y los que estan compuestos por una pareja

mayor sin hijos.

Para el afio 2000, las variables que explican el ciclo vital de los hogares resultan en el
mismo sentido que para el afio anterior, salvo los casos de los hogares compuestos por una pareja
mayor sin hijos donde el signo pasa a ser positivo, mismo caso que los hogares en etapa de
expansion, y el caso contrario se da en las unidades domésticas en fase de estabilizacion,
coeficiente que para este afio presenta signo negativo indicando una disminucion de la tasa de

participacion econdémica o un menor uso de su fuerza de trabajo disponible.

De acuerdo a lo descrito anteriormente, lo que se debe destacar por encima de otros
comportamientos, es la diferencia en el aumento de la Tasa entre 1995 y el afio 2000, para las
categorias que indican hogares conformados por parejas mayores sin hijos, y aquellos que se
encuentran en etapa de expansion y la disminucion o el cambio de signo para los hogares en fase

de estabilizacion. En este ultimo caso los hogares tuvieron que hacer arreglos para poder hacer
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uso de la fuerza de trabajo disponible en el hogar en el afio 1995, mientras en el ultimo afio de
analisis esto parece cambiar y el uso de recursos de los hogares se retrae, en los demds casos
pareceria que una vez que el hogar saca al mercado a sus miembros estos permanecen
desarrollando una actividad laboral aunque en la mayoria de los casos esta participacion se da

con menor intensidad.

Ahora, por lo que se refiere al impacto del ingreso monetario sobre la tasa de
participacion de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares, los datos muestran tendencias
bastante claras y en cierto modo el comportamiento es el esperado desde el punto de vista
teorico. Asi, se puede observar que los hogares con ingresos menores, a lo largo de todo el
periodo de estudio, hacen un uso importante de su fuerza de trabajo disponible, aunque se debe
resaltar que los coeficientes adquieren mayor peso en el afio 1995 para regresar, de manera
aproximada, a los valores originales de 1987. Es decir que, aquellos jefes que reciben menos de 5
salarios minimos de ingreso intensificaron el uso de sus recursos humanos en el afio de crisis,
medido esto en funcion del valor de los coeficientes de la regresion.

Para los hogares cuyo jefe gana mas de 5 salarios minimos, los coeficientes muestran
signos negativos en 1987, para volverse positivos en los dos afios siguientes, y nuevamente se
observa que los valores son bastante mayores en 1995 que en el afio 2000, esto estaria indicando
que el mayor ingreso monetario no sirvio de proteccion en el ano de crisis a los hogares
regiomontanos y a pesar de sus mayores percepciones monetarias tuvieron que echar mano de los

recursos humanos con los que contaban.

7.3.3. La comparacion al interior de Tijuana

En el Cuadro N° 7.5 se muestran los modelos para la ciudad de Tijuana para los tres afios de
estudio (1987, 1995 y 2000), en términos metodologicos lo que se compara y se comprueba,
como en los modelos creados para la ciudad de Monterrey, es la existencia de estructuras
diferentes para esta ciudad entre los afos de andlisis, es decir se compara primero de manera
interna la estructura de Tijuana en 1987 y 1995, para luego realizar la comparaciéon entre 1995 y

el afio 2000.
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Como en el caso anterior se tienen tres modelos altamente significativos en términos de
las F' globales de cada uno de ellos. En el caso del modelo aplicado a la ciudad de Tijuana para
1987 se tiene que las variables logran explicar el 71% de la variacion de la TPEFS, mientras que
el modelo aplicado para 1995 explica el 58% de esta variacion, y por ultimo el modelo para el
afio 2000 capta la variacion de la TPEFS en un 66%, es decir que en términos formales son

buenos modelos.

Las dos Pruebas de Chow son altamente significativas, lo que prueba que la estructura
interna de Tijuana, en primer lugar entre 1987 y 1995 y luego entre 1995 y el afio 2000 es
diferente, también del mismo modo que en el caso de Monterrey si se observa solo el valor que
asume la R’ se puede ver como el conjunto de variables en los diferentes momentos del tiempo
explican mejor la variacion de la variable dependiente en el primer afio que en el segundo, y a su

vez logran explicar menos la variacion de la TPEFS en 1995 que en el 2000.

Siguiendo con la estructura de analisis presentada anteriormente y al analizar las variables
una a una, se puede ver que el tipo de hogar tiene comportamientos diferentes de acuerdo a los
afnos analizados pero presenta la misma tendencia que el caso de los hogares regiomontanos, en
este sentido se puede ver que si el grupo doméstico es no nuclear pero familiar aparece como
significativo para todos los afios a diferencia de si es nuclear, lo cudl parece no tener mayor

importancia en 1987 en relacion con el valor de la significancia estadistica.

Ahora, de acuerdo a los resultados de los modelos, los hogares nucleares a lo largo del
primer periodo (1987 - 1995) han aumentado el uso de la fuerza de trabajo secundaria del hogar,
y si bien el aumento es menos marcado en el afio 2000 sigue siendo positivo, esto visto a partir
de los valores de los coeficientes. Este resultado estaria mostrando al igual que en el caso de
Monterrey, como en funcion de los cambios econdmicos generales este tipo de hogar se ha visto
en la necesidad de aumentar la participacion econdmica de sus miembros para hacer frente a la
caida de los ingresos globales o evitar que la merma de estos sea lo menos contraproducente

posible.

En lo que respecta a los hogares no nucleares familiares, la significacion estadistica es
consistente a lo largo de todo el periodo de tiempo, mostrando al igual que en el caso de los
nucleares un cambio en el afo 1995, asi mientras en 1987 los hogares de este tipo permitian

disminuir el uso de su fuerza de trabajo secundaria, en 1995 se ven obligados a su mayor
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utilizacion, tendencia que se mantiene en el ano 2000 aunque el peso del coeficientes es
considerablemente menor en comparacion con 1995. Estos resultados indican que los hogares
nucleares de Tijuana han tenido que echar mano de los recursos disponibles, lo cual sugiere que
podrian ser los efectos de las politicas econdémicas lo que los mueve, y estaria mostrando a su vez
la capacidad de dar respuesta a estos cambios por parte de este tipo de hogares, pero también los
datos indican que los arreglos no nucleares familiares siguieron aumentando el uso de sus

recursos humanos mas alla de los afos de crisis econdémica.

Es por demas interesante ver como la variable de sexo del jefe resulta significativa en
todos los casos y con signo negativo para los tres afios, cuestion que confirma el hecho de que
cuando el principal proveedor de ingresos econdomicos de los hogares es un hombre el uso de la
fuerza de trabajo secundaria disminuye, situacion que coincide con lo observado en el caso de
Monterrey visto en el apartado anterior. Pero a diferencia de lo ocurrido en el contexto
regiomontano, si bien la disminucion se acentua para los dos ultimos afios, es mas marcada en el
afio 1995 que en el 2000, y mas que en 1987 respectivamente, lo que quiere decir que aquellos
hogares en los que el principal proveedor econémico era un hombre hicieron un menor uso de

sus miembros para generar ingresos en el afio de crisis que en los demads periodos.

Es necesario recordar que se estd hablando de ingresos econdémicos generados por
trabajo, sin tener en cuenta las transferencias (remesas, transferencias, becas, pensiones,
subsidios, entre otros), cuestion que podria estar influyendo en este resultado especifico. A su
vez, se debe resaltar que al ser la categoria de comparacion la jefatura femenina, los resultados
indican que en los hogares dirigidos por mujeres los valores de la tasa aumenta, poniendo a estos
grupos domésticos en condiciones de mayores desventajas, ya que a medida que se avanza en el
tiempo han tenido que hacer un mayor uso de sus recursos disponibles en términos de la mano de

obra disponible.

Por lo que se refiere a la edad de los jefes economicos, hay que mencionar que también
esta variable no resulta significativa para 1987 y 1995, cambiando esto para el afio 2000, ahora
de acuerdo al signo de los coeficientes se puede ver que mientras para el primer periodo es
positivo para los dos ultimos afios es negativo, de la misma forma que ocurre en el caso de

Monterrey. Esto indica que a mayor edad del jefe la participacion de la fuerza de trabajo
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secundaria disminuye, cuestion que esta relacionada con el ciclo vital del hogar y con la

composicion y estructura de estos, influencia que se podra ver mas adelante.

En cuanto a la escolaridad del jefe, esta variable presenta la tendencia inversa descrita
para la edad del jefe, resulta significativa para los tres afios de estudio, pero presenta un cambio
de signo en 1995 y 2000 en comparacion con 1987, lo que indica que a mayor escolaridad del
jefe la Tasa aumenta en los dos ultimos afios. Como se puede ver, en el ano de la crisis
econdmica la educacion del jefe no sirvié como amortiguador para los ingresos de los hogares,
provocando que se diera un mayor uso de los recursos disponibles en el hogar, y para el afio
2000 la escolaridad sigue sin funcionar como protector de las condiciones de las familias, y si
bien, el impacto sobre la variable dependiente es menor que en el afio anterior sigue presentando
signo positivo, indicando el incremento en el uso de los recursos humanos disponibles en los
hogares, comportamiento opuesto al observado en el caso de las unidades domésticas
regiomontanas, y lo que ofrece una nueva evidencia a favor de las diferencias estructurales y

contextuales.

Ahora y al igual que en el contexto regiomontano, la presencia de personas en edad de
trabajar femenina en el hogar es significativa en todos los afios, asi como la variable que indica la
presencia de personas en edad de trabajar masculina, y como puede verse para todos los casos los
signos de los coeficientes son positivos. Sin embargo, es de resaltar que los coeficientes
asociados a la fuerza de trabajo disponible femenina aumentan su peso de manera consistente
para todo el periodo de estudio, cuestion que no ocurren en el caso de la fuerza de trabajo
masculina disponible en los hogares. En este ultimo caso, el aumento se da en 1995 y luego en el
afio 2000 el coeficiente si bien positivo sufre una disminucion en términos del valor surgido del

modelo de regresion.

Entonces, en el caso de Tijuana estos cambios se relacionan por un lado, con la
composicion por sexo y edad de los hogares, como se ha visto, el nimero de parientes mujeres y
de otros no parientes femeninos es mayor que de hombres por ejemplo, es decir que existe una
disponibilidad mayor de recursos de mujeres, y estos son usados con mayor intensidad en el afo
1995 en comparacion con 1987, dato que corrobora de alguna manera, por otro lado, el impacto
que tuvo la crisis econdmica sobre el bienestar de los hogares. Si bien lo anterior es cierto, estas

diferencias son mas marcadas entre los hombres que se encuentran en edad productiva como se
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puede apreciar a partir de los pesos de los coeficientes al comparar el afio 1995 con los otros dos

afios de estudio.

Los datos entonces muestran, como el peso de los coeficientes es mayor para la variable
que indica que en los hogares existen hombres en edad productiva solo para el afio 1995 en
comparacion con los otros afos, y por otro lado, los valores son mayores en la variable que mide
la presencia de poblacion en edad de trabajar femenina en 1987 y el afio 2000, situacién que
estaria indicando que cuando existen mujeres en el hogar en edad de trabajar los hogares tienen
mayor posibilidad de hacer uso de sus recursos, tendencia que se corresponde con la informacion

vista en el analisis descriptivo y que mostr6 el cambio en la composicion de los hogares.

Una vez mas se encuentra la variable que describe el sector de actividad donde participa
el perceptor principal del hogar, aqui se pueden observar situaciones diversas que resultan
interesante de analizar para cada uno de los afios seleccionados al interior del contexto dado por

la ciudad de Tijuana.

En este sentido, y de manera general se puede ver que existen cuatro patrones principales,
un primer comportamiento se asocia a los sectores de la construccion, la industria y los servicios,
tres sectores que de acuerdo al signo que asume el coeficiente presentan un aumento consistente
a lo largo de todo el periodo de andlisis. Ahora, de acuerdo a la magnitud del aumento de la tasa
de participacion econdmica dada por la variable sector de actividad y por las categorias
mencionadas, se observa que esta es mayor en 1987 y 2000 con relacion a 1995 con excepcion
del sector servicios donde el peso es mayor en 1995, pero es aiin mayor en el afio 2000. Es decir
que aquellos hogares cuyos jefes se desempeiiaron en el sector servicios tuvieron que intensificar
en un mayor grado el uso de sus recursos humanos domésticos en 1995 con relacion a 1987, pero

este uso siguid creciendo para el afio 2000.

Por su parte, aquellos hogares cuyos jefes se desempefiaban en la administracion publica
se vieron obligados a intensificar el uso de sus recursos humanos durante 1995 con respecto a
1987 donde se observa una disminucion de acuerdo al signo que asume el coeficiente de la
regresion, misma tendencia que se observa para el afio 2000, a partir de este dato se puede pensar

que estos hogares lograron regresar a su situacion original.

Un tercer patron se observa para aquellos hogares donde los jefes participan en el sector

comercio, en los dos primeros afios bajo andlisis el signo de los coeficientes es negativo,
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indicando una disminucion en el uso de la fuerza de trabajo disponible. El afio 2000 obliga a
estos hogares a intensificar el uso de sus recursos humanos, asi el signo del coeficiente se vuelve
positivo contribuyendo al aumento de la tasa de participacion econémica de la fuerza de trabajo

secundaria de los hogares.

Por ultimo, el sector transporte presenta una tendencia particular para todo el periodo de
analisis, como puede observarse los signos son negativos para los tres afios de estudio, indicando
una disminucion en el uso de la fuerza de trabajo secundaria de estos hogares, pero si se pone
atencion en el peso de los coeficientes se puede ver un leve incremento asociado a la tasa de
participacion econémica dado por el menor valor en 1995 con respecto a 1987 y el afio 2000. Es
decir que la situacion econémica vivida en 1995 obliga a los hogares a intensificar el uso de sus
recursos humanos, pero entrado el periodo que se ha denominado de recuperacion econdmica
estas unidades domésticas tuvieron la posibilidad de disminuir su uso, aunque en principio se

podria decir que no pudieron regresar a los valores iniciales.

De manera general y a partir de los datos presentados anteriormente se observa que, si
bien todos los sectores muestran signos positivos en 1995 (con excepcidon del comercio y el
transporte), este Ultimo y la administracion publica se vuelven significativos con respecto a 1987.
Los resultados indican que lo hogares cuyos jefes participan en sectores de actividad distintos a
los servicios y la administracion publica no necesitan hacer uso de la fuerza de trabajo
secundaria en 1995 para mejorar, mantener o no ver disminuidos sus ingresos, visto esto a partir
de los signos de los coeficientes y de sus pesos en estas dos categorias, esto se da a pesar de la
disminucién en el volumen de fuerza de trabajo en el sector comercio, cuestion que se analizara

en profundidad més adelante junto con los demads datos surgidos de los modelos.

Lo anterior se corrobora en parte, a partir del analisis realizado de los contextos del cual
se deriva que especificamente el sector servicios sufrid una disminucion mas acentuada del
volumen de mano de obra ocupada, asi como un deterioro importante de la condiciones
laborales, lo que llevd a los hogares que contaban con ingresos de esta fuente, aunque no de

manera exclusiva, a complementarlos haciendo uso de su fuerza de trabajo disponible.

Para el ano 2000 se debe resaltar que algunos de los coeficientes presentan signos
negativos, lo que estaria indicando que en este momento de relativa recuperacion econdémica, los

hogares podrian prescindir o por lo menos disminuir el uso de sus recursos disponibles de fuerza
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de trabajo cuando el jefe del hogar participa en determinado sector econdmico, como es el caso

del transporte y de la administracion publica como se vio anteriormente.

Pasando a la influencia que el ciclo vital de los hogares tiene sobre la tasa de
participacion de la fuerza de trabajo secundaria, es interesante ver como ocurren cambios a lo
largo del periodo bajo analisis, asi se puede observar que no todos los hogares en funcion de la
etapa del ciclo en el que se encuentran muestran un aumento de la tasa de participacion
econdomica de la fuerza de trabajo secundaria entre 1987, 1995 y el afio 2000, habiéndose
presentado una disminucion en este Ultimo afio en la generalidad de los hogares de acuerdo al
ciclo vital por el que atraviesan, con excepcion de los conformados por parejas jovenes sin hijos,

para los cudles el aumento es consiste durante los tres afios estudiados.

En 1995 las variables que miden la no existencia de hijos, o aquellos hogares donde éstos
estan proximos a la adolescencia o a la mayoria de edad, presentan signos positivos, indicando el
aumento en los valores de la tasa de participacion econdmica de los miembros de los hogares, al
igual que en el contexto de la ciudad de Monterrey. Es decir que los resultados muestran que
estos grupos de hogares hacen que aumente la participacion de la fuerza de trabajo secundaria de
los hogares, motivada por las posibilidades internas que brindan la composicion y estructura del
nucleo domestico. La excepcion esta dada por aquellos hogares que se encuentran en la etapa de
consolidacion, estabilizacion y salida, situacion que nuevamente diferencia a este contexto con el

regiomontano, y en la que profundizarad mas adelante.

Para el ano 2000 las variables que explican el ciclo vital de los hogares resultan en el
mismo sentido que para el afio anterior, salvo los casos de los hogares compuestos por una pareja
mayor sin hijos y los que se encuentran en fase de expansion, donde el signo pasa a ser negativo,
indicando una disminucién de la tasa de participacion econémica, o un menor uso de su fuerza
de trabajo disponible, aunque si se observa el peso de los coeficientes en las demas categorias (a
excepcion de las parejas jovenes sin hijos) estos indican un aumento del uso de la fuerza de

trabajo disponible para el afio 2000 a pesar del signo negativo de los coeficientes.

De acuerdo a lo descrito anteriormente, una cuestion que debe tomarse en cuenta es la
diferencia en el aumento de la TPEFS entre 1995 y el afio 2000 para las categorias que indican
hogares conformados por parejas mayores con y sin hijos, y aquellos que se encuentran en etapa

de expansion asi como el cambio de signo para los hogares en esta fase del ciclo vital. En este
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ultimo caso los hogares tuvieron que hacer arreglos para poder hacer uso de la fuerza de trabajo
disponible en el hogar en el afio 1995, mientras en el Gltimo afio de andlisis esto parece cambiar
y el uso de recursos de los hogares se retrae como sucede con las parejas mayores sin hijos, en el
caso de las parejas jovenes sin hijos pareceria que una vez que el hogar saca al mercado a sus
miembros adicionales, estos permanecen desarrollando una actividad laboral aunque en la

mayoria de los casos esta participacion se da con menor intensidad.

Ahora, en cuanto al impacto del ingreso monetario sobre la tasa de participacion de la
fuerza de trabajo secundaria de los hogares, los datos muestran tendencias bastante claras,
aunque se advierten fuertes diferencias con respecto a los resultados que mostraron los modelos
para Monterrey. Para comenzar, todas las categorias para todos los afios de estudio presentan
signos positivos, salvo los hogares con ingresos mayores a 10 salarios minimos en el afio 1987,
lo que indica que, en su mayoria, todos los hogares mas alld del nivel de ingreso del jefe del
hogar incrementan el uso de sus recursos humanos disponibles. Esto lleva a poner especial
atencion en el peso de cada uno de los coeficientes y asi poder entender, en principio, que es lo
que sucede con la tasa de participacion de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares de

Tijuana en funcién del ingreso.

Asi, se puede observar que todos los hogares mas alld del nivel de ingresos a lo largo de
todo el periodo de estudio hacen un uso importante de su fuerza de trabajo disponible, aunque se
debe resaltar que los coeficientes adquieren mucho mayor peso en el ano 1995 para descender en
términos del peso, en el afio 2000. Es decir que todos los hogares intensificaron el uso de sus
recursos humanos en el afio de crisis, medido esto en funcion del valor de los coeficientes de la
regresion. Estd situacion marca otra de las diferencias con Monterrey y merece la pena

profundizar en ello mas adelante.

7.4. A modo de resumen. Las estructuras entran en juego para las ciudades de Tijuana y

Monterrey

Antes de comenzar con este apartado donde se busca exponer conjuntamente y de manera
resumida los resultados para ambos contextos y los tres afios estudiados presentados

anteriormente y sin animo de ser repetitivo, cabe hacer algunos comentarios que si bien tienen
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mas relacion con cuestiones técnicas - metodologicas acerca de la especificacion de los modelos,
deben ser mencionadas para contar con el panorama general relacionado con el proceso que

concluy6 en los modelos multivariados finales ya presentados.

En este sentido, en los ensayos previos a los modelos finales se incluyeron variables de
interaccion entre los periodos y el ingreso, y entre los afios y el sector de actividad, es decir, se
construyeron nuevos regresores en los modelos que fueron producto de las variables
independientes mencionadas (Jaccard, 2001), pero como se puede observar estas variables no
fueron retenidas en los modelos finales, junto con otras que no es relevante mencionar, por dos

razones fundamentales.

En términos estrictamente técnicos, el efecto de la variable dicotomica de interaccion
modifica el efecto de los dos atributos considerados individualmente, asi la significancia
estadistica del coeficiente de la variable dicotomica de interaccion se puede evaluar por medio de
la prueba ¢ usual, si esta resulta significativa la presencia simultanea de los dos atributos atenuara
o reforzara los efectos individuales de estos atributos (Gujarati, 1999), cabe mencionar que la
omision de un término de interaccion significativo llevard a un sesgo de especificacion de los
modelos, cuestion que no sucedi6 en este caso concreto y que fue una de las consideraciones que

se tomaron en cuenta para su no inclusion en la definicion final que se present6 anteriormente.

Por otro lado, dado que este paso redunda en la complejizacion de las tareas de
especificacion y también en la tarea de interpretar los resultados, la decision de introducir
interacciones se debe tomar con mucha cautela y en todo caso hacerlo cuando sea indudable que
teoricamente la especificacion aditiva del modelo es totalmente erronea, en este caso concreto se

optd por su no inclusion en favor de lograr la mayor coherencia en los resultados generales.

Dicho lo anterior, se recordara que el uso de la prueba de cambio estructural es sugerida
cuando, a partir del andlisis de los datos se observa que existe uno o mas puntos de quiebre en la
informacion, es decir que la variable Y ha sufrido un cambios entre los periodos, o dicho de otra
forma, que los pardmetros de la funcidon estimada han cambiado, cuestion que quedd demostrada

mas arriba.

Pero también se menciond que, un cambio estructural puede significar la diferencia en los
interceptos, la diferencia en las pendientes, o que tanto los interceptos como las pendientes son

diferentes.
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En este sentido y como se demostrd, para determinar si existe un cambio estructural en la
relacion de la variable dependiente y las variables independientes, se utilizo la Prueba de Chow
(de Gregory Chow, 1960), a partir de la cual se rechazod la hipdtesis nula de que las regresiones

son iguales, es decir se rechazo la hipotesis de estabilidad estructural.

Al aceptar la conclusion de que las funciones de Y en los periodos de tiempo son
diferentes surgieron las preguntas siguientes: ;se debe esta diferencia a la diferencia en los
valores de los interceptos?, ;la diferencia se debe a la diferencia en las pendientes? o (la

diferencia se debe a la diferencia en ambos?

Otro recordatorio tiene que ver con que por las especificaciones de la prueba que se
utilizo, la ecuacion de regresion se calculd de manera conjunta para las ciudades de Tijuana y
Monterrey, con el fin de realizar la comparacion de las estructuras generales de ambos contextos,
y luego se hizo lo propio para cada una de las ciudades en cada uno de los afios de estudio, esto
con el objetivo de comprobar como se hizo, la estabilidad de las estructuras segun los periodos

de interés para el estudio.

Hecho los comentarios anteriores, se realizard ahora un resumen general de los resultados
surgidos de los modelos econométricos especificados y que se presentaron en el apartado
anterior para lo cudl se utilizaran las Gréficas N° 7.5, N° 7.6, N° 7.7 y N° 7.8 que muestran de
manera general y agrupada las diferencias entre las estructuras analizadas, dadas estas por las dos
ciudades (Tijuana y Monterrey) y por los tres periodos historicos manejados (afio 1987, 1995 y

2000).

Al estudiar la relacion entre la Tasa de participacion econdmica de la fuerza de trabajo
secundaria del hogar (variable dependiente) y las variables independientes evaluadas en sus
valores medios en el caso de las continuas y en sus valores “normales” (en términos estadisticos)
en el caso de las dicotdmicas y pluricotdmicas, se obtienen las graficas mencionadas y se
observan las diferencias en relacion al cambio sufrido en la curva que vincula la variable TPEFS

y las variables explicativas.

En el caso de los modelos generales formulados para Tijuana y Monterrey de manera
conjunta, la Grafica N° 7.5 muestra dos regresiones casi paralelas, donde el desplazamiento hacia
arriba en el caso de Monterrey indica un mayor uso de la fuerza de trabajo disponible en los

hogares dadas una serie de caracteristicas especificas de la poblacion bajo estudio, pero en todo
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caso el impacto de las variables explicativas en ambos contextos estarian influyendo en el mismo

sentido, y al final de la curva, casi con la misma intensidad.

Las graficas N° 7.6 y N° 7.7 por su parte, muestran las regresiones para Monterrey y para
Tijuana respectivamente, para los tres afios de estudio, donde los resultados muestran tendencias
similares aunque la intensidad del efecto de las variables es distinto en ambos casos, asi se
pueden ver regresiones casi paralelas para 1987 y el afo 2000 en el caso de Monterrey, y
regresiones no similares en este contexto para 1995, y la misma forma adoptan los modelos para

los tres afios en el caso de Tijuana, es decir las tres rectas se pueden definir cono no similares.

Estos datos se pueden observar de manera agrupada en la grafica N° 7.8, figura que
muestra de manera mas clara las diferencias y similitudes entre ambos contextos y para los tres
periodos de estudio, y permiten a su vez demostrar una vez mas la pertinencia de la
aproximacioén metodologica y del uso de la técnica elegida para el andlisis que se lleva a cabo en

este trabajo.

Asi, la grafica N° 7.8 muestra que para 1987 las regresiones para ambos contextos son
casi concurrentes, es decir las rectas estain muy juntas tanto en el origen como a lo largo de su
recorrido, para 1995 el mayor desplazamiento hacia arriba de ambas rectas y su posicion no
similares muestra las diferencias percibidas anteriormente, finalmente para el afio 2000 si bien
las regresiones parecerian mostrar un retorno a los valores originales, no lo logran
definitivamente y es en este aflo donde se observan las mayores diferencias entre los contextos
de Tijuana y Monterrey con respecto al uso de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares, a
partir de lo cual se corrobora nuevamente el cambio estructural sufrido en términos de que los

pardmetros de la funcidn de regresion han cambiado de manera sustancial.

El desplazamiento hacia arriba de la curva para la TPEFS en ambos contextos para 1995
y su descenso para el afio 2000, se relaciona de manera general con lo expuesto en este trabajo y
que tiene que ver con el comportamiento economico del pais, que tuvo su impacto diferencial en

las ciudades bajo analisis.

Se decia antes que, la crisis de 1995 provoco en todo el pais un aumento del desempleo;
sin embargo, la devaluacion estimuld la inversion extranjera directa en las ciudades fronterizas al
disminuir los costos de produccion, asi como también propicidé un mayor consumo de este lado

de la frontera, al volverse los precios mexicanos mas competitivos que los estadounidenses.
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Entonces, partiendo de esta consideracion, se observod que las ciudades fronterizas no sufrieron
tanto el desempleo como las demas ciudades del pais y que las tasas de desempleo no fueron

mayores durante 1995 y 1996.

En el marco de este contexto general, Tijuana y Monterrey desarrollaron procesos
diferentes y hasta podria decirse que opuestos, lo cual quedd claro a partir de la informacion
presentada a lo largo de este trabajo. Se recordara que se planteaba a modo de ejemplo, que en
1995 mientras Monterrey vivia un aumento de la poblacion ocupada en el sector servicios,
Tijuana experimentaba una disminucién de la poblacion laboral en esta misma rama de actividad.
Para el afio 2000 por su parte, el sector servicio regiomontano sufria una caida en el porcentaje
de personas ocupada y un aumento en la poblacion que labora en la industria de la
transformacion, mientras que los servicios tijuanenses para ese mismo aflo experimentaba un
aumento de la poblacion activa y la industria de la transformacion un descenso en el promedio de

la poblaciéon ocupada.

De manera especifica, la ciudad de Monterrey desde la segunda mitad de la década de los
noventa, atraveso por una recuperacion en la fuerza de trabajo de las actividades manufactureras,
con un incremento en el tamafio relativo de esta de 24.5% a 29.9% entre 1994 y el afio 2000,
pero las actividades de servicios mantuvieron su preponderancia con 34.9% de los trabajadores

para el 2000.

A pesar de lo anterior, una cuestion que se debe considerar es que la distribucion sectorial
de los trabajadores es diferente para hombres y mujeres. Mientras, para los hombres, las
actividades manufactureras son las primordiales, con una participacion de 31.6% en el 2000,
seguida de cerca por las actividades de servicios con 29.4%, en el caso de las mujeres, la
concentracion de empleos se da en los servicios con el 45.8%, aunque existe una alta
participacion de estas (27.4%) en las actividades de manufactura, mientras que las que se
encuentran en el sector del comercio son 23.7%. Otros sectores como la construccion y el

transporte continuaron siendo dominados exclusivamente por los hombres.

Por su parte, la ciudad de Tijuana representando el centro urbano fronterizo donde la
industria maquiladora constituia una de las fuentes mas importante de empleo, aunque en general
el mercado de trabajo tijuanense presenta un gran dinamismo que es, en parte, resultado de su

estrecho vinculo con la region sur de California, causa directa del empleo generado en los
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servicios turisticos y en el comercio, la industria maquiladora se afianz6 paulatinamente como la
principal fuente de generacion de empleos, siendo también el sector industrial de mayor
crecimiento relativo a partir de la década de los ochenta. Asi, en 1998 las mas de 150,000
personas ocupadas en las actividades maquiladoras representaban ya la cuarta parte de la

poblacion econdmicamente activa (PEA) de la ciudad.

Si bien la PEA de Tijuana tiene un patrén de actividad muy parecido al que siguen otras
ciudades fronterizas como Ciudad Juérez y Nuevo Laredo, con promedios de participacion neta
superiores a 50% y con una tendencia creciente, por lo menos hasta fines de la década de los
noventa, se debe recordar que, una de las caracteristicas que han definido el perfil de la industria
maquiladora desde su origen es que ocupa una porcion notoriamente mas alta de mujeres que el
resto de las actividades econdmicas. Aunque esta afirmacion debe relativizarse, porque si bien la
participacion de las mujeres en el empleo maquilador contintia siendo predominante, esta
preponderancia se encuentra dentro de una tendencia general decreciente, asi mientras en 1987 el
porcentaje de mujeres ocupadas en las maquiladoras era de 62.2%, para 1998 habia descendido a

51.9%.

Otro factor que se debe tener en mente a la hora de analizar e interpretar los resultados es
que el espacio fabril de las maquiladoras alberga a una fuerza de trabajo heterogénea, no solo por
su composicion y sus funciones en el proceso, sino también por su estabilidad en el trabajo. En
este sentido, hay un segmento de trabajadores relativamente estables compuesto por el personal
de mando, los ingenieros, los técnicos y el personal de supervision; sin embargo siguen
constituyendo la mayor parte del personal los obreros de producciéon dedicados a tareas no

calificadas y con una notable inestabilidad en el empleo.

Si bien esta es una parte importante de la explicacion de los desplazamientos de las
curvas de regresion que se observan en las graficas, y que se relaciona directamente con la
flexibilidad y posibilidades dadas por los contextos de anélisis, la otra parte de la explicacion
tiene que ver con las caracteristicas propias de los hogares que aqui han sido evaluadas en sus
valores medios o “normales” (dependiendo del caso). Entonces, lo que corresponde ahora es
identificar y medir el impacto de estas caracteristicas especificas, como forma de entender de que
manera la estructura de las unidades domésticas y las particularidades de sus miembros

obstaculizan o posibilitan el uso de sus recursos humanos en funcién de las necesidades del
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grupo, y finalmente poder realizar el tan anhelado vinculo entre, los procesos macroecondmicos,
las realidades de las ciudades de Tijuana y Monterrey, y las conductas desarrolladas por los

hogares, relacion pensada y delineada desde el inicio de este trabajo de investigacion.

Para comenzar con esta parte del analisis, se puede observar la grafica N° 7.9 la cudl
muestra el impacto de las variables explicativas en términos del peso de los coeficientes de
regresion de los modelos generales de Tijuana y Monterrey. Aqui el dato que debe ser destacado
es el que se relaciona con el impacto de los periodos (medidos a través de la variable “Afios™)
sobre el uso de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares, como ya se vio anteriormente aqui
se reafirma el impacto de la crisis econdmica general sufrida por México y que afecto la
dindmica de los hogares de manera diferente de acuerdo a los contextos, como se menciono

lineas arriba.

Entonces y como se dijo antes, dependiendo de los contextos en los que se desenvuelven
las familias, las estrategias de lucha por la supervivencia vinculadas con la colocacion de algunos
de sus miembros fuera de la unidad, cobran mucha importancia. En este sentido si bien es cierto
que las unidades domésticas hacen uso de las posibilidades que les ofrece su forma de
organizacion familiar, son las caracteristicas del espacio local las que determinan las opciones
que se les abren a los distintos hogares, pero se debe reconocer que el tamafio de la unidad y el
acceso a los medios de produccion, influye en la forma en que diversifican sus actividades. Es
decir que no todos los hogares experimentan de la misma manera estos cambios en su
organizacion interna, ya que las condiciones econdmicas son particulares, tanto en el tiempo

como en el espacio.

Cabe recordar entonces, en funcion de lo dicho anteriormente, que los contextos
econoémicos elegidos para el analisis, Monterrey y Tijuana, histéricamente se han diferenciado
por tener dindmicas particulares. Si bien ambas ciudades se han enfrentado a condiciones de
reestructuracion econdémica y flexibilidad laboral, lo han hecho con diferentes realidades. Por un
lado, Monterrey ha estado asociada con el capital nacional desde finales del siglo XIX y
estrechamente relacionada con un sector de servicios profesionales innovadores, por otro lado,
Tijuana hace poca mas de treinta afios surgié como un centro maquilador de grandes empresas
extranjeras, ademas de que su mercado laboral tiene caracteristicas particulares importantes

dadas por un crecimiento acelerado por la llegada de migrantes de otros estados de la republica y
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una fuerte relacion con el estado de California, Estados Unidos. Asi, se tiene a Tijuana,
considerada una de las ciudades maquiladoras por excelencia con todo lo que esto implica, y a
Monterrey como un mercado caracteristico del modelo de sustitucion de importaciones que se

reestructurd a partir de la década de los ochenta.

La informacioén analizada anteriormente, pero ahora en el marco de los modelos
multivariados posibilita ver el efecto de los periodos manteniendo las demas variables
constantes, permite ver que los hogares de cada una de las zonas definidas a partir de sus
especificidades estdn enmarcados por las formas concretas que adoptan los cambios
macroecondmicos en los ambitos territoriales de interés. Asi, las caracteristicas de la estructura
de los hogares en las areas econdomicas, demograficas y socioculturales, son moldeadas por las
correspondientes condiciones de cada grupo doméstico pero influenciadas a su vez, por las
especificidades micro regionales dadas por la insercion de las ciudades en los procesos
econdmicos generales. En definitiva, las caracteristica y conductas de las unidades domésticas
que se presentan a continuacion, no podrian ser comprendidas si no se analizaran dentro de la
sociedad en que se desarrollan, y mas especificamente al interior del contexto geografico

inmediato del cual forman parte y del contexto temporal en el cual se desenvuelven.

Desde esta perspectiva de andlisis, las figuras N° 7.10 y N° 7.11 muestran graficamente
los pesos de los coeficientes asi como el sentido de los mismos para Monterrey y Tijuana en cada
uno de los afios de interés respectivamente, y permiten ver con mayor claridad como se da la
diferenciacion, de acuerdo tanto a las caracteristicas propias de los hogares como de sus
integrantes, y a su vez posibilita entender de forma mas cabal como el juego de estas

especificidades es diferente de acuerdo a los periodos histdricos y los contextos.

Estas mismas caracteristicas se muestran en las graficas N° 7.12, N° 7.13 y N° 7.14, pero
en estas se dibujan de manera comparativa los resultados para Tijuana y Monterrey en 1987, en
1995 y en el afio 2000 respectivamente, lo que permite apreciar de manera especifica las
diferencias particulares a partir de las cuales se realizard el andlisis que se presenta a

continuacion.

Comenzando con las caracteristicas dadas por el tipo de hogar, se decia mas arriba en este
trabajo que diversos estudios muestran que el trabajo doméstico y extradoméstico, la produccion

de bienes para el mercado y para el autoconsumo, la migracion y la construccion y

- 259 -



mantenimiento de las redes familiares y sociales de apoyo, se manifiestan como los principales
recursos disponibles en los hogares, sobre todo en aquellos de bajos ingresos, para hacer posible

su reproduccion cotidiana y generacional.

Pero también se especificaba que, existen trabajos en los que se reconoce la influencia de
las caracteristicas vitales de los hogares (el tamafio, la composicion de parentesco y el ciclo vital
familiar) en la disponibilidad y el uso de la fuerza de trabajo de los diferentes miembros del
hogar, y en las posibilidades para construir y mantener los arreglos tendientes a satisfacer de

manera concreta las necesidades del grupo.

En este sentido se pudo ver a partir de los datos, que son los hogares nucleares los que
predominan en ambos contextos y en los diferentes periodos, siguiendo las tendencias histdricas,
aunque cabe resaltar que en la ciudad de Monterrey el porcentaje de estos hogares es mayor en

comparacion con Tijuana.

A pesar de lo anterior se observaba que los hogares unipersonales aumentaron entre 1987
y 1995 tanto en Tijuana como en Monterrey, aunque la participacion porcentual de estos hogares
era mucho mayor en la primera que en la segunda, descendiendo el porcentaje para el afio 2000,

aunque los niveles se mantuvieron cercanos a los del ano 1995.

Otro aspecto que los datos mostraron es que la presencia en el hogar de otros parientes
distintos a los miembros del nicleo familiar y de no parientes del jefe indicaban el grado de
complejidad de las estructuras domésticas de los hogares. Asi, se apreciaba que las unidades
domésticas parecian complejizarse en la medida en que se observa un incremento paulatino en el
peso relativo del componente no nuclear de las familias, es decir, existe una mayor presencia en
los hogares de parientes distintos a los hijos y conyuges del jefe, de no parientes, pero sobretodo,

se observa un aumento importante, como se dijo anteriormente, de hogares unipersonales.

Si bien lo anterior se observaba en el andlisis especifico, estas tendencias generales no
necesariamente se mantuvieron cuando se realizé el andlisis por tipo de hogar, asi al estudiar a
los hogares en su conjunto se veia que las edades medias de los miembros de los hogares, de los
jefes y de los distintos integrantes de los mismos, pero mas importante atn, que el numero
promedio de perceptores por tipo de hogar presentaba diferencias significativas no solo entre los

contextos analizados y para cada afio, sino también, al interior de cada ciudad.
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Desde esta perspectiva, la estabilidad de las tendencias reportadas a nivel general no
necesariamente se corresponde con lo observado para los diferentes tipos de hogares, lo que
muestra que los hogares tienen restricciones y condiciones distintas, segun el tipo, para enfrentar

las crisis y reaccionar en consecuencia.

Asi, el tipo de hogar muestra comportamientos diferentes de acuerdo a los afios
analizados, de acuerdo a los resultados de los modelos, los hogares nucleares a lo largo del
primer periodo han aumentado el uso de la fuerza de trabajo secundaria del hogar para disminuir
su uso durante el segundo momento, esto visto a partir de los valores de los coeficientes. Este
resultado muestra como en funcidon de los cambios econdmicos generales, este tipo de hogar se
ha visto en la necesidad de aumentar la participacion econémica de sus miembros para hacer
frente a la caida de los ingresos globales o evitar que la merma de estos sea lo menos

contraproducente posible.

En el caso de los hogares no nucleares familiares, al igual que en el caso de los nucleares
se da un cambio en el afo 1995, asi mientras en 1987 los hogares de este tipo permitian
disminuir el uso de su fuerza de trabajo secundaria, en 1995 se ven obligados a su mayor
utilizacion para luego disminuirla considerablemente en el afios 2000. Estos resultados indican
que los hogares de Monterrey han tenido que echar mano de los recursos disponibles sin
importar el tipo de hogar, denotando mas que nada que son los efectos de las politicas

economicas lo que los mueve y demostrando la capacidad de dar respuesta a estos cambios.

En cuanto a las especificidades dadas por el sexo del jefe del hogar, los datos analizados
mostraban como el porcentaje de hogares jefaturados por una mujer fue mayor para Tijuana que

para Monterrey, siendo las diferencias muy significativas.

A pesar de este dato general, se veia que este tipo de hogares en la ciudad de Monterrey
aumentaron sistematicamente a lo largo del periodo de estudio, por su parte la ciudad de Tijuana
presentd la tendencia inversa, aunque al final del periodo (afio 2000), el porcentaje de hogares

con jefas mujeres no sufrié cambios importantes.

Estos datos son importantes porque, como se indicd antes en el trabajo, la jefatura
femenina evidencia cambios en los roles familiares tradicionales y en el papel activo de las
mujeres en la organizaciéon y manutencioén de las unidades domésticas, asi como también, deja

entrever hogares con estructuras por edad y sexo que estarian comprometiendo la posibilidad de
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la participacion econdomica de otros miembros de la unidad doméstica a diferencia de aquellas

jefaturadas por un hombre.

En este sentido y recordando que el jefe de hogar se definid6 como el que percibe mayores
ingresos, es decir se tomd como referencia al perceptor principal, las diferencias en las
posibilidades de los hogares dependen, aunque ya se demostré que no exclusivamente, de quién
sea el perceptor principal de ingresos. Si este es un hombre, la composicion domestica y la
organizacion familiar son muy diferentes con respecto a los hogares en que el perceptor principal
€s una mujer, y en consecuencia, las necesidades y los recursos, también son distintas. Y citando
nuevamente a Rubalcava (1998), es sabido que si bien el hogar reacciona a los apremios
econdmicos sufridos en determinado momento, €stos son tan repentinos que lo que ocurra con el

ingreso principal del hogar se convierte en el determinante de la respuesta del grupo.

Entonces y de acuerdo al propdsito del presente trabajo, la decision de incluir el sexo del
perceptor principal del hogar como variable explicativa en el modelo, responde al argumento

anterior y quedo justificado mientras se avanzaba en el documento.

Ahora y de acuerdo con los resultados de los modelos, resulta fundamental ver como la
variable de sexo del jefe juega con signo negativo en los tres afios, cuestion que confirma el
hecho de que cuando el principal proveedor de ingresos econdémicos de los hogares es un

hombre, el uso de la fuerza de trabajo secundaria disminuye.

Esta disminucion se acentia a medida que se avanza en el tiempo de andlisis, es mas
marcada en el afio 2000 que en 1995 y que en 1987, lo que quiere decir que aquellos hogares en
los que el principal proveedor econdmico era un hombre hicieron un menor uso de sus miembros
para generar ingresos. Se debe recordar aqui, que se estd hablando de ingresos econdmicos
generados por trabajo, sin tener en cuenta las transferencias de ningun tipo, cuestion que podria
estar influyendo en este resultado especifico. A su vez, se debe resaltar que al ser la categoria de
comparacion la jefatura femenina, los resultados indican que en los hogares dirigidos por
mujeres los valores de la tasa aumenta, poniendo a estos grupos domésticos en condiciones de
mayores desventajas, ya que a medida que se avanza en el tiempo han tenido que hacer un mayor

uso de sus recursos disponibles en términos de mano de obra.

El dato més sobresaliente relacionado con esto, es el que muestra como para el caso de

Tijuana en 1995 la jefatura masculina oficié como un amortiguador mucho mayor para el uso de
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la fuerza de trabajo disponible en los hogares. Esto guarda estrecha relacion con lo que se decia
antes en este trabajo y que tiene que ver con que la industria maquiladora se afianzé
paulatinamente como la principal fuente de generacion de empleos, siendo también el sector

industrial de mayor crecimiento relativo a partir de la década de los ochenta.

Si bien lo anterior es innegable, y quedo corroborado a partir de la informacion empirica
presentada, también es cierto que una de las caracteristicas que han definido el perfil de la
industria maquiladora desde su origen es que ocupa una porcidon notoriamente mas alta de

mujeres que el resto de las actividades econdmicas.

Ahora, si bien la participacion de las mujeres en el empleo maquilador continué siendo
predominante, esta preponderancia se encuentra dentro de una tendencia general decreciente, asi
en 1987 el porcentaje de mujeres ocupadas en las maquiladoras era de 62.2%, mientras que para
1998 habia descendido a 51.9%. A este proceso decreciente de la participacion de las mujeres en
la industria maquiladora se le asocia basicamente a dos tendencias, por un lado, a los cambios en
la tecnologia y en la organizacion del trabajo de las maquiladoras, y por otro lado, a los cambios

productivos de caracter nacional y su efecto en las actividades maquiladoras.

Con respecto a la edad de los jefes de los hogares, se decia antes que existen varios
trabajos de investigacion que han mostrado que los hogares que tienen una mujer como jefa
atraviesan por una etapa mas avanzada del ciclo vital en comparacion con los hogares que tienen
jefes hombres, afirmacion que conduce a verificar lo que han encontrado algunos de los estudios
revisados acerca del ciclo vital de las familias, en especial para los hogares con jefatura

femenina.

En este sentido se sabe que tanto el tamafio como la composicion de la familia estan
relacionados con el ciclo vital, hallazgo que se corrobora al utilizar la edad del jefe como
indicador del ciclo y que contribuye a observar ademas, que de manera general la participacion
en el tamafio del hogar del grupo formado por otros parientes se relaciona inversamente con la
participacion de los grupos formados por los conyuges y por los hijos, cuestion que indicaria que

se da un proceso de sustitucion de los miembros que por diferentes razones abandonan el hogar.

Otro dato que se verifica al utilizar esta variable es que al tomar en consideracion la edad
del jefe del hogar, se observa que entre los jefes hombres, las tasas mas altas estan en las edades

intermedias, mientras que las jefas se concentran en las edades mas avanzadas.
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Si bien lo anterior es cierto, los datos analizados para este caso concreto muestran una
tendencia diferente a la descrita, esto se debe a dos situaciones ya reportadas en este trabajo. Por
un lado, como se sabe se esta analizando a los jefes econémicos de los hogares, los cuales
presentan caracteristicas distintas a los jefes declarados, cuestion que determina no solo que su
perfil demografico sea otro, sino que también traiga consigo arreglos diversos al interior de los
hogares. Por otro lado, teniendo en cuenta que el andlisis se realiza en ciudades particulares
implica que los comportamientos sean especificos para cada una de ella, sobre todo en la ciudad
de Tijuana, donde se tiene la influencia de la migracion, fenémeno que influye sobre esta

variable de manera importante y particular.

Los resultados de los modelos generales en relacion con esta caracteristica muestran que
en el caso de Monterrey, la edad del jefe, incide de manera positiva sobre el valor de la TPEFS, a
diferencia de lo que sucede en Tijuana donde la edad del jefe muestra signo negativo, haciendo

que el valor de la TPEFS disminuya a medida que la edad el jefe aumenta.

De manera especifica para cada afio de andlisis, la influencia de la edad de los jefes
econdmicos en el primer periodo es positiva, mientras que para los dos tltimos afos es negativa.
Esto indica que a mayor edad del jefe la participacion de la fuerza de trabajo secundaria
disminuye, cuestion que esta relacionada con el ciclo vital del hogar y con la composicion y

estructura de estos, variables todas que se vinculan con el ciclo vital de los hogares.

Esto ultimo remite a algo que ya se ha mencionado, y que tiene que ver con que el ciclo
de vida de las familias modifica profundamente las necesidades y los recursos de los hogares, y

en consecuencia, condiciona el bienestar de sus miembros.

Entonces, el momento del ciclo vital del hogar funciona como una limitante o como una
ventaja para los miembros de las familias, asi la ventaja de mayores recursos puede

contrarrestarse con mayores necesidades, y equilibrarse si estas se reducen.

Como quedod asentado, en este trabajo se retomo la propuesta de Arriagada (2004) para
realizar la clasificacion de los hogares segin el ciclo vital, en este sentido se realizd la
organizacion de los hogares con base en la edad del hijo menor, en el entendido de que son estos
los que demandan mayor trabajo doméstico, y como también se dijo anteriormente, es la edad la

variable que determina necesidades diferenciales.
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Asi como se pudo observar, la tipologia utilizada hace referencia a las diversas etapas por
las que transitan los hogares, y permite un acercamiento a las distinciones conceptuales de la
etapa de inicio de la familia (empiezan a nacer los hijos), la de consolidacion (dejan de nacer los
hijos) y finalmente la de salida de los hijos (los hijos se van o pasan a constituir hogares distintos
a los paternos). Entonces, realizar la clasificaciéon con basa en la edad de los hijos menores,
permite tener en cuenta que son los miembros de menos edad presentes en el hogar los que
demandan mayor trabajo doméstico en los hogares, y son también los menores, los que tienen
requerimientos y necesidades particulares, y por lo tanto, diferentes a las que pueden tener el

resto de los integrantes del hogar.

Teniendo presente lo anterior, la variable que aproxima la etapa del ciclo vital por la que
atraviesa un hogar muestra similitudes generales entre ambos contextos, aunque es interesante
tener en cuenta las pequefias diferencias que se observan en funcion de las diversas categorias de
esta variable. Asi, casi todos los hogares en funcion de la etapa del ciclo en el que se encuentran
muestran un aumento de la tasa de participacion econémica de la fuerza de trabajo secundaria
tanto para 1995 como para el 2000, habiéndose presentado una disminucion en el afio 1987 en la
generalidad de los hogares segln el ciclo vital por el que atraviesan, de acuerdo a los resultados

generales de los modelos agrupados.

Pero en los casos particulares de cada ciudad y para cada afio estos resultados deben
relativizarse, ya que como se observa a partir de las graficas, y como se pudo ver en los
apartados anteriores, tanto Tijuana como Monterrey muestran comportamientos diferenciales a
partir de esta variable. Es decir que los hogares aumentan o disminuyen la participacion de su
fuerza de trabajo secundaria en funcion de las posibilidades internas que les brinda la

composicion y estructura del su ntiicleo domestico.

Con respecto a la forma en que la escolaridad entra en juego para explicar el uso de la
fuerza de trabajo secundaria disponible en el hogar, se decia antes que la teoria del capital
humano sostiene que los sistemas educativos tienen tres funciones: socializacion; adquisicion de
habilidades, destrezas y entrenamiento, y certificacion; y concluye que tales funciones
contribuyen a la asignacién racional de recursos segun las necesidades sociales, y ademas

generan y promueven movilidad social.
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Desde esta perspectiva, surge la proposicion de que una mayor educacion proporciona un
mayor nivel de capital humano (socializacion, conocimientos y certificados) a los miembros de

la sociedad para competir por los puestos de trabajo y por los ingresos que de ellos se derivan.

Dentro de este marco de andlisis se entiende que los sistemas educacionales cumplen una
funcion distributiva, ya que preparan a los individuos para los diferentes roles de la division
social del trabajo y asignan el talento de manera eficiente con base en la competencia de los mas
habiles. Es decir, que mayor educacion genera mayor productividad potencial de la fuerza de
trabajo, y como consecuencia, mayores ingresos potenciales para los trabajadores (Fernandez,
2004). Aunque se debe recordar que dentro de esta teoria, se debe tener en cuenta que el ingreso
depende de la tasa de uso de la fuerza de trabajo y de la tasa de retorno que se obtenga de la

participacion en el mercado laboral.

En el caso particular de Monterrey, los resultados estarian indicando que en el afio de la
crisis econdmica la educacion del jefe sirvid como amortiguador para los ingresos de los
hogares, provocando que no se diera un mayor uso de los recursos disponibles en el hogar,
situacion que se perpettia para el ano 2000, aunque en términos del peso del coeficiente de
regresion el impacto es menor. En el caso de Tijuana esta variable tiene el efecto contrario,
mostrando que a mayor escolaridad del jefe la Tasa aumenta en los dos ltimos afios de analisis,
entendiendo que para el afo de la crisis econémica la educacion del jefe no sirvido como
amortiguador para los ingresos de los hogares, provocando que se diera un mayor uso de los
recursos disponibles en el hogar, situaciéon que continta para el aiio 2000 aunque con un impacto

menor sobre la variable dependiente.

Se decia antes, que el espacio fabril de las maquiladoras alberga a una fuerza de trabajo
heterogénea, no so6lo por su composicion y sus funciones en el proceso, sino también por su
estabilidad en el trabajo. En este sentido existe un segmento de trabajadores relativamente
estables compuesto por el personal de mando, los ingenieros, los técnicos y el personal de
supervision; sin embargo siguen constituyendo la mayor parte del personal los obreros de

produccion dedicados a tareas no calificadas y con una notable inestabilidad en el empleo.

Si bien los hombres vieron a las maquiladoras como una opcion sobre todo los jovenes
migrantes de regiones rurales que llegaron a la ciudad de la frontera, la crisis econdmica por la

que atravesd México hizo que las mujeres con poca educacion, anteriormente inactivas, buscaran
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trabajo, y las maquiladoras no fueron la opcion, sino que el mercado les ofrecid ocupacion en
pequefios establecimientos frecuentemente informales o en empleos domésticos, por lo que la
educacion en este contexto particular no logroé funcionar como una ayuda para la realidad de los

hogares.

Pasando ahora a la disponibilidad de fuerza de trabajo en funcion del sexo, se decia antes
de acuerdo con datos presentados por Cortés (2005), que el numero de perceptores ha aumentado
sistematicamente desde 1977 al 2000, y se agregaba que este incremento es producto de tres
tendencias: aumento de personas en edad de trabajar, una tendencia creciente en la participacion
laboral de las mujeres como resultado del proceso de modernizacion y desarrollo de la economia,
y como resultado de las estrategias que siguen los hogares para hacer frente a las fluctuaciones

economicas.

Ahora, y de acuerdo a Rubalcava (1998) el numero de personas que pueda incorporar el
hogar en un momento dado a la tarea de generar ingresos segun el sexo, constituye un elemento
importante para enfrentar la satisfaccion de las necesidades del grupo, més alla de que la edad, la

escolaridad y capacitacion también son fundamentales en este proceso.

Si bien lo anterior es cierto, se debe tener presente que los recursos abarcan mas que la
disponibilidad de fuerza de trabajo, se compone también del capital material (bienes), el capital
humano (mediado por la educacion), el social compuesto por las redes de apoyo de parientes y
amigos, ademds de las multiples formas de ayuda comunitaria, beneficios sociales y

asistenciales, ya sean publicos o privados (Rubalcava, 1998).

A pesar de la influencia (con intensidad variada) de estos aspectos, el recurso principal de
la mayor parte de los hogares es la fuerza de trabajo de la que disponen, y es esto lo que les
permite suplir con mas perceptores la reduccion de sus ingresos (Rubalcava, 1998). De hecho,
las investigaciones relacionadas con este tema han encontrado que los nuevos perceptores

productos de la crisis fueron principalmente mujeres.

Ahora, en términos de los resultados propios de este trabajo, se observa para el caso de
Monterrey que la presencia de personas en edad de trabajar femenina en el hogar es por demas
importante en todos los afios, asi como la variable que indica la presencia de personas en edad de
trabajar masculina, y como puede verse para todos los casos los signos de los coeficientes son

positivos. Sin embargo, es de resaltar que adquiere un peso mayor la presencia de PET femenina
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en comparacion con la masculina, es decir que el valor de la Tasa aumenta mas cuando en el

hogar hay mujeres en edad productiva en los afios 1987 y 2000.

Esto tiene que ver, por un lado con la composicidon por sexo y edad de los hogares, como
se ha visto el nimero de parientes mujeres y de otros no parientes femeninos es mayor que de
hombres por ejemplo, es decir que existe una disponibilidad mayor de recursos de mujeres y
estos son usados con mayor intensidad en el ano 1995 en comparacién con 1987 y 2000,
ratificando por otro lado, el impacto que tuvo la crisis economica sobre el bienestar de los
hogares. Estas diferencias son mas marcadas en los hombres que se encuentran en edad

productiva como se puede apreciar a partir de los pesos de los coeficientes.

Los datos entonces muestran, como el peso de los coeficientes es mayor para la variable
que indica que en los hogares existen hombres en edad productiva solo para el afio 1995 en
comparacion con los otros afios y en la variable que mide la presencia de poblacion en edad de
trabajar femenina, situaciéon que estaria indicando que cuando existen mujeres en el hogar en

edad de trabajar los hogares tienen mayor posibilidad de hacer uso de sus recursos.

Ahora, en el caso de Tijuana al igual que en el contexto regiomontano, el impacto de la
presencia de personas en edad de trabajar femenina en el hogar es muy importante en todos los
afios asi como la variable que indica la presencia de personas en edad de trabajar masculina, y
como puede verse para todos los casos los signos de los coeficientes son positivos. Sin embargo,
es de resaltar que los coeficientes asociados a la fuerza de trabajo disponible femenina aumentan
su peso de manera consistente para todo el periodo de estudio, cuestion que no ocurre en el caso
de la fuerza de trabajo masculina disponible en los hogares. En este tltimo caso, el aumento se
da en 1995 y luego en el afio 2000 el coeficiente si bien positivo sufre una disminucion en

términos del valor surgido del modelo de regresion.

Entonces, en el caso de Tijuana estos cambios se relacionan por un lado, con la
composicion por sexo y edad de los hogares, como se ha visto, el nimero de parientes mujeres y
de otros no parientes femeninos es mayor que de hombres por ejemplo, es decir que existe una
disponibilidad mayor de recursos de mujeres, y estos son usados con mayor intensidad en el afo
1995 en comparacion con 1987, dato que corrobora de alguna manera, por otro lado, el impacto
que tuvo la crisis econdmica sobre el bienestar de los hogares. Si bien lo anterior es cierto, estas

diferencias son mas marcadas entre los hombres que se encuentran en edad productiva como se

- 268 -



puede apreciar a partir de los pesos de los coeficientes al comparar el afio 1995 con los otros dos

afios de estudio.

Los datos entonces muestran como el peso de los coeficientes es mayor para la variable
que indica que en los hogares existen hombres en edad productiva solo para el afio 1995 en
comparacion con los otros afos, y por otro lado, los valores son mayores en la variable que mide
la presencia de poblacion en edad de trabajar femenina en 1987 y el afio 2000, situacién que
estaria indicando que cuando existen mujeres en el hogar en edad de trabajar los hogares tienen
mayor posibilidad de hacer uso de sus recursos, tendencia que se corresponde con la informacion

vista en el analisis descriptivo y que mostr6 el cambio en la composicion de los hogares.

Con respecto al analisis de la variable que mide la participacion de los jefes de los hogares
en los diversos sectores de actividad, y antes de entrar de lleno en este aspecto, se recordara que
en el primer capitulo de este trabajo, se resaltaba que en México la conformacion de un subsector
exportador caracterizado por su alta tecnologia y elevados niveles de productividad laboral, en
general desvinculado del resto de los sectores productivos del pais, junto al rezago relativo de la
productividad agropecuaria y de algunos sectores con predominancia de empleo informal en el
sector urbano, tendieron a acrecentar la dispersion intersectorial en los niveles relativos de

productividad en la economia mexicana a partir de la apertura externa.

T3

En este sentido, y citando a Hernandez Laos (2003:132) se planteaba que “...sectores
preferentemente tradicionales de la economia mexicana como el agropecuario, la construccion y
los servicios, registraron niveles de productividad inferiores al promedio nacional, en tanto que
sectores preferentemente modernos como la mineria, las manufacturas, la generacion de
electricidad y agua y los servicios financieros, que tienen un elevado contenido de actividad
economica moderna, registran sistemdticamente niveles de productividad laboral mayores que
la media nacional. La dispersion entre los niveles de productividad de ambos grupos de sectores
tendio de manera gruesa a reducirse entre 1960 y 1985 y, a partir de ese anio hasta 1999, la
dispersion habria tendido a acrecentarse especialmente como resultado del aumento de los
niveles de la mineria, la generacion de electricidad, el transporte y las comunicaciones y los
servicios, tanto financieros como comunales, sociales y personales, en tanto que las

manufacturas habrian descendido el nivel relativo hasta 1990, aiio a partir del cual comenzaron

a acrecentarse de nuevo”.
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Entonces, los datos manejados a lo largo de este trabajo en relacién con la insercion
laboral de los jefes y jefas de hogar en los diversos sectores de actividad para los tres afios y las
dos ciudades bajo andlisis permitieron apreciar las diferencias requeridas para el cumplimiento
de los objetivos de la presente investigacion. Asi, se vio que la fuerza de trabajo de los cabezas
de hogar en el sector primario fue perdiendo importancia relativa para ambos contextos y durante
todo el periodo. En cuanto al sector secundario de la economia, se pudo ver como en el caso de
la industria los valores descendian con mayor intensidad en Monterrey entre 1987 y 1995 en
comparacion con Tijuana para aumentar luego en ambos casos; por su parte, en lo que respecta a
la construccion el aumento porcentual se daba en ambos contextos en el primer periodo siendo
mayor el crecimiento en Monterrey para luego presentarse un descenso de estos valores en esta

ultima y mantenerse casi invariable en el caso de Tijuana.

En lo que respecta al comercio, Monterrey presentaba una tendencia de estabilidad para
los tres afos, mientras que en Tijuana la participacion laboral en esta rama de actividad
descendia entre 1987 y 1995 para luego aumentar. El transporte aumentaba sistematicamente en
Monterrey durante todo el periodo y en la ciudad de la frontera norte los valores se mantienen
durante los primeros afios para mostrar un incremento entre 1995 y el 2000. En el caso de los
servicios las tendencias fueron similares en ambas ciudades aunque se dieron con intensidades
diferentes, asi la participacion de los jefes en esta rama aumentaba entre 1987 y 1995 para luego
descender en el periodo siguiente, y por ultimo, la administracion publica descendia en el caso de
Monterrey y aumentaba para Tijuana durante el primer periodo, para presentar una baja en

ambos contextos en los siguientes afos de comparacion.

13

De acuerdo con Garcia y De Oliveira (2003: 68) se mencionaba que “...los cambios
observados en los distintos sectores de actividad tienen lugar en un contexto de gran
heterogeneidad productiva y laboral”. Asi se recordard lo planteado en capitulos anteriores con
respecto a que en el pais las medianas y grandes empresas capitalistas absorbieron una parte
importante de la fuerza de trabajo disponible, y en términos generales estas empresas ampliaron
su importancia relativa en el mercado de trabajo hasta la década de 1970, y aunque en las
décadas siguientes perdieron dinamismo en dicho mercado, esto se ha considerado como uno de
los indicadores mas relevantes de los problemas que se han enfrentado con el agotamiento del

modelo por sustitucion de importaciones, las crisis subsecuentes y la busqueda de estrategias de

crecimiento alternativo (Garcia y De Oliveira, 2003).
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Asi, durante el periodo de estancamiento comprendido entre 1980 y 1988, se desarrolla
una importante reestructuracion sectorial al interior del pais, esto como consecuencia de la fuerte
caida en los sectores agropecuario, minero, de construccién y en los servicios financieros, asi
como del aumento de la participacion en el producto de casi todas las regiones del pais de las

actividades manufactureras y comerciales (Salas, 2003).

Por su parte, entre 1988 y 1998 un hecho general es que los sectores productivos
(agropecuario, mineria y manufacturas) y las actividades de comercio, restaurantes y hoteles
pierden importancia frente a los sectores de infraestructura y los otros sectores de servicios. Una
excepcion a este comportamiento se da en la region Noroeste (donde se encuentra Baja
California), donde las manufacturas ganaron importancia con respecto a los demas sectores,
aunque lo hicieron de forma mas lenta que los servicios financieros y los otros servicios (Salas,

2003).

En definitiva, si bien la naturaleza y la rapidez del proceso de apertura de la economia,
especialmente a partir de la entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio de América Latina,
asi como la desreglamentacion de los mercados y la expansion de las actividades productivas de
exportacion han alterado de manera significativa la estructura espacial de la economia; también
la ubicacion geografica de las empresas y los desplazamientos de la poblacion han repercutido de
modo apreciable en la distribucion territorial de la actividad econdémica, en la conformacion
urbana (particularmente en las ciudades medias), pero sobre todo en la dindmica y composicion

del mercado laboral mexicano (Bendesky, 2003).

Entonces y de acuerdo a los resultados surgidos de los modelos generales creados en este
trabajo, el caso de la diferenciacion de los sectores de actividad es bastante compleja, asi se
observa que para el caso de Monterrey, las categorias de Industria y Transporte resultan no
significativas, para el caso de Tijuana todas las categorias son significativas, pero en ambos
contextos, el que el jefe de hogar participe en cualquier sector distinto al Agropecuario influye

positivamente en la TPEFS, con excepcion de la Industria en el caso de la ciudad regiomontana.

Para el caso concreto de la ciudad de Monterrey, en cuanto a los sectores de actividad
donde participa el perceptor principal del hogar se encontraron situaciones diversas que resulta

interesante de retomar para cada uno de los afios seleccionados.
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Para el afo 1987 se tiene que la Industria, el Transporte y el sector de los Servicios
juegan un papel protector sobre los hogares, los coeficientes presentan signos negativos
indicando que aquellos hogares donde el principal preceptor se desempefia en alguno de estos
sectores hacen un menor uso de la fuerza de trabajo secundaria disponible. Esta situacion cambia
en 1995, para este afio ninglin sector parece tener un efecto protector sobre los hogares, cuestion
que se observa no solo a partir de los signos de los coeficientes sino también en funcion del peso
de los mismos. La situacion pareceria regresar a su situacion inicial en el caso de la Industria y el
Transporte en el Gltimo periodo analizado, aunque el efecto es mas débil que en 1987, y para el

caso del Comercio el aiio 2000 muestra un efecto negativo sobre la TPEFS.

En el contexto de Tijuana los resultados muestran una situacion distinta a la anterior, en
1987 en esta ciudad son el Comercio y la Administracion Publica, aunque también el Transporte,
los que juegan un papel protector sobre el uso de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares.
En 1995 siguen siendo el Comercio y el Transporte los que impactan de manera negativa sobre la
TPEFS, aunque los demas sectores tienen menor fuerza de acuerdo al peso de los coeficientes en
su relacidon con la variable dependiente, la excepcion estd dada por la Administracion Publica
que en este afio cambia de signo pasando a ser positivo y el sector Servicios que es el unico que

aumenta su impacto sobre el uso de la fuerza de trabajo secundaria de los hogares.

En el afio 2000 el Transporte sigue presentando signo negativo, la Administracion
Publica regresa a su posicion inicial aunque la proteccién que ejerce sobre los hogares es mayor
que en el primer periodo, y el Comercio impacta de manera positiva sobre la TPEFS, es decir ya
no juega como proteccion de los hogares el que el jefe econdmico se desempefie en este sector de

actividad.

En este sentido, se recordara lo dicho anteriormente acerca de que en un contexto general
de cambios econdmicos vivido por México, las ciudades de Tijuana y Monterrey desarrollaron
procesos diferentes y hasta podria decirse que opuestos, lo cual se mostré a partir de la
informacion presentada a lo largo de este trabajo. A modo de ejemplo, se mencionaba que en
1995 mientras Monterrey vive un aumento de la poblaciéon ocupada en el sector servicios,
Tijuana experimentaba una disminucion de la poblacion laboral en esta misma rama de actividad.
Sin embargo, para el afio 2000 el sector servicios regiomontano tiene una caida en el porcentaje

de personas ocupada y un aumento en la poblacion que labora en la industria de la
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transformacion, mientras que los servicios tijuanenses para ese mismo aflo experimenta un
aumento de la poblacion activa y la industria de la transformacion un descenso en el promedio de

la poblacion ocupada.

Estos datos, permiten corroborar lo planteado por Cortés y Rubalcava (2003) quienes
afirman que los hogares de cada una de las zonas definidas a partir de sus especificidades, estan
enmarcados por las formas concretas que adoptan los cambios macroeconémicos en ambitos
territoriales reducidos. Asi, las caracteristicas de la estructura del hogar en las areas econdmicas,
demograficas y socioculturales, se suponen moldeadas por las correspondientes condiciones de
cada grupo doméstico e influidas, a su vez por las especificidades micro regionales de insercion

en los procesos econdmicos.

Por ultimo, se tiene la variable ingreso de los hogares, con respecto a esta caracteristica se
decia que diversos estudios han encontrado que como consecuencia del proceso de estabilizacion
y ajuste econdomico, los hogares, sobre todo los pobres por ser mas numerosos, han tenido la
posibilidad de combatir los efectos negativos sobre las condiciones de vida de sus miembros,

para lo cual aumentaron la utilizacioén de su fuerza de trabajo secundaria.

Pero se hacia la salvedad, de acuerdo con Cortés (1997) que este fendémeno no se basa en
el tamafio del hogar sino en la cantidad de perceptores, y esto, desde un punto de vista ldgico
segun el autor, tiene su fundamento en que el tamafio del hogar no tendria por qué estar
relacionado con la pobreza sino mas bien con la cantidad de recursos con que se cuenta en
relacion con el volumen de necesidades por satisfacer, y estas solo dependen en parte de la

cantidad de miembros del hogar.

Asi, “...el ingreso es un factor que tiene una relacion clara e indiscutible con la pobreza,
por lo que cuanto mayor sea el ingreso con que cuenta el hogar menor sera la probabilidad de

que este sea pobre” (Cortés, 1997: 133).

También se debe recordar algo que se mencionaba antes en este trabajo, y que tiene que
ver con que mas alld de las diferencias existentes entre los hogares segln tipo y a pesar del
tiempo, la rentabilidad de los ingresos constituye una evidencia de que el monto del ingreso del
perceptor mayoritario es el determinante del ingreso per cépita en la familia, es decir que el nivel

de ingreso de los jefes de los hogares condiciona en cierto grado la participacion econdmica de
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otros miembros de la unidad doméstica de acuerdo a lo planteado por Rubalcava (1998), y que

ha quedado demostrado en diversas investigaciones.

Entonces, los datos analizados relacionados con el ingreso de los jefes mostraron que son
los jefes de Tijuana de manera general, los que perciben mayores ingresos monetarios medidos
estos en términos de salarios minimos para cada afio y ciudad, cuestion que ya se habia visto

anteriormente y que se confirmo a lo largo de este documento.

Como se puede observar a partir de los resultados de los modelos multivariados, la
variable que especifica el ingreso de los hogares muestra un comportamiento desigual entre
ambos contextos de andlisis, asi en el caso de Monterrey el que los hogares tengan niveles de
ingresos bajos o medios en comparacion al nivel mas bajo, hace que la participacion de la fuerza
de trabajo secundaria disponible aumente, la excepcion esta dada por aquellos hogares que tienen
niveles de ingresos altos o mayores a diez salarios minimos. Para el caso de Tijuana, el que un
hogar no se encuentre en la categoria de referencia tendera a hacer un menor uso de la fuerza de

trabajo disponible, sin excepciones a diferencia de los visto en la ciudad regiomontana.

De manera particular Monterrey presenta signos negativos para las dos categorias de
ingresos mayores Unicamente en 1987, asi en este afio los mayores ingresos del jefe econdmico
gjercieron una proteccion a los hogares en términos de la no necesidad de utilizar la fuerza de
trabajo secundaria disponible, esta situacion cambia para los dos afios de analisis siguientes,
aunque se debe resaltar que es 1995 donde esta variable tiene su mayor impacto sobre la variable

dependiente.

En el caso de Tijuana la tendencia es similar a la vista anteriormente, aunque en 1987
solo la categoria de mas de 10 salarios minimos es la que presenta signo negativo ejerciendo
proteccion unicamente a los hogares donde el jefe econdomico percibe ingresos mayores a este
umbral. En 1995 al igual que en el caso de Monterrey el impacto que el ingreso tiene sobre la
TPEFS es positiva en todos los casos y mucho mayor que la que se observa en el afio 2000, pero
también el impacto en términos del peso de los coeficientes es mucho mayor que la observada en

la ciudad regiomontana.

Los datos analizados en este trabajo y que tienen relacion con el ingreso de los hogares en
la ciudad de Tijuana, mostraron que todas las familias sin excepcion experimentaron una baja en

el nivel de vida relacionado este con el ingreso en 1995, lo cual trajo como consecuencia que
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otros miembros de las familias se incorporaran al mercado laboral para aumentar los ingresos
familiares. Y como se menciond, retomando datos de otras investigaciones fueron las mujeres, ya
sean esposas o hijas mayores, las que se emplearon en la maquila o en el comercio, e incluso
desarrollaron actividades por cuenta propia, pero también los nifios en edad escolar se pudieron
haber ocupado en diversas actividades relacionadas basicamente con el sector informal del
comercio o de los servicios, cuestion que no puede ser demostrada a partir de los datos que se

manejan en esta investigacion.

Los datos anteriores permiten vincular este fenomeno con lo descrito mas arriba y que
tiene que ver con que los ingresos obtenidos en los principales sectores de actividad sufrieron un
estancamiento relativo durante el periodo de estudio. Estancamiento que ha afectado
principalmente a los trabajadores de la industria, entonces, como consecuencia los hogares de

estos resultaron ser los mas perjudicados a raiz del deterioro sufrido por los ingresos de los jefes.
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) Cuadro N° 7.1
Valores del Indice de Condicién del diagnostico de colinealidad del modelo de regresion general
Tijuana: 1987, 1995 y 2000

Dimension Valores propios Indice de condicion
1 7.715 1.000
2 2.982 1.608
3 1.973 1.977
4 1.613 2.187
5 1.236 2.498
6 1.153 2.587
7 1.077 2.676
8 1.051 2.709
9 1.017 2.755
10 0.902 2.924
11 0.874 2.972
12 0.809 3.089
13 0.782 3.140
14 0.678 3.374
15 0.641 3.470
16 0.527 3.827
17 0.309 4.993
18 0.241 5.663
19 0.174 6.666

20 0.126 7.810
21 0.160 7.062
22 0.108 8.582
23 0.103 8.779
24 0.089 9.843
25 0.060 11.496
26 0.050 12.462

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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) Cuadro N° 7.2
Valores del Indice de Condicion del diagnostico de colinealidad del modelo de regresion general
Monterrey: 1987, 1995 y 2000

Dimension Valores propios Indice de condicion
1 7.959 1.000
2 1.940 2.025
3 1.484 2.316
4 1.334 2.443
5 1.161 2.618
6 1.134 2.649
7 1.102 2.687
8 1.026 2.785
9 0.994 2.830
10 0.983 2.846
11 0.968 2.867
12 0.870 3.024
13 0.846 3.067
14 0.818 3.119
15 0.768 3.219
16 0.649 3.502
17 0.602 3.636
18 0.548 3.811
19 0.318 4.401
20 0.316 5.017
21 0.144 6.540
22 0.160 7.062
23 0.108 8.582
24 0.103 8.779
25 0.060 11.496
26 0.049 12.688

Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Grafica N° 7.1
Grifica de normalidad de los residuos de la regresion general
Tijuana: 1987, 1995y 2000
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Grafica N° 7.2
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Cuadro N° 7.3
Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Tijuana y Monterrey: 1987, 1995 y 2000

. Monterrey Tijuana
Variables
Beta’s Significancia Beta's Significancia
Tipo de hogar
Nuclear 0.451 * 0.605 A
No nuclear familiar 0.208 o 0.274 ook
No nuclear no familiar Referencia
Sexo del Jefe econémico
Hombre -0.096 oAk -0.110 oAk
Mujer Referencia
Edad del jefe econémico
Continua 0.002 ok -0.001 *
Escolaridad del jefe econémico
Continua -0.005 ok -0.003 *
Fuerza de trabajo disponible femenina
Continua 0.277 oAk 0.246 HAK
Fuerza de trabajo disponible masculina
Continua 0.215 R 0.262 HoAk
Sector de actividad
Agro Referencia
Industria -0.033 - 0.526 *
Construccion 0.148 * 0.493 *
Comercio 0.126 ok 0.461 *
Transporte 0.093 - 0.448 *
Servicios 0.115 oAk 0.501 *
Administracion Publica 0.175 * 0.468 *
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos 0.094 ok 0.114 hok
Pareja mayor sin hijos -0.139 HoHE 0.069 -
Inicial Referencia
Expansion -0.025 - -0.005 -
Consolidacion 0.328 *oxk -0.330 o
Estabilizacion -0.389 HoAk -0.369 HoHk
Salida 0.317 HoHk -0.291 )
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM Referencia
Entre 1 y3 SM 0.059 ok 0.016 o
Entre 3y 5 SM 0.070 HoHE 0.009 *
Entre 5y 10 SM 0.052 *oxk 0.006 *
Mas de 10 SM -0.047 HoHk 0.025 *
Periodos
1987 Referencia
1995 0.540 oAk 0.406 oAk
2000 0.272 oAk 0.251 oAk
Continua
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Continuacion
Cuadro N° 7.3
Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Tijuana y Monterrey: 1987, 1995 y 2000

. Monterrey Tijuana
Variables
Beta’s Significancia Beta’s Significancia

Constante -1.688 ok -2.115 ook
R? del modelo 0.664 0.650
F del modelo 424.774 255.472
Significancia del modelo Ak HAK
Numero de casos (1) 7781 5100
Estadistico Durbin-Watson 1.907 2.038
F calculada de Prueba de Chow 25.044
Significancia de Prueba de Chow HoHE

*p <0.05; ** p<0.01; *** p<0.001
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 7.4

Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Monterrey 1987, 1995y 2000

Variables Monterrey 1987 Monterrey 1995 Monterrey 2000
Beta’s Significancia Beta’s Significancia Beta’s  Significancia
Tipo de hogar
Nuclear  0.000 - 0.340 HoAk 0.115 HoHk
No nuclear familiar  -0.039 * 0.153 ok 0.089 ok
No nuclear no familiar Referencia
Sexo del Jefe econémico
Hombre -0.035 xRk -0.048 HoHE -0.063 HoHk
Mujer Referencia
Edad del jefe econémico
Continua  0.000 * -0.001 *oE -0.001 HoHk
Escolaridad del jefe economico
Continua  0.002 ok -0.007 ok -0.001 *
Fuerza de trabajo disponible femenina
Continua  0.205 ok 0.237 ok 0.215 ok
Fuerza de trabajo disponible masculina
Continua  0.152 HoHk 0.267 HoHk 0.155 HoHE
Sector de actividad
Agro Referencia
Industria  -0.021 * 0.072 * -0.003 *
Construccion  0.024 - 0.082 * 0.032 -
Comercio  0.019 * 0.077 ok -0.010 ok
Transporte -0.015 ok 0.081 - -0.009 ok
Servicios  -0.022 * 0.081 ok 0.004 *
Administracion Pablica  0.042 ok 0.128 okok 0.006 *
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos  0.000 - 0.061 * 0.068 oAk
Pareja mayor sin hijos  -0.025 * -0.112 ok 0.011 -
Inicial Referencia
Expansion  -0.006 - -0.037 * 0.017 *
Consolidacion  -0.044 ok 0.068 ok 0.018 *
Estabilizacion  -0.080 oAk 0.031 - -0.017 *
Salida -0.073 HoAk 0.084 HoHk 0.008 -
Ingreso del jefe econéomico
Menos de 1 SM Referencia
Entre 1y3SM 0.011 * 0.173 HAK 0.014 *
Entre3y5SM  0.027 ok 0.196 Ak 0.035 *
Entre 5y 10 SM  -0.080 ok 0.216 HoHE 0.027 *
Mas de 10 SM -0.031 Hx 0.176 oAk 0.039 *x
Continua
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Continuacion
Cuadro N° 7.4
Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Monterrey 1987, 1995 y 2000

Variables Monterrey 1987 Monterrey 1995 Monterrey 2000
Beta’s Significancia Beta’s Significancia Beta’s  Significancia

Constante 0.083 ook 0.424 kk 0.309 okE
R? del modelo 0.701 0.550 0.625
F del modelo 178.288 62.894 172.058
Significancia del modelo A oAk oAk
Numero de casos (1) 2316 2389 3074
Estadistico Durbin-Watson 1.783 1.888 1.943
F calculada de Prueba de Chow 125.178
Significancia de Prueba de Chow oAk
F calculada de Prueba de Chow 88.749
Significancia de Prueba de Chow oAk

*p <0.05; ** p< 0.01; *** p <0.001
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Cuadro N° 7.5

Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Tijuana 1987, 1995 y 2000

Variables Tijuana 1987 Tijuana 1995 Tijuana 2000
Beta’s  Significancia Beta’s  Significancia Beta’s  Significancia
Tipo de hogar
Nuclear -0.028 - 0.365 ok 0.138 ok
No nuclear familiar  -0.059 ok 0.099 HoH 0.106 ok
No nuclear no familiar Referencia
Sexo del Jefe econémico
Hombre -0.015 * -0.103 xRk -0.037 Rl
Mujer Referencia
Edad del jefe econémico
Continua  0.000 - -0.001 - -0.001 *
Escolaridad del jefe economico
Continua  -0.002 * 0.045 * 0.004 oK
Fuerza de trabajo disponible femenina
Continua  0.184 oAk 0.214 oAk 0.229 ok
Fuerza de trabajo disponible masculina
Continua  0.160 HHE 0.285 oAk 0.162 E
Sector de actividad
Agro Referencia
Industria  0.042 woE 0.002 ok 0.058 ok
Construccion  0.056 * 0.028 okt 0.035 ok
Comercio  -0.006 * -0.008 ook 0.045 *
Transporte  -0.019 - -0.011 ok -0.017 *
Servicios  0.007 * 0.024 ok 0.046 ok
Administracion Publica  -0.013 - 0.014 okt -0.026 *
Ciclo vital del hogar
Pareja joven sin hijos  0.011 * 0.135 HAK 0.063 oAk
Pareja mayor sin hijos  0.010 - 0.133 Hox -0.001 *
Inicial Referencia
Expansion  -0.004 - 0.013 * -0.006 *
Consolidacion  -0.034 ok -0.077 *E -0.055 ok
Estabilizacion  -0.068 ok -0.087 ok -0.054 ok
Salida  -0.038 oAk -0.159 o -0.022 *
Ingreso del jefe econémico
Menos de 1 SM Referencia
Entre ly3SM  0.028 ok 0.303 *x 0.075 *
Entre3y5SM  0.049 oAk 0.303 *x 0.077 *
Entre 5y 10SM  0.018 ok 0.353 wE 0.079 *
Mas de 10 SM -0.064 * 0.342 rE 0.082 ok
Continua
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Continuacion
Cuadro N° 7.5
Modelos globales de la prueba de estabilidad estructural de los modelos de regresion
Tijuana 1987, 1995 y 2000

Variables Tijuana 1987 Tijuana 1995 Tijuana 2000
Beta’s Significancia Beta’s  Significancia Beta’s  Significancia

Constante 0.064 ook 0.380 ok 0.169 ok
R* del modelo 0.706 0.578 0.661
F del modelo 105.267 40.061 137.259
Significancia del modelo oAk oAk oAk
Numero de casos (1) 1377 1625 2096
Estadistico Durbin-Watson 2.024 2.003 1.953
F calculada de Prueba de Chow 11.936
Significancia de Prueba de Chow HoHk
F calculada de Prueba de Chow 45.271
Significancia de Prueba de Chow oAk

*p <0.05; ** p<0.01; ¥** p < 0.001
Fuente: Elaboracion propia con datos de la ENEU 1987, 1995 y ENE 2000
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Grifica N° 7.5

Cambio estructural de la funcion de la tasa de participaciéon econémica de los hogares de los modelos generales para

Tijuana y Monterrey
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Grafica N° 7.7

Cambio estructural de la funcién de la tasa de participacion economica de los hogares de los modelos para

Tijuana: 1987, 1995 y 2000
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Categorias de las variables

Grifica N° 7.9

Peso y sentido de los coeficientes de regresién para los modelos generales de Tijuana y Monterrey
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Categorias de las variables

Pesos y sentido de los coeficientes de regresion para los modelos de Tijuana. 1987, 1995 y 2000
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Categorias de las variables

Grifica N° 7.13
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Capitulo VIII
La razon de las estructuras: el uso de la fuerza de trabajo secundaria como estrategia
economica de los hogares de Tijuana y Monterrey

A lo largo de este trabajo se han presentado resultados y hallazgos de una diversidad de estudios
vinculados, de manera directo o colateral, con el tema central de esta investigacion, los cuéles
concluyen que muchos hogares de clase trabajadora vieron mermado su nivel de vida en
diferentes momentos de la historia de México y por diversas razones, pero también encuentran
que este descenso fue menor que el de los salarios reales debido principalmente a la
incorporacion de miembros adicionales a trabajos remunerados, ya sea como asalariados, como
auto empleados o en el seno de las propias familias cuando estas se organizan como unidades

productoras de bienes o servicios para el mercado.

Entonces, como resultado de la disminucion del ingreso de los hogares, éstos se vieron
obligados a llevar a cabo arreglos en su interior, y asi un mayor nimero de nifios, de mujeres y
de personas en edad avanzada, ademas de otros miembros con caracteristica diferentes a las
anteriores, se vieron obligadas a participar en actividades econodmicas para la generacion de

ingresos.

Asi, en términos generales y como se ha visto a lo largo de las paginas precedentes, se
podrian identificar dos ejes de analisis que juntos permiten dar cuenta de la participacion de los
miembros de las unidades domésticas urbanas en la generacion de ingresos econdémicos. Por un
lado, aspectos tales como la edad de los integrantes del hogar o el ciclo vital en el que se
encuentra la familia, su composicion de parentesco, sexo del jefe, tamafio y nimero de adultos en

edad de trabajar y, por el otro, el nivel de ingresos familiar.

En sintesis, un andlisis de este tipo debe contemplar las caracteristicas de las familias
desde una perspectiva sociodemografica, donde los conceptos de ciclo, composicion de
parentesco del grupo, composicion por edad y sexo de sus miembros (incluyendo composicion
de adultos y de menores, de consumidores y de productores), asi como la educacion (cuestion
relacionada con los determinantes de tipo sociodemografico o demografico culturales, que en un
contexto capitalista suelen tener significado econdmico, por ejemplo aumentando el precio
potencial de mercado de la fuerza de trabajo del colectivo familiar) contribuyen de manera

directa a explicar la participacion laboral de los miembros de las unidades domésticas.
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Si bien lo anterior esta fuera de discusion y ha quedado por demés demostrado en este
documento, y sin animo de restarle importancia a lo dicho pero retomando un aspecto
fundamental que este trabajo quiere resaltar y en el cual se ha hecho hincapié de manera
reiterada, a los ejes anteriores se debe agregar un tercero que tiene que ver con el reconocimiento
de que si bien las unidades domésticas echan mano a las posibilidades que les ofrece su forma de
organizacion familiar en cuanto a intensificar su trabajo para responder a las presiones a las que
se ven sometidos, son las caracteristicas del espacio local las que determinan las opciones que se
les abren a las distintas unidades domésticas, aunque esta aproximacion no debe descuidar como
se dijo, que el tamafio de la unidad y el acceso a los medios de produccion influye en la forma en

que diversifican sus actividades los miembros de los hogares.

Desde esta perspectiva y dependiendo de los contextos en los que se desenvuelven las
familias pueden adquirir relieve estrategias que segin Cuellar (1990), pueden acentuar la
resistencia, o bien por el contrario pueden mostrar aspectos acerca de la lucha por la
supervivencia recurriendo a la colocacion de algunos o todos los miembros fuera de la unidad. A
pesar de esto, se debe reconocer que mas alla del esfuerzo por incrementar la participacion de
diversos miembros de la familia en actividades remuneradas, también puede suceder que quede
una buena proporcion de fuerza de trabajo sin explotar que estd subempleada o trabajando al

margen, incluyendo hombres y mujeres de todas las edades.

Dicho lo anterior, y entendiendo que es justamente el contexto lo que este trabajo quiere
destacar, las diferencias vistas a partir de los resultados responden a estas caracteristicas del
entorno, pero no solo en lo que tiene que ver con cuestiones estructurales que determinan el
funcionamiento de los mercados laborales, sino también con la influencia que en la composicion
y funcionamiento de los hogares que responden a las medidas macroecondmicas tiene el espacio

local en el que se desenvuelven los hogares o unidades domésticas.

Es por esto, que en el presente trabajo se busco desde el inicio, por un lado profundizar en
las caracteristicas de los hogares que reaccionan ante los cambios econémicos en México para
mantener su nivel de vida, o por lo menos intentar que el impacto sea lo menos adverso posible,
y por otro lado, analizar el tipo de arreglo creado por estos, en términos del uso que hacen de su
fuerza de trabajo disponible, teniendo en cuenta las diferencias regionales surgidas a partir del

proceso de desarrollo econdémico.
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Se planteaba lo anterior en el entendido de que una mejor comprension de la
homogeneidad o heterogeneidad de los hogares y sus respuestas, teniendo en cuenta el entorno
socio econdmico en el que se desarrollan, es fundamental para delinear la vinculacion entre el
proceso de transformacidon estructural, los hogares que reaccionan a estos cambios y las

respuestas de las unidades domésticas.

Entonces, realizar el analisis teniendo en cuenta las diferencias entre contextos, permitio
llegar a identificar los diferentes ambitos econdmicos en que se sitian los hogares que, por sus
caracteristicas, responden a los distintos procesos econémicos, y demostrar como el contorno, en
funcion de los cambios estructurales, se vuelve fundamental a la hora de determinar tanto la
direccion con la intensidad de la respuesta, asi como las caracteristicas de los hogares que deben

ponerlas en practica.

Se recordara que al principio de la investigacion se planteaba como objetivo general
establecer el vinculo entre los procesos econdmicos que se originan y desarrollan en un nivel
macro, las consecuencias que tienen estos cambios y que se observan en realidades concretas y
las posibilidades de los hogares para hacer frente a los probables impactos negativos que sobre
sus condiciones de vida tienen estas transformaciones macroeconémicas. Y se planteaban, a raiz
de lo anterior, una serie de interrogantes que servirian de guia para el desarrollo de la

investigacion, y que ahora se retoman como una forma de organizar el presente capitulo.

Dicho esto, las grandes preguntas que dieron origen a este trabajo y que, como se dijo
oficiaron como ejes a lo largo del proceso de trabajo, fueron formuladas en los términos
siguientes: las distintas formas que asumen los procesos de transformacion econdmicos en
términos de los contextos y cortes temporales realizados tienen influencia o determinan de
alguna manera las respuestas que los hogares deben realizar para mantener, o no sufrir una caida
drastica en sus niveles de vida, y a su vez, estos diferenciales dados a nivel estructural definen
también las caracteristicas distintivas de los hogares que deben reaccionar a ellos en funcion del

lugar geografico donde se encuentran.

Los datos presentados y el analisis realizado permiten dar una respuesta afirmativa a las
preguntas anteriores, lo que lleva a plantear otras dos interrogantes y que tienen que ver con la
manera en que esas diferencias econdmicas regionales, imponen la intensidad en la respuesta que

los hogares deben implementar y como determina el tipo de hogar que debe ensayarlas, y por
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ultimo, los arreglos domésticos una vez implementados se mantienen de forma permanentes o los

hogares regresan a su situacion “inicial” una vez logrado el objetivo para el que fueron creados.

8.1 El desarrollo economico crea las estructuras

El modelo del mercado y de liberalizacion econdmica que se instrument6 desde mediados de los
ochenta como consecuencia del agotamiento del modelo de sustitucion de importaciones no
logré disminuir la pobreza; esto a pesar de que uno de los objetivos explicitos de las reformas
llevadas a cabo dentro de esta nueva perspectiva institucional fue elevar los niveles de vida de la
poblacion, sobre todo de la mas pobre. Asi, el programa de ajuste estructural tuvo impactos
importantes en la poblacion mexicana, la cantidad de gente pobre continué aumentando y la

distribucion del ingreso empeoro.

Es decir, que los impactos provocados por las formas de produccion, las instituciones y
los valores que caracterizaron al nuevo patron de desarrollo en México, dejaron a los grupos de
bajos ingresos y a las capas medias expuestas a elevados niveles de inseguridad e indefension

economica.

Desde esta perspectiva las medidas adoptadas en el marco del Consenso de Washington,
se convirtieron en elementos fundamentales para analizar el proceso econdmico durante el cual
se implementaron los cambios principales de la economia mexicana de la década de los ochenta
y noventa, y que derivaron en la creacion de contextos regionales especificos, mismos que
enmarcaron y, de alguna manera determinaron, las posibilidades de los hogares en funcion de sus

recursos y necesidades.

Asi, la implementacion o no, de las medidas creadas por los tecnocratas muestran como
México después de intentar sin éxito, realinear las variables econdmicas dentro del marco del
modelo de sustitucion de importaciones, inicia de manera explicita el proceso para adecuar su
economia con miras a participar en el proceso de globalizacion (Cortés y Rubalcava, 2001). En
este sentido, la frase “mds mercado, menos Estado” permite describir de manera precisa el
conjunto de medidas que conforman el denominado Consenso de Washington, instrumentos de

politicas surgidos en el momento que finaliza la llamada década perdida.
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Si bien, a partir de las medidas “sugeridas” por Washington y de su aplicacion en
Meéxico, se esperaba que la globalizacion y las reformas de “primera generacion” aumentaran las
tasas de crecimiento economico, y que ademas disminuyeran de manera significativa la pobreza
y la inequidad; y se confiaba en que el flujo de capital y el crecimiento de las exportaciones

promovieran el desarrollo de los sectores con un uso intensivo de mano de obra, esto no ocurrio.

Es mas, el resurgimiento del crecimiento no estuvo asociado a una fuerte demanda de
mano de obra en el sector formal, y en el caso especifico de México, se dio un aumento tanto el
desempleo formal como el empleo informal; sumado a que el crecimiento de la exportaciones
estuvo concentrado en los sectores de uso intensivo de recursos naturales; y la brecha entre la

mano de obra calificada y no calificada parece haber aumentado.

Entonces, como consecuencia del proceso de reestructuracion econémica los problemas
de distribucion de ingresos no mejoraron, incluso se puede decir que empeoraron, generando
indices de pobreza que se mantuvieron en niveles inaceptablemente altos, y es mas, la
inseguridad econdmica para los pobres y la clase media, vinculada a la inseguridad laboral y la

volatilidad de los ingresos tendio a crecer.

En esta misma linea y de acuerdo con Lustig (2002), la pobreza extrema y la pobreza
moderada en el sector rural permanecid sin cambios entre 1989 y 1994, ahora al analizar los
datos segun su distribucion geografica se observa que la pobreza aument6 en el sur y sureste, en
tanto que cayd o permanecio igual en las demas zonas en el mismo periodo. Esto seria un
indicativo de que la incidencia de la pobreza es mucho mayor en el sector primario y alcanza su
pico en el sur y en el sureste, lo que estaria significando que en los estados relativamente mas
prosperos y en las zonas urbanas, los pobres lograron sacar algin provecho de la leve

recuperacion econdémica vivida en los afios noventa.

En este sentido, es que se plantea que a partir de la apertura economica y de la insercion
de México en la economia global los aumentos en la desigualdad se habrian registrado
preferentemente en las zonas urbanas del pais, en tanto que en las rurales habrian permanecido
relativamente inalterados los patrones de desigualdad en la distribucion del ingreso. Aunque
claro estd, que parte del aumento de la desigualdad total se habria registrado, de manera paralela,
en el acercamiento de las diferencias en los niveles medios de ingresos entre las zonas urbanas y

rurales. Pero, sumado a lo anterior, se debe resaltar que la desigualdad en la distribucion del
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ingreso de los hogares también fue notoriamente diferente en términos regionales (Hernandez

Laos, 2003).

Precisamente desde el punto de vista regional, las tendencias descritas apuntan a la
concentracion de los productos del crecimiento econdémico en zonas especificas del pais, en este
sentido se puede argumentar, de acuerdo con Zenteno (2002), que cada localidad despliega un

modelo econdmico que es particular e independiente y que depende de su patron de desarrollo.

Ahora, y de acuerdo con lo planteado por Hernandez Laos (2003) acerca de que los
efectos de la globalizacion sobre la distribucion del ingreso y la pobreza se dan en el contexto de
una economia con una caracteristica especial: la existencia de una agudo dualismo estructural,
que condiciona los efectos de los fendmenos asociados con la globalizacion, agrega a partir de
esta hipotesis que a las realidades del dualismo tradicional habria que afiadir una dicotomia en el
seno del sector moderno de la economia; una parte del mismo continuaria orientado al
abastecimiento del mercado interno en tanto que otro, con caracteristicas de encalve estaria
orientado hacia la exportacion de manufacturas con muy pocas vinculaciones con el resto de la

economia mexicana.

Entonces, en el caso concreto de este trabajo, partiendo de la propuesta anterior se retoma
lo dicho por Cortés y Rubalcava (2003), quienes afirman que a partir de la entrada de México en
el proceso de apertura econémica, el pais ya no se caracteriza por una economia dual, sino que
cuenta con la presencia de tres sectores econdmicos: 1) sector tradicional, 2) el sector moderno

orientado hacia el mercado interno y 3) el sector exportador.

Asi, la diversidad de combinaciones de los tres sectores econdmicos emergentes en el
territorio nacional permiten, como una forma de analizar los efectos que sobre los hogares tiene
la globalizacion econdémica y las medidas de politicas que de ella se derivan, identificar las
condiciones generadas por las caracteristicas de los cambios econdmicos regionales introducidos
por la globalizacion, tomando en cuenta como parte de las mismas condiciones, a las

transformaciones demograficas y socioculturales de las regiones (Cortés y Rubalcava, 2003).

A la luz de lo planteado, se entendi6 pertinente la eleccion de las ciudades de Tijuana y
Monterrey, ya que por sus particularidades histéricas, tanto econdémicas como demograficas,

ofrecian las diferencias necesarias y suficientes de “contexto”, para analizar la relacion entre los
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cambios econdémicos generales y el impacto que estos tuvieron sobre los hogares y su

organizacion.

En conclusion, desde esta perspectiva se estaba en posibilidades de analizar si en
condiciones externas iguales (al interior de cada ciudad) y diferentes (entre ambas ciudades), los
distintos tipos de hogares (en funcién de sus necesidades y recursos) actian o responden a los
cambios economicos (afios de estabilidad, crisis o recuperacion econdmica) de forma semejante

o de manera distinta.

8.2. Las estructuras y su impacto diferencial

Dicho lo anterior, el paso logico a seguir es la identificacion y reconocimiento de las
especificidades de los contextos seleccionados, y que estan dadas por las ciudades de Tijuana y
Monterrey, particularidades histéricas vinculadas a las caracteristicas tanto econdémicas como
demograficas, y que como se dijo ofrecieron las diferencias necesarias y suficientes de
“contexto”, para analizar la relacion entre los cambios economicos generales y el impacto que

estos tuvieron sobre los hogares.

En el tercer capitulo de este trabajo se decia que la realidad geografica y demogréfica,
hizo que la evolucion y desarrollo histérico de la zona fronteriza del norte de México presentara
una gran heterogeneidad, tanto en sus relaciones sociales como en las culturales y comerciales,

no solo con los Estados Unidos sino también con el resto del pais.

Asi, el crecimiento economico de las ciudades fronterizas a lo largo del Siglo XX,
registran un cambio en la conformacién de su estructura productiva, mientras que el sector
agricola tuvo su predominio hasta la década de los sesenta, este comenz6 a verse modificado por
el surgimiento y desarrollo de un sector industrial exportador, que progresivamente fue
aumentando su importancia en el conjunto de las actividades econdmicas de la region en

particular y del pais en general.

Segun Verkoren y Hoenderdos (1988) fue hasta fines de los afios sesenta que se empezo a
desarrollar en la frontera norte una actividad industrial de importancia, basada en el

establecimiento de plantas maquiladoras de exportacion. Sin embargo este proceso de
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industrializaciéon también fue tardio y atipico en el contexto nacional. Tardio, porque el
despliegue industrial de México se habia iniciado desde los afios treinta, teniendo como
principales nucleos a las ciudades de Guadalajara, Monterrey y a la zona metropolitana de la
Ciudad de México, atipico, porque se inicid en un periodo en que la politica industrial del pais
seguia plenamente encasillada en el modelo de industrializacion por sustitucion de
importaciones, con un caracter altamente proteccionista y con una orientacion hacia las

prioridades del mercado interno.

En este contexto, las diferencias regionales en relaciéon con del patréon de desarrollo
economico se reflejo en la dindmica de los mercados de trabajo. En efecto, durante el periodo de
“crecimiento hacia adentro” y especialmente en las dos décadas comprendidas entre 1950 y
1970, el desarrollo de la industria manufacturera desempefi® un papel preponderante en la
expansion del empleo asalariado nacional, mientras que en el plano regional las ciudades

fronterizas generaban empleos sobre todo en el sector terciario (Garcia, 1988).

Entonces se debe resaltar que en el marco del proceso de crecimiento de la industria
maquiladora, existe una estructura altamente terciarizada, donde el comercio y los servicios

jugaron un papel muy importante.

Junto con lo anterior, se debe resaltar que el crecimiento poblacional fue también un
fenomeno muy importante que coadyuvo al desarrollo econdmico de le region, crecimiento que
en gran medida estuvo vinculado a la migracién proveniente del centro y sur del pais. Entonces
desde un punto de vista general, se puede afirmar que las ciudades de la frontera norte
constituyeron un importante polo de atraccion de la vasta corriente migratoria que fluyo,

basicamente, hacia zonas urbanas en busca de mejores oportunidades de supervivencia.

En este contexto, la ciudad de Tijuana considerada una de las cinco mas grandes del pais
con mas de un millon de habitantes, representa el centro urbano fronterizo donde la industria
maquiladora constituye una de las fuentes mas importante de empleo, aunque en general el
mercado de trabajo tijuanense presenta un gran dinamismo que es, en parte, resultado de su
estrecho vinculo con la region sur de California. Esta colindancia es en buena parte la causa
directa del empleo generado en los servicios turisticos y en el comercio, asi como de un nimero
considerable de puestos de trabajo para aquellos que se trasladan diariamente al otro lado de la

frontera para desempefiar su jornada laboral.
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En este sentido los datos presentados permiten ver como la industria maquiladora se
afianz6 paulatinamente como la principal fuente de generacion de empleos, siendo también el
sector industrial de mayor crecimiento relativo a partir de la década de los ochenta. En 1998 las
mas de 150,000 personas ocupadas en las actividades maquiladoras representaban ya la cuarta

parte de la poblacion econémicamente activa (PEA) de la ciudad.

Si bien la PEA de Tijuana tiene un patrén de actividad muy parecido al que siguen otras
ciudades fronterizas como Ciudad Juarez y Nuevo Laredo, con promedios de participacion neta
superiores a 50% y con una tendencia creciente, por lo menos hasta fines de la década de los
noventa, se debe resaltar que, una de las caracteristicas que han definido el perfil de la industria
maquiladora desde su origen es que ocupa una porcion notoriamente mas alta de mujeres que el
resto de las actividades economicas, aunque esta tendencia se encuentra en retroceso en los
ultimos afios, segun lo planteado por algunos autores y que se menciond en su momento en este

trabajo.

Ahora, con respecto al proceso econdmico seguido por la ciudad de Monterrey, se debe
mencionar que el empresariado regiomontano constituye uno de los grupos industriales de mayor
antigliedad en México. Su configuracion temprana a fines del siglo XIX le permitié consolidarse
y unificarse como clase mucho antes que el resto de los empresarios mexicanos. Asi, la industria
regiomontana se fue desarrollando tanto en vinculacidon con el mercado interno como en el
externo, enfatizdndose la orientacion hacia uno u otro segun las coyunturas econémicas que se

fueron presentando a lo largo del siglo.

Inicialmente se orientd a la exportacion hacia el mercado estadounidense, pero después
de la segunda guerra mundial, como resultado de la politica de sustitucion de importaciones y del
proteccionismo imperante en México, las empresas regiomontanas organizaron su produccion de
manera primordial en torno al mercado interno, y en la década de los ochenta, a partir de la
apertura econdmica del pais, los empresarios regiomontanos se organizaron para volver a

exportar (Pozas, 2002).

Entonces, como resultado de la implementacion de esta politica de apertura econdmica,
las exportaciones crecieron 32% en dos afios a partir de 1988, sin embargo, el incremento de las
exportaciones en el contexto de la apertura econdmica tuvo como contrapartida un aumento en

las importaciones, colocando a la balanza comercial mexicana en dificil situacion.
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En 1991 las importaciones crecieron 28.7%, alcanzando un total de 38,357 millones de
dodlares, mientras que las exportaciones aumentaron apenas 1.5%, llegando a 27,175 millones de
dolares. Tal situacion, que unos afios antes habria sido suficiente para desatar una nueva crisis, se
vio amortiguada por la inversion extranjera directa, la que en el periodo 1988 - 1991 alcanz6
cerca de 33,167 millones de dolares, de los cuales 9,897 fueron invertidos en el ultimo afio

(Pozas, 2002).

Pero estas medidas no fueron suficientes para equilibrar el alto costo social que los
trabajadores y el sector no exportador debieron pagar, sobre todo en los que se refiere al
deterioro de los salarios, al cierre de empresas y a la profundizacion de las desigualdades

sociales, debido a la altisima concentracion de capital que el modelo promovia.

Los grupos industriales regiomontanos, segin Pozas (2002), se desempefiaron con éxito
aun después de la crisis de 1994, pero fallaron en el papel que les habia asignado el modelo de
Salinas, quien esperaba que se convirtieran en la punta de lanza del futuro desarrollo econémico

y arrastraran al resto del sector empresarial hacia un ciclo virtuoso de crecimiento econdémico.

Como resultado del proceso descrito, la situacion del empleo cambio drasticamente entre
1978 y 1983, asi, el peso relativo de la fuerza de trabajo en las actividades de manufactura
decreci6 de 36.5% a 31.1%, y la proporcion de trabajadores en las actividades vinculadas a los
servicios creciod de 31.7% a 36.6%. Los demas sectores mantuvieron su tamafio promedio, lo cual
sugiere que durante los primeros anos de la crisis la perdida de puestos de trabajo en las

actividades manufactureras fue absorbida por los servicios.

Como dato general se puede mencionar que en 1987, la proporcion de trabajadores en
este sector de actividad habia descendido a 27.3%, en comparacion al 39% del sector servicios y
al 18.8% del comercio, es decir que, en menos de una década la estructura sectorial del mercado
de trabajo en Monterrey fue rapidamente transformada, las actividades manufactureras dejaron
de ser el sector mas dinamico en la creacion de empleos, cediendo el lugar al sector servicios y
en menor medida al comercio; siendo esto uno de los resultados principales de la crisis en

Monterrey (Solis, 2002).

Asi, entre 1987 y 1994 el empleo en las actividades manufactureras continud
descendiendo, llegando a un minimo histérico de 24.5% en este tltimo afo. Esta reduccion tuvo

lugar aun cuando, en 1988, las mas importantes corporaciones de Monterrey habian completado
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la etapa de mayor dificultad en su reestructuracion. Durante ese periodo tuvo lugar un
incremento importante en el numero de trabajadores en las actividades comerciales, pasando de

18.8% a 22.5%.

Si bien, desde la segunda mitad de la década de los noventa, se da una recuperacion en la
fuerza de trabajo de las actividades manufactureras, con un incremento en el tamaio relativo de
esta de 24.5% a 29.9% entre 1994 y el afio 2000, las actividades de servicios mantienen su

preponderancia con 34.9% de los trabajadores para el 2000 (Solis, 2002).

Segtin Pozas (2002), la productividad de la industria manufacturera aumentd de manera
sostenida entre 1993 y 1998, hasta alcanzar 35%, en tanto que el costo unitario de la fuerza de
trabajo registré una disminucion de 44% en el mismo periodo. Esta disminucion se relaciona, en
parte, con los despidos de personal resultantes de la reorganizacion de la linea de produccion,

pero también esta vinculada a la caida de los salarios en el sector de la manufactura.

Por ultimo, una cuestion que se debe tener presente, es que la distribucion sectorial de los
trabajadores es diferente para hombres y mujeres. Para los hombres, las actividades
manufactureras son las primordiales, con una participacion de 31.6% en el 2000, seguida de
cerca por las actividades de servicios con 29.4%. Entre las mujeres, la concentracion de empleos
se da en los servicios con el 45.8%, aunque existe una alta participacion de estas (27.4%) en las
actividades de manufactura, mientras que las que se encuentran en el sector del comercio son
23.7%. Otros sectores como la construccion y el transporte contindan siendo dominados

exclusivamente por los hombres.

Entonces, a partir de lo visto se puede decir que la economia mexicana se contrajo
sistematicamente desde 1983 hasta 1989, durante este periodo cayo la capacidad adquisitiva de
los asalariados con distintas intensidades, se estrecho el mercado de trabajo asalariado y las altas
tasas de desocupacion propiciaron que se desarrollara el sector informal, diversos factores
vinculados al saneamiento de las finanzas publicas actuaron conjuntamente para provocar la
contraccion de la demanda interna, aunque ciertas variables macroecondmicas mostraron rasgos
de cierta estabilidad general. Luego, entre 1989 y 1994, en plena aplicacion de la politica de
ajuste estructural, se manifestaron algunos signos de recuperacion en el empleo y los ingresos,

que fueron efimeros, ya que, en los dos ultimos afios de este periodo presentaron fluctuaciones
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como un anuncio de la crisis que se desataria en 1994 (Cortés, 1997), de la cual el pais se habria

recuperado en los siguientes afios hasta interrumpirse nuevamente durante el 2001.

En este contexto general, Tijuana y Monterrey desarrollaron procesos diferentes, y hasta
podria decirse que opuestos, lo cual queda claro a partir de la informacion presentada. A modo
de ejemplo, se puede decir que en 1995 mientras Monterrey vive un aumento de la poblacion
ocupada en el sector servicios, Tijuana experimentaba una disminucién de la poblacion laboral

en esta misma rama de actividad.

Para el afio 2000, por su parte, el sector servicios regiomontano tiene una caida en el
porcentaje de personas ocupada y un aumento en la poblacion que labora en la industria de la
transformacion, mientras que los servicios tijuanenses para ese mismo afio experimenta un
aumento de la poblacion activa y la industria de la transformacion un descenso en el promedio de

la poblacion ocupada.

De esta manera es que se justifico la seleccion de los dos contextos, y se recordard lo que
se decia al inicio de este trabajo de acuerdo con la propuesta de Cortés y Rubalcava (2003), y
que tiene que ver con que los hogares de cada una de las zonas definidas a partir de sus
especificidades, estan enmarcados por las formas concretas que adoptan los cambios
macroecondmicos en ambitos territoriales reducidos. Asi, las caracteristicas de la estructura del
hogar, en las areas econdmicas, demograficas y socioculturales, se suponen moldeadas por las
correspondientes condiciones de cada grupo doméstico e influidas, a su vez, por las

especificidades micro regionales de insercion en los procesos econdmicos.

8.3. La influencia de las estructuras sobre los hogares

Si bien las tendencias mencionadas no se concretan del mismo modo en todos los hogares, de
acuerdo con Cortés y Rubalcava (2002) se podria afirmar que siempre alteran sus organizaciones
domésticas, y condicionan las capacidades del grupo para aprovechar las oportunidades que

ofrece su entorno micro regional y comunitario.

En este sentido, el cuarto capitulo de este trabajo retomaba lo planteado por Rubalcava

(1998), y permitia decir que entender a los hogares como sistemas remite a la idea de que esta
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conformado por “un conjunto organizado, organizaciéon que no es otra cosa mas que las
relaciones entre sus elementos. La representacion grafica usual del sistema es una serie de cajas
con entradas y salidas, sin embargo las propiedades estructurales del sistema no son

representables a partir de esos flujos” (Garcia, 1993).

Asi, “los elementos de un sistema complejo son heterogéneos (pueden pertenecer a
distintas esferas de la realidad y estar sujetos a procesos con distintas temporalidades) y se
mantienen en permanente interaccion. El sistema como totalidad es abierto, es decir estd sujeto

también a interaccion con su medio circundante” (Garcia, 1993).

Quedaba claro entonces, que el sistema esta enlazado a su entorno mediante flujos que en
ambos sentidos condicionan su funcionamiento. En el entorno quedan contenidos tanto cambios
dentro del sistema, en variables que afectan a los subsistemas pero que no se tomaron en cuenta
al definirlos, como una multiplicidad de interacciones del sistema con el medio, que modifican

por igual al sistema y a su circunstancia (Rubalcava, 1998).

Entonces, y de acuerdo con la autora el hogar como grupo humano puede analizarse
como sistema a partir de los individuos (los que integran el grupo doméstico) y sus bienes
materiales (patrimonio del grupo); los miembros del grupo se articulan, entre si, con los demads
de su comunidad, y con sus bienes, a través de relaciones que definen las necesidades, los
recursos y las posibilidades al alcance del grupo. Estas relaciones se postulan como subsistemas
y forman parte de la historia del hogar. El tiempo transforma estas relaciones y sus
transformaciones producen a su vez cambios en el funcionamiento del hogar. Asi, entre los
miembros de un hogar existen diversas relaciones posibles de ser estudiadas, por ejemplo la
relacion consumidor — productor, perceptor — no perceptor de ingreso, relaciones de parentesco,

participacion en la produccion o en la reproduccion.

En definitiva la estructura del hogar se genera por las relaciones entre los procesos que se
originan dentro de cada subsistema y por las interacciones entre los subsistemas (Rubalcava,

1998).

Es por lo anterior, y por el interés propio de este trabajo, que se retomo la propuesta de
Rubalcava (1998) de centrar el anélisis en tres de los subsistemas internos al sistema complejo

del hogar: 1) las necesidades, 2) los recursos y 3) las posibilidades.
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“Los tres se consideran definidos por relaciones y procesos que surgen del propio grupo
doméstico, o bien de su interaccion con otros hogares y con el medio circundante. Las relaciones
entre los tres subsistemas determinan la estructura del sistema, pero dicha estructura es s6lo una
de las que el sistema puede adoptar en funcidn de sus flujos de intercambio con el entorno, flujos

de “entradas” y “salidas” a través de su frontera” (Rubalcava, 1998:77).

Desde esta perspectiva, el conjunto de trabajos que fueron presentados en el cuerpo
general de este trabajo, permitieron ver que a la hora de analizar los fenomenos demograficos y
socioecondmicos, la unidad doméstica se ha convertido en un instrumento necesario para dar
cuenta de la forma en que los aspectos estructurales y macro sociales llegan a influenciar la
conducta individual. Esto es asi, segun algunos autores, porque los individuos organizan su vida
cotidiana en este ambito, asi las investigaciones en ciencias sociales, aunque no de forma
exclusiva, se han dedicado a analizar la influencia que en la conducta individual tiene la

pertenencia a un hogar.

Es por lo anterior, que dentro de esta linea de trabajos se pudo ubicar a aquellos que se
han dedicado al estudio de las estrategias de sobrevivencia, de supervivencia, de reproduccion,
de existencia o estrategias familiares de vida, corriente de investigacion que fue desarrollada para
dar cuenta de la manera en que las familias campesinas y del medio urbano se organizaban para

lograr su permanencia cotidiana y generacional.

Dentro de los trabajos dedicados a estudiar las estrategias de las unidades domésticas, se
retomaron, por un lado, aquellos realizados en el ambito rural especialmente orientados a
explicar la permanencia del campesinado. Si bien estos han estado principalmente restringidos al
andlisis de pequeias comunidades, han sido utiles para clarificar la problematica de la estructura
agraria del continente, asi como los movimientos migratorios, entre otros aspectos particulares de

estos grupos domésticos.

Por otro lado, se presentaron una serie de estudios que abordaron las diferentes estrategias
a las que recurren las unidades domésticas urbanas para lograr su reproduccion, dentro de las
cuales se destacaron aquellos trabajos centrados en los aspectos relacionados con la participacion
de la fuerza de trabajo familiar en la actividad econdmica para garantizar la reproduccion de la
unidad doméstica., la produccién de bienes y servicios para el mercado o para el autoconsumo, la

migracion en busca de trabajo y la utilizacion de redes familiares de apoyo, entre otras.
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Ahora, reconociendo que es cierto que las unidades domésticas hacen uso de las
posibilidades que les ofrece su forma de organizacion familiar, también queda claro a partir de lo
visto, que son las caracteristicas del espacio local las que determinan las opciones que se les
abren a los distintos hogares, aunque como se menciond anteriormente, se debe reconocer que el
tamafio de la unidad y el acceso a los medios de produccion, influye en la forma en que
diversifican sus actividades. Es decir, que no todos los hogares experimentan de la misma
manera estos cambios en su organizacion interna, ya que las condiciones econémicas, como dice

Rubalcava (1998), son cambiantes no solo en el tiempo sino también en el espacio.

Asi, dentro de este marco de analisis quedd por demas justificado la importancia de los
contextos econdomicos elegidos para el analisis, Monterrey y Tijuana, desde sus diferencias en las
dinamicas histéricas particulares. Ya que, si bien ambas ciudades se han enfrentado a
condiciones de reestructuraciéon econdémica y flexibilidad laboral, lo han hecho con diferentes
realidades. Por un lado, Monterrey ha estado asociada con el capital nacional desde finales del
siglo XIX y estrechamente relacionada con un sector de servicios profesionales innovadores, por
otro lado, Tijuana hace poca mas de treinta afios surgié como un centro maquilador de grandes
empresas extranjeras, ademas de que su mercado laboral tiene caracteristicas particulares
importantes dadas por un crecimiento acelerado por la llegada de migrantes de otros estados de
la republica y una fuerte relacion con el estado de California, Estados Unidos. Asi, se tiene a
Tijuana, considerada una de las ciudades maquiladoras por excelencia con todo lo que esto
implica, y a Monterrey como un mercado caracteristico del modelo de sustitucion de

importaciones que se reestructur6 a partir de la década de los ochenta.

8.4. La razon de las estructuras: el uso de la fuerza de trabajo secundaria como estrategia
econdomica de los hogares de Tijuana y Monterrey

A lo largo de este documento se han presentado resultados de diversos trabajos que afirman que
como respuesta a las consecuencias derivadas de los procesos de reestructuracion econémica los
hogares han implementado diferentes estrategias para evitar el deterioro de sus condiciones de
vida, como la intensificacion de esfuerzos para percibir ingresos adicionales, reorientacion del

gasto doméstico, aumento de la duracion de las jornadas laborales, aumento de perceptores
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dentro del hogar, emigracion de sus miembros, cooperacion entre los hogares, establecimiento y

mantenimiento de redes, entre otros muchos.

También se ha visto que las transformaciones econdmicas cuyas caracteristicas mas
sobresalientes son su dinamismo y que se producen a nivel estructural, llevan a que la
vulnerabilidad de los hogares y las personas se de en grupos diferentes asi como en contextos

distintos.

Entonces y a modo de recordatorio, se de debe mencionar nuevamente que la intencion de
realizar el andlisis teniendo en cuenta las diferencias entre contextos, se debio, a que el proposito
del trabajo fue identificar los diferentes ambitos econdmicos en que se situan los hogares que,
por sus caracteristicas, responden a los distintos procesos econdémicos, y demostrar como el
contorno, en funcion de los cambios estructurales, juega un papel importante en la forma e

intensidad de la respuesta y en las caracteristicas de los hogares que deben ponerlas en practica.

Por lo anterior, fue que se decidié utilizar la prueba de estabilidad estructural de los
modelos de regresion, asi esta eleccion estuvo basada en la hipodtesis de que si bien, las
estrategias buscan mantener un nivel de vida que se ve determinado por la puesta en practica de
medidas macro estructurales, el éxito de aquéllas depende del contexto en el que se ensayan. Es
decir, que el éxito de los arreglos implementados por los grupos familiares va a estar

influenciado por el entorno local del que forman parte los hogares.

Esto significd, en términos de los modelos estadisticos, que dado el conjunto de factores
sociodemograficos y econdmicos condicionantes, los pesos de las variables entre &mbitos con
dindmicas distintas fueran diferentes, pero que también los pesos de las variables para la misma
ciudad tendieran a modificarse en los distintos periodos, es decir que los valores de la variable
dependiente cambiaran en funcién de los momentos de recuperacion de la crsis de 1982, crisis y

recuperacion economica por los que han atravesado ambas ciudades.

Ademas de lo anterior, el trabajo buscod reconocer que la puesta en practica de las
estrategias por parte de los hogares depende de la flexibilidad del contexto para absorber los
resultados de estos ensayos, pero también, que los tipos de arreglos estan condicionados por la
flexibilidad de los hogares para crearlos y mantenerlos con miras al logro de los objetivos que se

buscan conseguir.
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Dicho lo anterior, los resultados mas sobresalientes que surgen de la presente
investigacion, muestran como el efecto de las variables relacionadas con la estructura y la
organizacion de los hogares, resultan tener mayor impacto en al ciudad de Tijuana que en
Monterrey, en esta Ultima, la mayor influencia sobre la Tasa de Participacion Economica de la
Fuerza Secundaria de trabajo la tienen las variables de sector de actividad sobre todo en el afio de
la crisis econdomica. Es decir que mientras para los hogares tijuanenses la participacién en el
mercado laboral de los miembros en edades productivas depende de la composicion y estructura
de los hogares, asi como de las caracteristicas del jefe econdémico, en Monterrey esta
participacion estd relacionada en mayor medida con las fluctuaciones del mercado econdémico

que impacta directamente en el mercado laboral.

El tipo de hogar presenta tendencias similares en ambas ciudades, es decir que en el afo
de crisis tanto los hogares nucleares como lo no nucleares aumentaron el uso de la fuerza de
trabajo secundaria de los hogares, para luego disminuir en el afio 2000, aunque en ninguno de los
dos contextos estos niveles llegan a los de 1987. Esto estaria indicando de acuerdo a lo visto a lo
largo del trabajo que estos cambios estarian mas relacionados con los cambios sociales en cuanto
a la participacion econdomica que con los ciclos econdmicos por los que atravesaron las ciudades

analizadas.

En cuanto al ciclo vital de los hogares, estas variables también influyen, ya sea de manera
positiva o negativa, con mayor fuerza en Tijuana, mostrando como las parejas sin hijos sin
importar la edad utilizan con mayor intensidad sus recursos humanos disponibles en 1995, es
decir que estos hogares debieron organizarse de tal manera que permitiera que sus miembros en
edad de trabajar salieran al mercado de trabajo, influencia que en Monterrey es mucho mas débil

o negativa en el caso de las parejas mayores.

Mientras la escolaridad del jefe economico, variable que se relaciona directamente con el
ingreso econdmico, no presenta relaciones fuertes en ninguno de los contextos, es de resaltar la
significancia de esta variable en el aflo 1995 para la ciudad de Tijuana. Es decir que la caida de
los ingresos tijuanense por trabajo en estos anos, pero sobre todo el deterioro de las condiciones
laborales hicieron que los hogares tuvieran que recurrir a sus reservas de mano de obra para
complementar los ingresos y mantener o no sufrir una caida dréastica de su nivel de vida.

Mientras que en Monterrey aunque de manera débil la mayor escolaridad del jefe econdmico del
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hogar ofici6 como protector en términos del uso de la fuerza de trabajo disponible situacion que

continda para el afio 2000 aunque con menor peso.

En cuanto a los sectores de actividad, como se menciond mas arriba tienen influencias
muy distintas no solo para los afios sino también para las dos ciudades seleccionadas, mientras
para Tijuana todos los sectores resultan tener un impacto significativo en el cambio de la Tasa,
con excepcion del transporte y la administracion publica en 1987, para Monterrey esto no es asi,
en este contexto la construccion presenta valores no significativos en 1987 y 2000, y el

transporte para el afio 1995.

Ahora, aquellos jefes que se desempefiaban en los sectores de actividad de la
construccion y los servicios al momento de la crisis en Tijuana, se vieron obligados en mayor
medida a recurrir al apoyo de los miembros de sus hogares, como forma de hacer frente a la
caida de los ingresos, pero también para cubrir la merma en la participacion de los trabajadores

en estos sectores.

Por otro lado, en el caso de Monterrey para 1987 se ve que el unico sector que resulta no
significativo en la regresion es el de la construccion, por su parte la administracion publica es el
que presenta mayor peso para este afio, es decir que en los hogares donde el ingreso principal
proviene de este sector provoca que el uso de la fuerza de trabajo secundaria sea mayor. Si bien
los demads sectores son significativos, es interesante ver como los hogares que reciben su
principal de ingreso de la industria, el transporte y los servicios, hacen un menor uso de sus

recursos de fuerza de trabajo.

En 1995 cambia la situacion anterior y el sector transporte se vuelve no significativo
contra el resto que si lo son, en este ano todas las categorias presentan signos positivos, es decir,
que sin importar el sector de actividad de los jefes todos los hogares necesitan hacer uso de la

fuerza de trabajo secundaria para mejorar, mantener o no ver disminuidos sus ingresos.

Para el afio 2000 en Monterrey, todas las variables de sector de actividad (con excepcion
de la construccidon) son significativas, pero se debe resaltar que algunas de los coeficientes
presentan signos negativos (industria, comercio y transporte), lo que estaria indicando que en
este momento de relativa recuperacion econdémica, los hogares podrian prescindir o por lo menos

disminuir el uso de sus recursos disponibles de fuerza de trabajo.
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Por ultimo, es necesario recordar que el uso de la prueba de estabilidad estructural de los
modelos de regresion se planted bajo la hipotesis de que si bien, las estrategias buscan mantener
un nivel de vida que se ve determinado por la puesta en practica de medidas macro estructurales,
el éxito de aquellas depende del contexto en el que se ensayan. Es decir, que el éxito de las
estrategias economicas va a estar influenciado por el entorno local del que forman parte los

hogares.

Entonces teniendo esto presente, y lo visto a lo largo de todo el trabajo, se esta en
condiciones de afirmar que esta investigacion contribuye al reconocimiento de que la puesta en
practica de las estrategias por parte de los hogares no solo depende de la flexibilidad de estos
para crear dichas estrategias y mantenerlas con miras al logro de los objetivos que buscan
conseguir, sino que también dependen y en gran medida, del contexto proximo en el que se
localizan los hogares y de la capacidad y flexibilidad de estos para absorber y dar respuesta a las

iniciativas creadas por las unidades domésticas.

8.5. Reflexiones finales

En las dos ultimas décadas, México se ha visto afectado por un proceso de globalizaciéon socio-
econdmica que a medida que avanza genera cambios fundamentales en las formas de produccion,
en el funcionamiento del mercado de trabajo, en las politicas de Estado, en las formas de
integracion social y en las aspiraciones y pautas culturales que orienta el comportamiento del
conjunto de la poblacion. Proceso que ha contribuido al surgimiento de nuevos focos de

vulnerabilidad en distintos puntos de la estructura social.

La complejidad de estos procesos es el resultado de diversos fenomenos de caracter
econdmico, social, politico y cultural, que se encuentran relacionados entre si de formas muy
distintas. Parte esencial del conjunto de relaciones propias de dichos procesos, en el caso
particular de México, reside en el patron de concentracion geografica de las principales

actividades econdmicas que privilegio a unas cuantas zonas del pais.

En este sentido, diversos estudios han mostrado que como forma de dar respuesta a las
consecuencias derivadas de este proceso de reestructuracion econdmica, los hogares han

implementado diferentes actividades para contrarrestar el deterioro de sus condiciones de vida o
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evitar una caida demasiado drastica de su situacidon econdémica, como la intensificacion de
esfuerzos para percibir ingresos adicionales, reorientacion del gasto doméstico, aumento de la
duracion de las jornadas laborales, aumento de perceptores dentro del hogar, emigracion de sus
miembros, cooperacion entre los hogares, establecimiento y mantenimiento de redes, entre otros

muchos.

Ahora bien, los trabajos existentes en esta linea han abordado el tema desde distintas
lineas y niveles de andlisis, en términos generales la vulnerabilidad de los hogares y las
estrategias seguidas por estos para hacer frente a los cambiantes procesos econdmicos ha sido de
gran preocupacion en los trabajos realizados para América Latina desde los afios setenta, pero
sobre todo, en las ultimas décadas del siglo pasado. Estos se han centrado de manera casi total en
determinar las caracteristicas de los hogares que comienzan a vivir este proceso de
vulnerabilidad a la pobreza o la marginacion y en el tipo de respuestas que elaboran en diferentes

momentos historicos y en contextos determinados.

Desde otra perspectiva de analisis, los trabajos dedicados a estudiar la participacion
economica de los hogares o las familias, destacan principalmente los condicionantes a nivel de
las unidades domésticas que favorecen o inhiben la participacion de los miembros en el mercado
laboral. Asi, en el contexto de las principales ciudades del pais se han estudiado las respuestas o
reacciones de los hogares ante el deterioro de las condiciones laborales en general, y también en

funcién de ciertos indicadores particulares vinculados con el proceso de precarizacion laboral.

Por su parte, en el &mbito nacional diversas investigaciones han mostrado que ante el
deterioro de las condiciones de trabajo de la poblacion mexicana como consecuencia de las
diferentes crisis por las que ha atravesado el pais, ha habido un nimero importante de hogares
localizados principalmente en el ambito urbano que respondieron a los cambios
macroecondémicos no solo intensificando la jornada de trabajo del jefe del hogar, sino también
haciendo uso de la fuerza de trabajo secundaria existente en los grupos domésticos, es decir, que
recurrieron al incremento del nimero de perceptores de ingresos como una forma de contribuir al
mantenimiento, o por lo menos no ver mermada en demasia, las condiciones de vida de los

integrantes de los hogares.

Pero a pesar de estos esfuerzos, existen un numero reducido de trabajos para ciudades

especificas (contextos particulares con realidades propias) que sugieren que la organizacion
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social de los grupos domésticos se da de la misma manera en las diversas ciudades, es decir que,
la intensificacion del uso de los recursos disponibles (sean humanos o materiales), el impacto
sobre la escolaridad, la implementacion de estrategias colectivas con el fin de contrarrestar la
caida de los ingresos provenientes de la venta de la fuerza de trabajo, se dan con la misma
intensidad e igual magnitud con independencia del contexto especifico en el que los miembros de

los hogares desarrollan su vida cotidiana.

A pesar de la existencia de estas investigaciones, como se menciond anteriormente, los
hallazgos referidos han sido sustentados, en términos generales, en informacion agregada e
incluso de corte cualitativa y en el marco de trabajos mas amplios que no perseguian de manera
exclusiva probar la relacion entre procesos econdmicos particulares y las respuestas de los

hogares ante los eventos especificos desarrollados en el entorno mas proximo.

Esto ultimo es justamente lo que esta investigacion busc6 mostrar, asi los resultados han
permitido enriquecer y actualizar el conocimiento acerca de un tema que en un pais diverso
como México, donde los cambios principales de la economia de la década de los ochenta y
noventa derivaron en la creacion de contextos regionales especificos, las posibilidades de los
hogares en funcion de sus recursos y necesidades se encuentran enmarcadas y determinadas por

esas realidades concretas.

Si bien los resultados y conclusiones pueden entenderse como generales, son de gran
importancia para delinear futuras aproximaciones, es decir, al término de este trabajo quedan
preguntas sin responder y como sucede en todo proceso de investigacion se abren nuevas

interrogantes que hacen regresar sobre los pasos recorridos para repensar lo realizado.
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ANEXO 1

Cuestionario Basico Encuesta Nacional Empleo Urbano 1987

[ INEGI

INSTITUTO NRCICNR\. DE ESTRDISTICA

GEDGRAFIA € INFORMATICA

ENCUESTA NACIONAL DE EMPLEO URBANO

CUESTIOMARIO BASICO
(FORMAENEU-3)

[ Forma: DE:

CONFIDENCIAL

Esta encuesta esta autorizada por la ley de
informacién estadistica y geografica capitulo
V. articule 38.

Teda lainformacién semantendra concaracter
estrictamente CONFIDENCIAL.

TRANSCRIBA DE LA TARJETA DE REGISTRO DE HOGARES (T.R.H.}] Forma ENEU-2

NUMERODE . - ESTRATO AGEB AREADE = MARZANA  DISTRIBUCION CONTROL ks HOGAR HOGAR
MURICIPIO LISTADO SEMANAL VIV, SEL. MUDADO
k] il i =i s st i s i 1 bt it L L] i
(1-3) (4-7) (8-11) (12-14) (15-17) (18-20) (21-26) {27-28) (29-30) (31-32)
FECHA DURACION Mumero de persohas de 12 afios
DELAENTREVISTA Hera en la que inici¢ la aplicacion del cuestionario: cumplidos y mas
DIA: MES: ARO: [EE
Hora en la que se termind la entrevista: (33-34)
HOMBRE DEL ENTREVISTADOR| N
ESTADO FINAL DE LAENTREVISTA (3536) [ | |  PERIODO
NOMBRE DEL SUPERwISOR | ne | I DE Completa (]
- P MOmero de renglén
Incompleta | | del informante
NOMBRE DEL CRITICO Ne
Completa |—| Mimero de renglén
del informante
Incompleta |_|
NOMBRE DEL CODIFICADOR | N¢
| Completa |—| Numero de renglén
del informante
Incompleta |:|
(1] o [2] wo
CARACTERISTICAS PERSONALES DE LOS MENORES DE 12 ANOS
(T.RH. FORMAENEU.2) DATOS SOBREELHOGAR
Posiciones | Nimero de | Parentesco | Sexo |  Edad Escolaridad Condicion de | Mig . ;
| Renglén Residencia himero de residentes en el
i Hogar [83-43).
{TOTAL)
(41255 5 0 0 e feq A
(4. 70) i (B et o o bl 3 ] et Lo o s st e vl [ | :
o e e T D e T e Tipo de hoger a0
detl b L e e e gy
gotnsy b Lol bl b bbbl B | L] NiiiTiebe de riptestd IE%I
sty o bl Ledoad el bl e b e o b o
T R RN TR (R RS R ] OBSERVACIONES
pegsany o bl d b L b L L L L] L 1
1 e R R B R R o o o ot S| 1 | i Rt ks
i fiity I 1 0 0 S S st T i
restianey LG G L L L Ll ] Loy bl
pa Dot P e B B e e e e e b ]
(=21 ] e e I T oo o i s o iy | Lo Lope g g
T S T D R o D e i D D D e Tl T o i
{354-065; R feml et g pea el e boa el b i
- 510 o I I S S S ety i WOCELG
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[3]we0 | Mombre ‘

SOLO PARAPERSONAS DE 12 ANOS DEEDAD Y MAS

2. ONO -+ (Salte a 1d)

(especifique)

ATENCION: Sila prequnta 1d= 1

-314-

TERMINE

Mo, de Renglén i Namere Total : Condicion de ; :
TRH Parentesco Sexo Edad Estado Civil de Hijos Escolaridad Rasidensia Migracion
e b o) 4 L fd oo i B b bl ] Lot i B
(41-42) (43) (44) (45-46) {47} (48-49) ! (50-54) (55) (56-58)
1. Durante la SEMANA PASADA ¢dedicé... alguna parte 1b.  ¢Cual es la razén por la que... no
de su tlempo a una o varlas de las actividades que trabajo la SEMANA PASADA? 4
le voy a mencionar enseguida? (Escuche y margue el cédigo adecuado) 73741
(Lea sin_excepcién las opciones de 1 a 4, margue las 1. [0 Vacaciones, permisos,
afirmativas y pregunte las heras correspondientes) - Salte
enfermedad, descanso, viaje, a
sCuantas horas a la arreglo de asuntos personales o 3
i semana aproximadamente? asistencia a cursos CON GOCE DE
1. O ¢Estudiar? SUELDO O GANANCIAS 7]
2 0 ¢Quehaceres de suhogar, atencién | 2. O Enfermedad SIN GOCE DE SUELDO
de nifies, ancianos o enfermos, sin {58-60) 3, O Suspensién o descanso SIN GOCE
pago alguno? Ll 1 DESUELDO Pase
3. O ;Construccién de su propia casa? (61-62) 4. [0 Huelga o paro laboral 2
4. [0 Prestacién de servicios sociales 5 0O Término del ciclo agricola o por mal 1c
gratuitos a su comunidad? (63-B4) clima
5. O Nole dedicé tiempo a ninguna de L1 1@;!%} 6. [0 Escasez demateriales en el mercado
las actividades anteriores 7. O Falta de dinero o clientes
1 (I L“T“l 8. O Falta de vehiculo o descompostura
(&7} de maguinaria
9. 0 Ofre:
(especifique)
1al. Durante la SEMANA PASADA - . 1c. ¢En cuantas semanas volvera... a este Ei
¢ Trabajo... para sostener a la familia o cubrir mismo trabajo (o comenzara a trabajar)? -
alguno de sus propios gastos, al menos una 78
hora o un dia? Eﬁ,’J {Escuche y margue el cédige adecuadeo)
1. O ‘Ya se reincorpord o empezé a Salte
1.0 sl (Salte a 3) trabajar esta semana a
O 2. O En 4 semanas o menos 3
2, T NO 3. 0 Enmas de 4 semanas
4. O Ne hay seguridad de que regrese a Pase
—————————————————— b i) trabajar (o cuando va a comenzar) a
1d
1a2. Aunque ya me indicé que... no trabajo la 5 0 ns.
SEMANA PASADA ;tiene algun emplec o un o -
negocio por su cuenta de qué vivir? 1d. ¢Cual es el motivo por el que.. no
\{gﬁl trabaja? sy
O (Escuche y margue el cddige adecuado) 178
1. 3l {Salte a 1b)
1. O Esta incapacitado para trabajar per
20 Mo el resto de su vida
1 2. O Ests estudiando
3. O Se dedicé alos guehaceres de su
—————————————————— A de i i hogar
i 4, O Esta pensionado o jubilade
1a3. sComenzara... un trabajo o negocio nuevo? 5. O Ofre:
i . 5. To! _
(75) {especifigue)
1.0 s (Salte a 1c) 1e. Me puede indicar por favor; ;Como le hace...
0 para sostenerse economicamente?
2. MO :
I (Escuche y margue los cédiges adecuados) __ L(?;F%é“
~78)
1. O Recibe pensién de su trabajo
__________________ S 2. 0O Recibe la(s) renta(s) de su(s) casa(s)
1ad4. La SEMANA PASADA ; ; Ayudo... a 0_|8I‘3) ganancia(s) de un negocio(s)
trabajar sin page en un negocio (o 3. O Tiene ahorros
en las tierras) de un familiar u otra 4. [0 Pide limosna, canta en los camiones, Pase
persona? {oihi 0 tragafuego o similares a
: p A 2
Esa persona es: (71-72) 5, Re(_:lbe pension por viudez, orfandad
- o divorcio
_ 1. O un familiar Salte 6. 0 Esta becado
1. Osl * a 7. O Le sostiene un familiar u otra persona
2. O no familiar 3 8. O Ot




2, ¢Ha tratado... de conseguir un trabajo? ya sea: 2b2. 2En qué fecha COMENZO ... a tratar de conseguir
trabajo?
{Lea sin excepcién las opciones de 1 a 4 y marque las
afirmativas) 2 o del de19__ 1
Ly (dia) (semana) (mes) (89-90)
9 (79-82) (Pase a 2c)
1. O ;Buscando empleo a suelde? | |} o0 L ] e e e ene
2. O ;Intentando ejereer una ocupacién
por su cuenta? ATENCION:
3, O ;Haciendo tramites para poner un SI ENTRE LAS FECHAS DE INICIO (2b1 6 2b2) ¥ LA ULTIMA
negocio propio? Pase BUSQUEDA {2b) PASAROM MAS DE DOS MESES
R Tyndend. a ASEGURESE DE QUE LA BUSQUEDA HAYA 3IDO
4. O nglt’a“d" de iniciarse en las ventas 2a CONTINUA. EN CASO DE INTERRUPCION POR MAS DE DOS
€ aiguna cosa SEMANAS CORRIJA, ANCTANDO EN 2b1 6 2b2 LA FECHA
DE REIMICIO.
{especifique)
5. [0 otro 2c. ¢Cual es el motive por el que... no ha buscado
(especifique) trabajo en las dltimas 4 semanas? :
. (Escuche y marque el codigo adecuado) S
6. O ;Mo ha hecho nada para buscar Salte e
trabajo? oe 1. OO Esta esperando que termine una suspension
7. 0 ns. o huelga en su frabajo
= 2. O Estéesperands la siguiente temporada de trabajo
2a. ¢Cual es el motivo por el que... ha 3. 0 Esta esperando la respuesta a una solicitud
tratado de conseguir trabajo? i 4. [0 Lo llamara un patron en 3 meses o antes
(Escuche v margue o obdigo adecuads) (83 5. 0O C_cnsidera que no hay trabajo actualments o
piensa que no se lo darian
1. O Ya terminé sus estudios
2. [ Para sostener sus estudios (especifique)
3. [ Para ayudar econémicamente al 6. O Esta esperando recuperarse de una enfermedad
conyuge o a otros familiares 7. O Mo tiene necesidad de trabajar
4, [0 Necesita contribuir al sostén de la 8. O MNotiene tiempo
familia 9. O Ofra razén
s. O Mo tiene nada que hacer en su casa b " (especifique)
6. O oo
d (especifique) 2d. ¢Ha trabajado... alguna vez en su vida para
ganar dinero, ¢ como ayudante sin pago?
1.0 Sl— s (Pasea2e) |{9—3
}
2b. ;En qué fecha fué la ULTIMA VEZ que... traté 20 no TERMINE
de conseguir trabajo? 30 N
° oel e — 2e. ¢Cuil es el moti | dejé
- e. (Cudl es el motivo por el que... dejo su
(dla)  (eemana)  (mes) L ULTIMO TRABAJO?
B85’
B85 (Escuche y margque el cédigo adecuado) Lt
(Clasifigue en relacién al dltimo dia de la 184-95)
semana de referencia) 1. 0 cerrédo quebréd su fuente de frabajo =
i) 2. O Recorte de personal o suspensién por
1. 0 Hastaimes — (86) fiempo indefinido
2. [0 Mas de 1 mes hasta 2 meses —— (Salte a 2b1) 3. O Una huelga que no se ha resusho
3. [ Més de 2 meses hasta 3 meses  (Salte a 2b2) 4. O se terminé el trabaijo para el que
4. [0 Mas de 3 meses hasta 6 meses estaba contratado(a)
5. [0 M4s de 6 meses hasta 1 afio Salte 5. [0 Se terminé el ciclo agricola o la temporada Pase
6. O Mmas de 1 afio ; de trabajo a
c
7. 0 ns. 6. [0 Le despidieron sin causa justificada 2f
7. O Dejé el trabajo por matrimonio, alumbra-
miento ¢ cuidado de hijos u otros familiares
2b1. LEn qué fecha COMENZO ... a tratar de conseguir 8 O Dejé el frabajo por estudiar
trabajo? 9. O Dejo el trabajo por cambio de domicilio
del de 19 10.00 Dejé el trabajo por enfermedad
@ < e 11.0 Dejé el trabajo por insafisfaccién
(dia) (semana) (mes) 120 Se jubilé o lo pensionaron
. :}aag 13.0 otro
(67:65) especifique
(Salte a 2d) (esp e _
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2f. ¢En qué fecha se terminé el ULTIMO TRABAJO
que tuvo...7?

o del dels

(semana)

(dia) (mes)

(Clasifique en relacién al Gltimo dia de la semana de
referencia)

Hasta 1 mes

Mas de 1 mes hasta 2 meses
Mas de 2 meses hasta 3 meses
Mas de 3 meses hasta 6 meses
Mas de & meses hasta 1 afio
Mas de 1 afio hasta 3 afos
Mas de 3 afios hasta 5 afios
Mas de S afios TERMINE
NS,

© e NG n s LN
oooooooon

botod
(96-97)

(98-99)

3c. Las personas que... empled la SEMANA PASADA
son:

(Lea sin excepcion todas las opeiones y marque las
indicadas por el informante)

¢ Trabajadores a sueldo?

i Trabajadores familiares que le Salte a
ayudan sin cobrar sueldo? 4

& Trabajadores no familiares sin pago?

MN.S.

oo 00

(104)

3. Ahora le voy a hacer algunas preguntas sobre
ol TRABAJO PRINCIPAL que... tuvo la SEMANA
PASADA

3a. :En su TRABAJO PRINCIPAL de |la SEMANA
PASADA. .. era:

{Lea sin excepcion todas las opciones y margue la indicada
por el informante)

1. O Patén? Pase a
2. O subcontratista? 2h
3.0 Trabajador por su cuenta?
4. 0 Trabsjador cooperativista? .
5.0 Trabajador a sueldo fijo, salario

o jornal?
6. O Trabsjador a destajo, comisién

- Salte a

o porcentaje? 3d
7.0 Trabajador no familiar sin pago?
&8 O Trabajador familiar sin pago?
9 O otre

(especifique)

3b. A cuantas personas ocupd... para hacer el
trabajo de la SEMANA PASADA?

{Escuche y marque el codigo adecuado)

Ninguna

1 persona

2 a 5 personas

6 a 10 personas
11 a 15 personas
16 a 50 personas Pasze a
51 a 100 personas Ic
101 a 250 personas

251 ¥y mas personas

Ocupd personas, pere ne sabe el

nuimero

MN.S.

» (Salte a 4)

= 0 o~ @
ooooooooog

(=]

mi

(100101

(102-103)

3d. ;Cuantas personas en total, trabajan para la
empresa, cooperativa, negocic o patron con
el cual... trabajé la SEMANA PASADA?

{Cuente al entrevistado pero NO al patrén)
{Escuche y margque el cédigo adecuado)

]

1 persona

2 a5 personas

6 a 10 personas

11 a 15 perscnas
16 a 50 personas
£1 a 100 perscnas
101 a 250 personas
251 y mas personas
NS,

2 0@ NP ;oA
Oo0oOoO0ooon

4, ¢Cudl es el nombre del oficlo, profesion, puesto o
cargoe que... desempefié en su TRABAJO PRINCI-
PAL de la SEMANA PASADA?

NOMERE

4a. 4Cuales son las tareas o funciones principales
que... desempeiié en su trabajo de la SEMANA

PASADA?

Pase

i
{105-108)

Bl
(107-110}
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5. ¢Cual es el nombre del negocio o de la empresa
donde... trabajé la SEMANA PASADA?

7.

-0

(Aclare a log empleadores y a los jadores por cuenta
propia, que se trata del nombre de su propio negocio

y no el de sus clientes)

{Mombre completo, no use siglas)

(Clasifique)

Una Institucién de Gobierno, empresa |
descenfralizada o paraestatal

Una cadena industrial, comercial o de
servicios de gran capital

Una cooperativa, sindicato, unién,
agrupacidn o sociedad gremial
Cualquier otro tipo de establecimiento
CON NOMBREY/Q REGISTRO

Es patrén, subcontratista o trabajador
por cuenta propia y sunegocio NO TIENE
NOMBREY/O REGISTRO

O Es trabajador a sueldo, comision, 3
porcentaje, destajo o sin pago vy el
negocio donde trabajé o ayudsé NO TIENE
NOMBREY/O REGISTRO

O
a
O
O

(Anote el NOMBRE FPROFIO de la per
sona para quien trabajo o ayudo)
O

M.S. » (Salte a 5b)

Salte a Sb

Pasea 5a

1)

5a. La persona para la que... trabajé o a

quien ayudd es:

(Lea sin excepcidn todas las opciones y marque Lo
la indicada por el informante) 112)
1. [0 Duefio de un negocio, taller,
establecimiento o vehiculo?
2 0O Maquilador, destajista. subcontratista sin
negocio propio?
3. 0 Trabajador a sueldo de una empresa ¢ negocio?
4. 0 Ama de casa o familia?
5 [ Distintas amas de casa o familias?
6. O Profesionista independiente?
7. O Agricultor, campesino, ganadero o pescador?
& 0O oto
(especifique)
i
5b. ¢ A qué se dedica la empresa, negoclo o patrén
donde trabajé o ayudé... la SEMANA PASADA?
(Si ce trata de trabajadores domésticos, pregunte por las
tareas o funciones que éstas personas realizan)
(DETALLE EL TIPO ¥ MATERIAL DE LOS
PRODUCTOS © SERVICIOS QUE SE ELABORAN) far :
A
(113-116)

Pase

Sc

5¢. ¢La empresa o negocio para el que trabajé o

ayudé... cuenta con instalaciones para trabajar?

(En el caso de trabajadores por cuenta propia o
trabajadores domésticos, pregunte por el local o lugar

donde trabajan o prestan sus servicios)

1.0 = L Como le dicen a ese tipo de instalaciones?

(especifique)

20 nNo LEn dénde realiza... sus actividades)

(especifique)

3.0 otre

(especifique)

. (Clasifigue la respuesta anterior en el siguiente listado)

1.0 Parcelas, lanchas, bordos, pozas, redes

7.0 Instalacién IMPROVISADA en la via publica o
ambulante de casa en casa

24.D Puestos FIJOS en la calle, o tianguis

3.0 Domicilio del trabajador, del patrén o de los
clientes

25.0 Mercancias y senicios ofrecides en motoci-
cleta, bicicleta, triciclo, carretones, ete.

26. D Mercancias y senvicios ofrecidos en vehiculos,
excepto transporte de personas

10.00 Taxis, colectivos, peseros u obro transporte de
pErsonas

12. [0 Loncherias, fondas, cocinas econdmicas, casas
de huéspedes, mesones, posadas, etc.

27.0 Cantinas, bares, restaurantes que no son parte
de una cadena

20.g Tienda de abarrotes y otros establecimientos
de servicio en barrios

13, Talleres de produccion y servicios de reparacion

5.0 Despachos de ingenieros, arquitectos,
abogados, consultorios médicos, ete.

15.0 oficinas y dependencias del Gobierno
Federal, Estatal o Municipal

6.0 Establecimientos agropecuarios, fabricas,
constructoras, congeladoras, supermercados,
escuelas, hoteles, restaurantes, lineas de
autobuses o taxis y otros establecimientos de

dimensiones medianas y grandes —

Pase

Sd

iEH IS

R AT
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5d. (Eltrabajo lo realizé. .. en su propio domicilio?

2. 0 no
(especifique dénde realizd sus tareas)

ATENCION: Sl LA PREGUNTA «1a3» =1 & Sl
© LA PREGUNTA 2f = 1, 2, 3, 4 0 5 TERMINE

6. ¢Cuales dias y cuantas horas le dedicé... a
su TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA

PASADA?

0 I B I A
L M M J Vv § D

Total de horas
(Clasifique)
Menos de 35 horas
Entre 35 v 48 horas
Mas de 48 heras »
Mo trabajé la SEMAMNA PASADA
MN.E.

*(Pase a Ga)
—*(Sale a 6¢)
(Salte a Gb)

(Salte a 7)

ooooo

B

(118120}

L]

(121122}

L]
(123

6a. ;Cudl es el motivo por el que... trabajé
menos de 35 horas?

(Escuche y marque el cadige adecuado)

Es su horario normal

Porque se redujo la jornada de trabajo por
causas de crisis de produccidn o de ventas

Porfalta de clientes, pedidos o financiamiento
Por falta de materia prima, vehiculo o
maguinaria

Trabajo a destajo

Motivos personales o familiares

Por enfermedad o vejez

Mo quiere o no necesita trabajar mas tiempo
Otro

Salte

fc

OoOooao oo oo

o B

(especifique)

6b. 4Cual es el motivo por el gue... trabajé
mas de 48 horas?

(Escuche y marque el codigo adecuado)

O Herarie normal

O Horas extras

O Exceso de trabajo o clientes
a Trabajo a destajo

O ofro;

Pacge a 6¢

S

(especifique)

{124-125)

i
26)

6c. Ademas de las horas que me indico strabajo...
tiempo adicional para realizar algunas actividades
complementarias a su trabajo principal?

{especifiqgue a qué actividades)

0 o o I A
L M M J ¥ § D

¥ TOTAL DEHORAS

7. En el TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA
PASADA; sen qué forma obtiene... sus ingresos
o le pagan?
{Lea las opciones y marque la(s) indicada(s) por el
informante)
. a LA sueldo fijp?
. O ¢Por hora o dia trabajado?

:
(127-128)

Lol
{129-130)

a LA destajo?

O iPor comisidn o porcentaje?

. O LCon propinas?

. a ¢Recibio ganancias?

. a iConsume la familia de lo que produce o
vende? ava

8. [ ;Le pagan con mercancia(s) o producto(s)?

Pase

- @ ! oE W

(especifique) —
9. O Mo le pagan ni recibe ingresos » (Salte a 8)
10. O NS, —— (Pasea Ta)

7a. En el TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA
PASADA gcada cuando cbtiene... sus
ingresos o le pagan?

(Escuche vy clasifiqgue el periodo, después haga la

0 )

(131-138)

siguiente pregunta)

¢Cuanto gand o en cuanto caleula sus ingresos?

(Asegirese de que |a cantidad sea lo gue la per-
sona recibe efectivamente)

1. [ cada semana $ -
2. [ cada 15 dias 5
3. [ cada mes $
4. [ piario $
5. O otro periodo de pago:

3
(Especifigue periodo y

la cantidad)

6. [0 Si no trabajo la SEMANA PASADA,
icuanto gana normalmente?

3
(Especifigue periodo y la cantidad)

Salte a 7d

7. OLe pagan por servicio, obra, pieza o
trabajo realizado

3 por
(Pago)

(Cada Unidad)

por semana

{Unidades)

Pase

8. ONS. o no quire dar informacion ———
a b
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7b. Actualmente el salario minimo mensual es de:
$ ; éLa cantidad que obtuvo... por su
trabajo el MES PASADOQ es:
(Lea sin excepcion todas las opciones y marque la
indicada por el informante)

1. O ;lgual a esta cantidad? » (Salte a 7b)

2. O ¢Menor?

3. O :Mayor?

4. ONs.

(Pase a 7c)

{Salte a 7d)

Tc. ¢Cuantas veces mayor o menor al salario
minimo?

{Escuche y marque el codigo adecuado)

1. [0 Menos de la cuarta parte

2. ODelacuarta parte a la mitad

3. [0 Mas de la mitad hasta el salario minimo
4. [0 Mas del salario minimo hasta el doble
5. [ Mas del doble hasta el triple

6. [ Mas del triple hasta 5 veces

7. O Mas de 5 veces hasta 10 veces

8. [0 Mmas de 10 veces

9. Ons.

il
(1373

(138}

7d. En el TRABAJO PRINCIFAL de la SEMANA
PASADA, :icuales de las siguientes
prestaciones le dan... 7

(Lea sin excepcion todas las opeciones y marque la(s)
indicada(s) por el informante)

[ Aguinaldo

[ Participacién de utiidades

O Vacaciones con goce de sueldo

O Credito para vivienda

O mss

[ servicio Médico particular o Sequre de Salud
[11s8sTE

[ Segure Seocial Voluntario o Facultative

O otres:

w {especifique)

CENOOAGN=

Ademas del TRABAJO PRINCIPAL del que ya
hablamos; stuvo... la SEMANA PASADA
otrof{u otros) trabajo(s) por su cuenta, a
sueldo o en alguna otra forma?

Osi . (Pase a 8a)

2. Ono (Salte a 9)
3. Ons

8a. En su SEGUNDO TRABAJO de la SEMANA
PASADA... ERA:

(Lea sin excepcion todas las opciones y marque la
indicada por el informante)

O ; Trabajador a destajo, comisién o porcentaje?| 8b)
O ; Trabajader no familiar sin pago?
[ ; Trabajador familiar sin pago?
O orro;

VooNEORW N

{especifique)

(139}
(140}

sl

(142}
(143)
{144}
(145}
(148}
(147)

i

8b. ¢Cual es el nombre del oficio, profesion,
puesto o cargo que... desempend en su

a1y

(128)

ol
(148-160)

O ; Patrén

[ ; Subcontratista™®

O i Trabajador por su cuenta?

O ; Trabajador cooperativista? (Pase
O ; Trabajador a sueldo fijo, salaric o jornal? a

SEGUNDO TRABAJO de la SEMANA PASADA? 1 |
{161-154}
Mombre
¢Cuales son las tareas o funclones principales
que... desempend en su SEGUNDO TRABAJO
de la SEMANA PASADA?
9. Durante los ultimos 2 meses ;ha tratado...
de conseguir otro emplec como trabajador
a sueldo, por su cuenta o de alguna otra
forma? Lo
{155)
1. DS' {Pase a 9a)
2 Owno
3. ONS. (Salte a 10)
9a. ;Busca... otro trabajo para:
(Lea las opciones y marque la indicada por el b
informante) (1563
1. O Tener mas de un empleo?
2. [ Para cambiarse de trabajo?
10. £ Se dedica. .. a trabajar:
(lea las opciones y marque la indicada por el
informante) Lo
(157}
1.0 iTodo el afio? ——  TERMINE
2. O ;Unos meses al afio? Pase a
3.0 i56lo de vez en cuando? 10a
4. Ons. TERMINE
10a. ¢Cual es el motivo por el que... no trabaja
todo el afo?
(Escuche la respuesta con atencién y clasifiquela) Hs
(158}

1. O Suftrabajo o realiza siempre en algunas épocas
o temporadas del afio

. [ Sélo cuanda lo llaman o solicitan sus servicios
. O sélo trabaja en periodos de vacaciones

. O No necesita trabajar todo el afo

. O Neo tiene tiempo para trabajar todo el afio

[ otro,

- @ AW

(especifique)
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ANEXO 2
Cuestionario Basico Encuesta Nacional Empleo Urbano 1995

CONFIDENCIAL
INSTITUTO NRCIDNRL D€ €STRDISTICA
GEOGRAFIA € INFORMATICR Esta encuesta estd autorizada por la ley de
informacion estadistica y geografica capitulo
ENCUESTA NACIONAL DE EMPLEO URBANO V. articulo 38.
CUESTIONARIO BASICO Toda lainformacién semantendré concaracter
(FORMAEMNEU-3) estrictamente CONFIDENCIAL.

TRANSCRIBA DE LA TARJETA DE REGISTRO DE HOGARES (T.R.H.) Forma ENEU-2

NUMERODE  ESTRATO AGEB AREADE MANZANA  DISTRIBUCION CONTRCL Ne HOGAR HOGAR
MUNICIFIO LISTADO SEMANAL VIV, SEL. MUDADO
Bl el b b el e e et el e (o] L
(1-3) (4-7) (&-11) (12-14) (15-17) (18-20) (21-26) (27-28) (29-30) fs"iJv'ﬁJaj
FECHA DURACION Mumero de personas de 12 afios
DELAENTREVISTA

Hora en la que inicié la aplicacién del cuestionario: cumplidos y mas

DIA: MES: ARID: [T
{ )

Hora en la que se termind la entrevista:

NOMBRE DEL ENTREVISTADOR| N°
ESTADO FINAL DE LAENTREVISTA (35-36) [ [ |  periobo  (7-39) [ [ ]
S ——v— _.E”r'ué-L'-J ..C;ﬁpléﬂ.a.. s | s
: Mamero de renglén
Incompleta |: del informante
NOMBRE DEL CRITICO Ne Completa (] Nimero de rengien
Incompleta | 1 del informante
NOMBRE DEL CODIFICADOR | N Completa m Namero de rengn
Incompleta ,— del informante
] wo 2| w0
CARACTERISTICAS |:;$is_}?|:‘3I&EMSADEENL§JS_;ﬂ)ENORES DE12ANOS DATOS SOBREELHOGAR
Posiciones | Nimero de | Parentesco | Sexo Edad Escolaridad Condicién de | - Migracion
Renglon Residencia HNumero de residentes en el ;
Hogar EERED
{TOTAL)
41-55) Loadod R A B | (| g e
15670 Lo ol b b odele e bbb s bl o b o Lo ] fii] bl i
B L e B Rt sy
i) i i i G5 A i 5 i i i ) o i i i i i
Wk R R R B B R S S (R SR ] Lo B ] ] Nomero de encuesta 5
TR e [ G D B Gt S S S 1S BN i id Loslicibe ]
s L e e L e OESERVACIONES
pamany o b e b Lo dea bl d e o b olidde e d o b ol e o ) i b
VT8 0 i Lo o
(17T e Leodoao bl fble b bl o Lo b b ) il Lol
pasausy Ll Do b b D R L [y Lol b
A e NS VHCHT VRN VEREN RSO WLAEARE 1) WS VERaR N Ao Pt P e | Lo e
metasm e dode bbbl Lo Loble M b il o el ) L] Ll
{29501 | ] EHERT Vit viaat ik s e syt S o ivad (| 00 W B
(251365 i it} it i | S i i s i Lo i et Josi
toegamny oL b BB o Gt G G B bR ] Boald ol . MCDELD
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3]0 | Nombre ‘

SOLO PARAPERSONAS DE 12 ARIOS DE EDAD ¥ MAS

MNo. de Renglén i MNumero Total 4 Condicion de i .
TRH Parentesco Sexo Edad Estado Civil de Hijos Escolaridad Residenieid Migracién
L L L Ll L Lol L L] i
(41-42) (43) (44) (45-48) (47} (48-49) (50-54) (55) (56-58)
1. Durante la SEMANA PASADA ¢ dedicé... alguna parte 1b.  ¢Cuél es la razén por la que... no
de su tiempo a una o varias de las actividades que trabajo la SEMANA PASADA? {AE)
le voy a mencionar enseguida? {Escuche y margue el codigo adecuado) (73-74)
(Lea sin _excepcibn las opciones de 1a 4, margue las 1. O Vacaciones, permisos, sal
afirmativas y pregunte las horas correspondientes) . alte
enfermedad, descanso, viaje, a
sCuantas horas a la arreglo de asuntos personales o 3
) semana aproximadamente? asistencia a cursos CON GOCE DE -
1. 0 ¢Estudiar? SUELDO O GANANCIAS
2. O ;Quehaceresde suhogar, atencion ||| | 2. O Enfermedad SIN GOCE DE SUELDO
de nifios, ancianos o enfermos, sin (58-60) 3. O Suspension o descanso SIN GOCE
page alguno? L1 it DE SUELDO
3. O :Construccién de su propia casa? {61-62) 4. O Huelga o paro laboral a
4, O ;Prestacién de servicios sociales Ll ] Lol 5. O Témmino del ciclo agricola o por mal e
gratuitos a su comunidad? (63-64) clima
5. 0O Nole d_e_dic() tiempo a ninguna de L1l |ﬁkﬁ}l 6. O Escasez demateriales en el mercado
las actividades anteriores 7. O Falta de dinero o clientes
14 L1 Lol 8 [ Falta de vehiculo o descompostura
(87) de maquinaria
9. O ot
(especifique)
1al. Durante .Ia SEMANA PASADA 1c. ¢En cuantas semanas volvera.. a este i
£ Trabajo... para sostener a la familia o cubrir mismo trabajo (o comenzara a trabajar)? _}«53,
alguno de sus propios gastos, al menos una {
hora o un dia? (&ET)I (Escuche y marque el cddigo adecuado)
1. O vYa se reincorporé o empezé a Salte
1.0 s (Salte a 3) trabajar esta semana a
2. O En4 semanas o menos 3
2. Il:] MO 3. O Enmas de 4 semanas
4. [0 No hay seguridad de que regrese a Pase
- —_——_——_——_—— — —— s s trabajar (o cuando va a comenzar) a
1d
1a2. Aunque ya me Indicé que... no trabajé la s 0 ns .
SEMANA PASADA /tiene algin empleoc © un N . -
negocio por su cuenta de qué vivir? i) 1d. ¢Cual es el motivo por el gue.. no
9 trabaja? Lol
(Escuche y marque el codigo adecuado) )
1.0 s (Salte a 1b) . ) i
1. O Esta incapacitade para frabajar por
2 0 el resto de su vida
7 2. O Esta estudiando
3. O Se dedicd a los quehaceres de su
—_———— e e e e e —— ———— s e e hogar
. . . 4. O Esta pensionado o jubilado
1a3. ¢Comenzara... un trabajo o negocic nuevo? .5 0O oto:
%ag (especifique)
1.0 s (Salte a 1¢) 1e. Me puede indicar por favor; ;Como le hace...
U para sostenerse economicamente?
2,
1 (Escuche y marque los cédigos adecuados) 77
-78)
1. 0 Recibe pension de su trabajo
- - - - - - SRR 2. O Recbela(s)renta(s) desws)casa(s)
1a4. La SEMANA PASADA ; ;Ayudd... a 0_|af3) ganancia(s) de un negociols)
trabajar sin page en un negocio (o 3. O Tiene ahorros
en las tierras) de un familiar u otra 4. [0 Pidelimosna, canta en los camicnes, Pase
persona? e 0 tragafuego o similares ;
. (71:72 5. Recibe pension por viudez, orfandad
Esa persona es; 41 o divorcio
O 1. O un familiar Salte 6 O Estabecado
1. sl 4 a 7. O Le sostiene un familiar u ofra persona
2. O no familiar 3 8. O oto:
(especifique)
2. ONO — (Salte a 1d) —
ATENCION: Sila pregunts td=1 JERMINE
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2. jHa tratado... de conseguir un trabajo? ya sea:

(Lea sin excepcién las opciones de 1 a 4 y marque las
afirmativas)

1. O ¢Buscando emplec a sueldo?

2 0 slntentando ejercer una ocupacién
por su cuenta?

3. O iHaciendo tramites para poner un
negocio propio?

4, O . Tratando de iniciarse en las ventas
de alguna cosa?

Pase

2a

{especifique)

5. 0O otro

(especifiqgue)

6. O ¢Mo ha hecho nada para buscar
trabajo? a
7. 0 NS

(75-82)

2b2. ;En qué fecha COMENZO ... a tratar de conseguir
trabajo?

4] del
{dia)

de19
{mes)

({semana)
(Pase a 2¢)

ATENCION:

5| ENTRE LAS FECHAS DE INICIO (2b1 6 2b2) Y LA ULTIMA
BUSQUEDA (2b} PASARON MAS DE DOS MESES
ASEGURESE DE QUE LA BUSQUEDA HAYA SIDO
CONTINUA. EN CASO DE INTERRUPCION POR MAS DE DOS
SEMANAS CORRIJA. ANOTANDO EM 2b1 6 2b2 LA FECHA
DE REINICIO.

Loded
(89-90)

2a. ;Cual es el motive por el que... ha
tratado de conseguir trabajo?

{Escuche y marque el codigo adecuado)

. O a terminé sus estudios
. O Para sostener sus estudios

. O Para ayudar econdémicamente al
conyuge o a ofros familiares
. [ Mecesita contribuir al sostén de la
familia
5. O Mo tiene nada que hacer en su casa
6. O ote
v (especifique)

W R =

.

&3

2¢. ¢Cual es el motive por el que... no ha buscado
trabajo en las Ultimas 4 semanas?

{Escuche y marque el codigo adecuado)

1.0

Esta esperando que termine una suspensién
© huelga en su trabajo

Esta esperando la siguiente temporada de trabajo
Esta esperando la respuesta a una solicitud
Lo llamara un patrén en 3 meses o antes

Considera gue no hay trabajo actualmente o
piensa gue no se lo darian

oooo

{especifique)
Esta esperando recuperarse de una enfermedad
Mo fiene necesidad de trabajar
Mo tiene tiempo
Otra razén
n (especifique)

ooono

| J
(91-82)

2b. ¢ En qué fecha fué la ULTIMA VEZ que... traté
de conseguir trabajo?

[+] del
(semana)

de s
(mes)

(dia)

(Clasifique en relacion al dltimo dia de la
semana de referencia)

O

Hasta1mes ——M—
Mas de 1 mes hasta 2 meses .
Mas de 2 meses hasta 3 meses

] (Salte a 2b1)
O

O Mas de 3 meses hasta 6 meses

O

O

(Salte a 2b2)

Mas de B meses hasta 1 afio Salte

Més de 1 afio a
2c

Nod kLN

O ns.
2b1. (En qué fecha COMENZO ... a tratar de conseguir
trabajo?

o del de 19

{dia) {semana) {mes)

(Salte a 2d)

(84-85)

(86)

{87-88)

2d. ¢Ha trabajado... alguna vez en su vida para
ganar dinero, o como ayudante sin pago?

1.0 8l ——— (Paseae)

2 0O no

TERMINE
2 0O ns. |

2e. JCudl es el motive por el que... dejé su
ULTIMO TRABAJO?

(Escuche y marque el codigo adecuado)

1.
2.

Cerrd o quebrd su fuente de trabajo T
Recorte de personal o suspensién por
tiempo indefinido

Una huelga que no se ha resuelto

Se termind el trabajo para el que

estaba contratado{a)

Se termind el ciclo agricola o la temporada Pase
de trabajo a
Le despidieron sin causa justificada 2f
Dejé el trabajo por matrimenic, alumbra-
miento o cuidado de hijos u ofros familiares
Dejé el trabajo por estudiar

Dejé el trabajo por cambio de domicilic

Dejd el trabajo por enfermedad

Dejd el trabajo por insatisfaccidn

Se jubild o lo pensionaron

Ofro

(especifique)

83)

(94-95)
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2f. AEn qué fecha se termind el ULTIMO TRABAJO
que tuvo...?

o del
{dia) {semana)

de19___

(mes)

(Clasifique en relacidn al dltimo dia de la semana de
referencia)

Hasta 1 mes
Mas de 1 mes hasta 2 meses Pase
Mas de 2 meses hasta 3 meses a
Mas de 3 meses hasta 6 meses
Mas de & meses hasta 1 afio
Mas de 1 afio hasta 3 afos
Mas de 3 afios hasta 5 afios
Mas de 5 afos

MN.E.

TERMINE

OoOoooooooao

(96-97)

e )

(98-8}

3c¢. Las personas que... empled la SEMANA PASADA
son:

(Lea sin excepcidon todas las opciones y marque las
indicadas por el informante)

iTrabajadores a sueldo?

g,Trabajan_jores familiares que le Salte a
ayudan sin cobrar sueldo? 4

i Trabajadores no familiares sin pago?

N.S.

[

oo OO0

{104}

3. Ahora le voy a hacer algunas preguntas sobre
el TRABAJO PRINCIPAL que... tuvo la SEMANA
PASADA

3a. 2En su TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA
PASADA. .. era:

({Lea sin excepcidn todas las opciones y marque la indicada
por el informante)

1. O Patén? Pase a
2. O subcontratista? 2
3.0 Trabajador por su cuenta?
4. O Trabajador cocperativista? -
5. O Trabajador a sueldo fijo, salario

o jomnal?
6. O Trabajador a destajo, comisidn

. Salte a

© porcentaje’? 3d
7. O Trabajador no familiar sin pago?
8. O Trabajador familiar sin pago?
g. O ote

{especifique)

3b. $A cuantas personas ocupé... para hacer el
trabajo de la SEMANA PASADA?

{Escuche y marque el codigo adecuado)

Minguna

1 persona

2 a 5 personas

G a 10 personas
11 a 15 personas
16 a 50 personas Pase a
51 a 100 personas 3c
101 a 250 personas

251 y mas personas

Ocupé personas, perc no sabe el

nimero

MN.S.

o (Salte a 4)

Ooooooooon

= 8
O O

(100-101)

3d. ¢Cuantas personas en total, trabajan para la
empresa, cooperativa, negocio o patron con
el cudl... trabajé la SEMANA PASADA?

(Cuente al entrevistado pero NO al patron)

(Escuche y marque el codigo adecuado)

2. O 1persena

2 a 5 personas

G a 10 personas
11 a 15 personas
16 a 50 personas
51 a 100 perscnas

101 a 250 personas

L e N O R W

251 y méas personas
N.S.

oooooooon

-
=y

e

(105-108)

!
(102-103)

4. 2 Cual es el nombre del oficio, profesién, puesto o
cargo que... desempefié en su TRABAJO PRINCI-
PAL de la SEMANA PASADAT

NOMBRE

4a. ¢Cuales son las tareas o funciones principales
que... desempefidé en su trabajo de la SEMANA
PASADA?

wmow

1 it |
(107-110)
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5. ¢Cudl es el nombre del negocio o de la empresa
donde... trabajo la SEMANA PASADA?

(Aclare 3 los empleadores v a los trabajadores por cuenta
propia, que se trata del nombre de su propio negocio

7.

y no el de sus clientes)

{Mombre completo, no use siglas)

(Clasifique)

O Una Institucién de Gobierno, empresa |
descentralizada o paraestatal

[0 Una cadena industrial, comercial o de
servicios de gran capital

O una cooperafiva, sindicato, unién,

agrupacion o sociedad gremial Salte a 5b

O Cualguier otro tipo de establecimiento

CON NOMBREYAO REGISTRO

O Es patrén, subcontratista o trabajador

por cuenta propia y sunegocio NO TIENE

NOMBEREYAO REGISTRO

O Es trabajador a sueldo, comisidn,
porcentaje, destajo o sin pago v el
negocic donde frabajo o ayudd MO TIENE
NOMBREYO REGISTRO

(Anocte el NOMBRE PROPIO de la per
sona para quien trabajd o ayuda)

O wNs —— s (SalteaSh)

Pase a 5a

5¢. ¢La empresa o negocioc para el que trabajo o

ayudé... cuenta con instalaciones para trabajar?

(En el caso de trabajadores por cuenta propia o
trabajadores domésticos, pregunte por el local o lugar

()

5a. La persona para la que... trabajé o a

quien ayudd es:

(Lea sin excepcion todas las opciones y margue

e

la indicada por el informante)

. O Duero de un negocio, taller,

establecimiente o vehiculo?

Maquilador, destajista, subcontratista sin
negocio propio?

Trabajador a sueldo de una empresa o negocio?
Ama de casa o familia?

Distintas amas de casa o familias?

Profesionista independiente?

Agricultor, campesino, ganadero o pescador?
Otro

oooooo o

(especifique)

(112

5b. ;A qué se dedica la empresa, negocio o patrén

donde trabajo o ayudd... la SEMANA PASADA7?
(Si se trata de trabajadores domésticos, pregunte por las

tareas o funciones que éstas personas realizan)

(DETALLE EL TIPO ¥ MATERIAL DE LOS
PRODUCTOS © SERVICIOS QUE SE ELABORAN)

Pase

5S¢

Bk

1131186)

donde trabajan o prestan sus servicios)

1.0 = 4 Como le dicen a ese tipo de instalaciones?

(especifique)

2.0 NO (En dinde realiza... sus actividades)

(especifique)

3.0 otro

(especifique)

. (Clasifique |a respuesta anterior en el siguiente listado)

1.0 Parcelas, lanchas, bordos, pozas, redes

7.0 Instalacién IMPROVISADA en la via publica o
ambulante de casa en casa

24. Puestos FIJOS en la calle, o tianguis

3.0 Domicilio del trabajador, del patrén o de los
clientes

25.0 Mercancias y servicios ofrecides en motoci-
cleta, bicicleta, triciclo, carretones, etc.

26.[ Mercancias y servicios ofrecidos en vehiculos,
excepto transporte de personas

10.[0 Taxis, colectivos, peseros u otro transporte de
personas

12 [0 Loncherias, fondas, cocinas econdmicas, casas
de huéspedes, mesones, posadas, etc.

27.[0 Cantinas, bares, restaurantes que no son parte
de una cadena

20.0 Tienda de abarrotes y otros establecimientos
de servicio en bamrios

13.0 Talleres de produccion y servicios de reparacion

5.0 Despachos de ingenieros, arquitectos,
abogados, consultorios médicos, etc,

15.0 Oficinas y dependencias del Gobierno
Federal, Estatal o Municipal

6.0 Establ tos agrop ios, fabricas,
constructoras, congeladoras, supermercados,
escuelas, hoteles, restaurantes, lineas de

autobuses o taxis y otros establecimientos de

dimensiones medianas vy grandes

Pase

5d

EEEE

(117-118)
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5d. (Eltrabajo lo realizd. . . en su propio domicilio? 6¢. Ademas de las horas que me indicé ftrabajo...
tiempo adicional para realizar algunas actividades
complementarias a su trabajo principal?
e Lol
(118-120) 5
1. 0Os (especifigue a qué actividades) (127-128)
2. O no
(especifique dénde realizé sus tareas) | | ] | | | |
L M M J v 5 D
ATENCION: S| LA PREGUNTA «1a3» = 1 & Sl
¥ LA PREGUNTA 2f = 1, 2, 3, 4 6 5 TERMINE ¥ TOTALDEHORAS| 1 |
7. En el TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA
PASADA; ¢en qué forma obtiene... sus Ingresos
6. ;Cuales dias y cuantas horas le dedicé... a o le pagan?
su TRABAJOQ PRINCIPAL da 1a SEMANA (Lea las opcicnes y margue la(s) indicada(s) por el
PASADA? informante)
129-130
1. O A sueldo fijo? ! )
0 A A I A ) )
2.0 ¢LPor hora o dia trabajado?
L M M J W 8 D
3. [ ¢A destajo?
Total de horas Ll 4. O sPor comisién o porcentaje?
(Clasifique) {121-122) 5. 0 LCon propinas?
1. O Menos de 35 horas ———(Pase a Ba) Loy 6. [ ¢Recibié ganancias?
2. O Entre 35y 48 horas ———(Salte a 6o) 23y 7. O ¢Consume Ia familia de lo que produce o | Pase
3. O mas de 48 horas (Sakte a Bb) vende? a7a
4. O No trabajé la SEMANA PASADA | 8. O ¢LLe pagan con mercancia(s) o producto(s)?
s, O NS, (Salte a 7)
{especifique)
9. ONole pagan ni recibe ingresos » (Salte a 8)
10. OMNS. — (Pasea 7a)
6a. JCual es el motive por el que... trabajé
menos de 35 horas?
(Escuche y marque el cédigo adecuado) 7a. En el TRABAJOPRINCIPAL de la SEMANA
it PASADA ;jcada cuando obtiene... sus
L
{124-125) ingresos o le pagan?
1. O Es su horario normal 9 ) pag _ _ (131-136)
2. O Porque se redujo la jornada de trabajo por (Escuche y clasifique el periodo, despues haga la
causas de crisis de produccion o de ventas siguiente pregunta)
3. O Porfalta declientes, pedidos o financiamiento X .
. . £Cuanto gand o en cuanto calcula sus ingresos?
4. O Por falta de materia prima, vehiculo o . R
maquinaria [Asegure_se de que la cantidad sea lo que la per-
Salt sona recibe efectivamente)
5. O Trabajo a destajo alte
6. [0 Motivos personales o familiares ;'c 1. [0 cada semana 3
7. O Por enfermedad o vejez 2. O cada 15 dias 5§
8. O Ne quiere o ne necesita trabajar mas iempe 3. [ cada mes $
9. O otre _ 4. [ piario $
(especifique) 5. Ootro periodo de pago:
s
_ (Especifique periode v la cantidad)
6. [ sino trabajd la SEMANA PASADA,
icuanto gana normalmente?
Salte a 7d
6b. 4Cual es el motivo por el que... trabajo o 3
Imdi'ls de 48 horas? p que... 1 (126) {Especifique periodo y la cantidad)
7. 0Le pagan por servicio, obra, pieza o
(Escuche y margue el codigo adecuado) trabajo realizado
. ] par
1. O Herarie normal (Pago) (Cada Unidad)
2. O Horas extras
. " Total de por
3. O Exceso de trabajo o clientes Pase a B¢ (Unidades)
4, O Trabajo a destajo
5. 0O oOtro: -
(especifigue) 8. ONS. o no quire dar informacion ——— :a::
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7b. Actualmente el salaric minimo mensual es de:
$ ; éLa cantidad que obtuvo... por su

8b. ;Cual es el nombre del oficio, profesion,
puesto o cargo que... desempefd en su

trabajo el MES PASADO es: SEGUNDO TRABAJO de la SEMANA PASADA? it i ) T
(Lea sin excepcidén todas las opciones y marque la {151-154)
indicada por el informante) bl Nombre
1. O ilgual a esta cantidad? —— (Salte a 7h) {137
2. O iMenor?
P 7
3. O iMayor? (Pase a 7c)
4. OnNs. » (Salte a 7d)
7c¢. (Cuantas veces mayor o menor al salario
minimo?
(Escuche y marque el codigo adecuado)
¢Cuales son las tareas o funciones principales
1. O Menos de la cuarta parte L que... desempeiié en su SEGUNDO TRABAJO
2. O De Ia cuarta parte a la mitad ek de la SEMANA PASADA?
3. [0 Més de la mitad hasta el salario minimo
4, [ Mas del salario minimo hasta el doble
5. [ Mas del doble hasta el friple
6. [ Méas del friple hasta 5 veces
7. [0 Més de 5 veces hasta 10 veces
8. [0 Mas de 10 veces
9. Ons.
15
7d. En el TRABAJO PRINCIPAL de la SEMANA 9. Durante los Ultimos 2 meses gha tratado...
PASADA, scuales de las siguientes de conseguir otro emplec como trabajador
prestaciones le dan... 7 a sueldo, por su cuenta o de alguna otra
forma? Lo
(Lea sin excepcién todas las opciones y margue la(s) 155
indicada(s) por el informante) o {105)
1. D sl (Pase a 9a)
2. MNO
1. [ Aguinaldo L.t (139 3. ONS (Salte a 10)
2. O Participacién de utilidades [} qrany ' -
3. OVacaciones con goce de sueldo Leed sy
4, [ Crédito para vivienda L] ey ) )
s, Oimss Lo a3 9a. ;Busca... otro trabajo para:
6. [ Servicio Médico particular o Seguro de Salud i (1443 (Lea las opciones y marque la indicada por el 1.
7. OIsssSTE e 148y informante) (1563
8. O Segure Social Voluntario o Facultativo Lof s
9. O oCtres; i :l:ﬁ'i 1. [ Tener mas de un empleo?
{especifique) 2. [ Para cambiarse de trabajo?
8. Ademas del TRABAJO PRINCIPAL del que ya 10. ¢ Se dedica. .. a trabajar:
hablamos; ¢stuvo... la SEMANA PASADA . o
otro{u otros) trabajo(s) por su cuenta, a (qu las opciones y marque la indicada por el L
sueldo o en alguna otra forma? informante) 157
o o) 11_483) 1. O ;i Tode el afio? » TERMINE
ase a oa -
;- B i;'o > 2. O ;Unos meses al afio? Pase a
3' O NS (Salte a 9) 3. O ;56lo de vez en cuando? 10a
i 4. Ons. TERMINE
8a. Ensu SEGUNDO TRABAJO de la SEMANA
PASADA... ERA: .
ff o 10a, 2Cual es el motivo por el que... no trabaja
(Lea sin excepcion todas las opciones ¥ marque la 1 todo el afio?
indicada por el informante) (148-160)
(Escuche la respuesta con atencion y clasifiquela) i
. 1158}
1.0 ¢Patron ) 1. Osu trabajo o realiza siempre en algunas épocas
2. O ;Subcontratista? o temporadas del afio
3' B <‘,¥raza!agor por su cuentta‘: (Pase 3. [ sélo cuando Io llaman o solicitan sus servicios
’ ¢ Trabajador cooperativista 4. O sélo trabaja en periedos de vacaciones
5. 0 & Trabajador a sueldo fijo, salario o jornal? a 5' own ia Ir ; iar todo el aft
6. [ ;Trabajador a destajo, comisién o porcentaje?| 8b) ) °e r?eces_l abajar to oe. ane
7. O ; Trabajador no familiar sin pago? 6. O Mo tiene tiempo para trabajar todo el afio
8. O & Trabajador familiar sin pago? 7. Ootro -
9. O otre; (especifigue)

(especifique)
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ANEXO 3
Cuestionario Basico Encuesta Nacional Empleo 2000
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OBSERVACI ONES
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