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Cuando se ombraron mecanógrafos para las Oficinas 
Consulares era an corto el sueldo que no se podia esp� 
rar emplear mex canos, que no habria podido sostenerse­
y se recurrió a nombramiento de individuos extranjeros 
que por tener f milia en el lugar podian hacerlo; pero­
después se aurne taron los sueldos, se establecieron cat� 
gorias con posi ilidades de ascenso, y hoy se encuentran 
en las Oficinas Diplomáticas y Consulares empleados que 
disfrutan de su ldos suficientes para sostener a jovenes 
mexicanos. 

Además nun a tendrán los extran·eros el cariño, la 
abnegación y la eserva que debe exigirse de empleados-
en oficinas en q e el patriotismo debiera ser cualidad 
imprescindible. 

2° .- CONCENTRACION DE RECAUDACIONES.-

La situación de caudales a la Oficina concentradora, 
de los totales de las recaudaciones, para que luego dicha 
Oficina vuelva a situar las sumas necesarias para el sos� 
tenimiento de aquellas que le concentraron los Fondos, 
es un doble movimiento que exige gastos de situación y -
beneficios de cambios que si son aprovechados por los -­
Bancos, son, sin duda, pagados por el Gobierno. 

Teniendo los Agentes Consulares caucionado su manejo 
o/. 
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con el Fondo de Gara�tia, no parece haber un gran peli­
gro de que conserven en su poder los presupuestos del -
mes siguiente, en un Banco, para que el Gobierno no 
pierda intereses, y concentren los excedentes como se -
hace en la forma actual. 

3·º .- INFORMES COMERCIALES. -----------------
Los informes mensuales que se rinden a la Secreta­

ría de Relaciones obligan a los Agentes Consulares a a� 
dar a caza de asuntos y aceptan todo sin hacer selección 
y por lo tanto 1� Secretaría recibe una cantidad enorme 
de informes qu nr son sino traducciones de revistas y -
artículos de pe Íodico cuando ne invenciones tontas. 

Ojalá se p diera establecer una especie de concurso: 
de Informes Com rciales en que dueran premiados los me jo· 
res en utilidad para el país, dejando a los Agentes la 
Libertad de ren irlos cuando lo crean conveniente y no 
como una obliga ión períodica. Claro está que ta�bién se 
impodrian punto de demrito, censuras y sanciones a aque· 
llos que descui aran el cumplimiento de la obligación de 
rendirlos. 

Sin dudad sminuiria la cantidad pero mejorarla la ¡ calidad.-
4º .- FAC'rURAS COMERCIALES.-

Las disposiciones de la Secretaría de Hacienda de 
que se certifiquen las Facturas Comerci ales precisamente 
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en los lugares de embarque, esto es en los lugares donde 
se produce y sol en caso de que no haya Cónsul de México 
por el de los Pu rtos de Salida, no tiene en mi concepto 
ninguna razón de ser; pues para conocer el origen de la-
mercancia bastar a con que fuera legalizada la Factura por 
un Cónsul de Car país, y solo por un Cónsul Hono 
rario donde no h biera de Carrera (cosa rara y que nunca -
se realiza en pa·ses de importancia Comercial). 

De esta mane a se economizaria una fuerte suma que -
hoy muchos Honorarios se aplican por emolumento.so 

5º .- PROPAGANDA COMERC AL.------::-::::-:::rdJ::: que Europa y sobre todo Italia es
un pa!s que carece/de materias primas y que hay que tomar 
en consideraci&n que México es productor de ellas y debe 
cuidarse que los Agentes Consulares hagan una Propaganda 
efectiva y real para abrir mercados. 

Con frecuencia se habla a la Secretaría de posibilida 
des de venta de Sarapes, bastones de Apizaco, Pulgas vest! 
das y Frijoles Brincadores, de todo lo cual podrán sin du­
da venderse algunos ejemplares, pero sin la menor influen­
cia como negocios de importancia para la Balanza Comercial 
dei País. 

. *· 



6° .- PLATANO.-
La introducción del Plátano en Italia fué prohibida 

por el Gobierno de Mussolini porque se tenia la esperanza 
de que la producci6n de Somalia ( Colonia Italiana) fuera 
bastante para llenar las necesidades del país; pero pron­
to se vío que ni la calidad ni la producción de la Colo.,.. 
nia bastaban y entonces ·se llegó a un arreglo con España 
para que este diera prerogativas, sobre todo, a la pro­
ducción del caucho en forma de llantas, cámaras de aire 
etc. de la fábr e Pirelli, concediendo en cambio Italia 
la introducción plátano procedente de Canarias. 

Las importa iones que hace cuatro años eran de 3 mi-
llenes de quinta es han subido el año pasado a 15 millones 

BBRIA lente que si se lleva a cabo un Tratado 
con Italia se t iera en consideración la posibilidad de 
que llegue a. It lia nuestro producto. 

- -.-.-.-.-.-o-.-.-.-1 



MBMORANDUM . ------�-------------

1•.- EMPLEADOS EXTRAlJEROS.---------------- ------
Cuando se ,ombraron mecanógrafos para las Oficinas 

Consulares era �an corto el sueldo que no se podia esp!_ 
rar emplear mox�canoa, que no habria podido sostenerse­
Y se recurrió al nombramiento de individuos extranjeros
que por tener f ilia en el lugar podian hacerlo; pero-

gorias con posi ilidades de ascenso, y hoy se encuentran 
en las Oficinas Diplomáticas y Consulares empleados que 
disfrutan de su ldos suficientes para sostener a jovenes
mexicanos, 

Además nu ca 1 tendrán los extranjeros el cariño, la 
abnegación y} reserva que debe exigirse de empleados­
en oficinas e�lque el patriotismo debiera ser cualidad 
imprescindible. 

2° .- CONCENTRACION DE RECAUDACIONES.------------·-------------·----
La situación de caudales a la Oficina concentradora, 

de los totales de las recaudaciones, para que luego dicha 
Oficina vuelva a situar lassu.mas necesarias para el sos­
tenimiento de aquellas que le concentraron los Fondos, 
es un doble movimiento que exige gastos de situación y 
beneficios de cambios que si son aprovechados por los -­
Bancos, son, sin duda, pagados por el Gobierno. 

Teniendo los Agentes Consulares caucionado su manejo 
./ . .
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con el Fondo de Garantia, no parece haber un gran peli­
gro de que conserven en su poder los presupuestos del -
mes siguiente, en un Banco, para que el Gobierno no 
pierda intereses, y concentren los excedentes como se -
hace en la forma actual. 

3º.- INFORMES COMERC[ALES. -------------1-·----

1 Los inforres mensuales que se rinden a la Secreta-
ría de Relaciohes obligan a los Agentes Consulares a ª!! 1 
dar a caza de suntos y aceptan todo sin hacer selección 
y por la Secretaría recibe una cantidad enorme 
de informes qu no son sino traducciones de revistas y -
artículos de pe !odico cuando no invenciones tontas. 

Ojalá se p diera establecer una �specie de concursos 
de Informes Com rciales en que dueran premiados los mejo­
res en utilida para el país, dejando a los Agentes la 
Libertad irlos cuando lo crean conveniente y no 
como una iÓn períodica. Claro está que también se 
impodrian punto de demr�to, censuras y sanciones a aque­
llos que descu daran el cumplimiento de la obl1gaci6n de 
rendirlos. 

Sin duda isminuiria la cantidad pero mejorarla la 
calidad.-

4º ·- �Q!��-22��9l���--I 
Las disposiciones de la Secretaría de Hacienda de 

que se certifiquen las Facturas Comerciales precisamente 
./. 
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en los lugares de embarque, esto es en los lugares donde 
se produce y sol en caso de que no haya Cónsul de ,xieo 
por el de los Puertos de Salida, no tiene en mi concepto 
ninguna razón de ser; pues para conocer el origen de la-
mercancia 
un Cónsul 

fuera legalizada la Factura por 
país, y solo por un C6nsul Hon2 

rario donde no h iera de Carrera (cosa rara y que nunca 
.se r«i11za en pa es de importancia Comercial). 

hoy muchos 
se econom1zar1a una fuerte suma que -
Honorarios se aplican por emolumentos. 

5° .- PROPAGANDA COMERC AL.-----·----------
No debe ol d�rse que Europa y sobre todo Italia es 

un país e de materias primas y que hay que tomar 
en considerac16• que México es productor de ellas y debe 
cuidarse que los Agentes Consulares hagan una Propaganda 
efectiva y real. ara abrir mercados. 

Con 1a se habla a la Secretaría de posibilid! 
des de venta de arapes, bastones de Apizaco, Pulgas vest! 
das y Frijoles B inca.dores., de todo lo cual podrán sin du­
da venderse alg 10s ejemplares ., pero sin la menor influen-
cia como negocios de importancia para la Balanza Comercial 
del País.

. *· 



6º .- PLATANO.- • 
1 La introdueción del Plátano en Italia fué prohibida 

por el Gobierno de Mussolini porque se tenia la esperanza 
1 de que la produc�ión de Somalia ( Colonia Italiana) fuera 

bastante para lienar las necesidades del país; pero pron­
to se vío que nt la calidad ni la producción de la Colo­
nia bastaban y� tonces se lleg& a un arreglo con España 
para que este di ra prerogativas, sobre todo, a la pro-
ducción del cau .o en forma de llantas, cámaras de aire 
etc. de la fábr Pirelli, concediendo en cambio Italia 
la introduce iÓn · e :plátano procedente de Canarias. 

Las importa iones que hace cuatro años eran de 3 mi-
llenes de quinta es han subido el afio pasado a 15 millone1 

BBKIA conve iente que si se lleva a cabo un Tratado
con Italia se t\viera en consideraci6n 
que llegue a It\lia nuestro producto.

-11-.-.-. -.-.-.-. -.-.­
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